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Apresentacao 


I. Adam Smith 

Adam Smith nasceu em Kirkcaldy, Fifeshire, Escocia, em 1723, 1 
filho de uma tipica familia da classe alta nao nobre da epoca. Seu pai, 
Adam Smith, era funcionario publico que chegou a ocupar postos de 
certa importancia na administragao escocesa e sua mae, Margareth 
Douglas Smith, descendia de proprietaries de terras do condado de 
Fife. 

Da infancia de Adam Smith pouco se registra alem do fato pi- 
toresco de que, aos quatro anos, quando em visita a seu avo materno, 
teria sido raptadopor um bandodeciganos mas, felizmente, recuperado 
poucas horas depois. Um evento, entretanto, parece ter marcado seus 
primeiros anos e define os profundos lagos afetivos que quase ate o 
fim desua vida o uniriam a sua mae: a morte prematura do pai poucos 
meses antes do nascimento de Smith, que seria o unico filho do casal. 
Na opiniao de contemporaneos intimos de Smith, Margareth Smith, 
falecida apenas dois anos antes de sua morte, foi o grande amor do 
grande filosofo e economista, que nunca se casou. 

O inicio de sua formagao academica teve lugar na Universidade 
de Glasgow, para a qual Adam Smith foi admitido em 1737, apos com- 
pletar sua educagao secundaria em Kirkcaldy. Dos tres anos passados 
em Glasgow — onde, de acordo com o curriculo de Flumanidades da 
epoca, iniciou o estudo dos classicos greco-romanos, Matematica, Teo- 
logia e Filosofia — o fato mais importante a destacar e a grande in¬ 
fluence sobre ele exercida por Francis Flutcheson, um dos maiores 
teoricos protestantes da Filosofia do Direito Natural, entao Professor 
de Filosofia Moral em Glasgow. 2 Foi em seus cursos — basicamente 
oque hoje seria considerado uma mistura de Etica, Direito e prindpias 


1 A data precisa do nascimento de Smith e desconhecida. A data de 5 de junho de 1723 dada 
por J ohn Rae, um de seus mais famosos biografos, como a do nascimento de Smith e, de 
fato, a de seu batismo. Ver sobre isso VIN E R, J . Guide to J ohn Raes's Life of Adam Smith. 
In: RAE, J ., Life of Adam Smith, J . M. Kelley, Nova Yorque, 1965, p. 139. 

2 Sobre Hutcheson, ver SCOTT, W. R. Francis Hutcheson. Cambridge, 1900. Sua influencia 
intelectual sobre Smith e discutida em seguida. 
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de Economia, Politica Comercial e Finangas Publicas 3 — que Smith 
iniciou o estudo das problemas economicos. 

Em 1740, antes de completar os cinco anos entao necessarios 
para a graduagaoem Glasgow, Smith aceita uma bolsa para prosseguir 
seus estudos em Balliol College, Oxford. Com a provavel excegao de 
um maior refinamento no estudo dos classicos e de literatura, a expe¬ 
rience em Balliol pouca influence tevesobresua formagao, principal- 
mente devido ao obscurantismo religioso e ao escolasticismo anti-ra- 
cionalista que ainda impregnava a maioria dos quadras docentes da 
grande universidade ingiesa. 4 Entretanto, aparentemente por pressoes 
familiares, Smith permaneceu em Oxford alem do tempo requerido 
para o bacharelado. Finalmente, como e provavel queja houvesseentao 
optado pelo magisterio, a falta deestimulo intelectual e, principalmen- 
te, o fato de que em Oxford a maioria dos cargos docentes fosse con- 
dicionada ao ordenamento religioso — o que a ele decididamente nao 
interessava — fazem com que Smith deixe Balliol em agosto de 1746, 
retornando a Escocia. 

Apos dois anos passados com a mae em Kirkcaldy sem emprego 
regular, embora procurando uma posigao de tutor-acompanhante, 5 
Adam Smith ministra, a partir do inverno de 1748/49, uma serie de 
cursos avulsos em Edimburgo. As conferences de Edimburgo, em sua 
maioria sobre literatura ingiesa, embora houvessem culminadoem um 
curso sobre problemas economicos dado no inverno de 1750/51, no qual 
ja advogava principios liberals livre-cambistas, ampliam seu circulo 
de relagoes intelectuaisegranjeam-lhereputagaoacademica suficiente 
para que, em janeiro de 1751, seja eleito para a cadeira de Logica de 
Glasgow onde lecionava-se, basicamente, retorica e bdIes Iettres. To- 
davia, antes do inicio do ano letivo em outubro, o subito adoecimento 
de Craigie, entao professor de Filosofia Moral em Glasgow, resultou 
em que Smith fosse convidado para assumir interinamente tambem o 
ensino dessa disciplina e, com a subsequente morte de seu titular logo 
apos a efetivagao desse arranjo temporario, Ihe fosse dada a possibi- 
lidade de opgao entre as duas disciplinas. Adam Smith decide-se pela 
cadeira outrora ocupada por Flutcheson, para a qual e eleito em abril 
de 1752 e e como Professor de Filosofia Moral da Universidade de 
Glasgow, cargo que ira ocupar ininterruptamente ate o inicio de 1764, 
que se consolidam tanto sua reputagao intelectual como seu interesse 
academico pela Economia. 


3 Para uma discussao mais extensa da estrutura do curso, ver p. 41 et seqs. 

4 Um episodio da vida de Adam Smith e ilustrativo dessa afirmagao. Por haver sido certa 
vez surpreendido por um membro da Universidade lendo o Tratado Sobre a Natureza 
Humana, de David Hume, o grande historiador e livre-pensador contemporaneo, Smith foi 
severamente repreendido e teve sua copia do livro confiscada. Cf. RAE, J . Op. cit., p. 24. 

5 Era comum que a nobreza britanica, como forma alternativa a educagao universitaria 
formal, confiasse a formagao superior de seus filhos a preceptores que os acompanhassem 
as viagens ao exterior, usual mente por um penodode dois anos. Os tutoreseram regiamente 
pagos e, na maior parte das vezes, recebiam pensoes vital id as de seus empregadores apos 
o cumprimento da tarefa. 
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A partir dai o crescimento do renome do jovem professor junto 
a elite intelectual escocesa equase imediatoeSmith passa a participar 
ativamente dos debates academicos e politicos da epoca. E admitido 
as principals sociedades eruditas escocesas — tais como a Edinburgh 
Society, para a qual eeleitoja em 1752, ou a influente Select Society, 
da qual efundador (em 1754), e que reunia intelectuais como o grande 
David Hume e politicos e economistas praticos eminentes como Lau¬ 
derdale e Townshend — e publica em periodicos de ampla circulagao 
entre a intelligentsia da epoca, como a Edinburgh Re/iew. E dessa 
epoca o desenvolvimento da sua profunda amizade e intimidade com 
Hume, emcasa dequem Smith hospedava-sesemprequevisitava Edim- 
burgo, e que duraria ate a morte de seu amigo em 1776. 

O primeiro grande momento de sua carreira Iiteraria viria em 
1759, com a publicagaoda Teoria dosSentimentosMorais, parte inicial 
de um ambicioso projeto Iiterario que pretendia cobrir todas as areas 
tratadas em seu curso de Filosofia Moral e que incluiria ainda um 
tratado sobre principios de economia e politica economica — o que 
viria a ser A Riqueza das Nagdes — e um tomo final sobre legislagao 
e jurisprudence, que entretanto nunca seria publicado. Do ponto de 
vista biografico, a publicagao de seu primeiro tratado filosofico teve 
consequencias marcantes. Por um ladoa obra, republicada cinco vezes 
durante a vida do autor, marca o inicio de sua reputagao nacional 
como pensador de primeira grandeza. Por outro lado, leva Townshend, 
entusiasmado com a performance de Smith, a decidir confiar-lhe a 
tutoria de seu enteado, o Duque de Bucdeugh, tao logo o jovem duque 
completasse seus estudos secundarios e, em fins de 1763, oferece a 
Smith uma irrecusavel pensao vitalfcia de 300 libras anuais, o equi- 
valente ao dobro do salario por ele recebido em Glasgow. Adam Smith 
renuncia a seu posto na Universidade e parte com Bucdeugh no inicio 
do ano seguinte para uma viagem de dois anos e meio a Franga. 

Radicado em Toulouse, onde, "para passar o tempo”, 6 comegaria 
a escrever as primeiras notas para sua grande obra, Adam Smith viaja 
intermitente mas intensamente a partir do segundo semestre de 1764. 
Visita a regiao de Bordeaux, realiza um longo tour pelo sul da Franga 
e permanece dois meses em Genebra, quando conheceu Voltaire, de 
quern tornou-se profundo e respeitoso admi rador. E m dezembro de 1765 
mudou-se para Paris, onde Hume — entao Secretario da Legagao Bri¬ 
tan i ca efigura prestigiadissima noscirculos oficiais e intelectuaisfran- 
ceses — I he abre as portas da corte e dos saloes. Adam Smith, ja 
reconhecido intelectualmente em Parisdesdea publicagaoda tradugao 
francesa da Teoria dos Senti mentos M orais no ano anterior, teria ai a 
oportunidade de acesso ao restrito grupo dos economistes I iderados por 
Frangois Quesnay, o que Ihe Valeria conhecer a fundo o pensamento 
fisiocratico — a epoca, segundo Schumpeter, quase uma fagon desalon 


6 Carta de Smith a Hume, de 5 de julho de 1764, citada in: RAE, J . Op. cit., pp. 178-179. 
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na alta sociedade parisiense. O contato com os fisiocratas e, especial- 
mente, com Turgot — com quern, segundo Condorcet, Smith manteria 
correspondence por longo periodo apos seu retorno a Gra-Bretanha 
— teria grande influencia sobre aspectos teoricos fundamentals de/4 
Riqueza das Nagoes, entao ainda apenas em gestagao, conforme dis- 
cutido mais abaixo. 

Sua estada na Franga interrompe-se brusca e tragicamente em 
outubro de 1766 com o assassinate do irmao mais mogo de Buccleugh, 
tambem sob sua custodia desde fins de 1764, o que o obriga a retornar 
imediatamente a Londres, onde permanece por seis meses em compa- 
nhia deTownshend. Durante esse periodo Smith prepara uma nova 
edigao ampliada de seu primeiro livro, usa o rico acervo bibliografico 
londrino para completar anotagoes para seu segundo livro e assessora 
seu anfitriao, agora Ministro da Fazenda e dedicado a solugao dos 
candentes problemas relacionados a politica fiscal a ser adotada para 
as colonias americanas. Por fim, aparentemente por discordar do de- 
sastrosoprojetodeTownshend deimpor uma tributagaoadicional sobre 
as importagoes americanas de cha e que levaria as colonias a rebeliao, 7 
Smith deixa Londres, retornando a sua cidade natal. 

Em Kirkcaldy, Adam Smith permaneceria seis anos quase ex- 
dusivamenteabsorvido pela composigaodesua magnum opus. Em fins 
de 1773, completado o manuscrito, viaja novamente para Londres para 
tratar de sua publicagao e receber o titulo de Fellow da Royal Society, 
para a qual havia sidoeleitoalgunsanos antes. Entretanto, os pequenos 
retoques que ainda pretendia fazer no manuscrito acabaram resultando 
em extensas modificagoes aos capitulos historicos e adigoes aos abun- 
dantes exemplos praticos que ilustram a obra. Finalmente, a 9 de 
margo de 1776, vem a luz A Riqueza das Nagoes. 

A julgar pela enorme influencia que A Riqueza das Nagoes viria 
a ter como ponto de partida obrigatorio inquestionavel para o estudo 
da Economia ao longo de quase todo o seculo XIX, o impacto imediato 
de sua publicagao nao e impressionante. Embora saiba-se que sua pri- 
meira edigao esgotou-se em seis meses, a tiragem dessa edigao e des- 
conhecida e sua repercussao nao parece ter ido alem do circulo restrito 
de intelectuais iniciadose politicosesclarecidos. A obra soemencionada 
pela primeira vez com peso de autoridade em debates parlamentares 
por Pitt — o famoso ministro liberal, que havia conhecido Smith em 
1787 e se dizia seu discipulo — em 1792. Pouco a pouco, entretanto, 
apesar da reagao conservadora apos o inicio das guerras napoleonicas 
contra a nova economia e seu uso dos "principles franceses" do racio- 
nalismo liberal, o livro firma seu prestigio e, antes do limiar do novo 
seculo, noveedigoesinglesasja haviamsidodadasa publico. Sua difusao 
no exterior tambem acelera-se: em 1800 ja estavam dispomveis varias 
edigoes americanas, versoes em trances, alemao, italiano, dinamarques 


7 Sobre isso, ver SCOTT, W. R. "Adam Smith at Downing Street". In: Economic History 
Ra/ie/v, 1935. 
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e, mesmotendosidoinicialmenteproibida na Espanha "por sua baixeza 
de estilo e pela indefinigao de seus principios morais", 8 em espanhol. 

Adam Smith, entretanto, naoviveriaobastanteparatestemunhar 
a lenta mas avassaladora influencia desej grande tratado. Logoapos 
a publicagao de A Riqueza das Nagoes ele retorna a Kirkcaldy e, em 
1777, e nomeado para um alto cargo na administragao aduaneira es- 
cocesa. Muda-seentaocom sua maepara Edimburgoonde, em Panmure 
House, sua residencia definitiva, cercado por seus mais de 3 mil livros, 9 
vive uma existencia pacata de funcionario publico, interrompida espo- 
radicamente por consultas oficiais sobre questoes de politica comercial 
efiscal eenriquecida apenas pelotrabalho intermitente na preparagao 
de adigoes e corregoes as sucessivas edigoes de suas obras. Em 1787 
recebeoqueseria a ultima grande honraria desua vida aoser nomeado 
Reitor da Universidade de Glasgow, cargo que ocupa por dois anos 
consecutivos. Por fim, ja apos seu retorno permanente a Edimburgo, 
Adam Smith adoece e vem a falecer em 17 de julho de 1790, aos 67 
anos de idade. 

2. A Riqueza das Nagoes 

A importancia da grandeobra economica deAdam Smith eusual- 
mente definida pelos efeitos de sua influencia como, alternativamente, 
o marco do inicio do enfoque cientifico dos fenomenos economicos ou 
a Biblia da irresistivel vaga livre-cambista doseculoXIX. Embora am- 
bas as definigoes sejam apropriadas, e interessante que, preliminar- 
mente a discussao desses aspectos metodologicos e politicos de A Ri¬ 
queza das Nagoes, seja apresentado um roteiro de seus principals as¬ 
pectos teoricos e normativos de modo a fornecer ao leitor uma visao 
integrada do conjunto de suas proposigoes analiticas, das quais a obra 
deriva sua caracteristica adicional de fonte dos paradigmas teoricos 
sobre os quais foi construida a Economia Politica classica. 

Do ponto de vista formal, a teoria economica apresentada em A 
Riqueza das Nagoes e essencialmente uma teoria do crescimento eco- 
nomico cujo cerne e clara e concisamente apresentado em suas pri- 
meiras paginas: a riqueza ou o bem-estar das nagoes e identificado 
com seu produtoanual per capita que, dada sua constelagaode recursos 
naturais, e determinado pela produtividade do trabalho "util" ou "pro- 
dutivo" — quepodeser entendidocomoaquelequeproduz umexcedente 
de valor sobre seu custode reprodugao — e pela reiagaoentreo numero 
detrabalhadores empregados produtivamenteea populagaototal. Em¬ 
bora Smith atribuisse explicitamente maior importancia ao primeiro 
desses determinantes como fator causal, a dinamica de seu modelo de 
crescimento pode ser melhor entendida em termos do que Myrdal ba- 


8 RAE, J . Op. cit, pp. 360-361. 

9 Sobre a biblioteca de Adam Smith, ver YANAIHARA, Y. A Full and Detailed Catalogue of 
Books which Belonged to Adam Smith, Londres, 1961; ou o excelente ensaio de VINER, 
J acob. In: VINER, J . Op. cit., p. 117 et seqs. 
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tizou de um processo de "causalidade circular cumulativa" e, em seus 
tragos essenciais, consiste no seguinte: o crescimento da produtividade 
do trabalho, quetem origan em mudangas na divisao e especial izagao 
do processo de trabalho, ao proporcionar o aumento do excedente sobre 
os salaries permite o crescimento do estoque de capital, variavel da 
terminante do volume de emprego produtivo; a pressao da demanda 
por mao-de-obra sobre o mercado de trabalho, causada pelo processo 
de acumulagao de capital, provoca um crescimento concomitante dos 
salaries e, pela melhora das condigoes de vida dos trabalhadores, da 
populagao; o aumento paralelo do emprego, salariosepopulagaoamplia 
o tamanho dos mercados que, para um dado estoque de capital, e o 
determinante basico da extensao da divisao do trabalho, iniciando-se 
assim a espiral de crescimento. 

Da representagaoesquematica esbogada acima naosedeveinferir, 
entretanto, que Smith sustentasse uma visao essencialmente otimista 
do processo de crescimento a longo prazo. Segundo ele, o crescimento 
economico nao somente dependeria de fatores institucionais que afe- 
tassem tanto a propensao a investir — como a existencia de garantias 
a propriedade e os regimes legais ou consuetudinarios de posse e uso 
da terra — quanto a extensao do mercado — como a existencia de 
restrigoes ao comercio — mas, ainda que sob sistemas ideais de Go- 
verno, naodeveria sustentar-se indefinidamente. O estadoestacionario, 
noqual a acumulagao liquida de capital tenderia a desaparecer, embora 
logicamente nao necessario, era visto por ele como resultado inevitavel 
da redugao da taxa de lucro — incentivo basico a acumulagao — pela 
exaustao das oportunidades de investimento e pelo crescimento dos 
salaries consequente a um rapido e sustentado aumento do estoque 
de capital. 

A estrutura teorica de seu "modelo" de crescimento e cuidadosa- 
mente desenvolvida nos dois primeiros dos cinco livros em que sedivide 
a obra. O Livro Primeiro discute os determinates do crescimento da 
produtividade do trabalho e da distribuigao funcional da renda, que 
regulam o excedente total dispomvel e, portanto, o potencial de acu¬ 
mulagao de capital. Dada a importancia atribuida por Smith a divisao 
social do trabalho, o Livro se inicia com a discussao de sua relagao 
com a propensao inata do homem a troca e com o processo de cresci¬ 
mento economico (Capitu I os I e 11) edos I i mites impostos a sua extensao 
(Capitulo III). A relagao direta notada por Smith entre a divisao do 
trabalho e o grau de mercantilizagao das relagoes economicas leva ao 
estudo das consequencias da difusao do uso da moeda como meio de 
troca (Capitulo IV). A introdugaoda moeda como numerariogeralmente 
aceito coloca o problema da comparagao intertemporal de valores e a 
necessidade da discussao das diferengas entre pregos nominais e reais 
(Capitulo V). A teoria dos pregos eapresentada em seguida (Capitulos 
VI e VII), distinguindo-se o prego de mercado, determinado pela inte- 
ragao instantanea entre "demanda efetiva" e oferta, e o que Smith 
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chama de prego natural 10 equivalente aproximado do prego normal de 
longo prazo da microeconomia marshalliana —, que e a medida de 
valor relevante para a analise do processodecrescimentodesenvolvida 
na obra, determinado pela soma dos niveis naturals das remuneragoes 
do trabalho, do capital e da terra envoividos no processo produtivo de 
cada mercadoria. Os pregos de mercado e os pregos naturals estao, 
contudo, intimamente relacionados: na ausencia de imobilidade de ca¬ 
pital (por efeito, por exemplo, de restrigoes legais ou insuficiencia de 
informagao) os pregas de mercado gravitam estavelmente em torno dos 
pregos naturals sob a influencia de inumeros fatores conjunturais mas, 
ao longo de um periodo suficientemente longo de tempo, devem ser 
suficientes para cobrir a remuneragao normal dos fatores de pro¬ 
dugao empregados. 

E interessante notar nesse ponto que, embora acessoria a preo- 
cupagao central da obra, a teoria do valor apresentada em A Riqueza 
das Nagdes iluminou sob varios angulos o fenomeno da formagao de 
pregos. Por um lado, na analise da inter-relagao dos pregos naturals 
e de mercado, Smith elaborou o fundamento da teoria da dinamica de 
mercado, incorporada pelos economistas dassicos e refinada posterior - 
mente por Marshall, isto e, a nogao de que o ajustamento de oferta e 
demanda se da atraves de variagoes no emprego dos fatores — no caso 
da teoria de Smith e dos dassicos, essencialmente do capital — pro- 
vocadas pelo efeito de excesses ou insuficiencias de oferta, via pregos, 
sobre suas remuneragoes, introduzindo, de passagem, a nogao do papel 
fundamental dos pregos para a alocagao de recursos. Por outro lado, 
a teoria do valor deAdam Smith provoca oabandonoda analise, entao 
tradicional, do fenomeno do valor de troca apoiada em consideragoes 
sobre demanda/valor de uso e escassez, cuja utilidade e confinada por 
Smith ao estudo dos pregos de mercado, e e o ponto de partida do 
enfoque classico do valor baseado em custos de produgao, que revela 
a ligagao direta existente entre o si sterna de pregos e os fenomenos 
da produgao e distribuigao. Esse enfoque do problema da formagao de 
pregos dominaria completamente o pensamento economico ate a revo- 
lugao marginalista-utilitarista de um seculo depois. 

A formulagaoda teoria do prego natural secompleta com o estudo 
dos niveis naturals de remuneragao dos fatores. A determinagao dos 
salaries, discutida no Capitulo VIII, resulta, como indicado acima, da 
interagao entre investimento e populagao. Os lucros, analisados no Ca¬ 
pitulo IX, sao determinados pelo tamanho do estoque de capital dada 
uma taxa exogena de juros, ajustada para levar em conta o risco em- 
presarial. O Capitulo X discute os diferenciais de salarios e lucros 
existentes em diferentes empregos de trabalho e capital e, finalmente, 
a renda da terra, entendida como um excedente determinado pelo prego 
dos produtos do solo, dados os niveis de salarios e lucros, e analisada 


10 Sobre o conteudo filosofico do adjetivo natural em Smith, ver item 3. 
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no Capitulo XI. Esse capitulo, que condui o Livro Primeiro, contem 
ainda uma longa digressao empirica, associada aos problemas teoricos 
discutidos no Capitulo V, sobre as variagoes historicas do valor dos 
metais nos quatro seculos anteriores. 

Nenhum comentario sobre o Livro Primeiro de A Riqueza das 
Nagdes pode omitir mengao as inconsistency as formais da analise do 
valor nele apresentada, frutoda profunda imprecisao verbal de Smith 
em seu Capitulo V e fonte de controversias que tornaram ainda mais 
obscura a essencia da teoria smithiana dos pregos. A origem dessas 
controversias e a famosa critica de Ricardo a afirmativa feita por Smith 
no Capitulo V de que o valor de um bem e igual a quantidade de 
trabalho pela qual ele pode ser trocado ou comandar indiretamente, 
como inconsistente com a teoria do valor trabalho — pela qual o valor 
de troca de um bem e determinado pela quantidade direta e indireta 
de trabalho necessaria a sua produgao — segundo ele defendida por 
Smith em outros pontos da obra. 11 De fato, uma leitura atenta do 
Capitulo V, onde Smith discute a influencia das flutuagoes no valor 
do dinheiro sobre os pregos reais e nominais das mercadorias, mostra 
que, embora proponha o uso do trigo como deflator por razoes empi- 
ricas, 12 defende categoricamente a ideia de que a unica medida inva- 
riante do valor de um bem e a quantidade de trabalho despendida em 
sua produgao, com base na hipotese psicologica da invariabilidade da 
"desutilidade" ou custo real do trabalho para o trabalhador. 13 Dessa 
hipotese, e do fato de que Smith ali conduz a analise com referenda 
a uma economia deprodutores individuals, na qual o processo de troca 
e motivado apenas pela convenience da divisao social do trabalho, 
resulta que uma dada quantidade deum bem so possa vir a ser trocada 
por quantidades de outros bens que seu vendedor suponha conter uma 
quantidade de trabalho equivalente a necessaria a sua produgao. 14 E 
esse resultado que o leva a afirmar que o valor de um bem e sempre 
igual a quantidade de trabalho, que ele pode comprar, ou ser trocado, 
ou "comandar". E claro, contudo, que essa afirmativa e inconsistente 
com a realidade de uma economia caracterizada pela apropriagao pri- 
vada dos meios de produgao e trabalho assalariado, onde a produgao 
nao vise somente a troca mas o lucro, e, portanto, com a analise do 
valor natural feita por Smith no capitulo seguinte. A validade da pro- 
posigao, nesse contexto, necessitaria, como notou Ricardo, da hipotese 
institucionalmente absurda de que os trabalhadores se apropriassem 
do valor total do produto. Deve ser notado, entretanto, que essa afir- 


11 Para a critica de Ricardo, ver RICARDO, D. Prina'pios de Economia Poll'd ca eTributagao. 
Sao Paulo, Abril S.A. Cultural e Industrial, 1982, capitulo I. 

12 Para uma interessante interpretagao das razoes que o levaram a fazer essa proposta, ver 
SYLOS-LABINI, P. "Competiton: The Product Markets”. In: WILSON, T. e SKINNER, A. 
S. (eds.). The Market and the State Essays in Honour of Adam Smith, Oxford, 1976, p. 
204 et seqs. 

13 Ver p. 93. 

14 Id. 
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mativa destacada por Ricardo e ainda erradamente apresentada por 
alguns autores como sendo a teoria do valor de Smith, nao constitui 
sequer uma teoria dos pregos, pois nao se refere ao que determina os 
pregos, ou seja, nenhuma explicagao e dada sobre por que o valor de 
um bem deve ser tal que possa ser trocado por uma dada quantidade 
de trabalho. Alem disso, apesar das imprecisoes verbais, o comentario 
equivoco de Smith sobre ocusto real do trabalho como medida de valor 
de troca nao deve ser tornado como evidencia de sua aceitagao do prin- 
cipio quantitative de determinagao dos pregos caracteristicos da teoria 
do valor trabalho. Uma simples inspegao das paginas iniciais do Ca¬ 
pitulo VI e suficiente para evidenciar que Smith restringe a validade 
da teoria do valor trabalhoaos limites quase pre-historicos dos "estados 
rudes e primitives da sociedade", onde nao teria ainda ocorrido signi- 
ficativa acumulagao de capital ou apropriagao privada da terra e de 
que sua verdadeira teoria do valor e baseada em custos de produgao 
e fundamenta-se na nogao de que em "sociedades civil izadas'’ a remu- 
neragao do capital e da terra influencia a formagao dos pregos. A con- 
troversa afirmativa do Capitulo V pode ser interpretada, como sugere 
Meek, apenas como uma proposigao qualitativa e abstrata sobre o tra¬ 
balho como fonte do valor no sentido de que o valor de troca de mer- 
cadorias surge em sociedades caracterizadas pelo intercambio dos pro- 
dutos de individuos, somente em virtude do fato de serem elas resul- 
tantes do trabalho desses individuos. 15 

O Livro Segundo analisa as condicionantes e caracteristicas da 
acumulagao de capital, que determina a oferta de emprego produtivo 
esua distribuigao setorial, econtem a maior parte da teoria monetaria 
de Smith. No Capitulo I e apresentada e ilustrada a divisao analitica, 
tornada dassica poster i or men te, entrecapital fixoecirculante. O papel 
da moeda e do credito na circulagao de mercadorias e na acumulagao 
de capital eestudado no Capitulo 11. No Capitulo 111, o mais importante 
do L i vro Segundo sob o aspecto teor i co, e d i scut i do o concei todetrabalho 
produtivo e articulada a proposigao de que e o volume de poupangas, 
limitado pelo volume do excedente gerado acima das necessidades de 
auto-reprodugao do sistema economico e determinado pela parcimonia 
dos agentes produtivos, a causa imediata do aumento do estoque de 
capital; como Smith sugere implicitamente que a cada ato de poupanga 
esta associada uma decisao de investimento, os problemas de insufi- 
ciencia de demanda efetiva sao ignorados por hipotese. O Capitulo IV 
apresenta a teoria dos juros e o Capitulo V conclui com uma analise 
factual e algo idiossincratica da produtividade do capital emdiferentes 
setores. 

O Livro Terceiro contem uma sintese abrangente da evolugao eco¬ 
nomica da humanidade, muito influenciada pela longa Historia da Ingla- 


15 MEEK, R. L. Studies in the Labour Theory of Value, 2 § ed., Londres, 1973, p. 62. 
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terra de Hume, econstitui, nocontextoda obra, o teste empirico-historico 
da teoria do crescimento economico apresentada anteriormente. 

Por fim, os Livros Quarto e Quinto enfeixam as proposigoes nor- 
mativas, de legislagao e politica economica. No primeiro, Smith discute 
longamente os fundamentos das politicas comercial e colonial mercanti- 
listas, de onde emerge sua critica devastadora sobre a rational idade eco¬ 
nomica da superestrutura juridica do antigo sistema colonial (Capitulos 
I a VIII) e conclui com consideragoes sobre as propostas dos fisiocratas 
(Capitulo IX), onde Adam Smith nao esconde sua enorme simpatia e 
respeitointelectual, emboraqualificado, pela escolafrancesa. O LivroQuin- 
to trata de politica fiscal, analisando as politicas de gasto publico, onde 
desenvolve interessante discussao das vantagens e desvantagens da in- 
tervengao do Estado em diferentes areas de atividade (Capitulo I), de 
tributagao (Capitulo II) e, finalmente, da divida publica (Capitulo III). 

3. O Homem e a Obra em Perspectiva Historica 

A obra economica deAdam Smith e tao profundamente impreg- 
nada pelas preconcepgoes filosoficas correntes na I nglaterra do periodo 
das luzes e pelo cenario economico da epoca em que foi concebida que, 
passados mais de dois seculos da publicagao deA Riqueza das Nagoes, 
e impossivel avaliar corretamente sua contribuigao intelectual sem re¬ 
ferenda a essas influences. 

Um entendimento preciso da filosofia e do metodo subjacentes a 
A Riqueza das Nagoes requer que se recuperem os tragos essenciais 
da formagao intelectual extremamente ecletica de Smith. A influence 
original e mais marcante sobre Smith foi a de seu mestre Hutcheson, 
herdeiro em linha direta de sucessao dos filosofos protestantes, como 
Grotiuse Pufendorf, da Filosofia do Direito Natural. Para os propositos 
da presente discussao, o jusnaturalismo pode ser definido como uma 
teologia racionalista queafirma existir uma ordem natural e harmonica 
do universo, de origem divina mas revelada pela razao, da qual se 
podem derivar prindpias morais e de direito a partir da nogao de que 
a ordem natural inclui normas eticas as quais a conduta individual e 
a legislagao devem obedecer para o cumprimento da vontade divina. 
Entretanto, apesar de ser questionavel que o trago unificador da con- 
cepgao de mundo de Smith deriva da Filosofia do Direito Natural, ele 
veio a divergir das formulagoes mais ortodoxas do jusnaturalismo em 
dois importantes sentidos. Por um lado, influenciado diretamente por 
seu amigo Humee inspirado na ciencia experimentalista inglesa e na 
obra de Montesquieu, Smith abandonou o metodo racionalista do jus¬ 
naturalismo tradicional por uma metodologia essencialmente empiri- 
cista, istoe, pela nogao deque a ordem natural subjacentea organizagao 
do universo nao podia ser apreendida aprioristicamente atraves apenas 
doraciocinioabstratodedutivo, masquesua revelagaodeveria proceder 
atraves da construgao de "sistemas" ou modelos baseados em principles 
gerais obtidos por indugaodeobservagoes empiricas, a partir dos quais 
a logica dosfenomenos universais poderia ser casual ou racionalmente 


14 



ADAM SMITH 


deduzida. 16 Por outro lado, ja na Teoria dos Sendmentos Morais, Smith 
afasta-se decisivamente da componente altruista dojusnaturalismo de 
Hutcheson no que concerne a analise da etica das relagoes economicas, 
propondo em seu lugar a justificativa moral da defesa do interesse 
proprio nessa esfera das relagoes humanas, com base na ideia de que 
da busca do interesse individual resultam beneficios sociais, noqaoja 
exposta de forma contundente por Mandevilleem sua Fabula dasAbe- 
Ihas, publicada entre 1714 e 1729. 

E da conjugagao dessas influences filosoficas e metodologicas 
que emergem duas concepgoes pioneiras e revolucionarias contidas em 
A Riqueza dasNagdes. A primeira ea analise dos fenomenos economicas 
como manifestagoes deuma ordem natural a elessubjacente, governada 
por leis objetivas e inteligiveis atraves de um sistema coordenado de 
relaqoes causais. Dessa nogao de sistema economico, partilhada por 
Smith apenas com os fisiocratas, dentre seus contemporaneos, resultou 
nada menos do que a elevagao da Economia a categoria de ciencia, 
por identidade de metodo e fundamento filosofico com as ciencias na¬ 
turals existentes, rompendocom a tradigao metafisica ecoma polemica 
empiricista vulgar que caracterizam, respectivamente, os escritos eco- 
nomicos escolasticosemercanti I istas anterior es. A segunda ea doutrina 
segundoa qual essa ordem natural requer, para sua operagaoeficiente, 
a maior liberdadeindividual possivel na esfera dasrelagoeseconomicas, 
doutrina cujos fundamentos racionais sao derivados de seu sistema 
teorico, ja que o interesse individual e visto por ele como a motivagao 
fundamental da divisao social do trabalho e da acumulagao de capital, 
causas ultimas do crescimento do bem-estar coletivo. Deve-se notar 
entretanto que, ao contrario do que sugerem tanto a logica obscura da 
critica radical vulgar quanto a exegese ideologica liberal-conservadora 
contemporanea, a defesa qualificada que Smith faz ao laissez-faire nao 
o classifica nem como apostolo do interesse burgues e pregador da 
harmonia de interesses entre as classes sociais como querem os pri- 
meiros, nem como defensor empedernidoda iniciativa privada einimigo 
a outranceda interference do Estado, como querem os ultimos. Mesmo 
uma leitura perfunctoria da obra e suficiente para revelar, de um lado, 
a flagrante simpatia com que Smith se refere aos economicamente 
desprotegidos e seu reconhecimento explicito das contradigoes de clas- 
se 17 e, de outro lado, sua enfase nos limites impostos a liberdade eco¬ 
nomica por principios naturais dejustipa esuas opinioes sobrea ampla 
gama de servigos uteis mas nao atraentes para a iniciativa privada 
que caberia ao Estado proven 18 A doutrina da liberdade natural de 
Adam Smith e dirigida, isto sim, contra as interferences da legislagao e 


16 Sobre esse aspecto da evolugao do pensamento filosofico de Smith, ver BITTERMANN, H. 
J . "Adam Smith's Empiricism and the Law of Nature". In: J ournal of Political Economy, 
1940. 

17 Ver p. 223 et seqs. 

18 Ver Capftulo I. Livro Quinto. 
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das praticas exdusivistas caracteristicas do mercantilismo que, segundo 
ele, restringem a operagao benefica da lei natural na esfera das relagoes 
economicas. E disso que a doutrina derivou seu apelo politico e veio a 
constituir-se no fundamento teorico do programa dos estadistas I i vre-cam- 
bistas em todo o mundo que, no seculo seguinte, acabaria por reduzir a 
ruinas o ordenamento juridico da antiga ordem economica internacional. 

A analise, feita acima, das influencias filosoficas sofridas por 
Smith, conquanto permita entender o metodo por ele adotado e a coe- 
rencia abstrata entre o sistema teorico e as proposigoes normativas 
liberais contidas em A Riqueza dasNagoes, e insuficiente para explicar 
as caracteristicas do modelo economico apresentado na obra, isto e, a 
escolha do crescimento economico como variavel a ser explicada e a 
especificagao teorica das relagoes entre as principals variaveis do mo¬ 
delo. Parte dos nexos de sua construgao teorica deriva, e claro, de 
influencias de outros economistas. Smith, como qualquer autor, sim- 
plesmente se utilizou do avango proporcionado pel os trabalhos de seus 
predecessores. Por exemplo, a essencia de sua teoria dos diferenciais 
de salarios em diferentes ocupagoes e de Cantillon; grande parte da 
teoria monetaria apresentada no Li vro Segundo deriva deHume, Harris 
e Davenant; suas discussoes sobre comercio internacional e tributagao 
devem muito a Hume e Petty, respectivamente; a nogao fundamental 
da importancia da divisao do trabalho para o progresso material, ja 
formuiada por Locke e Petty, Smith recebeu de Hutcheson; e aos fi- 
siocratas Adam Smith deve nada menos do que (i) a percepgao da 
importancia do estudo da distribuigao funcional da renda em ligagao 
com a formagao de pregos, 19 parte essencial da teoria do valor exposta 
em A Riqueza das Nagdes, (ii) a libertagao da nogao mercantilista de 
que a riqueza ou o bem-estar potencial depende do estoque de metais 
ou do balango comercial do pais, em favor da nogao moderna de produto 
e renda, (iii) o conceito de trabalho produtivo, embora aqui Smith se 
desvencilhasse da doutrina fisiocratica de produtividade exdusiva da 
agricultura, e (iv) a ideia de um fluxo circular de renda e produto. 20 


19 Isso foi evidenciado com a descoberta e publicagao por Cannan, em 1896, de um conjunto 
de notas de aula tornado por um aluno de Adam Smith em Glasgow, portanto antes de 
sua viagem a Franga, que nao contem qualquer referenda a problemas distributives e 
onde a teoria dos pregos ainda segue a linha, por ele herdada de Hutcheson, de analise 
baseada em escassez e "demanda efetiva". Ver SMITH, A. Lectures on Justice Police 
Re/enue and Arms delivered in the University of Glasgow Reported by a Student in 1763. 
CANNAN, Edwin (ed.) Oxford, 1896. 

20 A influencia de Turgot sobre a teoria do capital de Smith, tambem deve ser mencionada 
como uma possibilidade. O argumento de Cannan de que as teorias do capital de Smith 
e Turgot, embora similares, foram desenvolvidas in depen den temente, nao deve ser tornado 
como definitivo pois, como mostrado por Viner, antes da publicagao de A Riqueza das 
Nagoes, Smith ja possuia os numeros das Ephemerides du Citoyen, o jornal dos fisiocratas 
onde a teoria de Turgot foi primeiro publicada. Ver VINNER, J . Op. cit., pp. 131-132. De 
qualquer modo, nao ha duvida de que a ideia de que a poupanga resulta de decisoes de 
adiar o consumo e proporciona o crescimento do estoque de capital e de origem francesa. 
Ver, sobre isso, tambem GROENEWEGEN, P. D. 'Turgot and Adam Smith". In: Scottish 
J ournal of Political Economy, 1969. 
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Entretanto, dado o metodo essencialmente empiricista de Smith, 
os tragos essenciaisdeseu modelo — a enfase no crescimento economico 
como o fenomeno a ser explicado e o crescimento de produtividade e 
acumulagao de capital como suas causas finais — devem ser buscados 
nos fatos da historia economica da Inglaterra e da Baixa Escocia no 
seculoXVI 11, ondeoexcelentedesempenhoda agricultura, a substancial 
melhoria do si sterna detransporte e o grande crescimento da industria 
textil rural, das manufaturas e do comercio propiciaram um progresso 
material sem precedentes. Glasgow, onde Smith passou a maior parte 
de sua vida adulta antes de iniciar a composigao de sua grande obra, 
recebeu ainda o estimulo adicional da abertura dos mercados colonials 
ingleses a mercadorias escocesas apos a uniao da Escocia ao Governo 
de Westminster na primeira decada doseculo, quetransformou a regiao 
do estuario do Clyde no maior emporioeuropeu detabacoeproporcionou 
o desenvolvimento do nucleo da futura grande siderurgia escocesa e 
de inumeras outras industrias. 

Smith nao ficou alheio a essa transformagao. Grande parte de 
seu circulodeamizadesem Glasgow era composta dehomensdenegocio 
da regiao 21 e nao e dificil, portanto, identificar na percepgao direta dos 
fenomenos que acompanharam o processo acelerado de crescimento 
economico britanico — aumento de produtividade, acumulagao de ca¬ 
pital, melhoria dos padroes de vida e crescimento populacional — a 
fonte de inspiragao empirica de sua obra. Seu toque genial decorre, 
entretanto, da percepgao das consequencias analiticas da paralela e 
acelerada general izagao dos metodos capitalistas de organizagao da 
produgao, do progressivo aumento da competigaoeda maior mobilidade 
de capital entre as diferentes ocupagoes: o surgimento do lucro na 
agricultura e na transformagao industrial como forma estavel equan- 
titativamente significativa do excedente e teoricamente distinta das 
outras parcelas distributivas no que concerne a sua formagao, eo papel 
da taxa de lucro na orientagao dos investimentos como pega essencial 
do ajustamento dinamico nesse novo contexto. E a incorporagao desses 
fatos historicos em uma teoria do lucro e da alocagao de capital em 
seu modelo que constitui a grande contribuigao de Smith ao desenvol- 
vimentoda Economia Politica dassica e o trago distintivo entre Smith 
eoutros economistas do perfodofinal do mercantilismo— comoSteuart, 
queassociava os lucros aosganhoscomerciais, Petty, queos incorporava 
a renda, ou Hume e Cantillon, que os identificavam analiticamente 
com os salaries — ou os fisiocratas, que simplesmente ignoravam sua 
existencia, identificando o excedente sobre os salarios com a renda 
fundiaria. Essa teoria, como outras proposigoesteoricas revolucionarias 
na historia do pensamento economico, nao poderia ser postulada antes 
quese explicitassem certos fenomenos socio-economicos cuja explicagao 
motiva o surgimento de novos paradigmas teoricos. Nesse sentido, con- 


21 Sobre isso, ver SCOTT, W. R. "Adam Smith and the Glasgow Merchants". In: TheEconomic 
J ournal, 1934. 
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siderada em perspectiva historical Riqueza dasNagoes naoesomente 
produto de um intelecto poderoso e do fermento intelectual do llumi- 
nismo ingles, mas e tambem produto do desenvolvimento historico do 
capital ismo. 

4. Smithiana 

A segaoconclusiva deste breveensaio introdutoriotem a intengao 
de fornecer uma orientagao bibliografica inicial ao leitor interessado 
em prosseguir no estudo da obra de Adam Smith. A edigao moderna 
das obras completas de Smith e a The Glasgow Edition of the Works 
and Correspondence of Adam Smith, patrocinada pela Universidade 
de Glasgow e editada pela Oxford University Press para comemorar 
obicentenarioda publicagao deA Riqueza dasNagoes. A colegao reune 
TheTheory of Moral Sentiments (ed. por D. D. Raphael eA. L. Macfie), 
An Inquiry into the Nature and Causes of the Wealth of Nations (ed. 
por R. H. Campbell, A. S. Skinner e W. B. Todd), Essays on Philoso¬ 
phical Subjects (ed. por W. P. D. Wightman), Lectures on Rethoricand 
Bdles Lettres (ed. por J . C. Bryce), Lectures on J urisprudence (ed. por 
R. L. Meek, D. D. Raphael e P. G. Stein) que apresenta, alem das 
notas das aulas de Smith descobertas e publicadas por Cannan em 
1896, um conjunto inedito de notas de aula descobertas por J . M. Lo¬ 
thian em Aberdeen em 1958 e fragmentos de escritos economicos de 
Adam Smith anteriores a publicagao de A Riqueza das Nagdes, Cor¬ 
respondence of Adam Smith (ed. por E. C. Mossner e I. S. Ross) e e 
acompanhada por uma nova Lifeof Adam Smith, escrita por I. S. Ross 
e por uma coletanea de ensaios sobre a obra de Adam Smith, The 
Market and the State Essays in Honour of Adam Smith (ed. por T. 
Wilson e A. S. Skinner). 

Para a localizagao da obra de Smith no contexto do pensamento 
economico e filosofico de sua epoca, a Parte II de J . A. Schumpeter, 
History of Economic Analysis, Londres, 1954, ainda naotem rival, assim 
como para uma visao de conjunto da obra economica de Smith o artigo 
de E. Cannan, "Adam Smith as an Economist", in: Economica, 1926, 
ainda e um classico. 

As origens e a evolugao do pensamento filosofico e do metodo de 
Smith sao discutidas em dois artigos de O. H. Taylor, "Economics and 
The Idea of Natural Laws" e "Economics and the Idea of J us Naturale", 
in: Quarterly] ournal of Economics, 1929-1930; por J . Viner, em "Adam 
Smith and Laissez-Faire", in: Viner, J ., The Long View and theShort, 
Glencoe, 1958; porW. F.Campbell em "Adam Smith'sTheory of J ustice, 
Prudence and Beneficence", in: American Economic Re/iew (supl.), 
1967; por N. Devletogou em "Montesquieu and the Wealth of Nations", 
in: Canadian J ournal of Economics, 1963; por A. S. Skinner em "Eco¬ 
nomics and History: The Scottish Enlightenment", in: Scottish J ournal 
of Political Economy, 1965, e no artigo de Bittermann citado no item 
3, acima. 

A teoria smithiana do crescimento economico, sua relagao com 
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teorias contemporaneas e sua influencia sobre o pensamento classico 
sao apresentadas de forma simples e magistral por Lord Robbins em 
The Theory of Economic Desdopment in the History of Economic 
Thought, Londres, 1968. A evolugao da nogao smithiana de valor na 
diregao de uma teoria de custos de produgao e discutida por H. M. 
Robertson e W. L. Taylor em "Adam Smith's Approach to the Theory 
of Value", in: The EconomicJ ournal, 1957. As teorias da distribuigao 
apresentadas por Smith e sua influencia sobre o pensamento classico 
ingles sao analisadas em E. Cannan.A H i story of the Theories of Pro¬ 
duction and Distribution from 1776 to 1848, 3 a edigao, Londres, 1917. 
A nogao de competigao exposta em A Riqueza das Nagoes, que difere 
em varios aspectos da nogao moderna de competigao perfeita, e discu¬ 
tida por P. J . McNulty em "A Note on the History of Perfect Compe¬ 
tition", in: J ournal of Political Economy, 1967. 

As teorias do comercio internacional de alguns predecessores li- 
vre-cambistas e sua influencia sobre Adam Smith sao discutidas em 
J . Viner, Studies in the Theory of International Trade, e a questao da 
influencia dosfisiocrataseanalisada por R. L. Meek, emT he Economics 
of Phisiocracy, Londres, 1962. 

O leitor deve precaver-se, entretanto, de que as references exe- 
geticas citadas acima formam apenas uma amostra extremamente se- 
letiva da vastissima literatura sobre a obra de Smith 22 e de que A 
Riqueza das Nagoes ilustra de forma perfeita o dito usual de que, no 
estudoda historia do pensamento economico, nada substitui o original. 

Winston Fritsch 


WINSTON FRITSCH 

(Rio dej aneiro, 1947 - ) e Professor e Pesqui- 
sador do Departamento de Economia da Ponti- 
ficia Universidade Catolica do Rio dej aneiro e 
Professor da Faculdade de Economia e Admi- 
nistragao da Universidade Federal do Rio dej a- 
neiro, da qual foi Diretor. 


22 Uma extensa bibliografia de 450 itens, publicada por 1950 por B. Franklin e F. Cordasco 
omite, segundo Blaug, varias referencias. Ver BALUG, M. Economic Theory in R&rospect. 
Londres, 1961. p. 65. Desde entao, especialmente por ocasiao do bicentenario da publicagao 
de A Riqueza das Nagoes, vieram a luz inumeros outros trabalhos. 
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Introducao de Edwin Cannan 


A l a edigao de A Riqueza das Nagdes foi publicada em 9 de 
margo 23 de 1776, em dois volumes in-quarto, sendo que o primeiro 
deles, contendoos Livros Primeiro, SegundoeTerceiro, tern 510 paginas 
de texto, e o segundo, que contem os Livros Quarto e Quinto, 587. A 
pagina do titulo descreve o autor como sendo "Adam Smith, LL. D. e 
F. R. S„ ex-professor de Filosofia Moral na Universidade de Glasgow". 
A edigao nao tern prefacio nem indice. Os itensquecompoem oconteudo 
integral da obra constam no inicio do Volume I. O prego era de 1 libra 
e 16 xelins. 24 

A 2 a edigao foi publicada no inicio de 1778, sendo vendida ao 
prego de 2 libras e 2 xelins. 25 A aparencia difere pouco da l a edigao. 
A paginagao das duas edigoes coincide quase por inteiro, e a unica 
diferenga bem visivel e que o indice de materias, na 2 a edigao, esta 
dividido entre os dois volumes. Todavia, ha grande numero de pequenas 
diferengas entre a l a e a 2 a edigao. Uma das menores, a alteragao de 
"antigo" para "atual", 26 chama nossa atengao para o fato curioso de 
que, escrevendo antes da primavera de 1776, Adam Smith considerou 
seguro escrever "os ultimos disturbios", 27 referindo-se aos disturbios 
americanos. Nao podemos dizer se ele achava que os disturbios ja 
haviam efetivamenteocorridoou sesomente podia supor com seguranga 
que ocorreriam antes que o livro saisse do prelo. Uma vez que "dis¬ 
turbios presentes" tambem ocorre perto de "ultimos disturbios'', 28 po¬ 
demos talvez conjecturar que, ao corrigir as provas no inverno de 
1775/76, tenha mudado de opiniao e so deixou escapar "ultimos" por 
engano. Grande parte das alteragoes sao puramente verbais, feitas 
visando a maior elegancia ou propriedade de expressao, tais como a 
mudanga de "tear and wear" — que ocorre tambem e m Lectures, p. 
208 — para a expressao mais comum "wear and tear". A maioria das 
notas de rodape aparece pela primeira vez na segunda edigao. Depa- 


23 RAE, J ohn. Life of Adam Smith, 1895, p. 284. 

24 Ibid., p. 285. 

25 Ibid., p. 324. 

26 The Wealth of Nations, Ed. Cannan, 1976, v. I, p. 524; v. II, p. 575. 

27 Ibid., v. II, p. 90, bem como as passagens referidas na nota anterior. 

28 Ibid., v. II, pp. 85, 98, 130. 
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ramos com algumas corregoes de conteudo, tais como a relacionada 
com a porcentagem do imposto sobre a prata na America espanhola 
(v. I, pp. 188, 189). As cifras sao corrigidas no volume I, p. 366, e no 
volume 11, pp. 418, 422. Aqui e acola acrescenta-se alguma informagao 
nova: na longa nota a pagina 330 do volume I descreve-se uma forma 
adicional de recolher dinheiro mediante notas ficticias; acrescentam-se 
os detalhes de Sandi quanto a introdugao da manufatura da seda em 
Veneza (v. I, p. 429); da mesma forma, os calculos de imposto sobre 
criados na Holanda (v. II, p. 385), e a mengao de uma importante 
caracteristica — embora muitas vezes esquecida — do imposto sobre 
o solo, ou seja, a possibilidade de nova taxagao dentro da freguesia (v. 
II, p. 371). A segunda edigao apresenta algumas alteragoes interes- 
santes na teoria referente a emergencia de lucro e renda fundiaria de 
condigoes primitivas; alias o proprio Smith provavelmentesesurpreen- 
deria com a importancia que certos pesquisadores modernos atribuem 
a esses itens (v. I, pp. 53-56). No volume I, pp. 109 e 110, etotalmente 
novo o falacioso argumento para provar que os altos lucros fazem os 
pregos subirem, mais do que altos salarios, embora a doutrina, como 
tal, seja afirmada em outra passagem (v. II, p. 113). A insergao, na 
segunda edigao, de algumas referencias especiais no volume I, pp. 217 
e 349, que nao ocorrem na l a edigao, talvez sugira que as Digressoes 
sobre as Leis referentes aos cereais e ao Banco de Amsterdam repre- 
sentavam acrescimos um tanto tardios ao esquema da obra. Na l a 
edigao, a cerveja e um artigo necessario em um lugar, e um artigo de 
luxo em outro, ao passo que na 2 a edigao nunca e considerada como 
um artigo necessario (v. I, p. 488; v. 11, p. 400). A condenagao epigra- 
matica da Companhia dasi ndias Orientals no volume 11, p. 154, aparece 
pela primeira vez na 2 a edigao. No volume II, a p. 322, observamos 
que "Catolico Romano" e substituido por "Cristao"; e os puritanos in- 
gleses, que eram "perseguidos" na l a edigao, sao apenas objeto de "res- 
trigoes" na 2 a (v. II, p. 102) — divergences em relagao ao ponto de 
vista ultraprotestante, talvez devidas a influence postuma de Hume 
sobre seu amigo. 

Entre a 2 a edigao e a 3 a — esta, publicada na final de 1784 29 — 
ha diferengas consideraveis. A 3 a edigao se apresenta em tres volumes 
in-octavo, sendo que o primeiro vai ate ao capitulo 11 do Livro Segundo 
e o segundo vai dali ate o fim do capitulo sobre as colonias, capitulo 
VIII do Livro Quarto. A essa altura, Adam Smith ja nao via mais 
objegao — como ocorria em 1778 — em acrescentar aos seus titulos 30 
seu cargo na Alfandega, apresentando-se, portanto, na pagina dotitulo, 
como "Adam Smith, LL. D. e F.R.S. de Londres e Edimburgo: um dos 
comissarios da Alfandega de Sua Majestade na Escocia; e ex-professor 
de Filosofia Moral na Universidade de Glasgow". O editor e: "London: 
impresso para a Strahan; eT. Cadell, in the Strand". Essa 3 a edigao 


29 RAE, Op. dt„ p. 362. 

30 Ibid., p. 323. 
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era vendida por 1 guineu. 31 Ela e precedida pela seguinte "Advertencia 
para a 3 a edigao'’: 

"A l a edigao da presente obra foi impressa no fim de 1775 e 
comego de 1776. Em virtude disso, atraves da maior parte do livro, 
toda vez que se fizer mengao do presente estado de coisas, entenda-se 
isto com referenda ao estado vigente em torno do periodo em que eu 
estava escrevendo a obra, ou em algum periodo anterior. Entretanto, 
nessa 32 3 a edigao fiz varios acrescimos, particularmente no capitulo 
referente aos drawbacks e no referente aos subsidies; acrescentei tam- 
bem um novo capitulo intitulado A condusao do si sterna mercantH, e 
um novo artigo ao capitulo sobre as despesas do Soberano. Em todas 
esses acrescimos, o presente estado de coisas designa sempre o estado 
de coisas durante o ano de 1783 e no inicio do presente 33 ano de 1784". 

Confrontando a 2 a edigao com a 3 a , verificamos que os acrescimos 
feitos a 3 a saoconsideraveis. Comoobserva o Prefacioou "Advertencia", 
que acabamos de transcrever, o capitulo intitulado "Condusao do Sis- 
tema Mercantil" (v. II, pp. 159-181) etotalmente novo, o mesmo acon- 
tecendocom a seegao "As obras e instituigoes publicas necessarias para 
facilitar setores especiais do comercio'’ (v. II, pp. 253-282). Aparecem 
pela primeira vez na 3 a edigao tambem os seguintes topicos ou itens: 
certas passagens do Livro Quarto, capitulo III, sobre o carater absurdo 
das restrigoes ao comercio com a Franga (v. I, pp. 496-497; e pp. 521- 
522), as tres paginas perto do inicio do Livro Quarto, capitulo IV, sobre 
os detalhes de varies drawbacks (v. 11, pp. 4-7), os dez paragrafos sobre 
o subsidio para a industria do arenque (v. 11, pp. 24-29) com o apendice 
sobre o mesmo assunto (pp. 487-489), e uma parte da discussao sobre 
os efeitos do subsidio para os cereais (v. II, pp. 13-14). J untamente 
com varies outros acrescimos e corregoes de menor porte, essas pas- 
sagensforam impressasemseparado in-quarto, sobotituIo"Acrescimos 
e corregoes a l a e 2 a edigoes da I nvestigagao do Dr. Adam Smith sobre 
a natureza e as causas da riqueza das nagoes". 34 Escrevendo a Cadell 
em dezembro de 1782, Smith diz o seguinte: 

"Dentro de dois ou tres meses espero enviar-lhes a 2 a edigao 
corrigida em muitas passagens, com tres ou quatro acrescimos consi- 
deraveis, sobretudo ao segundo volume. Entre outras coisas, figura 
uma historia breve mas — sem querer gabar-me — completa de todas 
as companhias de comercio existentes na Gra-Bretanha. Desejo que 
esses acresci mos naosomentesejam inseridos em seusdevidos lugares, 
na nova edigao, mas que sejam impressos em separata, a ser vendida 
por 1 xelim ou 1/2 coroa aos compradores da edigao velha. O prego 
deve depender do vol ume das edi goes quando esti verem todas redi gi das”. 35 


31 Ibid., p. 362. 

32 A 4 § edigao muda 'This" (esta) para “the" (a). 

33 A 4 9 edigao omite "present". 

34 Com freqiiencia elas figuram ao final de copias encadernadas existentes da 2 § ed. E um 
erro a afirmagao de Rae (Life of Adam Smith, p. 362), de que foram publicadas de 1783. 

35 RAE. Op. cit., p. 362. 
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Alem dos acrescimos impresses em separado, existem muitas mo 
dificagoes da 2 a para a 3 a edigao, tais como a nota complacente sobre 
a adogao do imposto sobre casa (v. II, p. 370), a corregao do calculo 
das possiveis taxas recolhidas nos postos de pedagio (v. II, p. 248, 
nota), e a referenda as despesas da guerra americana (v. II, p. 460), 
porem nenhuma dessas modificagoes reveste maior importancia. Mais 
importante e o acrescimo do longo indice, com a inscrigao um tanto 
estranha: "N.B. Os algarismos romanos referem-se ao volume, e os 
arabicos a pagina". Nao e de se esperar que um homem do carater de 
Adam Smith fizesse ele mesmo seu indice, e podemos estar absoluta- 
mente certos de que nao o fez, ao verificarmos que o erro tipografico 
tallie no volume II, p. 361, reaparece no indice S.V. (Montauban), em- 
bora 'taille "tambem ocorra ali. Todavia, o indice nem de longe sugere 
o trabalho de um mercenario pouco inteligente, e o fato de que o "Ayr 
Bank" e mencionado no indice (S.V. Banks), embora no texto o nome 
do banco nao aparega, mostra ou que o autor do indice tern um certo 
conhecimento da historia bancaria da Escocia, ou que Smith corrigiu 
o trabalho dele em certos lugares. Que Smith recebeu, no dia 17 de 
novembro de 1784, um pacote de Strahan, "contendo uma parte do 
indice", sabemo-lo pelas suas cartas a Cadell, publicadas no Economic 
J ournal de setembro de 1898. Strahan havia perguntado se o indice 
devia ser impresso in-quarto juntamentecom as adigoes eas corregoes, 
e Smith recordou-lhe que a numeragao das paginas tinha que ser mu- 
dada completamente, a fim de "adapta-la as duas edigoes anteriores, 
cujas paginas em muitos lugares nao correspondem". Eis por que nao 
ha razao alguma para nao considerar o indice como parte integrante 
da obra. 

A 4 a edigao, publicada em 1786, esta impressa no mesmo estilo 
e exatamente com a mesma paginagao que a 3 a Reproduz a advertencia 
constante na 3 a edigao, porem mudando "esta 3 a edigao" para "a 3 a 
edigao", e "o presente ano de 1784" para "o ano de 1784". Alem disso, 
encontramos a seguinte "Advertencia para a 4 a edigao": 

"Nessa 4 a edigao nao introduzi aiteragao de especie alguma. To¬ 
davia, agora sintoa liberdade de exprimir meu grande reconhecimento 
ao Sr. Henry Hop 36 de Amsterdam. E a esse cavalheiro que devo a 
mais honrosa e generosa informagao sobre um assunto muito interes- 
santee importante, a saber, o Banco deAmsterdam. Sobre esse assunto, 
nenhum relato impresso me pareceu ate hoje satisfatorio, nem mesmo 
inteligfvel. O nome desse cavalheiro e tao conhecido na Europa, e a 


36 A 5^ ed. corrige para "Hope". A celebre firma de Hope, comerciantes-banqueiros em Ams¬ 
terdam, foi fundada por um escoces noseculoXVII. (Ver "Sir Thomas Hope". In: Dictionnaire 
of National Biography.) Henry Hope nasceu em Boston, Mass., em 1736, e passou seis 
anos em um Banco na Inglaterra antes de juntar-se a seus parentes em Amsterdam. 
Tornou-se socio deles e, ao falecer Adrian Hope, assumiu a responsabilidade suprema por 
todos os negocios da firma. Quando os franceses invadiram a Holanda em 1794, retirou-se 
para a Inglaterra. Morreu a 25 de fevereiro de 1811, deixando 1,16 milhao de libras es- 
terlinas. (Gentleman's Magazine Margo de 1811.) 


26 



ADAM SMITH 


informagao que dele proven deve honrar tanto a quern quer que tenha 
esse privilegio, e tenho tanto interesse em expressar esse reconheci- 
mento que nao posso mais furtar-me ao prazer de antepor a presente 
Advertencia a esta nova edigao do meu livro". 

Em que pese a declaragao de Smith, de que nao introduziu al- 
teragaodeespeciealguma, elefezou permitiu a introdugaodealgumas 
alteragoes insignificantes entre a 3 a e a 4 a edigoes. O subjuntivo subs- 
titui com muita frequencia o indicativo apos "if" ( se), sendo que par- 
ticularmente a expressao "if it was" (se era) e constantemente alterada 
para "if it were" (se fosse). Na nota a pagina 78 do volume I, "late 
disturbances" substitui "present disturbances". As demais alteragoes 
sao tao insignificantes, que podem tratar-se de erros de leitura ou de 
corregoes nao autorizadas, devidas aos impressores. 

A 5 a edigao — ultima publicada durante a vida de Smith, sendo, 
por conseguinte, dela que reproduzimos a presente edigao — data de 
1789. Ela e quase identica a 4 a ; a unica diferenga esta em que os erros 
tipograficos da 4 a edigao vem corrigidos, introduzindo-se, porem, um 
numero consideravel de novos erros de imprensa, ao passo que varias 
concordancias falsas — ou consideradas como falsas — vem corrigidas 
(ver v. I, p. 119; v. 11, pp. 245, 282). 37 

A passagem constante no volume 11, p. 200, evidencia que Smith 
considerou o titulo "Uma investigagao sobre a natureza e as causas 
da riqueza das nagoes" comosinonimo de "Economia Politica", etalvez 
parega estranho o fato de ele nao ter dado a seu livro o titulo de 
"Economia Politica", ou entao "Princfpios de Economia Politica". En- 
tretanto, cumpre naoesquecer que esse termo era ainda muito recente 
em 1776, e que havia sido usado no titulo do grande livro de Sir J ames 
Steuart An Inquiry into the Principles of Pditical Oeconomy: bang an 
Essay on theScienceof Domestic Policy in Free N ations, publicadoem 
1767. Naturalmente, em nossos dias nenhum autor tern qualquer pre- 
tensao de reclamar o direito de exdusividade para o uso de titulo. 
Redamar o copyright para o titulo "Princfpios de Economia Politica" 
equivaleria, no fundo, a reclamar o direito de exdusividade para o 
titulo "Aritmetica"ou "Elementos deGeologia". Em 1776, porem, Adam 
Smith pode muito bem ter-se abstido de usar esse titulo por ter ele 
sido empregado por Steuart nove anos antes, especialmente se consi- 


37 A maioria das edigoes modernas sao copias da 4 § ed. Todavia, a deThorold Rogers, embora 
seja apresentada no prefacio como copia da 4 § ed., na realidade segue a 3 § . Em um exemplo, 
efetivamente, a omissao de "so"antes de "along as" no volume I, p. 47,1 inha 9 (Ed. Cannan), 
o texto de Rogers concorda com o da 4 § — e nao com o da 3 § — mas isso representa uma 
coincidencia casual noerro; oerroe muitofacil deser cometido, sendo corrigido nas "errata" 
da 4 § ed., de maneira que na realidade nao representa a leitura daquela edigao. A 5 § edigao 
nao deve ser confundida com uma espuria "5^ edigao com acrescimos", em dois volumes 
in-octavo; publicada em Dublin em 1793, com a "Advertencia" a 3 § ed. deliberadamente 
falsificada pela substituigao de "3 § " por "5^" na frase "Nesta 3 § edigao, porem, introduzi 
varios acrescimos". Foi talvez a existencia dessa "5 § edigao" espuria que levou varios autores 
(por exemplo, RAE. Life of Adam Smith, p. 293) a ignorar a edigao genuina. A 6 § edigao 
e de 1791. 
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derarmos queA Riqueza das Nagoes seria publicado pelo mesmo editor 
que langara o livro de Steuart. 38 

No minimo desde 1759, existia ja um primeiro esbogo do que 
posteriormente constituiria A Riqueza das Nagoes, na parte das pre- 
legoesde Smith sobre"J urisprudencia", quedenominou "Policia, Receita 
e Armas", sendo que o resto da "J urisprudencia" e constituido pela 
"J ustiga" e pelas "Leis das Nagoes". Smith definia J urisprudencia como 
"a ciencia que investiga os principios gerais que devem constituir a 
base das leis de todas as nagoes", ou entao como "a teoria sobre os 
principios gerais da Lei e do Governo". 39 Antecipando suas prelegoes 
sobre o assunto, ele dizia aos seus alunos: 

"Os quatro grandes objetos da Lei sao a J ustiga, a Policia, a 
Receita e as Armas". 

"O objeto da justiga e a seguranga contra danos, constituindo o 
fundamento do governo civil". 

"Os objetos da policia sao o baixo prego das mercadorias, a se¬ 
guranga publica e a limpeza, se os dois ultimos itens nao fossem tao 
insignificantes para uma prelegao dessa especie. Sob o presente item, 
consideraremos a opulencia de um Estado". 

"Da mesma forma, e necessario que o magistrado que dedica seu 
tempo e trabalho a servigo do Estado seja remunerado por isso. Para 
este fim, e para cobrir as despesas de administragao, deve-se recolher 
algum fundo. Dai a origem da receita. Eis por que o assunto a ser 
considerado nesse item serao os meios adequados para obter receita, 
a qual deve provir do povo, atraves do imposto, taxas etc. De modo 
geral, deve-se preferir sempre a receita que puder ser recolhida do 
povo da maneira menos sensivel, propondo-nos, a seguir, mostrar de 
que modo as leis britanicas e as de outras nagoes europeias foram 
elaboradas tendo em conta esse proposito". 

"J a que a melhor policia nao tern condigoes deoferecer seguranga 
a nao ser que o governo possua meios de defender-se de danos e ataques 
de fora, o quarto objeto da Lei se destina a esse fim; sob esse item 
mostraremos, pois, os diferentes tipos de armas, com suas vantagens 
e desvantagens, a formagao de exercitos efetivos, milicias etc." 

"Depois disso, consideraremos as leis das nagoes..." 40 

A relagao que a receita e as armas tern com os principios gerais 
da Lei e como governo e suficientemente obvi a, naoocorrendo nenhum 
questionamento quanto a explicagao dada pelo esbogo supra para esses 
itens. Entretanto, "considerar a opulencia de um Estado" sob o item 
policia parece um tanto estranho a primeira vista. Para a explicagao 
disso, vejamos o inicio da parte das prelegoes que se refere a policia. 


38 Os Principles de Steuart foram "impressos por A. Millar, and T. Cadell, in the Strand"; A 
Riqueza da Nagoes, "por W. Strahan; and T. Cadell, in the Strand". 

39 Lectures on J ustice Police, Revenue and Arms. Proferidas por Adam Smith na U niversidade 
de Glasgow. Divulgadas por um estudante em 1763 e editadas com uma introdugao e notas 
de Edwin Cannan, 1896, pp. 1-3. 

40 Lectures, pp. 3-4. 
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"A policia constitui a segunda divisao geral da J urisprudencia. 
O termo e trances, derivando sua origem do grego polita'a que ade- 
quadamente significava a politica da administragao civil, mas agora 
significa somente os regulamentos das partes inferiores da adminis¬ 
tragao, ou seja: limpeza, seguranga, e pregos baixos ou abundancia" 41 

Queessa definigaoda palavra francesa era correta, mostra-o bem 
a seguinte passagem de um livro que, como se sabe, Smith possuia ao 
morrer, 42 as /nstitutions politiques de Biefeld, 1760 (t. I, p. 99): 

"O primeiro Presidente do Harlay, ao admitir o Sr. dArgenson 
ao cargo de tenente geral de policia da cidade de Paris, dirigiu-lhe 
estas palavras, que merecem ser notadas: O Rei vos pede, Senhor, 
seguranga, limpeza, pregos baixos para as mercadorias. Com efeito, 
esses tres itens englobam toda a policia, que constitui oterceiro grande 
objeto da politica para o Estado em sua vida interna". 

Ao constatarmos que do chefe da policia de Paris em 1697 se 
esperava que cuidasse dos pregos baixos como da seguranga e da lim¬ 
peza, naonossurpreendetantoa indusaodos "baixos pregos ou fartura" 
ou a "opulencia de um Estado” na "J urisprudencia”, ou "nos prindpias 
gerais da Lei edogoverno". "Efetivamente, pregos baixos saoa mesma 
coisa que fartura", e "a consideragao dos pregos baixos ou fartura" e 
"a mesma coisa” que "o caminho mais adequado para garantir riqueza 
eabundancia”. 43 SeAdam Smith houvessesidoum partidarioantiquado 
do controle estatal sobre o comercio e a industria, teria descrito os 
regulamentos mais adequados para garantir a riqueza ea abundancia, 
e nao haveria nada de estranho no fato de essa descrigao enquadrar-se 
sob os "principios gerais da Lei e do governo”. A real estranheza e 
simplesmenteo resultadoda atitudenegativa de Smith — desua crenga 
de que os regulamentos passados e presentes eram, na maior parte, 
puramente prejudiciais. 

Quantoaosdois itens, limpeza eseguranga, conseguiu liquida-los 
com muita brevidade: "o metodo correto para remover a sujeira das 
ruas, ea execugaoda justiga, no que concerne a regulamentos e nor mas 
para prevenir crimes ou o metodo de conservar uma guarda urbana, 
embora itens de utilidade, sao excessivamente irrelevantes para serem 
considerados em uma exposigao geral deste tipo”. 44 Limitou-se a ob- 
servar que o estabelecimento das artes e oficios do comercio gera in¬ 
dependence, constituindo, portanto, a melhor politica para evitar cri¬ 
mes. Issoassegura aopovomelhoressalariese, "em consequencia disso, 
teremos no pais inteiro instaurada uma probidade geral de conduta. 
Ninguem sera tao insensato, ao ponto de expor-se nas rodovias se 
puder ganhar melhor oseu sustentodemaneira honesta etrabalhando.' 45 


41 

42 

43 

44 

45 


Ibid, p. 154. 

Ver BONAR, J ames. Catalogue of the Library of Adam Smith. 1894. 
Lectures, p. 157. 

Ibid., p. 154. 

Ibid., p. 156. 
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Smith passou entao a considerar "os pregos baixos ou a abun- 
dancia, ou entao, o que e a mesma coisa, o melhor meio para garantir 
a riqueza e abundancia". Comegou essa parte considerando "as neces- 
sidades naturais da humanidade, que devem ser atendidas", 46 tema 
que, nos tratados de Economia, tem sido tratado sob o termo de "con- 
sumo". Mostra entao que a opulencia provem da divisao do trabalho, 
ilustrando tambem por que e assim, ou de que maneira a divisao do 
trabalho "gera a multiplicagao do produto", 47 e por que ela deve estar 
em proporgao com a extensao do comercio. "Assim — dizia ele — a 
divisao do trabalho e a grande causa doaumento de opulencia publica, 
aqual sempreeproporcional a laboriosidadedopovoenaoa quantidade 
de ouro e prata, como se imagina insensatamente". "Tendo assim mos- 
tradoo que gera a opulencia publica", diz que conti nuara sua exposigao, 
abordando o seguinte: 

"P r i mei ro, as a rcunstand as que determi nam o prego das mercador i as. 

Em segundo lugar, o dinheiro, em duas perspectivas: primeiro, 
como criterio para medir o valor, e depois, como instrumento de 
comercio. 

Emterceiro lugar, a historia do comercio, parteem quesetratara 
das causas do progresso lento da opulencia, tanto nos tempos antigos 
como na epoca moderna, mostrando quais as causas que afetam a 
agricultura, as artes e oficios e as manufaturas. 

Finalmente, considerar-se-ao os efeitos do espirito comercial, so- 
bre o governo, o carater e as maneiras de agir de um povo — sejam 
estas boas ou mas — e os remedios adequados". 48 

Sob o primeiro desses itens, trata do prego natural e do prego 
de mercado, e das diferengas de salarios, mostrando "que toda politica 
que tenda a aumentar o prego de mercado acima do prego natural, 
tende a diminuir a opulencia publica". 49 Entre tais regulamentos per- 
niciosos, enumera taxas ou impostos sobre mercadorias, monopolios, e 
privileges exdusivos de corporagoes. Considera como igualmente per- 
niciosos regulamentos que estabelecem um prego de mercado abaixo 
do prego natural, e por isso condena o subsidio aos cereais, que faz 
com que a agricultura acumule capital que poderia ter sido melhor 
empr egado em a I gum outro comercio. "A melhor politica esempredeixar 
as coisas andarem seu curso normal". 50 

Sob o segundo item, Smith explica as razoes do uso do dinheiro 
como um padrao comum e o uso dele decorrente como instrumento do 
comercio. Mostra por que geralmente se escolheram o ouro e a prata, 
e por que motivo se introduziu a cunhagem; prossegue a exposigao, 
explicandoos males da falsificagaode moeda, ea dificuldadede manter 


46 Lecture s, p. 157. 

47 Ibid., p. 163. 

48 Ibid., pp. 172-173. 

49 Ibid., p. 178. 

50 Ibid., p. 182. 


30 



ADAM SMITH 


em circulagao moedas de ouro e de prata ao mesmo tempo. Sendo o 
dinheiro um estoque morto, sao beneficos os bancos e o credito cambial 
que permitem prescindir do dinheiro e envia-lo ao exterior. O dinheiro 
enviado para o exterior "trara para dentro do pais alimentos, roupas 
e moradia" e "quanto maiores forern as mercadorias importadas, tanto 
maior sera a opulencia do pais". 51 E "ma politica impor restrigoes" aos 
bancos. 52 Mun, "comerciante londrino", afirmava "que havendo evasao 
do dinheiro da Inglaterra, ela deve caminhar para a ruina". 53 "O Sr. 
Gee, tambem ele um comerciante", procura "mostrar que a I nglaterra 
seria em poucotempoarruinada pel o comercio com paisesestrangeiros", 
e que "em quase todos os nossos negocios com outras nagoes, saimos 
perdendo". 54 O Sr. Hume havia mostrado o absurdo dessas e outras 
doutrinas similares, embora mesmo ele nao tivesse plena clareza sobre 
a "tese de que a opulencia publica consiste no dinheiro". 55 O dinheiro 
nao e um bem de consumo, e "a consuntibilidade dos bens — se nos 
for permitido usar este termo — e a grande causa da operosidade 
humana". 56 

A opiniao absurda de que as riquezas consistem em dinheiro 
havia dado origem a "muitos erros perniciosos na pratica", 57 tais como 
a proibigao de exportar moeda e tentativas de garantir uma balanga 
comercial favoravel. Havera sempre bastante dinheiro, se deixarmos 
as coisas andarem livremente seu curso normal, sendo que nao tern 
exitonenhuma proibigao deexportar. O desejodegarantir uma balanga 
comercial favoravel havia conduzido "a normas e leis altamente pre- 
judiciais", 58 como as restrigoes impostas ao comercio com a Franga. 

"Basta um minimo de reflexao para evidenciar o absurdo de tais 
regulamentos. Todocomercio efetuado entredois paises quaisquer deve 
necessariamente trazer vantagem para ambos. O verdadeiro objetivo 
do comercio e trocar nossas proprias mercadorias por outras que acre- 
ditamos serem mais convenientes para nos. Quando duas pessoas co- 
mercializam entre si, sem duvida issoefeito para que os dois aufiram 
vantagem... Exatamente o mesmo acontece entre duas nagoes quais¬ 
quer. Os bens que os comerciantes ingleses querem importar da F ranga 
certamente valem mais, para eles, do que aquilo que dao em troca". 59 

Esses ciumes e proibigoes tern sido extremamente danosos para 
as nagoes mais ricas, e seria benefico, para a Franga e a Inglaterra 
em especial, se 'todos os preconceitos nacionais fossem eliminados e 
seestabelecesseum comercio I ivree sem interrupgoes". 60 Nagaoalguma 
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foi jamais arruinada por tal balanga comercial. Todos os escritores 
politicos desde o tempo de Carlos II tinham profetizado "que dentro 
de poucos anos estaremos reduzidos a um estado de pobreza absoluta", 
e, no entanto, a verdade e que "hoje constatamos que somos muito 
mais ricos do que antes". 61 

A tese erronea de que a opulencia nacional consiste em dinheiro 
havia tambem dado origem a tese absurda de que "nenhum consumo 
interno pode prejudicar a opulencia de um pais." 62 

Foi tambem essa tese que levou aoesquema da Lei de Mississipi, 
em comparagao com o qual o nosso proprio esquema Mares do Sul era 
uma ninharia. 63 

Osjuros naodependem do valor do dinheiro, mas da quantidade 
de capital. O cambio e um metodo para prescindir da transmissao do 
dinheiro. 64 

Sob o terceiro item, a historia do comercio, ou as causas do pro- 
gresso lento da opulencia, Adam Smith tratou "primeiro, dos impedi- 
mentos naturals, e segundo, da opressao por parte do governo civil". 65 
Nao consta que tivesse mencionado qualquer outro obstaculo natural 
afora a falta dedivisaodo trabalho em epocas primitivas ede barbarie, 
devidoa falta de capital. 66 Em compensagao, tinha muito a dizer sobre 
a opressao por parte do governo civil. De inicio, os governos eram tao 
fracos, que nao tinham condigoes para oferecer a seus suditos aquela 
seguranga sem a qual ninguem tern motivagao para dedicar-se com 
empenho ao trabalho. Depois, quando os governos se tornaram sufi- 
cientementefortes para proporcionar seguranga interna, lutavam entre 
si, e seus suditos eram fustigados por inimigos de fora. A agricultura 
era prejudicada pelo fato de grandes extensoes de terra estarem nas 
maos de simples pessoas. Isso levou, inicialmente, ao cultivo feito por 
escravos, que nao tinham motivagao para o trabalho; depois vieram 
os arrendatarios por meagao (meeiros) que nao tinham suficiente es- 
timulopara melhorar osolo; finalmente, foi introduzidooatual metodo 
de cultivo por arrendatarios, porem estes por muito tempo nao tinham 
estabilidade e seguranga em suas terras, pois eram obrigados a pagar 
aluguel em especie, o que implicava para eles o risco de serem muito 
prejudicados por mas estagoes. Os subsidies feudais desencorajavam 
otrabalho, sendoquea lei da primogenitura, o morgadioeas despesas 
inerentes a transference de terras impediam que as grandes proprie- 
dades rurais fossem divididas. As restrigoes impostas a exportagao de 
cereais ajudaram a paralisar o progresso da agricultura. O progresso 
das artes e oficios e do comercio foi tambem obstaculizado pel a escra- 
vatura, bem como pelo antigo menosprezo pela industria e pelo comer- 
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do, pela falta de apoio a validade dos contratos, pelas varias dificul- 
dades e perigos inerentes aotransporte, peloestabeledmentodefeiras, 
mercados e cidades-emporios, por taxas impostas as importagoes e ex- 
portagoes, e pelos monopolios, privilegios outorgados a certas corpora- 
goes, pelo estatuto dos aprendizes e pelos subsidios. 67 

Sob o quarto e ultimo item — a influenda que o comerdo exerce 
sobre a conduta de um povo — Smith dizia em suas prelegoes que 
"toda vez que o comerdo e introduzido em qualquer pais, sempre vem 
acompanhadoda probidadeeda pontualidade". 6s O comerciantecompra 
e vende com tanta frequencia, que acredita ser a honestidade a melhor 
pol itica. 

"Do ponto de vista da probidade e da pontualidade, os politicos 
nao sao os que mais se distinguem no mundo. Menos ainda o sao os 
embaixadores das diferentes nagoes"; 69 a razao disso esta no fato de 
ser muito mais raro as nagoes fazerem comerdo entre si, do que os 
comerci antes. 

Todavia, o espirito comercial gera certos inconvenientes. A visao 
das pessoas se restringe, e "quando toda a atengao de uma pessoa se 
concentra no decimo setimo componente de um alfinete ou no oitavo 
componente de um botao" 70 a pessoa se torna obtusa. Negligencia-se 
a educagao das pessoas. Na Escocia, o carregador do nivel mais baixo 
sabe ler e escrever, ao passo que em Birmingham um menino de seis 
ou sete anos pode ganhar tres ou seis pence por dia, de sorte que seus 
pais o poem a trabalhar cedo, negligenciando a sua educagao. E bom 
saber ao menos ler, pois isso "proporciona as pessoas o beneficio da 
religiao, que representa uma grande vantagem, nao apenas do ponto 
de vista de um pio sentimento, mas porque a religiao fornece ao in- 
dividuo assunto para pensar e refletir". 71 Alem disso, registra-se "outra 
grande perda em colocar os meninos muito cedo no trabalho". Os me- 
ninos acabam desvencilhando-seda autoridadedos pais, eentregam-se 
a embriaguez e as rixas. Consequentemente, nas regioes comerciais 
da Inglaterra, os trabalhadores estao em "uma condigao desprezivel, 
trabalhando durante meia semana, ganham o suficiente para manter- 
se, e, por falta de educagao e formagao, nao tern com que ocupar-se 
no restante da semana, entregando-se a rixas e a devassidao. Assim 
sendo, nao ha erro em dizer que as pessoas que vestem o mundo todo 
estao elas mesmas vestidas de farrapos". 72 

Alem disso, o comerdo faz diminuir a coragem eapaga o espirito 
guerreiro; a defesa do paisfica assim entreguea uma categoria especial 
de pessoas, e o carater de um povo se torna efemi nado e covarde, como 
demonstrou o fato deque, em 1745, "quatroou cincomil montanheses, 
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nus e sem armas, teriam derrubado com facilidade o governo da Gra- 
Bretanha, se nao tivessem encontrado a resistencia de um exercito 
efetivo". 73 

"Remediar" tais males introduzidos pelo comercio "seria um ob- 
jetivo digno de ser estudado com seriedade". 

A receita, ao menos no ano em que Smith redigiu as anotagoes 
para suas prelegoes, era tratada antes do ultimo item da policia, que 
acabamos de expor; obviamente porque ela representa efetivamente 
uma das causas do lento progresso da opulencia. 74 

De inicio — ensinava Smith — nao havia necessidade de receita; 
o funcionario publico contentava-se com o prestigio que o cargo Ihe 
proporcionava e com os presentes que se Ihe ofereciam. Mas o recebi- 
mento de presentes acabou conduzindo logo a corrupgao. De inicio, 
tambem os soldados nao recebiam remuneragao, mas isso nao durou 
muito. O metodo mais antigo adotado para garantir renda foi destinar 
terras para cobrir os gastos do governo. Para manter o governobritan ico 
seria necessario, no minimo, dispor de um quarto de toda a area do 
pais. "Depois que a manutengao do governo se torna dispendiosa, o 
pior metodo possivel de custea-la e a renda fundiaria". 75 A civilizagao 
vai de maos dadas com os altos custos de administragao publica. 

Os Impostos podem ser assim divididos: impostos sobre posses 
eimpostos sobre mercadori as. E fad I estabelecer impostos territoriais, 
mas dificil estabelecer impostos para estoques ou dinheiro. E muito 
pouco dispendioso recolher impostos territoriais; eles nao geram au- 
mento do prego das mercadorias nem limitam o numero de pessoas 
que possuem estoque suficiente para comercializar com elas. E penoso 
para os proprietaries de terras ter que pagar tanto imposto territorial 
quanto impostos sobre o consumo, fato este que "talvez ocasione a 
manutengao do que se chama juros dos Torios". 76 

O melhor si sterna derecolhimentode impostos sobre mercadorias 
e embuti-los no proprio produto. Nesse caso, existe a vantagem de 
"paga-los sem perceber", 77 ja que "ao comprarmos uma libra de cha, 
nao refletimos no fato de que a maior parte do prego consiste em uma 
taxa paga ao governo, e por isso pagamo-la de bom grado, como se 
fora simplesmente o prego natural da mercadoria". 78 Alem disso, tais 
impostos tern menos probabilidade de levar o povo a ruina do que os 
impostos territoriais, pois o povo sempre tern condigoes de diminuir 
os seus gastos com a compra de artigos tributaveis. 

Um imposto territorial fixo, como o ingles, e melhor do que um 
que varia de acordocom a renda — como e o caso do imposto territorial 
trances — e "os ingleses sao os maiores financistas da Europa, sendo 


73 Ibid., p. 258. 

74 Ibid., p. 236. 

75 Ibid., p. 239. 

76 Ibid., pp. 241-242. 

77 Ibid., pp. 242-243. 

78 Ibid., p. 243. 


34 



ADAM SMITH 


os impostos ingleses os mais adequadamente cobrados, em confronto 
com os de qualquer outro pais". 79 As taxas sobre importagoes sao da- 
nosas, porquedesviam otrabalho para um caminho nao natural; pi ores 
ainda sao as taxas sobre exportagoes. A crenga general izada de que a 
riqueza consisteem dinheiro nao tern sido prejudicial comose poderia 
ter esperado, no tocante as taxas incidentes sobre importagoes, pois 
por coincidencia essa crenga levou a estimular a importagao de mate- 
ria-prima e a desestimular a importagao de artigos manufaturados. 80 
A exposigao sobre a receita levou Smith, com naturalidade, a tratar 
das dividas nacionais, o que o conduziu a discussao sobre as causas 
do aumento e da diminuigao dos estoques e da pratica da agiotagem. 81 

Sob o item "Armas", Smith ensinou que, de inicio, todo o povo 
vai a guerra; a seguir, somente as classes superiores vao a guerra, e 
as classes mais baixas continuam a cultivar a terra. Maistarde, porem, 
a introdugaodasarteseoficiosedas manufaturas, tornou inconveniente 
aos ricos deixarem seus negocios, cabendo entao a defesa do Estado 
as classes mais baixas do povo. "Essa e a nossa situagao atual, na 
Gra-Bretanha". 82 Atualmente, a disciplina se torna necessaria, intro- 
duzindo-se exercitos permanentes. O melhor tipo de exercito e "uma 
milicia comandada por donos de latifundios e de cargos publicos da 
nagao", 83 os quais "nunca podem ter qualquer probabilidade de sacri- 
ficar as liberdades do pais". E o que ocorre na Suecia. 

Comparemos agora tudo isso com o esquema ou esbogo de A 
Riqueza dasNaqoes — nao como esta descrito na "Introdugao e Plano", 
mas tal como o encontramos no corpo da propria obra. 

O Livro Primeiro comega mostrando queo maior aprimoramento 
das forgas produtivas se deve a divisao do trabalho. Depois da divisao 
dotrabalhoa obra trata do dinheiro, devez quenecessario para facilitar 
a divisao do trabalho, oquedependede intercambio. I sso naturalmente 
leva a abordar os termos em que as trocas sao efetuadas, ou seja, 
valor eprego. O estudodo prego revela que esse se divide entre salaries, 
lucros do capital e renda fundiaria e por isso o prego depende dos 
indices dos salaries, dos indices dos lucros do capital e da renda fun¬ 
diaria, oquetorna necessarioabordar, emquatrocapitulos, as variagoes 
desses indices. 

O Livro Segundo trata primeiramente da natureza edasdivisoes 
do patrimonio, e em segundo lugar de uma parcela particularmente 
importante do mesmo, a saber, o dinheiro, e dos meios atraves dos 
quais essa parte pode ser economizada pel as operagoes bancarias; em 
terceiro lugar, trata da acumulagao de capital, que esta relacionada 
com o emprego da mao-de-obra produtiva. Em quarto lugar, considera 
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o aumento e a diminuigao da taxa de juros; em quinto e ultimo lugar, 
a vantagem comparativa dos diferentes metodos de emprego do capital. 

O Livro Terceiro mostra que o progresso natural da opulencia 
deve dirigir o capital, primeiro para a agricultura, depois para as ma- 
nufaturas e, finalmente, para o comercio exterior, mas que essa ordem 
foi invertida pela politica dos Estados europeus modernos. 

O Livro Quarto trata de dois sistemas diferentes de economia 
politica: (1) o sistema do comercio, e (2) o sistema da agricultura: en- 
tretanto, o espago dedicado ao primeiro — mesmo na 1 § edigao — e 
oitovezes maior que odedicado aosegundo. O primeiro capituIo mostra 
o absurdo do principio do sistema comercial ou mercantil, segundo o 
qual a riqueza depende da balanga comercial; os cinco capitulos sub- 
sequentes expoem detalhadamente e mostram a futilidade dos meios 
vis e danosos atraves dos quais os mercantilistas procuraram garantir 
seu objetivo absurdo, isto e, taxas protecionistas gerais, proibigoes e 
altas taxas dirigidas contra a importagao de bens de paises especificos 
em relagao aos quais a balanga e supostamente desfavoravel, draw¬ 
backs, subvengoes e tratados de comercio. O capitulo setimo — que e 
longo — trata das colonias. Segundo o piano que se encontra no fim 
do capitulo I, esse assunto e tratado aqui porque as colonias foram 
fundadas para estimular a exportagao atraves de privileges peculiares 
e monopolios. Mas no proprio capitulo nao ha vestigio algum disso. A 
historia e o progresso das colonias saodiscutidos para fins particulares, 
nao se afirmando que as colonias importantes foram fundadas com o 
objetivo indicado no capitulo I. 

No ultimo capitulo do livro, descreve-se o sistema fisiocratico, 
emitindo-se um julgamento contra esse sistema e contra o sistema 
comercial. O sistema adequado e o da liberdade natural, que libera o 
soberano "da obrigagao de supervisionar o trabalho das pessoas pri- 
vadas e da obrigagao de dirigi-lo para os objetivos mais convenientes 
ao inter esse da sociedade". 

O Livro Quinto trata das despesas do soberano no cumprimento 
dos deveres que Ihe cabem, da receita necessaria para cobrir tais des¬ 
pesas, e do que ocorre quando as despesas ultrapassam a receita. A 
discussao sobre as despesas para defesa inclui a discussao sobre dife¬ 
rentes tipos de organizagao militar, tribunals, meios para manutengao 
de obras publicas, educagao, e instituigoes eclesiasticas. 

Confrontando esses dois esquemas, podemos observar a estreita cor- 
relagao existente entre o livro e as prelegoes (Lectures) de Adam Smith. 

Pelo fato de o titulo Police ser omitido — por nao designar ade- 
quadamente o assunto tratado — nao ha necessidade de mencionar a 
limpeza, e as observagoes sobre a seguranga sao deslocadas para o 
capitulo referente ao acumulo de capital. Omitem-se as duas partes 
sobre as necessidades naturais da humanidade, 84 revelando mais uma 


84 Existe uma remini seen ci a delas no capitulo "A Renda da Terra", v. I, pp. 182-183. (Ed. 
Cannan.) 
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vez as dificuldades que os economistas geralmente tern sentido no to- 
cante ao consumo. As quatro partes seguintes, dedicadas a divisao do 
trabalho, acabam formando os tres primeiros capitulos do Livro Pri- 
meiro de A Riqueza das Nagoes. A esta altura, nas Lectures existe 
uma transigao abrupta para os pregos, seguindo-se a exposigao sobre 
o dinheiro, a historia do comercio e os efeitos do espirito comercial; 
em A Riqueza das Nagoes isso e evitado, comegando com o dinheiro 

— que e o instrumento atraves do qual se faz a divisao do trabalho 

— e passando-se entao a tratar dos pregos, transigao perfeitamente 
natural. Nas prelegoes, a exposigao sobre o dinheiro conduz a uma 
consideragao sobre a tese de que a riqueza consistiria no dinheiro, e 
sobre todas as consequencias perniciosas desse erro na restrigao do 
comercio bancario e exterior. Isso obviamente representa uma sobre- 
carga para a teoria sobre o dinheiro, e por isso a exposigao sobre as 
operagoes bancarias em A Riqueza das Nagoes se desloca para o Livro 
que aborda o capital pelo fato de este prescindir do dinheiro, o qual 
e um patrimonio morto, e portanto economiza capital; e com isso a 
exposigao sobre a politica comercial eautomaticamentetransferida para 
o Livro Quarto. 

Alem disso, nas prelegoes a exposigao sobre os salarios e muito 
breve, sendo feita sob o item "pregos", e os lucros do capital e a 
renda da terra nem sequer sao tratados; em A Riqueza das Nagoes, 
os salarios, os lucros do capital e a renda da terra sao tratados 
longamente como componentes do prego, afirmando-se que toda a 
produgao do pais esta distribuida entre esses tres fatores, como por- 
goes que a compoem. 

A parte seguinte das prelegoes, quetrata das causas do progresso 
lento da opulencia, constitui o fundamento para o Livro Terceiro de 
A Riqueza das Nagoes. A influencia do comercio sobre a conduta do 
povodesaparece como item independents masa maior parte do assunto 
tratado nas prelegoes, sob esse item, e utilizada na exposigao sobre 
educagao e organizagao militar. 

Alem do consumo, sao totalmente omitidos, em A Riqueza das 
Nagoes, dois outros assuntos, tratados com bastante detalhes nas pre¬ 
legoes: Corretagem em Bolsa e o esquema Mississipi. A descrigao da 
agiotagem provavelmente foi omitida, por ser mais adequada para os 
jovens estudantes que ouviam as prelegoes do que para os leitores do 
livro, mais amadurecidos. E o esquema Mississipi foi omitido— como 
diz o proprio Smith — por ter sido adequadamente tratado por Du 
Verney. 

Aqu i e acol a depa ra-se com di screpa nci as entre as teses expressas 
nas prelegoes e as expressas no livro. A tese razoavel e incisiva sobre 
os efeitos do subsidio aos cereais e substituida por uma doutrina mais 
velada, embora menos satisfatoria. Outrossim, nao reaparece no livro 
a observagao sobre a inconveniencia do abrandamento das leis sobre 
comercio exterior, por encorajarem o comercio com paises dos quais a 
Inglaterra importava materias-primas e desestimularem o comercio 
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com os paises dos quais a Inglaterra importava manufaturados. 85 Prova- 
velmente, a passagem pertinente nas prelegoes e muito condensada, e 
talvez nao retrate fielmente o pensamento de Adam Smith. Se o texto 
das prelegoes representar fielmente o pensamento de Smith, e o caso de 
supor que, ao tempo em que ministrou essas aulas, o autor nao se havia 
ainda libertado inteiramente das falacias da politica protecionista. 86 

Existem alguns acrescimos muito evidentes em A Riqueza das 
Napdes. O mais saliente e a exposigao sobre o si sterna fisiocratico ou 
agricola trances, queocupa o ultimo capitulo do LivroQuarto. Tambem 
oartigo sobre as relagoes entre Igreja e Estado (Livro Quinto, capitulo 
I, Parte III, art. 3) parece ser um acrescimo evidente, ao menos em 
relagao as prelegoes sobre "police" e receita. Mas, como veremos, a 
tradigao parece afirmar que Smith tratou das instituigoes eclesiasticas 
nessa parte de suas prelegoes sobre J urisprudencia, de maneira que 
talvez o escrito das Lectures apresente falhas nesse ponto; ou entao, 
oassuntofoi omitido no ano especifico em que as notas foram tomadas. 
Alem disso, existe o longo capitulo sobre as colonias. O fato de as 
colonias terem atraido a atengao de Adam Smith durante o periodo 
que vai entre as prelegoes e a publicagao de seu livro nao surpreende 
muito, se recordarmos que esse intervalo coincidiu quase exatamente 
com o periodo entre o inicio da tentativa de taxar as colonias e a 
Declaragao da Independence dessas colonias. 

Contudo, esses acrescimos sao de pequeno porte, em confronto 
com a introdugao da teoria do patrimonio ou capital e do trabalho 
improdutivo no Livro Segundo, a insergaodeuma teoria da distribuigao 
na teoria dos pregos pelofim do Livro Primeiro, capitulo VI, ea enfase 
sobre a concepgaoda produgaoanual. Essas mudangas nao representam 
para a obra de Smith uma diferenga real tao grande como se poderia 
supor; a teoria da distribuigao, embora aparega no titulo do Livro Pri¬ 
meiro, nao e uma parte essencial da obra, e poderia facilmente ser 
eliminada cancelando alguns paragrafos no Livro Primeiro, capitulo 
VI, e algumas linhas em outros lugares; mesmo que o Livro Segundo 
fosse omitido por inteiro, os demais livros manter-se-iam perfeitamente 
por si sos. Mas para a ciencia economica subsequente, esses acrescimos 
foram de i mportancia fundamental. Determi naram a forma dos tratados 
de Economia durante um seculo, no minimo. 

N atural mente, esses acresci mos saodevidos aos £ conomistes fra n- 
ceses, com os quais Adam Smith travou conhecimento durante sua 
visita a Franga, juntamente com o Duque de Bucdeugh, em 1764-1766. 
Tem-seafirmadoque Smith podeter travado conhecimento com muitas 
obras dessa escola antes de se redigirem as notas de suas prelegoes, 
e assim pode ter sido realmente em teoria. Mas as notas de suas pre¬ 
legoes constituem uma prova evidente de que, na realidade, Smith nao 
tinhatal conhecimento ou, emtodocaso, nao havia assimiladoasteorias 


85 The Wealth of Nations. Ed. Cannan. 1976. p. XXV. 

86 Ibid., pp. XLVI, XLVII a respeito de uma conjetura sobre esse assunto. 
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economicas principals dos economistas franceses. Se verificarmos que 
nao existe vestigio algum dessas teorias nas prelegoes, e por outro 
lado em A Riqueza das Naqoes elas estao muito presentes, e se con- 
siderarmos que nesse meio tempo Smith havia estado na Franga e 
frequentara a companhia detodos os membros proeminentes da "seita", 
incluindo seu mestre, Quesnay, e dificil compreender por que motivo, 
sem evidencia alguma, devamos ser impedidos de acreditar que Smith 
sofreu a influencia fisiocratica depois do periodo que passou em Glas¬ 
gow, e nao antes ou durante esse periodo. 

A profissao de fe dos Economistes esta incorporada no Tableau 
Economique (Quadro Economico) de Quesnay, que um dos membros 
da escola descreveu como digno de ser qualificado, juntamente com a 
imprensa eodinheiro, comouma dastres maiores invengoes dogenero 
humano. 87 Esse Quadro esta reproduzido na proxima pagina, tendo 
sido extraido do fac-simile da edigao de 1759, publicado pela British 
Economic Association (atualmente denominada Royal Economic Socie¬ 
ty), em 1894. [Para a presente edigao, foi utilizado ofac-simile contido 
na edigao do Tableau Economique des Physiocrates. Calmann-Levy, 
Paris, 1969. N. do E.] 

Os que estiverem interessados em saber o exato significado das 
linhasem ziguezague no Quadro, podem estudar a Explication de Ques¬ 
nay, publicada pela British Economic Association, juntamente com a 
tabela, em 1894. Para o objetivo a que aqui visamos, e suficiente en- 
tender: (1) que a tabela envolve uma concepgao da produgao ou repro- 
dugao anual total de um pais; (2) que essa teoria ensina serem alguns 
trabalhos improdutivos, e que, para manter a produgao anual, sao ne- 
cessarios certos avances e que essa produgao anual e "distribuida". 
Adam Smith, como demonstra seu capitulo sobre os sistemas agricolas, 
nao atribuiu valor muito grande as minucias dessa tabela, mas certa- 
mente adotou essas ideias basicas e as adaptou, da melhor maneira 
que pode, as suas teorias desenvolvidas em Glasgow. A concepgao da 
produgao anual nao colidia de forma alguma com essas suas teorias 
de Glasgow, nao havendo nenhuma dificuldade em adotar a produgao 
anual como a riqueza de uma nagao, embora com muita frequencia, 
por esquecimento, recaia em modos de falar mais antigos. Quanto ao 
trabalho improdutivo, Smith nao estava disposto a condenar como es- 
tereis todos os trabalhos executados em Glasgow, mas a enquadrar os 
servidores medievais, e mesmo os criados domesticos modernos na ca- 
tegoria improdutiva. Iria ateum poucomais longe, colocandona mesma 
categoria todos aqueles cujo trabalho nao produz objetos especificos 
vendaveis, ou cujos servigos naosaoutilizados pelos seus empregadores 
para ganhar dinheiro. Deixando-seconfundir umtantopor essasdistin- 


87 Ibid., v. II, p. 200, n. 2. 
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goes e pela doutrina fisiocratica dos avarices, Smith imaginou uma 
conexao estreita entre o emprego do trabalho produtivo e a acumu- 
lagao e emprego do capital. Dai que, partindo da observagao comum 
de que, onde aparece um capitalista, logo surgem trabalhadores, 
chegou a tese de que o montante de capital em um pais determina 
o numero de trabalhadores "uteis e produtivos". Finalmente, intro- 
duziu, em sua teoria dos pregos e de seus fatores componentes, a 
ideia de que, ja que o prego de qualquer mercadoria esta dividido 
entre salarios, lucros do capital e renda imobiIiaria, assim tambem 
a produgao total esta dividida entre trabalhadores, capitalistas e 
proprietaries de terra. 

Essas ideias sobre o capital e o trabalho improdutivo sao indis- 
cutivelmente de grande importancia na historia da teoria economica, 
mas eram fundamentalmente descabidas, e nunca foram aceitas com 
aquela universalidade que comumente se supoe. Nao obstante isso, a 
concepgao da riqueza das nagoes como uma produgao anual distribuida 
anualmente tern um valor imenso. Como outras concepgoes desse tipo, 
de qualquer forma essa tambem viria, com certeza. Poderia ter sido 
desenvolvida diretamente a partir de Davenant ou de Petty, mais ou 
menos um seculo antes. Nao precisamos supor que algum outro autor 
qualquer nao pudesse te-la logo introduzido na economia inglesa, se 
Adam Smith nao o tivesse feito; entretanto, isto nao nos impede de 
registrar o fato de que foi ele que a introduziu, e que a introduziu em 
consequencia de sua associagao com os Economists. 

Se tentamos fazer remontar a historia da genese de A Riqueza 
das Nagoes para alem da data das notas das prelegoes — 1763 ou 
por volta desse ano — ainda podemos encontrar alguma informagao 
autentica, embora pouca. Sabemos que Smith deveter utilizado pra- 
ticamente o mesmo esquema e divisao que em suas prelegoes de 
1759, ja que ele promete no ultimo paragrafo de Moral Sentiments, 
publicados naquele ano, "uma outra exposigao", na qual haveria de 
"procurar apresentar os principios gerais da lei e do governo, e das 
diversas transfer imagoes pel as quais haviam passado no decurso das 
diferentes idades e perfedos da sociedade, nao somente no que con- 
cerne a justiga, mas no que tange a ordem publica, as rendas e as 
forgas armadas, e a tudo o mais que seja objeto da Lei". Todavia, 
parece provavel que a parte economica das prelegoes nem sempre 
se intitulou "ordem publica, rendas e forgas armadas", uma vez que 
Millar, que frequentou as prelegoes quando foram ministradas pela 
primeira vez, em 1751/52, diz o seguinte: 

"Na ultima parte de suas prelegoes, examinou os regulamentos 
politicos que se baseiam nao no principio da justiga, mas no da con- 
veniencia e que se destinam a aumentar a riqueza, o poder e a pros- 
peridade de um Estado. Sob esse ponto de vista, considerou as insti- 
tuigoes politicas em relagao ao comercio, as finangas, as instituigoes 
eclesiasticas e militares. O que ele expos sobre esses assuntos continha 
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a essencia da obra que depois publicou sob o titulo An Inquiry into 
the Nature and Causes of the Wealth of Nations". 88 

Naturalmente, isso nao exclui necessariamente a possibilidade 
de que as prelegoes sobre Economia fossem intituladas ordem publica, 
rendas eforgas armadas, mesmo naquela data; entretanto, a colocagao 
das palavras 'justiga' e 'conveniencia' — se isso tiver sido feito por 
Millar — sugere mais o contrario, e nao ha como negar que a colocagao 
de ‘pregos baixos ou fartura' sob 'ordem publica' pode muito bem ter 
sido uma reflexao posterior de Smith, para justificar a introdugao de 
boa quantidadedematerial sobreeconomia nas prelegoes que versavam 
sobre J urisprudencia. Quanto ao motivo dessa introdugao, as circuns- 
tancias da primeira estadia ativa de Smith em Glasgow sugerem outra 
razao, alem de sua predilegao pelo assunto — a qual, diga-se de pas- 
sagem, nao o impediu de publicar antes sua doutrina sobre a Etica. 

Cumprelembrar quea primeira nomeagaodeSmith para Glasgow 
foi como professor de Logica, em janeiro de 1751, mas os seus com- 
promissosem Edimburgoo impediram defaze-lonaquele periodo letivo. 
Antes do iniciodo proximo periodo letivo, pediu-se-lhe que substituisse 
Craigie, o professor de Filosofia Moral, que estava deixando a cidade 
para tratar da propria saude. Ele consentiu, e consequentemente, no 
periodo letivo de 1751-1752 tevequecomegar a lecionar duas materias, 
ja que para uma delas tinha sido avisado com antecedencia muito 
pequena. 89 Em tal situagao, qualquer professor faria tudo para utilizar 
qualquer material adequado que por acaso tivesse a mao, e a maioria 
dos professores iria ainda alem utilizando ate algo que nao fosse in- 
teiramente adequado. 

Ora, sabemos que Adam Smith possuia, em forma de manuscrito 
que se encontrava nas maos de um secretario que o servia, certas 
prelegoes que ministrara em Edimburgo, no inverno de 1750/51, e sa¬ 
bemos que nessas prelegoes expusera a doutrina sobre os efeitos be- 
neficos da liberdade e, segundo Dugald Stewart, tambem "muitas das 
teses mais importantes expostas em A Riqueza das Nagdes". Existia, 
quando Stewart escreveu, "um manuscrito breve, elaborado pelo Sr. 
Smith no ano de 1755, e por ele presenteado a uma sociedade da qual 
entao era membro". A respeito desse manuscrito, Stewart afirma: 

"Muitas das teses mais importantes que se encontram em A Ri- 
queza das Nagdes estao ali expostas pormenorizadamente; citarei, po- 
rem, so as seguintes frases: ‘O homem geralmente e considerado pelos 
estadistas e planejadores como objeto de uma especie de mecanica 
politica. Os planejadores atrapalham a natureza nocursodas operagoes 
naturais sobre os negocios humanos, quando seria suficiente deixa-la 
sozinha, deixa-la agir livremente na efetivagao de seus objetivos, a fim 


88 Dugald Stewart, em seu "Account of the Life and Writings of Adam Smith", lido a Royal 
Society of Edinburgh em 1793 e publicado na obra postuma de Adam Smith, Essays on 
Philosophical Subjects, 1795, p. XVIII. Ver RAE, Life of Adam Smith, pp. 53-55. 

89 RAE, Life of Adam Smith, pp. 42-45. 
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de que ela realizasse os proprios pianos'. E em uma outra passagem: 
'Alem disso, pouco se requer, para levar um Estado da barbarie mais 
baixa para o mais altograu deopulencia, alem da paz, impostos baixos, 
e uma administragao aceitavel da justiga; todo o resto e feito pelo 
curso natural das coisas. Todos os governos que interferem nessecurso 
natural, queforgam as coisas para outra diregao, ou que se empenham 
em sustar o progresso da sociedade em um ponto especifico, nao sao 
naturals e para subsistirem tern de ser opressivos e tiranicos'. 'Uma 
grande parte das teses' — observa Smith — ‘enumeradas neste ma- 
nuscrito e tratada minuciosamente em algumas prelegoes que ainda 
tenho comigo, e que foram escritas por um secretario que deixou o 
meu servigo ha seis anos. Todas elas tern constituido tema constante 
das minhas prelegoes desde que comecei a ensinar em lugar do Sr. 
Craigie, no primeiro inverno que estive em Glasgow, ate hoje, sem 
nenhuma alteragao de monta. Todas elas tern sido objeto das prelegoes 
que ministrei em Edimburgo, no outro inverno, antes de deixar essa 
cidade, epossoaduzir inumerastestemunhas, tantodaquelelugar como 
deste, que garantem suficientemente serem de minha autoria'." 90 

Parecepoisque, quando Smith tevequeassumir as duas catedras 
em 1751, tinha em andamento algumas prelegoes, as quais muito pro- 
vavelmente explicavam "o lento progresso da opulencia", e que, como 
teria feito quaiquer pessoa em tais circunstancias, as inseriu em seu 
curso de Filosofia Moral. 

Efetivamente, naohavia nenhuma dificuldade em faze-lo. Parece 
quase certo que o proprio Craigie sugeriu a ideia. O pedido para que 
Smith assumisseotrabalhodeCraigieveio por Cullen, eao responder 
a carta de Cullen — que nao foi conservada — Smith afirma: "O Sr. 
menciona a jurisprudence natural e a politica como as partes das 
prelegoes dele que eu teria imenso prazer em lecionar. De muito bom 
grado farei as duas coisas". 91 Sem duvida, Craigie estava a par do que 
Smith andara ensinando em Edimburgo no inverno anterior, denomi- 
nando-o 'Politica'. 

Alem do mais, astradigoes da cadeira de Filosofia Moral, conforme 
Adam Smith as conhecia, exigiam que se ministrassem certas partes 
deeconomia. Doze anos antes, ele mesmo tinha sidoestudante, quando 
o professor era Francis Flutcheson. Quanto podemos julgar, com base 
no System of Moral Philosophy de Hutcheson — obra que, como de- 
monstrou o Dr. W. R. Scott, 92 ja existia quando Smith era estudante, 
embora sua publicagao naotivesseocorridoantes de 1755 —, Hutcheson 
ensinou primeiro Etica; logo depois, o que muito bem poderia denomi- 


90 Stewart, nos Essays de Smith, pp. LXXX, LXXXI. 

91 RAE, Op. cit., pp. 43-44. 

92 SCOTT, W. R. Francis Hutcheson. 1900, pp. 210-231. Em Introduction to Moral Philosophy, 
1747, "Civil Polity" e substitufdo por “Oeconomicks and Politicks", mas "Oeconomicks" sig- 
nifica apenas Direito familiar, isto e, os direitos de esposos e esposas, pais e filhos, patroes 
e servos. 
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nar-se J urisprudencia Natural, e em terceiro lugar, Sociedade Civil. 
Consideravel parte de doutrina economica espalha-se pelas duas ultimas. 

Ao considerar A Necessidadedeuma Vida Social, Hutcheson as- 
sinala que uma pessoa que vive em solidao, por mais forte e instruida 
que seja nas artes e oficios, "dificilmente conseguiria prover-se nas 
mais simples necessidades vitais, mesmo nos melhores solos ou clima". 

Nao so isso. "Sabe-se muito bem que a produgao resultante dos 
trabalhos de qualquer numero de pessoas — por exemplo, vinte — em 
prover as coisas necessarias ou convenientes para a vida, sera muito 
maior, confiando a um certo tipo de trabalho de uma especie, no qual 
logo adquirira habilidade e destreza, e confiando a um trabalho de 
tipo diferente, do que se cada um dos vinte fosse obrigado a executar 
alternadamente todos os diferentes tipos de trabalho exigidos para a 
sua subsistence, sem destreza suficiente para nenhum deles. Utili- 
zando-se o primeiro metodo, cada um produz quantidade maior de 
bens de uma especie, podendo trocar uma parte deles por bens obtidos 
pelos trabalhos de outros, conforme a sua necessidade. Um se torna 
peritona cultura da terra, outroem apascentar ecriar gado, um terceiro 
em alvenaria, um quarto na caga, um quinto em siderurgia, um sexto 
em tecelagem e assim por diante. Assim, todos sao supridos atraves 
de escambo pelas obras de artifices completos. No outro metodo, difi¬ 
cilmente alguem poderia ter habilidade e destreza em qualquer tipo 
de trabalho. 

Alem disso, algumas obras da maior utilidade para as multidoes 
podem ser eficientemente executadas pelos trabalhos conjugados de 
muitos, obras essas que os trabalhos do mesmo numero de pessoas 
jamais poderiam ter executado. A forga conjugada de muitos pode re- 
pelir perigos provenientes de animais selvagens ou bandos de assal- 
tantes que poderiam ter sido fatais para muitos individuos, caso o 
confronto se desse em separado. Os trabalhos conjugados de vinte ho- 
mens proporcionaraoo cultivodeflorestas ou a drenagem de pantanos, 
para as propriedades de cada um deles, e providenciarao casas para 
morarem, e cercados para seus rebanhos, com muito maior rapidez do 
que os trabalhos separados do mesmo numero de homens. J untando 
as forgas, e alternando o descanso, podem manter vigilia perpetua, o 
que jamais conseguiriam sem tal providencia". 93 

Ao explicar os Fundamentos da Propriedade, Hutcheson diz que, 
quando a populagao era rarefeita, o Pais era fertil e o clima ameno, 
nao havia muita necessidade de se aperfeigoarem regras sobre a pro¬ 
priedade, mas na situagao de hoje "o trabalho de todos e daramente 
necessario para manter a humanidade”, e os homens devem ser mo- 
tivados ao trabalho pelo interesse proprio e pelo amor a familia. Se 
nao Ihes forem assegurados os frutos do trabalho humano, "nao setem 
nenhuma outra motivagao para trabalhar senao o amor generico a 


93 HUTCHESON, Francis, System of Moral Phylosophy, v. I, pp. 288-289. 
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especie, o qual geralmente e muito mais fraco do que as afeigoes mais 
inti mas que dedicamos aos nossos amigos e parentes, para nao men- 
cionar a oposigao que, nesse caso, seria apresentada pela maioria dos 
individuos egoistas". Numa sociedade comunista nao se trabalha de 
boa vontade. 94 

O maior bloco ininterrupto de doutrina economica no System of 
Moral Philosophy encontra-se no capitulo intitulado "Os valores dos 
bens no comercio e a natureza da moeda", que ocorre no meio da ex- 
posicaosobrecontratos. Nessecapituloafirma-sequeenecessario, para 
o comercio, que os bens sejam aval iados. Os valores dos bensdependem 
da procura e da dificuldade em adquiri-los. Os valores devem ser me- 
didos com base em algum padrao comum, e que deve ser algo desejado 
por todos de sorte que todos estejam dispostos a aceita-lo na troca. 
Para assegura-lo, o padrao deve ser algo portatiI e divisivel sem perda, 
alem de duravel. O ouro e a prata melhor atendem aos mencionados 
requisitos. De inicio, eram usados por quantidade ou peso, sem cunha- 
gem, mas eventualmente o Estado oferecia garantia pela quantidade 
equalidade, atravesdocarimbo. A timbragem, por constituir facil lavor, 
nao acrescenta valor consideravel. "A moeda sempre tern o valor de 
uma mercadoria no comercio, como outros bens; e isso, em proporgao a 
raridade do metal, pois se trata de procura universal". O unico meio para 
elevar-lhe artificialmente o valor seria restringir a produgao das minas. 

Dizemos comumente que a mao-de-obra e os bens aumentaram 
desde que esses metais comegaram a abundar; e que a mao-de-obra e 
os bens escasseavam quandotambem os referidos metais eram escassos, 
considerando-se o valor dos metais invariavel porque os nomes legais 
das pegas, as libras, os xelins ou pence continuam sempre os mesmos, 
ate que a lei os altere. Mas ocavar ou arar deum dia era taotrabalhoso 
para um homem mil anos atras quanto e hoje, embora naquela epoca 
o homem nao pudesse com esses trabalhos ganhar tanta prata quanto 
hoje; e um barril de trigo ou de carne bovina tinha naquela epoca a 
mesma utilidade para sustentar oorganismo humano que hoje, quando 
e trocado por uma quantidade quatro vezes maior de prata. O valor 
do trabalho, dos cereais e do gado e sempre mais ou menos o mesmo, 
ja que servem para os mesmos fins na vida, enquanto novas invengoes 
de cultivo da terra e de apascentar o gado nao gerarem uma disponi- 
bilidade maior do que a demanda. 95 

Baixar e elevar o valor das moedas sao operagoes injustas e 
perniciosas. 

Minas abundantes fazem baixar o valor dos metais preciosos. 

"O padrao como tal varia muito pouco; e por isso, se instituissem 
os salarios fixos que em todos os casos servissem aos mesmos fins ou 
remunerassemos os que tern direito a eles na mesma condigao com 


94 Ibid., v. I, pp. 319-321. 

95 System of Moral Philosophy, v. II, p. 58. 
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respeito a outros, os salarios nao devem ser fixos nos nomes legais da 
moeda nem em um certo numero de ongas de ouro e prata. 

Um decreto do Estado pode alterar os nomes legais, e o valor das 
ongas pode mudar pelo aumento ou diminuigao das quantidades desses 
metais. Tampouco esses salarios devem ser fixados em quaisquer quan¬ 
tidades de produtos manufaturados mais rebuscados, pois belas invengoes 
para fadlitar otrabalho podem fazer baixar o valor detais bens. O salario 
mais invariavel seria tanto dias de trabalho do homem, ou determinada 
quantidade de bens produzidos pel os meros trabalhos nao artificials, como 
os bens quecorrespondemaos fins cornu ns da vida. O quemaisseaproxima 
desse padrao sao quantidades de cereais". 96 

Os pregos dos bens dependem das despesas, dos juros do dinheiro 
empregado, e tambem dos trabalhos, do cuidado, da atengao, dos cal- 
culos e o que a eles corresponde. As vezes devemos "incluir tambem 
a condigao da pessoa assim empregada", ja que "a despesa de seu 
padrao de vida deve ser custeada pelo prego de tais trabalhos, visto 
que eles merecem remuneragao, como qualquer outro. Esse prego adi- 
cional de seus trabalhos e o fundamento justo do lucro comum dos 
comerciantes". 

Nocapituloseguinte, intitulado"OsContratos Principaisem uma 
Vida Social", observamos que o arrendamento ou aluguel de bens nao 
diretamente produtivos, como casas, e justificado pelo fato de que o 
proprietario poderia ter empregado seu dinheiro ou trabalho em bens 
por natureza produtivos. 

"Se, em qualquer tipo de comercio, as pessoas conseguem obter 
com uma grande quantidade de dinheiro ganhos muito maiores do que 
poderiamter obtidosem ele, e muito justo que aquele que Ihes fornece 
o dinheiro — meio necessario para auferir esse ganho — tenha, pelo 
uso do mesmo, alguma participagao no lucro, no minimo igual ao lucro 
que poderia ter auferido comprando coisas por natureza produtivas ou 
que dao renda. Isso demonstra o fundamento justo dos juros sobre o 
dinheiro emprestado, embora ele nao seja por natureza gerador de 
bens. Casas naodaofrutos nem ganho, nem tampouco qualquer terreno 
aravel proporcionara qualquer ganho, sem grande trabalho. O trabalho 
empregado em administrar o dinheiro no comercio ou nas manufaturas 
torna o dinheiro tao produtivo e frutifero como qualquer outra coisa. 
Se os juros fossem proibidos, ninguem emprestaria dinheiro, a nao ser 
por caridade; e muitas pessoas laboriosas que nao sao objetos de ca- 
ridade seriam excluidas de grandes ganhos, de uma forma muito van- 
tajosa para o publico". 97 

Os juros razoaveis variam conforme a situagao do comercio e a 
quantidade da moeda. Em um paisjovem auferem-se grandes lucras com 
somas pequenas, e a terra equivale a menos anos de compra, de sorte 


96 Ibid., v. II, pp. 62-63. 

97 System of Moral Philosophy, v. 11, pp. 71-72. 
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que e razoavel cobrar juros mais altos. As leis que regulam os juros 
devem observar "essascausas naturais", docontrarioseraofraudadas. 98 

No capitulo "Sobre a Natureza das Leis Civis e sua Execugao" 
diz-se que, depois da piedade, as virtudes mais necessarias para um 
Estado sao a sobriedade, a laboriosidade, a justiga e a fortaleza. 

"O trabalho e a fonte natural da riqueza, o fundo para todos os 
estoques para exportagao; atraves da parcela que ultrapassa o valor 
daquilo que uma nagao importa, o Estado aumenta sua riqueza e seu 
poder. Uma agricultura adequada deve assegurar o suprimento dos 
produtos necessarias para a vida e os materials para todas as manu- 
faturas; e todas as artes mecanicas devem ser estimuladas a processar 
esses produtos para o consumo e para exportacao. Os bens preparados 
para exportagao devem ser isentos de todos os encargos e taxas, o 
mesmo acontecendo, na medida do possivel, com bens necessariamente 
destinados ao consumo pelos artesaos; que nenhum outro pais possa 
vender a prego mais baixo bens semelhantes, em um mercado estran- 
geiro. Quandosoum pais possui certos materials, pode-seem seguranca 
impor taxas de exportagao, mas tao moderadas que nao impegam o 
consumo respectivo no exterior. 

"Se o povo nao adquirir o habito do trabalho, os pregos baixos 
de todos os artigos necessaries para a vida estimulam a preguiga. O 
melhor remedio contra isso e aumentar a demanda de todos os artigos 
necessaries; nao somente atraves de premias de exportagao — o que 
alias muitas vezes tambem e util — mas aumentando o numero de 
pessoas que os consomem; e quando os artigos forem caros, exigir-se-ao 
mais trabalho e aplicagao em todos os tipos de comercio e artes para 
obte-los. Eis por que estrangeircs operosos devem ser convidados a 
trabalhar em nosso pais, e todas as pessoas que amam o trabalho 
devem viver entre nos sem serem molestadas. Deve-se estimular o 
casamento daqueles que geram uma prole numerosa para o trabalho. 
Os solteiros devem pagar impostos mais altos, pois nao tern o encargo 
de gerar e educar filhos para o Estado. Deve-se banir toda e qualquer 
ideia tola de que as artes mecanicas sao vis, como se fossem indignas 
para pessoas de familias melhores, devendo-se encorajar pessoas de 
condigao mais elevada — por nascimento ou destino — a se interes- 
sarem por essas ocupagoes. A indolencia deve ser punida, no minimo, 
com a servidao temporaria. Deve-se importar materia-prima estran- 
geira e ate oferecer premios, se necessario, de sorte que a nossa propria 
mao-de-obra encontre emprego; e para que, exportando nos esses ma¬ 
terials importados e por nos transformados em produtos manufatura- 
dos, possamos obter do Exterior o prego do nosso trabalho. O prego de 
manufaturados estrangeiros e produtos prontos para o consumo deve 
ser alto, para o consumidor, se nao pudermos proibir totalmente o 
consumo de tais bens; que esses produtos nunca sejam usados pelas 


98 Ibid., v. II, p. 73. 
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categorias mais baixas e mais numerosas da populagao, cujo consumo 
seria muito maior do que o daqueles poucos que sao ricos. Deve-se 
encorajar a navegagao, ou o transporte de bens, estrangeiros ou do- 
mesticos, pois esse e um negocio lucrativo, que muitas vezes supera 
todo o lucro auferido pelo comerciante. A navegagao serve tambem a 
defesa maritima do pais. 

"E inutil alegar que o luxo e a intemperanga sao necessaries 
para a riqueza de um Estado, ja que estimulam todo tipo de trabalho 
e todas manufaturas, pelo fato de gerarem um consumo elevado. E 
daro que nao ha necessariamente vicio em consumir os produtos mais 
finos ou em usar os artigos manufaturados mais caros, desde que isto 
seja feito por pessoas cuja fortuna o permita, de acordo com as suas 
obrigagoes. E que aconteceria se as pessoas se tornassem mais frugais 
e se abstivessem mais dessetipo de coisas? Poder-se-ia exportar quan- 
tidades maiores desses bens ou artigos mais finos; e se isso nao fosse 
possivel, o trabalho e a riqueza poderiam ser igualmente fomentados, 
atraves de maior consumo de bens menos caros; com efeito, aquele 
queeconomiza, diminuindoos gastos deseu luxoou esplendor, poderia, 
ajudando generosamente a seus amigos e empregando alguns sabios 
metodos de caridade com os pobres, fazer com que outros possam levar 
um padrao de vida mais elevado e consumir mais do que o que antes 
era consumido pelo luxo de um... A menos, portanto, que se possa 
encontrar uma nagaoem quetodos disponham em abundancia detodos 
os bens necessarios e convenientes para a vida, as pessoas podem, sem 
qualquer luxo, consumir o maxi mo, fazendo provisoes abundantes para 
seus filhos, praticando a generosidade e a liberalidade com os seme- 
Ihantes e pessoas indigentes dignas, e compadecendo-se da desgraga 
dos pobres". 99 

Sob o titulo "Habilidade Militar e Fortaleza", Hutcheson expoe 
o que posteriormente Adam Smith expos sob o item "Forgas Armadas", 
e sua opgao a favor de um exercito treinado. 100 

No mesmo capitulo, Hutcheson tern uma secgaocom otitulomar- 
ginal "quais os impostos e tributes a preferir", contendo um repudio 
a polftica de taxar somente pela renda: 

"Quanto as taxas e impostos destinados a cobrir as despesas pu- 
blicas, os mais convenientes sao aqueles que incidem em artigos de 
luxo e esplendor, mais do que sobre os incidentes sobre os artigos de 
necessidade; prefira-se, outrossim, taxar os produtos e artigos manu¬ 
faturados estrangeiros a taxar os produtos e artigos produzidos no 
pais; econveniente tambem aplicar os impostos que podem ser cobrados 
com facilidade, cujo recolhimento nao acarrete muito trabalho dispen- 
dioso. Mas, acima de tudo, deve-se observar uma justa proporgao em 
relagao a riqueza das pessoas, em todas as taxas ou impostos que 
forem recolhidos del as, a nao ser que setratede impostos sobre produtos 


99 Ibid., v. II, pp. 318-321. 

100 Ibid., v. I, pp. 323-325. 
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e manufaturados estrangeiros, pois esses muitas vezes sao necessarios 
para estimular otrabalho no proprio pais, 101 embora nao haja despesas 
publicas". 

Essa proporcionalidade na taxagao em relagao a riqueza de cada 
um, segundo Hutcheson, nao pode ser conseguida a nao ser fazendo 
periodicamente uma estimativa da riqueza dasfamilias, pois impostos 
sobre terra oprimem indevidamente os proprietaries de terras com di- 
vidas edeixam I ivres os quetern dinhei ro, enquanto as taxas e i mpostos 
sao pagos pelo consumidor, de sorte que "pessoas generosas e hospi- 
taleiras, ou pessoas com familia numerosa, aceitam gentilmente car- 
regar o peso principal, ao passo que o miseravel e sordido solitario 
pouco ou nenhum peso carrega". 102 

Detudo isso resulta com clareza que Smith foi grandemente in- 
fluenciado pelas tradigoes vigentes em sua catedra ao escolher seus 
topicos de Economia. 0 Dr. Scott chama atengao para o curioso fato 
de que a propria ordem em que os assuntos sao tratados no System 
de Hutcheson e mais ou menos identica aquela em que os mesmos 
assuntos sao tratados nas L ectures de Smith. 103 Somos fortemente ten- 
tados a presumir que, quando Smith tinha que preparar as pressas 
suas aulas para a disciplina de Craigie, consultava as anotagoes feitas 
nas prelegoes de seu antigo professor Hutcheson (como fizeram, antes 
e depois dele, centenas de pessoas na mesma situagao) — e agrupava 
os assuntos economicos como uma introdugao e continuagao das pre¬ 
legoes quetrouxera consigo de Edimburgo. Hutcheson foi um professor 
que inspirava os alunos. Seu colega, Leechman, afirma: 

"J aquetodoanotinhaoportunidade, nodecursodesuas prelegoes, 
de explicar a origem do governo e comparar suas diversas formas, 
tomava cuidado especial, aotratar doassunto, para inculcar a impor- 
tancia da liberdade civil e religiosa para a felicidade humana; eja que 
um ardente amor a liberdade eum zeloviril nosentidode promove-la 
eram principios soberanos em seu proprio inti mo, sempre insistia lon- 
gamente nisto, desenvolvendo o tema com a maior forga de argumen- 
tagao e veemencia persuasiva; e tinha tanto sucesso neste ponto im- 
portante, que poucos de seus alunos, se e que tais havia, por mais 
preconceitos que trouxessem consigo, jamais deixavam de simpatizar 
com os conceitos que ele desposava e defendia, quanto a esse ponto". 104 

Meio seculo mais tarde, Adam Smith, referindo-se a cadeira de 
Filosofia de Glasgow, dizia queela era um "cargo aoqual a habilidade 
e as virtudes do inesquecivel Dr. Hutcheson tinham conferido um al- 
tissimo grau de prestigio". 105 

Todavia, setemos razoes para crer que Adam Smith foi influen- 


101 Ibid., v. II, pp. 340-341. 

102 Ibid., v. I, pp. 341-342. 

103 SCOTT, W. R. Francis Hutcheson, pp. 232-235. 

104 LEECHMAN. "Prefacio". In: HUTCHESON. System of Moral Philosophy, pp. XXXV, XXXVI. 

105 RAE. Life of Adam Smith, p. 411. 
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dado por Hutcheson em sua orientagao geral para o liberalismo, nao 
parece haver motivos para atribuir a influencia de Hutcheson a con¬ 
vicgao sobre o carater benefico do interesse proprio, que permeia sua 
obra A Riqueza das Nagdes e, desde entao, constituiu um ponto de 
partida para a pesquisa economica. Como demonstram algumas das 
passagens por nos citadas, Hutcheson era um mercantilista, e todo o 
ensinamento economico que se encontra em seu System e desprezivel 
em confronto com as vigorosas prelegoes de Smith sobre os pregas 
baixos ou a abundancia, com as suas denuncias, tantas vezes repetidas, 
contra o "absurdo" de teses correntes e contra os "regulamentos per- 
niciosos" decorrentes desses erros. Vinteanos apos assistir as prelegoes 
de Hutcheson, Adam Smith o criticou expressamente por dar muito 
poucovalor aoamor proprio. Nocapituloda TeoriaSobreosSentimentos 
Morais, relativoaossistemasfilosoficos para osquaisa virtudeconsiste 
na benevolencia, afirma que, segundo Hutcheson, so e benevolencia 
aquilo que imprime a uma agao o carater de virtude: a agao mais 
benevolente seria aquela que visa ao bem do maior numero de pessoas, 
e o amor proprio principio que jamais poderia ser virtuoso, embora 
inocente quando nao tern outro efeito senao o de fazer o individuo 
cuidar de sua propria felicidade. Esse "sistema afavel, um sistema que 
tern uma tendencia peculiar a alimentar e reforgar nocoragao humano 
a mais nobre e a mais agradavel das afeigoes humanas", tern, para 
Smith, o "defeito de nao explicar suficientemente donde vem a nossa 
aprovagao das virtudes inferiores da prudencia, vigilancia, circunspec- 
gao, temperanga, constancia, firmeza". 

"Tambem no tocante a nossa propria felicidade e interesse par¬ 
ticular — prossegueele — em muitas ocasioes depara-secom principles 
de agao altamente elogiaveis. Geralmente se supoe que os habitos de 
economia, laboriosidade, discrigao, atengao e aplicagao do pensamento 
sao cultivados por motivos de interesse proprio, e ao mesmo tempo 
afirma-se que sao qualidades altamente apreciaveis, que merecem a 
estima eaprovagaodetodos... Desaprova-seuniversalmenteodescuido 
e falta de economia, nao, porem, como procedentes de uma falta de 
benevolencia, mas de uma falta de atengao adequada aos objetos do 
interesse proprio". 106 

Adam Smith manifestamente acreditava que o sistema de Hut¬ 
cheson naodava odevidolugar ao interesse proprio. Naofoi Hutcheson 
que inspirou sua observagao de que "nao e da benevolencia do agou- 
gueiro, do fabricante de cerveja ou do padeiro que esperamos nosso 
jantar, mas da consideragaoqueeles tern peloseu proprio interesse". 107 
De Hutcheson, Smith pode ter haurido um amor geral a liberdade, 
mas de onde hauriu a convicgao de que o interesse proprio contribui 
para beneficiar toda a comunidade economica? Naturalmente, pode ter 
formado essa convicgao por si mesmo, sem jamais ter ouvido outra 


106 Moral Sentiments, 1759, pp. 464-466. 

107 The Wealth of Nations, Ed. Cannan, 1976, v. I, p. 18. 
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prelegao ou ter lido outro livro, apos deixar de ser aluno de Hutcheson. 
Mas parece provavel — mais do que isso nao podemos afirmar com 
seguranga — que foi ajudado pelo estudo de Mandeville, escritor ao 
qual nao tern feito suficiente justiga os historiadores da Economia, 
embora McCulloch faga uma alusao favoravel sobre o assunto, em sua 
Literature of Political Economy. No capitulo de Moral Sentiments, que 
segue ao que contem a critica de Hutcheson, Smith trata dos "Sistemas 
Licenciosos”. Os fenomenos que se observam na natureza humana — 
diz ele — os qua is a primeira vista parecem favorecer tais sistemas, 
foram "levemente esbogados com a elegancia e delicada precisao do 
Duquede Rochefaucault, e posteriormente, mais plenamente descritos 
pela eloquencia viva e cheia de humor, embora rude e rustica, do Dr. 
Mandeville". 108 

Mandeville — afirma Smith — atribui todos os atos elogiaveis 
a "urn amor ao elogio e ao aplauso” ou "a vaidade", e nao contente 
com issoprocura salientar a imperfeigaoda virtudehumana sob muitos 
outros aspectos. 

"Sempre que em nossa reserva com respeito ao prazer nao cor- 
responder a abstinencia mais ascetica, ele a considera como luxuria e 
sensualidade grosseiras. Segundo ele, e luxuria tudo o que vai alem 
daquiloqueeabsolutamentenecessariopara a subsistence da natureza 
humana, de sorte que ha vicio mesmo no uso de uma camisa limpa 
ou de uma moradia conveniente." 109 

Todavia, na opiniao de Smith, Mandeville incorreu na grande 
falacia deapresentar toda paixao como total mente viciada, emqualquer 
grau e diregao: 

"Assim e que trata como vaidade tudo o que ten ha qualquer refe¬ 
renda aquilo que sao ou devem ser os sentimentos dos outros; e e atraves 
desse sofisma que afirma sua condusao favorita, de que os vicios privados 
sao beneficios publicos. Se o amor pela magnificencia, um gosto pelas 
artes elegantes e pelos requintes da vida humana, por tudo aquilo que e 
agradavel novestir, na mobilia, nos pertences, pela arquitetura estatuaria, 
pintura e musica, deve ser considerado como luxuria, sensualidade e os- 
tentagao mesmo naqueles que, pela sua situagao, podem permitir-se isso, 
sem nenhum inconveniente, e certo que a luxuria, sensualidade e osten- 
tagao representam beneficios publicos; pois, sem as qualidades que ele 
considera adequado designar com tais termos vergonhosos, as artes e 
oficios que produzem objetos finos nunca seriam estimulados e deveriam 
fenecer por falta de utilizagao”. 110 

'Tal e— concluiu Smith — osistema do Dr. Mandeville, queja 
chegou a provocar tanto rebuligo no mundo". Por mais destrutivo que 
parega esse sistema, pensa Smith, "nunca teria conseguido impor-se 
a tantas pessoas, nem despertar alarme tao generalizado entre os que 


108 Moral Sentiments, 1759, p. 474. 

109 Ibid., p. 483. 

110 Ibid., p. 485. 
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gostam de principles melhores, se, sob algum aspecto, naotivesse algo 
de verdadeiro". 111 

A obra de Mandeville consistia, em sua origem, simplesmente 
em um poema de 400 linhas com o titulo "A Colmeia Resmunguenta, 
ou: osVelhacosVirandoHonestos"— poesia esta que, segundooproprio 
Mandeville, foi publicada por volta de 1705, 112 em forma deum panfleto 
de seis pence. Reimprimiu-a em 1714, anexando-lhe uma quantidade 
muito maior de prosa, sob o titulo de A Fabula das Abdhas: ou seja, 
Vicios Privados, Bendficios Publicos; com um Ensaio Sobre Caridade 
eEscolas de Caridade e uma I nvestigagao sobre a Natureza da Socie- 
dade. Em 1729 acrescentou-lhe uma segunda parte, quase tao extensa 
como a primeira, consistindo em um dialogo sobre o assunto. Descre- 
ve-se "A Colmeia Resmunguenta”, que na realidade e uma sociedade 
humana, em grande prosperidade, estado esse que perdura enquanto 
prosperam os vicios: 

Os pi ores de tod a a multidao 
fizeram algo para o bem comum. 

Esse era o oficio do Estado, o quaI mantinha 
o todo, do quaI dada parte se queixava: 

Isso, como harmonia musical, 

fazia com que todos os que brigavam entre si 

concordassem no essencial; 

P arti dos fron tal men te opostos 

ajudam-se mutuamente, como se fosse por despa to 

E a temperanga com sobriedade 

estao a servigo da embriaguez e da glutoneria. 

A raiz do mat, a avareza, 
esse vlcio condenavd, mau e pernicioso, 
servia como escravo a prodigalidada 
esse pecado nobra ao passo que a luxuria 
proporcionava emprego a um miihao de pobres, 
e o orgulho odioso dava emprego a outro miihao; 

A propria invqa e a vaidade 

estavam a servigo da laboriosidadp 

sua insensatez encantadora, sua la/iandade 

no comer, nas mobilias e no vestir, 

esse vfdo estranho e ridfcuio, era 

a verdadara roda que movimentava o comercio. 

Suas leis e roupas eram igualmente objetos mutaveis, 
pois o que um dia considerou-se bom, 
em mao ano tornou-se um crima 
Entretanto, embora alterando assim suas leis, 
ainda encontrando e corrigindo falhas 


111 Moral sentiments, p. 487. 

112 Fable of the Bees. 1714. "Prefacio". 
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pda inconstanda corrigiram 

faltas que nenhuma prudenda podia prefer. 

Assim, o vicio nutria a inventividade, 
que se juntava ao tempo e ao trabalho, 

Tivessem as conveniencias da vida algado 
Seus prazeres reais, confortos e vagares 
a alturas que tais, os muito pobres 
mdhor viveriam que os ricos outrora 
e nada mais a acrescentar! 113 

Mas as abelhas resmungavam ate que J upiter, furioso, jurou que li- 
bertaria a colmeia da fraude. 0 enxame tornou-se virtuoso, frugal e 
honesto, e a partir dali o comercio foi a ruina por cessarem os gastos. 
Ao final da "Investigagao Sobre a Natureza da Sociedade", o autor 
resume assim sua conclusao: 

"Depois disto, orgulho-me em ter demonstrado que os fundamen- 
tos da sociedade nao sao as qualidades amigas e as afeigoes delicadas 
que sao naturais ao homem, nem as virtudes reais que o homem e 
capaz de adquirir pela razao e pela abnegagao; ao contrario, aquilo 
que no mundo chamamos de mal — quer se trate do moral ou do 
natural — e o grande principio que nos torna criaturas sociaveis, a 
base sol ida, a vida eoesteiodetodoocomercioedetodasas profissoes, 
sem excegao; e nisso que devemos procurar a verdadeira origem de 
todasasarteseciencias, enomomentoemqueomal cessar, a sociedade 
necessariamente estara arruinada, se nao totalmente dissolvida". 114 

Em uma carta ao London J ournal de 10 de agosto de 1723, que 
reimprimiu na edigao de 1724, Mandeville defendeu essa passagem 
com vigor, contra uma critica hostil. Se — dizia ele — estivesse es- 
crevendo para ser entendido pelas inteligencias mais mesquinhas, teria 
explicado que toda carencia e um mal: 

"que da multiplicidade dessas carencias dependem todos esses 
servigos mutuos que os membros individuals de uma sociedade prestam 
um ao outro; e que, consequentemente, quanto maior e a variedade 
de carencias, tanto maior eonumerodeindividuosquepodem encontrar 
seu interesse particular em trabalhar para o bem das outros e, unidos, 
compor um so corpo". 115 

Se levarmos em conta a critica de Smith a Hutcheson e Mande¬ 
ville, acrescentando capitulos de Moral Sentiments, e alem disso re- 
cordarmos que quase certamente ele deve ter conhecido a Fabula das 
Abdhas aoassistir as prelegoes de Hutcheson ou poucodepois, edificil 
nao suspeitar que foi Mandeville quern primeiro o fez entender que 
"nao e da benevolencia do agougueiro, do fabricante de cerveja ou do 
padeiro que esperamos nosso jantar, mas da consideragao deles pelo 


113 pp. 11-13, ed. de 1705. 

114 pp. 427-428, 2a ed., 1723. 

115 pp. 465, ed. de 1724. 
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seu interesse proprio". Considerando a palavra vicio como um erro em 
lugar de amor-proprio, Adam Smith poderia ter repetido cordialmente 
as ja citadas linhas de Mandeville: 

Assim, o vicio alimentava a inventividade 
a quaI se associava a folga e ao trabalho 
Tivesse as conveniencias da vida algado 
Seus prazeres reais, confortos e vagares 
a alturas que tais, os muito pobres 
viveriam mdhor que os ricos outrora; 

Smith pos versos maus em prosa e acrescentou algo do amor 
hutchesoniano a liberdade ao propor o que e realmente o texto da 
parte polemica de Riqueza das Naqoes: 

"O esforgo natural de cada individuo no sentido de melhorar sua 
propria condigao, quando sofrido para exercer-se com liberdade e segu- 
ranga, eumprincipiotaopoderoso, queeleecapaz, sozinhoesemqualquer 
ajuda, nao somente de levar a sociedade a riqueza e a prosperidade, mas 
desuperar centenasdeobstaculos impertinentes com osquaisa insensatez 
das leis humanas muitas vezes obstacula seus atos". 116 

A experiencia mostra que uma crenga generalizada no carater 
benefico da forga economica do egoismo nem sempre e suficiente para 
fazer de uma pessoa — mesmo dotada de inteligencia acima da media 
— um livre-cambista. Consequentemente, seria precipitado supor que 
o ceticismo de Smith face ao sistema mercantil era simplesmente o 
produto natural de sua crenga geral na liberdade economica. As citagoes 
que Dugald Stewart traz de seu manuscrito de 1755 nada contem que 
mostre que ele desprezasse a doutrina antes de deixar Edimburgo e 
nos primeiros anos de sua estadia em Glasgow. Parece muito provavel 
que a referenda das Lectures aos "ensaios (de Hume) que mostram o 
absurdodessas eoutras doutrinas semelh antes" 117 deveser considerada 
como um reconhecimento obrigacional e que, portanto, foi Hume com 
seus Political Discourses sobre o dinheiro e a balanga comercial, de 
1752, quern primeiro abriu os olhos de Adam Smith para esse assunto. 
Essa probabilidadeelevemente reforgada pelofatodeque, nas Lectures, 
as falacias mercantis no tocante a balanga comercial eram expostas 
no contexto de Dinheiro, como nos Discourses de Hume, ao inves de 
serem expostas no lugar que teriam ocupado se Smith tivesse seguido 
a ordem de Hutcheson, ou as tivesse colocado entre as causas do "pro- 
gresso lento da opulencia". Alem disso, talvez nao seja mera coinci- 
dencia que embora tanto Hume em seus Discourses de 1752, como 
Smith nas prelegoes datadas de dez anos mais tarde, rejeitem total- 
mente o objetivo de garantir uma balanga comercial favoravel, Hume 
continuava a crer na utilidadedo protecionismo para as industrias do 


116 The Wealth of Nations, Ed. Cannan, 1976, v. II, p. 49. 

117 Lectures, p. 197. 
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Pais e tambem Smith — como se conta — fez concessoes apreciaveis 
a essa teoria. 118 

Seria inutil levaraqui maisadiantea investigagaosobrea origem 
das teses de Adam Smith. Talvez ja a tenhamos levado muito longe. 
No decurso de A Riqueza das Nagoes, Smith cita realmente com seu 
proprio nome ou o de seus autores quase cem livros. Um estudo atento 
das notas a presente edigaoconvencera o leitor de que, embora algumas 
delas sejam citagoes de segunda mao, o numero realmente utilizado 
foi muito maior. Geralmente Smith extrai muito pouco de cada autor 
citado — as vezes somente um fato, frase ou opiniao individual — de 
sorte que poucos autores havera que mais do que Smith meregam a 
censura de haver "saqueado" a obra de outros. Na realidade, esta acu- 
sagao nunca Ihefoi feita com seriedade, excetoem relagaoas ReFledons 
deTurgot, e nessecasoconcrete, jamais seconseguiu apresentar sequer 
um mini mo de evidencia que mostre haver Smith jamais usado ou 
mesmo visto o livro em questao. A Riqueza das Nagoes nao foi uma 
obra escrita com pressa, como se o autor tivesse ainda vivas no cerebro 
as impressoes hauridas de leituras recentes. A redagaoda obra engloba 
no minimo os 27 anos que vao desde 1749 ate 1776. Durante esse 
periodo, muitas ideias e concepgoes economicas cruzaram e recruzaram 
muitas vezes o Canal da Mancha, e seria inutil e ate mesmo demons- 
tragao de inveja e hostilidade disputar sobre a parcela que cabe a 
Gra-Bretanha ea Franga, noprogressoefetuado. I r alem disso, etentar 
atribuir a cada autor o meritoa quefaz realmente jus, ecomo postar-se 
em uma praia e discutir se foi a esta ou aquela onda que mais se 
deveu a mare alta. Pode parecer que uma onda teve o merito de varrer 
para longe o primeiro castelo de areia de uma crianga, e uma outra 
onda pode evidentemente varrer o segundo castelinho de areia. Mas 
os dois castelos teriam si do inundados da mesma forma e quase ao mesmo 
tempo em um dia perfeitamente tranquilo, com a mesma eficiencia. 


118 Supra, pp. XXV, XXVIII. Alias, antes de publicar a edigao de seus Discourses, Hume 
escreveu a Adam Smith solicitando sugestoes. Que Smith nao fez nenhuma observagao 
sobre a passagem a favor do protecionismo contida no "discourse" sobre balango de paga- 
mentos, parece poder-se inferir do fato de a referi da passagem ter permanecido inalterada. 
(Ver HUME, Essays, Green & Grose, v. I, pp. 59, 343 e 344.) 
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A Riqueza das Na^oes 


Investigate) Sobre sua Natureza 
e suas Causas 



Introducao e Plano da Obra 


O trabalho anual de cada nagao constitui o fundo que original- 
mente Ihe fornece todos os bens necessarios e os confortos materials 
que consome anualmente. O mencionado fundo consiste sempre na 
produgao imediata do referido trabalho ou naquilo que com essa pro¬ 
dugao e comprado de outras nagoes. 

Conforme, portanto, essa produgao, ou o que com el a se compra, 
estiver numa proporgao maior ou menor em relagao ao numero dos 
que a consumirao, a nagao sera mais ou menos bem suprida de todos 
os bens necessarios e os confortos de que tern necessidade. 

Essa proporgao deve em cada nagaoser regulada ou determinada 
por duas circunstancias diferentes; primeiro, pela habilidade, destreza 
e bom senso com os quais seu trabalho for geralmente executado; em 
segundo lugar, pela proporgao entre o numero dos que executam tra¬ 
balho util e o dos que nao executam tal trabalho. Qualquer que seja 
o solo, o dima ou a extensao do territorio de uma determinada nagao, 
a abundancia ou escassez do montante anual de bens de que dispora, 
nessa situagaoespecifica, dependera necessariamentedas duas circuns¬ 
tancias que acabamos de mencionar. 

Por outro lado, a abundancia ou escassez de bens de que a nagao 
dispora parece depender mais da primeira das duas circunstancias 
mencionadas do que da segunda. Entre as nagoes selvagens, de caga- 
dores e Pescadores, cada individuocapacitado para otrabalho ocupa-se 
mais ou menos com um trabalho util, procurando obter, da melhor 
maneira que pode, os bens necessarios e os confortos materials para 
si mesmo ou para os membros de sua familia ou tribo que sao muito 
velhos ou muito jovens, ou doentes demais para ir a caga e a pesca. 
Todavia, tais nagoes sofrem tanta pobreza e miseria que, somente por 
falta de bens, frequentemente sao reduzidas — ou pel os menos pensam 
estar reduzidas — a necessidade de as vezes eliminar e as vezes aban- 
donar suas criangas, seus velhos e as pessoas que sofrem de doengas 
prolongadas, as quais perecem de fome ou sao devoradas por animais 
selvagens. Ao contrario, entre nagoes civilizadas e prosperas, embora 
grande parte dos cidadaos naotrabalhe, muitos deles, com efeito, con- 
somem a produgao correspondente a 10 ou ate 100 vezes a que e con- 
sumida pela maior parte dos que trabalham — a produgao resultante 
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detodootrabalhoda sociedade etao grande, quetodos dispoem, muitas 
vezes, de suprimento abundante, e um trabalhador, mesmo o mais 
pobre e de baixa posicao, se for frugal e laborioso, pode desfrutar de 
uma porgao maior de bens necessaries e confortos materials, do que 
aquilo que qualquer selvagem pode adquirir. 

As causas desse aprimoramento nas forgas produtivas do traba- 
Iho, ea ordem segundoa qual sua produgaoe natural mente distribui da 
entre as diferentes classes e condigoes de membros da sociedade, cons- 
tituem o objeto do Livro Primeiro desta obra. 

Qualquer que seja a situagao real da habilidade, destreza e bom 
sensocom os quais otrabalhoeexecutadoem uma nagao, a abundancia 
ou escassez de seu suprimento anual depende necessariamente, en- 
quanto durar esse estado de coisas, da proporgao entre o numero dos 
que anualmente executam um trabalho util e o daqueles que nao exe- 
cutam tal trabalho. O numero dos que executam trabalho util e pro- 
dutivo— comosevera maisadiante— emtoda parteesta em proporgao 
com a quantidade do capital empregado para dar-lhes trabalho e com 
a maneira especifica de empregar esse capital. Eis por que o Livro 
Segundo desta obra tratara da natureza do capital, da maneira como 
ele pode ser gradualmente acumulado, e das quantidades diferentes 
de trabalho queocapital poeem movimento, deacordocom as diferentes 
maneiras como e empregado. 

As nagoes razoavelmente desenvolvidas no tocante a habilidade, 
destreza e bom senso com os quais o trabalho e executado, tern adotado 
pianos mu i to diferentes na gestaoou diregaogeral do referido trabalho, 
sendo que esses pianos di versos nem sempre tern favor ecidode maneira 
igual a grandeza de sua produgao. A politica de algumas nagoes in¬ 
centives extraordinariamente a industria 119 do campo, ao passo que a 
de outras estimulou mais a industria das cidades. Dificilmente existe 
uma nagao que tenha adotado a mesma politica em relagao a cada 
tipo de industria. Desde a queda do Imperio Romano, a politica da 
Europa tern favorecido as artes e oficios, as manufaturas e o comercio, 
industria das cidades, mais do que a agricultura, industria do campo. 
O Livro Terceiro expoe as circunstancias que parecem ter introduzido 
e estabelecido essa politica. 

Embora esses pianos diferentes talvez tenham sido de inicio in- 
troduzidos pelos interesses particulares e preconceitos de classes es- 
pecificas de pessoas — sem nenhuma consideragao ou previsao das 
suas consequencias para o bem-estar da sociedade —, nao obstante 
isso, deram origem a concepgoes ou teorias de Economia Politica muito 
diferentes entre si; algumas delasenaltecem a importancia da atividade 


119 A palavra industria, a epoca de Adam Smith, designava todo tipo de atividade economica, 
i ncl usi ve a agri col a, so mais tarde adqui ri ndo o si gnificado restrito que hoje I he e atri bui do. 
Quandosetrata da atividade designada atualmente por industria de transfer magao, aparece 
muitas vezes nesta obra a palavra manufature— esuas derivadas — traduzida literal mente, 
com a conotagao da epoca. (N. do E.) 
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dascidades, outrasencarecem a importancia da docampo. Essasteorias 
tiveram uma influencia consideravel, nao somente sobre as teses dos 
eruditos ou pesquisadores, mas tambem sobre a gestao publica dos 
principes e governantes dos Estados. No Livro Quarto, procurei expli- 
car, da maneira mais completa e dara que pude, essas diferentes teo- 
rias, bem comoos efeitos princi pais que produziram nas di versas epocas 
e nagoes. 

O objetivo desses quatro primeiros Livros e explicar em que con- 
sistiu a receita ou renda do conjunto do povo, ou qual foi a natureza 
desses fundos que, em epocas e nagoes diferentes, asseguraram seu 
consumo anual. O quinto e ultimo Livro trata da receita do soberano, 
ou "Commonwealth". Neste Livro procurei mostrar: primeiro, quais 
sao as despesas necessarias do soberano, ou "Commonwealth"; quais 
dessas despesas devem ser cobertas pel a contribuicao geral de toda a 
sociedade; e quais delas devem ser cobertas somente pela contribuigao 
de alguma parcela especifica da populagao ou por alguns dos seus 
membros especificos; em segundo lugar, procurei expor quais sao os 
di versos metodos pelos quais a sociedade inteira pode ser obrigada a 
contribuir para cobrir as despesas a cargo da sociedade toda e quais 
sao as principals vantagens e inconveniencias de cada um desses me¬ 
todos; em terceiro e ultimo lugar, quais sao as razoes e causas que 
induziram quase todos os governos modernos a hipotecar uma parte 
dessa receita ou a contrair dividas, e quais tern sido os efeitos dessas 
dividas sobre a riqueza real, a produgao anual da terra e do trabalho 
da sociedade. 
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Livro Primeiro 


As Causas do Aprimoramento das Formas Produtivas do 
Trabalho e a Ordem Segundo a qual sua 
Produ^ao e Naturalmente Distribuida Entre as 
Diversas Categorias do Povo 



Capitulo I 


A Divisao do Trabalho 


O maior aprimoramento das forgas produtivas do trabalho, e a 
maior parte da habilidade, destreza e bom sensocom os quaiso trabalho 
e em toda parte dirigido ou executado, parecem ter sido resultados da 
divisao do trabalho. 

Compreenderemos mais facilmente os efeitos produzidos pela di¬ 
visao do trabalho na economia geral da sociedade, se considerarmos 
de que maneira essa divisao do trabalho opera em algumas manufa- 
turas especificas. E comum supor que a divisao do trabalho atinge o 
grau maximo em algumas manufaturas muito pequenas; nao, talvez, 
no sentido de que nessas a divisao do trabalho seja maior do que em 
outrasde maior importancia; acontece, porem, que nessas manufaturas 
menores, destinadas a suprir as pequenas necessidades de um numero 
pequenodepessoas, onumerototal detrabalhadoresenecessariamente 
menor, e os trabalhadores empregados em cada setor de trabalho mui- 
tas vezes podem ser reunidos no mesmo local de trabalho e colocados 
imediatamentesoba perspectiva doespectador. Aocontrario, nasgran- 
des manufaturas, destinadas a suprir as grandes necessidades detodo 
o povo, cada setor do trabalho emprega um numero tao grande de 
operarios quee impossivel reuni-los todos no mesmo local de trabalho. 
Raramente podemos, em um so momento, observar mais do que os ope¬ 
rarios ocupados em um unicosetor. E mbora, portanto, nessas manufaturas 
maiores, o trabalho possa ser dividido em um numero de partes muito 
maior do que nas manufaturas menores, a divisao do trabalho nao e tao 
obvia, de imediato, e por isso tern sido menos observada. 

Tomemos, pois, um exemplo, tirado de uma manufatura muito 
pequena, mas na qual a divisao do trabalho muitas vezes tern sido 
notada: a fabricagao de alfinetes. Um operario nao treinado para essa 
atividade (que a divisao do trabalho transformou em uma industria 
especifica) nem familiarizado com a utilizagao das maquinas ali em- 
pregadas (cuja invengao provavel mente tambem se deveu a mesma 
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divisao dotrabalho), dificilmente poderia talvez fabricar um unico al- 
finete em um dia, empenhando o maximo de trabalho; de qualquer 
forma, certamente naoconseguira fabricar vinte. Entretanto, da forma 
como essa atividade e hoje executada, nao somente o trabalho todo 
constitui uma industria especifica, mas ele esta dividido em uma serie 
de setores, dos quais, por sua vez, a maior parte tambem constitui 
provavelmente um oficio especial. Um operario desenrola o arame, um 
outro o endireita, um terceiro o corta, um quarto faz as pontas, um 
quinto o afia nas pontas para a colocagao da cabega do alfinete; para 
fazer uma cabega de alfinete requerem-se 3 ou 4 operagoes diferentes; 
montar a cabega ja e uma atividade diferente, e aivejar os alfinetes e 
outra; a propria embalagem dos alfinetes tambem constitui uma ati¬ 
vidade independente. Assim, a importante atividade de fabricar um 
alfinete esta dividida em aproximadamente 18 operagoes distintas, as 
quais, em algumas manufaturas sao executadas por pessoas diferentes, 
ao passo que, em outras, o mesmo operario as vezes executa 2 ou 3 
delas. Vi uma pequena manufatura dessetipo, com apenas 10 empre- 
gados, e na qual aiguns desses executavam 2 ou 3 operagoes diferentes. 
Mas, embora nao fossem muito habeis, e portanto nao estivessem par- 
ticularmente treinados para o uso das maquinas, conseguiam, quando 
se esforgavam, fabricar em tornode 12 libras de alfinetes por dia. Ora, 
1 libra contem mais do que 4 mil alfinetes de tamanho medio. Por 
conseguinte, essas 10 pessoas conseguiam produzir entre elas mais do 
que 48 mil alfinetes por dia. Assim, ja quecada pessoa conseguia fazer 
1/10 de 48 mil alfinetes por dia, pode-se considerar que cada uma 
produzia 4 800 alfinetes diariamente. Se, porem, tivessem trabalhado 
independentemente um do outro, e sem que nenhum deles tivesse sido 
treinado para esse ramo de atividade, certamente cada um deles nao 
teria conseguido fabricar 20 alfinetes por dia, e talvez nem mesmo 1, 
ou seja: com certeza nao conseguiria produzir a 240 a parte, e talvez 
nem mesmo a 4 800 a parte daquilo que hoje sao capazes de produzir, 
em virtude de uma adequada divisao do trabalho e combinagao de 
suas diferentes operagoes. 

Em qualquer outro oficio e manufatura, os efeitos da divisao do 
trabalho sao semelhantes aos que se verificam nessa fabrica insigni- 
ficante embora em muitas delas o trabalho nao possa ser tao subdi- 
vidido, nem reduzido a uma simplicidade tao grande de operagoes. A 
divisao do trabalho, na medida em que pode ser introduzida, gera, em 
cada oficio, umaumentoproporcional das for gas produtivas dotrabalho. 
A diferenciagao das ocupagoes e empregos parece haver-se efetuado 
em decorrencia dessa vantagem. Essa diferenciagao, alias, geralmente 
atinge o maximo nos paises que se caracterizam pelo mais alto grau 
da evolugao, no tocante ao trabalho e aprimoramento; o que, em uma 
sociedade em estagio primitivo, e o trabalho de uma unica pessoa, e 
o de varias em uma sociedade mais evoluida. Em toda sociedade de- 
senvolvida, o agricultor geralmente e apenas agricultor, e o operario 
de industria somente isso. Tambem o trabalho que e necessario para 
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fabricar um produto completo quase sempre e dividido entre grande 
numero de operarios. Quantas sao as atividades e empregos em cada 
setor da manufatura do linho e da la, desde os cultivadores ate os 
branqueadores eos polidores do linho, ou os tingidores e preparadores 
do tecido! A natureza da agricultura nao comporta tantas subdivisoes 
dotrabalho, nem uma diferenciagao tao grande de uma atividade para 
outra, quanto ocorre nas manufaturas. E impossivel separar com tanta 
nitidez a atividade do pastoreador da do cultivador de trigo quanto a 
atividade do carpinteiro geralmente se diferencia da doferreiro. Quase 
sempre o fiandeiro e uma pessoa, o tecelao, outra, ao passo que o 
arador, o gradador, o semeador e o que faz a colheita do trigo muitas 
vezes sao a mesma pessoa. J a que as oportunidades para esses di versos 
tipos de trabalho so retornam com as diferentes estagoes do ano, e 
impossivel empregar constantemente um unico homem em cada uma 
delas. Essa impossibilidade de fazer uma diferenciaqao tao completa 
e plena de todos os diversos setores de trabalho empregados na agri¬ 
cultura constitui talvez a razao por que o aprimoramento das forgas 
produtivas do trabalho nesse setor nem sempre acompanha os apri- 
moramentos alcangados nas manufaturas. 

As naqoes mais opulentas geralmente superam todos os seus vi- 
zinhos tanto na agricultura como nas manufaturas; geralmente, porem, 
distinguem-se mais pela superioridade na manufatura do que pela su- 
perioridade na agricultura. Suas terras geralmente sao mais bem cul- 
tivadas, e, pelofatode investirem mais trabalho e mais dinheiro nelas, 
produzem mais em proporgao a extensao e a fertilidade natural do 
solo. Entretanto, essa superioridade da produgao raramente e muito 
mais do que em proporqao a superioridade de trabalho e dispendio. 
Na agricultura, o trabalho do pais rico nem sempre e muito mais pro- 
dutivo do que o dos paises pobres, ou, pelo menos, nunca e mais pro- 
dutivo na mesma proporqao em que o e, geralmente, nas manufaturas. 
Por conseguinte, otrigodo pais rico, da mesma qualidade, nem sempre 
chega ao mercado com preqo mais baixo do que o do pais pobre. O 
trigo da Polonia, com o mesmo grau de qualidade, e tao barato como 
o da Franqa, nao obstante a maior riqueza e o grau superior de de¬ 
sen volvimento da Franga. O trigo da Franga e, nas provinciastriticolas, 
tao bom e frequentemente quase do mesmo preqo que o trigo da In- 
glaterra, embora, em riqueza e progresso, a Franga talvez seja inferior 
a Inglaterra. As terras destinadas ao cultivo de trigo na Inglaterra 
sao mais bem cultivadas do que as da Franga, e, como se afirma, as 
da Franga sao muito mais bem cultivadas que as da Polonia. Todavia, 
embora um pais pobre, nao obstante a inferioridade no cultivo das 
terras, possa, ate certo ponto, rivalizar com os paises ricos quanto aos 
baixos pregos e a qualidade do trigo, jamais podera enfrentar a com- 
petigao no tocante as suas manufaturas; ao menos se essas industrias 
atenderem as caracteristicas do solo, do dima e da situagao do pais 
rico. As sedas da Franga sao melhores e mais baratas que as da In¬ 
glaterra, porque a manufatura da seda, ao menos atualmente, com os 
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altos encargos incidentes sobre a importagao da seda em estado bruto, 
nao e tao adequada para o dima da Inglaterra como o e para o da 
Franga. Em contrapartida, as ferragens de ferro e as las rusticas da 
Inglaterra sao de uma superioridade incomparavel em relagao as da 
Franga, e tambem muito mais baratas, no mesmo grau de qualidade. 
Na Polonia, afirma-se nao haver praticamente manufatura de especie 
alguma, excetuadas algumas i ndustrias casei ras, de ti po mais pri miti vo, 
com as quais nenhum pais consegue subsistir. 

Esse grande aumento da quantidadedetrabalhoque, em consequen- 
tia da divisao dotrabalho, o mesmo numero de pessoas ecapaz de realizar, 
edevidoa tres arcunstandas distintas: em primeiro lugar, devidoa maior 
destreza existente em cada trabalhador; em segundo, a poupanga daquele 
tempo que, geralmente, seria costume perder ao passar de um tipo de 
trabalho para outro; finalmente, a invengao de um grande numero de ma- 
quinas que facilitam e abreviam o trabalho, possibilitando a uma unica 
pessoa fazer o trabalho que, de outra forma, teria que ser feito por muitas. 

Em primeiro lugar, vejamos como o aprimoramento da destreza 
do operario necessariamente aumenta a quantidade de servigo que ele 
pode realizar; a divisao do trabalho, reduzindo a atividade de cada 
pessoa a alguma operagao simples e fazendo dela o unico emprego de 
suavida, necessariamenteaumenta muito a destreza do operario. Estou 
certo de que um ferreiro comum que, embora acostumado a manejar 
o martelo, nunca fez pregos, se em alguma ocasiao precisar e tentar 
faze-lo, dificilmente conseguira ir alem de 200 ou 300 pregos por dia, 
alias de muito ma qualidade. Um ferreiro que esta acostumado a fazer 
pregos, mas cuja unica ou principal atividade nao tern sido esta, ra- 
ramente conseguira, mesmo com o esforgo maxi mo, fazer mais do que 
800 ou 1 000 pregos por dia. Tenho visto, porem, varios rapazes abaixo 
dos vinte anos que nunca fizeram outra coisa senao fabricar pregos e 
que, quandoseempenhavam a fundo, conseguiam fazer, cada um deles, 
mais de 2 300 pregos por dia. E, no entanto, fazer pregos nao e de 
forma alguma das operagoes mais simples. A mesma pessoa aciona o 
foie, atiga ou melhora o fogo quando necessario, aquece o ferro, e forja 
cada segmento do prego; ao forjar a cabega do prego, e obrigada a 
mudar de ferramentas. As diferentes operagoes em que se subdivide 
a fabricagao de um alfinete ou de um botao metalico sao todas elas 
muito mais simples, sendogeralmente muito maior a destreza da pessoa 
que sempre fez isso na vida. A rapidez com a qual sao executadas 
algumas das operagoes dessas manufaturas supera o que uma pessoa 
que nunca o presenciou acreditaria possivel de ser conseguido pelo 
trabalho manual. 

Em segundo lugar, a vantagem que se aufere economizando o 
tempo que geralmente se perderia no passar de um tipo de trabalho 
para o outro e muito maior do que a primeira vista poderiamos ima- 
ginar. E impossivel passar com muita rapidez de um tipo de trabalho 
para outro, porque este e executado em lugar diferente e com ferra¬ 
mentas muitodiversas. Umtecelaodocampo, quecultiva uma pequena 
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propriedade, e obrigado a gastar bastante tempo em passar do seu 
tear para ocampo, edocampopara otear. Seosdoistrabalhos puderem 
ser executados no mesmo local, certamente a perda de tempo e muito 
menor. Mas, mesmo nesse caso, ela ainda e muito consideravel. Ge- 
ralmente, uma pessoa se desconcerta um pouco ao passar de um tipo 
de trabalho para outro. Ao comegar o novo trabalho, raramente ela se 
dedica logo com entusiasmo; sua cabega "esta em outra", como se diz, 
e, durante algum tempo ela mais flana do que trabalha seriamente. 
O habito de vadiar e de aplicar-se ao trabalho indolente e descuida- 
damente adquiridos naturalmente — e quase necessariamente — por 
todo trabalhador do campo que e obrigado a mudar de trabalho e de 
ferramentas a cada meia hora e a fazer vinte trabalhos diferentes a 
cada dia, durante a vida toda, quase sempre o torna indolente e pre- 
guigoso, alem de faze-lo incapaz de aplicar-se com intensidade, mesmo 
nas ocasioes de maior urgencia. I ndependentemente, portanto, de sua 
deficiencia no tocante a destreza ou rapidez, essa razao e suficiente 
para reduzir sempre e consideravelmente a quantidade de trabalho 
que ele e capaz de levar a cabo. 

Em terceiro — e ultimo lugar — precisamos todos tomar cons- 
ciencia de quanto o trabalho e facilitado e abreviado pela utilizagao 
demaquinasadequadas. E desnecessariocitar exemplos. Limitar-me-ei, 
portanto, a observar que a invengaode todas essas maquinas quetanto 
facilitam e abreviam o trabalho parece ter sua origem na divisao do 
trabalho. As pessoas tern muito maior probabilidade de descobrir com 
maior facilidade e rapidez metodos para atingir um objetivo quando 
toda a sua atengao esta dirigida para esse objeto unico, do que quando 
a mente se ocupa com uma grande variedade de coisas. Mas, em con- 
sequencia da divisao do trabalho, toda a atengao de uma pessoa e 
naturalmente dirigida para um unico objeto muito simples. Eis por 
queenatural podermosesperar que uma ou outra das pessoasocupadas 
em cada setor de trabalho especifico logo acabe descobrindo metodos 
mais faceis e mais rapidos de executar seu trabalho especifico, sempre 
que a natureza do trabalho comporte tal melhoria. Grande parte das 
maquinas utilizadas nas manufaturas em que o trabalho esta mais 
subdividido constituiu originalmente invengoes de operarios comuns, 
os quais, com naturalidade, se preocuparam em concentrar sua atengao 
na procura de metodos para executar sua fungao com maior facilidade 
erapidez, estandocada um delesempregadoem alguma operagao muito 
simples. Quern quer que esteja habituado a visitar tais manufaturas 
deve ter visto muitas vezes maquinas excelentes que eram invengao 
desses operarios, a fim de facilitar e apressar a sua propria tarefa no 
trabalho. Nas primeiras bombas de incendio um rapaz estava cons- 
tantemente entretidoem abrir efechar alternadamente a comunicagao 
existenteentrea caldeira eocilindro, conformeo pistaosubia ou descia. 
Um desses rapazes, que gostava de brincar com seus companheiros, 
observou que, puxando com um barbante a partir da alavanca da val- 
vula que abria essa comunicagao com um outro componente da ma- 
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quina, a valvula poderia abrir e fechar sem ajuda dele, deixando-o 
livre para divertir-se com seus colegas. Assim, um dos maiores aper- 
feigoamentos introduzidos nessa maquina, desdequeela foi inventada, 
foi descoberto por um rapaz que queria poupar-se no proprio trabalho. 

Contudo, nem todos os aperfeigoamentos introduzidos em maqui- 
nas representam invengoes por parte daqueles que utilizavam essas 
maquinas. Muitos deles foram efetuados pelo engenho dos fabricantes 
das maquinas, quando a fabricagao de maquinas passou a constituir 
uma profissao especifica; alguns desses aperfeigoamentos foram obra 
de pessoas denominadas filosofos ou pesquisadores, cujo oficio nao e 
fazer as coisas, mas observar cada coisa, e que, por essa razao, muitas 
vezes sao capazes de combi nar entre si as forgas e poderes dos objetos 
mais distantes e diferentes. Com o progresso da sociedade, a filosofia 
ou pesquisa torna-se, como qualquer oficio, a ocupagao principal ou 
exdusiva de uma categoria especifica de pessoas. Como qualquer outro 
oficio, tambem esse esta subdividido em grande numero de setores ou 
areas diferentes, cada uma das quais oferece trabalho a uma categoria 
especial de filosofos; eessa subdivisaodotrabalhofilosofico, da mesma 
forma como em qualquer outra ocupagao, melhora e aperfeigoa a des- 
treza e proporciona economia de tempo. Cada individuo torna-se mais 
habil em seu setor especifico, o volume de trabalho produzido e maior, 
aumentando tambem consideravelmente o cabedal cientifico. 

E a grande multi plicagao das produgoes de todos os diversos ofi- 
cios — multiplicagao essa decorrente da divisao do trabalho — que 
gera, em uma sociedade bem dirigida, aquela riqueza universal que 
se estende ate as camadas mais baixas do povo. Cada trabalhador tern 
para vender uma grande quantidade do seu proprio trabalho, alem 
daquela de que ele mesmo necessita; e pelo fato de todos os outros 
trabalhadores estarem exatamente na mesma situagao, pode ele trocar 
grande parte de seus proprios bens por uma grande quantidade, ou 
— o que e a mesma coisa — pelo prego de grande quantidade de bens 
desses outros. Fornece-lhes em abundancia aquilo de que carecem, e 
estes, por sua vez, com a mesma abundancia, Ihe fornecem aquilo de 
que ele necessita; assim e que em todas as camadas da sociedade se 
difunde uma abundancia geral de bens. 

Observe-se a moradia do artesao ou diarista mais comum em 
um pais civilizado e florescente, e se notara que e impossivel calcular 
o numero de pessoas que contribui com uma parceia — ainda que 
reduzida — deseu trabalho, para suprir as necessidades desteoperario. 
O casacode la, por exemplo, que o trabalhador usa para agasalhar-se, 
por mais rude que seja e o produto do trabalho conjugado de uma 
grande multidao de trabalhadores. O pastor, o selecionador de la, o 
cardador, otintureiro, ofiandeiro, otecelao, opisoeiro, oconfeccionador 
de roupas, alem de muitos outros, todos eles precisam contribuir com 
suas profissoes especificas para fabricar esse produto tao comum de 
usodiario. Calcule-seagora quantoscomerciantesecarregadores, alem 
dos trabalhadores ja citados, devem ter contribuido para transportar 
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essa materia-prima do local ondetrabalham alguns para os locals onde 
trabalham outros, quando muitas vezes as distancias entre uns eoutros 
sao tao grandes! Calcule-se quanto comercio e quanta navegagao — 
incluindo ai os construtores de navios, os marinheiros, produtores de 
velasedecordas — devem ter si do necessarios para juntar os diferentes 
tipos de drogas ou produtos utilizados para tingir o tecido, drogas 
essas que frequentemente proven dos recantos mais longinquos da 
terra! Quao grande e tambem a variedadedetrabalho necessaria para 
produzir as ferramentas do menos categorizado desses operarios! Sem 
fazer mengao de maquinas tao complexas como o navio ou barco do 
marujo, o moinhodo pisoeiro, ou opropriotear dotecelao, consideremos 
apenas que variedades de trabalho sao necessarias para fabricar esse 
dispositivo tao simples que e a tesoura, com a qual o pastor tosa a la 
das ovelhas. O mineiro, o construtor do forno destinado a fundir o 
minerio, o cortador de madeira, o queimador do carvao a ser utilizado 
na camara defusao, ooleiroquefabrica tijolos, o pedreiro, os operarios 
que operam o forno, o encarregado da manutengao das maquinas, o 
forjador, o ferreiro — todos precisam associar suas habilidades profis- 
sionaispara poder produzir uma tesoura. Sefizessemosomesmoexame 
das diferentes pegas de roupa e de mobilia usadas pelo operario, da 
tosca camisa delinhoquelhecobrea pele, dos sapatos quelheprotegem 
os pes, da cama em que se deita e de todas as diversas pegas que 
compoem a sua mobilia e seus pertences, do fogao em que prepara os 
alimentos, do carvao que se utiliza para isso, escavado das entranhas 
da terra etrazidoateeletalvez atraves de um longo percurso maritimo 
e terrestre, de todos os outros utensilios de sua cozinha, de todos os 
pertences da sua mesa — faca e garfos, travessas de barro ou de peltre 
em que serve as comidas — das diferentes maos que colaboraram no 
preparo de seu pao e sua cerveja, da vidraga que deixa entrar o calor 
e a luz e afasta o vento e a chuva — com todo o conhecimento e arte 
exigidos para chegar a essa bela efeliz invengao, sem a qual as nossas 
regioes do norte dificilmente teriam podido criar moradias tao confor- 
taveis — juntamente com as ferramentas de todos os diversos operarios 
empregados na produgaodessas diferentes utilidades. Seexaminarmos 
todas essas coisas e considerarmos a grande variedade de trabalhos 
empregados em cada uma dessas utilidades, perceberemos que sem a 
ajuda e cooperagao de muitos milhares nao seria passive! prover as 
necessidades, nem mesmo de uma pessoa de classe mais baixa de um 
pais civilizado, por mais que imaginemos — erroneamente — e muito 
poucoe muito simples aqui lode que tais pessoas necessitam. Em com- 
paragao com o luxo extravagante dos grandes, as necessidades e per¬ 
tences de um operario certamente parecem ser extremamente simples 
e faceis e, no entanto, talvez seja verdade que a diferenga de necessi¬ 
dades de um principe europeu e de um campones trabalhador e frugal 
nem sempre e muito maior do que a diferenga que existe entre as 
necessidades deste ultimo e as de muitos reis da Africa, que sao se- 
nhores absolutos das vidas e das liberdades de 10 mil selvagens nus. 
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O Princfpio que Da Origem a Divisao do Trabalho 


Essa divisao do trabalho, da qual derivam tantas vantagens, 
nao e, em sua origem, o efeito de uma sabedoria humana qualquer, 
que preveria e visaria esta riqueza geral a qual da origem. Ela e a 
consequencia necessaria, embora muito lenta e gradual, de uma certa 
tendencia ou propensao existente na natureza humana que nao tern 
em vista essa utilidade extensa, ou seja: a propensao a intercambiar, 
permutar ou trocar uma coisa pela outra. 

Nao e nossa tarefa investigar aqui se essa propensao e simples- 
mente um dos principios originais da natureza humana, sobre o qual 
nada mais restaria a dizer, ou se — como parece mais provavel — e 
uma consequencia necessaria das faculdades de raciocinar e talar. De 
qualquer maneira, essa propensao encontra-se em todos os homens, 
nao se encontrando em nenhuma outra raga de animais, que nao pa- 
recem conhecer nem essa nem qualquer outra especie de contratos. 
Por vezes, tem-se a impressao de que dois galgos, ao irem ao encalgo 
de uma lebre, parecem agir de comum acordo. Cada um a faz voltar-se 
para seu companheiro, ou procura intercepta-la quando seu compa- 
nheiroa faz voltar-se para ele. Mas isso nao e efeito dealgum contrato, 
senao da concorrencia casual de seus desejos acerca do mesmo objeto 
naquele momenta especifico. Ninguem jamais viu um cachorro fazer 
uma troca justa e deliberada de um osso por outro, com um segundo 
cachorro. Ninguem jamais viu um animal dando a entender a outro, 
atravesdegestos ou gritos naturais: istoemeu, istoeteu, estou disposto 
a trocar isto por aquilo. Quando um animal deseja obter alguma coisa, 
de uma pessoa ou de outro animal, nao dispoe de outro meio de per- 
suasao a nao ser conseguir o favor daqueles de quern necessita ajuda. 
Um filhote acaricia e lisonjeia sua mae, e um spanid faz um sem 
numero de mesuras e demonstragoes para atrair a atengao de seu dono 
que esta jantando, quando deseja receber comida. As vezes o homem 
usa o mesmo estratagema com seus semelhantes, e quando nao tern 
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outro recurso para induzi-los a atenderem a seus desejos, tenta por 
todos os meios servis atingir este objetivo. Todavia, nao tera tempo 
para fazer isso em todas as ocasioes. Numa sociedade civilizada, o 
homem a todo momento necessita da ajuda e cooperagao de grandes 
multidoes, e sua vida inteira mal seria suficiente para conquistar a 
amizade de algumas pessoas. No caso de quase todas as outras ragas 
deanimais, cada individuo, ao atingir a maturidade, etotalmente in- 
dependente e, em seu estado natural, nao tern necessidade da ajuda 
de nenhuma outra criatura vivente. O homem, entretanto, tern neces¬ 
sidade quase constante da ajuda dos semelhantes, e e inutil esperar 
esta ajuda simplesmente da benevolencia alheia. Ele tera maior pro- 
babilidade de obter o que quer, se conseguir interessar a seu favor a 
auto-estima dos outros, mostrando-lhes que e vantajoso para eles fa- 
zer-lhe ou dar-lhe aquilo de que ele precisa. E isto o que faz toda 
pessoa que propoe um negocio a outra. De-me aquilo que eu quero, e 
voce tera isto aqui, que voce quer — esse e o significado de qualquer 
oferta desse tipo; e e dessa forma que obtemos uns dos outros a grande 
maioria dos servigos de que necessitamos. Nao e da benevolencia do 
agougueiro, do cervejeiro ou do padeiro que esperamos nosso jantar, 
mas da consideragao que eles tern pelo seu proprio interesse. Dirigi- 
mo-nos nao a sua humanidade, mas a sua auto-estima, e nunca Ihes 
falamos das nossas proprias necessidades, mas das vantagens que ad- 
virao para eles. Ninguem, a nao ser o mendigo, sujeita-se a depender 
sobretudo da benevolencia dos semelhantes. Mesmo o mendigo nao 
depende inteiramente dessa benevolencia. Com efeito, a caridade de 
pessoas com boa disposigao Ihe fornece tudo o de que carece para a 
subsistence. Mas embora esse principio Iheassegure, em ultima ana- 
lise, tudo o que e necessario para a sua subsistence, ele nao pode 
garantir-lhe isso sempre, em determinados momentos em que precisar. 
A maior parte dos desejos ocasionais do mendigo sao atendidos da 
mesma forma que os de outras pessoas, atraves de negociagao, de per- 
muta ou de compra. Com o dinheiro que alguem Ihe da, ele compra 
alimento. A roupa velha que um outro Ihe da, ele a troca por outras 
roupas velhas que Ihe servem melhor, por moradia, alimento ou di¬ 
nheiro, comoqual podecomprar alimento, roupas ou moradia, conforme 
tiver necessidade. 

Assim como e por negociagao, por escambo ou por compra que 
conseguimos uns dos outros a maior parte dos servigos reciprocos de 
que necessitamos, da mesma forma e essa mesma propensao ou ten- 
dencia a permutar que originalmente gera a divisao do trabalho. Em 
uma tribo de cagadores ou pastores, por exemplo, uma determinada 
pessoa faz arcos e flechas com mais habilidade e rapidez do que qual¬ 
quer outra. Muitas vezes troca-los-a com seus companheiros, por gado 
ou por carne de caga; considera que, dessa forma, pode conseguir mais 
gado e mais carne de caga do que conseguiria se ele mesmo fosse a 
procura deles nocampo. Partindo pois da consideragaodeseu interesse 
proprio, resolve que o fazer arcos eflechas sera sua ocupagao principal, 
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tornando-seuma especie dearmeiro. Um outroe particularmente habil 
em fazer o madeiramento e as coberturas de suas pequenas cabanas 
ou casas removiveis. Ele esta habituado a ser util a seus vizinhos 
dessa forma, os quais o remuneram da mesma maneira, com gado e 
carnedecaga, ate que, aofinal, acaba achando interessante dedicar-se 
inteiramente a essa ocupagao, e tornar-se uma especie de carpinteiro 
dedicadoa construgao de casas. Da mesma forma, um terceirotorna-se 
ferreiro ou apascentador de gado, um quarto se faz curtidor ou pre- 
parador de peles ou couros, componente primordial da roupa dos siI- 
vicolas. E dessa forma, a certeza de poder permutar toda a parte ex- 
cedente da produgao de seu proprio trabalho que ultrapasse seu con- 
sumo pessoal estimula cada pessoa a dedicar-se a uma ocupagao es- 
pecifica, ea cultivar eaperfeigoar todoequalquer talentoou inclinagao 
que possa ter por aquele tipo de ocupagao ou negocio. 

Na realidade, a diferenga de talentos naturais em pessoas dife- 
rentes e muito menor do que pensamos; a grande diferenga de habi- 
lidade que distingue entre si pessoas de diferentes profissoes, quando 
chegam a maturidade, em muitos casos nao e tanto a causa, mas antes 
o efeito da divisao do trabalho. A diferenga entre as personalidades 
mais diferentes, entre um filosofo e um carregador comum da rua, por 
exemplo, parece nao provir tanto da natureza, mas antes do habito, 
do costume, da educagao ou formagao. Ao virem ao mundo, e durante 
os seis ou oito primeiros anos de existencia, talvez fossem muito se- 
melhantes entre si, e nem seus pais nem seuscompanheirosdefolguedo 
eram capazes de perceber nenhuma diferenga notavel. Em torno dessa 
idade, ou logo depois, comegam a engajar-se em ocupagoes muito di¬ 
ferentes. Comega-se entao a perceber a diferenga de talentos, sendo 
queesta diferenciagaovai-seampliandogradualmente, ate que, aofinal, 
o filosofo dificilmente se dispora a reconhecer qualquer semelhanga. 
Mas, sem a propensao a barganha, ao escambo e a troca, cada pessoa 
precisa ter conseguido para si mesma tudo o que Ihe era necessario 
ou conveniente para a vida que desejava. Todos devem ter tido as 
mesmas obrigagoes a cumprir, e o mesmo trabalho a executar, e nao 
pode ter havido uma tal diferenga de ocupagoes que por si fosse sufi- 
ciente para produzir uma diferenga tao grande de talentos. 

Assim comoeessa propensao que gera essa diferenga de talentos, 
tao notavel entre pessoas de profissoes diferentes, da mesma forma, 
e essa mesma propensao que faz com que a diferenga seja util. Muitos 
grupos deanimais, todos reconhecidamente da mesma especie, trazem 
de nascenga uma diferenga de "indole" muito maior do que aquela que 
se verifica entre as pessoas, anteriormente a aquisigao de habitos e a 
educagao. Por natureza, a diferenga entre um filosofo e um carregador 
de rua, no tocante ao carater basico e a disposigao, nao representa 
sequer 50% da diferenga que existe entre um mastim e um galgo, ou 
entre um galgo e um spanid, ou entre este ultimo e um cao pastor. 
Entretanto, esses tipos de animais, embora sendo da mesma especie, 
dificilmente tern qualquer utilidade uns em relagao aos outros. A forga 
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do mastim nao se beneficia em nada da velocidade ou rapidez do galgo 
ou da sagacidade do span id ou da docilidade do cao pastor. Os efeitos 
provenientes dessas diferengas de "indole" e talentos, por falta da fa- 
culdadeou propensaoa troca, naosaocapazesdeformar um patrimonio 
comum, e nao contribuem o mini mo para o melhor atendimento das 
necessidades da especie. Cada animal, individualmente, continua obri- 
gado a ajudar-se e defender-se sozinho, nao dependendo um do outro, 
nao auferindo vantagem alguma da variedade de talentos com a qual 
a natureza distinguiu seus semelhantes. Aocontrario, entreos homens, 
os caracteres e as habilidades mais diferentes sao uteis uns aos outros; 
as produgoes diferentes e dos respectivos talentos e habilidades, em 
virtude da capacidade e propensao geral ao intercambio, ao escambo 
e a troca, sao como que somados em um cabedal comum, no qual cada 
um podecomprar qualquer parcela da produgao dos talentos dos outros, 
de acordo com suas necessidades. 
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A Divisao do Trabalho Limitada pela 
Extensao do Mercado 


Como e o poder de troca que leva a divisao do trabalho, assim a 
extensaodessa divisaodevesempreser limitada pela extensaodessepoder, 
ou, em outros termos, pela extensao do mercado. Quando o mercado e 
muito reduzido, ninguem pode sentir-se estimulado a dedicar-se inteira- 
mente a uma ocupagao, porque nao podera permutar toda a parcela ex- 
cedentedesua produgaoque ultrapassa seu consumo pessoal pela parcela 
de produgao do trabalho alheio, da qual tern necessidade. 

Existem certos tipos de trabalho, mesmoda categoria mais baixa, 
que so podem ser executados em uma cidade grande. Um carregador, 
por exemplo, nao consegue encontrar emprego e subsistence em ne- 
nhum outro lugar. Uma aldeia e pequena demais para isto; e ate dificil 
que uma cidade pequena, dotada de um mercado, seja suficientemente 
grande para oferecer ocupacao con stante para um carregador. Nas casas 
isoladas e nas minusculas aldeias espalhadas pelas regioes montanho- 
sas da Escocia, cada campones deve ao mesmo tempo ser agougueiro, 
padeiro e fabricante de cerveja de sua propria familia. Em tais situa- 
goes, dificilmente podemos esperar encontrar sequer um ferreiro, um 
carpinteiro ou marceneiro num raio inferior a 30 milhas de um outro 
profissional da mesma ocupagao. As familias espalhadas, que vivem a 
8 ou 10 milhas de distancia uma da outra, tern que aprender elas 
mesmas um grande numero de oficios e trabalhos, para os quais, se 
morassem em localidades mais povoadas, chamariam os respectivos 
profission a is. Os trabalhadores do campo quase sempre sao obrigados 
a executar eles mesmos todos os diversos tipos de trabalho que tern 
afinidade tao grande entre si, a ponto de poder em lidar com o mesmo 
tipo de materials. Um carpinteiro do campo faz todo tipo de trabalho 
com madeira, e um ferreiro do campo faz qualquer tipo de servigo com 
ferro. O primeiro e nao somente carpinteiro, mas tambem marceneiro, 
eate mesmoentalhador de madeira, construtor decarrogas, fabricante 
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de arados. E os trabalhos de um ferreiro no campo sao ainda mais 
variados. Seria ate impossivel haver uma profissaocomoa dofabricante 
de pregos nas regioes afastadas e interioranas da Alta Escocia. Tal 
operario, produzindo 1000 pregos por dia, e com 300 dias de trabalho 
noano, produzira 300 mil pregos por ano. Aconteceque, nessa regiao, 
seria impossivel vender 1 000 pregos, ou seja, a produgao de apenas 
um dia de trabalho. 

J a que o transporte fluvial ou maritimo abre um mercado mais 
vasto para qualquer tipo de trabalho do que unicamente o transporte 
terrestre, e na costa maritima e ao longo dos rios navegaveis que, 
naturalmente, todotipodetrabalhoou ocupagaocomega a subdividir-se 
e aprimorar-se, e somente depois de muito tempo esses aperfeigoamen- 
tos se estendem ao interior de um pais. Uma carroga de rodas largas, 
servida por dois homens e puxada por oito cavalos, leva aproximada- 
mente seis semanas para transportar de Londres a Edimburgo — ida 
e volta — mais ou menos 4 toneladas de mercadoria. Mais ou menos 
no mesmo tempo um barco ou naviotripulado por seis ou oito homens, 
enavegandoentreos portosdeLondrese Leith, muitasvezestransporta 
— ida e volta — 200 toneladas de mercadoria. Portanto, seis ou oito 
homens, por transporte aquatico, podem levar etrazer, no mesmo tem¬ 
po, a mesma quantidade de mercadoria entre Londres e Edimburgo 
que cinquenta carrogas de rodas largas, servidas por 100 homens e 
puxadas por 400 cavalos. Para 200 toneladas de mercadorias, portanto, 
transportadas por terra de Londres para Edimburgo, enecessario pagar 
a manutengao de 100 homens durante tres semanas, e o desgaste e a 
mobilizagao de 400 cavalos, mais o de 50 carrogas de rodas largas. Ao 
contrario, essa mesma quantidade de mercadorias, setransportada por 
hidrovia, sera onerada apenas pela manutengao de 6 ou 8 homens, e 
pelo desgaste e movimentagao de um navio ou barco com carga de 200 
toneladas, alem do valor do risco maior, ou seja, a diferenga de seguro 
entre esses dois sistemas de transporte. Se, portanto, entre essas duas 
localidades nao houvesse outra possibilidade de comunicagao senao por 
terra, e ja que nao se poderia transportar entre as duas cidades ne- 
nhuma outra mercadoria a naoser aquela cujo prego fosse bem elevado 
em proporgao com seu peso, so poderia haver uma pequena parte da- 
quel e comercio que atualmente existe entre as duas cidades; e por 
conseguinte elas so poderiam dar uma pequena parte do estimulo que 
atualmente dao uma a outra. Entre as regioes distantes da terra seria 
pequena ou ate nula a possibilidade de comercio. Que mercadorias 
poderiam, por exemplo, comportar o prego do transporte terrestre entre 
Londres e Calcuta? Ou, se houvesse alguma mercadoria tao preciosa 
que pudesse comportar um transporte tao dispendioso, com que segu- 
ranga se efetuaria tal transporte, passando por territories habitados 
por tantas nagoes ainda em estado de barbarie? E no entanto, existe 
atualmente, entre Londres e Calcuta, um comercio consideravel; in- 
tercambiando seus mercados, Londres e Calcuta estimulam muito o 
trabalho e a produgao entre si. 
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Se tais sao, portanto, as vantagens do transporte fluvial ou ma- 
ritimo, e natural que os primeiros aperfeigoamentos das artes e da 
manufatura se operem la onde essa circunstancia abrir mercado do 
mundo inteiro para a produgao de cada tipo de profissao e que esses 
aperfeigoamentos levem muito tempo para estender-se ao interior do 
pais. O interior do pais pode durante muito tempo nao ter nenhum 
outro mercado para a maior parte de suas mercadorias a nao ser a 
regiao circunjacente, que o separa da costa maritima e dos grandes 
rios navegaveis. Por conseguinte, a extensao de seu mercado devera 
durante muito tempo ser proporcional a riqueza ea reduzida densidade 
demografica daquela regiao, e consequentemente seu aprimoramento 
sempre devera vir depois do aprimoramento da regiao. Em nossas co- 
lonias norte-americanas, as plantagoes sempre acompanharam a costa 
maritima ou as margens dos rios navegaveis, e dificilmente se distan- 
ciaram muito dessas vias de transporte. 

Segundo a Historia bem documentada, as primeiras nagoes a 
serem civilizadas foram obviamente as localizadas ao redor da costa 
do Mediterraneo. Esse mar — o maior brago de mar que se conhece 
no mundo —, por nao ter mares e, consequentemente, nao apresentar 
outras ondas senao as provocadas pelo vento, devido a lisura de sua 
superficie, a multidao de suas ilhas e a proximidade de suas praias 
vizinhas, demonstrou-se extremamente favoravel a uma navegagao 
mundial incipiente, epocas em que os homens, por ignorarem ainda a 
bussola, tinham receio de afastar-se da costa e, devido ao primitivismo 
da construgao naval, receavam expor-se as ondas turbuIentas do oceano. 
No mundo antigo, passar alem das colunas de Hercules, isto e, alem 
do estreito de Gibraltar, foi considerado por muito tempo como uma 
faganha naval altamente perigosa e quase miraculosa. Muito tempo 
decorreu ate que os proprios fenicios e cartagineses, os mais habeis 
navegadores e construtores navais dos tempos antigos, tentassem essa 
faganha; e durante muito tempo foram eles os unicos que assumiram 
tal risco. 

Dentre todos os paises localizados na costa do Mediterraneo, o 
Egito pareceter sidooprimeironoqual a agricultura ou as manufaturas 
foram praticadas e puderam acusar um grau consideravel de aperfei- 
goamento. Em parte alguma o alto Egito dista mais do que algumas 
milhas do rio Nilo; e no baixo Egito, o Nilo se ramifica em uma mul- 
tiplicidade de canais, que, com alguma habilidade, parecem ter asse- 
gurado uma comunicagao fluvial, nao somente entre todas as grandes 
cidades, mas tambem entre todas as aldeias de maior envergadura, e 
ate mesmo com muitas propriedades agricolas do interior; mais ou 
menos da mesma forma como isso ocorre hoje na Holanda, em relagao 
aos rios RenoeMosa. A extensao e a faci I idadedessa navegagao interna 
constituiu provavelmente uma das causas primordiais do antigo pro- 
gresso e aprimoramento do Egito. 

Os aperfeigoamentos na agricultura e nas manufaturas parecem 
ter sido muito antigos tambem nas provincias de Bengala, localizadas 
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nas (ndias Orientals, eem algumas das provincias orientals da China, 
embora em nosso continente nao disponhamos de fontes histaricas au- 
tenticas que documentem com certeza essa antiguidade. Em Bengala, 
o Ganges e varies outros grandes rios for mam grande numero de canais 
navegaveis, da mesma forma que o Nilo no Egito. Tambem nas pro¬ 
vincias orientals da China, varios rios grandes formam, com seus di- 
versos afluentes, uma multidao de canais; a comunicagao entre esses 
canais fez com que surgisseuma navegaqao interna muito maisextensa 
do que a assegurada peloNiloou pelo Ganges, ou talvezate pelosdois 
juntos. E notavel quenemosantigosegipciosnemosindianosechineses 
da Antiguidade estimularam o comercio externo, e portanto parecem 
ter auferido sua grande riqueza de navegagao puramente interna. 

Em contrapartida, todas as regioes do interior da Africa, e toda 
a parte da Asia localizada a uma distancia maior ao norte dos mares 
Euxino e Caspio — a antiga Citia, a Tartaria e a Siberia modernas 
— em todas as epocas, ao que parece, permaneceram no estado de 
barbarie que ainda hoje as caracteriza. O mar da Tartaria e o oceano 
gelado que nao permite navegagao, e embora alguns dos maiores rios 
do mundo percorram essa regiao, a distancia entre uns e outros e 
excessivamente grande para permitir comunicagao e comercio ao longo 
da maior parte de sua extensao. Na Africa nao existe nenhuma dessas 
grandes arterias como sao o mar Baltico e o mar Adriatico, na Europa, 
o Mediterraneo e o Euxino na Europa e na Asia, eos golfos da Arabia, 
Persia, India, Bengala e Siao na Asia, sendo portanto impossivel es- 
tender o comercio a essas distances plagas do interior da Africa; por 
outro lado, os grandes rios da Africa sao excessivamente distantes 
entre si para permitirem uma navegagao de maior porte. Alem disso, 
nunca pode ser muito consideravel o comercio que uma nagao pode 
manter atraves de um rio que nao se ramifique em muitos afluentes 
ou canais, e que percorre territorio estrangeiro antes de desembocar 
no mar; isso porque a naqao estrangeira pela qual passa a parte do 
rio que desemboca no mar pode, a qualquer momenta, obstruir a co- 
municagao entre o pais vizinho e o mar. A navegagao do Danubio e 
de muito pouca utilidade para os Estados da Baviera, a Austria e a 
Hungria, em comparagao com o que seria se algum desses paises pos- 
suisse todo o percurso do Danubio, ate ele desembocar no mar Negro. 
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A Origem e o uso do Dinheiro 


Uma vez plenamenteestabelecida a divisaodotrabalho, emuito 
reduzida a parcela de necessidades humanas que pode ser atendida 
pela produgao individual do proprio trabalhador. A grande maioria de 
suas necessidades, elea satisfaz permutandoaquela parcela do produto 
de seu trabalho que ultrapassa o seu proprio consumo, por aquelas 
parcelas da produgao alheia de que tiver necessidade. Assim sendo, 
todo homem subsiste por meio da troca, tornando-se de certo modo 
comerciante; e assim e que a propria sociedade se transforma naquilo 
que adequadamente se denomina sociedade comercial. 

Quando a divisao do trabalho estava apenas em seu inicio, este 
poder de troca deve ter deparado frequentemente com grandes empe- 
cilhos. Podemos perfeitamente supor que um individuo possua uma 
mercadoria em quantidade superior aquela de que precisa, ao passo 
que um outro tern menos. Consequentemente, o primeiro estaria dis- 
posto a vender uma parte de seu superfluo, e o segundo a compra-la. 
Todavia, se esta segunda pessoa nao possuir nada daquilo que a pri- 
meira necessita, nao podera haver nenhuma troca entre as duas. O 
agougueiro tern consigo mais carne do que a porgao de que precisa 
para seu consumo, e o cervejeiro e o padeiro estariam dispostos a 
comprar uma parte do produto. Entretanto, nao tern nada a oferecer 
em troca, a nao ser os produtos diferentes de seu trabalho ou de suas 
transagoes comerciais, e o agougueiro ja tern o pao e a cerveja de que 
precisa para seu consumo. Neste caso, nao podera haver nenhuma 
troca entre eles. No caso, o agougueiro nao pode ser comerciante para 
o cervejeiro e o padeiro, nem estes podem ser clientes do agougueiro; 
e portanto diminui nos tres a possibilidade de se ajudarem entre si. 
A fim deevitar o inconvenientedetais situagoes, toda pessoa prudente, 
em qualquer sociedade e em qualquer periodo da historia, depois de 
adotar pela primeira vez a divisaodotrabalho, deve naturalmente ter 
se empenhado em conduzir seus negocios de tal forma, que a cada 
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momenta tivesse consigo, alem dos produtos diretos de seu proprio 
trabalho, uma certa quantidade de alguma(s) outra(s) mercadoria(s) 
— mercadoria ou mercadoriastaisque, emseu entender, poucas pessoas 
recusariam receber em troca do produto de seus proprios trabalhos. 

Provavelmente, muitas foram as mercadorias sucessivas a serem 
cogitadas etambem utilizadas para essefim. Nas epocas de sociedade 
primitiva, afirma-se que o instrumento generalizado para trocas co- 
merciaisfoi ogado. E embora setratedeuma mercadoria queapresenta 
muitos inconvenientes, constatamos que, entre os antigos, com fre¬ 
quence os bens eram avaliados com base no numero de cabegas de 
gado cedidas para compra-los. A couraga de Diomedes, afirma Homero, 
custou somente 9 bois, ao passo que a de Glauco custou 100 bois. Na 
Abissinia, afirma-se que o instrumento comum para comercio e trocas 
era o sal; em algumas regioes da costa da India, o instrumento era 
um determinado tipo de conchas; na Terra Nova era o bacalhau seco; 
na Virginia, ofumo; em algumas das nossas colonias dooesteda India, 
o agucar; em alguns outros paises, peles ou couros preparados; ainda 
hoje— segundofui informado — existe na Escocia uma aldeia em que 
nao e raro um trabalhador levar pregos em vez de dinheiro, quando 
vai ao padeiro ou a cervejaria. 

Entretanto, ao que parece, em todos os paises as pessoas acaba- 
ram sendo levadas por motivos irresistiveis a atribuir essa fungao de 
instrumento de troca preferivelmente aos metais, acima de qualquer 
outra mercadoria. Os metais apresentam a vantagem de poderem ser 
conservados, sem perder valor, com a mesma facilidade que qualquer 
outra mercadoria, por ser dificil encontrar outra que seja menos pe- 
recivel; nao somente isso, mas podem ser divididos, sem perda alguma, 
em qualquer numero de partes, ja que eventuais fragmentos perdidos 
podem ser novamente recuperados pela fusao — uma caracteristica 
que nenhuma outra mercadoria de durabilidade igual possui, e que, 
mais do que qualquer outra, torna os metais aptos como instrumentos 
para o comercio e a circulagao. Assim, por exemplo, a pessoa que de- 
sejasse comprar sal e nao tivesse outra coisa para dar em troca senao 
gado, estava obrigada a comprar de uma so vez sal na quantidade 
correspondente ao valor de um boi inteiro, ou de uma ovelha inteira. 
Raramente podia comprar menos, pois o que tinha que dar em troca 
pelo sal dificilmente era passivel de divisao sem perda; e se desejasse 
comprar ainda mais, pelas mesmas razoes estava obrigada a comprar 
o dobro ou o triplo da quantidade, ou seja, o valor de 2 ou 3 bois, ou 
2 ou 3 ovelhas. Ao contrario, se em lugar de bois ou ovelhas tivesse 
metais a dar em troca, facilmente podia ajustar a quantidade do metal 
aquela quantidade de mercadorias de que tinha necessidade imediata. 

Diferentes foram os metais utilizados pelas diversas nagoes para 
esse fim. O ferro era o instrumento comum de comercio entre os es- 
partanos; entre os antigos romanos era o cobre; o ouro e a prata eram 
o instrumento de comercio de todas as nagoes ricas e comerciantes. 

De inicio, parece que os referidos metais eram utilizados para 
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esse fim em barras brutas, sem gravagao e sem cunhagem. Assim, 
Plinio, 120 baseandose em Timeu, historiador antigo, nos conta que, ate 
a epoca de Servio Tulio, os romanos nao possuiam dinheiro cunhado, 
mas faziam uso das barras de cobre sem gravagao quando queriam 
comprar algo. Por conseguinte, naquela epoca essas barras brutas de 
metal desempenhavam o papel de dinheiro. 

O uso de metais nesse estado apresentava dois inconvenientes 
muito grandes: o da pesagem e o da verificagao da autenticidade ou 
qualidade do metal. Em se tratando dos metais preciosos, em que uma 
pequena diferenga de quantidade representa uma grande diferenga no 
valor, ate mesmo o trabalho de pesagem, se tiver que ser feito com a 
exatidao necessaria, requer no minimo pesos e balangas muito exatos. 
Particularmente a pesagem do ouro e uma operagao precisa e sutil. 
No caso de metais menos nobres, evidentemente, onde um erro pequeno 
nao teria maiores consequencias, nao se exigia uma precisao tao ele- 
vada. Entretanto, considerariamos altamente incomodo se, toda vez 
que um individuo tivesse que comprar ou vender uma quantidade de 
mercadoria do valor de um farthing, 121 fosse obrigado a pesar essa 
minuscula moeda. A operagao de verificar a autenticidade ou quilate 
eainda mais dificil e mais tediosa; e, a menos que uma parte do metal 
seja fundida no cadinho ou crisol, utilizando dissolventes adequados, 
e extremamente incerta qualquer conclusao que se possa tirar. E no 
entanto, antes de se instituir a moeda cunhada, as pessoas que nao 
se submetessem a essa operagao dificil e tediosa estavam expostas as 
fraudes e imposigoes mais penosas, pois em vez de libra-peso de prata 
pura ou de cobre puro, estavam sujeitas a receber pelas suas merca- 
dorias uma composigao adulterada dos materials mais ordinaries e 
baratos, os quais, porem, em sua aparencia se assemelhavam a prata 
ou ao cobre. Para evitar tais abusos, para facilitar as trocas e assim 
estimular todos os tipos de industria e comercio, considerou-se neces- 
sario, em todos os paises que conheceram um progresso notavel, fazer 
uma gravagao of ici a I naquelas determinadas quantidades de metal que 
se usavam comumente para comprar mercadorias. Dai a origem do 
dinheiro cunhado ou em moeda, bem como das assim chamadas casas 
da moeda: instituigoes essas exatamente da mesma natureza que as 
do aulnagers ("oficiais de inspegao e medigao de tecido de la"), stamp- 
masters ("desbastadores") de tecido de la e de linho. Todas el as tern 
por objetivo garantir, por meio de gravagao ofidal, a quantidade e a 
qualidade uniforme das diversas mercadorias quando trazi das aomercado. 

As primeiras gravagoes oficiais desse tipo, impressas nos metais 
correntes, em muitos casos parecem ter tido o objetivo de garantir o 
que era mais dificil e mais importante de garantir, isto e, a qualidade 
ou quilate do metal; ao que parece, essas gravagoes se assemelhavam 
a marca de esterlina que atualmente e impressa em chapas e barras 


120 PLINIO. Hist&ia Natural is. Livro Trigesimo Terceiro, capitulo III. 

121 Moeda de cobre, equivalente a 1/4 do peni ingles, que circulou ate 1961. (N. do E.) 
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de prata, ou a marca espanhola que as vezes e impressa em lingotes 
de ouro e que, por incidirem somente em um das lados da pega e nao 
cobrirem a superficie inteira, garantem o quilate mas nao o peso do 
metal. Abraao pesou para Efrom os 400 cidos de prata quetinha con- 
cordado em pagar pelo campo de Macpela. Afirma-se que eram o di- 
nheiro corrente dos comerciantes de entao, mas foram recebidos pelo 
peso e nao por numero, da mesma forma que hoje se recebem lingotes 
de ouro e barras de prata. Pelo que se conta, os antigos reis saxonios 
da Inglaterra recebiam sua remuneragao nao em dinheiro, mas em 
especie, isto e, em alimentos e provisoes de todo tipo. Foi Guilherme, 
o Conquistador, que introduziu o costume de paga-los em dinheiro. 
Entretanto, esse dinheiro, durante muito tempo, era recebido no Te- 
souro Publico, por peso e nao de contado. 

O inconveniente e a dificuldade de pesar esses metais com exa- 
tidao deram origem a instituigao de moedas, cuja gravagao, cobrindo 
inteiramente os dois lados da pega e as vezes tambem as extremidades, 
visava a garantir nao somente o quilate, mas tambem o peso do metal. 
Por isso, essas moedas eram recebidas, como hoje, por unidades, dis- 
pensando o incomodo de pesa-las. 

Ao que parece, as denominagoes dessas moedas de inicio expres- 
savam o pesoou quantidadede metal nelas contido. N a epoca de Servio 
Tulio, o primeiro a cunhar moedas em Roma, o asse ou pondo romano 
continha 1 libra romana de cobre de boa qualidade. Foi dividida, da 
mesma maneira que a libra Troy, 122 em 12 ongas, cada uma das quais 
continha 1 onga real de bom cobre. A libra esterlina inglesa ao tempo 
de Eduardo I continha 1 libra-peso, pesoTower de prata de um quilate 
conhecido. A libra Tower parece ter sido algo mais do que a libra 
romana, ealgomenosquea libraTroyes. Esta ultima so foi introduzida 
na Casa da Moeda da Inglaterra no 18 e ano do reinado de Henrique 
VIII. A libra francesa, ao tempo de Carlos Magno, continha 1 libra 
Troyes de prata de um quilate conhecido. A feira deTroyes, na Cham- 
panha, era na epoca frequentada por todas as nagoes da Europa, e os 
pesos e medidas desse famoso mercado eram conhecidos e apreciados 
por todos. A libra escocesa continha, desde a epoca de Alexandre I ate 
a de Robert Bruce, 1 libra de prata do mesmo peso e quilate que a 
libra esterlina inglesa. Tambem os pence ingleses, escoceses efranceses 
continham, de inicio, o peso real de 1 peni de prata, a 1/20 da onga, 
e a 1/240 da libra. Tambem o xelim parece ter sido originalmente a 
denominagao de um peso. Quando o trigo vale 12 xdins o quarter — 
le-se numa antiga estatua de Flenrique 11 — 1 paobrancodel farthing 
de/era pesar 11 xdins e 4 pence Todavia, a proporgao entre o xelim 
e o peni, de um lado, e o xelim e a libra, de outro, nao parece ter sido 
taoconstanteeuniformecomoaexistenteentreopeni ea libra. Durante 
a primeira geragao da linhagem dos reis de Franga, o sou ou xelim 


122 Parte do si sterna ingles de pesos, originariamente para pedras e metais preciosos, recebendo 
esse nome da cidade francesa de Troyes, onde era padrao. (N. do E.) 
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trances tern, em ocasioes diferentes, ora 5, ora 20 e ora 40 pence. Entre 
os antigos saxoes, 1 xelim parece ter tido, uma vez, somente 5 pence, 
nao sendo improvavel que tenha variado tanto quanto variava entre 
seus vizinhos, os francos. Desde o tempo de Carlos Magno, entre os 
franceses, e o de Guilherme, o Conquistador, entre os ingleses, a pro- 
porgao entre a libra, o xelim e o peni parece ter sido uniformemente 
a mesma de hoje, embora tenha sido muito diferente o valor de cada 
uma dessas moedas. Com efeito, em todos os paises do mundo — assim 
acredito — a avareza e a injustiga dos principes e dos Estados sobe- 
ranos, abusando da confianga de seus suditos, foram diminuindo gra- 
dualmente a quantidade real de metal que originalmente continham 
as moedas. O asse romano, nos ultimos anos da Republica, foi reduzido 
1/24 de seu valor original, e ao inves de pesar 1 libra, acabou pesando 
apenas 1/2 onga. A libra e o peni ingleses atuais contem apenas em 
torno de 1/3, a libra e o peni escoces apenas 1/36, e a libra e o peni 
franceses, apenas 1/66 deseu valor original. Aparentemente, mediante 
essas operagoes, os principes e os Estados soberanos foram capazes de 
pagar suas dividas ecumprir seus compromissos, com uma quantidade 
deprata menor doqueteria sidonecessaria em casodenaosealterarem 
os valores das moedas; digo apenas aparentemente, pois seus credores 
foram realmente fraudados de uma parte do que Ihes era realmente 
devido. Permitiu-sea todos os demais credores, dentrodo pais, usarem 
do mesmo privilegio, podendo eles pagar o mesmo montante nominal 
da moeda nova edesvalorizada, qualquer quetivessesidoa quantidade 
quetivessem tornado deemprestimo em moeda velha. Por conseguinte, 
tais operagoes sempre se tern demonstrado favoraveis aos devedores 
edanosas para os credores, e as vezes provocaram uma revolugao maior 
e mais generalizada nas fortunas de pessoas privadas do que a que 
poderia ter sido gerada por uma grande calamidade publica. 

Foi dessa maneira que em todas as nagoes civilizadas o dinheiro 
se transformou no instrumento universal de comercio, atraves do qual 
sao compradas e vendidas — ou trocadas entre si — mercadorias de 
todos os tipos. 

Passarei agora a examinar quaissaoas normasque naturalmente 
as pessoas observam ao trocar suas mercadorias por dinheiro ou por 
outras mercadorias. Essas regras determinam oquese podedenominar 
valor relativo ou valor de troca dos bens. 

Importa observar que a palavra VALOR tern dois significados: 
as vezes designa a utilidade de um determinado objeto, e outras vezes 
o poder de compra que o referido objeto possui, em relagao a outras 
mercadorias. O primeiro pode chamar-se "valor de uso", e o segundo, 
"valor de troca". As coisas que tern o mais alto valor de uso frequen- 
temente tern pouco ou nenhum valor de troca; vice-versa, os bens que 
tern o mais alto valor de troca muitas vezes tern pouco ou nenhum 
valor de uso. Nada e mais util que a agua, e no entanto dificilmente 
se comprara alguma coisa com ela, ou seja, dificilmente se conseguira 
trocar agua por alguma outra coisa. Ao contrario, um diamante difi- 
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cilmente possui algum valor de uso, mas por ele se pode, muitas vezes, 
trocar uma quantidade muito grande de outros bens. 

A fim de investigar os principios que regulam o valor de troca 
das mercadorias, procurarei mostrar: 

Primeiro, qual e o criterio ou medida real desse valor de troca, 
ou seja, em que consiste o prego real de todas as mercadorias. 

Em segundo lugar, quais sao as diferentes partes ou componentes 
que constituem esse preqo real. 

Finalmente, quais sao as diversas circunstancias que por vezes 
fazem subir alguns desses componentes, ou todoseles, acima do natural 
ou normal, e as vezes os fazem descer abaixo desse nivel; ou seja, 
quais sao as causas que as vezes impedem o preqo de mercado, isto 
e, o preqo efetivo das mercadorias, de coincidir exatamente com o que 
se pode chamar de prego natural. 

Nos tres capitulos subsequentes, procurarei expor, da maneira 
mais completa e clara que estiver ao meu alcance, os tres itens que 
acabei decitar. Para isso, desafio seriamente tanto a paciencia quanto 
a atengao do leitor: sua paciencia, pois examinarei um assunto que 
talvez possa parecer desnecessariamente tedioso em alguns pontos; 
sua atengao, para compreender aquiloque, mesmodepois da explicagao 
completa que procurarei dar, talvez possa ainda parece algo obscuro. 
Estou sempre disposto a correr um certo risco de ser tedioso, visando 
a certeza de estar sendo claro; e apos fazer tudo o que puder para ser 
daro, mesmoassim podera parecer queresta alguma obscuridadesobre 
um assunto que, alias, e por sua propria natureza extremamenteabstrato. 
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O Preco Real e o Preco Nominal das 
Mercadorias ou seu 

Pre?o em Trabalho e seu Pre?o em Dinheiro 


Todo homem e rico ou pobre, de acordo com o grau em que 
consegue desfrutar das coisas necessarias, das coisas convenientes e 
dos prazeres da vida. Todavia, uma vez implantada plenamente a di- 
visao do trabalho, sao muito poucas as necessidades que o homem 
consegueatender com o produtodeseu proprio trabalho. A maior parte 
delas devera ser atendida com o produto do trabalho de outros, e o 
homem sera entao rico ou pobre, conforme a quantidade de servigo 
alheio que esta em condigoes de encomendar ou comprar. Portanto, o 
valor de qualquer mercadoria, para a pessoa que a possui, mas nao 
tenciona usa-la ou consumi-la ela propria, senao troca-la por outros 
bens, e igual a quantidade de trabalho que essa mercadoria Ihe da 
condigoes de comprar ou comandar. Consequentemente, o trabalho e 
a medida real do valor de troca de todas as mercadorias. 

O prego real de cada coisa — ou seja, o que ela custa a pessoa 
que deseja adquiri-la — e o trabalho e o incomodo que custa a sua 
aquisigao. O valor real de cada coisa, para a pessoa que a adquiriu e 
deseja vende-la ou troca-la por qualquer outra coisa, e o trabalho e o 
incomodo que a pessoa pode poupar a si mesma e pode impor a outros. 
O que e comprado com dinheiroou com bens, eadquirido pelotrabalho, 
tanto quanto aqui lo que adqui ri mos com o nosso proprio trabal ho. Aque- 
le dinheiro ou aqueles bens na realidade nos poupam este trabalho. 
Eles contem o valor de uma certa quantidade de trabalho que permu- 
tamos por aqui lo que, na ocasiao, supomos conter o valor de uma quan¬ 
tidade igual. O trabalho foi o primeiro prego, o dinheiro de compra 
original que foi pago por todas as coisas. Nao foi porourooupor prata, 
mas pelotrabalho, que foi originalmente comprada toda a riqueza do 
mundo; eo valor dessa riqueza, para aqueles que a possuem, edesejam 
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troca-la por novos produtos, e exatamente igual a quantidade de tra- 
balho que essa riqueza Ihes da condigoes de comprar ou comandar. 

Riqueza e poder, como diz Hobbes. Mas a pessoa que adquire ou 
herda uma grande fortuna nao necessariamente adquire ou herda, com 
isto, qualquer poder politico, seja civil ou militar. Possivelmente sua 
fortuna pode dar-lhe os meios para adquirir esses dois poderes, mas 
a simples posse da fortuna nao Ihe assegurara nenhum desses dois 
poderes. O poder que a posse dessa fortuna Ihe assegura, de forma 
imediata e direta, e o poder de compra; um certo comando sobre todo 
o trabalho ou sobre todo o produto do trabalho que esta entao no 
mercado. Sua fortuna e maior ou menor, exatamente na proporgao da 
extensao desse poder; ou seja, de acordo com a quantidade de trabalho 
alheio ou — o que e a mesma coisa — do produto do trabalho alheio 
que esse poder Ihe da condigoes de comprar ou comandar. O valor de 
troca de cada coisa sera sempre exatamente igual a extensao desse 
poder que essa coisa traz para o seu proprietario. 

Entretanto, embora o trabalho seja a medida real do valor de 
troca detodasasmercadorias, naoeessa a medida pela qual geralmente 
se avalia o valor das mercadorias. Muitas vezes e dificil determinar 
com certeza a proporgao entreduas quantidades diferentes de trabalho. 
Nao sera sempre so o tempo gasto em dois tipos diferentes de trabalho 
que determinara essa proporgao. Deve-se levar em conta tambem os 
graus diferentes de dificuldade e de engenho empregados nos respec- 
tivos trabalhos. Pode haver mais trabalho em uma tarefa dura de uma 
hora do que em duas horas de trabalho fad I; como pode haver mais 
trabalho em uma hora de aplicagao a uma ocupagao que custa dez 
anos de trabalho para aprender, do que em um trabalho de um mes 
em uma ocupagao comum e de facil aprendizado. Ora, nao e facil en- 
contrar umcriterioexatopara medir a dificuldade ou oengenhoexigidos 
por um determinadotrabalho. Efetivamente, ao permutar entresi pro¬ 
dutos diferentes de tipos diferentes de trabalho, costuma-se considerar 
uma certa margem para os dois fatores. Essa, porem, e ajustada nao 
por medigao exata, mas pela pechincha ou regateio do mercado, de 
acordo com aquele tipo de igualdade aproximativa que, embora nao 
exata, e suficiente para a vida diaria normal. 

Alem disso, e mais frequente trocar uma mercadoria por outras 
mercadorias — e, portanto, compra-las — do que por trabalho. Por 
conseguinte, emais natural estimar seu valor de troca pela quantidade 
de alguma outra mercadoria, do que com base no trabalho que ela 
pode comprar. Alias, a maior parte das pessoas tern mais facilidade 
em entender o que significa uma quantidade de uma mercadoria es- 
pecifica, do que o significado de uma quantidade de trabalho. Com 
efeito, a primeira e um objeto plenamente palpavel, ao passo que a 
segunda e uma nogao abstrata que, embora possamos torna-la sufi- 
cientemente inteligivel, nao e basicamente tao natural e tao obvia. 

Acontece porem que, quando cessa o comercio mediante troca de 
bens e o dinheiro se torna o instrumento comum, e mais frequente 
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trocar cada mercadoria especifica por dinheiro, do que por qualquer 
outro bem. Raramente o agougueiro leva suas carries de boi ou de 
carneiro ao padeiro ou ao cervejeiro, para troca-las por pao ou por 
cerveja; o que faz e levar as carries ao mercado, onde as troca por 
dinheiro, edepois troca esse dinheiro por paoou cerveja. A quantidade 
de dinheiro que recebe pelas carnes determina tambem a quantidade 
de pao e de cerveja que podera comprar depois. E, pois, mais natural 
e mais obvio, para ele, estimar o valor das carnes pela quantidade de 
dinheiro — a mercadoria pela qual as troca direta e imediatamente 
— do que pela quantidade de pao e cerveja — as mercadorias pelas 
quais ele pode trocar as carnes somente por meio de uma outra mer¬ 
cadoria (o dinheiro); para ele, e mais facil e mais obvio dizer que suas 
carnes valem 3 pence ou 4 pence por libra-peso, do que dizer que 
valem 3 ou 4 libras-peso de pao ou 3 ou 4 quarters de cerveja. Ocorre, 
portanto, que o valor de troca das mercadorias e mais frequentemente 
estimulado pela quantidade de dinheiro do que pela quantidade de 
trabalho ou pela quantidade de alguma outra mercadoria que se pode 
adquirir em troca da referida mercadoria. 

Entretanto, o ouro e a prata, como qualquer outra mercadoria, 
tambem variam em seu valor, sao ora mais baratos, ora mais caros, 
e ora sao mais faceis de comprar, ora mais dificeis. A quantidade de 
trabalho que uma quantidade especifica de ouro e prata pode comprar 
ou comandar, ou seja, a quantidade de outros bens pela qual pode ser 
trocada, depende sempre da abundancia ou escassez das minas que 
eventualmente se conhecem, por ocasiao das trocas. No seculo XVI, a 
descoberta das ricas minas da America reduziu o valor do ouro e da 
prata na Europa a aproximadamente 1/3 do valor que possuiam antes. 
Consequentemente, como custava menos trabalho trazer esses metais 
das minas para o mercado, assim, quandoeram colocados no mercado, 
era menor a quantidade de trabalho que permitiam comprar ou co¬ 
mandar. Ora, essa revolugao no valor doouroeda prata, embora talvez 
a maior ocorrida, naoeabsolutamentea unica registrada pela historia. 
Assim como uma medida de quantidade como eope natural, a braga 
ou a mancheia que varia continuamente em sua propria quantidade, 
jamais pode ser uma medida exata do valor deoutrascoisas, da mesma 
forma uma mercadoria cujo valor muda constantemente jamais pode 
ser uma medida exata do valor de outras mercadorias. Pode-se dizer 
que quantidades iguais de trabalho tern valor igual para otrabalhador, 
sempre e em toda parte. Estando o trabalhador em seu estado normal 
de saude, vigor e disposigao, e no grau normal de sua habilidade e 
destreza, ele devera aplicar sempre o mesmo contingente de seu de- 
sembarago, de sua liberdade e de sua felicidade. O prego que ele paga 
deve ser sempre o mesmo, qualquer que seja a quantidade de bens 
quereceba em troca deseu trabalho. Quanto a esses bens, a quantidade 
que tera condigoes de comprar sera ora maior, ora menor; mas e o 
valor desses bens que varia, e nao o valor do trabalho que os compra. 
Sempre e em toda parte valeu este principio: e caro o que e dificil de 
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se conseguir, ou aquilo que custa muito trabalho para adquirir, e e 
barato aquilo que pode ser conseguido facilmente ou com muito pouco 
trabalho. Por conseguinte, somenteotrabalho, pelofatodenunca variar 
em seu valor, constitui o padrao ultimo e real com base no qual se 
pode sempre e em toda parte estimar e comparar o valor de todas as 
mercadorias. O trabalho e o preqo real das mercadorias; o dinheiro e 
apenas o preqo nominal delas. 

Contudo, embora quantidades iguaisdetrabalhosempretenham 
valor igual para o trabalhador, para a pessoa que as emprega, essas 
quantidades de trabalho apresentam valor ora maior, ora menor, o 
empregador compra o trabalho do operario ora por uma quantidade 
maior de bens, ora por uma quantidade menor. E para o empregador, 
o prego do trabalho parece variar, da mesma forma como muda o valor 
de todas as outras coisas. Em um caso, o trabalho alheio se apresenta 
ao empregador como caro, em outro barato. Na realidade, porem, sao 
os bens que num caso sao baratos, em outro, caros. 

Em tal acepgao popular, portanto, pode-se dizer que o trabalho, 
da mesma forma que as mercadorias, tern um prego real e um preqo 
nominal. Pode-se dizer que seu preqo real consiste na quantidade de 
bens necessarios e convenientes que se permuta em troca dele; e que 
seu preqo nominal consiste na quantidade de dinheiro. O trabalhador 
e rico ou pobre, e bem ou mal remunerado, em proporqao ao prego 
real do seu trabalho, e nao em proporgao ao respectivo preqo nominal. 

A distingao entre o valor real e o valor nominal do preqo das 
mercadorias e do trabalho nao e simplesmente assunto para especu- 
lagao filosofica, mas as vezes pode ser de grande utilidade na pratica. 
O mesmo prego real e sempre do mesmo valor; todavia, devido as 
variagoes ocorrentes no valor doouroeda prata, o mesmo pr ego nominal 
as vezes tern valores muito diferentes. Eis por que, quando se vende 
uma propriedade territorial com uma reserva de renda perpetua, se 
quisermosqueesta renda conserve sempre o mesmo valor, eimportante, 
para a familia em cujo favor se faz a reserva, que a renda nao consista 
em determinada soma de dinheiro. Setal ocorresse, o valor dessa renda 
estaria sujeito a variagoes de dois tipos: primeiro, as decorrentes das 
quantidades diferentes de ouro e prata que em tempos diferentes estao 
contidos na moeda da mesma denominagao; em segundo lugar, estaria 
exposta as variagoes derivantes dos valores diferentes de quantidades 
iguais de ouro e prata em momentos diferentes. 

Os principes eos Estados soberanos frequentemente imaginaram 
ter interesse temporario em diminuir a quantidade de metal purocon- 
tido em suas moedas, mas raramente imaginaram ter interesse em 
aumenta-la. Eis por que a quantidade de metal contido nas moedas 
— de todo o mundo, acredito — tern diminuido continuamente, e di- 
ficilmente aumentou em algum caso. Tais variaqoes, portanto, tendem 
quase sempre a reduzir o valor de uma renda deixada em dinheiro. 

A descoberta das minas da America diminuiu o valor do ouro e 
da prata na Europa. Costuma-se supor — embora sem prova-lo com 
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certeza, em meu modo de ver — que esta redugao ainda continua 
gradualmente, e assim conti nuara por muito tempo. Com base nessa 
hipotese, portanto, tais variagoes tern mais probabilidade de diminuir 
do que deaumentar o valor de uma renda deixada em dinheiro, mesmo 
estipulando-se que ela seja paga nao nessa ou naquela quantidade de 
dinheiro, em mo«Ja desta ou daquela denominagao(em tantas ou tantas 
libras esterlinas, por exemplo), mas em tantas ou tantas ongas de 
prata pura ou de prata de um determinado padrao. 

As rendas queforam reservadasemtrigoconservaram muito melhor 
seu valor do que as reservadas em dinheiro, mesmo que nao ten ham 
ocorrido mudangas na denominagao do dinheiro. No 18 Q ano do reinado 
de Isabel foi decretado que 1/3 da renda de todos os arrendamentos de 
terras feitos por Universidades fosse reservado em trigo, e que essa renda 
fosse paga em especie ou em confer mi dade com os pregos cor rentes do 
trigo no mercado publico mais proximo. Ora, segundo o Dr. Blasckstone, 
o dinheiro proveniente dessa renda em trigo, embora originalmente cons- 
tituisse apenas 1/3 do total, na epoca atual representa quase o dobro do 
que proven dos outros 2/3. Segundo esse calculo, portanto, as antigas 
rendas em dinheiro das Universidades ficaram reduzidas mais ou menos 
a 1/4 de seu antigo valor, ou seja, valem hoje apenas pouco mais de 1/4 
da quantidade de trigo que valiam antigamente. Ora, desde o reinado de 
Filipe e de Maria a denominagao do dinheiro ingles sofreu pouca ou ne- 
nhuma alteragao, sendo que o mesmo numero de libras, xelins e pence 
tern contido quase a mesma quantidade de prata pura. Logo, essa redugao 
do valor das rendas em dinheiro das Universidades se deve inteiramente 
a diminuigao do valor da prata. 

Quando a diminuigao do valor da prata se associa a redugao da 
quanti dade de prata conti da na moeda da mesma denominagao, a perda 
e muitas vezes ainda maior. Na Escocia, ondea denominagao da moeda 
passou por mudangas muito maiores do que na I nglaterra, e na F ranga, 
onde as mudangas foram ainda maiores do que na Escocia, algumas 
rendas antigas, originariamente de grande valor, foram dessa forma 
reduzidas praticamente a zero. 

Quantidades iguais de trabalho sao compradas com maior pre- 
cisao, em um futuro distante, com quantidades iguais de trigo — a 
subsistence do trabalhador — do que com quantidades iguais de ouro 
ou de prata, ou talvez com quantidades iguais de qualquer outra mer- 
cadoria. Portanto, em um futuro distante, quantidades iguais de trigo 
terao o mesmo valor real com maior precisao, possibilitando, a quern 
as possui, comprar com maior precisaoa mesma quantidade de trabalho 
alheio. Terao esse mesmo valor, digo, com maior exatidao do que quan¬ 
tidades iguais de praticamente qualquer outra mercadoria, ja que mes¬ 
mo em se tratando de trigo, quantidades iguais nao terao exatamente 
o mesmo valor que terao quantidades iguais de trabalho. A subsistencia 
do trabalhador, ou opregoreal do trabalho, comoprocurarei demonstrar 
adiante, varia muito de acordo com as ocasioes, sendo mais liberal em 
uma sociedade que progride na riqueza doqueem uma que esta parada, 
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e mais liberal em uma sociedade que esta parada, do que em uma que 
esta regredindo. Entretanto, qualquer outra mercadoria, em qualquer 
momenta especifico, comprara uma quantidade maior ou menor detra- 
balho, em proporgaoa quantidadede subsistence queela podecomprar 
na referida ocasiao. Por conseguinte, uma renda reservada em trigo 
esta sujeita apenas as variagoes da quantidade de trabalho que pode 
ser comprada por uma determinada quantidade de trigo. Aocontrario, 
uma renda reservada em qualquer outra mercadoria esta sujeita nao 
somente as variagoes da quantidade de trabalho que se pode comprar 
por uma quantidade especifica de trigo, mas tambem as variagoes da 
quantidade de trigo que se pode comprar com qualquer quantidade 
especifica da respectiva mercadoria. 

Cumpre, porem, observar que, embora o valor real de uma renda 
em trigo varie muito menos, de um seculo para outro, do que o valor 
de uma renda em dinheiro, ele varia muito mais, de um ano para 
outro. O pregodotrabalhoemdinheiro, conformeprocurarei demonstrar 
adiante, nao flutua de ano para ano com a flutuagao do prego do trigo 
em dinheiro, mas parece ajustar-se em toda parte; nao ao prego tem- 
porario ou ocasional do trigo, mas ao seu prego mddio ou comum. Por 
sua vez o prego medio ou comum do trigo — como tentarei igualmente 
demonstrar mais adiante — e regulado pelo valor da prata, pela abun¬ 
dance ou escassez das minas que fornecem este metal ao mercado, 
ou pela quantidade de trabalho que e preciso empregar — consequen- 
temente pela quantidade de trigo que devera ser consumida — para 
fazer chegar uma determinada quantidade de prata das minas ate o 
mercado. Ora, o valor da prata, embora por vezes varie muito de um 
seculo para outro, raramente apresenta grande variagao de um ano 
para outro, senao que geralmente continua inalterado ou quase inal- 
terado durante meio seculo ou ate durante um seculo inteiro. Em con¬ 
sequence, tambem o prego comum e medio do trigo em dinheiro pode 
continuar o mesmo ou quase o mesmo durante um periodo tao longo, 
e juntamente com ele, tambem o prego do trabalho em dinheiro, desde 
que, evidentemente, a sociedade permanega, sob outros aspectos, em 
condigao igual ou que esta pouco se altere. Nesse meio-tempo, o prego 
temporarioou ocasional do trigo pode muitas vezes, em um ano, dobrar 
em relagao ao prego do ano anterior, ou flutuar entre 25 e 50 xelins 
o quarter. 123 Mas, quando o trigo estiver a esse prego de 50 xelins o 
quarter, nao somente o valor nominal mas tambem o valor real de 
uma renda em trigo tera o dobro do valor que tinha quando o quarter 
de trigo estava a 5 xelins, ou seja, conseguira comprar o dobro da 
quantidade de trabalho ou da maior parte das outras mercadorias; em 
contrapartida, o prego do trabalho em dinheiro e, juntamente com ele, 
o da maioria das outras coisas, continuara inalterado no decurso de 
todas as flutuagoes mencionadas. 


123 Como aparecera nas paginas seguintes, quarter e uma medida inglesa para cereais, equi- 
valente a 1/4 do quintal, ou seja, 28 libras. (N. do E.) 
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Fica, pois, evidente que o trabalho e a unica medida universal 
e a unica medida precisa de valor, ou seja, o unico padrao atraves do 
qual podemos comparar os valores de mercadorias diferentes, em todos 
os tempos e em todos os lugares. Nao se pode estimar o valor real de 
mercadorias diferentes de um seculo para outro, pelas quantidades de 
prata pelas quais foram compradas. Nao podemos estimar esse valor, 
de um ano para outro, com base nas quantidades de trigo. Pelas quan¬ 
tidades de trabalho podemos, com a maxima exatidao, calcular esse 
valor, tanto de um seculo para outro como de um ano para outro. De 
um seculo para outro, o trigo e uma medida melhor do que a prata, 
pois de seculo para seculo quantidades iguais de trigo poderao pagar 
a mesma quantidade de trabalho com maior precisao do que quanti¬ 
dades iguais de prata. De um ano para outro, ao contrario, a prata e 
uma medida melhor, ja que quantidades iguais de prata podem pagar 
com maior precisao a mesma quantidade de trabalho. 

Contudo, embora ao estabelecer rendas perpetuas, ou mesmo no 
caso de arrendamentos muito longos, possa ser util distinguir entre o 
prego real e o prego nominal, esta distingao nao tern utilidade nas tran- 
sagoes de compra e venda, as mais comuns e normals da vida humana. 

Nomesmotempoenomesmolugar, opregoreal eopregonominal 
de todas as mercadorias estao exatamente em proporqao um com o 
outro. Por exemplo: quanto mais ou quanto menos dinheiro se receber 
por uma mercadoria qualquer no mercado de Londres, tanto mais ou 
tanto menos trabalho se podera, no mesmo tempo e no mesmo lugar, 
comprar ou comandar. No mesmo tempo e lugar, portanto, o dinheiro 
ea medida exata do valor real detroca de todas as mercadorias. Assim 
e, porem, somente no mesmo tempo e no mesmo lugar. 

Embora em lugares distantes nao haja proporgao regular entre 
o preqo real e o preqo em dinheiro das mercadorias, o comerciante que 
leva bens de um lugar para outro so precisa considerar o preqo em 
dinheiro, ou a diferenga entre a quantidade de prata pela qual os 
compra eaquela pela qual tern probabilidade de vende-los. Meia onqa 
de prata em Cantao, na China, pode comandar uma quantidade maior 
de trabalho e de artigos necessarios e convenientes para a vida, do 
que 1 onga em Londres. Portanto, uma mercadoria que se vende por 
1/2 onga de prata em Cantao pode ser la realmente mais cara, de 
importancia real maior para a pessoa que a possui la, do que uma 
mercadoria que se vende por 1/2 onga em Londres. Se, porem, um 
comerciante londrino puder comprar em Cantao, por 1/2 onqa de prata, 
uma mercadoria que depois pode vender em Londres por 1 onga, ga- 
nhara 100% no negocio — exatamente tanto quanto se 1 onqa de prata 
tivesse em Londres exatamente o mesmo valor que em Cantao. Nao 
importa para ele se 1/2 onga de prata em Cantao Ihe teria permitido 
comprar mais trabalho e quantidade maior de artigos necessarios ou 
convenientes para a vida do que uma onqa em Londres. Uma onqa de 
prata em Londres sempre Ihe permitira comandar o duplo da quanti¬ 
dade de trabalho e de mercadorias, em relagao ao que Ihe poderia 
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permitir 1/2 onga de prata em Cantao, e precisamente isso que o 
comerciante quer. 

Uma vez que, portanto, e o prego nominal das coisas, ou seja, o 
seu prego em dinheiro, que em ultima analise determina se uma certa 
compra ou venda e prudente ou imprudente, e consequentemente e 
esse o prego que regula quase toda a economia na vida real normal 
em que entra em jogo o prego, nao e de admirar que se Ihe tenha 
dispensado muito mais atengao do que ao prego real. 

Em uma obra comoesta, porem, por vezes podeser util comparar 
os valores reais diferentes de uma mercadoria em tempos e lugares 
diferentes, ou seja, os diferentes graus de poder sobre otrabalho alheio 
quea referida mercadoria podeter dado, em ocasioes diferentes, aqueles 
que a possuiam. Nessecaso, devemos comparar naotantoas diferentes 
quantidades de prata pelas quais a mercadoria era normalmente ven- 
dida, mas antes as diferentes quantidades de trabalho que poderiam 
ter sidocompradas por essas quantidades diferentes de prata. Todavia, 
dificilmente se podera saber, com algum grau de precisao, os pregas 
correntes do trabalho em tempos e lugares distantes. Os do trigo, em- 
bora so tenham sido registrados com regularidade em certos lugares, 
geralmente sao mais bem conhecidos e foram anotados com maior fre- 
quencia pelos historiadores eoutros escritores. Geralmente, pois, temos 
que contentar-nos com esses pregos, nao como se estivessem sempre 
exatamente na mesma proporgao que os pregos correntes do trabalho, 
mas como sendo a maior aproximagao que geralmente se pode ter em 
relagao a essa proporgao. Mais adiante terei ocasiao de fazer varias 
comparagoes desse tipo. 

A medida que avangava a industria, as nagoes comerciantes consi- 
deraram conveniente cunhar dinheiro-moeda em metais diferentes: em 
ouro para pagamentos maiores, em prata para compras de valor moderado 
e em cobre — ou outro metal menos nobre — para as compras de valor 
ainda menor. Todavia, sempre consideraram um desses metais como sendo 
a medida ou o padrao de valor mais peculiar do que o dos outros dois 
metais; essa preference parece geralmente haver sido dada aquele metal 
que havia sido o primeiro a ser usado por essas nagoes como instrumento 
de comercio. Tendo uma vez comegado a utilizar esse metal como seu 
padrao — e o devem ter feito quando nao dispunham de outro dinheiro 
geralmente as nagoes continuaram a utilizar como dinheiro esse metal, 
mesmo quando a necessidade ja nao era mais a mesma. 

Pelo que se diz, os romanos so possuiam dinheiro em cobre ate 
cinco anos antes da I Guerra Punica, 124 quando entao comegaram pela 
primeira vez a cunhar moeda em prata. Por isso, ao que parece, o cobre 
continuou, mesmo depois disso, a vigorar sempre como a medida de valor 
na Republica romana. Em Roma todos os calculos eram feitos ou em 
asses ou em sestercios e na mesma moeda eram tambem computadas 


124 PUN 10. Op. cit. Livro Trigesimo Terceiro, capitulo III. 
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todasas propriedadesfundiarias. Ora, o asse semprefoi a denominagao 
de uma moeda de cobre. A palavra sestertius significa 2 1/2 asses. 
Embora, portanto, originalmenteosesterciofosseuma moeda deprata, 
seu valor era calculado em cobre. Em Roma, quern possuisse muito 
dinheiro, era mencionado como tendo muito cobre de outras pessoas. 

As nagoes nordicas que se estabeleceram sobre as ruinas do I m- 
perio Romano parecem ter adotado desde o inicio o dinheiro de prata, 
e nao ter conhecido moedas de ouro ou de cobre por muito tempo 
depois. Havia moedas de prata na Inglaterra, ao tempo dos saxoes, 
mas poucas moedas de ouro ate a epoca de Eduardo 111, e nenhuma 
moeda de cobre ate a de J aime I, da Gra-Bretanha. Na Inglaterra, 
portanto — e em todas as outras nagoes europeias modernas, pelas 
mesmas razoes, como acredito — todos os calculos e a contabilidade 
saofeitos em prata, sendoem prata quetambem secomputa geralmente 
o valor de todos os bens e propriedades. Quando queremos expressar 
o valor da fortuna de alguem, raramente mencionamos o numero de 
guineus; o que fazemos e mencionar o numero de libras esterlinas que 
supostamente se daria pela fortuna. 

I nicialmente, em todos os paises, creio, um pagamento legal cor- 
rente so podia ser feito na moeda do metal que era particularmente 
considerado como padrao ou medida de valor. Na Inglaterra, o ouro 
nao era inicialmente considerado como moeda corrente, ainda muito 
tempo depois de haver moedas de ouro. A proporgao entre os valores 
do ouro e da prata nao era determinada por lei publica ou por procla- 
magao, mas sua fixagao era deixada ao encargo do mercado. Se um 
devedor oferecia pagamento em ouro, o credor podia simplesmente re- 
cusar este pagamento, ou entao aceita-lo, mas o valor era acordado 
entre as duas partes. Atualmente, o cobre nao e moeda legal, a nao 
ser como troco para moedas de prata menores. Nessa conjuntura, a 
diferenciagao entre o metal que era o padrao e o metal que nao o era 
constituia algo mais que uma distingao nominal. 

No decorrer do tempo, e a medida em que as pessoas se fami- 
liarizavam cada vez mais com o uso dos diversos metais em moeda, e 
consequentemente tambem com a proporgao existente entre os valores 
respectivos, considerou-se conveniente, na maioria dos paises — con- 
forme acredito —, fixar com seguranga essa proporgao, sancionando 
por lei, por exemplo, que 1 guineu de tal peso e tal quilate equivale 
a 21 xelins, ou seja, representa um pagamento legal para um debito 
desse montante. Nessa situagao, e enquanto durar uma proporgao re- 
gulamentada desse tipo, a distingao entre o metal-padrao e o metal 
que nao e padrao torna-se pouco mais do que uma distingao nominal. 

Todavia, se houver qualquer mudanga nessa proporgao regula- 
mentada, novamente a distingao torna-se — ou ao menos parece tor- 
nar-se — algo mais do que uma distingao puramente nominal. Se, por 
exemplo, o valor de 1 guineu regulamentado fosse reduzido para 20 
xelins, ou subisse para 22 xelins, sendo todos os calculos e a contabi¬ 
lidade feitos em moeda-prata e quase todas as obrigagoes de debito 
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sendo expressas na mesma moeda, a maior parte dos pagamentos po- 
deria ser feita com a mesma quantidade de moeda-prata que antes; 
todavia, seriam necessarias quantidades muito diferentes de moeda- 
ouro — uma quantidade maior em um caso, e uma quantidade menor, 
no outro. O valor da prata variaria menos que o do ouro. A prata 
serviria para medir o ouro, mas nao vice-versa. O valor do ouro pare- 
ceria depender da quantidade de prata pela qual seria trocado, ao 
passo que o valor da prata nao pareceria depender da quantidade de 
ouro pela qual seria trocada. Essa diferenga, porem, dever-se-ia toda 
ela ao costume decontabilizar eexprimir o montante detodas as somas, 
grandes e pequenas, em moeda-prata, e nao em moeda-ouro. Uma das 
notas promissorias do Sr. Drummond, de 25 ou 50 guineus, continuaria 
a poder ser paga, apos uma alteragaodessetipo, com 25 ou 50 guineus, 
da mesma forma que antes. Apos tal mudanga, a nota poderia ser 
paga com a mesma quantidade de ouro que antes, mas com quantidades 
muito diferentes de prata. No pagamento dessa nota, o valor de ouro 
seria menos variavel do que o da prata. O ouro mediria o valor da 
prata, mas nao vice-versa. No caso de se generalizar o costume de 
contabilizar, e de expressar dessa forma notas promissorias e outras 
obrigagoes em dinheiro, o ouro, e nao a prata, seria considerado como 
o metal-padrao para medir o valor. 

Na realidade, enquanto perdurar alguma proporgao regulamentada 
entre os respectivos valores dos diferentes metais em dinheiro, o valor 
dos metais mais preciosos determina o valor de todo o dinheiro. Doze 
pence de cobre contem 1/2 libra avdrdupdds de cobre — nao da melhor 
qualidade —, o qual, antes de ser cunhado, raramente vale 7 pence em 
prata. Mas, como a regulamentagao estabelece que 12 desses pence equi- 
valem a 1 xelim, o mercadoconsidera queeles valem 1 xelim, podendo-se 
a qualquer momento receber por eles 1 xelim. Mesmo antes da ultima 
reforma da moeda-ouro da Gra-Bretanha, o ouro — ao menos a parte 
que circulava em Londres e nas vizinhangas —, em comparagao com a 
maior parte da prata, desceu menos abaixo de seu peso-padrao. Todavia, 
21 xelins ja desgastados e com a inscrigao um tanto apagada eram con- 
siderados como equivalentes a 1 guineu, o qual talvez tambem ja apre- 
sentava certo desgaste, mas raramente tao grande como as moedas de 
xelins. As ultimas regulamentagoes talvez levaram a moeda-ouro o mais 
proximo de seu peso-padrao que e possivel atingir em qualquer nagao; e 
a ordem de so receber moeda-ouro nos locais publicos, por peso, prova- 
velmente preservara essa garantia, enquanto essa ordem for aplicada. A 
moeda-prata continua ainda no mesmo estadode desgaste edesva I or izagao 
que antes da reforma da moeda-ouro. No mercado, porem, 21 xelins dessa 
moeda-prata desvalorizada continuam a ser considerados como valendo 
1 guineu dessa moeda de excelente ouro. 

Evidentemente, a reforma da moeda-ouro aumentou o valor da 
moeda-prata que se da em troca. 

Na Casa da Moeda inglesa, 1 libra-peso de ouro e cunhada em 
44 1/2 guineus, os quais, valendo o guineu 21 xelins, equivalem a 46 
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libras, 14 xelins e 6 pence. Por conseguinte, 1 onqa dessa moeda-ouro 
vale £ 3. 17 s. 10 1/2 d. em prata. Na Inglaterra, nao se paga taxa 
pela cunhagem, razao pela qual quem leva 1 libra-peso ou 1 onqa de 
ouro-padrao a Casa da Moeda, recebe de volta 1 libra-peso ou 1 onqa 
de ouro em moeda, sem nenhuma dedugao. Diz-se, pois, que 3 libras 
esterlinas, 17 xelins e 10 1/2 pence por onga sao o preqo do ouro na 
Casa da Moeda da Inglaterra, ou seja, a quantidade de ouro em moeda 
que a Casa da Moeda paga pelo ouro-padrao em lingote. 

Antes da reforma da moeda-ouro, o preqo do ouro-padrao em 
lingote no mercado durante muitos anos esteve acima de £ 3. 18 s., 
as vezes acima de £ 3. 19 s„ e com muita frequencia, acima de 4 libras 
esterlinas por onga, sendo que esse montante, no estado de desgaste 
e desvalorizagao da moeda-ouro, provavelmente em poucos casos con- 
tinha mais do que 1 onga de ouro-padrao. Desde a reforma da moe¬ 
da-ouro, o preqo de mercado do ouro-padrao em lingote raramente su- 
pera £ 3. 17 s. 7 d. por onga. Antes da reforma da moeda-ouro, o preqo 
de mercado estava sempre mais ou menos acima do prego da Casa da 
Moeda. A partir dessa reforma, o preqo de mercado esteve constante- 
mente abaixo do preqo da Casa da Mo«Ja. Mas esse preqo de mercado 
e o mesmo, quer seja pago em moeda de ouro ou em moeda de prata. 
Por isso, a recente reforma da moeda-ouro elevou nao somente o valor 
da moeda-ouro, mas tambem da moeda-prata, em proporgao com o 
ouro em lingote, e provavelmente tambem em proporqao a todas as 
outras mercadorias, embora pelo fato de o prego da maior parte das 
outras mercadorias ser influenciado por tantas outras causas, o au- 
mento do valor da moeda-ouro ou da moeda-prata, em proporgao com 
as mercadorias, possa nao ser tao claro e perceptivel. 

Na Casa da Moeda da Inglaterra, 1 libra-peso de prata-padrao em 
barras e cunhada em 62 xelins, contendo, da mesma forma, 1 libra-peso 
de prata-padrao. Diz-se, pois, que 5 xelins e 2 pence por onga constituem 
o preqo da prata na Casa da Moeda da Inglaterra, ou a quantidade da 
moeda-prata que a Casa da M oeda da em troco de prata-padrao em barras. 
Antes da reforma da moeda-ouro, o preqo de mercado da prata-padrao 
em barras era, em ocasioes diferentes, 5 xelins e 4 pence, 5 xelins e 7 
pence, e com muita frequencia 5 xelins e 8 pence, por onqa. Todavia, 5 
xelins e 7 pence parecem ter sidoo prego mais comum. A partir da reforma 
da moeda-ouro, o prego de mercado da prata-padrao em barras caiu em 
certas ocasioes para 5 xelins e 3 pence, 5 xelins e 4 pence, e 5 xelins e 
5 pence, por onpa, sendo que dificilmente ultrapassou alguma vez esse 
ultimo prego. Embora o prego de mercado da prata-padrao em barras 
tenha cai do consi deravel mente desde a reforma da moeda-ouro, nao baixou 
tanto como o prego da Casa da Moeda. 

Na proporgao entre os diversos metais na moeda inglesa, assim 
como o cobre e cotado muito acima do seu valor real, da mesma forma 
a prata e cotada levemente abaixo do seu valor real. No mercado da 
Europa, na moeda francesa e na holandesa, por 1 onga de ouro fino 
se obtem aproximadamente 14 onqas de prata fina. J a no dinheiro 
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ingles, por 1 onga de ouro fino se obtem em torno de 15 ongas de 
prata, isto e, mais do que vale o ouro na estimativa geral da Europa. 
Mas ja que o prego do cobre em barras nao e aumentado — mesmo 
na Inglaterra — pelo alto prego do cobre em dinheiro ingles, o prego 
da prata em barras naoebaixado pelo baixo valor da prata em dinheiro 
ingles. A prata em barras ainda conserva sua proporgao adequada com 
o ouro; e pel a mesma razao, o cobre em barras conserva sua proporgao 
adequada em relagao a prata. 

Com a reforma da moeda-prata no reinado de Guilherme III, o 
prego da prata em barras ainda continuou algo acima do prego da 
Casa da Moeda. Locke atribuiu esse alto pregoa permissaode exportar 
moeda-prata. Dizia ele que essa permissao de exportar fez com que a 
demanda de prata em barras fosse maior que a demanda de prata em 
moeda. Todavia, certamente o numero de pessoas que desejam moe¬ 
da-prata para os usos comuns de comprar e vender no pais certamente 
e muito superior ao daqueles que querem prata em barras ou para 
exportar ou para alguma outra finalidade. Atualmenteexiste uma per¬ 
missao semelhante para exportar ouro em lingote, e uma proibigao 
semelhante de exportar ouro em moeda; e no entanto, o prego do ouro 
em lingote desceu abaixodo prego da Casa da Moeda. Ora, no dinheiro 
ingles, a prata estava, entao como hoje, abaixo do prego, em proporgao 
com o ouro; e o dinheiro-ouro, que na epoca nao parecia necessitar de 
reforma, regulava, tanto entao como hoje, ovalor real detodoodinheiro. 
J a que a reforma da moeda-prata nao reduziu na epoca o prego da 
prata em barras ao prego da Casa da Moeda, nao e muito provavel 
que uma reforma similar o fizesse hoje. 

Sea moeda-prata fosse novamenteaproximada aoseu peso-padrao, 
tanto quanto o ouro, e provavel que 1 guineu, de acordo com a proporgao 
atual, pudesse ser trocado por mais prata em dinheiro do que aquilo que 
o guineu poderia comprar em barra. Contendo a prata seu pleno peso- 
padrao, nesse caso haveria lucro em fundi-la, a fim de primeiro vender 
a barra por moeda-ouro, edepois trocar essa moeda-ouro por moeda-prata 
a ser fundida da mesma forma. Ao que parece, o unico metodo de evitar 
esse i nconveniente consiste em fazer alguma alteragao na proporgao atual. 

Possivelmente, o inconveniente seria menor se a moeda-prata 
fosse cotada acima da sua proporgao adequada em relagao ao ouro, na 
mesma porcentagem em que atualmente esta cotada abaixo dele; isso, 
desde que ao mesmo tempo se decretasse que a prata nao fosse moeda 
legal para mais do que o cambio de 1 guineu, da mesma forma como 
o cobre nao e moeda legal para mais do que o cambio de 1 xelim. 
Nesse caso, nenhum credor poderia ser fraudado em consequencia da 
alta valorizagaoda prata em dinheiro, da mesma forma queatualmente 
nenhum credor pode ser fraudado em decorrencia da alta valorizagao 
do cobre. Somenteos bancossofreriam com tal regulamentagao. Quando 
elessao pressionados por uma corrida, as vezes procuram ganhar tempo 
pagandoem 6 pence, ao passoqueuma tal regulamentagao os impediria 
de utilizar o condenavel metodo de deixar de efetuar imediatamente 
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os pagamentos. Em consequencia, seriam obrigados a conservar sempre 
nos cofres uma quantidade de dinheiro dispomvel maior do que atual- 
mente; e embora essa regulamentagao constituisse eventualmente um 
inconveniente consideravel para os banqueiros, ao mesmo tempo re- 
presentaria uma seguranga apreciavel para seus credores. £ 3. 17 s. 
e 10 1/2 d. (prego do ouro na Casa da Moeda) certamente nao contem, 
mesmo em nossa excelente moeda-ouro atual, mais do que 1 onga de 
ouro-padrao, e poder-se-ia pensar, portanto, que essa quantia nao possa 
comprar mais ouro-padrao em lingotes do que isso. Mas o ouro em 
moeda e mais conveniente do que o ouro em lingote e embora na In- 
glaterra a cunhagem seja livre, o ouro que e levado em lingote a Casa 
da Moeda raramente pode ser restituido em dinheiro ao proprietary 
antes de algumas semanas — e no ritmo atual de operagao da Casa 
da Moeda, isso nao poderia ocorrer antes devarios meses. Essa demora 
equivale a certa taxa ou imposto, fazendo com que o ouro em dinheiro 
tenha valor algo maior do que uma quantidade igual de ouro em barra. 
Se no sistema monetario ingles a prata fosse cotada de acordo com 
sua proporgaoadequada em relagaoaoouro, opregoda prata em barras 
provavelmente cairia abaixo do prego da Casa da Moeda, mesmo sem 
nenhuma reforma da moeda-prata; e ate o valor das atuais moedas 
de prata, ja tao desgastadas pelo uso, seria regulado pelo valor da 
excelente moeda-ouro pela qual podem ser cambiadas. 

Provavel mente, a introdugao de uma pequena taxa cobrada pela 
cunhagem, tanto de ouro como de prata, aumentaria ainda mais a supe- 
rioridade desses metais em moeda, em relagao a uma quantidade igual 
de cada um desses dois metais em barra. Nesse caso, a cunhagem au¬ 
mentaria o valor do metal cunhadoem proporgaoa extensaodessa pequena 
taxa, pela mesma razao que a moda aumenta o valor das baixelas de 
prata ou ouro em proporgao com o prego dessa moda. A superioridade da 
moeda sobre o metal em barras evitaria a fusao das moedas e desesti- 
mularia sua exportagao. E se, por alguma exigencia do bem-estar publico, 
se tornasse necessario exportar as moedas, a maior parte delas voltaria 
logo, espontaneamente. No exterior, essas moedas so poderiam ser ven- 
didas peloseu pesoem barras. Em nosso pais, elas poderiam ser vendidas 
por mais do que isso. Por conseguinte, haveria um lucroem reconduzi-las 
ao pais. Na Franga, impoe-se uma taxa de aproximadamente 8% na cu¬ 
nhagem; conforme se afirma, a moeda francesa, quando exportada, re- 
gressa novamente ao pais espontaneamente. 

As flutuagoes ocasionais do prego de mercado do ouro e da prata 
em barras derivam das mesmas causas que as flutuagoes similares que 
ocorrem no prego de mercado de todas as outras mercadorias. A perda 
frequente desses metais — devido a acidentes de transporte por mar e 
terra, ao consumo continuo dos mesmos nas operagoes de douragao e 
incrustagao, a confecgao de adornos etc., ao desgaste das moedas pelo uso 
frequente — exige, em todos os paises que nao possuem minas proprias, 
uma importagao continua, a fim de compensar essas perdas. Os impor- 
tadores — como alias todos os comerciantes, suponho — procuram, na 
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medida do possivel, adaptar suas importagoes a demanda imediata con- 
forme sej calculodeprobabilidade.Todavia, nao obstante todasascautelas, 
por vezes exageram nas importagoes, por vezes ficam abaixo da demanda 
real. Quando importam mais ouro ou prata do que a demanda exige, em 
vez de assumirem o risco e o incomodo de reexportar o excedente, as vezes 
preferem vender uma parte a prego levemente abaixo do prego normal ou 
medio. Ao contrario, quando importam menos do que o desejado pela de¬ 
manda, as vezes conseguem pregos superiores aos normais ou medics. Mas 
quando, com todas essas flutuagoes ocasionais, o prego de mercado, do ouro 
ou da prata em barras, continua durante varios anos consecutivos a man- 
ter-se constantemente mais ou menos acima ou mais ou menos abaixo do 
prego da Casa da Moeda, podemos estar certos de que essa constante 
superioridade ou inferioridade e resultante de alguma coisa no tocante ao 
estado da moeda, fator esse que faz com que certa quantidade de moeda 
equivalha a mais ou a menos do que a quantidade exata de metal em 
I ingote que a moeda deve conter. A constancia e a firmeza do efeito supoem 
constancia e firmeza proporcionais na causa. 

O dinheirodequalquer pais constitui, em qualquer tempo e lugar 
especifico, uma medida mais ou menos acurada do valor; conforme a 
moeda corrente compatibilizar mais ou menos exatamente com seu 
padrao, ou seja, conforme ela contiver com precisao maior ou menor 
a quantidade exata de ouro puro ou prata pura que deve conter. Se, 
por exemplo, na Inglaterra, 44 1/2 guineus contivessem exatamente 1 
I ibra-pesodeouro-padrao, ou 11 ongasdeourofinoel onga deouro-liga, 
a moeda-ouro na Inglaterra seria uma medida tao precisa do valor 
efetivo das mercadorias a qualquer tempo e lugar, quanto a natureza 
das coisas permitisse. Se, ao contrario, devido a friegao constante e ao 
uso, 44 1/2 guineus geralmente contiverem menos do que 1 libra-peso 
de ouro-padrao, e a diminuigao for maior em algumas pegas do que 
em outras, o dinheiro como medida do valor estara sujeito ao mesmo 
tipode imprecisao ao qual estao expostos normalmentetodos os outros 
pesos e medidas. J a que raramente acontece que as moedas estejam 
totalmente de acordo com o padrao, o comerciante ajusta o prego de 
suas mercadorias da melhor forma que pode, nao aos pesos e medidas 
ideais, mas aquilo que, na media e baseado na experiencia, considera 
serem os pregos efetivos. Em consequencia de tal desajuste da moeda 
ajusta-se o prego das mercadorias nao a quantidade de ouro ou prata 
puros que a moeda deveria conter, mas aquilo que, na media, e com 
base na experiencia, se considera que ela contem efetivamente. 

Cumpre observar que por prego das mercadorias em dinheiro 
entendo sempre a quantidade de ouro ou prata puros pela qual sao 
vendidas, abstraindo totalmente da denominagao da moeda. Por exem¬ 
plo: considero que 6 xelins e 8 pence, na epoca de Eduardo I, sao o 
mesmo prego em dinheiro que 1 libra esterlina no momento atual; isto 
porque os 6 xelins e 8 pence do tempo de Eduardo I continuam sendo 
— na medida em que possamos julgar — a mesma quantidade de 
prata pura de 1 libra esterlina nos dias de hoje. 
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Fatores que Compoem o Pre?o das Mercadorias 


No estagio antigo e primitivo que precede ao acumulo de patri- 
monio ou capital e a apropriagao da terra, a proporgao entre as quan- 
tidadesdetrabalhonecessarias para adquirir os diversos objetos parece 
ser a unica circunstancia capaz defornecer alguma norma ou padrao 
para trocar esses objetos uns pelos outros. Por exemplo, se em uma 
nagao de cagadores abater um castor custa duas vezes mais trabalho 
do que abater um cervo, um castor deve ser trocado por — ou entao, 
vale — dois cervos. E natural que aquilo que normalmente e o produto 
do trabalho de dois dias ou de duas horas valha o dobro daquilo que 
e produto do trabalho de um dia ou uma hora. 

Se um tipo de trabalho for mais duro que o outro, naturalmente 
deve-se deixar uma margem para essa maior dureza; nesse caso, o 
produto de uma hora de trabalho de um tipo frequentemente pode 
equivaler ao de duas horas de trabalho de outro. 

Ou entao, se um tipo de trabalho exige um grau incomum de 
destreza e engenho, a estima que as pessoas tern por esses talentos 
naturalmente dara ao respectivo produto um valor superior aqueleque 
seria devido ao tempo nele empregado. Tais talentos raramente podem 
ser adquiridos senao mediante longa experiencia e o valor superior do 
seu produto muitas vezes nao pode consistir em outra coisa senao 
numa compensagao razoavel pelo tempo e trabalho despendidos na 
aquisigao dessas habilidades. Em sociedades desenvolvidas, essa com¬ 
pensagao pela maior dureza de trabalho ou pela maior habilidade cos- 
tuma ser feita atravesdossalarios pagos pelo trabalho: algosemelhante 
deve ter havido provavel mente nos estagios mais primitives da civilizagao. 

Nessa situagao, todo o produto do trabalho pertence ao traba- 
Ihador; e a quantidade de trabalho normalmente empregada em ad¬ 
quirir ou produzir uma mercadoria ea unica circunstancia capaz de 
regular ou determinar a quantidade de trabalho queela normalmente 
deve comprar, comandar ou pela qual deve ser trocada. 


101 



OS ECONOMISTAS 


No momento em que o patrimonio ou capital se acumulou nas 
maos de pessoas particulares, algumasdelas naturalmenteempregarao 
esse capital para contratar pessoas laboriosas, fornecendo-lhes mate- 
rias-primas e subsistence a fim de auferir lucro com a venda do tra- 
balho dessas pessoas ou com aquilo que este trabalho acrescenta ao 
valor desses materials. Ao trocar-se o produto acabado por dinheiro 
ou por trabalho, ou por outros bens, alem do que pode ser suficiente 
para pagar opregodos materials eos salariosdostrabalhadores, devera 
resultar algo para pagar os lucros do empresario, pelo seu trabalho e 
pelo risco que ele assume ao empreender esse negocio. Nesse caso, o 
valor queostrabalhadoresacrescentamaos materialsdesdobra-se, pois, 
em duas partes ou componentes, sendoquea primeira paga os salaries 
dos trabalhadores, ea outra, os lucros do empresario, por todoo capital 
e os salaries que ele adianta no negocio. Com efeito, o empresario nao 
poderia ter interesse algum em empenhar esses bens, se nao esperasse 
da venda do trabalho de seus operarios algo mais do que seria o su¬ 
ficiente para restituir-lhe o estoque, patrimonio ou capital investido; 
por outro lado, o empresario nao poderia ter interesse algum em em- 
pregar um patrimonio maior, em lugar de um menor, caso seus lucros 
naotivessem alguma proporgaocom a extensaodo patrimonio investido. 

Poder-se-ia talvez pensar que os lucros do patrimonio nao passam 
de uma designagao diferente para os salaries de um tipo especial de 
trabalho, isto e, o trabalho de inspecionar e dirigir a empresa. No 
entanto, trata-se de duas coisas bem diferentes; o lucro e regulado por 
principios totalmente distintos, nao tendo nenhuma proporgao com a 
quantidade, a dureza ou o engenho desse suposto trabalho de inspe¬ 
cionar e dirigir. E totalmente regulado pelo valor do capital ou patri¬ 
monio empregado, sendo o lucro maior ou menor em proporgao com a 
extensao desse patrimonio. Suponhamos, por exemplo, que em deter - 
minada localidade, em que o lucro anual normal do patrimonio empe- 
nhadoem manufatura ede 10%, existam duas manufaturas diferentes, 
que empregam, cada uma delas, vinte operarios, recebendo cada um 
15 libras esterlinas por ano, ou seja, tendo cada uma das duas manu¬ 
faturas uma despesa de 300 libras esterlinas por ano para pagar os 
operarios. Suponhamos tambem que os materials usados e as mate- 
rias-primas processadas anualmente pela primeira manufatura sejam 
pouco refinadas e custem apenas 700 libras esterlinas, ao passo que 
as materias-primas utilizadas pela segunda sao mais refinadas e cus- 
tam 7 mil libras esterlinas. Nesse caso, o capital anual empregado na 
primeira e de apenas 1 000 libras, ao passo que o capital empenhado 
na segunda sera de 7 300 libras esterlinas. A taxa de 10%, portanto, 
o primeiro empresario esperara um lucro anual aproximado de apenas 
100 libras, enquanto o segundo esperara um lucro anual de 730 libras 
esterlinas. Todavia, embora seus lucros sejam muito diferentes, seu 
trabalho de inspegao e diregao pode ser quase ou totalmente igual. 
Em muitas manufaturas grandes, esse trabalho de inspegao e diregao 
e confiadoa algum funcionariode relevo. Seus salarios expressam ade- 
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quadamenteo valor dessetipodetrabalho. Embora aoempregar esses 
funcionarios geralmente se considere, atecerto ponto, naosomente seu 
trabalho e sua habilidade, mas tambem a confianga que nele se depo- 
sita, essesfatores nunca tem uma proporgao regular cuja administragao 
eles supervisionam; e o proprietario desse capital, embora fique assim 
quase isento desse trabalho, continua a esperar que seus lucros man- 
tenham uma proporgao regular com seu capital. Por conseguinte, no 
prego das mercadorias, os lucres do patrimonio ou capital empenhado 
constituem um componentetotalmentedistintodos salaries pages pelo 
trabalho, sendo regulados por principles bem diferentes. 

J a nessa situagao, o produto total do trabalho nem sempre per- 
tence ao trabalhador. Na maioria dos casos, este deve reparti-lo com 
o dono do capital que I he da emprego. Tambem ja nao se pode dizer 
que a quantidade de trabalho normalmente empregada para adquirir 
ou produzir uma mercadoria seja a unica circunstancia a determinar 
a quantidade que ele normalmente pode comprar, comandar ou pela 
qual pode ser trocada. E evidente que uma quantidade adicional e 
devida pelos Iucros do capital, pois este adiantou os salaries eforneceu 
os materials para o trabalho dos operarios. 

No momento em que toda a terra de um pais se tornou proprie- 
dade privada, os donos das terras, como quaisquer outras pessoas, 
gostam de colher onde nunca semearam, exigindo uma renda, mesmo 
pelos produtos naturals da terra. A madeira da floresta, o capim do 
campo e todos os frutos da terra, os quais, quando a terra era comum 
a todos, custavam ao trabalhador apenas o trabalho de apanha-los, a 
partir dessa nova situagao tem o seu prego onerado por algo mais, 
inclusive para otrabalhador. Ele passa a ter que pagar pela permissao 
de apanhar esses bens, e deve dar ao proprietario da terra uma parte 
daquilo que o seu trabalho eolhe ou produz. Essa porgao, ou, o que e 
a mesma coisa, o prego dessa porgao, constitui a renda da terra, cons- 
tituindo, no caso da maior parte das mercadorias, um terceiro compo- 
nente do prego. 

Importa observar que o valor real dos diversos componentes do 
prego e medido pela quantidade de trabalho que cada um deles pode 
comprar ou comandar. O trabalho mede o valor nao somente daquela 
parte do prego que se desdobra em trabalho efetivo, mas tambem da¬ 
quela representada pela renda da terra, e daquela que se desdobra no 
lucro devido ao empresario. 

Em toda sociedade, o prego de qualquer mercadoria, em ultima 
analise, se desdobra em um ou outro desses tres fatores, ou entao nos 
tres conjuntamente; e em toda sociedade mais evoluida, os tres com¬ 
ponentes integram, em medida maior ou menor, o prego da grande 
maioria das mercadorias. 

No prego do trigo, por exemplo, uma parte paga a renda devida 
ao dono da terra, uma outra paga os salarios ou manutengao dos tra- 
balhadores e do gado empregado na produgao do trigo, e a terceira 
paga o lucro do responsavel pela exploragao da terra. Essas tres partes 
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perfazem, diretamente ou em ultima analise, o prego total do trigo. 
Poder-se-ia talvez pensar que e necessaria uma quarta parte, para 
substituir o capital do responsavel direto pela exploragao da terra, ou 
para compensar o desgaste do gado empregado no cultivo e o desgaste 
de outros equipamentos agricolas. Todavia, deve-se considerar que o 
proprio prego e qualquer equipamento ou instrumento agricola, como 
por exemplo de um cavalo utilizado no trabalho, se compoe tambem 
ele dos mesmos tres itens enumerados: a renda da terra na qual o 
cavalo e criado, o trabalho despendido em cria-lo e cuidar dele, e os 
lucros do responsavel pela exploragao da terra, que adianta tanto a 
renda da terra como os salarios do trabalho. Eis por que, embora o 
prego do trigo possa pagar o prego e a manutengao do cavalo, o prego 
total continua a desdobrar-se, diretamente ou em ultima analise, nos 
tres componentes: renda da terra, trabalho e lucros. 

No prego da farinha de trigo ou de outras farinhas temos que 
acrescentar ao prego do trigo os lucros do moleiro e os salarios de seus 
empregados; no prego do pao, os lucros do padeiro e os salarios de 
seusempregados; enopregodeambos, temos que acrescentar o trabalho 
necessario para transportar otrigoda casa doagricultor para o moinho, 
e do moinho para a padaria, juntamente com os lucros daqueles que 
adiantam os salarios correspondentes aquele trabalho. 

O prego do linho em estado bruto desdobra-se nos mesmos tres 
componentes que perfazem o prego do trigo. No prego do tecido de 
linho, e preciso acrescentar a esse prego os salarios do preparador, do 
fiandeiro, do tecelao, do branqueador etc., alem dos lucros de seus 
respectivos empregadores. 

Quanto mais determinada mercadoria sofre uma transformagao 
manufatureira, a parte do prego representada pelos salarios e pelo 
lucro se torna maior em comparagao com a que consiste na renda da 
terra. Com o progresso da manufatura, nao somente cresce o volume 
de lucros, mas tambem cada lucro subsequente e maior do que o an¬ 
terior, pois o capital do qual proven o lucro deve ser sempre maior. 
Por exemplo, o capital que da emprego aos teceloes deve ser maior do 
que o capital que da emprego aos fiandeiros, porque esse capital repoe 
aquele capital com seus lucros, como tambem paga os salarios dos 
teceloes e os lucros sempre devem manter alguma proporgao com o 
capital. 

Nas sociedades mais desenvolvidas, porem, existem sempre al- 
gumas mercadorias cujo prego se decompoe em apenas dois fatores: os 
salarios do trabalho e os lucros do patrimonio ou capital; existindo 
tambem um numero ainda menor de mercadorias, em queo prego total 
consiste unicamente nos salarios do trabalho. No prego de peixe do 
mar, por exemplo, uma parte paga o trabalho dos Pescadores, ea outra 
os lucros do capital empregado na pesca. E muito raro, neste caso, 
que a renda paga pelo arrendamento da terra tambem seja um com- 
ponente do prego, embora isto acontega as vezes, como exporei adiante. 
E diferenteocasoda pesca fluvial, ao menos na maior parte dos paises 
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da Europa. A pesca de sal mao paga uma renda, a qual, embora no 
caso nao se possa propriamente denomina-la renda por arrendamento 
de terra, faz parte do prego de um sal mao, tanto quanto os salarios e 
o lucro. Em aigumas regioes da Escocia, certas pessoas se ocupam com 
juntar, ao longo da praia, essas pedrinhas variegadas comumente co- 
nhecidas sob o nome de Scotch Pdbbles. O prego que o canteiro Ihes 
paga e simplesmente o salario de seu trabalho; no caso, nem a renda 
da terra nem o lucro fazem parte do prego. 

Entretanto, o prego total de uma mercadoria ainda deve, em ul¬ 
tima analise, constar de algum dos tres componentes citados, ou dos 
tres conjuntamente, vistoquetudooque restar desse prego total, depois 
de pagos a renda da terra e o prego de todo o trabalho empregado em 
obter a materia-prima, em fabricar a mercadoria e leva-la ao mercado, 
necessariamente sera o lucro de alguem. 

Assim como o prego ou valor de troca de cada mercadoria espe- 
cifica, considerada isoladamente, se decompoe em algum dos tres itens 
ou nos tres conjuntamente, da mesma forma o prego ou valor de troca 
de todas as mercadorias que constituem a renda anual completa de 
um pais — considerando-se as mercadorias em seu complexo total — 
deve decompor-se nos mesmos tres itens, devendo esse prego ser divi- 
dido entre os diferentes habitantes do pais, ou como salarios pelo tra¬ 
balho, como lucros do capital investido, ou como renda da terra. Assim 
sendo, o que e anualmente obtido ou produzido pelo trabalho de cada 
sociedade, ou — o que e a mesma coisa — o prego total disso, e ori- 
ginariamente distribuido entre alguns dos membros da sociedade. Sa¬ 
larios, lucroe renda da terra, eis as tresfontes originals detoda receita 
ou renda, e de todo valor de troca. Qualquer outra receita ou renda 
proven, em ultima analise, de um ou de outro desses tres fatores. 

Todo aquele que aufere sua renda de um fundo que Ihe pertence 
necessariamente a aufere de seu trabalho, de seu patrimonio ou de 
sua terra. A renda auferida do trabalho denomina-se salario. A renda 
auferida do patrimonio ou capital, pela pessoa que o administra ou o 
emprega, chama-se lucro. A renda auferida por uma pessoa que nao 
emprega ela mesma seu capital, mas o empresta a outra, denomina-se 
juros ou usododinheiro. E a compensagao que o tomador paga a quern 
empresta, pelo lucro que pode auferir fazendo uso do dinheiro. Natu¬ 
ral mente, uma parte desse lucro pertence ao tomador, que assume o 
risco e area com o incomodo de empregar o dinheiro; e a outra parte 
pertence a quern faz o emprestimo, proporcionando ao tomador a opor- 
tunidade de auferir seu lucro. Os juros do dinheiro sao sempre uma 
renda derivativa, a qual, se nao for paga do lucro auferido do uso do 
dinheiro, deve ser paga de alguma outra fonte de renda, a nao ser 
que talvez o tomador seja um esbanjador que contrai uma segunda 
dfvida para pagar os juros da primeira. A renda auferida integralmente 
do arrendamento da terra edenominada renda fundiaria, pertencendo 
ao dono da terra. A renda do arrendatario proven em parte de seu 
trabalho e em parte de seu capital. Para ele, a terra e somente o 
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instrumento que Ihe permite ganhar os salaries de seu trabalho e tirar 
lucro de seu proprio capital. Todas as taxas, impostos; e toda a renda ou 
receita fundada neles, todos os salaries, pensoes e anuidades de qualquer 
especie, em ultima analise proven de uma ou outra dessas tres fontes 
originals de renda, sendo pages, direta ou indiretamente, pelos salaries 
do trabalho, pelos lucres do capital ou pela renda da terra. 

Quando esses tres tipos de renda pertencem a pessoas diferentes, 
sao distinguidos prontamente; mas quando pertencem os tres a mesma 
pessoa, por vezes saoconfundidos entresi, ao menos no linguajar comum. 

Uma pessoa que cultiva uma parte de sua propria terra, depois 
de pagar as despesas do cultivo, deve receber tanto a renda que cabe 
ao proprietario da terra quanto o lucro de quern a explora. Tal pessoa 
propende, porem, a considerar como lucroos ganhos todos, confundindo 
assim a renda da terra com o lucro, ao menos no linguajar comum. 
Estao nessa situagao a maioria dos nossos plantadores norte-america- 
nos e da India Ocidental. A maior parte deles cultiva sua propria 
terra, razao pela qual raramenteouvimos talar da renda dessas terras, 
mas cpm frequencia ouvimos talar do lucro que el as produzem. 

E raro os agricultores empregarem um supervisor para dirigir 
as operagoes. Geralmente eles tambem trabalham muito com as pro- 
prias maos, cultivando, arando, passandoa grelha etc. Por conseguinte, 
o que resta da colheita, apos paga a renda da terra, nao somente deve 
restituir-lhes o patrimonioou capital empregado no cultivo, juntamente 
com seu lucro normal, mas deve tambem pagar os salarios que Ihes 
sao devidos, como trabalhadores e como supervisores. E no entanto, 
tudo o que resta, apos pagar a renda da terra e restituir o capital 
empregado, e denominado lucro. Ora, evidentemente os salaries repre- 
sentam uma parte desse todo. Economizando esses salarios, necessa- 
riamente o arrendatario ira ganha-los. Aqui, portanto, os salarios sao 
confundidos com os lucros. 

Um manufator independente, que tern capital suficiente tanto 
para comprar materials como para manter-se ate poder levar seu pro- 
duto ao mercado, deve ganhar tanto os salaries de um trabalhador 
contratado por um patrao quanto o lucro que o patrao realiza pela 
venda do produto do trabalhador. E no entanto, tudo o que esse ma¬ 
nufator independente ganha e geralmente chamado de lucro; tambem 
nesse caso, os salarios sao confundidos com o lucro. 

Um horticultor que cultiva pessoalmente sua propria horta de- 
sempenha ao mesmo tempo tres fungoes: proprietario da terra, res- 
ponsavel direto pela exploragao da terra e trabalhador. Consequente- 
mente, seu produto deve pagar-lhe a renda que cabe ao primeiro, o 
lucro que cabe ao segundo e os salarios que cabem ao terceiro. No 
entanto, cornu mentetudoeconsiderado como proventosdeseu trabalho. 
Nesse caso, tanto a renda da terra como o lucro sao confundidos com 
os salarios. 

J a que em um pais evoluido ha somente poucas mercadorias cujo 
valor de troca proven exdusivamente do trabalho, sendo que a renda 
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da terra e o lucro contribuem em larga escala para perfazer o valor 
detroca da maior parte das mercadorias, a produgao do trabalho anual 
sempre sera suficiente para comprar ou comandar uma quantidade de 
trabalho muito maior do que a que foi empregada para obter, preparar 
e levar essa produgao ao mercado. Se a sociedade empregasse todo o 
trabalho que pode comprar anualmente, ja que a cada ano aumentaria 
consideravelmente a quantidade de trabalho, a produgao de cada ano 
sucessivoteria um valor muitosuperior aoda produgao do ano anterior. 
Entretanto, nao existe pais algum em que toda a produgao anual seja 
empregada na manutengao dos trabalhadores ativos. Em toda parte, 
os ociosos consomem grande parte desta produgao. De acordo, pois, 
com as diferentes proporgoes em que a produgao anual e a cada ano 
dividida entre os ativos e os ociosos, o valor comum ou medio dessa 
produgao devera, de um ano para outro, aumentar, diminuir ou per- 
manecer inalterado. 
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Capitulo VII 


O Pre?o Natural e o Pre?o de Mercado das 
Mercadorias 


Em cada sociedade ou nas suas proximidades, existe uma taxa 
comum ou media para salarios e para o lucro, em cada emprego dife- 
rente de trabalho ou capital. Essa taxa e regulada naturalmente — 
conforme exporei adiante — em parte pelas circunstancias gerais da 
sociedade — sua riqueza ou pobreza, sua condigao de progresso, es- 
tagnagao ou declinio — e em parte pela natureza especifica de cada 
emprego ou setor de ocupagao. 

Existe outrossim, em cada sociedade ou nas suas proximidades uma 
taxa ou media de renda da terra, tambem ela regulada — como demons- 
trarei adiante — em parte pelas circunstancias gerais da sociedade ou 
redondeza na qual a terra esta localizada, e em parte pela fertiIidade 
natural da terra ou pela ferti I idade conseguida artificial mente. 

Essas taxas comuns ou medias podem ser denominadas taxas 
naturais dos salarios, do lucro e da renda da terra, no tempo e lugar 
em que comumente vigoram. 

Quando o prego de uma mercadoria nao e menor nem maior do 
que o suficiente para pagar ao mesmo tempo a renda da terra, os 
salarios do trabalho e os lucros do patrimonio ou capital empregado 
em obter, preparar e levar a mercadoria ao mercado, de acordo com 
suas taxas naturais, a mercadoria e nesse caso vendida pelo que se 
pode chamar seu prego natural. 

Nesse caso, a mercadoria e vendida exatamente pelo que vale, 
ou pelo que ela custa real mente a pessoa que a coloca no mercado; 
com efeito, embora no linguajar comum, oque sechama custo primario 
de uma mercadoria nao inclua o lucro da pessoa que a revendera, se 
ele a vender a um prego que nao I he permite a taxa comum do lucro 
nas proximidades, ele esta tendo perda no negocio, ja que poderia ter 
auferidoesse lucro empregando seu capital dealguma forma diferente. 
Alem disso, seu lucro e sua renda, o fundo adequado para sua subsis- 
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tencia. Assim como, ao preparar e colocar os bens no mercado, ele 
adianta a seus empregados seus salarios ou subsistence, da mesma 
forma adianta a si mesmosua propria subsistence, a qual geralmente 
e consentanea ao lucro que ele pode esperar da venda de seus bens. 
Portanto, se esses bens nao Ihe proporcionarem esse lucro, nao Ihe 
pagarao o que realmente Ihe custaram. 

Assim, portanto, embora o prego que Ihe garante esse lucro nao 
seja sempre o prego mais baixo ao qual um comerciante pode vender seus 
bens, e o prego mais baixo ao qual tern probabilidade de vender por um 
periodo de tempo consideravel, ao menos onde existe plena liberdade, ou 
onde puder mudar de ocupagao tantas vezes quantas quiser. 

O prego efetivo ao qual uma mercadoria e vendida denomina-se 
seu pregode mercado. Esse podeestar acima ou abaixodoprego natural, 
podendo tambem coincidir exatamente com ele. 

O prego de mercado de uma mercadoria especifica e regulado 
pela proporgao entre a quantidade que eefetivamente colocada no mer¬ 
cado e a demanda daqueles que estao dispostos a pagar o prego natural 
da mercadoria, ou seja, o valor total da renda fundiaria, do trabalho 
e do lucro que devem ser pagos para leva-la ao mercado. Tais pessoas 
podem ser chamadas de interessados ou pretendentes efetivos, e sua 
demanda pode ser chamada de demanda efetiva, pelo fato de poder 
ser suficiente para induzir os comerciantes a colocar a mercadoria no 
mercado. A demanda efetiva difere da demanda absoluta. Em certo 
sentido pode-se dizer que uma pessoa muito pobre tern uma demanda 
de uma carruagem de luxo puxada por seis cavalos. Pode ate ser que 
ela gostassede possui-la; entretanto, sua demanda nao e uma demanda 
efetiva, uma vez que jamais sera possivel colocar essa mercadoria no 
mercado para satisfazer a essa demanda especifica. 

Quando a quantidade de uma mercadoria colocada no mercado 
e inferior a demanda efetiva, nao ha possibilidade de fornecer a quan¬ 
tidade desejada a todos aqueles que estao dispostos a pagar o valor 
integral — renda da terra, salarios e lucro — que deve ser pago para 
colocar a mercadoria no mercado. Em consequencia, ao inves dedesejar 
essa mercadoria ao prego em que esta, alguns deles estarao dispostos 
a pagar mais. Comegara imediatamente uma concorrencia entre os 
pretendentes, e em consequencia o prego de mercado subira mais ou 
menos em relagao ao prego natural, na proporgao em que o grau de 
escassez da mercadoria ou a riqueza, a audacia eo luxodos concorrentes 
acenderem mais ou menos a avidez em concorrer. Entre concorrentes 
de riqueza e luxo igual, omesmo grau de escassez geraImenteprovocara 
uma concorrencia mais ou menos forte, de acordo com a menor ou 
maior importancia, para eles, da aquisigaoda mercadoria. Dai o prego 
exorbitante dos generos de primeira necessidade durante o bloqueio 
de uma cidade ou em caso de fome generalizada. 

Quando a quantidade da mercadoria colocada no mercado ultra- 
passa a demanda efetiva, nao ha possibilidade de ser toda vendida 
aqueles que desejam pagar o valor integral da renda da terra, dos 
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salarios e do lucro, que devem ser pagos para colocar essa mercadoria 
no mercado. Uma parte deve ser vendida aqueles quesoaceitam pagar 
menos, e o baixo prego que pagam pela mercadoria necessariamente 
reduz o prego total. O pregode mercado descera maisou menos abaixo 
do prego natural, na proporgao em que o excedente aumentar mais ou 
menos a concorrencia entre os vendedores, ou segundo for para eles 
mais ou menos importante desembaragar-se imediatamente da merca¬ 
doria. O mesmo excedente na importagaodeartigos pereciveis(laranjas, 
por exemplo) provocara uma concorrencia muito maior do que na de 
mercadorias duraveis (ferro velho, por exemplo). 

Quando a quantidade colocada no mercado coincide exatamente 
com o suficiente e necessario para atender a demanda efetiva, muito 
naturalmente o prego de mercado coincidira com o prego natural, exa¬ 
tamente ou muito aproximadamente. Poder-se-a vender toda a quan¬ 
tidade dispomvel ao prego natural, e nao se conseguira vende-las a 
prego mais alto. A concorrencia entre os diversos comerciantes os obriga 
todos a aceitar este prego natural, mas nao os obriga a aceitar menos. 

A quantidade de cada mercadoria colocada no mercado ajusta-se 
naturalmentea demanda efetiva. E interessedetodososqueempregam 
sua terra, seu trabalho ou seu capital para colocar uma mercadoria 
no mercado, que essa quantidade nao superejamais a demanda efetiva; 
e todas as outras pessoas tern interesse em que jamais a quantidade 
seja inferior a essa demanda. 

Se em algum momenta a quantidade posta no mercado superar 
a demanda efetiva, algum dos componentes de seu prego devera ser 
pago abaixo de sua taxa natural. Se for a renda da terra, o interesse 
dos proprietaries de terra imediatamente os levara a desviar dessa 
aplicagao uma parte de suas terras; e se forem os salaries ou o lucro, 
o interesse dos trabalhadores, num caso, e o dos seus empregadores, 
no outro, imediatamente os levara a deixar de aplicar uma parte de 
seu trabalho ou de seu capital aonegocio. Dentroem breve a quantidade 
colocada no mercado nao sera senao a estritamente suficiente para 
suprir a demanda efetiva. Todos os componentes do prego chegarao a 
sua taxa natural, e o prego integral sera o prego natural. 

Se, ao contrario, em algum momenta a quantidade colocada no 
mercado ficar abaixo da demanda efetiva, alguns dos componentes de 
seu prego necessariamente deverao subir alem de sua taxa natural. 
Se for a renda da terra, o interesse de todos os outros proprietaries 
de terra os levara naturalmente a preparar mais terra na produgao 
da mercadoria; se forem os salaries ou o lucro, o interesse de todos os 
demais trabalhadores e comerciantes logo os levara a aplicar mais 
trabalho e mais capital no preparo e na colocagao da mercadoria no 
mercado. Em consequencia, a quantidade colocada no mercado sera 
logo suficiente para atender a demanda efetiva. Todos os componentes 
do prego dessa mercadoria logo descerao a sua taxa natural, e o prego 
total da mercadoria a seu prego natural. 

Consequentemente, o prego natural e como que o prego central 
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ao redor do qual continuamente estao gravitando os pregas de todas as 
mercadorias. Conti ngencias diversas podem, as vezes, mante-los bastante 
acima dele, e noutras vezes, forga-los para baixo desse nivel. Mas, quais- 
quer que possam ser os obstaculos que os impegam de fixar-se nesse 
centra de repouso e continuidade, constantemente tenderao para ele. 

E dessa maneira que naturalmentetodos os recursos anualmente 
empregados para colocar uma mercadoria no mercado se ajustam a 
demanda efetiva. Todos objetivam, natural mente, colocar no mercado 
a quantidade precisa que seja suficiente para cobrir a demanda, sem, 
por outro lado, excede-la. 

Nao obstante isso, em alguns setores a mesma quantidade de 
trabalho produzira, em anos diferentes, quantidades muito diferentes 
de mercadorias, enquanto em outros produzira sempre a mesma ou 
quase a mesma quantidade. O mesmo numero de trabalhadores na 
agricultura produzira, em anos diferentes, quantidades muito variadas 
de trigo, vinho, azeite, lupulo etc. Entretanto, o mesmo numero de 
fiandeiros e teceloes produzira cada ano a mesma ou quase a mesma 
quantidade de tecido de linho e la; e ja que sua produgao efetiva fre- 
quentemente e muito maior ou muito menor do que a sua produgao 
media, as vezes a quantidade de mercadorias colocada no mercado 
superara muito a demanda efetiva, e outras vezes ficara bem abaixo 
da mesma. Somente a produgao media de um tipo individual de ocu- 
pagao pode ser ajustada sob todos os aspectos a demanda efetiva, e ja 
que sua produgao efetiva com frequencia e muito maior ou muito menor 
do que a produgao media, a quantidade de mercadorias colocadas no 
mercado as vezes ultrapassara bastante a demanda efetiva, e as vezes 
ficara abaixo dela. Portanto, mesmo que essa demanda permanecesse 
sempre a mesma, seu prego de mercado estara sujeito a grandes flu- 
tuagoes, sendo que as vezes estara muito abaixo do prego natural, e 
outras vezes estara muito acima desse prego. Nos outros setores de 
trabalho, sendo a produgao de quantidades iguais de trabalho sempre 
a mesma ou quase exatamente a mesma, ela pode ser ajustada com 
maior exatidao a demanda efetiva. Por isso, enquanto essa demanda 
continuar inalterada, tambem o prego de mercado das mercadorias 
provavel mente fara o mesmo, sendo total mente ou muito aproximada- 
mente o mesmo que o prego natural. A experiencia geral informa que 
o prego do tecido de linho e de la nao esta sujeito a variagoes tao 
frequentes e tao grandes como o prego do trigo. O prego de um tipo 
de mercadorias varia somente com as variagoes de demanda, ao passo 
que o de outras varia nao somente com as variagoes na demanda, mas 
tambem com as variagoes muito maiores e muito mais frequentes da 
quantidade do que e colocado no mercado para suprir a demanda. 

As flutuagoes ocasionais e temporarias no prego de mercado de 
uma mercadoria recaem princi pal mente sobre as partes ou componentes 
deseu prego que consistem nos salaries e no lucro. A parte que consiste 
na renda fundiaria e menos afetada por tais variagoes. Uma renda 
certa em dinheiro em nada e atingida por elas, nem em sua taxa nem 
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em seu valor. Uma renda que consiste em certa porcentagem ou em 
certa quantidade de produto em estado bruto, sem duvida e afetada 
em seu valor anual por todas as flutuagoes ocasionais e temporarias 
que ocorrem no prego de mercado desse produto em estado bruto; ra- 
ramente, porem, e afetada por elas em sua taxa anual. Ao acertar as 
dausulas do arrendamento, o proprietary de terra e o arrendatario 
procuram, pelo melhor criterio, ajustar a taxa naoao prego temporary 
e ocasional, mas ao prego medio e comum da produgao. 

Tais flutuagoes afetam tanto o valor como a taxa dos salarios e 
do lucro, conforme o mercado estiver saturado ou em falta de merca- 
dorias ou de trabalho (trabalho ja executado ou trabalho a ser ainda 
executado). U m Iuto publ ico aumenta o prego do tecido preto (que quase 
sempre esta em falta no mercado, em tais ocasioes) e aumenta os 
lucros dos comerciantes que possuem uma quantidade consideravel 
desse tecido. Ele nao tern efeito algum sobre os salarios dos teceloes. 
O mercado esta em falta de mercadorias, nao de trabalho (de trabalho 
executado, nao de trabalho a ser executado). Ele faz subir os salarios 
dos oficiais de alfaiate. Aqui o mercado esta em falta de mao-de-obra. 
Existe uma demanda efetiva de mais trabalho, de mais trabalho a ser 
feito, doqueoquese pode conseguir. O luto publico faz baixar o prego 
das sedas e roupas coloridas ecom isso reduz os lucros dos comerciantes 
que tern consigo uma quantidade consideravel desses tecidos coloridos. 
Faz tambem baixar os salarios dos trabalhadores empregados na pre- 
paragao detais mercadorias, cuja demanda encontra-se paralisada du- 
ranteseis meses, talvez ate durante doze meses. Quantoa esse produto, 
o mercado fica abarrotado de mercadorias e de mao-de-obra. 

Entretanto, embora o prego de mercado de cada mercadoria esteja 
continuamente gravitando em torno do prego natural, se assim se pode 
dizer, ocorre por vezes que eventos especificos, as vezes por causas 
naturals e as vezes por regulamentos especificos, podem, em muitas 
mercadorias, manter por longo tempo o prego de mercado bem acima 
do prego natural. 

Quando, por efeito de um aumento da demanda efetiva, o prego 
de mercado de uma mercadoria especifica eventualmente sobe muito 
acima do prego natural, os que empregam seu capital e estoques em 
suprir esse mercado geralmente tomam cuidado para esconder essa 
mudanga. Seela chegasse ao conhecimento publico, seu alto lucro ten- 
taria tantos novos rivals a empregarem seus estoques da mesma forma 
que, uma vez atendida plenamente a demanda efetiva, o prego de mer¬ 
cado seria logo reduzido ao prego natural e quiga ate abaixo dele, por 
algum tempo. Se o mercado estiver muito distante da residencia dos 
seus fornecedores, as vezes pode preservar o segredo ate por varios 
anos, podendo destarte auferir seus lucros extraordinarios sem novos 
rivals. Reconhece-se, porem, que e raro tais segredos serem guardados 
por muito tempo; por outro I ado, os lucros extraordinarios podem durar 
muito pouco mais do que esses segredos. 

Os segredos industrials sao suscetiveis de preservagao por um 
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tempo mais prdongado do que os comerciais. Um tintureiro que tenha 
descoberto o meio de produzir um corante especifico, com materials que 
custam apenas a metade do prego dos comumente utilizados, pode, se 
tomar cuidadoeenquantoviver, desfrutar da vantagem desua descoberta, 
e ate deixa-la em heranga aos descendentes. Seus ganhos extraordinarios 
proven do alto prego que e pago pelo seu trabalho privado. Esses ganhos 
consistem precisamente nos altos salaries pagos por esse trabalho. Visto 
que, porem, tais ganhos se repetem sobre cada parcela do estoque, e ja 
que em razao disso, o montante total desses ganhos mantem uma pro- 
porgao regular em relagao a esse estoque, sao geralmente considerados 
como lucros extraordinarios do capital ou estoque. 

Tais elevagoes do prego de mercado sao evidentemente os efeitos 
de contingencias especiais de incidencia, porem, as vezes perduravel 
por muitos anos seguidos. 

Certos produtos naturais exigem caracteristicas tais de solo e 
local izagao que ate mesmo todas as terras de um grande pais aptas 
para a produgaodeles podem ser insuficientes para atender a demanda 
efetiva. Por conseguinte, todo o estoque colocado no mercado pode ser 
vendido aqueles que estao dispostos a dar pelo produto mais do que 
o suficiente para pagar, de acordo com suas taxas naturais, a renda 
da terra que os produziu, juntamente com os salaries do trabalho e 
os lucros do capital empregados em prepara-los ecoloca-los no mercado. 
Tais mercadorias podem continuar a ser vendidas a esses pregos altos 
durante seculos seguidos; e a parte do prego que consiste na renda da 
terra que, nesse caso, e geralmente paga acima de sua taxa natural. 
A renda da terra que proporciona tais produgoes singulares, como a 
renda dealguns vinhedos na Franga, deum soloe local particularmente 
favoraveis, naotem proporgao regular com a renda de terras da mesma 
fertilidade e igualmente bem cultivadas, existentes nas proximidades. 
Ao contrario, os salarios do trabalho e os lucros do capital empregado 
para colocar tais mercadorias no mercado raramente perdem sua pro¬ 
porgao natural com os das outras apl icagoes de mao-de-obra e de capital, 
em sua vizinhanga. 

Evidentemente, tais elevagoes do prego de mercado sao efeito de 
causas naturais, que podem impedir que a demanda efetiva jamais seja 
plenamente atendida e que, portanto, podem perdurar para sempre. 

Um monopolio, outorgado a um individuo ou a uma companhia 
de comercio, tern o mesmo efeito que um segredo comercial ou indus¬ 
trial. Os monopolistas, por manterem o mercado sempre em falta, por 
nunca suprirem plenamente a demanda efetiva, vendem suas merca¬ 
dorias muito acima do prego natural delas, auferindo ganhos — quer 
consistam em salarios ou em lucros — muito acima desua taxa natural. 

O prego de monopolio e em qualquer ocasiao o mais alto que se 
possa conseguir. Ao contrario, o prego natural, ou seja, o prego da livre 
concorrencia, e o mais baixo que se possa aceitar, nao em cada ocasiao, 
mas durante qualquer periodo de tempo consideravel e sucessivo. O 
primeiro e, em qualquer ocasiao, o prego mais alto que se possa ex- 
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torquir dos compradores, ou que supostamente eles consentirao em 
pagar. O segundo e o prego mais baixo que os vendedores comumente 
podem aceitar se quiserem continuar a manter seu negocio. 

Os privileges exclusivos detidos por corporagoes, estatutos de 
aprendizagem e todas as leis que limitam, em ocupagoes especificas, 
a concorrencia a um numero inferior ao dos que de outra forma con- 
correriam, tern a mesma tendencia, embora em grau menor. Constituem 
uma especie de monopolies ampliados, podendo frequentemente, du¬ 
rante geragoes sucessivas, e em categorias inteiras de ocupagoes, man¬ 
ter o prego de mercado de mercadorias especificas acima de seu prego 
natural, e manter algo acima de sua taxa natural tanto os salarios do 
trabalho como os lucres do capital empregados nessas mercadorias. 

Tais elevagoes do prego de mercado podem perdurar enquanto 
durar os regulamentos que Ihes deram origem. 

O prego de mercado de qualquer mercadoria especifica pode, por 
muitotempo, continuar acima do prego natural da referida mercadoria, 
mas raramente pode manter-se muito tempo abaixo dele. Qualquer 
que fosse ocomponente do prego pagoabaixoda taxa natural, as pessoas 
cujos interesses fossem afetados imediatamente perceberiam a perda 
e de imediato deixariam de aplicar na referida mercadoria um trato 
tal de terra ou tanto ou quanto de trabalho, ou de capital, e assim a 
quantidade colocada no mercado logo se reduziria ao estritamente su- 
ficiente para atender a demanda efetiva. Portanto, o prego de mercado 
dessa mercadoria logosubiriaao prego natural. Issoocorreria, aomenos, 
onde reinasse plena liberdade. 

Os mesmos estatutos de aprendizagem e outras leis de corpora¬ 
goes que na verdade possibilitam ao trabalhador salarios bastante aci¬ 
ma da taxa natural, quando uma manufatura esta em fase de pros- 
peridade, as vezes fazem com que seu salario desga bastante abaixo 
da taxa natural, quando a manufatura esta em declinio. Assim, como 
na primeira hipotese, esses fatores tiram muitas pessoas do emprego, 
da mesma forma, na segunda hipotese, o trabalhador e exduido de 
muitos empregos. O efeito desses regulamentos nao e tao duradouro, 
porem, para fazer com que os salarios do trabalhador desgam abaixo 
da taxa natural, como o e para fazer com que os salarios subam acima 
dessa taxa. Sua influencia pode, no primeiro caso, durar por muitos 
seculos, ao passo que no segundo nao pode durar mais do que o periodo 
de vida de alguns dos trabalhadores que se criaram no emprego, na 
fase da prosperidade. Quando estes desaparecerem, o numero dos que 
depoisforem educados para a ocupagaocertamentehavera desatisfazer 
a demanda efetiva. Somente uma politica tao violenta como a do In- 
dustao ou a do Egito Antigo (onde todos eram obrigados, por um prin- 
cipio religioso, a seguir a ocupagao dos pais, incorrendo no mais hor- 
rendo sacrilegio quern ousasse mudar de profissao) e capaz de, em 
qualquer ocupagao especifica, e por varias geragoes sucessivas, fazer 
os salarios do trabalho ou lucros do capital descerem abaixo da taxa 
natural respectiva. 


115 



OS ECONOMISTAS 


Eis tudo o que por ora considero necessario observar no tocante 
a defasagem ocasional ou permanente, entre o prego de mercado e o 
prego natural das mercadorias. 

O proprio prego natural varia juntamente com a taxa natural de 
cada um dos componentes: salarios, lucro e renda da terra; e em cada 
sociedade, essa taxa varia deacordocom as circunstancias, sua riqueza 
ou pobreza, sua condigao de economia em progresso, estacionaria ou 
declinante. Nos proximos quatro capitulos procurarei explicar, da ma- 
neira maiscompleta eclara dequefor capaz, as causasdessas variagoes. 

Primeiramente, procurarei explicar quais sao as circunstancias 
que naturalmente determinam a taxa dos salarios, e de que maneira 
essas circunstancias sao afetadas pela riqueza ou pela pobreza de uma 
sociedade, pelo seu estado de progresso, sua situagao estacionaria ou 
seu dedinio. 

Emsegundolugar, procurarei mostrar quais sao as circunstancias 
que naturalmente determinam a taxa de lucro, e deque forma tambem 
essas circunstancias sao afetadas pelas mesmas variagoes das condigoes 
da sociedade. 

Embora os salarios em dinheiro e o lucro difiram muito de uma 
ocupagao para outra e de um emprego de capital para outro, parece 
haver geralmente certa proporgao entre os salarios em dinheiro em 
todas as diversas ocupagoes e os lucros pecuniarios em todos os dife- 
rentes empregos de capital. Essa proporgao — como se vera adiante 
— depende em parte da natureza dos diversos empregos e em parte 
das diferentes leis e politicas da respectiva sociedade. Entretanto, em¬ 
bora sob muitos aspectos essa proporgao dependa das leis e da politica, 
ela parece ser poucoafetada pela riqueza ou pela pobreza da sociedade, 
pela sua condigao de economia em progresso, estacionaria ou em de- 
dinio, permanecendo a mesma ou quase a mesma em qualquer uma 
dessascondigoes. Emterceiro lugar, portanto, procurarei explicar todas 
as diversas circunstancias que regulam essa proporgao. 

Em quarto e ultimo lugar, procurarei mostrar quais sao as cir¬ 
cunstancias que regulam a renda da terra, renda essa que levanta ou 
abaixa o prego real de todas as mercadorias que a terra produz 
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Os Salarios do Trabalho 


O produto do trabalho e a recompensa natural do trabalho, ou 
seja, sou salario. 

Naquele estado original de coisas que precede tanto a apropriagao 
da terra quanto o acumulo de capital, o produto integral do trabalho 
pertenceaotrabalhador. Estenaotem nem proprietary fundiario nem 
patrao com quern deva repartir o fruto de seu trabalho. 

Setal estado de coisas tivesse continuado, os salarios do trabalho 
teriam aumentado conjuntamente com todos os aprimoramentos intro- 
duzidos nas forgas produtivas do trabalho, gerados pela divisao do 
trabalho. Todas as coisas ter-se-iam tornado gradualmente mais ba- 
ratas. Teriam sido produzidas por uma quantidade menor de trabalho; 
e ja que, nesse estado de coisas, as mercadorias produzidas por quan- 
tidades iguais de trabalho teriam sido trocadas umas pelas outras, 
teriam tambem sido compradas com o produto de uma quantidade 
menor de trabalho. 

Contudo, embora na realidade todas as coisas se teriam tornado 
mais baratas, na aparencia muitas poderiam ter-se tornado mais caras 
do que antes, ou ter sido trocadas por uma quantidade maior de outros 
bens. Suponhamos, por exemplo, quena maioria das ocupagoes as forgas 
produtivas do trabalho tivessem melhorado dez vezes mais, ou seja, 
queem um dia otrabalhador pudesse produzir dez vezes mais trabalho 
doqueantes; suponhamos tambem que, em uma determinada ocupagao, 
a melhoria das forgas produtivas de trabalho houvesse apenas dupli- 
cado, ou seja, que em um dia o trabalhador pudesse produzir apenas 
o dobro de trabalho do que produzia antes. Ao se permutar o produto 
de um dia de trabalho na maioria das ocupagoes pelo produto de um 
dia de trabalho nessa ocupagao a que acabamos denos referir, teriamos 
que uma quantidade de trabalho dez vezes maior do que antes, na 
primeira hipotese, compraria apenas oduplo da quantidade de trabalho 
de antes, na segunda hipotese. Em consequencia, qualquer quantidade 
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especifica desse produto — digamos, por exemplo, uma libra-peso — 
pareceria cinco vezes mais cara do que antes. Na realidade, porem, 
seria duas vezes mais barata. Embora para compra-la fosse necessario 
uma quantidade cinco vezes maior de outros bens, seria necessaria 
apenas a metade da quantidade de trabalho para compra-la ou para 
produzi-la. Por conseguinte, a aquisigao seria duas vezes mais facil do 
que antes. 

Mas esse estado original de coisas, no qual o trabalhador des- 
frutava do produto integral de seu trabalho, ja nao pode perdurar 
quando se comegou a introduzir a apropriagao da terra e a acumular 
o capital. J a estava no fim, muito antes que se fizessem os aprimora- 
mentos mais consideraveisnas for gas produtivas do trabalho, eportanto 
naoteria nenhum propositoprognosticar quaisteriamsidoseusdefeitos 
sobre a recompensa ou os salaries de trabalho. 

No momento em que a terra se torna propriedade privada, o 
dono da terra exige uma parte de quase toda a produgao que o traba¬ 
lhador podecultivar ou colher da terra. Sua renda ea primeira dedugao 
do produto do trabalho empregado na terra. 

Raramente a pessoa que cultiva a terra tern recursos para man- 
ter-se ate o momento da colheita. Sua manutengao geralmente eadian- 
tada do capital de um patrao, ou seja, do arrendatario que Ihe da 
emprego — o qual, alias, nao teria interesse em emprega-la a menos 
que pudesse ter parte no produto do seu trabalho, ou a menos que 
seu capital tivessede Iheser restituidocom lucro. Esse lucro representa 
uma segunda dedugao do produto do trabalho empregado na terra. 

O produtodequasetodos os outros trabalhosesta sujeitoa mesma 
dedugao do lucro. Em todos os oficios e manufaturas, a maior parte 
dos trabalhos tern necessidade de um patrao que I hes adiante o material 
para o trabalho, salarios e sua manutengao, ate completar o trabalho. 
O patrao parti I ha do produto do trabalho dos empregados, ou seja, do 
valor queo trabalhoacrescenta aos materials trabalhados pelo empre¬ 
gado; e nessa participagao que consiste o lucro do patrao. 

As vezes, ocorre realmente que um trabalhador independente 
tenha capital suficiente tanto para comprar os materials para seu tra¬ 
balho, comopara manter-seatecompleta-lo. Nessecaso, eleeaomesmo 
tempo patrao e operario, desfrutando sozinho do produto integral de 
seu trabalho, ou seja, do valor integral que seu trabalho acrescenta 
aos materials por ele processados. Esse valor indui o que geralmente 
sao duas rendas diferentes, pertencentes a duas pessoas distintas: o 
lucro do capital e os salarios do trabalho. 

Contudo, esses casos nao sao muito frequentes, e em todas as partes 
da Europa, para cada trabalhador autonomo existem vinte que servem 
a um patrao; subentende-se que os salarios do trabalho sao em todos os 
lugares como geralmente sao, quando o trabalhador e uma pessoa, e o 
proprietario do capital que emprega o trabalhador e outra pessoa. 

Quais sao os salarios comuns ou normals do trabalho? Isso de- 
pende do contrato normalmente feito entre as duas partes, cujos inte- 
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resses, alias, de forma alguma sao os mesmos. Os trabalhadores de- 
sejam ganhar o maximo possivel, os patroes pagar o minimo possivel. 
Os primeiros procuram associar-se entre si para levantar os salaries 
do trabalho, os patroes fazem o mesmo para baixa-los. 

Nao e dificil prever qual das duas partes, normalmente, leva 
vantagem na disputa e no poder de forqar a outra a concordar com as 
suas proprias clausulas. Os patroes, por serem menos numerosos, po- 
dem associar-se com maior facilidade; alem disso, a lei autoriza ou 
pelo menos nao os proibe, ao passo que para os trabalhadores ela 
proibe. Nao ha leis do Parlamento que proibam os patroes de combinar 
uma redugao dos salaries; muitas sao, porem, as leis do Parlamento 
que proibem associagoes para aumentar os salarios. Em todas essas 
disputas, o empresario tern capacidade para aguentar por muito mais 
tempo. Um proprietary rural, umagricultor ou um comerciante, mesmo 
sem empregar um trabalhador sequer, conseguiriam geralmente viver 
um ano ou dois com o patrimonio que ja puderam acumular. Ao con- 
trario, muitos trabalhadores nao conseguiriam subsistir uma semana, 
poucos conseguiriam subsistir um mes edificilmentealgum conseguiria 
subsistir um ano, sem emprego. A longo prazo, o trabalhador podeser 
tao necessarioaoseu patrao, quantoesteoe para otrabalhador; porem 
esta necessidade nao e tao imediata. 

Tem-se afirmado que e raro ouvir falar das associagoes entre 
patroes, ao passo que com frequencia se ouve falar das associagoes 
entre operarios. Entretanto, se alguem imaginar que os patroes rara- 
mente se associam para combinar medidas comuns, da provas de que 
desconhece completamente o assunto. Os patroes estao sempre e em 
toda parte em coniuiotacito, mas constantee uniforme para naoelevar 
os salaries do trabalho acima de sua taxa em vigor. Violar esse conluio 
e sempre um ato altamente impopular, e uma especie de reprovagao 
para o patrao no seioda categoria. Raramenteouvimos falar deconluios 
que tais porque costumeiros, podendo dizer-se constituirem o natural 
estadodecoisas de que ninguem ouve falar frequentemente, os patroes 
tambem fazem conchavos destinados a baixar os salarios do trabalho, 
mesmo aquem de sua taxa em vigor. Essas combinaqoes sempre sao 
conduzidas sob o maximo silencioe sigilo, que perdura ateao momenta 
da execugao; e quando os trabalhadores cedem, como fazem as vezes, 
sem resistir, embora profundamente ressentidos, isso jamais esabido 
de publico. 

Muitas vezes, porem, os trabalhadores reagem a tais conluios 
com suas associates defensivas; por vezes, sem serem provocados, os 
trabalhadores combinam entre si elevar o prego de seu trabalho. Seus 
pretextos usuais sao, as vezes, os altos pregas dos mantimentos; por 
vezes, reclamam contra os altos lucros que os patroes auferem do tra¬ 
balho deles. Entretanto, quer se trate de conchavos ofensivos, quer 
defensives, todos sao sempre alvo de comentario geral. No intuito de 
resolver com rapidez o impasse, os trabalhadores sempre tern o recurso 
ao mais ruidoso clamor, e as vezes a violencia mais chocante e atroz. 
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Desesperam-se agindo com loucura e extravagancia que caracterizam 
pessoas desesperadas que devem morrer de fome ou lutar contra seus 
patroes para que se chegue a um acordo imediato para com suas exi¬ 
gences. Em tais ocasioes, os patroes fazem o mesmo alarido de seu 
lado, e nunca cessam de clamar alto pela intervengao da autoridade 
e pelo cumprimento das leis estabelecidas com tanto rigor contra as 
associagoes dos servigais, trabalhadores e diaristas. Por isso, os tra- 
balhadores raramente auferem alguma vantagem da violencia dessas 
associagoes tumultuosas, que, em parte devido a interference da au¬ 
toridade, em parte a firmeza dos patroes, e em parte por causa da 
necessidade a qual a maioria dos trabalhadores esta sujeita por forga 
da subsistence atual — geralmente nao resultando senao na punigao 
ou ruina dos lideres. 

Mas, embora nasdisputascomosoperariosos patroes geralmente 
levem vantagem, existe uma determinada taxa abaixo da qual parece 
impossivel reduzir por longo tempo os salarios normals, mesmo em se 
tratando do tipo de trabalho menos qualificado. 

O homem sempre precisa viver de seu trabalho, e seu salario 
deve ser suficiente, no minimo, para a sua manutengao. Esses salarios 
devem ate constituir-se em algo mais, na maioria das vezes; de outra 
forma seria impossivel para ele sustentar uma familia e os trabalha¬ 
dores nao poderiam ir alem da primeira geragao. Baseado nisso, o Sr. 
Cantillon parece supor que os trabalhadores comuns, da mais baixa 
qualificagao, devem em toda parte ganhar no minimo o dobro do que 
e necessario para se manterem, a fim de que possam criar dois filhos, 
ja que o trabalho da esposa, pelo fato de ter ela que cuidar dos filhos, 
mal e suficiente para ela manter-se a si mesma. Calcula-se que a 
metade das criangas nascidas morrem antes de chegar a maioridade. 
De acordo com o que foi dito, os trabalhadores mais pobres devem 
tentar educar pelo menos quatro filhos, para que dois tenham igual 
possibilidade de chegar a idade adulta. Ora, supoe-se que o custo da 
manutengao de quatro criangas equivale ao da manutengao de um ho¬ 
mem adulto. Acrescenta o mesmo autor, o trabalho de um escravo 
fisicamente capacitado e calculado para valer o dobro da sua manu¬ 
tengao, e o de um trabalhador livre, nivel mais baixo — acredita ele 
nao pode valer menos do que o de um escravo sadio. Pelo que parece 
certo, para criar uma familia, otrabalhodomaridoeda esposa, juntos, 
mesmo em se tratando das categorias mais baixas de trabalho, deve 
ser capaz de proporcionar algo mais do que o estritamente necessario 
para a sua propria manutengao, mas naoestou em condigoes deafirmar 
qual das proporgoes desse ganho e a maior. 

Existem, porem, certas circunstancias queas vezes proporcionam 
vantagens aos trabalhadores, possibilitando-lhes aumentar seus sala¬ 
rios consideravelmente acima dessa taxa normal, que evidentemente 
e a mais baixa que se coaduna com o minimo humanitario. 

Quando, em qualquer pais, a demanda de pessoas que vivem de 
salarios — trabalhadores docampo, diaristas, empregados detodotipo 
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— esta em continuo aumento, se a cada ano surge emprego para um 
numero maior de trabalhadores do que o numero dos empregados do 
ano anterior, os operarios nao precisam associar-se para aumentar 
seus salarios. A escassez de mao-de-obra provoca uma concorrencia 
entre os patroes, que disputam entre si para conseguir operarios, e 
dessa forma voluntariamente violam o natural conluio patronal para 
que nao se elevem salarios. 

E evidente que a demanda de pessoas que vivem de salario so 
pode aumentar na medida em que aumentam os fundos destinados ao 
pagamento de salarios. Esses fundos sao de dois tipos: primeiro, a 
renda que vai alem do necessario para a manutengao; segundo, o ex- 
cedente do cabedal necessario para os respectivos patroes manterem 
seu negocio. 

Quando o proprietario de terras, beneficiario de anuidade ou ho- 
mem rico possui uma renda maior do que a que considera necessaria 
para manter sua propria familia, empregara todo o excedente ou parte 
dele, para manter um ou mais empregados domesticos. Aumentando 
esse excedente, naturalmente aumentara o numero desses criados. 

Quando um trabalhador autonomo, tal como um tecelao ou um 
sapateiro, possui mais capital do que o suficiente para comprar os 
materials necessaries para seu trabalho e para manter-se ate vender 
o produto, naturalmente empregara um ou mais diaristas com o ex¬ 
cedente, a fim de conseguir um lucro com o trabalho desses diaristas. 
Aumentando esse excedente, ele naturalmente aumentara o numero 
de seus diaristas. 

Por isso, a demanda de assalariados necessariamente crescecom 
o aumento da renda e do capital de um pais, nao sendo possivel o 
aumento sem isso. O aumento da renda e de capital e o aumento da 
riqueza nacional. A demanda de assalariados, portanto, naturalmente 
aumenta com o crescimento da riqueza nacional, sendo simplesmente 
impossivel quando isso nao ocorre. 

Naoea extensaoefetiva da riqueza nacional, mas seu incremento 
continuo, que provoca uma elevagao dos salarios do trabalho. Nao e, 
portanto, nos paises mais ricos, mas nos paises mais progressistas, ou 
seja, naqueles que estao se tornando ricos com maior rapidez, que os 
salarios do trabalho sao os mais altos. A Inglaterra e certamente, no 
momenta, um pais muito mais rico do que qualquer outra regiao da 
America do Norte. No entanto os salarios do trabalho sao mais altos 
na America do Norte do que em qualquer parte da Inglaterra. Na 
provincia de Nova York os trabalhadores comuns ganham, 125 por dia, 
3 xelins e 6 pence norte-americanos, iguais a 2 xelins esterlinos; os 
carpinteiros de navios ganham 10 xelins e 6 pence norte-americanos, 
com um quartilho de aguardente no valor de 6 pence esterlinos, equi- 
valendo no total a 6 xelins e 6 pence esterlinos; carpinteiros de casas 


125 Isso foi escrito em 1773, antes do inicio dos recentes disturbios. 
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e pedreiros ganham 8 xelins norte-americanos, iguais a 4 xelins e 6 
penceesterlinos; oficiais dealfaiateganham 5 xelins norte-americanos, 
iguais a aproximadamente 2 xelins e 10 pence esterlinos. Esses pregas 
estao todos acima do prego de Londres, afirmando-se que sao igual- 
mente altos nas outras provincias que nao Nova York. O prego dos 
mantimentos e muito mais baixo nos Estados Unidos do que na In- 
glaterra. Nunca seconheceu carestia naquelepais. Nas piores estagoes, 
os norte-americanos sempretiveram osuficiente para si, embora menos 
para exportagao. Se o prego do trabalho em dinheiro for mais alto do 
que e em qualquer outro lugar da mae-patria, deve ser mais alto, em 
uma proporgao ainda maior, o prego real, ou seja, o prego dos artigos 
necessarios e dos confortos materials para os trabalhadores. 

Embora a America do Norte nao seja ainda tao rica como a In- 
glaterra, e muito mais progressista, avangando com rapidez muito 
maior para a aquisigao de maiores riquezas. O indicio mais daro da 
prosperidade de um pais e o aumento do numero de seus habitantes. 
Na Gra-Bretanha, e na maioria dos paises europeus, supoe-se que a 
populagao necessita de no minimo quinhentos anos para duplicar. Na 
America do Norte verificou-se que duplica em 20 ou 25 anos. E nao 
se pode dizer que, atualmente, esse aumento se deva principalmente 
a imigragaocontinua deestrangeiros, devendo-se antes a multiplicagao 
deespecie. Afirma-sequeos norte-americanos que chegam a uma idade 
avangada, com frequencia chegam a conhecer entre 50 e 100 descen- 
dentesdiretos, eas vezesatemais. O trabalho la etao bem remunerado, 
que uma familia numerosa, ao inves de ser um peso, representa uma 
fonte de riqueza e prosperidade para o pais. Calcula-se que o trabalho 
de cada fi I ho, antes de deixar o lar, representa 100 libras esterlinas 
de ganho liquido para a familia. Uma viuva jovem com 4 ou 5 filhos 
pequenos, a qual entre a dasse media ou inferior da Europa teria tao 
pouco ensejo de conseguir um segundo marido, frequentemente e cor- 
tejada com uma especiedefortuna. O valor dosfilhoseomaior estimulo 
que se possa dar ao matrimonio. Nao ha como admirar portanto que 
as pessoas na America do Norte casern muito cedo. Nao obstante o 
grande aumento provocado por tais casamentos contraidos cedo, existe 
uma queixa continua deescassez de mao-de-obra na America do Norte. 
Ao que parece a demanda de trabalhadores e os fundos destinados a 
mante-los aumentam, com rapidez maior do que a possibilidade que 
os norte-americanos tern de encontrar mao-de-obra a empregar. 

Mesmoquea riqueza deum pais seja muito grande, seeleestiver 
estagnado por muito tempo, nao podemos esperar encontrar nele sa- 
larios muito altos. Os fundos destinados ao pagamento dos salarios — 
ou seja, a renda e o capital de seus habitantes — podem ser elevadis- 
simos; entretanto, se por varies seculos tiverem continuado os mesmos 
ou mais ou menos os mesmos, o numero de trabalhadores empregados 
anualmente podera facilmente ser suficiente para o ano seguinte, ou 
ate ultrapassar o numero necessario para o ano subsequente. Em tal 
situagao, raramente podera ocorrer escassez de mao-de-obra, ou aeon- 
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tecer que os patroes sejam obrigados a disputa-la. No caso contrario, 
a mao-de-obra haveria de multiplicar-se naturalmente alem do neces- 
sario. Haveria uma escassez constantedeempregos, eostrabalhadores 
seriam obrigados a lutar entre si para consegui-los. Se em tal pais os 
salaries do trabalho alguma vez tivessem sido mais do que suficientes 
para a manutengaodo trabalhador, alem de capacita-lo para criar uma 
familia, a concorrencia dos trabalhadores eo inter esse dos patroes logo 
os reduziriam a taxa minima consentanea com a humanidadeem geral. 
A China foi por muito tempo um dos paises mais ricos, isto e, um dos 
mais ferteis, mais bem cultivados, mais industriosos e mais populosos 
do mundo. Ao que parece, porem, ha muito tempo sua economia esta- 
cionou. Marco Polo, quea visitou ha mais dequinhentos anos, descreve 
sua agricultura, sua industria e densidade demografica maisou menos 
nos mesmos termos em que sao descritos por viajantes de hoje. Tal vez 
tivesseconseguidoaquelecomplementoplenoderiqueza quea natureza 
e as leis e instituigoes permitem adquirir. Os relates de muitos via¬ 
jantes, contraditorios sob muitos outros aspectos, concordam em atestar 
a baixa taxa de salarios e as dificuldades que um trabalhador tern 
para manter sua familia na China. Ele se satisfaz se, apos cavar o 
solo um dia inteiro, puder conseguir o suficiente para comprar uma 
pequena porgao de arroz a noite. A situagao dos artesaos e ainda pior, 
see que e possivel. Ao inves deesperar indolentemente pel os chamados 
dos clientes nas oficinas, como acontece na Europa, circulam continua- 
mentepelasruasempunhandoosinstrumentosdeseu oficio, oferecendo 
seu servigo, e quase mendigando emprego. A pobreza das camadas 
mais baixas do povo chines supera de muito a das nagoes mais pobres 
da Europa. Nas adjacencias de Cantao afirma-se que muitas centenas 
e ate milhares de familias nao tern moradia, vivendo constantemente 
em pequenos barcos de pesca nas margens dos rios e dos canais. A 
subsistence que ali encontram e tao escassa, que ficam ansiosos por 
apanhar o pior lixo langado ao mar por qualquer navio europeu. Qual- 
quer carniga, por exemplo a carcaga de um cachorro ou gato morto, 
embora ja em estadodeputrefagaoefedendo, e para eles tao bem-vinda 
quanto o alimento mais sadio para as pessoas de outros paises. O 
casamento e estimulado na China, nao porque ter filhos represente 
algum proveito, mas pela liberdade que se tern de elimina-los. Em 
todas as grandes cidades, varias criangas sao abandonadas toda noite 
na rua, ou afogadas na agua como filhotes de animais. Afirma-se ate 
que eliminar criangas e uma profissao reconhecida, cujo desempenho 
assegura a subsistence de certos cidadaos. 

Embora a China parega estacionaria, nao aparenta estar regre- 
dindo. Em todos os lugares se observam cidades abandonadas pelos 
seus habitantes. Em parte alguma observa-se que as areas outrora 
cultivadas estejam agora negligenciadas. Deve, portanto, estar sendo 
executado o mesmo ou mais ou menos o mesmo montante de trabalho 
que antes, e portanto tambem os fundos destinados a manutengao da 
mao-de-obra naodevem ter diminuido sensivelmente. Por conseguinte, 
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os trabalhadores da dasse mais baixa, nao obstante sua subsistence 
deficiente, devem, de uma forma ou outra, estar conseguindo manter 
suas cifras habituais. 

Diversa seria a situagao em um pais em que estivessem dimi- 
nuindo sensivelmente os fundos destinados a manutengao da mao-de- 
obra. Em todas as categorias de emprego, cada ano a demanda de 
trabalhadores seria menor do que no ano anterior. Muitos dos que 
possuiam seu negocio proprio, nao conseguindo encontrar emprego em 
sua propria atividade, seriam obrigados a procura-lo em atividades do 
nivel mais baixo. Uma vez que a classe mais baixa de empregos nao 
somente ja estaria supersaturada pelos operarios dessa classe social, 
mas passaria agora a ser procurada ainda por trabalhadores de outras 
classes, a concorrencia por emprego nessa classe mais baixa seria tao 
grande, a ponto de reduzir os salarios a subsistence mais misera e 
deficientedotrabalhador. Muitos naoconseguiriam encontrar emprego, 
mesmo nessas arduas condigoes, eteriam que morrer defome, procurar 
sua subsistence na mendicancia ou praticar atos os mais indignos. 
Prevaleceriam imediatamente, nessa classe, a carencia, a fome e a 
mortal idade, ea partir dali se estenderiam a todas as classes superiores, 
ate que o numero de habitantes do pais fosse reduzido a quantidade 
quepudesseserfacilmentemantida pela renda epelocapital queainda 
tivessem escapado a tirania ou a calamidade que houvesse destrufdo 
todooresto. Esseetalvez,aproximadamente,oestadoatual deBengala, 
e de algumas outras colonias inglesas nas indias Orientals. Em um 
pais fertil que antes tenha sido muito despovoado, onde, portanto, a 
subsistence nao deveria ser muito dificil; e onde, apesar disso, 300 
ou 400 mil pessoas morrem de fome a cada ano, podemos estar certos 
de que os fundos destinados a manutengao dos trabalhadores pobres 
estao diminuindo rapidamente. A diferenga entre o carater da Cons- 
tituigao britanica, que protege e governa a America do Norte, e o da 
Companhia Mercantil, que oprime e domina as I ndias Orientals, nao 
poderia talvez ser mais bem ilustrado do que pela diversidade das 
condigoes desses dois paises. 

Eis por que a remuneragao generosa do trabalho e nao somente 
o efeito necessario da riqueza nacional em expansao, mas tambem seu 
sintoma natural. Por outro lado, a manutengao deficiente dos traba¬ 
lhadores pobres constitui o sintoma natural de que a situagao encon- 
tra-seestacionaria, ao passoquea condigao defome dos trabalhadores 
e sintoma de que o pais esta regredindo rapidamente. 

Na Gra-Bretanha, nos tempos em que vivemos, pareceevidenteque 
os salarios do trabalho sao superiores ao que e estritamente necessario 
para permitir ao trabalhador manter uma familia. Para nao irmos muito 
ionge no tocante a esse item, nao ha necessidade de entrar em calculos 
tediosos e duvidosos sobrequal pode ser o montante infimo indispensavel 
para isso. Ha muitos sintomas daros de que em nenhuma parte desse 
pais os salarios do trabalho estao aquem da taxa infima quemal secoaduna 
com os mais comezinhos ditames da dignidade humana. 
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Primeiramente, em quasetodas as regioes da Gra-Bretanha, exis- 
te uma diferenga entre os salaries de verao e os de inverno, mesmo 
nos tipos de trabalho menos qualificados. Os salarios de verao sempre 
sao os mais altos. Entretanto, devidoa despesa extraordinaria decom- 
bustivel, a manutengao de uma familia e mais dispendiosa no inverno. 
Se, portanto, os salarios sao os mais altos quando as despesas de ma¬ 
nutengao da familia sao as mais baixas, parece evidente que nao sao 
regulados pelominimo indispensavel para essa despesa, mas pela quan- 
tidade e suposto valor do trabalho. Pode-se com efeito afirmar que um 
trabalhador deve economizar parte de seu ordenado de verao para 
cobrir sua despesa no inverno; e que, considerando-se o ano todo, os 
salarios nao excedem o necessario para manter sua familia durante o 
ano inteiro. Todavia, um escravo, ou uma pessoa que dependesse de 
nos para sua subsistence imediata, nao seria tratado dessa forma. 
Sua subsistence diaria seria ajustada as suas necessidades diarias. 

Em segundo lugar, os salarios do trabalho na Gra-Bretanha nao 
flutuam com o prego dos mantimentos. Esses variam em toda parte, 
deano para ano, muitas vezes de mes para mes. Noentanto, em muitos 
lugares o prego do trabalho em dinheiro permanece inalterado as vezes 
durante 50 anos seguidos. Se, portanto, nesses lugares os trabalhadores 
pobres podem manter suas familias em anos dispendiosos, devem estar 
em situagao comoda em tempos de abundance moderada, e em afluen- 
cia em tempos de pregos extraordinariamente baixos. O alto prego dos 
mantimentos durante esses ultimos 10 anos em muitas partes do Reino 
nao tern sido acompanhado por nenhuma elevagao sensivel no prego 
do trabalho em dinheiro; em algumas regioes isso ocorreu, provavel- 
mente, mais devido ao aumento da demanda de mao-de-obra do que 
ao aumento do prego dos mantimentos. 

Em terceiro lugar, assim como o prego dos generos varia mais 
de um ano para outro do que os salarios do trabalho, os salarios do 
trabalho variam, por outro lado, mais de lugar para lugar do que o 
prego dos mantimentos. Os pregos do pao e da carne vendida pel os 
agougueiros geralmente sao os mesmos ou mais ou menos os mesmos 
na maior partedoterritoriodo ReinoUnido. Esses artigos, ea maioria 
dos demais que sao vendidos no varejo — maneira pela qual os tra¬ 
balhadores pobres compram tudo — geralmente sao tao baratos ou 
mais baratos em cidades grandes do que em longinquas regioes do 
pais, por motives que terei ocasiao de explicar adiante. Mas os salarios 
do trabalho em uma cidade grande e nas suas proximidades sao com 
frequencia 1/4 ou 1/5, ou seja, 20 ou 25% mais altos do que a algumas 
milhas de distancia. Pode-se dizer que o prego comum do trabalho em 
Londres e nos arredores e 18 pence por dia. A distancia de algumas 
milhas esse prego cai para 14 e 15 pence. Em Edimburgo e seus ar¬ 
redores o prego do trabalho, por dia, esta estimado em 10 pence. A 
distancia de algumas milhas esse prego cai para 8 pence, o prego ha¬ 
bitual de mao-de-obra comum na maior parte da regiao baixa da Es- 
cocia, onde varia bem menos do que na Inglaterra. Tal diferenga de 
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pregos da mao-de-obra — a qual alias nem sempre parece suficiente 
para motivar a migragao de uma pessoa de uma freguesia para outra 
— necessariamente provocaria um transportetal das mercadorias mais 
volumosas, nao somente de uma freguesia para outra, mas de uma 
extremidade do Reino quase de uma extremidade do mundo para a 
outra, que logo reduziria os pregos a um so nivel. Depois de tudo o 
que foi dito sobre a leviandade e inconstancia da natureza humana, 
a experiencia evidencia que uma pessoa e, dentre todos os tipos de 
bagagem, a mais dificil de ser transportada. Se, portanto, os trabalha- 
dores pobres conseguem manter suas famflias nas regioes do Reino 
em que o prego do trabalho e o mais baixo, devem estar em afluencia 
la onde ele e o mais alto. 

Em quarto lugar, as variagoes no prego do trabalho nao somente 
nao correspondem, nem em lugar nem em tempo, as variagoes no prego 
dos mantimentos, mas muitas vezes sao totalmente opostas. 

Oscereais, oalimentodopovoemgeral, saomaiscaros na Escocia 
do que na I nglaterra, da qual a Escocia recebe quase todo ano supri- 
mentos muito grandes. Mas o trigo ingles precisa ser vendido mais 
carona Escocia, pais para oqual etransportado, doquena I nglaterra, 
pais do qual procede; e em proporgao a sua qualidade, nao pode ser 
vendido mais caro na Escocia do que o trigo escoces que compete com 
o trigo ingles no mesmo mercado. A qualidade dos cereais depende 
sobretudo da quantidade de farinha que ele rende no moinho, e sob 
este aspecto o trigo ingles e de tal forma superior ao escoces, que, 
embora muitas vezes seja aparentemente mais caro ou em proporgao 
com a medida em volume, na realidade geralmente e mais barato, ou 
em proporgao a sua qualidade, ou ate em relagao com seu peso. O 
prego da mao-de-obra, ao contrario, e mais caro na I nglaterra do que 
na Escocia. Se, portanto, os trabalhadores pobres conseguem manter 
suas famflias em uma parte do Reino Unido, devem estar em afluencia 
em outro. A farinha de aveia fornece ao povo comum da Escocia a 
maior e a melhor parte de seu alimento, o qual geralmente e muito 
inferior ao de seus vizinhos do mesmo nivel na I nglaterra. Essa dife- 
renga, porem, no modo de sua subsistence nao e a causa, mas o efeito 
da diferenga em seus salaries, embora com frequencia se pense que e 
a causa, por falta deconhecimento. Naoeporqueumanda decarruagem 
e seu vizinho anda a pe, que um e rico e o outro pobre, mas vice-versa: 
por ser rico, um anda de carruagem, e por ser pobre, o outro anda a pe. 

No decurso do seculo passado, considerando-se a media dos di- 
versos anos, os cereais eram mais caros nas duas partes do Reino 
Unido do que durante o decurso do presente seculo. Esse fato nao 
padece de duvida, e a prova disso e ainda mais decisiva - see que 
e possfvel — em relagao a Escocia do que em relagao a I nglaterra. Na 
Escocia, o fato e confirmado pela evidencia da fe publica, homologada 
sob juramento nas avaliagoes anuais de acordo com o estado efetivo 
dos mercados, de todos os varios tipos de cereais em cada condado da 
Escocia. Seessa prova direta pudesseexigir alguma evidencia colateral 
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para confirma-la, observaria que isto ocorreu tambem na Franga, e 
provavelmente na maioria dos paises da Europa. Com respeitoa Fran¬ 
ga, existe prova mais clara. Embora, porem, seja certo que nas duas 
partes do Rei no U n i do os cerea i s eram a I go ma i s ca ros no secu I o passado 
do que no atual, e igualmente certo que a mao-de-obra era muito mais 
barata. Se, pois, os trabalhadores pobres conseguiam manter suas fa- 
milias entaodevem estar muito mais a vontadehoje. No secu I o passado, 
o salario diario mais comum na maior parte da Escocia era 6 pence 
no verao e 5 pence no inverno. Em algumas partes das regioes mon- 
tanhosas e nas 11 has Ocidentais ainda se continua a pagar 3 xelins 
por semana, aproximadamente o mesmo prego. Na maior parte da re- 
giao baixa do Pais, o salario mais habitual do trabalho comum e hoje 
8 pence por dia; e 10 pence, as vezes 1 xelim, em torno de Edimburgo, 
nos condados que confinam com a Inglaterra, provavel mente devido a 
vizinhanga com a Escocia, e em alguns outros lugares em que recen- 
temente houve um aumento consideravel da demanda de trabalho, em 
torno de Glasgow, Carron, Ayr-Shire etc. Na Inglaterra os aperfeigoa- 
mentos da agricultura, das industrias e do comercio comegaram muito 
antes do que na Escocia. A demanda de mao-de-obra, e consequente- 
mente o seu prego, necessariamente deve ter aumentado com esses 
aprimoramentos. Em decorrencia disso, no seculo passado, como no 
atual, os salarios do trabalho eram mais altos na Inglaterra do que 
na Escocia. Aumentaram consideravel mente tambem desdeaquele tem¬ 
po, embora, devido a maior diferenga de salarios pagos la, em lugares 
diferentes, seja mais dificil saber com certeza em quanto subiram. Em 
1614, o soldo de um soldado de infantaria era o mesmo que hoje, 8 
pence por dia. Quando foi fixado pela primeira vez, esse soldo teria 
naturalmente sido regulado pelos salarios usuais dos trabalhadores 
comuns, a dasse da qual comumente sao recrutados os soldados de 
infantaria. O Lord J uiz Supremo Hales, que escreveu no tempo de 
Carlos II, calcula a despesa necessaria de uma familia operaria de 
seis pessoas — pai, mae, duas criangas capazes de executar algum 
trabalho, e duas incapazes de qualquer trabalho — em 10 xelins por 
semana, ou seja 26 libras ester I i nas por ano. Senaoconseguiremganhar 
isso com seu trabalho, ele supoe que devam arranjar-se mendigando 
ou furtando. Ele parece ter pesquisado com muita atengao esse assun- 
to. 126 Em 1688, Gregory King, cuja habilidadeem aritmetica politica 
e tao enaltecida pelo Dr. Davenant, calculou a renda comum de tra¬ 
balhadores e empregados extraordinarios em 15 libras anuais para 
uma familia que supunha constar, em media, de 3,5 pessoas. Portanto, 
seu calculo, embora diferente na aparencia, coincide muito aproxima¬ 
damente, nofundo, com odojuiz Hales. Ambos supoem que a despesa 
semanal dessas familias gire em torno de 20 pence por cabega. Tanto 
a renda pecuniaria quanto a despesa dessas familias aumentaram con- 


126 Ver seu esquema para a manutengao dos pobres, em BURN. H i story of the Poor laws. 


127 



OS ECONOMISTAS 


si deravel mente desde entao, na maior parte do ReinoUnido, emalguns 
lugares, mais, em outros, menos; embora dificilmente em algum lugar 
o aumento tenha sido tao grande quanto alguns relatos recentes sobre 
os salaries atuais da mao-de-obra tern tentado fazer crer ao publico. 
Deve-se observar que o prego do trabalho nao pode ser determinado 
com muita precisaoem um lugar, pelofatode muitas vezes se pagarem 
diferentes pregos no mesmo lugar e para o mesmo tipo de trabalho, 
nao somente de acordo com a diferenga de habilidades dos trabalha- 
dores, mas tambem conforme a generosidade ou dureza dos patroes. 
Onde os salaries nao sao regulados por lei, o maximo que possamos 
pretender determinar sao os salaries mais costumeiros; alias, a expe- 
riencia parece mostrar que a lei jamais consegue regular os salaries 
adequadamente, embora muitas vezes tenha pretendido faze-lo. 

A remuneragao real do trabalho, ou seja, a quantidade real de 
bens necessaries e confortos materials que o salario pode assegurar 
ao trabalhador, tern aumentado, no decurso deste seculo, talvez em 
uma proporgao ainda maior do que o prego dos salarios em dinheiro. 
Nao somente os cereais tem-se tornado algo mais baratos, mas muitas 
outras coisas, das quais o pobre que e laborioso obtem uma variedade 
razoavel e saudavel de alimentos, tambem se tornaram muito mais 
baratas. As batatas, por exemplo, hoje nao custam, na maior parte do 
Reino Unido, a metade do prego que costumavam custar 30 ou 40 anos 
atras. O mesmo pode-se dizer do nabo, da cenoura, do repolho, coisas 
que antigamente nunca eram cultivadas a nao ser com pa, mas que 
hoje normalmente o sao com arado. Tornaram-se mais baratos todos 
os tipos de artigo para horticultura. A maior parte das magase mesmo 
das cebolas consumidas na Gra-Bretanha eram no seculo passado im- 
portadas do Pais de Flandres. Os grandes aperfeigoamentos introdu- 
zidos nas industrias do linhoeda la garantem aos trabalhadores roupa 
mais barata e de melhor qualidade, sendo que os aperfeigoamentos 
introduzidos na industria dos metais menos nobres Ihes asseguram 
instrumentos de trabalho mais baratos e de melhor qualidade, bem 
comomuitas pegas bem-feitaseadequadas para usodomestico. O sabao, 
o sal, as velas, o couro e licores fermentados se tornaram bem mais 
caros, sobretudo em razao das taxas que se Ihes tern imposto. Todavia, 
a quantidade desses artigos que o trabalhador pobre e obrigado a con- 
sumir e tao irrelevante, que o aumento de seu prego nao compensa a 
diminuigao no prego de tantas outras coisas. A queixa comum de que 
o superfluo se estende ate as camadas mais baixas do povo, e de que 
o trabalhador pobre atualmente nao se contentara mais com a mesma 
comida, a mesma roupa e alojamento que o satisfazia em tempos ante- 
riores, pode convencer-nos de que o aumento nao foi somente no prego 
da mao-de-obra em dinheiro, mas tambem na sua remuneragao real. 

Dever-se-a considerar esta melhoria da situagao das camadas 
mais baixas da sociedade como uma vantagem ou como um inconve- 
niente para a sociedade? A resposta e tao obvia, que salta a vista. Os 
criados, trabalhadores e operarios dos diversos tipos representam a 
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maior parte detoda grande sociedade politica. Ora, oquefaz melhorar 
a situagao da maioria nunca pode ser considerado como um inconve- 
niente para o todo. Nenhuma sociedade pode ser florescente e feliz, se 
a grande maioria de seus membros forem pobres e miseraveis. Alem 
disso, manda a justiga que aqueles que alimentam, vestem e dao alo- 
jamento ao corpo inteiro da nagao, tenham uma participagao tal na 
produgao de seu proprio trabalho, que eles mesmos possam ter mais 
do que alimentagao, roupa e moradia apenas sofrivel. 

A pobreza, embora sempredesestimuleocasamento, nem sempre 
o impede. Pelo contrario, parece ate favorecer mais a procriagao. Uma 
mulher das regioes montanhosas, que passa fome, muitas vezes gera 
mais de vintefilhos, ao passo que uma mulher fina e bem alimentada 
muitas vezes nao se dispoe sequer a gerar um, e na maioria dos casos 
sente-se esgotada se tiver 2 ou 3. A esterilidade, tao frequente entre 
mulher es de posigao, e muito rara entre as declasse inferior. A luxuria 
no sexo feminino, talvez por inflamar a paixao pelo prazer, parece 
sempre enfraquecer e com frequencia destruir totalmente as energias 
procriadoras. 

Entretanto, a pobreza, embora nao evite a procriagao, e extre- 
mamente desfavoravel a educagao dos filhos. A tenra planta e produ- 
zida, mas o solo e tao frio e o clima tao rigoroso, que logo murcha e 
morre. Tenho sido frequentemente informado de que, na Alta Escocia, 
nao e raro para uma mae que deu a luz vinte filhos nao ter dois vivos. 
Varios oficiais de grande experiencia me asseguraram que, desde o 
recrutamento de seus regimentos, nunca foram capazes de supri-los 
com tambores e pifaros por causa de todos os filhos de soldados que 
la haviam nascido. No entanto, raramente se pode ver um numero 
maior de lindas criangas se nao em uma barraca de soldados. Muito 
poucas delas, ao que parece, chegam a idade de 13 ou 14 anos. Em 
alguns lugares, a metade das criangas nascidas morrem antes de com- 
pletar quatro anos de idade; em muitos lugares, antes de completar 
sete; e em quase todos os lugares, antes de atingirem os 9 ou 10 anos. 
Ora, essa grande mortalidadeseencontrara sobretudo entre as criangas 
do povo comum, cujos pais nao dispoem dos recursos para cuidar delas 
como as pessoas de melhor condigao social. Embora o matrimonio dos 
pobres seja normalmente mais fecundo do que o das pessoas de boa 
condigao, e menor a proporgao de filhos dessas familias que chegam 
a maturidade. Em hospitals de enjeitados e entre as criangas mantidas 
em instituigoes de caridade, a mortal idade e ainda maior do que entre 
as familias de nivel comum. 

Toda especie animal multiplica-se naturalmente em proporgao 
aos meios de que dispoe para sua subsistence, sendo que nenhuma 
especie pode multiplicar-se sem esses meios. Mas em uma sociedade 
civilizada e somente entre as camadas inferiores da populagao que a 
escassez de generos alimenticios pode estabelecer Iimites para a pos¬ 
terior multiplicagao da especie humana; ora, so podefaze-lodestruindo 
uma grande parte das criangas nascidas de um matrimonio fecundo. 
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A remuneragao generosa do trabalho, possibilitando aos traba- 
Ihadores cuidar melhor de seus filhos, e consequentemente criar um 
numero maior deles, tende naturalmente a ampliar e estender esses 
limites. Alemdisso, cumpreobservar quenecessariamentefaz issotanto 
quanto possivel, na proporgao exigida pela demanda de mao-de-obra. 
Seessa demanda aumentar continuamente, a remuneragao do trabalho 
necessariamente estimulara o matrimonio e a multi plicagao de traba- 
Ihadores de tal forma que possa dar-lhes condigoes para atender a 
essa demanda em continuoaumentocom uma populagaocada vez mais 
numerosa. Se a remuneragao em algum momento for inferior ao que 
serequer para essefim, a carencia de mao-de-obra logo a fara aumentar; 
eseem algum momentoa remuneragao for muito alta, a multiplicagao 
excessiva de mao-de-obra logo a fara baixar para sua taxa necessaria. 
O mercado acusara uma falta tao grande de mao-de-obra em um caso, 
e uma saturagao tao grande em outro, que logo o prego da mao-de-obra 
sera forgado a posicionar-se na taxa adequada exigida pel as circuns- 
tancias da sociedade. E dessa forma que a necessidadede mao-de-obra, 
como a de qualquer outra mercadoria, necessariamente regula a pro- 
dugao, apressa-a quando e muito lenta, e a faz parar quando avanga 
com excessiva rapidez. E essa demanda queregula edetermina oestado 
de propagagao da especie em todos os paises do mundo: na America 
do Norte, na Europa, e na China. E esta demanda que faz com que essa 
propagagao aumente rapidamente na America do Norte, seja mais lenta 
e gradual na Europa, e permanega basicamente estacionaria na China. 

Tem-se di to que o desgaste de u m escravo representa u ma despesa 
que pesa sobre seu patrao, ao passo que o de um empregado livre 
pesaria sobre ele mesmo. Na realidade, porem, o desgaste deste ultimo 
pesa tanto sobre o patrao quanto o do escravo. Os salarios pagos a 
di aristas e empregados de todo ti po devem ser tai s que I hes possi bi I item 
continuar a procriar diaristas e empregados, conforme a demanda da 
sociedade — crescente, decrescente ou estacionaria — exigir eventual- 
mente. Mas embora o desgaste de um empregado livre tambem pese 
sobreseu patrao, geralmentecusta-lhemuitomenosdoqueodoescravo. 
O fundo destinado a substituir ou reparar, se assim se puder dizer, o 
desgaste de um escravo geralmente e administrado por um patrao 
negligente ou por um supervisor descuidado. O fundo destinado a re¬ 
parar ou substituir o desgaste de um homem livre e administrado por 
ele mesmo. As desordens que geralmente prevalecem na economia dos 
ricos introduzem-se natural mente na administragao do primeiro fundo, 
da mesma forma que a estrita frugalidade e a atengao parcimoniosa 
dos pobres de modo natural se estabelecem na administragao do se- 
gundo fundo. Com uma administragao tao diferente, o mesmo objetivo 
deve exigir graus muito diferentes de despesa para executa-lo. Com 
base na experiencia de todas as epocas e nagoes, acredito, pois, que o 
trabalho executado por pessoas livres ao final setorna mais barato do 
que o executado por escravos. Isso ocorre ate em Boston, Nova York 
e Filadelfia, onde os salarios do trabalho comum sao altissimos. 
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Por conseguinte, assim comoa remuneragao generosa dotrabalho 
e o efeito da riqueza crescente, da mesma forma e a causa do aumento 
da populagao. Queixar-se disso equivale a lamentar-se sobre a causa 
e o efeito necessario da prosperidade maxima da nagao. 

Talvez merega ser observado que a condigao dos trabalhadores 
pobres pareceser a maisfelizea maistranquila noestadodeprogresso, 
em que a sociedade avanga para maior riqueza, e nao no estado em 
que ja conseguiu sua plena riqueza. A condigao dos trabalhadores e 
dura na situagaoestacionaria emiseravel quandoha declinioeconomico 
da nagao. O estado de progresso e, na realidade, o estado desejavel e 
favoravel para todas as classes sociais, ao passo que a situagao esta- 
cionaria e a inercia, e o estado de declinio e a melancolia. 

Assim comoa remuneragaogenerosa dotrabalhoestimula a pro- 
pagagao da especie, da mesma forma aumenta a laboriosidade. Os sa- 
iarios representam o estimulo da operosidade, a qual, como qualquer 
outra qualidadehumana, melhora em proporgaoaoestimuloquerecebe. 
Meios de subsistence abundantes aumentam a forga fisica do traba- 
Ihador, e a esperanga confortante de melhorar sua condigao e talvez 
terminar seusdias em tranquilidadeeabundancia oanima a empenhar 
suas forgas ao maximo. Portanto, onde os salaries sao altos, sempre 
veremos os empregados trabalhando mais ativamente, com maior di- 
ligencia ecom maior rapidez do que onde sao baixos; eoquese verifica, 
por exemplo, na Inglaterra, em comparagao com a Escocia, o mesmo 
acontecendo nas proximidades das cidades grandes, em comparagao 
com as localidades mais recuadas do interior. Com efeito, certos tra¬ 
balhadores, podendo ganhar em 4 dias o suficiente para se manterem 
durante uma semana, folgarao nos tres outros dias. Este, porem, nao 
e o caso da grande maioria. Pelo contrario, os empregados, quando 
bem pagos por pega, facilmentefazem horasextraordinariasearruinam 
sua saude e sua constituigao em poucos anos. Supoe-se que um car¬ 
pi nteiro em Londres, e em alguns outros lugares, nao mantem seu 
vigor maximoalem de8 anos. Algosemelhanteocorreem muitas outras 
ocupagoes, nas quais os trabalhadores sao pagos por pega, como ge- 
ralmente ocorre nas manufaturas e mesmo no trabalho rural, onde os 
salaries sao mais altos que os costumeiros. Quase todas as classes de 
artesaos estao sujeitas a uma enfermidade especifica em decorrencia 
da dedicagao excessiva a profissao. Ramuzzini, eminente medico ita- 
liano, escreveu um Iivro especialmente sobre tais doengas. Naoenqua- 
dramos nossos soldados entre as pessoas mais laboriosas deste pais. 
Todavia, quando se Ihes confiam certas modalidades de trabalho, e 
quando sao pagos generosa mente por pega, seusoficiaisfrequentemente 
tern sido obrigados a ajustar com o patrao que nao se Ihes permita 
ganhar acima de um certo montante por dia, de acordo com o seu nivel 
salarial. Antes dessa determinagao, a emulagao mutua e o desejo de 
maior ganho muitas vezes os estimulavam a fazer horas extraordina- 
rias, prejudicando sua saude com o trabalho excessivo. A aplicagao 
excessiva durante 4 dias da semana e muitas vezes a causa real da 
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ociosidade que se observa nos 3 outros dias restantes, alvo de tantas 
queixas. Um trabalho intenso, intelectual ou manual, continuado por 
varios dias, na maioria das pessoas e seguido naturalmente de um 
grande desejo de repouso o qual e praticamente irresistivel, a nao ser 
que se intervenha com a forga ou com outra medida forte. Trata-se de 
um imperativo da natureza, a qual, para recuperagao, exige recreagao, 
nao bastandoas vezes somente relaxar, mas tambem dissi par edivertir. 
Se essa exigencia nao for atendida, as consequencias sao muitas vezes 
perigosas e por vezes fatais; e sempre, mais cedo ou mais tarde, acar- 
retam a doenga tipica do oficio. Se os patroes se ativessem sempre aos 
ditames da razaoeda justiga, muitas vezes fariam melhor em moderar 
a dedicagao de muitos de seus operarios, ao inves de estimula-la. Po- 
der-se-a verificar, parece-me em qualquer sorte de ocupagao, que a 
pessoa que trabalha com moderagao, de maneira a ter condigoes de 
trabalhar constantemente, nao somente preserva sua saudeaomaximo, 
como executa a quantidade maxima de servigo, no decurso do ano. 

Afirma-se que em anos de pregos baixos os operarios sao geral- 
mente mais ociosos, e nos anos de pregos altos sao mais laboriosos do 
que comumente. Entao tem-se concluido que uma subsistence abun- 
dante reduz a produtividade do trabalhador, ao passo que uma sub¬ 
sistence deficiente a aumenta. Nao resta duvida de que uma fartura 
um pouco maior do que a comum pode tornar preguigosos certos em- 
pregados; mas, nao parece muito provavel que possa ter esse efeito 
sobrea maioria deles, ou que as pessoas geralmentetrabalham melhor 
quando mal alimentadas, quando estao desanimadas, do que quando 
estao em boa forma, quando estao frequentemente doentes do que quan¬ 
do gozam de boa saude. I mporta observar que os anos de carestia sao 
geralmente, entre o povo comum, anos de doenga e de mortalidade, 
que nao podem deixar de diminuir a produgao resultante de seu trabalho. 

E m anos de abundance, muitas vezes, os empregados abandonam 
seus patroes e procuram sua subsistence no trabalho autonomo. Mas 
os mesmos pregos baixos dos mantimentos, por aumentarem o fundo 
destinado a manutengao dos empregados, estimula os patroes, sobre- 
tudoos da agricultura, a empregar um numero maior detrabalhadores. 
Em tais ocasioes, os proprietaries rurais esperam mais lucro de seu 
trigo, mantendo alguns trabalhadores a mais, do que vendendo-o a 
baixo prego no mercado. A demanda de mao-de-obra aumenta, ao passo 
quediminui o numero dos que seoferecem para atender a tal demanda. 
Frequentemente, portanto, o prego da mao-de-obra aumenta em anos 
de pregos baixos. 

Em anos de escassez, a dificuldade e a incerteza da subsistence 
fazem toda essa gente voltar ansiosamente ao servigo. Mas o alto prego 
dos generos, por diminuir os fundos destinados a manutengao dos em¬ 
pregados, leva os patroes antes a diminuir doquea aumentar o numero 
dos empregados; tambem em anos de pregos altos, os trabalhadores 
autonomos pobres frequentemente consomem o reduzido capital que 
haviam utilizado para adquirir os materials necessarios para seu tra- 
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balho, sendo obrigados a tornar-se novamente diaristas, para poderem 
subsistir. O numero de candidates a emprego e maior do que as vagas 
dispomveis no mercado de mao-de-obra; muitos se dispoem a trabalhar 
por salaries mais baixos do que os normals, sendo que tanto os salaries 
dos empregados como o dos diaristas muitas vezes baixam em anos 
de pregas altos. 

Eis por que os patroes de todos os tipos muitas vezes fazem 
melhor os negocios com seus empregados em anos de pregos altos do 
que em anos de pregos baixos, encontrando-os mais humildes e depen- 
dentes na primeira hipotese do que na segunda. E por isso que reco- 
mendam naturalmente o primeiro como o mais favoravel a produtivi- 
dade do trabalho. Alem disso, os proprietaries de terra e os arrenda- 
tarios — duas das maiores categorias de patroes — tern outra razao 
para alegrar-se com os anos de pregos altos. Com efeito, a renda dos 
primeiros e o lucro dos segundos dependem muito do prego dos man- 
timentos. Nada, porem, pode ser mais absurdo que imaginar que nor¬ 
mal mente as pessoastrabalhem menos quandotrabalham para si mes- 
mos, do que quando trabalham para terceiros. De modo geral, um 
trabalhador independente pobresera mais laborioso do que um diarista 
pago por pega. O primeirodesfruta doproduto integral deseu trabalho, 
ao passo que o segundo o reparte com o patrao. O primeiro, em sua 
condigao de autonomo, esta menos sujeito a tentagao das mas compa- 
nhias, as quais em grandes manufaturas taofrequentementearruinam 
o moral dos outros. Ainda maior e, provavelmente a superioridade do 
trabalhador autonomo em relagao a empregados contratados por mes 
ou por ano, e cujos salarios nao sofrem alteragao, trabalhando muito 
ou pouco. Anos de pregos baixos tendem a aumentar a proporgao de 
trabalhador es i ndependentes em relagao a diaristas e empregados de todos 
os tipos, e anos de pregos altos tendem a diminuir o numero deles. 

Um autor francs de grande conhecimento e engenho, Messance, 
recebedor das talhas na eleigao de St. Etienne, procura mostrar que 
os pobres produzem mais em anos de pregos baixos do que em anos 
de pregos altos, comparando a quantidadeeo valor dos bens fabricados 
nessas ocasioes diferentes, nas tres manufaturas seguintes: uma de 
las brutas, localizada em Elbeuf, outra de linhoeoutra deseda, estas 
duas estendendo-se a toda a provincia de Rouen. De seu relato, trans- 
crito dos registros oficiais, aparece que a quantidade e o valor dos 
bens fabricados nessas tres manufaturas geralmente tern sido maior 
em anos de pregos baixos do que em anos de pregos altos, e que as 
quantidades maiores sempre se registraram nos anos de pregos mais 
baixos, e a produtividade minima ocorre nos anos de pregos mais altos. 
As tres parecem ser manufaturas estacionarias, ou seja: embora sua 
produgao possa apresentar alguma variagao de um ano para outro, no 
global nao estao progredindo nem regredindo. 

A manufatura de linho na Escocia ede la bruta na parteocidental 
do Yorkshire sao manufaturas em crescimento, cuja produgao, embora 
apresentando algumas variagoes, geralmente esta aumentando. Toda- 
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via, apos examinar os relatos publicados sobre sua produgao anual, 
nao consegui comprovar que suas variagoes tenham alguma correlagao 
sensivel com os pregos altos ou baixos das estagoes. Em 1740, ano de 
grande escassez, as duas manufaturas decairam consideravel mente. 
Mas em 1756, outro ano de grande escassez, a manufatura escocesa 
registrou progresses acima do normal. A manufatura de Yorkshire de- 
dinou e sua produgao nao atingiu o que havia sido de 1755 ate 1766, 
depois da rejeigao da lei americana sobre o selo. Naquele ano, e no 
anosubsequente, superou de muito o que havia atingido antes, edesde 
entao tern continuado a crescer. 

A produgao detodas as grandes manufaturas de bens para venda 
a grande distancia deve necessariamente depender, nao tanto dos pre- 
gos altos ou baixos nos paises em que operam, mas antes das circuns- 
tancias que afetam a demanda nos paises em que os bens sao consu- 
midos, da situagao de paz ou de guerra, e da boa ou ma disposigao de 
seus clientes. Alemdisso, grande parte do trabalho extraordinario pro- 
vavelmente executado nos anos de pregos baixos nunca entra nos re- 
gistros oficiais das manufaturas. Os empregados que abandonam o 
servigo de seus patroes tornam-se trabalhadores autonomas. As mu- 
Iheres voltam a casa de seus pais e geralmentefiam para fazer tecidos 
parasi esuasfamilias. Mesmoostrabalhadoresautonomosnemsempre 
trabalham para vender ao publico, mas sao empregados por alguns de 
seus vizinhos para fabricar artigos para uso familiar. Portanto, a pro¬ 
dugao deseu trabalho via de regra naofigura nesses registros oficiais, 
cujos dados as vezes sao publicados com tanto alarido, e com base nos 
quais seria inutil os nossos comerciantes e manufatores pretenderem 
proclamar a prosperidade ou o declinio dos maiores imperios. 

Embora as variagoes no prego da mao-de-obra nao somente nao 
coincidam sempre com as variagoes no prego dos mantimentos, mas 
muitas vezes sejam frontal mente opostas, naodevemos, com basenisto, 
imaginar queo prego dos mantimentos naotenha nenhuma influencia 
sobre o prego da mao-de-obra. O prego do trabalho em dinheiro e ne- 
cessario por duas circunstancias: a demanda de mao-de-obra e o prego 
dos artigos necessarios e confortos materials. A demanda de mao-de- 
obra, conforme estiver em aumento, em estagnagao ou em declinio, 
determina a quantidade dos artigos necessarios e dos confortos mate¬ 
rials que devem ser assegurados ao trabalhador, e o prego do trabalho 
em dinheiro e determinado pelo que e necessario para comprar esta 
quantidade. Portanto, embora o prego da mao-de-obra em dinheiro seja 
as vezes alto quando o prego dos mantimentos e baixo, seria ainda 
mais alto, continuando a demanda inalterada, se o prego dos generos 
fosse alto. 

Se o prego da mao-de-obra em dinheiro as vezes sobe em um 
caso, e em outro desce, e porque a demanda de mao-de-obra aumenta 
em anos deabundancia repentina eextraordinaria, ediminui nos anos 
de escassez repentina e extraordinaria. 

Em um ano de abundancia repentina e extraordinaria, muitos 
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dos empregadores tern fundos sufidentes para manter e empregar um 
numero maior de pessoas laboriosasdoqueocontingenteja empregado 
noano anterior, e nem sempre se consegue este numero extraordinario 
de trabalhadores. Por isso, os patroes que querem mais mao-de-obra 
disputam para consegui-lo, o que as vezes faz subir tanto o prego real 
do trabalho quanto seu prego em dinheiro. 

Em um ano de escassez repentina e extraordinaria, ocorre o con- 
trario. Os fundos destinados a empregar mao-de-obra sao menores que 
os disponiveis no ano inteiro. Um numero consideravel de pessoas perde 
seu emprego, e esses desempregados disputam as poucas vagas existentes, 
o que por vezes faz baixar tanto o prego real da mao-de-obra quanto seu 
prego em dinheiro. Em 1740, ano de escassez incomum, muitos estavam 
dispostos a trabalhar apenas para sobreviver. Nos anos subsequentes de 
abundancia, era mais dificil conseguir trabalhadores e empregados. 

A escassez caracteristica de um ano de pregos altos, por diminuir 
a demanda de mao-de-obra, tende a baixar seu prego, assim como o 
alto prego dos mantimentos tende a levanta-lo. Ao contrario, a abun¬ 
dancia de um ano de pregos baixos, por aumentar a demanda, tende 
a elevar o prego da mao-de-obra, assim como o prego baixo dos man¬ 
timentos tende a baixa-lo. Nas variagoes comuns do prego dos generos, 
essas duas causas opostas parecem contrabalangar-se mutuamente; 
esta e provavelmente, em parte, a razao pela qual os salaries do tra¬ 
balho em toda parte sao mais constantes e permanentes do que o prego 
dos generos. 

O aumento dos salarios do trabalho necessariamente faz subir o 
prego de muitas mercadorias, por aumentar o componente "salarios", 
tendendo assim a reduzir seu consumo tanto no pais como no exterior. 
Todavia, a mesma causa que faz subir os salarios do trabalho, ou seja, 
oaumentodo capital, tendea aumentar asforgas produtivasdotrabalho 
efazer com que uma quantidade menor de mao-de-obra produza uma 
quantidade maior de trabalho. O dono do capital, que emprega um 
grande numero de trabalhadores, necessariamente procura, para sua 
propria vantagem, fazer uma tal divisao e distribuigao adequada do 
emprego, que possam produzir o maximo de trabalho possivel. Pela 
mesma razao, ele procura colocar-lhes a disposigao as melhores ma- 
quinas que tanto ele como os trabalhadores possam imaginar. Ora, o 
que ocorre entre os trabalhadores de uma oficina especifica acontece, 
pelas mesmas razoes, entre os trabalhadores de uma grande sociedade. 
Quanto maior for seu numero, tanto mais se dividirao naturalmente 
em diferentes classes e subclasses de emprego. E maior o numero de 
cerebros ocupados em inventar as maquinas mais adequadas para exe- 
cutar o trabalho de cada um, sendo, portanto, maior a probabilidade 
deseinventaremefetivamentetaismaquinas. Havera, portanto, muitas 
mercadorias que, em consequencia desses aperfeigoamentos, podem ser 
produzidas por um numero tao reduzido de trabalhadores, que o au¬ 
mento do prego delas e mais do que compensado pela diminuigao de 
sua quantidade. 
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Os Lucros do Capital 


O aumento e a diminuigao dos lucros do capital dependem das 
mesmas causas queoaumentoea diminuigao dos salarios dotrabalho, 
do estado de progresso ou de declinio da riqueza da sociedade; porem 
essas causas afetam um e outro de maneira muito diferente. 

O aumento do capital, oqual faz subir os salarios, tendea baixar 
o lucro. Quando o capital de muitos comerciantes ricos e aplicado no 
mesmo negocio, naturalmente sua concorrencia mutua tende a reduzir 
seus lucros; e quando ha semelhante aumento de capital em todos os 
diversos ramos de negocio de uma mesma sociedade, a mesma concor¬ 
rencia produz necessariamente o mesmo efeito em todos eles. 

J a foi observado que nao e facil dizer com certeza quais sao os 
salarios medios do trabalho, mesmo em lugar determinado e em mo¬ 
menta especifico. Mesmo nesse caso, raramente podemos determinar 
outra coisa senao os salarios mais comuns. Ora, mesmo isso raramente 
podeser feitocom referenda aos lucros do capital. O lucroflutua tanto, 
que a propria pessoa que desenvolve determinado negocio nem sempre 
tern condigoes de dizer-nos qual e a media de seu lucro anual. Este e 
afetado nao somente por cada variagao do prego das mercadorias com 
as quais a pessoa negocia, mas tambem pel a boa ou ma sorte de seus 
concorrentes e de seus dientes, e por um sem-numero de outras cir- 
cunstancias e eventos aos quais estao sujeitos os bens, quando trans- 
portados por mar ou por terra, ou mesmo quando estocados em um 
armazem. O lucro varia, portanto, nao so de ano para ano, mas de 
um dia para o outro, e quase de uma hora para a outra. Saber com 
certeza qual e o lucro medio de todos os empreendimentos em um 
vasto Reino sera uma tarefa muito mais dificil; ejulgar com algum 
grau de precisao qual pode ter sido o lucro no passado recente ou em 
periodos remotos, eis uma tarefa totalmente impossivel. 

Entretanto, ainda queseja impossivel determinar com algum grau 
de precisao qual e ou foi a media dos lucros do capital, no presente 
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ou em tempos antigos, a consideragao dos juros do dinheiro e capaz 
de dar-nos uma ideia sobre os lucros. Pode-se adotar como maxima 
que, ondese podeganhar muitocom o uso do dinheiro, muitose pagara 
por esse uso; e onde pouco se pode ganhar com o uso dele, menos 
ainda e o que se pagara comumente por esse uso. Conforme, portanto, 
a taxa habitual de mercado dos juros variar em um pais, podemos ter 
certeza de que os lucros do capital variarao com ela: baixam quando 
ela baixa, e sobem quando ela sobe. Portanto, a evolugao dos juros do 
dinheiro pode levar-nos a formar alguma ideia sobre a evolugao do 
lucro do capital. 

O Decreto 37 de Henrique VIII declarou ilegais quaisquer juros 
acima de 10%. Ao que parece, antes dele por vezes se cobrava uma 
taxa superior a essa. No reinadode EduardoVI, ozeloreligiosochegou 
a proibir qualquer tipo de juro. Afirma-se, porem, que essa proibigao, 
como todas as outras desse tipo, nao produziu efeito algum, e prova- 
velmente aumentou o mal da usura, ao inves de reduzi-lo. O Estatuto 
de Henrique VIII foi renovado pelo Decreto 13 de Isabel, no capitulo 
8, sendo que 10% continuou sendo a taxa legal de juros ate o Decreto 
21 dej aime I, quando se operou uma redugao para 8%. Logo apos a 
Restauragao, houve uma redugao para 6%, e o Decreto 12 da Rainha 
Ana a reduziu para 5%. 

Todas essas regulamentagoes estatutarias parecem ter sidofeitas 
com grande propriedade. Parecem ter seguido, e nao antedpado, a 
taxa dejuros de mercado, ou seja, a taxa a qual pessoas de bom credito 
costumavam tomar emprestimos. Desde o tempo da rainha Ana, 5% 
parece ter sidouma taxa maisacima doqueabaixoda taxa de mercado. 
Antes da ultima guerra, o Governo tomava empresti mos a 3% e pessoas 
de bom credito na capital eem muitas outras partes do Reino, pagavam 
3,5%, 4% e 4,5%. 

Desde o tempo de Henrique VIII, a riqueza e a renda do pais 
tern progredido continuamente e, no decurso de seu progresso, parece 
que o ritmo foi sendo gradativamente acelerado e nao retardado. Ao 
que parece, a riqueza e a renda do pais nao somente aumentaram, 
mas aumentaram em ritmo cada vez mais rapido. Durante o mesmo 
periodo, os salaries do trabal ho aumentaram continuamente, ena maior 
parte dos diversos ramos de comercio e das manufaturas os lucros do 
capital diminuiram. 

Via de regra, requer-se um capital maior para movimentar um 
negocio em uma cidade grande do que em um vilarejo. Os grandes 
capitals empregados em cada ramo de negocio, e o numero de concor- 
rentes ricos geralmente reduzem a taxa de lucro nas cidades grandes, 
abaixoda taxa quese podeconseguir nocampo. Aocontrario, os salaries 
do trabalho costumam ser mais altos em uma cidade grande do que 
em uma aldeia. Em uma cidade prospera, as pessoas que dispoem de 
grandes capitals a investir, muitas vezes nao conseguem ter a quan- 
tidade de trabal hadores de que necessitam, e por isso concorrem entre 
si para conseguir a quantidade possivel, o que aumenta os salarios e 
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diminui os lucros do capital. Nas regioes afastadas do pais, muitas 
vezes nao ha capital suficiente para empregar todos os trabalhadores, 
e nesta situagao eles concorrem entre si para conseguir emprego, o 
que faz baixar os salaries e subir os lucros do capital. 

Na Escocia, embora a taxa dejuros seja a mesma que na Ingla- 
terra, a taxa do mercado e geralmente mais alta. As pessoas de exce- 
lente credito raramente pagam menos de 5%. Mesmo banqueiros pri- 
vados de Edimburgo pagam 4% pelas suas notas promissorias, cujo 
pagamento, total ou parcial, pode ser solicitado a vontade. Os ban¬ 
queiros privados de Londres nao pagam juros pelo dinheiro depositado 
em seus bancos. Poucos sao os negocios que nao se podem fazer com 
um capital menor na Escocia do que na Inglaterra. Por isso, a taxa 
comum delucrodeve ser algo maisalta.J a foi observado que os salaries 
do trabalho sao mais baixos na Escocia que na Inglaterra. O proprio 
pais nao somente e muito mais pobre, senao que tambem o ritmo do 
progresso — pois e evidente que esse existe — parece ser muito mais 
lento e retardado. 

Na Franga, a taxa legal dejuros no decorrer deste seculo nem 
sempre se tern regulado pela taxa de mercado. 127 Em 1720, os juros 
foram reduzidos do 20 Q para o 15 e peni, ou de 5% para 2%. Em 1724, 
a taxa foi elevada para o 13 Q peni, ou seja, 3 1/3%. Em 1725, foi no- 
vamente aumentada para o 20 e peni ou 5%. Em 1766, durante a ad- 
ministragao de Laverdy, os juros foram reduzidos para o 25 e peni, isto 
e, 4%. Depois disso, o padre Terray elevou-os depois a velha taxa de 
5%. O suposto objetivo de tantas redugoes violentas dos juros era pre- 
parar o caminho para reduzir o nivel das dividas publicas, objetivo 
que algumas vezes foi conseguido. Talvez a Franga hoje nao seja tao 
rica como a Inglaterra; embora a taxa legal dejuros no pais muitas 
vezes tenha sido mais baixa que na Inglaterra, a taxa de mercado 
geralmente tern sido mais alta, pelo fato de que la, como em outros 
paises, se dispoem de metodos muito seguros e faceis de evasao a lei. 
Foi-me assegurado por comerciantes britanicos que negociaram nos 
dois paises que os lucros sao maiores na Franga do que na Inglaterra; 
por isso, nao ha duvida de que muitos suditos britanicos preferem 
antes empregar seu capital em um pais em que o comercio esta desa- 
creditado do que em um pais onde ele e altamente respeitado. Os 
salaries do trabalho sao mais baixos na Franga do que na Inglaterra. 
Quando passamos da Escocia para a Inglaterra, a diferenga que po- 
demos notar entre o modo de vestir e a aparencia do povo em geral 
entre um pais e outro constitui um indicator suficiente para aferir a 
diferenga de condigoes entre os dois paises. O contraste e ainda maior 
se regressarmos da Franga. A Franga, embora sem duvida seja um 
pais mais rico que a Escocia, parece nao estar progredindo tao rapi- 
damente quanto esta ultima. No pais existe a ideia general izada, mesmo 


127 Ver DENISART. 'Taux des Interets". t. Ill, p. 18. 
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entre o povo, de que a nagao esta regredindo — opiniao que, em meu 
entender, carece de fundamento no tocante a Franga, emuito mais no 
casoda Escocia; com efeito, para convencer-sedocontrario, basta olhar 
a Escocia hoje, depois de te-la visto ha 20 ou 30 anos. 

Por outro lado, a provincia da Holanda, em comparagao com a 
extensao de seu territorio e o seu contingente populacional, e um pais 
mais rico que a Inglaterra. La o Governo toma emprestimos a 2% e 
particulares de bom credito pagam 3%. Afirma-se que os salarios do 
trabalho sao mais altos na Holanda do que na Inglaterra; e como se 
sabemuitobem, os holandesesnegociamcomtaxasdelucromais baixas 
do que qualquer outro povo da Europa. Alguns pretendem que o co¬ 
mercio na Holanda esteja em decadencia; isso podetalvez ser verdade 
em relagaoa alguns setores. Todavia, esses sintomas parecem constituir 
indicagaosuficientedequenaoexisteuma queda generalizada. Quando 
o lucro diminui, os comerciantes ficam muito propensos a queixar-se 
de que o comercio em geral esta em decadencia, embora a redugao do 
lucro seja o efeito natural e sua prosperidade, ou entao uma conse- 
quencia do fato de se estar aplicando um capital maior do que antes. 
Durante a ultima guerra, os holandeses conseguiram apoderar-se de 
todo o comercio internacional de intermediagao da Franga, do qual 
ainda hoje conservam uma parcela ponderavel. Os grandes bens que 
possuem tanto nos fundos franceses como nos ingleses — aproxima- 
damente 40 milhoes somente nos fundos ingleses, como se afirma (em¬ 
bora eu pessoalmente acredite haver muito exagero nesta cifra) — e 
as grandes quantias que empresta a particulares em paises em que a 
taxa de juros e mais alta do que em seu pais, sao circunstancias que 
indubitavelmente demonstram o excesso de seu capital, ou seja, que 
esse cresceu alem do que conseguem aplicar com lucro aceitavel em 
sua economia interna; entretanto, os holandeses nao demonstram que 
seus negocios internos decresceram. Assim como o capital de um par¬ 
ticular, embora adquirido por meio de um negocio determinado, pode 
aumentar alem do que seja capaz de empregar nele, e, nao obstante 
isso, esse negocio continua tambem a crescer, o mesmo pode acontecer 
com o capital de uma grande nagao. 

Em nossas colonias norte-americanas e das Indias Ocidentais, 
sao mais altos que na I nglaterra nao somente os salarios mas tambem 
os juros do dinheiro, e consequentemente, os lucros do capital. Nas 
diversas colonias, as taxas de juros, tanto a legal como a de mercado, 
vao de 6 a 8%. Entretanto, altos salarios e altos lucros de capital sao 
coisas que talvez muito dificilmente andam juntas, exceto nas circuns¬ 
tancias peculiares a colonias novas. Uma colonia nova sempre deve, 
durante algum tempo, ter maior carencia de capital em comparagao 
com a extensao de seu territorio, e ser mais subpovoada em comparagao 
com a extensao de seu capital, do que a maioria dos outros paises. 
Essas colonias recentes tern mais terra do que capital para investir 
nela. O capital dequedispoem e, portanto, a pi icado somente nocultivo 
das areas mais ferteis e melhor localizadas, ou seja, nas terras loca- 
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lizadas perto da costa maritima e ao longo das margens dos rios na- 
vegaveis. Essas areas, alias, sao muitas vezes compradas a um prego 
abaixo do valor, e mesmo abaixo do valor de sua produgao natural. O 
capital aplicado na compra e no aprimoramento dessas areas neces- 
sariamente produz um lucro muito grande, podendo-se portanto pagar 
juros muito altos. O acumulo rapido de capital em um negocio tao 
rentavel possibilita ao plantador aumentar sua mao-de-obra em um 
ritmo mais rapido do que pode encontra-la em uma nova colonia. Os 
trabalhadores que o plantador consegue empregar, portanto, sao muito 
liberalmente remunerados. A medida que a colonia se desenvolve, os 
I ucros do capital diminuem gradual mente. Quando as areas maisferteis 
e mais bem localizadas estiverem todas ocupadas, sera menor o lucro 
quese podera auferir do cultivo de areas de qualidade e de localizagao 
menos privilegiadas, sendo tambem mais baixos os juros que poderao 
ser pagos pelo capital ali aplicado. Eis por que na maioria das nossas 
col on i as tanto a taxa legal de juros como a taxa de mercado tern si do 
consi deravel mente reduzidas durante o seculo atual. Na medida em 
que aumentaram a riqueza, os melhoramentos ea populagao, os juros 
declinaram. Os salarios do trabalho nao baixam com a diminuigao dos 
I ucros do capital. A demanda de mao-de-obra cresce com o aumento 
do capital, quaisquer que sejam os lucros dele auferidos, e depois que 
esses diminuem, o capital nao somente pode continuar a aumentar, 
mas ate a crescer mais rapidamente do que antes. Com as nagoes 
laboriosas que progridem na aquisigao da riqueza ocorre o mesmo que 
com individuos laboriosos. Um capital grande, embora produza lucros 
pequenos, geralmente aumenta com maior rapidez que um capital re- 
duzido com lucros elevados. Segundo diz o proverbio, dinheiro gera di- 
nheiro. Quando se tern um poucode capital, muitas vezes e fad I conseguir 
mais. O grande problema e conseguir esse pouco inicial. A correlagao 
entre o aumento do capital eo aumento do trabalho, ou seja, da demanda 
de trabalho util, ja foi em parte explicada, mas explicagao mais completa 
vira adiante, quando tratarmos do acumulo de capital. 

A aquisigao de novo territorio, ou de novos setores de comercio, 
as vezes pode aumentar os lucros do capital, e com isso os juros do 
dinheiro, mesmo em um pais queesta avangandocom rapidez na aqui¬ 
sigao da riqueza. Pelo fato de o capital do pais nao ser suficiente para 
todos os negocios que as riquezas conquistadas propiciam as diversas 
pessoas entre as quais esta dividido o capital, este passa a ser aplicado 
somente naqueles setores especificos que asseguram o maxi mo de lucro. 
Uma parte do capital que anteriormente havia sido aplicado a outros 
tipos de comercio necessariamente passa a ser retiradodali e canal izado 
para algum negocio novo e mais rendoso. Em consequencia, em todos 
esses negocios antigos, a concorrencia passa a ser menor do que antes. 
O mercado passa a ser suprido com menor abundancia de muitos tipos 
de bens. O prego desses bens necessariamente aumenta mais ou menos, 
dando um grande lucro para aqueles que os comercializam, podendo 
eles, portanto, permitir-se pagar juros maisaltos. Durantealgum tempo 
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apos oterminoda ultima guerra, era comum naosomente particulares 
com melhor credito, mas tambem algumas das melhores companhias 
de Londres contrairem emprestimos a 5%, quando antes disso nao 
costumavam pagar mais do que 4 ou 4,5%. A grande conquista, tanto 
de territorio como de comercio, por nossas aquisigoes na America do 
Norte e nas indias Ocidentais, explicarao suficientemente esse fato, 
sem se ter que supor uma diminuigao no capital da sociedade. Uma 
tao grande conquista de novos negocios a ser levados a cabo pelo antigo 
capital devem necessariamenteter diminuidoa quantidadeempregada 
em grande numero de setores particulares, nos quais, sendo menor a 
concorrencia, o lucro deve ter-se tornado maior. Mais adiante terei 
oportunidadedemencionar as razoes que me levam a crer queoestoque 
de capital da Gra-Bretanha naodiminui, nem mesmoem consequencia 
da enorme despesa ocasionada pela ultima guerra. 

Entretanto, a diminuigaodoestoquedocapital deuma sociedade, 
ou dos fundos destinados a manutengao da mao-de-obra, assim como 
baixa os salaries, aumenta os lucros do capital, e consequentemente 
tambem os juros do dinheiro. Pelo fato de baixarem os salarios, os 
donos do capital remanescente na sociedade tern condigoes para colocar 
suas mercadorias no mercado com despesas menores do que antes, 
podendo vende-las mais caro, ja que e menor do que antes o capital 
empregado para col oca-las no mercado. Portanto, suas mercadorias cus- 
tam menos para eles, porem eles as vendem mais caro. Pelo fato, por¬ 
tanto, de estarem lucrando tanto na compra como na venda delas, 
podem permitir-se pagar juros mais altos. As grandes fortunas adqui- 
ridas tao de repente e com tanta facilidade em Bengala e nos outros 
estabelecimentos britanicos nas indias Orientals comprovam-nos que, 
assim como os salarios sao muito baixos, os lucros do capital sao muito 
altos nesses paisesarruinados. Comosjurosdodinheiroocorrea mesma 
correlagao. Em Bengala, empresta-se dinheiro aos agricultores a 40, 
50 e ate 60% e a proxima colheita e hipotecada para o pagamento. 
Assim como os lucros permitidos por essas taxas de juros necessaria- 
mente comem quase toda a renda devida ao dono da terra, da mesma 
forma essa usura de tal monta devora por seu turno a maior parte 
daqueles lucros. Antes da queda da Republica dos romanos, pareceter 
sido generalizada uma usura do mesmo tipo nas provincias sob a admi- 
nistragaodesastrosa deseus proconsules. Segundo nos informam as cartas 
de Cicero, o virtuoso Brutus emprestava dinheiro em Chipre a 48%. 

Em um pais que tivesseadquirido toda a riqueza compativel com 
a natureza de seu solo e dima e com a sua localizagao em relagao a 
outros paises, e que portanto nao tivesse mais possibilidade de pro- 
gredir, mas ao mesmo tempo nao estivesse regredindo, aconteceria o 
seguinte: tanto os salarios dotrabalhocomoos lucros do capital seriam 
provavelmente muito baixos. Em um pais totalmente povoado, tanto 
em relagao ao territorio necessario para manter essa popuIagao, quanto 
em relagao ao capital necessario para dar-lhe emprego, a concorrencia 
para conseguir emprego necessariamenteseria taograndequereduziria 
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os salaries ao estritamente necessario para conservar o numero de 
trabalhadores, sendo que esse numero jamais poderia ser aumentado, 
pois opaisja estaria, nocaso, totalmentepovoado. Em um paissaturado 
de capital, em relagaoa todos os negociosa transacionar, essemontante 
tao alto de capital seria aplicado em todo e qualquer setor especifico 
que a extensao do comercio comportasse. Em consequencia, a concor- 
rencia seria em toda parte a maxima imaginavel, e o lucro comum do 
capital seria igualmente o mais baixo possivel. 

Talvez, porem, nenhum pais tenha ainda chegado a esse grau 
de opulencia. A China parece ter permanecido estacionaria por muito 
tempo, e provavel mente muito antes havia atingido aquele maxi mo de 
riqueza consentaneo com a natureza de suas leis e instituigoes. En- 
tretanto, esse maximo pode ser muito inferior ao que comportaria a 
natureza de seu solo, seu clima e sua localizagao, com outras leis e 
instituigoes. Um pais que negligencia ou menospreza o comercio exte¬ 
rior, e que so permite a entrada dos navios de outras nagoes em um 
ou outro de seus portos, nao pode efetuar o mesmo volume de negocios 
que teria condigoes de fazer com leis e instituigoes diferentes. Alem 
disso, em um pais em que, embora os ricos, ou seja, os donos de grandes 
capitais, desfrutam de muita seguranga, e os pobres, ou seja, os donos 
decapitais pequenos, naotem praticamentenenhuma seguranga ealem 
disso estao sujeitos, sob pretexto de justiga, a serem pilhados e sa- 
queados a qualquer momenta pelos mandarins inferiores, o volume de 
capital empregado nos diversos setores de comercio jamais pode ser 
igual aquilo que a natureza e a extensao desse negocio comportaria. 
Em cada setor, a opressao dos pobres deve levar ao monopolio dos 
ricos, os quais, reservando todo o comercio para si, terao condigoes de 
auferir lucros extraordinarios. Afirma-se, pois, queosjuros comuns na 
China sao de 12%, sendo obvio que os lucros normais auferidos do 
capital devem ser suficientes para permitir juros tao elevados. 

Uma deficiencia na lei podeasvezesaumentarconsideravelmente 
a taxa de juros acima daquilo que seria exigido pela condigao do pais, 
notocantea riqueza ou pobreza. Quandoa lei nao obriga ocumprimento 
dos contratos, ela coloca os tomadores de emprestimos no mesmo pe 
e situagao em que se encontram, em paises mais bem organizados, os 
que foram a bancarrota ou as pessoas de credito duvidoso. A incerteza 
de recuperar o dinheiro emprestado faz com que o emprestador de 
dinheiro pratique o mesmo grau de usura que geralmente se espera 
de quern foi a bancarrota. Entre as nagoes barbaras que invadiram as 
provincias ocidentais do I mperio Romano, ocumprimento dos contratos 
foi durante muito tempo deixado a boa-fe das partes contratantes. Ra- 
ramente os tribunals de justiga intervinham neste assunto. E talvez 
a esta razao que se devem, em parte, as altas taxas de juros apresen- 
tadas nessas epocas antigas. 

Quandoa lei proibe totalmente os juros, nao conseguira impedi- 
los. Muitas pessoas terao que tomar emprestimos, e ninguem dara 
emprestimo sem levar em conta o uso de seu dinheiro que seja con- 
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sentaneo nao somente com o que se possa fazer com esse uso, mas 
tambem com a dificuldade e o perigo de infringir a lei. Para Montes¬ 
quieu, as altas taxas de juros vigentes entre as nagoes maometanas 
devem atribuir-se nao a pobreza desses povos, mas em parte a essa 
causa, e em parte a dificuldade de reaver o dinheiro emprestado. 

A taxa normal minima de juros deve sempre ser algo superior 
ao que e suficiente para compensar as perdas ocasionais, as quais esta 
exposta qualquer aplicagao de capital. Somente esse excedente pode 
ser considerado como lucro limpo ou liquido. O que se denomina lucro 
bruto muitas vezes engloba nao somente esse excedente, mas tambem 
o que e retido para compensar tais perdas extraordinarias. Os juros 
queotomador de emprestimopodepermitir-sepagar saoproporcionais 
somente ao lucro liquido. 

Analogamente, a taxa normal minima dejuros deveser algo mais 
do que o suficiente para compensar as perdas ocasionais as quais esta 
exposto quern da o emprestimo, mesmo usando de razoavel prudencia. 
Se a taxa dejuros nao englobar esse algo mais, os unicos motives que 
levam ao emprestimo so podem ser a caridade ou a amizade. 

Em um pais que tivesse atingido seu grau pleno de riqueza, e 
noqual emtodoramoespecificode negocios houvesseo volume maxi mo 
de capital que nele pudesse ser aplicado, assim como a taxa normal 
de lucro liquido seria muito baixa, da mesma forma a taxa normal de 
juros de mercado admissivel seria tao baixa, que seria impossivel uma 
pessoa viver dos juros de seu dinheiro, a nao ser que se tratasse dos 
individuos mais ricos. Todas as pessoas defortuna pequena ou media 
seriam obrigadas a supervisionar, elas mesmas, o emprego de seu ca¬ 
pital. Seria necessario que praticamente cada um fosse um homem de 
negocios, ou se empenhasse em algum tipo de comercio. A provmcia 
da Holanda parece estar se aproximando desse estagio. La esta fora 
da moda nao ser um homem de negocios. A necessidade fez com que 
seja normal cada um ser assim, e em toda parte e o costume que 
regula a moda. Assim como e ridiculo nao vestir-se, da mesma forma 
e ridiculo, ate certo ponto, nao ter ocupagao como os outros. Assim 
como um civil se sente mal em um acampamentoou em uma guarnigao 
militar, correndo ate o risco de ser alvo da chacota nesse ambiente, o 
mesmo acontece com uma pessoa ociosa entre homens de negocio. 

A taxa normal maxima de lucro pode ser tal, que, no prego da 
maioria das mercadorias, absorve integralmente o que deve ir para a 
renda da terra, edeixa somenteoqueesuficientepara pagar otrabalho 
de prepara-las e leva-las ao mercado, de acordo com a taxa minima a 
qual se pode em qualquer lugar pagar a mao-de-obra, ou seja, a mera 
subsistence dotrabalhador. Deuma forma ou deoutra, otrabalhador, 
em qualquer hipotese, deve ter ganho o suficiente para manter-se en- 
quantoestava trabalhando, masodonoda terra nem sempreja recebeu 
necessariamente o seu pagamento. Os lucros do comercio executado 
pelos empregados da Companhia das Indias Orientals em Bengala tal - 
vez nao estejam muito longe dessa taxa. 
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A proporgao que a taxa comum demercadodosjuros devemanter 
com a taxa normal de lucro liquido, necessariamente varia conforme 
o lucro aumentar ou diminuir. J uros duplos na Gra-Bretanha e o que 
os comerciantes denominam um lucro bom, moderado, razoavel — ter- 
mos que, entendo eu, significam o mesmo que um lucro comum e nor¬ 
mal. Em um pais em que a taxa normal de lucro liquido e 8 ou 10%, 
pode ser razoavel que a metade se integre aos juros onde quer que o 
negocio seja executado com dinheiro emprestado. O capital fica sob o 
risco do tomador do emprestimo, o qual por assim dizer assegura-o ao 
emprestador; e 4 ou 5% podem, na maioria dos casos, ser um lucro 
suficiente sobre o risco do seguro e uma remuneragao suficiente para 
o trabalho empregar o capital. Todavia, a proporgao entre os juros e 
o lucro liquido nao poderia ser a mesma em paises em que a taxa 
normal de lucro fosse muito mais baixa ou muito mais alta. Se fosse 
muito mais baixa, talvez nao se poderia atribuir a metade dela aos 
juros; e se fosse muito mais alta, poder-se-ia atribuir-lhe mais da 
metade. 

Em paises que avangam rapidamente para a riqueza, a baixa 
taxa de lucro pode, no prego de muitas mercadorias, compensar os 
altos salaries do trabalho, e possibilitar a esses paises vender taobarato 
quanto seus vizinhos menos prosperos, entre os quais os salaries do 
trabalho podem ser mais baixos. 

Na realidade, os lucres altos tendem muito mais a aumentar o 
prego do trabalho do que os altos salarios. Se, por exemplo, na manu- 
fatura do linho, os salaries das diversas categorias de trabalhadores 
— cardadores de linho, fiandeiros, teceloes etc. — fossem todos au- 
mentados em 2 pence por dia, seria necessario aumentar o prego de 
uma pega de linhosomenteem 2 pence vezesonumerodetrabalhadores 
empregados nesse servigo, multiplicando o resultado pelo numero de 
dias empregados na fabricagao dessa pega. Portanto, aquela parte do 
prego que e representada pelos salaries haveria de subir, atraves de 
todos os estagios da fabricagao, somente em proporgao aritmetica a 
esse aumento salarial. Ao contrario, se aumentarmos de 5% o lucro 
de todos os empregadores desses trabalhadores, a parte do prego da 
mercadoria que e representada pelo lucro aumentaria, atraves dos di- 
versos estagios da fabricagao, em proporgao geometrica a essa taxa de 
lucro. O empregador dos cardadores de linho, ao vender seu produto, 
exigiria um adicional de 5% sobre o valor total dos materials e salarios 
queadiantou a seus empregados. O empregador dos fiandeiros exigiria 
um adicional de 5%, tanto sobre o prego do linho que pagou adiantado 
como sobre os salarios dos fiandeiros, que tambem foram antedpados. 
E o empregador dos teceloes exigiria tambem seus 5%, tanto sobre o 
prego dos fios de linho que pagou adiantado como sobre os salarios 
dos teceloes. Ao aumentar o prego das mercadorias, o aumento dos 
salarios opera da mesma forma que juros simples ofazem no acumulo 
dodebito, ao passo que o aumento do lucro opera como juros compostos. 
Nossos comerciantes e donos de manufaturas reclamam muito dos efei- 
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tos perniciosos dos altos salarios, aumentandoo pregodas mercadorias, 
e assim diminuindo a venda de seus produtos tanto no pais como no 
exterior. Nada dizem sobre os efeitos prejudiciais dos lucros altos. Si- 
lenciam sobre os efeitos danosos de seus proprios ganhos. Queixam-se 
somente dos ganhos dos outros. 
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Os Salarios e o Lucro nos Diversos Empregos de 
Mao-de-Obra e de Capital 


E m seu conjunto, as vantagens e desvantagens dos diversos em¬ 
pregos de mao-de-obra edecapital, em regioes vizinhas entresi, devem 
ser perfeitamente iguais ou continuamente devem tender a igualdade. 
Se na mesma regiao houvesse alguma ocupagao ou emprego que visi- 
velmente fosse mais ou menos vantajoso que os demais, no primeiro 
caso seriam tantos que o procurariam — e no segundo seriam tantos 
os que o abandonariam — que as vantagens logo voltariam ao nivel 
dos demais empregos. I sso aconteceria, em todo caso, em uma sociedade 
em que se deixasse as coisas seguirem seu curso natural, e em que 
houvesse perfeita liberdade, tanto para cada um escolher as profissoes 
que acreditasse apropriadas, como para mudar de profissao sempre 
que considerasse conveniente. O interesse de cada um o levaria a pro- 
curar o emprego vantajoso e evitar o desvantajoso. 

Os salarios em dinheiro e o lucro, na realidade, sao extremamente 
diferentes em toda a Europa, de acordo com os diferentes empregos de 
mao-de-obra ede capital. Essa diferenga tern origem, em parte, em certas 
circunstancias ou fatores inerentes aos proprios empregos, fatores esses 
que, realmente ou ao menos na imaginagao das pessoas, respondem por 
um pequeno ganho pecuniario em alguns, e contrabalangam um grande 
ganho em outros — e em parte na politica vigente na Europa, que em 
nenhum lugar permite que as coisas ocorram com plena liberdade. 

A consideragao especifica dessas circunstancias e da mencionada 
politica faz com que este capitulo se divida em duas partes. 

PARTE PRIMEIRA 

Desigualdades decorrentes da natureza dos proprios empregos 

Sao cinco as principals circunstancias que, segundo tenho podido 
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observar, respondem por um pequeno ganho pecuniary em alguns em- 
pregos e contrabalangam um ganho grande em outros: primeiro, o ca- 
rater agradavel ou desagradavel dos proprios empregos; segundo, a 
facilidade e o pouco dispendio, ou a dificuldade e o alto dispendio exi- 
gidos para a aprendizagem dos empregos; terceiro, a constancia ou 
inconstancia desses empregos; quarto, o grau pequeno ou grande de 
confianga, colocado naqueles que os ocupam; quinto, a probabilidade 
ou improbabilidade de ter sucesso neles. 

Primeiramente, os salarios do trabalho variam segundo a facili¬ 
dade ou dureza, ograu delimpeza ou sujeira, oprestigioou desprestigio 
da profissao. Assim, na maioria dos lugares, considerando-se o ano 
todo, um oficial de alfaiate ganha menos do que um oficial de tecelao. 
Seu trabalho e muito mais facil. Um oficial de tecelao ganha menos 
do que um oficial de ferreiro. Seu trabalho nem sempre e mais facil, 
mas e muito mais I impo. Um oficial deferrador, embora seja um artesao, 
raramente ganha tanto, em 12 horas, o que um mineiro, que e apenas 
um operario, ganha em 8 horas. Seu trabalho nao e tao sujo, e menos 
perigosoeeexecutadoa luzdodia eemcima do solo. A honra representa 
uma grande parcela na remuneragao de todas as profissoes honrosas. 
Quanto aos ganhos pecuniarios, considerando tudo, geralmente essas 
profissoes sao mal remuneradas, como procurarei mostrar depois. O 
desprestigio tern um efeito contrary A ocupagao de um agougueiro e 
brutal e odiosa; mas em muitos lugares e mais rendosa do que a maior 
parte das ocupagoes comuns. O emprego mais detestavel e de carrasco 
publico, que, em comparagao com o volume de trabalho executado, e 
mais bem remunerado do que qualquer outro emprego comum. 

A caga e a pesca, ocupagoes mais importantes da humanidade 
no estagio primitivo da sociedade, transformaram-se, no estagio social 
adiantado, na diversao mais agradavel, sendo que as pessoas fazem 
entao por prazer o que antes faziam por necessidade. Portanto, no 
estagio social adiantado, sao todas pessoas muito pobres aquelas que 
abragam como profissao o que para outros e um passatempo. Os Pes¬ 
cadores sao os mesmos desdeo tempo deTeocrito. 128 U m cagador furtivo 
e em toda parte da Gra-Bretanha uma pessoa muito pobre. Em paises 
em queorigor da lei naoadmiteessa ocupagao, ocagador com permissao 
legal naoesta em muitomelhorescondigoes. O gostonatural poraqueles 
empregos faz com que um maior numero de pessoas os prefiram em 
relagao aquelas que podem viver confortavelmente por meio deles, e 
o produto de seu trabalho, em proporgao a sua quantidade, chega sem¬ 
pre ao mercado muito barato para que possa permitir mais do que os 
meios minimos de subsistence aos trabalhadores. 

O carater desagradavel e o despresti gi o afetam os I ucros do capital 
da mesma maneira que os salarios do trabalho. O proprietary de uma 
estalagem ou taverna, que nunca e dono de sua propria casa, e que 
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esta exposto a brutalidade de qualquer beberrao, exerce uma profissao 
que nao e nem muito agradavel nem muito prestigiada. No entanto, 
dificilmente existe uma profissao comum na qual um capital tao re- 
duzido produza um lucro tao grande. 

Em segundolugar, os salariosdotrabalhovariamcoma facilidade 
e o pouco dispendio, ou a dificuldade e a alta despesa requeridas para 
aprender a ocupagao. 

Quando se instala uma maquina cara, deve-se esperar que o 
trabalho extraordinario a ser executado por ela antes que se desgaste 
permita recuperar o capital nela investido, no minimo com o lucro 
normal. Uma pessoa formada ou treinada a custo de muito trabalho 
e tempo para qualquer ocupagao que exija destreza e habilidade ex- 
traordinarias pode ser comparada a uma dessas maquinas dispendio- 
sas. Espera-se que o trabalho que essa pessoa aprende a executar, 
alem de garantir-lhe o salario normal de um trabalho comum, Ihe 
permita recuperar toda a despesa de sua formagao, no minimo com os 
lucros normals de um capital do mesmo valor. E isso deve acontecer 
dentro de um prazo razoavel, levando-se em conta a duragao muito 
incerta da vida humana, da mesma forma como se leva em conta a 
durabilidade mais certa da maquina. 

A diferenga entre os salarios do trabalho qualificado e os do tra¬ 
balho comum esta fundada nesse principio. 

A politica europeia considera o trabalho de todos os mecanicos, 
artifices e operarios de manufaturas como trabalho qualificado, e o de 
todos os trabalhadores do campo como trabalho comum. Parece supor 
queotrabalhodos primeiros ede natureza mais exata e mais delicada 
que o dos segundos. Em alguns casos talvez isso seja verdade, mas na 
maioria dos casos ocorre coisa bem diferente, como procurarei mostrar 
mais adiante. Eis por que as leis e costumes da Europa, para qualificar 
uma pessoa a executar um determinado tipo de trabalho, impoem a 
necessidade de uma aprendizagem, embora com rigor diferente con- 
forme os lugares. Os outros empregos deixam-nos livres e abertos a 
quern queira. Durante o periodo de aprendizagem, o trabalho integral 
do aprendiz pertence a seu patrao. Durante esse periodo, o aprendiz, 
em muitos casos, deve ser mantido pelos seus pais ou parentes, e 
quaseem todos os casos depende deles para vestir-se. Costuma-setam- 
bem pagar algum dinheiro ao patrao por ensinar ao aprendiz a ocu¬ 
pagao. Os que nao podem dar dinheiro, dao tempo, ou entao perma- 
necem sem remuneragao por um periodo de anos maior do que o cos- 
tumeiro— um tratamentoque, alemde nao ser sempre vantajoso para 
o patrao, devidoa habitual preguiga dos aprendizes, representa sempre 
uma desvantagem para estes ultimos. Ao contrario, no trabalho do 
campo, o trabalhador, enquanto desempenha as tarefas mais faceis, 
aprende as tarefas maisdificeisda profissao, ecom seu proprio trabalho 
mantem-se em todos os estagios de seu emprego. E pois razoavel que, 
na Europa, os salarios dos mecanicos, artifices e operarios de manu¬ 
faturas sejam algo mais altos que os dos trabalhadores comuns. E 
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realmente o sao; e seus ganhos maiores fazem com que, na maioria 
dos lugares, sejam considerados como uma categoria superior de pes- 
soas. Todavia, essa superioridade e geralmente muito pequena: os ga¬ 
nhos diarias ou semanais dos oficiais nos tipos mais comuns de ma- 
nufatura, tais como a de tecidos simples de linho e la, se computada 
a media, na maioria dos lugares representam pouco mais do que o 
salario diario dos trabalhadores comuns. Certamente, sua profissao e 
mais constante e uniforme, e a superioridade de seus ganhos, consi- 
derado o ano todo, pode ser algo maior. Entretanto, parece evidente 
que nao e maior do que o suficiente para compensar o custo mais alto 
de sua formagao. 

A formagao para as artes inventivas e para as profissoes liberals 
e ainda mais cansativa e dispendiosa. Em consequencia disso, a re- 
muneragao de pintores e escultores, de advogados e medicos deve ser 
muito superior, e realmente o e. 

Os lucros do capital parecem ser muito pouco afetados pela fa- 
cilidade de ou dificuldade de aprender a ocupagao em que o capital e 
aplicado. Com efeito, todos os diversos modos de emprego comum de 
capital nas grandes cidades parecem ser mais ou menos igualmente 
faceiseigualmentedificeisdeaprender. Determinadosetor docomercio 
externo ou interno dificilmente pode ser uma ocupagao muito mais 
complexa do que outra. 

Em terceirolugar, os salarios dotrabalhoem ocupagoes diferentes 
variam com a constancia ou a inconstancia do emprego. 

O emprego e muito mais constante em algumas ocupagoes do 
que em outras. Na maior parte das manufaturas, um diarista pode 
estar bastante seguro de emprego quase todos os dias do ano em que 
tiver condigoes de trabalhar. Ao contrario, um pedreiro nao tern con- 
digoes de trabalhar com geada forte ou com mau tempo, e nas outras 
ocasi oes seu emprego depende dos cha mados ocasi ona i s de seus cl i entes. 
Consequentemente, ele esta com frequencia sujeito a nao ter trabalho. 
Por esse motivo, o que ele ganha enquanto esta ocupado, nao somente 
deve ser suficiente para mante-lo quando esta ocioso, mas tambem 
para dar-lhe alguma compensagao por aqueles momentos deansiedade 
e tristeza pelos quais as vezes passa, ao pensar em sua situagao pre- 
caria. Portanto, la onde os ganhos da maior parte dos operarios ma- 
nufatureiros estao mais ou menos ao mesmo nivel dos salarios diarios 
dos trabalhadores comuns, os salarios dos pedreiros sao entre 50 e 
100% mais altos que aqueles. La onde os trabalhadores comuns ganham 
4 ou 5 xelins por semana, os pedreiros com frequencia ganham 7 ou 
8; la onde os primeiros ganham 6, os segundos ganham 9 ou 10, e 
onde os primeiros ganham 9 ou 10, como em Londres, os segundos 
geralmente ganham 15 ou 18. E no entanto nenhum tipo de trabalho 
qualificado parece mais facil de se aprender do que o dos pedreiros. 
Afirma-se que os carregadores de cadeirinhas de Londres durante o 
verao, as vezes se empregam como pedreiros. Por conseguinte, os altos 
salarios desses trabalhadores nao sao tanto a recompensa de sua ha- 
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bilidade, senao maisa remuneragao pela instabilidade que caracteriza 
sua profissao. 

Um carpinteiro de casas parece exercer uma ocupagao de tipo 
mais aperfeigoado e mais inventivo que um pedreiro. No entanto, em 
alguns lugares — pois nao e assim em todos — seu salario diario e 
algo mais baixo. Sua ocupagao, embora dependa muito dos dientes, 
nao depende tanto quanto a do pedreiro; alem disso, seu trabalho nao 
esta sujeito a ser interrompido pelo mau tempo. 

Em se tratando de ocupagoes que geralmente garantem emprego 
constante, quando eventualmente deixam de oferecer essa seguranga 
em um determinado lugar, os salarios dos trabalhadores em questao 
sobem bastante em relagao a proporgao normal dos salarios dos tra¬ 
balhadores comuns. Em Londres, quase todos os artifices diaristas estao 
expostos a serem despedidos pelos seus patroes de um dia para outro, 
de uma semana para outra, da mesma forma que os diaristas de outros 
lugares. Por isso, a categoria mais baixa de artesaos, os oficiais de 
alfaiate, ganham em Londres meia coroa por dia, embora o salario de 
umtrabalhador cornu m gi re em tor node 18 pence. Emcidades pequenas 
e vi I ar ej os, os sa I a r i os dos of i ci a i s de a I fa i ates mu i tas vezes di f i ci I mente 
igualam os dos trabalhadores comuns; entretanto, em Londres esses 
profissionais muitas vezes permanecem semanas inteiras desocupados, 
sobretudo durante o verao. 

Quando a instabilidade do emprego se associa a dureza do tra¬ 
balho, a sua natureza desagradavel e a sujeira do servigo, essas cir- 
cunstancias por vezes fazem o salario dos trabalhadores comuns subir 
acima do salario dos artesaos mais qualificados. Supoe-sequeem New¬ 
castle um mineiro que trabalha por tarefa ganha geralmente em torno 
do dobro — em muitos lugares da Escocia, ate o triplo — do salario 
pago ao trabalho comum. Esses salarios altos sao totalmente devidos 
a dureza do trabalho, a sua natureza desagradavel e a sujeira com 
que tern que lidar o trabalhador no exercicio de sua profissao. Na 
maioria dos casos, essa profissao Ihe pode assegurar a estabilidade 
que ele quiser. Os carregadores de carvao de Londres exercem uma 
profissao que, no tocante a dureza, ao carater desagradavel e sujo do 
servigo, quaseseemparelha coma dos mineiros; devidoa irregularidade 
inevitavel das chegadas dos navios transportadores de carvao, essa 
profissao necessariamente oferece muito pouca estabilidade para a 
maioria deles. Se, portanto, os mineiros ganham duas e ate tres vezes 
o salario dos trabalhadores comuns, nao deve parecer estranho que os 
carregadores de carvao devam ganhar as vezes quatro ou cinco vezes 
o que ganham os trabalhadores comuns. Na pesquisa feita sobre a 
condigao deles, alguns anos atras, constatou-se que, com a taxa de 
salario vigente para eles, podiam ganhar de6 a 10 xelins por dia. Seis 
xelins correspondem mais ou menos a quatro vezes o salario de um 
trabalhador comum em Londres, sendoqueem cada ocupagao especifica 
o salario minimo comum pode sempre ser considerado como o ganho 
efetivamente auferido pela maioria. Entretanto, por mais exorbitantes 
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que possam parecer esses salarios, se fossem mais do que o suficiente 
para compensar todos os fatores desagradaveis da profissao, surgiria 
logo um numero tao grande de concorrentes que obrigaria a reduzir 
esses salarios a um nivel mais baixo, tanto mais em se tratando de 
uma ocupagao que nao tern nenhum privilegio exclusivo. 

A estabilidade ou instabilidade oferecida por uma ocupagao nao 
podeafetar o lucro normal do capital em nenhuma ocupagao. Empregar 
constantemente ou nao o capital nao depende da ocupagao, mas de 
quern aplica o capital. 

Em quarto lugar, os salarios do trabalho variam de acordo com 
o grau de confianga — pequeno ou grande — que se deve depositar 
nos trabalhadores. 

Os salarios dos ourives e joalheiros em toda parte sao superiores 
aos de muitos outros trabalhadores de aptidao igual ou ate de habilidade 
superior; isso em razao dos materials preciosos que Ihes sao confiados. 

Confiamos nossa saude ao medico, nossa fortuna e as vezes nossa 
propria vida ao advogado ou procurador. Tal confianga nao poderia, 
seguramente, ser depositada em pessoas de condigao menos que me- 
diana ou baixa. Por isso, a remuneragao desses profissionais deve ser 
tal, que Ihes permita ocupar na sociedade aquela posigao exigida pela 
confianga tao grande que neles se deposita. O grande dispendio de 
tempo e de dinheiro necessario para formar um profissional dessa ca- 
tegoria, sealiadoa essa circunstancia, aumenta necessariamenteainda 
mais o prego de seu trabalho. 

Quando uma pessoa aplica somente seu proprio capital em um 
negocio, nao ha lugar para confianga, e o credito que pode receber de 
outras pessoas nao depende da natureza do seu negocio; mas doconceito 
que esses tern sobre a fortuna, a probidade e a prudencia do investidor 
do capital. Por isso, as diferengas de taxas de lucro, de um negocio ou 
tipo de comercio para outro, nao podem provir dos diferentes graus de 
confianga depositada nos comerciantes. 

Em quinto lugar, o salario do trabalho em ocupagoes diferentes 
varia de acordo com a probabilidade ou improbabilidade de sucesso 
que el as oferecem. 

Difere muito de uma ocupagao para a outra, a probabilidade de 
que uma determinada pessoa se qualifique um dia para a ocupagao 
para a qual e formada. Na maior parte das ocupagoes mecanicas, o 
sucessoemaisou menos certo, sendo por em muito incertonas profissoes 
liberais. Coloquemos nosso filho como aprendiz de sapateiro, e poucas 
duvidas havera dequeaprendera a fazer um par desapatos. Se, porem, 
ofizermosestudar Direito, veremos que dentrevinte havera no maxi mo 
um cuja eficiencia seja suficiente para possibilitar-lhe viver dessa ocu¬ 
pagao. Em uma loteria perfeitamente honesta, os que ganham os pre- 
mios deveriam ganhar tudo aquilo que perdem os que nao acertaram. 
Em uma profissao em que vinte fracassam e apenas um tern sucesso, 
este deveria ganhar tudo aquilo que deveria ser ganho pelos vinte que 
fracassaram. O assessor juridico que, talvez ja proximo aos 40 anos 
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de idade, cornega a ganhar algo com sua profissao, deve receber a 
retribuigao nao somente pela sua propria formagao, tao demorada e 
dispendiosa, mas tambem a de mais de vinte outros que jamais terao 
a probabilidade de ganhar alguma coisa como advogados. Por mais 
exorbitantes que possam parecer os honorarios cobrados pelos advo¬ 
gados ou assessores juridicos, sua retribuigao real nunca e igual a isso. 
Calcule-se, em qualquer lugar especifico, o que ganha provavelmente 
por ano, eoqueprovavelmentegastam anualmentetodos os diferentes 
trabalhadores comuns, tais como os sapateiros, ou teceloes, e se vera 
que os ganhos geralmente superam os gastos. Faga-se agora o mesmo 
calculo em relagao a todos os advogados e estudantes de Direito, em 
todas as diversas escolas de Direito, em Londres, e se vera que seus 
ganhos anuais tern muito pouca proporgao com seu gastoanual, mesmo 
que se acredite que os ganhos sao grandes e as despesas pequenas. A 
loteria do Direito esta, portanto, muito longe de ser uma loteria per- 
feitamente honesta; essa, como muitas outras profissoes liberais e res- 
peitaveis, e evidentemente mal remunerada, em termos de dinheiro. 

Nao obstante isso, essas profissoes mantem-se ao nivel de outras 
ocupagoes e, a despeito desses desestimulos, todos os espiritos mais 
generosos e liberais anseiam por exerce-las. Duas sao as causas que 
contribuem para recomenda-las: primeiro, o desejo da reputagao que 
a carreira Ihes promete; segundo, a confianga natural, alimentada mais 
ou menos por cada um, nao somente em suas proprias capacidades, 
mas tambem na boa sorte. 

Sobressair em uma profissao, na qual apenas alguns conseguem 
atingir a mediocridade, constitui a marca maisdecisiva doquesechama 
genio ou talento superior. A admiragao publica que se dispensa a tais 
habilidades eximias sempre faz parte da remuneragao que merecem: 
maior ou menor, na medida em que o grau for mais ou menos alto. 
Em se tratando de uma profissao medica, esta admiragao publica re- 
presenta uma parte consideravel da remuneragao que Ihe e efetiva- 
mente paga; uma parte talvez ainda maior no caso de um advogado; 
no caso de um poeta e de um filosofo, a admiragao e o respeito publicos 
representam quase a remuneragao completa que se Ihes da. 

Existem alguns belos e apreciaveis talentos, que provocam uma 
especie de admiragao em relagao aqueles que os possuem; mas o exer- 
cicio desses talentos por amor ao lucro e considerado, quer com razao 
ou por preconceito, como uma especie de prostituigao publica. A remu¬ 
neragao pecuniaria, portanto, daqueles que exercem tal profissao deve 
ser suficiente nao somente para pagar o tempo, o trabalho e a despesa 
de adquirir os talentos, como tambem para o descredito que envolve 
o seu emprego como meio de subsistence. Os honorarios exorbitantes 
pagos a atores, cantores de opera, dangarinos de opera etc. estao fun- 
dados nesses dois principios: a raridade e beleza dos talentos e o des¬ 
credito de emprega-los dessa maneira. Salta a vista que seria absurdo 
menosprezar suas pessoase, nao obstante isso, remunerar seus talentos 
com prodigal idade tao excessiva. Fazendouma coisa, porem, necessa- 
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riamentefazemos a outra. Se a opiniao ou o preconceito publico algum 
dia mudassem em relagao a essas ocupagoes, sua remuneragao pecu¬ 
niary logodiminuiria. Seriam mais numerosas as pessoas queas abra- 
gariam, e a concorrencia logo reduziria rapidamente o prego de seu 
trabalho. Esses talentos, embora estejam longedeser comuns, de forma 
alguma sao tao raros como se imagina. Muitas pessoas os possuem a 
perfeigao, mas desdenham em utiliza-los; e muitas mais seriam as 
capazes de adquirir tais talentos, se com eles se pudesse fazer algo 
digno de respeito. 

O altissimo conceito que a maior parte das pessoas tern de suas 
proprias habilidades constitui um mal antigo, sal ientado pelos filosofos 
e moral istas de todas as epocas. Tem-se dado pouca atengao a absurda 
presungao que elas tern quanto a propria sorte. E, no entanto, quando 
possivel, ela e ainda mais ilimitada. Nao existe ninguem que, com 
razoavel saude e disposigao, esteja totalmente isento desse defeito. A 
possibilidade de lucro e mais ou menos supervalorizada por todos, ao 
passo que a perda e subvalorizada pela maioria, sendo pouquissimos 
os que, com razoavel saude e boa disposigao, sao mais valorizados do 
que merecem. 

Que a possibilidade de lucro e naturalmente supervalorizada, 
conclui-se do sucesso universal das loterias. O mundo jamais viu nem 
nunca vera uma loteria perfeitamente honesta ou em que o lucro total 
compensea perda total; porque o empreiteiro nada poderia fazer nesse 
sentido. Nas loterias do Estado, os bilhetes realmente nao valem o 
prego que e pago pelos assinantes originarios, eapesar dissogeralmente 
se vendem no mercado por 20, 30 e as vezes 40%, com pagamento 
adiantado. A esperanga va de ganhar algum dos grandes premios e a 
unica razao dessa demanda. As pessoas mais sobrias dificilmente con- 
sideram loucura pagar uma pequena quantia pela possibilidade de ga¬ 
nhar 10 ou 20 mil libras, embora saibam que mesmo essa pequena 
quantia e talvez 20 ou 30% mais do que vale a possibilidade. Em uma 
loteria em que nenhum premio passasse de 20 libras nao haveria a 
mesma procura de bilhetes. Para ter melhor probabilidade de ganhar 
algum dos grandes premios, alguns compram varios bilhetes, e outros 
compram pequenas cotas em numero ainda maior. E, no entanto, nao 
existe axioma mais certo em matematica do que o seguinte: quanto 
mais bilhete se arrisca, tanto maior e a probabilidade de perder. Ar- 
risque-se a comprar todos os bilhetes de uma loteria, e a certeza de 
perder e absoluta; e quanto maior for o numero de bilhetes que se 
comprar, tanto maior sera a certeza de perder. 

Que o risco de perder e frequentemente subvalorizado, e dificil¬ 
mente valorizado mais do que merece, deduzimo-lo do lucro muito mo- 
destodas seguradoras. Para fazer seguro contra fogoou contra os riscos 
do mar, de toda maneira o premio normal deve ser suficiente para 
compensar as perdas comuns, para pagar as despesas de administragao 
egarantir um lucro igual aoqueseteria auferidoempregandoocapital 
em qualquer negocio comum. A pessoa que nao paga mais do que isso, 
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evidentemente nao paga mais do que o valor real do risco, ou seja, o 
prego mini mo ao qual pode razoavel mente esperar seguranga contra o 
risco. Mas, enquanto muitos saoosque ganharam pouco dinheiro com 
seguros, muitopoucos saoosqueconseguiramfazer uma grandefortuna 
com isso; ja a partir dessa consideragao, parece suficientemente obvio 
que normalmente o balango de lucros e perdas nao e mais vantajoso 
nesse negocio do que em outros negocios comuns com os quais tantas 
pessoas fazem fortuna. Por mais moderado que seja o premio geral- 
mente pago pelo seguro, muitos menosprezam excessivamente o risco, 
despreocupando-se de pagar por ele. Considerando a media de todo o 
Reino Unido, 19 casas dentre 20, ou talvez 99 dentre 100 nao tern 
seguro contra fogo. O caso do seguro contra riscos maritimos e mais 
alarmante para a maior parte das pessoas, e a proporgao dos navios 
assegurados em relagao aos nao assegurados e muito maior. Muitos 
saoosquenavegam em qualquer estagao, emesmoem tempodeguerra, 
sem qualquer seguro. E possivel que as vezes isso nao represente ne- 
nhuma imprudencia. Quando uma grande companhia, ou mesmo um 
grande comerciante tern 20 ou 30 navios no mar, estes podem, por 
assim dizer, garantir seguranga um ao outro. O premio economizado 
por todos eles pode mais que compensar as perdas, assim como sao 
suscetiveis de enfrentar o curso comum de possibilidades. Todavia, a 
negligencia que se observa no tocante ao seguro de navegagao, da mes- 
ma forma que com referenda a casas, na maioria das vezes nao e 
consequencia de um calculo ponderado das vantagens e desvantagens, 
mas de mera precipitagao despreocupada e de menosprezo presungoso 
do risco. 

O menosprezo do risco e a esperanga presungosa do sucesso em 
nenhuma fase da vida estao mais presentes do que na idade em que 
os jovens escolhem sua profissao. Nessa idade, o receio do insucesso 
tern muito pouca capacidade para equilibrar a esperanga de sucesso. 
Isso se evidencia na presteza do povo em geral de alistar-se como 
soldado ou como marinheiro, do que na ansiedade por parte dos de 
melhor posigao, de entrar nas chamadas profissoes liberais. 

Sao suficientemente obvias as perdas as quais esta sujeito um 
soldado comum. Todavia, sem levar em conta o perigo, os voluntaries 
jovens nunca se alistam com tanta prontidao como no inicio de uma 
nova guerra; eembora dificilmente tenham pouquissima oportunidade 
de ser promovidos, imaginam, em suas fantasias juvenis, mil oportu- 
nidades para conquistar honrarias e distingoes que nunca ocorrem. 
Essas esperangas romanticas representam o prego total deseu sangue. 
Sua remuneragaoe inferior a dos trabalhadores comuns, eseu desgaste 
fisico no servigo ativo e muito maior. 

A loteria da vida no mar, em seu conjunto, nao apresenta tantas 
desvantagens quanto a do exercito. O filho de um bom trabalhador ou 
artesao pode muitas vezes ser marinheiro com o consentimento de seu 
pai; massesealista como soldado, ofazsempre sem esse consentimento. 
Outras pessoas enxergam algum jeito dele conseguir algo numa car- 
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reira: somente ele acha que nada se pode conseguir abragando outra 
carreira. O grande almirante e menos alvo de admiragao publica de 
que o grande general, eomaior sucesso noservigoda Marinha promete 
uma fortuna e uma reputagao menos brilhantes do que igual sucesso 
em terra. A mesma diferenga encontra-se em todos os graus inferiores 
de promogao nas duas carreiras. Pelas regras da precedencia, um ca- 
pitao da Marinha emparelha com um coronel de Exercito, mas aquele 
nao emparelha com este no conceito comum. Assim como os grandes 
premios da loteria sao menos numerosos, da mesma forma os premios 
menores sao mais numerosos. Por isso, os marujos comuns fazem al- 
guma fortuna e obtem alguma promogao com mais frequencia que os 
soldados comuns, sendo a esperanga dos grandes premios que mais 
recomenda a carreira. Embora sua habilidade e destreza sejam supe¬ 
rior es asdequalquer artesao, eembora toda a sua vida seja um cenario 
continuodedureza eperigo, por todasessasdurezaseperigos, enquanto 
permanecerem na condigao de marujos comuns, dificilmente recebem 
outra remuneragao a nao ser o prazer de se exercerem na vida dura 
e veneer os perigos. Seus salarios nao sao superiores aos dos traba- 
Ihadores comuns do porto, que regulam o nivel dos salarios do pessoal 
da Marinha. J a que estao continuamente navegando de um porto a 
outro, o pagamento mensal dos que navegam partindo de todos os 
diversos portos da Gra-Bretanha aproxima-se mais da faixa do que o 
de quaisquer outros trabalhadores nesses diversos lugares, e o nivel 
que regula o salario de todos os restantes e o vigente no porto para 
o qual ou a partir do qual navega a maior parte deles. Em Londres, 
o salario da maior parte das diversas categorias de trabalhadores e 
mais ou menos o dobro do que e o dos da mesma categoria em Edim- 
burgo. Mas os marujos que navegam a partir do porto de Londres 
raramente ganham acima de 3 ou 4 xelins por mes mais do que os 
que navegam a partir do porto de Leith, e muitas vezes a diferenga 
nao e tao grande. Em tempo de paz e no servigo comercial, o prego de 
Londres e de um guineu ate aproximadamente 25 xelins por mes civil. 
U m trabal hador comum de Londres a taxa de 9 ou 10 xel i ns por semana, 
podeganhar, em um mes civil, de40 a 45 xelins. Certamenteo marujo, 
alem de sua remuneragao em dinheiro, recebe alimentagao. Contudo, 
o valor desta talvez nem sempre supere a diferenga entre sua remu¬ 
neragao e a do trabal hador comum; e mesmo que as vezes pudesse 
superar, o excedente nao representaria um ganho real para o marujo, 
poisnao pode parti I ha-lo com sua esposa efamilia, queprecisa manter 
em casa, com seu salario. 

Os perigos e a dificil fuga de uma vida de aventuras, ao inves 
dedesencorajar osjovens, parecem frequentementeconstituir uma car¬ 
ta de recomendagao para eles. Uma mae carinhosa, entre as classes 
inferiores do povo, muitas vezes tern medo de mandar o filho a escola 
em uma cidade portuaria, com medo de que a vista dos navios e as 
conversas e aventuras dos marujos oatraiam para o mar. A perspectiva 
distante dos azares dos quais podemos esperar livrar-nos pel a coragem 
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e habilidade nao e desagradavel para nos e nao aumenta o salario do 
trabalho em nenhum emprego. Acontece o contrario com aqueles em que 
a coragemea habilidadepodem nao ser denenhuma valia. Nasocupagoes 
que sabidamente sao muito insalubres, os salaries sao sempre muito ele- 
vados. A insalubridade e algo de desagradavel, sendo sob esse item que 
se deve enquadrar seus efeitos sobre os salaries do trabalho. 

Em todas os diversos empregos de capital, a taxa normal de lucro 
varia mais ou menos deacordocom a certeza ou a incerteza do retorno. 
E ste geral mente e menos i ncerto no comerci o i nterno do que no comerci o 
exterior, sendo tambem menos incerto em certos setores do comercio 
exterior, do que em outros — por exemplo, o retorno e menos incerto 
no comercio com a America do Norte do que no comercio com a J amaica. 
A taxa normal de lucro sempre aumenta mais ou menos, de acordo 
com o risco. Todavia, nao parece variar sempre proporcionalmente ao 
risco, ou de forma a compensa-lo por completo. As bancarrotas sao 
mais frequentes nas ocupagoes mais arriscadas. A mais arriscada de 
todas as profissoes, a dos contrabandistas — embora seja tambem a 
mais rendosa, quandoasaventuras logramexito— eocaminhoinfalivel 
para a bancarrota. A esperanga presungosa desucesso pareceagir aqui, 
assim como em todas as outras ocasioes, e atrair tantos aventureiros 
a estas profissoes arriscadas, do que a sua competigao reduz o lucro 
abaixo do suficiente para compensar o risco. Para compensa-lo por 
completo, o retorno normal deve, alem do lucro normal do capital, nao 
somente cobrir todas as perdas ocasionais, mas tambem assegurar um 
lucro excedente, da mesma natureza que o lucro das seguradoras. Ora, 
seo retorno normal fosse suficiente para cobrir tudo isso, as bancarrotas 
nao seriam mais frequentes nessa ocupagao do que em outras. 

Portanto, das cinco circunstancias que fazem variar os salaries 
do trabalho, somente duas afetam os lucres do capital: o carater agra- 
davel ou desagradavel da ocupagao, e o risco ou seguranga que a ca- 
racteriza. Quanto ao carater agradavel ou desagradavel, pouca ou ne- 
nhuma diferenga existe entre a maioria dos diversos tipos de aplicagao 
de capital, mas a diferenga e grande entre os diversos tipos de trabalho. 
Quanto ao risco, embora o lucro normal do capital aumente com ele, 
nem sempre parece aumentar na mesma proporgao que ele. De tudo 
o que expus, segue-se que, na mesma sociedade ou em suas proximi- 
dades, as taxas normals e medias de lucro nos diversos empregos de 
capital devem estar mais niveladas do que os salaries em dinheiro dos 
diversos tipos detrabalhos. Na realidade, assim e. A diferenga entre 
o salario de um trabalhador comum e o de um advogado ou medico 
bem empregados e evidentemente muito maior do que a diferenga exis- 
tente entre os lucres normals em dois setores quaisquer de emprego 
de capital. Alem disso, a diferenga aparente nos lucros de empregos 
diferentes de capital e geralmente uma ilusao derivante do fato de 
nem sempre distinguirmos o que deve ser considerado como salario do 
que deve ser considerado como lucro. 

O lucrodos farmaceuticostornou-se proverbial, denotandoalguma 
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coisa fora do comum. Todavia, esse aparente lucro extraordinario mui- 
tas vezes nao e outra coisa senao o salario razoavel do trabalho. A 
habilidade exigida de um farmaceutico e algo muito maior e muito 
mais delicado do que o trabalho de qualquer artesao, sendo muito 
maior a confianga que nele se deposita. E le e o medico dos pobres, em 
todos os casos, etambem dos ricos, quandoo perigo nao e muito grande. 
Em consequencia, sua remuneragaodeveser consentanea a habilidade 
que dele se requer e a confianga que nele se deposita, e ela geralmente 
vem do prego ao qual ele vende seus remedies. Por outro lado, o total 
de remedios que um bom farmaceutico vendera em um ano, em uma 
grandecidade, talvez naolhecustemaisdoque30ou 40 libras. Embora, 
portanto, ele os venda por 300 ou 400, ou seja, a 1000% a mais, isso 
muitas vezes pode nao representar mais do que o salario razoavel de 
seu trabalho, ja que esse e o unico meio de que dispoe para cobrar 
sua mao-de-obra, ou seja, induindo-a no pregodeseus remedios. Como 
se ve, a maior parte do lucro aparente e representada pelos salaries 
reais, disfargados em forma de lucro. 

Em uma pequena cidade portuaria, um pequeno merceeiro ga- 
nhara 40 ou 50% sobre um capital de 100 libras, enquanto que um 
grande atacadista, na mesma localidade, dificilmente ganhara 8 ou 
10% sobre um capital de 10 mil. O trabalho do merceeiro pode ser 
necessario para a convenience dos moradores, ea estreiteza domercado 
pode nao comportar o emprego de um capital maior. Entretanto, o 
trabalho de uma pessoa deve nao somente dar-lhe o necessario para 
viver, mas o necessario para viver de acordo com as qualificagoes que 
a profissao dela exige. Alem de possuir um pequeno capital, ela deve 
ser capaz de ler, escrever, calcular, edevetambem ser um juiz razoavel, 
tendo talvez que emitir julgamento sobre 50 ou 60 tipos diferentes de 
mercadorias, sobre seus pregos, sua qualidade, e os mercados em que 
pode compra-las ao preqo mais baixo. Em suma, deve ter todo o co- 
nhecimento necessario para um grande comerciante, sendo que nada 
o impede de se-lo, senao a falta de capital suficiente. Trinta ou 40 
libras por anonaopodemser consideradascomoremuneragaoexcessiva 
pelo trabalho de tal pessoa com tantas aptidoes. Deduza-se isso do 
I ucroaparentemente grande de seu capital, epouco mais restara, talvez, 
do que os lucros normals do capital. Tambem nesse caso, portanto, a 
maior parte do lucro aparente representa salarios reais. 

A diferenga entre o lucro aparente do varejista e o do atacadista 
e muito menor na capital do que em cidades pequenas e nos vilarejos. 
Onde se pode empregar um capital delOmil libras em uma mercearia, 
os salarios do trabalho do merceeiro representam um acrescimo insig- 
nificante ao lucro real de um capital tao grande. O lucro aparente do 
varejista rico, portanto, esta mais ou menos no mesmo nivel daquele 
do atacadista. E por isso que as mercadorias vendidas no varejo sao 
geralmente tao baratas efrequentemente muito mais baratas na capital 
do que nas cidades pequenas e nas aldeias. Por exemplo, os artigos 
de mercearia geralmente sao muito mais baratos; o pao e a carne 
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comprados do agougueiro muitas vezes tem o mesmo prego. O custo 
do transporte de artigos de mercearia para uma grande cidade nao e 
maior do que para um vilarejo; entretanto, e muito mais caro trans- 
portar cereais e gado, ja que a maior parte dessas mercadorias devem 
ser trazidas de uma distancia muito maior. Por isso, sendo igual o 
custo primario de artigos de mercearia nas duas localidades, os artigos 
sao mais baratos la ondesobreeles pesa omenor lucro. O custo primario 
do pao e da carne do agougueiro e maior na cidade grande do que no 
vilarejo, embora o lucro seja menor; por essa razao nem sempre sao 
mais baratos la, mas muitas vezes tem o mesmo prego. Tratando-se 
de artigos como pao e carne deagougueiro, a mesma causa quediminui 
o lucro aparente aumenta o custo primario. A extensao do mercado, 
por possibilitar a aplicagao de um capital maior, diminui o lucro apa¬ 
rente, mas por exigir suprimentos vindos de uma distancia maior, au¬ 
menta o custo primario. Na maioria dos casas, essa diminuigao de um 
e o aumento do outro parecem quase contrabalangar-se mutuamente; 
essa e provavelmente a razao pela qual, embora os pregos do trigo e 
do gado geralmente sejam muito diferentes nas diversas regioes do 
Reino, os do pao e os da carne de agougueiro geralmente sao mais ou 
menos os mesmos na maior parte do Reino. 

Embora o lucro do capital, tanto no comercio atacadista como no 
varejista, seja geral mente menor na capital doqueem cidades pequenas 
e aldeias, apesar disso e frequente ganhar-se grandes fortunas com 
capital inicial pequenonocomercioatacadista, aopassoquedificilmente 
isso ocorre no comercio varejista. Em cidades pequenas e em aldeias, 
devidoa estreiteza do mercado, o comercio nem sempre podeampliar-se, 
aumentando-se o capital. Por isso, em tais localidades, embora a taxa 
de lucro de uma pessoa especifica possa ser muito alta, a soma ou 
montante dos lucros nunca pode ser muito grande, nem, portanto, a 
soma deseu acumuloanual. Aocontrario, nas grandes cidades, pode-se 
ampliar o comercio aumentando o capital, sendo que o credito de uma 
pessoa economica e progressista aumenta com rapidez muito maior do 
queseu capital. Seu comercio se amplia em proporgao com o montante 
dos dois, e a soma ou montante de seu lucro e proporcional a extensao 
de seu comercio, sendo que seu acumulo anual e proporcional ao mon¬ 
tante deseu lucro. Entretanto, raramente acontece ganhar-se grandes 
fortunas; mesmo em cidades grandes, num setor de comercio regular, 
estabelecido e bem conhecido, mas em consequencia de uma longa vida 
industriosa, deeconomia eatengao. As vezes e possivel ganhar fortunas 
repentinas em tais lugares, mediante o que se chama comercio de 
especulagao. Com efeito, oespeculador naoexplora nenhuma atividade 
ou profissao regular, estabelecida ou bem conhecida. Nesse ano ele 
comercia com trigo, no proximo trabalha com vinho, e no ano seguinte 
opera com agucar, tabaco ou cha. Entra em qualquer negocio ao prever 
queha probabilidadedeauferir um lucroacima do normal, eoabandona 
no momenta em que preve que os lucros desse negocio voltarao ao 
nivel dos outros. Seus lucros e perdas, portanto, nao podem manter 
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nenhuma proporqao regular em relagao aqueles de quem quer que 
tenha estabelecidoum ramode negocio bem conhecido. Umespeculador 
audaz pode as vezes adquirir uma fortuna consideravel com duas ou 
tres especulagoes sucessivas, porem tem probabilidade de perder sua 
fortuna em duas ou tres especulagoes malsucedidas. Esse tipo de co¬ 
mercio so pode ter lugar em grandes cidades. Somente em localidades 
de grande comercio e correspondence e possivel obter as informaqoes 
necessarias. 

As cinco circunstancias acima mencionadas, embora gerem desi- 
gualdades consideraveis de salario e de lucro do capital, nao produzem 
nenhuma desigualdade no conjunto global das vantagens e desvanta- 
gens, reais ou imaginarias, dos diferentes empregos de mao-de-obra e 
de capital. A natureza dessas circunstancias etal que respondem por 
um ganho pequeno em alguns e contrabalangam com um ganho grande 
em outros. 

Entretanto, para que esta igualdade possa ocorrer no conjunto 
global desuas vantagensedesvantagens, requerem-setres coisas, mes- 
moondeexista a liberdademaiscompleta. Primeiro, os empregos devem 
ser bem conhecidos e estar bem estabelecidos ha muito tempo nas 
redondezas; segundo, devem estar em seu estado ou condigao normal, 
ou seja, no que se pode chamar seu estado natural; terceiro, devem 
ser o unico ou o principal emprego dos que os ocupam. 

Primeiro: essa igualdade so pode ocorrer naquelas ocupagoesque 
sao bem conhecidasequeha muitotempoestaoestabelecidas na regiao. 

Em paridade com as demais circunstancias, os salarios, via de 
regra, sao mais altos em profissoes novas do que em antigas. Quando 
um planejador tenta estabelecer uma nova manufatura deve primeiro 
atrair seusoperarios de outros empregos, oferecendo salarios maisaltos 
do que aqueles que esses podem perceber em seu emprego atual, ou 
salarios mais altos do que os que a natureza de seu trabalho de outra 
forma exigiria, nao esquecendo que passara muito tempo ate ele poder 
aventurar-se a reduzi-los ao nivel normal. As manufaturas cuja de- 
manda se deve totalmente a moda ou a imaginagao mudam continua- 
mente, e raramente duram o suficiente para ser consideradas como 
manufaturas estabelecidas. Ao contrario, aqueles cuja demanda au- 
menta principalmente em virtude do uso e da necessidade, sao menos 
suscetiveis de mudanga, sendo que a mesma forma ou textura podem 
continuar a ser objeto de demanda por varios seculos. Portanto, os 
salarios do trabalho serao provavelmente mais altos nas manufaturas 
do primeiro tipo do que nas do segundo. Birmingham tem sobretudo 
manufaturas do primeiro tipo, ao passo que Sheffield tem mais das 
do segundo. Pelo que se afirma, as diferengas de salarios entre essas 
duas cidades devem-se a esta diferenqa de natureza desses dois tipos 
de manufatura. 

A implantagao de uma nova manufatura qualquer, de um novo 
setor de comercio, de uma nova pratica na agricultura e sempre uma 
especulagao, da qual o planejador espera auferir lucrosextraordinarios. 
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Esses lucros sao as vezes muito grandes; em outros casos — talvez 
mais frequentes — ocorre bem outra coisa: de modo geral, porem, esses 
lucros nao guardam qualquer proporgao em relagao a outros antigos 
comercios na vizinhanga. Se o negocio tiver exito, os lucros costumam 
ser muito altos no inicio. Quando sua implantagao estiver plenamente 
estabelecida e for completamente conhecida, a concorrencia reduzira 
o lucro ao nivel de outros investimentos. 

Em segundo lugar, essa igualdade no conjunto global das van- 
tagens e desvantagens dos diferentes empregos de mao-de-obra e capital 
so pode ocorrer no estado normal desses empregos, ou seja, o que se 
pode chamar de estado natural desses empregos. 

A demanda de quase todos os tipos de mao-de-obra e as vezes 
maior e as vezes menor do que a costumeira. No primeiro caso, as 
vantagens da ocupagaoaumentam acima do nivel comum, e no segundo 
descem abaixo dele. A demanda de mao-de-obra agricola e maior na 
epoca do feno e na epoca da colheita do que durante a maior parte do 
ano; ora, os salarios sobem com a demanda de mao-de-obra. Em tempo 
de guerra, quando 40 ou 50 mil marinheiros sao obrigados a passar 
da Marinha mercante para o servigo do rei, a demanda de marinheiros 
para os navios mercantes necessariamente sobe devido a respectiva 
escassez, sendo que em tais ocasioes seus salarios normalmente sobem 
de 1 guineu e 27 xelins, para 40 xelins e 3 libras por mes. Ao contrario, 
em uma manufatura decadente, muitos empregados, em vez de aban- 
donar seu velho emprego, se satisfazem com salarios menores do que 
os que, em outras circunstancias, seriam adequados a natureza de seu 
trabalho. 

O lucro do capital varia com o prego das mercadorias nas quais 
ele e aplicado. Quando o prego de alguma mercadoria sobe acima da 
taxa normal ou media, sobe acima de seu nivel adequado tambem o 
lucro de pelo menos alguma parte do capital empregado para colocar 
a mercadoria no mercado; e quando o prego da mercadoria cai, o lucro 
do capital desce abaixo de sua taxa adequada. Todas as mercadorias 
sao mais ou menos sujeitas a variagoes de prego, mas algumas delas 
osao muito mais que outras. Em todas as mercadorias que sao produto 
do trabalho humano, o volume de trabalho empregado cada ano e ne¬ 
cessariamente regulado pela demanda anual, de sorte que a produgao 
anual media possa, quanto possivel, ser igual aoconsumoanual medio. 
J a se observou que em alguns empregos a mesma quantidade de tra¬ 
balho produzira sempre a mesma ou quase a mesma quantidade de 
mercadorias. Nas manufaturas de linho e de la, por exemplo, o mesmo 
numero de operarios fabricara, cada ano, mais ou menos a mesma 
quantidade de tecido de linho ou de la. Por isso, as variagoes no prego 
de mercado de tais produtos so podem provir de alguma variagao aci- 
dental da demanda. Um luto publico faz subir o prego do tecido preto. 
Mas ja que e mais ou menos uniforme a demanda da maioria dos tipos 
de tecidos de linho simples e la simples, o mesmo acontecera prova- 
velmente com o prego. Todavia, ha outros empregos nos quais o mesmo 


161 



OS ECONOMISTAS 


volume de trabalho nem sempre produz a mesma quantidade de mer- 
cadorias. Porexemplo, o mesmo volume de trabalho produzira em anas 
diferentes quantidades muitodiferentes detrigo, vinho, lupulo, agucar, 
tabaco etc. Portanto, o prego dessas mercadorias varia nao somente 
de acordo com a demanda, mas tambem de acordo com as variagoes 
— bem maiores e mais frequentes — da quantidade produzida, e por 
conseguinte, nesse caso, o prego das mercadorias e extremamente flu- 
tuante. Ora, o lucro de alguns comerciantes necessariamente tambem 
flutuara de acordo com o prego das mercadorias. E com tais mercadorias 
que trabalham sobretudo os especu I adores. Eles procuram comprar 
todo o estoque dispomvel quando preveem que o seu prego esta para 
subir, e vende-lo antes que ele provavelmente baixe. 

Em terceiro lugar, essa igualdade no conjunto global das vanta- 
gens e desvantagens dos diversos empregos de mao-de-obra e de capital 
so pode ocorrer nas ocupagoes que constituem o unico ou principal 
emprego que as pessoas ocupam. 

Quando uma pessoa ganha sua subsistence com uma ocupagao 
que nao Ihe absorve a maior parte do tempo, nos intervalos de lazer 
ela muitas vezes esta disposta a exercer outra ocupagao, por um salario 
inferior ao normalmente exigido pela natureza da atividade. 

Em muitas regioes da Escocia subsiste ainda um tipode pessoas 
denomi nadas cotters ou cottagers, embora menos frequente hoje do que 
ha alguns anos. Sao uma especie de servos de fora dos donos das 
terras e dos arrendatarios. A remuneragao que costumam receber de 
seus patroes consiste em uma casa, uma pequena horta para legumes, 
bem como grama, suficiente para alimentar uma vaca, e talvez um ou 
dois acres de terra aravel de ma qualidade. Quando o patrao tern 
necessidade de seu trabalho, da-lhes alem disso 2 celamins de farinha 
de aveia por semana, valendo aproximadamente 16 pence esterlinos. 
Durante grande parte do ano o patrao tern pouca ou nenhuma neces¬ 
sidade do trabalho deles, mas o cultivo do pequeno terreno de que 
dispoem nao e suficiente para ocupa-los plenamente. Na epoca em que 
essas pessoas eram mais numerosas do que hoje, diz-se que estavam 
dispostas a dar seu tempo livre a qualquer um, por uma remuneragao 
muito pequena, e quetrabalhavam por salarios mais baixos que outros 
empregados. Antigamente, parece que isso era comum em toda a Eu- 
ropa. Em regioes mal cultivadas e pouco habitadas, a maioria dos 
proprietaries e arrendatarios dispunham deoutro meio para conseguir 
o contingente extraordinario de mao-de-obra que o trabalho no campo 
exige em certas epocas do ano. A remuneragao diaria ou semanal que 
esses trabalhadores recebiam de seus patroes evidentemente nao re- 
presentava o prego total de seu trabalho, ja que sua pequena moradia 
representava uma parte consideravel do prego. Parece, porem, que essa 
remuneragao diaria ou semanal foi considerada como a remuneragao 
total paga, por muitos escritores que pesquisaram os pregos do trabalho 
edos mantimentos em tempos antigos, eque sentiram prazer em apre- 
sentar como extremamente baixa essa remuneragao. 
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O produtodessetipodetrabalho, por sua natureza, muitas vezes 
chega aomercadocom pregoinferior aquelequelheconviria. Em muitas 
partes da Escocia, pode-se comprar meias tricotadas em casa por prego 
muitoabaixodaquelasfeitas no tear, em qualquer lugar que seja. Elas 
sao produzidas por criados e trabalhadores que auferem a maior parte 
desua subsistence dealgumoutroemprego. Anualmente Leith importa 
mais de 1 000 pares de meias de Shetland, sendo seu prego 5 a 7 
pence o par. Em Learwick, pequena capital das ilhas Shetland, asse- 
guraram-me que normalmente se paga 10 pence por dia a um traba- 
Ihador comum. Nas mesmas ilhas, tricotam meias de la ao valor de 1 
guineu ou mais o par. 

Na Escocia, a fiagao de linho e feita por pessoas cujo emprego 
principal e outro — mais ou menos da mesma forma como se fazem 
meias com tried As pessoas que quisessem ganhar a vida so com uma 
dessas duas ocupagoes teriam que contentar-se com uma subsistence 
muito precare. Na maior parte da Escocia, e uma boa fiandeira a 
mulher que conseguir ganhar 20 pence por semana. 

Em paises ricos, o mercado geralmente e tao vasto, que qualquer 
comercio e suficiente para empregar todootrabal hoe capital daqueles 
que o exercem. E sobretudo em regioes pobres que ocorrem casos em 
que a pessoa vive de um emprego e ao mesmo tempo aufere algum 
ganho de outra ocupagao. Todavia, na capital de um pais muito rico 
encontra-se o seguinte exemplo, de algo do mesmo tipo. Nao existe 
nenhuma cidade da Europa, acredito, em que o aluguel de casa seja 
mais caro do que em Londres, e no entanto nao conhego nenhuma 
capital em que se possa alugar um apartamento mobiliado por prego 
tao baixo. O alojamento nao somente e muito mais barato em Londres 
do que em Paris, mas e mais barato do que em Edimburgo, com o 
mesmo grau de qualidade; e o que pode parecer mais estranho: o alto 
prego do aluguel de casa e a causa do baixo prego do alojamento. O 
alto prego do aluguel decasa em Londres proven nao somente daquelas 
causas que o tornam caro em todas as grandes capitals — o alto prego 
da mao-de-obra, de todos os materials de construgao, os quais geral¬ 
mente precisam se trazidos de longe, e sobretudo o alto prego da 
renda da terra, ja que cada dono de terra age como monopolista, exi- 
gindo muitas vezes, por 1 acre de terra de ma qualidade em uma 
cidade, uma renda maior do que a que se pode auferir de 100 acres 
da melhor terra no campo — mas deriva tambem, em parte, das ma- 
neiras e costumes peculiares do povo, que obrigam o chefe de uma 
familia a alugar uma casa inteira, de cima a baixo. Na Inglaterra, 
uma casa para morar significa tudo o que esta contido debaixo do 
mesmo teto, ao passo que na Franga, na Escocia e em muitas outras 
partes da Europa, geralmente nao mais do que um so andar. Um co- 
merciante em Londres e obrigado a alugar uma casa inteira naquele 
bairro da cidade em que vivem seus dientes. Sua loja e no andar 
terreo, sendo que ele e sua familia dormem no sotao, e o inquilino 
procura pagar uma parte do aluguel da casa, sublocandoos dois andares 
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do meio a locatarios. Ele espera manter sua familia com seu negocio, 
e nao com o dinheiro que recebe de seus inquilinos, ao passo que em 
Paris e Edimburgo as pessoas que alugam imoveis geralmente nao 
dispoem de outro meio de subsistence, sendo que o prego do aluguel 
deve pagar naosomenteoaluguel da casa, mas tambem toda a despesa 
da familia. 


PARTE SEGUNDA 

Desigualdades oriundas da poli'tica na Europa 

Essas sao as desigualdades, no conjunto global das vantagens e 
desvantagens dos diversos empregos de mao-de-obra e de capital, ge- 
radas necessariamente pela falta de algum dos tres requisites que 
acabamosdemencionar, mesmoondeexistir a maiscompleta liberdade. 
Mas a politica vigente na Europa, por nao deixar as coisas terem seu 
livre curso, provoca outras desigualdades, muito mais importantes. 

Tres sao as maneiras pel as quais a politica europeia provoca 
essas desigualdades. Primeiro, limitandoa concorrencia, emsetratando 
de alguns empregos, a um numero menor de pessoas do que o numero 
daquelas que de outra forma estariam dispostas a concorrer; segundo, 
aumentando em outras empregos a concorrencia, alem da que ocorreria 
naturalmente; terceiro, criando obstaculos a livre circulagao de mao- 
de-obra e de capital, tanto de uma profissao para outra como de um 
lugar para outro. 

Primeiramente, a politica vigentena Europa gera uma desigualdade 
muito ponderavel no conjunto global das vantagens e desvantagens dos 
diversos empregos de mao-de-obra edecapital, aorestringir a concorrencia, 
em algumas profissoes, a um numero menor de pessoas do que aquelas 
que de outra forma poderiam estar dispostas a partiapar dela. 

Os privileges exclusivos das corporagoes constituem o meio prin¬ 
cipal de que se langa mao para atingir esse objetivo. 

O privilege exclusivo de um comercio incorporado restringe ne¬ 
cessariamente a concorrencia, na cidade em que ele esta estabelecido, 
aqueles que estao livres dessa ocupagao. O requisite necessario geral¬ 
mente exigido para obter essa liberdade e ter passado por uma apren- 
dizagem na cidade, sob um mestre devidamente qualificado. Por vezes 
os regimentos internes da corporagao regulam o numero de aprendizes 
que cada mestre pode ter e quase sempre determinam o numero de 
anos de aprendizagem que cada aprendiz deve cumprir. A intengao 
dessasduasnormaselimitar a concorrencia a um numero muito menor 
do que o que de outra forma estaria disposto a entrar na profissao. A 
limitagao do numero de aprendizes restringe-o diretamente, e a longa 
duragaoda aprendizagem o restringe de maneira mais indireta, porem 
com a mesma eficiencia, aumentando a despesa do aprendizado. 

Em Sheffield, nenhum mestre cuteleiro pode ter mais que um 
aprendiz por vez, por forga do regimento interno da corporagao. Em 
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Norfolk e Norwich nenhum mestre tecelao podeter mais dedois apren- 
dizes, sob pena de pagar 5 libras mensais ao rei. Em qualquer lugar 
da Inglaterra, ou nos estabelecimentos ingleses, nenhum mestre cha- 
peleiro pode ter mais de dois aprendizes, sob pena de pagar 5 libras 
por mes, sendo metade para o rei e a outra para aquele que mover 
processo em algum tribunal. Esses dois regulamentos, embora confir- 
mados por um decreto oficial do Reino, sao evidentemente ditados pelo 
mesmo espirito de corporagao sancionado pelo regimento interno de 
Sheffield. Os teceloes de seda de Londres, apos apenas um ano de seu 
reconhecimento como corporagao, sancionaram um regimento interno 
proibindo a qualquer mestre de ter mais de dois aprendizes ao mesmo 
tempo. Foi necessarioum decreto especial doParlamentopara invalidar 
esse regimento. 

Ao que parece, o periodo normal de aprendizagem determinado 
para a maioria dos comercios incorporados parece ter sido, antigamente, 
deseteanos, em toda a Europa.Todasessas incorporagoessechamavam 
antigamente de "uni versidades" — termo latino efeti vamente adequado 
para qualquer incorporagao. A "universidade” dos ferreiros, a "univer- 
sidade"dos alfaiates etc. sao expressoes com quedeparamos comumente 
nas velhas patentes de antigas cidades. Quando se estabeleceram pela 
primeira vez essas corporagoes que agora se denominam "universida- 
des", o numero de anos que era necessario estudar ate obter o grau 
de mestre de artes e oficios foi evidentemente copiado da duragao do 
aprendizado para asocupagoescomuns, cujas incorporagoeseram muito 
mais antigas. Assim como o ter trabalhado sete anos sob a diregao de 
um mestredevidamentequalificadoera necessario para queuma pessoa 
sequalificassecomo mestre e pudesse ter aprendizes em uma ocupagao 
comum, da mesma forma era necessario ter estudado sete anos com 
um mestre devidamente qualificado para se tornar mestre, professor 
ou doutor (termos sinonimos, antigamente) nas artes liberais e para 
poder ter alunos ou aprendizes (termos tambem sinonimos, em sua 
origem) para ensinar sob sua orientagao. 

Pelo 5 Q Decreto de Elizabeth, comumente denominado Estatuto 
de Aprendizagem, ninguem poderia futuramente exercer qualquer co- 
mercio, oficioou mister existente na I nglaterra da epoca, se naotivesse 
passado pela respectiva aprendizagem durante o mini mo de sete anos; 
assim, o que ate ali havia sido o regimento de muitas corporagoes 
especificas, tornou-se na Inglaterra a lei geral e oficial para todas as 
ocupagoesexistentesemcidades-mercado. Comefeito, embora os termos 
do estatuto sejam muito genericos, parecendo induir o Reino todo, a 
interpretagao limitou sua aplicagaoas cidades-mercado, levando-seem 
conta que em vilarejos uma pessoa pode exercer varias ocupagoes di- 
ferentes sem ter passado por sete anos de aprendizado em cada uma, 
sendo isto necessario para convivencia da populagao, e porque muitas 
vezes o numero de pessoas nao era suficiente para se poder exigir que 
cada ocupagao fosse exercida por trabalhadores preparados para ela. 

Por efeito de uma interpretagao estrita dos termos do estatuto, 
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a aplicagao estatutaria foi limitada aquelas ocupagoes que estavam 
estabelecidas na Inglaterra antes do 5 Q Decreto de Isabel, nao tendo 
nunca sido aplicado desde aquele tempo. Essa limitagao resultou em 
uma serie de distingoes, as quais, se consideradas como normas de 
politica, parecem tao tolas quanto se possa imaginar. Foi decretado, 
por exemplo, queumfabricantede carruagens nao podefazer elemesmo 
as rodas nem contratar ofidais para faze-las, devendo compra-las de 
um mestre carpinteiro de rodas, ja que esta ultima ocupagao existia 
na Inglaterra antes do 5 Q Decreto de Isabel; por outro lado, um car- 
pinteirode rodas, embora nunca tivessepassadopor uma aprendizagem 
junto a um fabricante de carruagens, esta autorizado a fabricar car- 
ruagens ou contratar oficiais para fabrica-las, ja que o oficio de fabri¬ 
cante de carruagens nao se enquadra no Estatuto, por nao ser uma 
profissao exercida na Inglaterra ao tempo em que o estatuto foi san- 
cionado. Por esse motivo, muitas das manufaturas de Manchester, Bir¬ 
mingham e Wolverhampton nao se enquadram no Estatuto, por nao 
serem profissoes exercidas na I nglaterra antes do 5 Q Decreto de I sabel. 

Na Franga, a duragao da aprendizagem difere conforme as cidades 
e as profissoes. Em Paris, exige-se cinco anos para um grande numero 
de ocupagoes, mas para muitasdelasserequer maiscincoanosdetrabalho 
comooficial, seointeressadoquiser ser qualificadopara exercer a profissao 
como mestre. Duranteessescincoanosadicionais, otrabalhador echamado 
de companheiro de seu mestre e o termo em si e companheirismo. 

Na Escocia, nao ha nenhuma lei geral que regule, com validade 
geral, a duragao da aprendizagem. A duragao do aprendizado difere 
de uma corporagao para outra. Quando a duragao e longa, uma parte 
pode geralmente ser remida pagando-se uma pequena multa. Alem 
disso, na maioria das cidades uma multa insignificante e suficiente 
para comprar a liberdade de entrar em corporagao. Os teceloes de 
roupa de linho e canhamo, principals manufaturas do pais, bem como 
outros artesaos filiados a elas, os carpinteiros de rodas, os fabricantes 
de carreteis etc. podem exercer sua profissao em qualquer cidade em 
que haja uma corporagao, sem pagar multa alguma. Em todas as ci¬ 
dades em que ha corporagao, todos podem vender carne de agougue 
em qualquer dia permitido da semana. A duragao habitual da apren¬ 
dizagem na Escocia e de tres anos, mesmo em certas profissoes muito 
qualificadas; de modo geral nao conhego nenhum pais europeu onde 
as leis corporativistas sejam tao pouco opressivas. 

A propriedade que cada pessoa tern em sua propria ocupagao, 
assim como e o fundamento original de toda e qualquer outra proprie¬ 
dade, da mesma forma constitui a propriedade mais sagrada e invio- 
lavel. O patrimonio do pobre reside na forga e destreza de suas maos, 
sendo que impedi-lo de utilizar essa forga e essa destreza da maneira 
que ele considerar adequada, desde que nao lese o proximo, constitui 
uma violagaopura esimplesdessa propriedade sagrada. Estamosdian- 
te de uma evidente interference na justa liberdade, tanto do traba- 
Ihador como daqueles que poderiam desejar, a qualquer momenta, con- 


166 



ADAM SMITH 


tratar seus servigos. Assim como se impede o trabalhador de trabalhar 
como Ihe parecer mais indicado, da mesma forma impede-se os outros de 
empregar a quern considerarem mais oportuno. J ulgar se o trabalhador e 
apto para o emprego e uma fungao que seguramente pode ser confiada a 
discrigao dos empregadores, que tanto interesse tern no caso. O receio, por 
parte do legislador, de que os empregadores contratem pessoas inadequadas 
evidencia-se como uma medida impertinente e opressiva. 

A instituigao de longa aprendizagem nao e capaz de oferecer 
garantia alguma de comercializar mao-de-obra incapaz. Quando isso 
ocorre, geralmente e por fraude e nao por falta de habilidade; ora, 
nem o aprendizado mais longo e capaz de oferecer garantias contra a 
fraude. Para evitar esses abusos requer-se normas bem diferentes. A 
marca identificadora de uma libra esterlina e o carimbo impresso nos 
tecidos de linho e de la proporcionam ao comprador uma garantia 
muito maior do que qualquer estatuto de aprendizagem. O comprador 
costuma examinar essas marcas identificadoras do dinheiro ou dos 
tecidos, mas nunca perdera tempo em verificar se os trabalhadores 
passaram ou nao por sete anos de aprendizagem regulamentar. 

A instituigao de longa aprendizagem naotende absolutamente a 
formar jovens para o trabalho. Um oficial que trabalha por pega ou 
tarefa provavelmente sera laborioso, pois aufere um beneficio de cada 
produto do seu trabalho. Um aprendiz provavel mente sera preguigoso 
— e quase sempre isso acontece — porque nao tern nenhum interesse 
imediato em comportar-se de outra forma. Nas ocupagoes inferiores, o 
premio que se espera consiste pura e simplesmente na remuneragao 
do trabalho. Os que chegam antes a condigao de desfrutar da recom- 
pensa do trabalho sao provavel mente os que antes chegam a sentir 
gosto por ele e cedo adquirem o habito da aplicagao. Um jovem natu¬ 
ral mente contrai aversao ao trabalho, se durante muito tempo nao 
aufere nenhum beneficio dele. Os meninos entregues pelas casas de 
caridade ao aprendizado geralmente estao vinculados por um periodo 
superior ao numero habitual de anos, e ao sairem da aprendizagem via 
de regra sao extremamente preguigosos e imprestaveis para o trabalho. 

O instituto da aprendizagem era totalmente desconhecido entre 
os antigos. Os deveres reciprocos de mestres e aprendizes perfazem 
um capitulo consideravel em todos os codigas modernos. Ao contrario, 
o Direito Romano nao conhece uma palavra sobre isso. Desconhego 
qualquer palavra grega ou latina (creio poder arriscar-me a afirmar 
que nao existe nenhuma) que expresse o conceito que hoje atribuimos 
a palavra "aprendiz", ou seja, um servo obrigado a trabalhar em uma 
determinada ocupagao em beneficio de um mestre, durante certo nu¬ 
mero de anos, sob a condigao de que o mestre Ihe ensine essa profissao. 

As longas aprendizagens sao total mente desnecessarias. As artes 
que sao muito superiores aos oficios comuns — tais comofazer relogios 
de parede, de bolso — nao encerram nenhum misterio do tipo que 
exija um longo periodo de aprendizagem. Com efeito, a invengao pro- 
priamente dita dessas maravilhosas maquinas, e mesmo de alguns dos 
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instrumentos utilizados para fabrica-las, sem duvida deve ter sido a 
obra de reflexao e pesquisa profunda e diuturna, podendo com justiga 
ser catalogada entre as realizagoes mais felizes do engenho humano. 
Uma vez inventadas essas maquinas, porem, e uma vez bem entendido 
seu mecanismo, nao se pode honestamente afirmar que para ensinar 
a um jovem, da maneira mais completa possivel, como utilizar os ins¬ 
trumentos e como construir tais maquinas, se requeira mais do que 
algumas semanas; talvez ate se possa dizer que bastam alguns dias 
de ensinamento. Em se tratando das ocupagoes mecanicas comuns, 
certamente o ensino de alguns dias e suficiente. Com efeito, a destreza 
manual no trabalho, mesmo nas ocupagoes comuns, nao pode ser ad- 
quirida sem muito exercicio e experiencia. Todavia, um jovem haveria 
de exercitar-se com muito mais aplicagao e atengao, se desde o inicio 
trabalhassecomooficial, sendopago proporcionalmenteaopoucoservigo 
que pode executar, e pagando, por sua vez, os materials que eventual- 
mente estragar por incuria ou inexperiencia. Dessa maneira, sua for- 
magao geralmente seria mais eficaz, e em qualquer hipotese, menos 
cansativa e menos dispendiosa. Quern perderia com isso seria o mestre. 
E le perderia todos os salaries do aprendiz, que agora sao dele, durante 
sete anos seguidos. Ao final, talvez tambem o aprendiz perderia, pois 
em uma ocupagaotaofacil deser aprendida eleteria mais concorrentes, 
eseu salario, quando ele viesse a ser um profissional completo, estaria 
muito abaixo do nivel atual. O mesmo aumento da concorrencia redu- 
ziria o lucro dos mestres e os salaries dos trabalhadores. As profissoes, 
os oficios e os misteres, todos sairiam perdendo. Mas o publico sairia 
ganhando, pois se assim se fizesse, o produto de todos os artifices e 
trabalhadores chegaria ao mercado com pregos muito mais baixos. 

Todas as corporagoes, bem como a maior parte das leis relativas 
a elas, foram implantadas precisamente para impedir essa redugao 
dos pregos, e consequentemente a redugao dos salarios e dos lucres, 
restringindo aquela livre concorrencia que certamente haveria de con- 
seguir esseobjetivo. Para constituir uma corporagao, em muitas regioes 
da Europa naoseexigia antigamente nenhuma outra autoridadesenao 
a da Camara Municipal da cidade em que a corporagao se estabelecia. 
Na Inglaterra, porem, exigia-se uma licenga do rei. Mas essa prerro- 
gativa da Coroa parece ter-lhe sido reservada mais para extorquir di- 
nheiro do sudito do que para a defesa da liberdade em geral e contra 
tais monopolies opressivos. Pagando-se uma multa ao rei, parece que 
se concedia a patente; e quando uma categoria especifica de artesaos 
ou comerciantes consideravam bom agir como uma corporagao sem ter 
patente, essas corporagoes adulterinas — como se chamavam — nem 
sempre perdiam o privilegio por essa razao, mas eram obrigadas a 
pagar anualmente ao rei a permissao de exercer seus privilegios usur- 
pados. 129 A inspegao imediata de todas as corporagoes e dos regimentos 


129 Ver MADOX. Firma Burgi, p. 26 etc. 
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internos que elas pudessem considerar adequados sancionar para seu 
governo cabia a Camara Municipal da cidade em que estavam esta- 
belecidas; e qualquer punigao que fosse imposta a elas, geralmente 
procedia nao do rei, mas daquela incorporagao maior, da qual aqueles 
subordinados eram apenas partes ou membros. 

O governo das camaras municipais estava totalmente nas maos 
de comerciantes e artesaos, tendo evidentemente cada categoria deles 
interesse em evitar que o mercado de cada tipo de mao-de-obra espe- 
cifica ficasse saturado, oque na realidade sign if i cava mante-lo sempre 
carente de mao-de-obra. Cada categoria porfiava em baixar determi- 
nagoes adequadas para esse proposito e, se isso I he fosse permitido, 
de bom gradoconsentia em quetodas as outras categorias profissionais 
fizessem outrotanto. Em consequencia desses regulamentos, cada ca¬ 
tegoria era obrigada a comprar decada um dosoutros, dentroda cidade, 
as mercadorias de que necessitava, a prego um pouco mais caro do 
queofaria normalmente. Em compensagao, eles, por sua vez, tinham 
o direito de vender suas proprias mercadorias a prego bem mais alto, 
de sorte que, ate aqui, diziam eles, "da no mesmo". Portanto, nos ne¬ 
gocios que as diversas categorias faziam entre si no ambito da cidade, 
ninguem perdia com essas normas. Nos negocios com o campo, porem, 
todos ganhavam; ora, e nesses negocios que consiste todo o comercio 
que sustenta e enriquece cada cidade. 

Toda cidade, com efeito, tira do campo toda a sua subsistence, 
todas as materias-primas para otrabalho. E o pagamento que a cidade 
faz ao campo efeito sobretudo deduas maneiras: primeiro, reenviando 
ao campo uma parte desses materials processados pelas manufaturas, 
caso em que seus pregos sao aumentados pelos salarios dos trabalha- 
dor es e os lucros dos patroes ou empregadores diretos; em segundo 
lugar, enviando-lhe uma parte dos produtos brutos e manufaturados 
de outras paises ou de regioes distantes do mesmo pais, importados a 
cidade, sendo que tambem nesse caso os pregos originais desses bens 
sao aumentados pelos salarios dos transportadores ou marinheiros, e 
pelos lucros dos comerciantes que os empregam. A vantagem que a 
cidade aufere pelas suas manufaturas consiste no que ganha no pri¬ 
meiro dos dois ramos de comercio que acabei de mencionar; e a que 
aufere de seu comercio interno e externo consiste naquilo que ganha 
no segundo. Os salarios dos trabalhadores e os lucros de seus diversos 
empregadores representam tudo o que e ganho nesses dois tipos de 
negocio. Por conseguinte, quaisquer regulamentos tendentes a aumen- 
tar esses salarios e lucros, alem do que seriam normalmente, tendem 
a possibilitar a cidade comprar, com uma quantidade menor de seu 
trabalho, o produto de uma quantidade maior de trabalho do campo. 
Essas normas daoaos comerciantes e artesaos da cidade uma vantagem 
sobre os senhores de terra, arrendatarios e trabalhadores do campo, 
quebrando essa igualdade natural que de outra forma reinaria no co¬ 
mercio executado entre a cidade e o campo. Toda a produgao anual do 
trabalho da sociedade e anualmente dividida entre duas categorias de 
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pessoas. Mediante essas leis, os habitantes da cidade recebem um qui- 
nhao maior do que normalmente Ihes caberia, e os do campo tern que 
contentar-se com um quinhao menor. 

O prego que a cidade paga realmente pel os mantimentos e ma- 
terias-primas que nela entram anualmente e a quantidade de produtos 
manufaturados e outros bens que ela envia anualmente para fora. 
Quanto maior for o prego ao qual foram vendidos estes ultimos, tanto 
mais baixo sera o prego pelo qual sao comprados os primeiros. O tra- 
balho da cidade torna-se mais vantajoso, e o do campo passa a ser 
menos vantajoso. 

Que o trabalho executado nas cidades, em toda a Europa, e mais 
vantajoso do que o executado no campo, sem querermos entrar em 
calculos muito detalhados, podemos constata-lo partindo de uma ob- 
servagao muito simples e obvia. Em todos os paises da Europa encon- 
tramos no minimo 100 pessoas que adquiriram grandes fortunas co- 
megando modestamente no comercio e na manufatura — tipo de ocu- 
pagao especifica das cidades — para um que conseguiu enriquecer so- 
mente com o trabalho do campo, ou seja, colhendo a produgao atraves 
dos aprimoramentos e do cultivo da terra. A industria, portanto, deve 
ser mais bem recompensada, os salarios de trabalho e os lucros de 
capital evidentemente maiores numa situagao do que na outra. Ora, 
tantoocapital comoa mao-de-obra procuramnaturalmenteosempregos 
mais vantajosos, acorrendo, portanto, o mais que podem, para a cidade 
e desertando o campo. 

Os habitantes de uma cidade, por estarem reunidos num so lugar, 
podem associar-se com facilidade. Eis por que as ocupagoes mais in- 
significantes nas cidades tern formado corporagoes, em um lugar ou 
em outro; e mesmo onde nunca houve tal incorporagao, geralmente 
prevalecem nelas o espirito de corporagao, o ciume em relagao aos 
estranhos a profissao, a aversao a admitirem aprendizes ou a trans- 
mitiremosegredoda profissao, ensinando-lhes muitas vezes, mediante 
associagoes e acordos voluntaries, a impedir a livreconcorrencia, quan- 
do nao conseguem proibi-la por regimentos internes. As profissoes que 
empregam apenas um numero reduzido de trabalhadores, com a ma¬ 
xima facilidade, participam detais associagoes. Talvez seja suficiente 
meia duzia de cardadores de la para manter ocupados 1 000 fiadores 
e teceloes. Combinando entre si nao admitir aprendizes, nao somente 
podem monopolizar a profissao, mas tambem reduzir a manufatura 
toda a uma especie de sua escrava, e a elevar o prego de seu trabalho 
muito acima do que Ihe e devido por sua natureza. 

Os habitantes do campo, disperses que estao em localidades dis- 
tantes, nao tern facilidade em associar-se. Nao somente jamais forma- 
ram corporagoes oficiais, mas tambem o proprio espirito de corporagao 
nunca prevaleceu entreeles. Nunca seconsiderou necessaria nenhuma 
aprendizagem para ostrabalhos da agricultura, a grande ocupagaodos 
que vivem no campo. E no entanto, depois das belas-artes e das pro¬ 
fissoes liberals, nao existe talvez nenhuma ocupagao que exija uma 
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variedade tao grande de conhecimento e de experiencia. Os inumeros 
volumes que se tern escrito sobre a materia em todos os idiomas podem 
convencer-nos de que, entre as nagoes mais sabias e mais instruidas, 
a agricultura jamais foi considerada uma ocupagao tao facil de ser 
aprendida. Seria inutil pretender coligir de todos esses volumes o co¬ 
nhecimento das operagoes variadas e complexas da profissao agricola, 
possuido geralmente ate pelo agricultor comum, por maior que seja o 
menosprezo com o qual alguns autores despreziveis falam do assunto. 
Ao contrario, dificilmente existe algum oficio mecanico normal cujas 
operagoes nao possam ser explicadas de forma mais completa e mais 
dara em um simples panfleto de pouquissimas paginas, ilustrado com 
dizeres e figuras. Na historia das artes atualmente publicada pela 
Academia Francesa de Ciencias, varias dessas ocupagoes mecanicas sao 
efetivamenteexplicadas dessa forma. Alem disso, a diregaodas operagoes 
agricolas, devendo variar conforme as mudangas meteorologicas e em de- 
correncia de muitos outros eventos e arcunstancias, requer muito mais 
capacidade de julgamento e discrigao do que a gestao das operagoes me¬ 
canicas, que sao sempre as mesmas, ou quase sempre as mesmas. 

Nao somente a arte do agricultor e a diregao geral das operagoes 
da agricultura, mas tambem muitos setores inferiores do trabalho do 
camporequerem muito maior habilidadeeexperiencia doquea maioria 
dos oficios mecanicos. A pessoa quetrabalha com lataoeferro, trabalha 
com instrumentos e com materials cuja tempera e sempre a mesma, 
ou aproximadamente a mesma. Ao contrario, a pessoa que ara a terra 
com varios cavalos ou bois, trabalha com instrumentos cuja saude, 
forga edisposigaodiferem muito, deacordocom as circunstancias. Tam¬ 
bem a condigaodos materials e tao variavel quanto a dos instrumentos 
com os quais trabalha, sendo que ambos precisam ser manuseados 
com muito bom sensoediscrigao. Aoarador comum, embora geralmente 
consideradocomooprototipoda ignorancia eda estulticie, dificilmente 
falta discernimento e discrigao. Certamente, eleesta menos habituado 
ao intercambio social do que o mecanico que vive na cidade. Sua voz 
e seu falar sao menos polidos e mais dificeis de serem entendidos por 
aqueles que nao estao habituados a eles. Todavia, pelo fato de estar 
ele habituado a lidar com uma variedade maior de objetos, sua inte- 
ligencia geralmente e muito superior a do mecanico da cidade, o qual 
desde a manha ate a noite concentra toda a sua atengao em uma ou 
duas operagoes muito simples. Ate onde vai a superioridade real das 
pessoas mais simples do campo em confronto com os habitantes da 
cidade, sabem-no todos os que, por curiosidade ou em virtude de sua 
ocupagao, tiveram oportunidadedeentrar em contatocom os doistipos 
de pessoa. Eis por que na China e no Industao se afirma que tanto a 
dasse social comoos salaries dos trabalhadores do campo sao superiores 
aosda maior parte dos artesaosemanufatureiros. O mesmoaconteceria 
provavelmente em toda parte, se isso nao tivesse sido impedido pelas 
leis e pelo espirito de corporagao. 

A superioridade que o trabalho das cidades apresenta em todos 
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os paises da Europa, em relagao ao trabalho do campo, nao e devida 
exclusivamente as corporagoes e suas leis. Ela e tambem apoiada por 
muitos outros regulamentos. Visam a esse objetivotodas as altas taxas 
impostas a manufaturados estrangeiros e a todos os bens importados. 
As leis das corporagoes possibilitam aos habitantes das cidades au- 
mentar seus pregos, em temor de pregos mais baixos por parte da 
concorrencia de seus proprios conterraneos. Os regulamentos Ihes pro- 
porcionam, outrossim, seguranga contra a concorrencia estrangeira. Em 
ultima analise, a elevagao dos pregos provocada por ambos e paga 
pel os proprietaries de terras, pel os arrendatarios e pel os trabalhadores 
do campo, que raramente se tern oposto a formagao desses monopolios. 
Os quetrabalham na terra geralmente nao tern indinagao nem capa- 
cidade para fazer parte de tais conluios, sendo que o clamor e os so- 
fismas dos comerciantes e dos manufatores facilmente os persuadem 
de que o interesse particular de um partido — alias, uma parcela 
subordinada da sociedade — representa o interesse geral da nagao. 

Na Gra-Bretanha, a superioridade do trabalho das cidades em 
relagao ao do campo parece haver sido maior em epocas antigas do 
que hoje. Atualmente, os salarios dos trabalhadores do campo aproxi- 
mam-se mais dos salarios dos operarios das fabricas, sendo quetambem 
os lucros do capital empregado na agricultura se aproximam mais dos 
lucros do capital empregado no comercio e na manufatura em relagao 
ao que se afirma ter existido no seculo passado ou no inicio deste. 
Esta mudanga podeser considerada comoconsequencia necessaria, em- 
bora muitotardia, dosestimulosextraordinariosconcedidosaotrabalho 
nas cidades. O capital acumulado nas cidades por vezes chega a ser 
taoelevado, que nao pode mais ser aplicadocom oantigo lucro eaquele 
tipo de trabalho que Ihe e peculiar. Esse trabalho tern seus limites, 
como qualquer outro, e o aumento do capital, pelo fato de aumentar 
a concorrencia, diminui o lucro. A redugao do lucro nas cidades forga 
o capital a migrar para o campo, onde, criando uma nova demanda 
de mao-de-obra agricola, necessariamente aumenta seus salarios. O 
capital como que se expande atraves das regioes agricolas, e ao ser 
aplicado na agricultura, e em parte restituido ao campo, donde havia 
originariamente fugido para acumular-se nas cidades, em prejuizo da 
economia rural. Mais adiante, procurarei mostrar que em toda parte, 
na Europa, os maiores progresses no campo sao devidos a volta do 
capital das cidades para a economia rural; ao mesmo tempo, procurarei 
mostrar que, embora alguns paises tenham dessa forma atingido um 
grau apreciavel deriqueza, esteavangoeem si mesmo necessariamente 
lento, incerto, estando sujeito a ser perturbado e interrompido por inu- 
meros eventos, e sob todos os aspectos e contrario a ordem da natureza 
e a razao. No terceiro e quarto livros desta obra procurarei explicar 
da maneira maiscompleta eclara possivel os interesses, os preconceitos, 
as leis e os costumes que levaram a isso. 

As pessoas da mesma profissao raramente se reunem, mesmo 
que seja para momentos alegres e divertidos, mas as conversagoes 
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terminam em uma conspiragao contra o publico, ou em algum incita- 
mento para aumentar os pregas. Efetivamente, e impossivel evitar tais 
reu n i oes, por mei o de I ei s que possam vi r a ser cu mpri das e se coadu nem 
com espiritode liberdade e de justiga. Todavia, embora a lei nao possa 
impedir as pessoas da mesma ocupagao de se reunirem as vezes, nada 
deve fazer no sentido de facilitar tais reunioes e muito menos para 
torna-las necessarias. 

Essas reunioes sao facilitadas por um regulamento que obriga 
todos os pertencentes a mesma profissao a inscreverem seus nomes e 
enderegos em um registro publico. Issofaz com que possam entrar em 
contato entre si pessoas quedeoutra forma nunca seteriam conhecido, 
dando a cada um o enderego em que pode localizar qualquer outra 
pessoa do grupo. 

O que torna tais reunioes necessarias e um regulamento que 
possibilita aos membros da mesma profissao a se imporem taxas, com 
o objetivo de cuidar do sustento de seus pobres, seus doentes, suas 
viuvas e orfaos, inspirando em todos um interesse comum. 

Uma incorporagao nao somente torna essas reunioes necessarias, 
como ainda faz com que as decisoes da maioria sejam obrigatorias 
para todos. Em uma profissao livre, nao e possivel estabelecer uma 
combinagao ou acordo efetivo a nao ser mediante o consentimento una- 
nime de todos, nao podendo esse acordo perdurar a nao ser enquanto 
cada um continuar a manter seu consentimento. Aocontrario, em uma 
corporagao, a maioria pode sancionar um regimentocom punigoes ade- 
quadas, as quais limitem a concorrencia de maneira mais eficiente e 
mais duravel do que qualquer outra combinagao voluntaria. 

Carece de qualquer fundamento a pretensao de que as cor poragoes 
sao necessarias para o melhor funcionamento das profissoes e do co- 
mercio. A inspegao real e efetiva exercida sobre um trabalhador nao 
e a da sua corporagao, mas a de seus dientes. E o medo de perder o 
emprego que I imita as fraudes e corrige as negl igencias do trabalhador. 
Uma corporagao exclusiva necessariamente enfraquece a forga dessa 
inspegao, obrigando a contratar determinados trabalhadores, quer se 
comporte bem ou mal. E por essa razaoqueem muitas cidades grandes, 
com muitas corporagoes, nao se consegue encontrar trabalhadores ra- 
zoaveis, mesmo em algumas das profissoes mais indispensaveis. Se 
alguem quiser que seu trabalho seja razoavelmente executado, isso 
deve ser feito nos suburbios, onde os trabal hadores, naotendo nenhum 
privilegioexclusivo, sodependem dopropriocarater, devendo-se, entao, 
introduzi-lo na cidade como puder. 

E dessa maneira que a politica adotada na Europa, limitandoa 
concorrencia em algumas profissoes a um numero menor do que aquele 
que de outra forma participaria da concorrencia, provoca uma desi- 
gualdade muito grande no conjunto global das vantagens e desvanta- 
gens dos diversos empregos de mao-de-obra e de capital. 

Em segundo lugar, a politica europeia, aoaumentar, em algumas 
profissoes, a concorrencia alem do que ocorreria natural mente, gera 
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uma outra desigualdade, do tipo oposto, no conjunto das vantagens e 
desvantagens dos diversos empregos de mao-de-obra e de capital. 

Tem-se atribuido tamanha importancia a que seja educado um 
numero adequado de jovens para certas profissoes, que as vezes o 
publico ou a piedade dos fundadores privados tern estabelecido muitos 
pensionatos, escolas, bolsas de estudo etc. para essa finalidade — o 
quefaz com que a essas profissoes acorra um numero de pessoas muito 
maior do que os que normalmente as abragariam. Em todos os paises 
cristaos, creio que a formagao da maior parte dos eclesiasticos e paga 
dessa forma. Pouquissimos sao totalmente formados as proprias ex- 
pensas. Acontece entao que a educagao longa, cansativa e dispendiosa 
desses elementos nem sempre Ihes proporcionara uma remuneragao 
conveniente, uma vez que a igreja esta cheia de pessoas que, para 
conseguir emprego, estaodispostasa aceitar uma remuneragao inferior 
aquela a qual Ihes daria direito a formagao que tiveram; dessa forma, 
a concorrencia dos pobres sempre absorve e desvia a remuneragao dos 
ricos. Sem duvida, seria indecente comparar um paroco ou um capelao 
a um oficial de qualquer profissao comum. Contudo, o pagamento dado 
a um paroco ou a um capelao pode ser considerado, sem exagero, do 
mesmo valor que o salario de um desses diaristas. Os tres sao pagos 
de acordo com o contrato eventual mente feito com seus respectivos 
superiores. Ate depois da metade do seculo XIV, 5 merks, 130 contendo 
praticamente a mesma quantidade de prata que dez libras do nosso 
dinheiro atual, representaram, na Inglaterra, o salario normal de um 
paroco ou de um padre coadjutor, como podemos depreender dos de- 
cretos de varios concilios nacionais. Na mesma epoca, verificamos que 
a remuneragao de um mestre pedreiroera de 4 pence diarios, contendo 
a mesma quantidade de prata que um xelim dos nossos dias, sendo 
que um oficial pedreiro recebia 3 pence por dia, iguais a 9 pence em 
nosso dinheiro atual. 131 Como seve, os salarios desses dois profissionais, 
se os considerarmos como constantes, eram muito superiores aos de 
um paroco. O salario do mestre pedreiro, supondo que este ficasse 
desocupado durante uma terga parte do ano, seria perfeitamente igual 
aodoeclesiastico. Comefeito, oDecreto 12 Q da Rainha Ana, nocapitulo 
12, estabelece o seguinte: 

"J a que, em varios lugares os parocos tern recebido uma remu¬ 
neragao insuficiente para sua manutengaoe para seu estimulo, 
fica facultado ao bispo, decretar de proprio punho e com seu 
selo, uma certa remuneragao suficiente ou maxima nao acima 
de 50 e nao abaixo de 20 libras por ano". 

Atualmente, consideram-se 40 libras por ano como sendo uma 
remuneragao muito boa para um paroco, mas apesar desta lei do par- 
lamento, existem muitos parocos recebendo menos de 20 libras por 


130 Antiga moeda de prata da Escocia, equivalente a 13 s 4 d. (N. do E.) 

131 Ver Statute of Labourers, p. 25, 3 § ed. 


174 



ADAM SMITH 


ano. Ha em Londres oficiais de sapateiro ganhando 40 libras por ano, 
sendo dificil entrar nessa cidade algum trabalhador operoso que nao 
ganhe mais do que 20 libras. Essa soma realmente nao ultrapassa o 
que muitas vezes ganham os trabalhadores comuns em muitas paro- 
quias do pais. Sempre que a lei tentou regular os salarios dos traba¬ 
lhadores, foi mais para baixa-los do que para aumenta-los. Todavia, a 
lei tentou muitas vezes levantar os salarios dos eclesiasticos e, para 
a dignidade da Igreja, tentou obrigar vigarios administradores a Ihes 
pagar mais do que a misera manutengao com a qual as vezes tinham 
que contentar-se. Nos dois casos a lei parece ter sido sempre ineficaz, 
nao sendo capaz de elevar os salarios dos eclesiasticos nem de reduzir 
os salarios dos trabalhadores ao nivel desejado; isto porque a lei nunca 
foi capaz de impedir os eclesiasticos de aceitar menos que aquilo a 
que por lei teriam direito, devido a indigencia de sua situagao e a 
multidao de concorrentes; da mesma forma, a lei nunca foi capaz de 
impedir os outros — os demais trabalhadores — de receberem mais, 
devido a concorrencia contraria daqueles que esperavam auferir lucro 
ou prazer do fato de os empregarem. 

Os grandes beneficios e outras dignidades edesiasticas sustentam 
a honra eo prestigioda Igreja, nao obstante a situagao precaria dealguns 
seus membros inferiores. Tambem o respeito publico votado a essa pro¬ 
fissao compensa, de alguma forma, a insignificanaa da remuneragao pe- 
cuniaria. Efetivamente, na Inglaterra, e em todos os paises catolico-ro- 
manos, a loteria da Igreja e muito mais vantajosa do que o necessario. 
O exemplo das Igrejas da Escocia, de Genebra e de varias outras Igrejas 
protestantes demonstra que, em uma profissao tao respeitavel, na qual 
existem tantas facilidades para a formagao, a esperanga de beneficios 
muito mais modestos sera capaz de atrair para as sacras ordens um 
numero suficiente de homens instruidos, decentes e respeitaveis. 

Em profissoes nas quais nao existem beneficios, tais como o Direito 
ea Medicina, seumcontingenteigual depessoasfosseformadoasexpensas 
publicas, a concorrencia logo cresceria a tal ponto que a remuneragao 
pecuniaria desses profissionais baixaria muito; poder-se-ia chegar a si¬ 
tuagao de que ja nao Valeria a pena os pais formarem um filho as suas 
custas para essa profissao. Os meninos e rapazes ficariam entao inteira- 
mente abandonados a formagao dada pel os institutes de caridade e devido 
ao grande numero e as necessidades, teriam que contentar-se com uma 
remuneragao muito miseravel, para degradagao completa das profissoes 
do Direito e da Mediana, hoje tao respeitadas. 

A estirpe, nao prospera, das pessoas comumente chamadas ho¬ 
mens de letras esta hoje mais ou menos na mesma situagao em que 
estariam os advogados e os medicos, na hipotese que acabamos de 
apontar. Na maior parte da Europa, a maioria desses letrados foram 
educados para a Igreja, porem foram impedidos de abragar as ordens 
sacras por motives diversos. Por isso, geralmente foram formados as 
expensas publicas, e o seu numero em toda parte e tao grande, que a 
remuneragao financeira de seu trabalho geralmente e miseravel. 
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Antes da invengao da imprensa, a unica ocupagao na qual uma 
pessoa deletras podia empregar seus talentos era a deprofessor publico 
ou particular, ou seja, transmitindo a outros os conhecimentos curiosos 
e uteis por ele previamente adquiridos; esse e ainda um oficio certa- 
mente mais digno, mais util e, de modo geral ate mais rendoso do que 
o oficio de livreiro, profissao essa gerada pela invengao da imprensa. 
O tempoeoestudo, otalento, oconhecimentoea aplicagao necessaries 
para qualificar um eminente mestre de ciencias sao no minimo iguais 
aos exigidos para formar os grandes advogados e medicos. No entanto, 
a remuneragao costumeira do professor ilustre nao tern proporgao al- 
guma com a do advogado ou a do medico; isso porque a profissao de 
professor esta apinhada de pobres formados as expensas do publico, 
ao passo que entre os advogados e medicos sao muito poucos os que 
nao se tenham formado as proprias custas. Todavia, a remuneragao 
costumeira dos professores publicos e particulares seria sem duvida 
ainda menor, se nao se tivesse exduido do mercado a concorrencia 
daqueles letrados ainda mais pobres, queescrevem apenas para ganhar 
o pao. Antes da invengao da imprensa, os termos "letrado" e "mendigo" 
parecem ter sido mais ou menos sinonimos. Ao que parece, os reitores 
das universidades muitas vezes outorgavam a seus professores ealunos 
licenga para mendigar. 

Nos tempos antigos, antes de se estabelecerem quaisquer insti- 
tuigoes de caridade para a formagao de pobres para essas profissoes 
de letrados, parece ter sido muito melhor a remuneragao paga aos 
professores ilustres. Isocrates, no chamado discurso contra os sofistas, 
repreende a incoerencia dos professores de seu tempo: 

"Eles fazem as promessas mais estupendas a seus alunos" — 
diz ele — "e Ihes ensinam a serem sabios, felizes e justos, e 
como recompensa por um servigo tao importante estipulam a 
miseravel remuneragao de 4 ou 5 minas. 132 Os que ensinam a 
sabedoria" — continua ele — "devem ser eles mesmos sabios; 
ora, uma pessoa disposta a vender um servigo desses por tal 
prego seria condenada por insanidade”. 

Certamente Isocrates nao pretende exagerar na remuneragao, 
podemos estar certos de que el a nao era menor do que ele descreve. 
Quatro minas eram iguais a f 13 6 s 8 c(, e5 minas representavam 
£ 16 13 s 4 d. Portanto, nao menos do que essa ultima soma deve ter 
sido a remuneragao usual paga naquela epoca aos mestres mais emi- 
nentes de Atenas. O proprio Isocrates exige de cada aluno 10 minas, 
ou seja, £ 33 6 s 8 d. Quando era professor em Atenas, afirma-se que 
tinha 100 alunos. Entendo que esse era o numero de alunos a quern 
ele ensinava em um unico turno, ou seja, o numero de pessoas que 
frequentavam um de seus cursos, contingente esse que nao parece ser 


132 Unidade de peso e moeda da Grecia Antiga, equivalente a 100 dracmas. (N. do E.) 
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extraordinario para um professor de tanto renome, em uma cidade 
grande, sendo ainda que a materia por ele ensinada era a Retorica, 
uma das ciencias mais em voga na epoca. Portanto, para cada curso 
deve ter ganho 1 000 minas, ou seja, £ 3 333 6 s 8 d. Em outra 
passagem, Plutarco diz ter sido de 1 000 minas, portanto, o seu Di- 
dactron, ou seja, o prego habitual pago pelo ensino. 

Muitos outros ilustres professores dessa epoca parecem ter ganho 
grandesfortunas. Gorgiasfez um presente ao tempi ode Delfos, oferecendo 
sua propria estatua em ouro macigo, embora naodeva ter sido uma estatua 
detamanho natural, presumo. Seu padraodevida, assimcomoodeHipias 
e Protagoras, dois outros ilustres professores da epoca, e descrito por 
Platao como sendo esplendido, chegando a ostentagao. Afirma-se que o 
proprio Platao vivia na magnificencia. Aristoteles, depois deter sido tutor 
de Alexandre, recebendo para isto uma remuneragao muito elevada, do 
proprio Alexandre como de seu pai Filipe — como e atestado por todos 
—, nao obstante isso, considerou valer a pena regressar a Atenas, para 
reassumir a sua escola. Professores de ciencias provavelmente eram, a 
esse tempo, menos frequentes do que uma ou duas geragoes posteriores, 
quando a concorrencia provavel mente reduziu ligeiramente o prego de 
seu trabalho e a admiragao de que eram alvo. Ao que parece, porem, os 
mais eminentes deles desfrutavam de um grau de consideragao muito 
superior a que hoje se dispensa a qualquer desses profissionais. Os ate- 
nienses enviaram o academico Carneades e o estoico Diogenes a Roma, 
na qualidade de emissaries especiais; embora Atenas nao estivesse mais 
em seu antigo esplendor, ainda constituia uma republics independente e 
consideravel. Carneades era babilonio de nascimento, e portanto, ja que 
nunca houve povo tao zeloso como os atenienses a ponto de nao admitir 
estrangeiros para cargos publicos, a consideragao que tinham por esse 
sabio deve ter sido muito grande. 

Essa desigualdade de remuneragao, no global, talvez seja mais 
vantajosa do que prejudicial ao publico. Pode ate certo ponto degradar 
a profissao de um professor ofidal, mas o baixo prego da formagao 
Iiteraria representa uma vantagem que supera de muito esse pequeno 
inconveniente. Alem disso, o publico poderia auferir beneficio ainda 
maior, se a constituigao ou estrutura dessas escolas e institutes fosse 
mais razoavel do que e no presente, na maior parte da Europa. 

Em terceiro lugar, a politica europeia, pelo fato de dificultar a 
livre circulagao da mao-de-obra e do capital, tanto de um emprego 
para outro como de um lugar para outro, em certos casos provoca uma 
desigualdade muito inconveniente no conjunto das vantagens e des- 
vantagens dos diferentes empregos de mao-de-obra e de capital. 

O Estatuto da Aprendizagem dificulta a livre circulagao de mao- 
de-obra deum emprego para outro, ate no mesmo lugar. E os privilegios 
exclusivos das corporagoes dificultam essa livre circulagao de um lugar 
para outro, ate na mesma ocupagao. 

Acontece com frequencia que em uma manufatura se pagam altos 
salaries aos trabalhadores, ao passo que os de outra precisam conten- 
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tar-se com o indispensavel para a subsistence. A primeira ocupagao 
esta emestadode progresso, oquefaz com queseja continua a demanda 
de nova mao-de-obra; ao contrario, a segunda esta em declinio, o que 
faz aumentar ainda mais a disponibilidade de mao-de-obra, ja supe- 
rabundante. Essas duas manufaturas as vezes podem estar localizadas 
na mesma cidade, e as vezes na mesma regiao circunvizinha, nao ha- 
vendo possibilidadealguma deajudarem uma a outra, pois no primeiro 
caso isso e impedido pelo estatuto da aprendizagem, e no segundo e 
impedido tanto pelo estatuto da aprendizagem como pelos privilegios 
exdusivos das corporagoes. Ora, em muitas manufaturas diferentes, 
as operagoes executadas sao tao semelhantes, que os trabalhadores 
com facilidade poderiam mudar de ocupagao entre si, se isso nao fosse 
impedido por essas leis absurdas. Assim, por exemplo, a arte detecer 
linho e seda comuns sao praticamente quase a mesma coisa. A arte 
de tecer la comum e algo diverso, porem, essa diferenga e tao insig- 
nificante que tanto um tecelao de I inho como um tecelao de seda podem 
em poucos dias transformar-se em razoavel tecelao de la. No caso, 
portanto, de alguma dessas tres manufaturas de capital importancia 
vir a entrar em declinio, os trabalhadores poderiam encontrar emprego 
nas duas outras que estivessem em condigoes mais prosperas; alem 
disso, os salarios nao subiriam demais na manufatura prospera, nem 
desceriam demais na decadente. A manufatura do linho, na I nglaterra, 
esta efetivamente aberta a todos, em virtude de um estatuto peculiar, 
todavia ela nao e muito culti vada na maior parte do pais, nao podendo, 
portanto, oferecer grandes possibilidades a trabalhadores egressos de 
outras manufaturas decadentes; esses trabalhadores, em toda parte 
onde vigora o estatuto da aprendizagem, nao tern outro recurso senao 
amparar-se nas paroquias, ou entao, passar a operar como trabalha¬ 
dores comuns, trabalhos esses para os quais, devido a seus habitos, 
estao muito menos qualificados do que para qualquer outro oficio se- 
melhante ao que tiveram que abandonar. Eis por que geralmente aca- 
bam refugiando-se nas paroquias. 

Tudo o que dificulta a livre circulagao de mao-de-obra de uma 
profissao para outra, dificulta igualmente a circulagao do capital de 
um emprego para outro, uma vez que o volume de capital que se pode 
aplicar em determinado setor depende muito da quantidade de mao- 
de-obra que o setor pode empregar. Todavia, as leis das corporagoes 
criam obstaculos menos a livre circulagao de capital de um emprego 
para outro, do que a livre circulagao da mao-de-obra. Em toda parte, 
e muito mais facil um comerciante rico obter o privilegio de exercer o 
comercio em uma cidade em que existe corporagao, do que um artesao 
pobre obter o privilegio de trabalhar nessa cidade. 

Segundo acredito, sao comuns a todos os paises da Europa os 
obstaculos colocados pel as leis das corporagoes a livre circulagao de 
mao-de-obra. Entretanto, quanto saiba, sao peculiares a I nglaterra os 
obstaculos colocados pel a legislagao sobre os pobres. Esse obstaculo 
consiste na dificuldade que o pobre tern para conseguir estabelecer-se 
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ou mesmo para ser admitido a exercer sua profissao em qualquer pa¬ 
roquia a nao ser a que pertence. As leis das corporagoes so impedem 
a livre circulagao deartesaos eoperarios de manufatura. Aocontrario, 
a dificuldade de estabelecer-se cria obstaculo ate mesmo a livre circu¬ 
lagao da mao-de-obra comum. Podeser util expor algosobrea origem, 
a evolugao e o estado atual dessa desordem, talvez a maior de todas, 
existente na politica da Inglaterra. 

Quando, em virtude da destruigaodos mosteiros, os pobresforam 
privados do recurso a caridade dessas casas religiosas, depois de al- 
gumas tentativas infrutiferas de solucionar o problema, o Decreto 43, 
capitulo 2, da Rainha Isabel, determinou que cada paroquia deveria 
cuidar de seus proprios pobres, e que anualmente se nomeasse inspe- 
tores para os pobres; esses, juntamente com os fabriqueiros das I grejas, 
deveriam recolher quantias de dinheiro para assistencia aos pobres, 
por meio de uma taxa paroquial. 

Esse estatuto impunha a cada paroquia em particular a neces- 
sidadede cuidar ela mesma deseus proprios pobres. Em consequencia, 
passou a assumir uma certa importancia esta questao: quern deve ser 
considerado como os pobres de cada paroquia? Depois de algumas in- 
certezas e variagoes, este problema foi resolvido pelos Decretos 13 e 
14, de Carlos II, os quais estabelecem que 40 dias de moradia inin- 
terrupta garantiam a qualquer pessoa a residencia em uma paroquia, 
acrescentando, porem, que, dentro desse periodo, se os curadores de 
igreja ou os zeladores dos pobres apresentassem alguma queixa contra 
o recem-chegado, dois juizes de paz tinham odireito legal de remove-lo 
novamente para a paroquia dondehavia saido, a menosqueelealugasse 
um alojamento de 10 libras por ano, ou entao estivesse em condigoes 
de oferecer a nova paroquia algum valor que os referidos juizes de paz 
considerassem suficiente para desonerar financeiramente a paroquia. 

Pelo que se afirma, esse estatuto deu margem a fraudes. Havia 
funcionarios que as vezes subornavam os pobres de sua paroquia e os 
convenciam a seestabelecer em outra, mantendo-os porem nessa outra 
paroquia em situagaoclandestina durante os quarenta dias necessaries 
para adquirirem o direito de residencia, visando com isso desonerar a 
paroquia a qual pertenciam originariamente os pobres. Eis por que o 
Decreto 1, dej aime II, determinou que os quarenta dias necessaries 
para se obter a residencia deviam ser contados somente a partir do 
momenta em que o respectivo pobre entregasse a um dos curadores 
ou dos zeladores da nova paroquia uma notificagao por escrito, indi- 
candooseu enderegoeo numerode pessoas quecompunha sua familia. 

Entretanto, ao que parece, os ofidais paroquiais nem sempre 
eram mais honestos em relagao a sua paroquia do que haviam sido 
em relagao a outras, e por vezes se mostravam coniventes com tais 
intrusoes, recebendo a notificagao mas nao adotando as medidas ade- 
quadas depois disso. J a que, portanto, supostamente cada membro da 
paroquia tinha o maximo interesse em nao onerar mais os custos de 
sua paroquia com novos "intrusos", o Decreto 3, de Guilherme III, 
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sancionou queos quarenta dias deveriam ser contados somentea partir 
da publicagao da notificagao por escrito, na respectiva igreja, no do- 
mingo imediatamente apos o servigo divino. 

'Tudo somado — afirma o Dr. Burn — e muito raro alguem 
conseguir essa residencia, decorridos quarenta dias continues 
de moradia apos a publicagao escrita da noticia; o intento da 
lei nao e tanto favorecer a concessao de novos direitos de resi¬ 
dences, mas impedi-la, criando obstaculos a entradas clandes- 
tinas; com efeito, a notificagao e uma arma a mais para a pa¬ 
roquia poder remover o novo candidate. Entretanto, sea situagao 
deuma pessoa etal, queeduvidosose podeou nao ser removida, 
ou a notificagao obriga a paroquia a conceder a residencia sem 
contestagao, deixando que o cidadao continue a residir ali os 
quarenta dias, ou entao, obriga a remover o candidato da pa¬ 
roquia, mediante denuncia e processo judicial". 

Consequentemente, esseestatutopraticamentetornou impossivel a 
qualquer pobre a obtengao de uma nova residencia pelo velho sistema da 
moradia, durante quarenta dias consecutivos na nova paroquia. Contudo, 
para nao fechar totalmente a possibilidade de pessoas comuns de uma 
paroquia conseguirem residencia em outra, o estatuto oferecia quatro ou- 
tros meios para conseguir isto, sem ter que entregar uma notificagao e 
sem necessidade de publicagao da mesma. O primeiro consistia em com- 
prometer-se a pagar as taxas paroquiais, e paga-las efetivamente; o se- 
gundo, em ser eleito para um oficio paroquial anual, servindo nessa fungao 
duranteum ano; oterceiro, passando por uma aprendizagem na paroquia; 
e o quarto, sendo contratado para o servigo da paroquia durante um ano 
e permanecendo no mesmo servigo durante todo o referido ano. 

Pelos dois primeiros meios, nenhum pobre podia obter uma re¬ 
sidencia, a nao ser por consentimentoda paroquia inteira, a qual estava 
perfeita mente consciente das consequencias financeiras decorrentes da 
adogao de um novo habitante que nao dispusesse de outro patrimonio 
senao seu proprio trabalho. 

Por outro lado, mesmo os dois ultimos meios estavam pratica- 
mente fechados a um homem casado. Dificilmente um aprendiz pode 
ser casado; alias, a lei prescreveexpressamentequenaosederesidencia 
a nenhum casado, atraves decontratagao por um ano. O efeito principal 
da introdugao da concessao de residencia por servigo foi abolir em 
grande parte o velho costume de contratar para um ano, costume esse 
anteriormente tao habitual na I nglaterra, que mesmo hoje, se nao hou- 
ver clausula especifica que diga o contrario, a lei entende que todo 
empregado e contratado por um ano. Todavia, nem sempre os mestres 
estao dispostos a conceder residencia a seus empregados, contratan- 
do-os dessa maneira; e os proprios empregados nem sempre estao dis¬ 
postos a ser contratados dessa forma, pois, ja que uma nova residencia 
implica em cancelamento das anteriores, os empregados poderiam vir 
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a perder sua residencia original nos lugares em que nasceram — mo- 
radia de seus pais e de seus parentes. 

E evidentequenenhumtrabalhador independente, quer seja operario 
ou artesao, tem probabilidadedeobter uma nova residencia, seja por apren- 
dizagem ou por servigo. Se, portanto, tal pessoa levassesua atividade para 
uma nova paroquia, estaria sujeita a ser afastada, por mais saudavel e 
operosa que fosse, ao arbitrio de qualquer curador de igreja ou inspetor, 
a menos que pagasse 10 libras por ano — coisa impossivel para quern vive 
exdusivamentedeseu trabalho— ou entao pudesse oferecer uma garantia 
financeira considerada por doisjuizesdepazcomosuficientepara desonerar 
financeiramente a paroquia. A lei deixava a criterio da pessoa o tipo de 
garantia a ser oferecida: na realidade, porem, nao se tinha condigoes de 
exigir menos de 30 libras, pois era lei que mesmo a compra de uma pro- 
priedade livre e alodial de menos de 30 libras nao assegura a uma pessoa 
uma nova residentia, por nao ser suficientepara desonerar financeiramente 
a paroquia. Ora, isto e uma garantia que difialmente pode ser oferecida 
por uma pessoa que vive de seu trabalho; alias, na realidade muitas vezes 
se exige uma garantia bem superior. 

Com o objetivo de restaurar de alguma forma aquela circulagao 
livre de mao-de-obra, impossibilitada quase totalmente por esses di- 
versos estatutos, partiu-se para a invengaodoscertificados. Os Decretos 
8 e 9, de Guilherme III, determinaram que toda pessoa que trouxesse 
um certificadoda ultima paroquia dizendoque possuia residencia legal, 
certificado esse assinado pelos curadores da igreja e pelos inspetores 
dos pobres, e com a permissao de dois juizes de paz, qualquer outra 
paroquia estava obrigada a receber tal pessoa; os decretos estabeleciam 
alem disso que tal pessoa nao poderia ser removida da paroquia so- 
mente pelo fato de haver alguma probabilidade de se tornar onerosa, 
mas, somente pelo fato de se tornar efetivamente onerosa, e que nesse 
caso a paroquia que expediu o certificado e obrigada a pagar tanto a 
manutengao da pessoa como as despesas de sua remogao a nova pa¬ 
roquia. E para dar seguranga maxima a paroquia em que viesse a 
residir tal pessoa munida de certificado, o mesmo estatuto prescreveu 
que a pessoa nao poderia obter ali nenhum direito de residencia, por 
nenhum meio, a nao ser pagando 10 libras por ano, ou entao servindo 
por conta propria em um oficio paroquial, durante um ano inteiro, 
exduindo-se, portanto, a possibilidade de conseguir a residencia por 
notificagao, por aprendizagem ou por pagamento de taxas paroquiais. 
Alem disso, o Decreto 12, da Rainha Ana, estatuto Ic. 18, determinou 
que nem os empregados nem os aprendizes de tal pessoa munida de 
certificado podiam obter residencia na paroquia na qual viesse a residir 
tal pessoa munida de certificado passado por outra paroquia. 

Ate onde essa invengao conseguiu restabelecer aquela livre cir¬ 
culagao de mao-de-obra, que havia sido quase inteiramente impossibi¬ 
litada pelos estatutos anteriores, podemosdeduzir das observagoes mui- 
to judiciosas do Dr. Burn, que passo a transcrever: 

"E obvio que ha varias boas razoes para exigir certificados para 
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pessoas que passam a instalar-se em uma nova localidade: isto 
e, quetais pessoas nao podem obter residencia, nem mediante 
aprendizagem, nem prestandoservigo, nem por notificagao, nem 
pagandotaxas paroquiais; que nao podem obter residencia nem 
para aprendizes nem para empregados seus; que, no caso de 
tais pessoas se tornarem onerosas, sabe-se para onde remove- 
las, sendo que a paroquia anterior esta obrigada a pagar tanto 
as despesas da remogao como da manutengao da pessoa, nesse 
meio-tempo; eque, setal pessoa adoecer, a paroquia queemitiu 
o certificado deve mante-la. Tudo isto nao pode ocorrer sem 
certificado. Ora, essas mesmas razoes valem proporcionalmente 
para paroquias que nao concediam certificados em casos ordi- 
narios, pois e muito provavel quemais cedoou mais tardeterao 
que receber de volta as pessoas a quern haviam dado certificado, 
alias em condigoes piores do que antes". 

A ligao a ser tirada dessas observagoes e que, ao que parece, o 
certificado deve ser exigido pela paroquia na qual passa a residir um 
novo pobre, mas que ao mesmo tempo esse certificado muito raramente 
deve ser fornecido pela paroquia que o pobre pretende deixar. 

"Existecerta crueldade nessa materia de certificados" — afirma 
o mesmo inteligente autor, em sua History of the Poor Laws — 
"ao confiar ao criterio de um funcionario paroquial o poder de 
aprisionar uma pessoa como se fosse para o resto da vida; isso, 
por mais inconveniente que seja para esse pobre continuar a 
morar no lugar onde teve a infelicidade de adquirir o que se 
chama de residencia, ou, por maior que seja a vantagem que 
ele possa esperar, propondo-se a morar alhures." 

Embora o certificado nao contenha nenhum testemunho de boa 
conduta, pois se limita a atestar que a pessoa faz parte da paroquia 
a qual pertence realmente, fica inteiramentea criteriodos funcionarios 
paroquiais conceder ou negar tal certificado. Segundo o Dr. Burn, foi 
feito um mandato no sentido de obrigar os curadores e inspetores a 
assinarem o certificado; todavia, os juizes da Corte Real rejeitaram 
essa rnogao como uma tentativa muito estranha. 

Os salaries extremamente desiguais com que deparamos frequen- 
temente na I nglaterra, em localidades nao muito distantes uma da outra, 
sao provavel mente devidos aos obstaculos que a lei da residencia col oca 
para um pobreque, destituidodecertificado, deseja transferir seu trabalho 
de uma paroquia para outra. Com efeito, um trabalhador solteiro operoso 
e dotado de boa saude podera as vezes residir em outra paroquia sem 
certificado, embora enfrentandosofrimentos; mas um homem com mulher 
efamiliaquetentasseessa aventura, na maioria das paroquias certamente 
acabaria sendo removido, o mesmo acontecendogeralmentea um solteiro, 
no momenta em queviessea casar-se. Por isso, a escassez de mao-de-obra 
em uma paroquia nem sempre pode ser remediada pela superabundance 
existente em outra, como acontece constantemente na Escocia e, conforme 
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acredito, em todos os outros paises em que nao existem essas dificul- 
dades para a residencia. Nesses paises, embora os salaries possam ser 
um pouco mais altos nas proximidades de uma cidade grande, ou em 
outros lugares em que existir uma demanda extraordinaria de mao- 
de-obra, ediminuir gradualmentea medida emqueaumenta a distancia 
de tais centros, ate recairem novamente na taxa comum do pais, nunca 
deparamos com essas diferengas repentinas e imprevisiveis que por 
vezes encontramos na Inglaterra, em localidades vizinhas, onde fre- 
quentementee mais dificil para uma pessoa pobreatravessar os limites 
artificials de uma paroquia, do que atravessar um brago de mar ou 
uma cadeia de altas montanhas, divisas naturais que as vezes separam 
niveis salariais nitidamente diferenciados, em outros paises. 

Remover uma pessoa, que nao cometeu nenhuma falta, de uma 
paroquia onde escolheu residir, constitui uma violagao evidente da liber- 
dade e da justiga natural. E, no entanto, as pessoas simples do povo da 
Inglaterra, tao ciosas da sua liberdade, mas nunca perfeitamente cons- 
cientes do conteudo e do significado autentico dessa prerrogativa — como 
alias acontece na maioria dos outros paises — tern suportadoja durante 
mais de um seculo tal tipo de opressao, sem encontrar saida para esse 
impasse. Embora tambem pessoas ponderadas por vezes setenham quei- 
xado da lei da residencia como de uma calamidade publica, esta nunca 
foi objeto de clamor geral do povo, como ocorreu contra as garantias gerais, 
sem duvida uma pratica abusiva, mas que provavelmente nao provocava 
uma opressao geral. Arriscar-me-ia a afirmar que difialmente existe na 
Inglaterra um pobre de quarenta anos de idade que em algum periodo 
de sua vida nao tenha sentido em sua propria pele a opressao cruel dessa 
infeliz lei sobre a residencia. 

Concluirei este longo capitulo observando que, embora antiga- 
mente fosse costume definir niveis salariais, primeiro por meio de leis 
gerais extensivas ao pais inteiro, e depois mediante regulamentos par¬ 
ticular dos juizes de paz em cada condado especifico, atualmente 
essas duas praticas estao total mente em desuso. 

"Com base na experiencia de mais de 400 anos” — diz o Dr. 
Burn "parece chegado o momento de deixar de lado todas as 
tentativas de definir rigorosamente por lei aquiloque pela pro¬ 
pria natureza pareceimpossivel dedelimitagaoestrita; comefei- 
to, se todas as pessoas que exercem o mesmo tipo de trabalho 
devessem receber salarios iguais, nao haveria emulagao, nao 
haveria margem para a iniciativa ea generosidade." 

A despeitodisso, as vezes o Parlamento, mediante leis especificas, 
tenta regulamentar os salarios em ocupagoes especificas e em deter- 
minados lugares. Assim, o Decreto 8, deJ orge III, proibe, sob ameaga 
de incorrer em penalidades severas, todos os mestres alfaiates de Lon- 
dres, e ate 5 mi I has ao seu redor, pagar — e aos seus trabalhadores, 
aceitar — mais do que 2 xelins e 7 1/2 pence por dia, excetuado o caso 
de um luto oficial. Sempre que os legisladores tentam regulamentar as 
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diferengas entre os mestres e sejs trabalhadores, sejs conselheiros sao 
sempre os mestres. Por isso, quando a regulamentagao favorece os traba¬ 
lhadores, e sempre justa e equitativa, ao passo que as vezes ocorre o con- 
trario, quando a regulamentagao favorece aos mestres. Assim, a lei que 
obriga os mestres, em varias profissoes, a pagar seus trabalhadores em 
dinheiro e nao em bens e perfeitamente justa e equitativa. Ela nao impoe 
nada deduroaos mestres, massimplesmenteos obriga a pagar em dinheiro 
aquelevalor quepretendiam pagar em bens, equena realidadenem sempre 
pagavam. Essa lei favorece os operarios. Mas o Decreto 8, dej orge III, 
favorece os mestres. Quando estes combi nam entre si para reduzir os sa¬ 
laries de seus empregados, ecomumassumiremumcompromisso particular 
de, sob pena de incorrerem em alguma penalidade, nao pagar mais do que 
um determinado salario. Se os empregados fizessem entre si um acordo 
contrario do mesmo tipo, de nao aceitarem determinado salario, sob pena 
de incorrerem em alguma penalidade, a lei os puniria com grande rigor. 
Ora, se a lei fosse imparcial, deveria tratar os mestres da mesma forma. 
No entanto, o Decreto 8, de J orge III, seleciona por lei aquela mesma 
regulamentagao que os patroes as vezes tentam estabelecer em seus con- 
luios. Parece totalmente fundada a queixa dos trabalhadores de que tal 
lei coloca os mais capazes e os mais aplicados em pe de igualdade com o 
trabalhador comum. 

Tambem nos tempos antigos era habitual tentar regulamentar os 
lucros dos comerciantes e de outros profission a is, determinando o prego 
dos mantimentos e de outros bens. Pelo que sei, o unico remanescente 
desse antigo costume e a questao do prego do pao. Onde existe uma 
corporagao com direitos exclusivas, talvezseja recomendavel regulamentar 
o prego do alimento mais elementar. Mas onde isso nao existe, a concor- 
rencia regulara tal prego de maneira muito mais eficaz do que qualquer 
tribunal. A questao de fixar o prego do pao, estabelecido pelo Decreto 31, 
dej orge II, nao pode ser aplicado na Escocia, devido a uma deficiencia 
na lei, ja que a sua execugao depende do cargo de amanuense do mercado, 
que la nao existe. Essa deficiencia so foi remediada com o Decreto 3, de 
J orge III. A falta de uma sessao de um tribunal para fixagao do prego 
nao gerou nenhum inconveniente serio, e por outro lado a existencia de 
tal orgao nos poucos lugares onde ate agora funcionou, nao acarretou 
nenhuma vantagem significativa. Todavia, na maior parte das cidades 
da Escocia existe uma corporagao de padeiros que redama privilegios 
exclusivos, embora esses nao sejam observados com muito rigor. 

Ao que parece, a proporgao entre os diferentes niveis salariais e 
de lucro, nos diferentes empregos de mao-de-obra e de capital, nao e 
muito afetada — como ja observei — pela riqueza ou pobreza de uma 
soci edade ou pel a sua condi gao de progresso, estaci onar i a ou de decl i n i o. 
Tais transformagoes no bem-estar publico, embora afetem os niveis 
gerais dos salaries e do lucro, em ultima analise os afetam de maneira 
igual, em todos os empregos ou ocupagoes. Por conseguinte, a proporgao 
entre eles permanece necessariamente a mesma, nao podendo ser al- 
terada por tais transformagoes, ao menos por um periodo significativo. 
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Capitulo XI 


A Renda da Terra 


A renda da terra, considerada como o prego pago pelo uso da 
terra, e naturalmente a maior que o arrendatario pode permitir-se 
pagar, nas circunstancias efetivas da terra. Ao ajustar as dausulas do 
arrendamento, o dono da terra faz o possivel para deixar ao arrenda¬ 
tario uma parcela da produgao nao superior ao que e suficiente para 
pagar ao arrendatario o capital do qual ele fornece as sementes, paga 
a mao-de-obra, compra e mantem o gado e outros instrumentos e dis- 
positivos agricolas, juntamente com o lucro normal do capital empre- 
gado, segundoa taxa vigente na regiao. Evidentemente, isso eo mini mo 
comoqual oarrendatariopode contentar-se, senaoquiser sair perdendo 
no negocio; e raramente o proprietary da terra esta disposto a dar-lhe 
mais do que isso. Toda e qualquer parcela da produgao ou — o que e 
a mesma coisa — toda parcela do prego da produgao que ultrapasse 
a porcentagemdestinada aoarrendatario, odonoda terra naturalmente 
procura reserva-la para si, como sendo a renda que I he e devida pelo 
uso da terra; essa renda pleiteada pelo proprietary naturalmente e a 
maxima que o arrendatario puder pagar-lhe, nas circunstancias con- 
cretas da terra. Por vezes, de fato, a liberdade do proprietary — mais 
frequentemente, a ignorancia dele — o leva a contentar-se com uma 
parcela algo inferior a isso; por outro I ado, as vezes, embora mais 
raramente, a ignorancia do arrendatario o faz submeter-se a pagar 
algo mais do que a citada porcentagem, ou a contentar-se com algo 
menos do que o lucro do capital a investir, lucro esse calculado pelo 
indice vigente na redondeza. Entretanto, essa parcela ainda pode ser 
considerada como a renda natural que deriva do uso da terra, ou seja, 
a renda pela qual naturalmente se entende que deva ser geralmente 
locada a propriedade. 

Poder-se-ia pensar que a renda proveniente da locagao da terra 
frequentemente nao seja outra coisa senao um razoavel lucro ou juros 
pelo capital empatado pelo dono da terra para melhora-la. Semduvida, 
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isso pode ocorrer, em determinados cases, mas so em parte; o proprie¬ 
tary exige uma renda, mesmo pela terra em que nao implantou ne- 
nhuma melhoria, e os supostos juros ou lucro sobre as despesas das 
melhorias constituem geralmente um acrescimo a essa renda original. 
Alem disso, as melhorias introduzidas na terra nem sempre sao feitas 
com o capital do proprietary mas as vezes com o do arrendatario. No 
entanto, quando se renova a locagao, geralmente o locador exige o 
mesmo aumento da renda que pleitearia no caso de todas as melhorias 
terem sido feitas com seu proprio capital. 

Por vezes o proprietary exige renda por uma terra que simples- 
mente nao esta em condigoes de receber melhorias. A alga marinha e 
uma especie de planta que, ao ser queimada, produz um sal alcalino, 
util para fazer vidro, sabao, e para varias outras finalidades. Cresce 
em varias regioes da Gra-Bretanha, particularmente na Escocia, so- 
mente sobre rochas banhadas pela mare alta, rochas essas que sao 
cobertas pelo mar duas vezes ao dia, e cujo produto, portanto, nunca 
foi aumentado pelo trabalho humano. No entanto, o proprietary de 
faixas de terra limitadas por praias de algas marinhas exige no caso 
a mesma renda que pleiteia por seus campos cerealiferos. 

Nas proximidades das ilhas de Shetland, quase sempre o mar 
tern peixes em grande abundancia, que constituem grande parte da 
subsistence dos que ali moram. Todavia, a fim de auferir proveito 
desse produto da agua, esses moradores precisam ter uma moradia 
na terra vizinha. A renda do proprietary da terra e proporcional, nao 
aquilo que seu dono pode auferir dela, mas aquilo que o arrendatario 
consegue auferir tanto da terra como da agua. Essa renda e em parte 
paga com peixe do mar; efetivamente, e nessa regiao que se encontra 
um dos poucos exemplos em que a renda da terra representa um com- 
ponente do prego dessa mercadoria, o peixe. 

Consequentemente, a renda da terra, considerada como o prego 
pago pelo uso da terra, e naturalmente um prego de monopolio. De 
forma alguma e ela proporcional aquilo que o proprietary pode ter 
investido na melhoria da terra, ou aquilo que ele pode extrair dela; 
mas ela e proporcional ao que o arrendatario pode pagar. 

Geralmente, so podem ser comercializados aqueles produtos da 
terra, cujo prego normal e suficiente para repor o capital que deve ser 
empregado para colocar os produtos no mercado, juntamente com os 
lucros normals desse capital. Se o prego normal da mercadoria for 
superior a isso, a parcela excedente ira naturalmente para a renda da 
terra. Se o prego normal nao for superior a isso, embora a mercadoria 
possa ser colocada no mercado, nao podera proporcionar nenhuma renda 
ao proprietary da terra. Quanto ao prego da mercadoria — maior ou 
menor —, isso depende da demanda. 

Ha certos produtos da terra para osquaisa demanda deve sempre 
ser tal quepermita um prego superior ao que e suficiente para coloca-los 
no mercado; e outros ha, para os quais a demanda pode ou nao ser 
tal que permita esse prego mais alto. Os primeiros sempre devem pro- 
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porcionar uma renda ao proprietarioda terra. Ossegundos as vezes podem 
proporcionar tal renda e as vezes nao, conforme as circunstancias. 

Cumpre observar, portanto, que a renda entra na composigao do 
prego das mercadorias de uma forma diferente dos salarios e do lucro. 
Salarios e lucros altos ou baixos sao a causa do prego alto ou baixo 
das mercadorias, ao passo que a renda da locagao da terra, alta ou 
baixa, constitui o efeito dos pregos altos ou baixos das mercadorias. 
Se o prego de uma mercadoria e alto ou baixo, e porque se precisa 
pagar salarios e lucroaltos ou baixos para comercializa-la. Aocontrario, 
e porque o prego da mercadoria e alto ou baixo, muito mais, pouco 
mais ou nao mais do que o suficiente para pagar esses salarios e esse 
lucro, que a mercadoria proporciona uma renda alta, uma renda baixa 
ou nenhuma renda. 

O presentecapitulosedivideemtres partes, nasquaisseestudara 
respectivamente: primeiro, aqueles produtos da terra que sempre pro- 
porcionam alguma renda; segundo, aqueles produtos da terra que as 
vezes podem proporcionar renda e as vezes nao; terceiro, as variagoes 
que, nos diferentes periodos de aprimoramento ou desenvolvimento da 
terra, ocorrem naturalmente, notocanteaovalor relativodosdoistipos 
de produtos naturais da terra, comparados tanto entre si como com 
as mercadorias manufaturadas. 

PARTE PRIME IRA 

Os produtos da terra que sempre proporcionam renda 

Uma vez que os homens, como todos os outros animais, se mul- 
tiplicam naturalmente em proporgao aos meios de sua subsistence, 
pode-se dizer que, basicamente, sempre ha demanda de alimentos. Os 
alimentos sempre podem comprar ou comandar um volume maior ou 
menor de trabalho, e sempre e possivel encontrar alguem disposto a 
fazer algo para consegui-los. Efetivamente, o volume de trabalho que 
os alimentos podem comprar nem sempre e igual aquele que poderiam 
sustentar, se geridos da maneira mais economica, devido aos altos 
salarios que por vezes sao pagos pela mao-de-obra. Todavia, os ali¬ 
mentos sempre podem comprar ou comandar um volume tal de trabalho 
que possam sustentar, de acordo com a taxa pela qual esse tipo de 
trabalho e sustentado na regiao. 

A terra, em quase todas as situagoes, produz uma quantidade 
maior dealimentos do queo suficiente para manter toda a mao-de-obra 
necessaria para coloca-los no mercado, por mais liberal que seja a 
remuneragao paga a mao-de-obra. Tambem o excedente e sempre mais 
do que suficiente para repor o capital que deu emprego a essa mao- 
de-obra, juntamente com o lucro desse capital. Por isso, sempre per- 
manece algo para uma renda destinada ao proprietary da terra. 

As charnecas mais desertas da Noruega e da Escocia produzem 
algum tipo de pastagem para o gado, cujo leite e cuja procriagao sao 
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sempre mais do que suficiente, nao somente para manter toda a mao- 
de-obra necessaria para isso e para pagar o lucro normal do arrenda- 
tario ou do dono do rebanho, mas tambem para proporcionar alguma 
renda ao dono da terra. A renda aumenta proporcionalmente a boa 
qualidade das pastagens. A mesma extensao de terra nao somente 
mantem um numero maior de cabegas de gado, senao que, pelo fato 
de esse gado ser mantido dentro de uma area menor, requer menos 
mao-de-obra para cuidar dele para fazer a coleta do produto. O pro¬ 
prietary da terra ganha deduas maneiras: pelo aumento da produgao 
e pel a diminuigao da mao-de-obra mantida com esta produgao. 

A renda da terra varia nao somente conforme a fertilidade — 
qualquer que seja seu produto — mas tambem de acordo com a sua 
localizagao, qualquer que seja a fertilidade. A propriedade localizada 
perto de uma cidade produz uma perda superior a que e proporcionada 
por uma terra da mesma fertilidade localizada no interior do pais. 
Embora o cultivo de uma nao requeira maior mao-de-obra ou trabalho 
do que o cultivo da outra, necessariamente o custo sera maior no caso 
de ter que colocar no mercado generos alimenticios trazidos de uma 
regiao longinqua. Uma quantidade maior de trabalho, portanto, pode 
ser mantida fora dela; eoexcedentedoqual setira o lucro do agricultor 
ea renda do proprietary deve ser diminuido. Mas, nos locais distantes 
do pais, a taxa de lucro, como ja se demonstrou, geralmente e maior 
do que nas proximidades de uma cidade grande. Por conseguinte, sera 
menor tambem a porcentagem desse excedente diminuido que perten- 
cera ao dono da terra. 

As boas estradas, os canais e os rios navegaveis, por diminuirem 
as despesas de transporte, fazem com que as regioes mais longinquas do 
pais possam aproximar-se mais do nivel vigente nas proximidades de 
uma cidade. Sob esse aspecto, essas fad I idades de transporte representam 
as maiores melhorias. Estimulam e encorajam o cultivo das regioes inte- 
rioranas, que necessariamente representarao sempre a maior parte do 
pais. Trazem vantagem a cidade, por quebrarem o monopolio do campo 
em suas proximidades. Acarretam vantagem ate mesmo para aquela parte 
do campo. E mbora introduzam algumas mercadorias concorrentes no mer¬ 
cado tradicional, abrem muitos mercados novos para sua produgao. Alem 
disso, o monopol io representa um grande inimigo para a boa administragao, 
a qual so pode ser implantada em toda parte em consequencia daquela 
concorrencia livre e geral que obriga todos a recorrerem a ela em sua 
propria defesa. Nao faz mais de cinquenta anos que alguns condados 
perto de Londres pleitearam ao Parlamento que nao permitisse prolongar 
as grandes estradas com pedagio ate os condados mais longinquas do 
pais. Alegavam que, devido ao baixo prego da mao-de-obra vigente nessas 
regioes mais afastadas, esses condados teriam a possibilidade de vender 
sua forragem e seus cereais no mercado de Londres a prego mais baixo 
do que em seus proprios, reduzindo com isso suas rendas e arruinando 
sua agricultura. No entanto, suas rendas aumentaram e sua agricultura 
se aprimorou, desde essa epoca. 
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Um campo de cereais de razoavel fertilidade produz uma quan- 
tidade muito maior de alimento humano do que a melhor pastagem 
de igual extensao. Embora seu cultivo exija muito mais trabalho, e 
tambem muito maior o excedente que resta, apos repostas as sementes 
e mantida toda a mao-de-obra. Por isso, se nunca se julgasse que uma 
libra-peso de carne de agougue valesse mais do que uma libra de pao, 
esse excedente maior seriaem toda parte de valor maior, e constituiria 
um fundo maior tanto para o lucro do arrendatario quanto para a 
renda do proprietary. Pareceter ocorrido isso em toda parte, nos rudes 
primordios da agricultura. 

Efetivamente, os valores relatives desses dois alimentos — o pao 
e a carne de agougue — diferem muito nos diversos periodos da agri¬ 
cultura. Nos rudes primordios da agricultura, as regioes agrestes des- 
tituidas dequalquer melhoria, que nesseestagio ocupam a maior parte 
do pais, estao totalmente abandonadas ao gado. Ha mais carne de 
agougue do que pao, e por isso e em torno do pao que encontramos a 
maior concorrencia, o que faz subir seu prego. Segundo UIloa, em Bue¬ 
nos Aires, ha 40 ou 50 anos, o prego normal de um boi escolhido num 
rebanho de 200 ou 300 cabegas era de 4 reais, ou seja, 21 pence e 1/2 
esterlino. Ulloa nao diz nada sobre o prego do pao, provavelmente 
porque nao havia notado nada de especial quanto a isso. Diz ele que 
um boi em Buenos Aires custava pouco mais do que o trabalho de 
pega-lo no pasto. Ao contrario, em toda parte o cultivo do trigo requer 
muito trabalho, e num pais localizado na regiao do rio da Prata — 
naquela epoca, o caminho direto da Europa para as minas de prata 
de Potosi — o prego da mao-de-obra em dinheiro nao podia ser muito 
baixo. E diferente quando o cultivo de cereais cobre a maior parte do 
pais. Nesse caso, ha mais pao do que carne de agougue. A concorrencia 
concentra-se na carne, sendo que entao o prego dela ultrapassa o do pao. 

Alem disso, a medida que o cultivo se amplia, as regioes agrestes 
sem melhorias tornam-se insufidentes para suprir a demanda de carne 
de agougue. Grande parte das terras cultivadas precisa ser utilizada 
para criar e engordar gado, cujo prego, portanto, deve ser suficiente 
para pagar nao somente a mao-de-obra exigida, mas tambem a renda 
que teria o dono da terra e o lucro que teria o locatario utilizando a 
terra para cultivo. O gado criado nas charnecas menos cultivadas, ao 
ser colocado no mercado, e vendido ao mesmo prego que o gado criado 
nas terras mais cuidadas, se seu peso e a qualidade forem os mesmos. 
Os proprietaries dessas charnecas tiram proveito disso e auferem a 
renda de sua terra em proporgao com o prego de seu gado. Nao faz 
mais de um seculo que nas regioes montanhosas da Escocia, a carne 
de agougue era tao barata ou ate mais barata que o proprio pao feito 
de farinha de aveia. A uniao 133 abriu o mercado da I nglaterra ao gado 
das montanhas escocesas. Seu prego comum hoje e aproximadamente 


133 Adam Smith se refere a formagao do Reino Unido em 1707, quando a Escocia se ligou a 
I nglaterra. (N. do E.) 
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tres vezes superior ao do inicio do seculo, sendo que as rendas de 
muitas propriedadesdas montanhastriplicamou quadruplicam nomes- 
mo espago de tempo. Atualmente, quase em toda a Gra-Bretanha, 1 
libra-peso da melhor carne de agougue vale geralmente mais do que 
2 libras-peso do melhor pao branco, e em anos de abundancia, vale as 
vezes 3 ou 4 libras-peso. 

E assim que, com a continuidade dos melhoramentos, a renda e 
o lucro das pastagens nao melhoradas vem a ser regulados, ate certo 
ponto, pela renda e pelo lucro daquelas que tiveram melhoria e, em 
ambos os casos, pela renda e pelo lucro dos trigais. O trigo se colhe 
uma vez ao ano. A carne de agougue e um produto que requer, para 
seu aproveitamento, quatro ou cinco anos. J a que, portanto, um acre 
deterra produzira uma quantidademuitomenor deumtipodealimento 
do que do outro, a inferioridade da quantidade deve ser compensada 
pela superioridade do prego. Se fosse mais do que compensada, seria 
maior a quantidade de terras para trigo que se transformaria em pas- 
tagem; e se nao fosse compensada, uma parte das terras utilizadas 
como pastagem voltaria a ser empregada para o plantio de trigo. 

Todavia, essa igualdade entre a renda e lucro das pastagens e 
a renda e lucro dos trigais, da terra cujo produto imediato e o alimento 
para o gado, e da terra cujo produto imediato e o alimento humano, 
ocorre somente na maior parte das terras bem cuidadas de uma grande 
regiao. Em certas situagoes locals especiais acontece bem outra coisa, 
sendo a renda e o lucro das pastagens muito su peri ores ao que se pode 
auferir plantando cereais. 

Assim, nas redondezas de uma cidade grande, a demanda de 
leite e de forragem para cavalos frequentemente contribui juntamente 
com o alto prego da carne de agougue para elevar o prego da forragem 
acima daquilo que se pode chamar de sua proporqao natural ao valor do 
trigo. E evidente que essa vantagem local nao pode estender-se as 
terras distantes. 

Determinadas circunstancias, por vezes, fizeram com que alguns 
paises se tornassem tao povoados que o territorio inteiro, como as 
terras localizadas nas proximidades de uma grande cidade, nao era 
suficiente para produzir tanto a forragem como para produzir o trigo 
necessario para a subsistence de seus habitantes. Por esta razao, suas 
terras eram empregadas sobretudo na produgao de forragem, a mer- 
cadoria mais volumosa, que alem disso nao se pode facilmente fazer 
vir de grandes distancias, sendo que os cereais, alimentos da grande 
parte do povo, eram importados de paises estrangeiros. 

A Holanda esta hoje nessa situagao, sendo que tambem uma 
parte consideravel da antiga Italia parece ter estado nessa situagao 
durante a epoca de prosperidade dos romanos. Segundo nos refere 
Cicero, o velho Catao dizia que dar boas pastagens para o gado era a 
primeira coisa, ea mais rentavel, na administragaodeuma propriedade 
particular; dar pastagens razoaveis ao gado era a segunda, e dar mas 
pastagens era a terceira. Arar a terra, para ele, estava apenas em 
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quarto lugar, no tocante ao lucro e as vantagens. Efetivamente, na 
parte da antiga Italia localizada nas proximidades de Roma, o cultivo 
da terra pareceter sido muito pouco estimulado pelas distribuigoes de 
trigo feitas com frequencia ao povo, gratuitamente ou a prego extre- 
mamente baixo. Esse trigo era trazido das provincias conquistadas, 
dentre as quais, ao inves de pagar impostos, muitas eram obrigadas 
a fornecer a Republica de Roma um decimo de sua produgao a um 
determinado prego, aproximadamente seis pence por celamim. O baixo 
prego desse trigo distribuido ao povo deve necessariamente ter feito 
baixar o prego do trigo que poderia ser trazido ao mercado de Roma, 
do Lacio, ou seja, o antigo territario de Roma, e deve ter desestimulado 
o cultivo do trigo nessa regiao. 

Alem disso, em um pais aberto, cujo produto principal e o trigo, 
uma area bem delimitada e cercada de pastagem muitas vezes produzira 
mais do que qualquer campo de trigo das proximidades. E conveniente 
para o sustento do gado empregado no cultivo do trigo, sendo que sua 
alta renda, nestecaso, e paga naotanto do valor desua propria produgao, 
mas antes do valor das terras empregadas para o trigo, cultivadas com 
a respectiva renda. Essa renda e lucro provavelmente baixarao no mo¬ 
menta em que eventual mente as terras da regiao forem completamente 
cercadas. A alta renda atual da terra cercada na Escocia parece dever-se 
a escassez de terreno cercado, perdurando provavel mente apenas enquanto 
perdurar a escassez. A vantagem do cercado e maior para as pastagens 
do que para o trigo. Poupa a mao-de-obra necessaria para guardar ogado, 
quetambem sealimenta melhor quando naoesta sujeitoa ser perturbado 
pelo guardador ou por seu cao. 

Entretanto, onde nao existe uma vantagem local desse tipo, a 
renda e o lucro do trigo — ou de qualquer outro alimento vegetal 
comum do povo — deve naturalmente regular a renda e o lucro das 
pastagens, na terra que seja adequada para a produgao de trigo. 

Poder-se-ia esperar que o uso de pastagens artificiais, de nabos, 
cenouras, couve e dos outros vegetais a que se recorreu para obter 
uma quantidade igual de terra, alimenta maior numero de cabegas de 
gado do que a pastagem natural e poderia de alguma forma reduzir, 
acredita-se, a superioridade que, em uma regiao melhorada, o prego 
da carne de agougue tern naturalmente em relagao ao do pao. Efeti¬ 
vamente, parece que isso tern ocorrido, havendo, ate certo ponto, mo- 
tivos para crer que, ao menos no mercado londrino, o prego da carne 
de agougue, em proporgao com o prego do pao, e hoje bastante mais 
baixo do que era no inicio do seculo passado. 

Noapendicea Vida do Principe Henri que, o Dr. Birch nos deixou 
um relato sobre os pregos da carne de agougue comumente pagos por 
esse principe. O relato diz que quatro quartos de um boi pesando 600 
libras normalmente Ihe custavam 9 libras esterlinas e 10 xelins, ou 
aproximadamente isso, ou seja 31 xelins e 8 pence por cem libras-peso. 
O Principe Henrique morreu a 6 de novembro de 1612, com 19 anos 
de idade. 
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Em margo de 1763 houve uma investigagao do Parlamento sobre 
ascausas do alto prego dos mantimentos na epoca. Entreoutras provas 
alegadas, um comerciante da Virginia evidenciou que em margo de 
1763 ele havia abastecido seus navios com um quintal de carne bovina 
por 24 ou 25 xelins, que considerava como prego normal, ao passo que, 
naquele ano de pregas elevadas, havia pago 27 xelins pelo mesmo peso 
e qualidade. Entretanto, esse alto prego em 1764 e 4 xelins e 8 pence 
mais barato do que o prego normal pago pelo Principe Henrique, de- 
vendo-se alias observar que somente a carne bovina de melhor quali¬ 
dade pode ser salgada para viagens tao longas. 

O prego pago pelo Principe Henrique e de 3 4/5 pence por libra- 
peso de toda carcaga, englobando as partes melhores e as piores do 
boi; e a essa taxa, as partes melhores nao podiam ter sido vendidas 
no varejo por menos do que 4 1/2 ou 5 pence por libra-peso. 

No inquerito parlamentar de 1764, as testemunhas constataram 
queo prego das melhores carnes bovinas, para oconsumidor, era quatro 
e 4 1/4 pence por libra-peso, sendo que o prego das carnes inferiores 
em geral era de sete farthings ate 2 1/2 e 2 3/4 pence; e esse prego, 
no dizer das testemunhas, geralmente era 1/2 peni mais caro do que 
o prego do mesmo tipo de carne vendida no mes de margo. Mas mesmo 
esse prego alto e ainda bastante mais barato do que bem podemos 
supor haver sido o prego vigente ao tempo do Principe Henrique. 

Durante os doze primeiros anos do seculo passado, o prego medio 
do melhor trigo no mercado de Windsor era de £ 1. 18 s e 3 1/6 d. 
pelo quarter de 9 bushds de Winchester. 

Mas nos doze anos anteriores a 1764, incluindo aquele ano, o 
prego medio da mesma medida do melhor trigo, no mesmo mercado, 
era de £ 2. I s e 9 1/2 d. 

Portanto, nos doze primeiros anos do seculo passado, o trigo pa- 
rece ter sido bem mais barato, e a carne de agougue bem mais cara 
do que nos doze anos anteriores a 1764, incluindo aquele ano. 

Em todos os grandes paises, a maior parte das terras cultivadas 
e empregada para produzir alimento humano ou alimento para o gado. 
A renda e o lucro dessas terras determinam a renda e o lucro de todas 
as outras terras cultivadas. Se um determinado produto proporcionasse 
renda e lucro menor, a terra seria logoutilizada para trigo ou pastagem; 
e se outro proporcionasse renda e lucro maior, parte das terras de 
trigo ou de pastagem seria logo empregada para plantar aquele produto 
respectivo. 

Com efeito, os produtos que exigem uma despesa inicial maior 
deaprimoramentoda terra ou uma despesa anual maior para ocultivo, 
a fim de preparar a terra para esses produtos, geralmente parecem 
proporcionar uma renda maior do que o trigo ou as pastagens — no 
primeiro caso — ou um lucro maior do que o trigo ou as pastagens — 
no segundo caso. Entretanto, raramente essa superioridade represen- 
tara mais do que os juros ou uma compensagao razoavel por essa des¬ 
pesa superior. 
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Em um campo de lupulo, em um pomar, em uma horta, tanto a 
renda do proprietario como o lucro do arrendatario geralmente sao 
maiores do que em um campo de trigo ou de pastagem. Mas e maior 
a despesa que se requer para preparar a terra para esses tipos de 
cultivo. Em consequencia, o proprietario da terra precisa auferir uma 
renda maior. Alem disso, faz-se mister tambem uma administragao 
mais atenta e mais habilidosa, razao pela qual tambem o lucro a ser 
auferido pelo arrendatario devera ser maior. Tambem a colheita, ao 
menos no tocante ao lupulo e as frutas, e mais precaria. Portanto, o 
seu prego, alem de compensar todas as perdas ocasionadas, deve pro- 
porcionar algo semelhante ao lucro do seguro. A situagao economica 
dos horticultores, geralmente pouco propicia e sempre modesta, con- 
vence-nos de que sua grande engenhosidade geralmente nao e muito 
bem recompensada. Sua agradavel arte e praticada por tantas pessoas 
ricas, como lazer, que pouca vantagem podem auferir os quesededicam 
a essa ocupagao para ganhar dinheiro, uma vez que as pessoas que 
por natureza seriam seus melhores dientes produzem para si mesmas 
o melhor desse tipo de produtos. 

Ao que parece, a vantagem auferida de tais melhorias pelo dono 
da terra nuncafoi maior do que osuficiente para compensar as despesas 
originals para implanta-las. Na agricultura antiga, depoisdos vinhedos, 
uma horta bem irrigada parece ter sido a parte da propriedade que 
supostamente dava produtos mais valiosos. Todavia, Democrito, que 
escreveu sobre agricultura ha mais ou menos 2 mil anos, e que foi 
considerado pelos antigos como um dos pais desse tipo de cultivo, opi- 
nava nao ser grande negocio cercar e manter uma horta. Diz ele que 
o lucro nao compensa a despesa de um muro de pedras; alem disso, 
os tijolos (dizia ele, suponho eu, tijolos cozidos ao sol) se estragavam 
com a chuva e as intemperies do inverno, exigindo reparos continues. 
Columella, quedivulga esse parecer de Democrito, nao o contesta, mas 
propoe um metodo muito simples para cercado com uma cerca de sarga 
e urzes, a qual, baseando-se em sua experiencia, afirma ser uma cerca 
duradoura e intranspomvel; mas esse metodo nao era conhecido na 
epoca de Democrito, ao que parece. Paladio adota a opiniao de Colu¬ 
mella, a qual ja antes havia sido recomendada por Varrao. No parecer 
desses antigos promotores de melhorias, parece que a produgao de 
uma horta era pouco mais do que o suficiente para cobrir a cultura 
extraordinaria ea despesa da irrigagao, poisem paises taoensolarados 
seconsiderava apropriado, tanto naquela epoca como hoje, ter ocontrole 
de uma corrente d'agua que pudesse ser conduzida a todos os recantos 
da horta. Na maior parte da Europa, supoe-se atualmente que uma 
horta nao merece uma cerca melhor do que a recomendada por Colu¬ 
mella. Na Gra-Bretanha, e em alguns outros paises do norte, nao se 
consegue obter os melhores resultados com perfeigao a nao ser com a 
ajuda de muros. Por isso, nesses paises o prego dos produtos deve ser 
suficiente para pagar a despesa da construgao e da manutengao desses 
muros. Com frequencia, o muro do pomar rodeia a horta, a qual dessa 
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forma desfruta do beneficio de uma cerca que sua propria produgao 
raramente seria capaz de pagar. 

Que os vinhedos, quando devidamente plantados e mantidos a 
perfeigao, representavam a parte mais valiosa da propriedade rural, 
pareceter sidouma maxima pacificamenteaceita na agricultura antiga, 
o mesmo ocorrendo hoje, em todos os paises produtores de vinho. To- 
davia, Columella nosdiz que os antigos agricultores italianos discutiam 
sobre se era vantajoso plantar um vinhedo novo. Ele se decide a favor 
da viticultura — na qualidade de um verdadeiro amante de todas as 
culturas curiosas — e procura demonstrar, confrontando o lucro com 
a despesa, que se tratava de um investimento altamente vantajoso. 
Todavia, tais comparagoes entre o lucro e a despesa de projetos novos 
sao geralmente muito enganosas, sobretudo na agricultura. Se os ga- 
nhos auferidos efetivamente com tais plantagoes tivessem sido geral¬ 
mente tao grandes como ele imaginava, nao poderia ter havido con- 
troversia sobre o assunto. Ainda hojetrata-sede materia muitas vezes 
controvertida nos paises produtores de vinho. Na realidade, os autores 
que nesses paises escrevem sobre agricultura, bem como os amantes 
e promotores dessa cultura, parecem em geral indinados a apoiar a 
tese de Columella a favor da viticultura. Na Franga, a preocupagao 
dos proprietaries dos vinhedos velhos em evitar o plantio de novos 
parece favorecer essa opiniao, indicando tambem uma conscience, na- 
queles que devem ter a devida experience, de que esse tipo de cultura 
e, no momenta, no respective) pais, mais rentavel doquequalquer outra. 
Todavia, ao mesmo tempo parece indicar uma outra tese, isto e, de 
queo lucro maior so podera durar enquanto durarem as leis que atual- 
mente restringem a liberdade na viticultura. Em 1731, obtiveram uma 
determinagao do Conselho de Ministros proibindo tanto o plantio de 
novos vinhedos como a renovagao dee velhos, cujo cultivo estivesse 
interrompido por dois anos, sem uma permissao especifica do rei, a 
ser concedida somente em consequence de uma informagao do inten- 
dente da Province, atestando que havia examinado a terra e a con- 
siderara inapta para qualquer outro tipo de cultura. A alegagao desse 
regulamento era a escassez detrigoedepastagensea superabundance 
de vinho. Mas, se essa superabundance tivesse sido real, ela teria, 
sem nenhuma intervengao do Conselho, efetivamente impedidoa plan- 
tagao de novos vinhedos, atraves da redugao dos lucros desse tipo de 
cultura, abaixoda sua taxa natural em relagaoao trigo e as pastagens. 
Quanto a suposta escassez de trigo, gerada pela multiplicagao dos vi¬ 
nhedos, deve-se dizer que em parte alguma, na Franga, existe um 
cultivo do trigo tao esmerado como nas provinces viticultoras, onde a 
terra e adequada para o trigo — como e o caso da Borgonha, Guienne 
eoAlto Languedoc. A numerosa mao-de-obra empregada em uma cul¬ 
tura necessariamenteestimula a outra, garantindo um mercado pronto 
para seus produtos. Diminuir o numero daqueles que sao capazes de 
pagar isso certamente constitui um meio muito pouco promissor para 
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estimular ocultivodotrigo. E comoa politica quepretendessepromover 
a agricultura, desestimulando as manufaturas. 

Por isso, a renda e o lucro desses produtos queexigem uma despesa 
original maior para aprimorar a terra para prepara-la para a cultura ou 
uma despesa maior do cultivo anual, embora muitas vezes sejam muito 
superior es aos gerados pelotrigoe pel as pastagens, todavia, quandoapenas 
conseguem compensar tal despesa extraordinaria, na realidade sao regu- 
lados pela renda e pelo lucro dessas colheitas comuns. 

Efetivamente, acontece por vezes que a quantidade de terra que 
pode ser preparada para determinado produto e muito pequena para 
atender a demanda efetiva. Toda produgao pode ser utilizada por aque- 
les que estao dispostos a dar algo mais do que e suficiente para pagar 
a renda total, os salarios e o lucro necessarios para cultivar e comer - 
cializar o produto, de acordo com suas taxas naturals, ou entao de 
acordo com as taxas com as quais sao pagos, na maior parte de outras 
terras cultivadas. Nesse caso, e somente nesse, a parte excedente do 
prego — a que resta depois de cobrir toda a despesa de melhorias 
efetuadas na terra e para o cultivo — pode geralmente nao manter 
nenhuma proporgao regular com o excedente similar de trigo ou de 
pastagem, senao que o ultrapassa em muito; ora, a maior parte desse 
excedente vai naturalmente para a renda do proprietary da terra. 

Por exemplo, deve-se entender que a proporgao usual e natural 
entre a renda e o lucro do vinho e os do trigo e pastagens so existe 
efetivamente em relagao aos vinhedos que so produzem vinho comum 
de boa qualidade, tal como se pode obter praticamente em qualquer 
terra, em qualquer solo leve, cascalhoso ou arenoso, e que nao tern 
outro titulo de recomendagao a nao ser o fato de ser um vinho forte 
e saudavel. Somente com tais vinhedos e que a terra comum do pais 
pode competir com outras — ja que evidentemente nao podera nunca 
competir com terras de qualidade especial. 

A videira e mais afetada pela diferenga de solos do que qualquer 
arvore frutifera. Em certos tipos de solo, a uva produzida apresenta 
um gosto que supostamente nenhum cultivo ou habilidade e capaz de 
igualar, em nenhum outro solo. Esse sabor, real ou imaginary as 
vezes e especifico a produgao de alguns vinhedos, as vezes estende-se 
a maior parte de um pequeno distrito, e as vezes estende-se a uma 
parte consideravel de uma grande provincia. Toda a quantidade de 
tais vinhos que se colocar no mercado e insuficiente para atender a 
demanda efetiva, ou seja, a demanda daqueles que estariam dispostos 
a pagar toda a renda, olucroeos salarios necessarios para comercializar 
tais vinhos, de acordo com a taxa normal, ou seja, de acordo com a 
taxa pela qual sao pagos nos vinhedos comuns. Portanto, pode-se vender 
toda a quantidade produzida aqueles que estao dispostos a pagar mais 
— o que necessariamente eleva o prego acima dos vinhos comuns. A 
diferenga de prego e maior ou menor, conforme o prestigio ou a escassez 
do vinho fizerem com que os concorrentes a compra sejam mais ou 
menos afoitos. Qualquer que seja o prego, e certo que a maior parcela 
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dele vai para a renda do proprietary da terra. Pois, embora tais vinhedos 
geralmente sejam cultivados com mais cuidado do que a maior parte dos 
demais, o alto prego do vinho nao parece ser tanto o efeito, mas antes a 
causa desse cultivo esmerado. Em se tratando de um produto tao valioso, 
a perda provocada pela negligencia e tao grande, que mesmo os mais 
descuidados se sentem obrigados a esmerar-se. Por isso, uma pequena 
parcela desse prego e suficiente para pagar os salaries da mao-de-obra 
extraordinaria empregada em seu cultivo, bem como o lucro do capital 
extraordinary que e necessario para manter em agao essa mao-de-obra. 

A esses vinhedos preciosos podem ser comparadas as colonias 
agucareiras dominadas pelas nagoes europeias nas Indias Ocidentais. 
A produgaototal dessas colonias e insuficiente para atender a demanda 
efetiva europeia, e dela podem dispor aqueles que podem dar mais do 
que o suficiente para cobrir toda a renda, o lucro e os salaries neces¬ 
saries para cultivar e comercializar esse agucar, segundoa taxa a qual 
os pregos sao normalmente pages por qualquer outro produto. Na Co¬ 
chi nchina, oagucar brancoda melhor qualidadee vendido por 3 piastras 
o quintal, aproximadamente 13 xelins e 6 pence em nosso dinheiro, 
conforme nos diz o Sr. Poivre, 134 um observador muito atento da agri- 
cultura daquele pais. O que la se denomina quintal pesa de 150 a 200 
libras parisienses, ou seja, em media 175 libras francesas, oque reduz 
o prego das 100 libras-peso inglesas a aproximadamente 8 xelins, que 
nao corresponde sequer a quarta parte do que comumente se paga 
pelo agucar castanho ou pelo mascavo, importado de nossas colonias, 
e nem sequer a sexta parte do que se paga pelo agucar branco da 
melhor qualidade. A maior parte das terras cultivaveis da Cochinchina 
sao empregadas para produzir trigo e arroz, o alimento basico da po- 
pulagao. Provavelmente, nesse pais os pregos respectivos do trigo, do 
arroz e do agucar estao em sua proporgao natural, ou seja, aquela que 
ocorre naturalmente nas diferentes safras da maior parte da terra 
cultivada e que remunera o dono da terra e o arrendatario, com a 
exatidaodecalculo possivel, deacordocom oqueegeralmente a despesa 
original das melhorias da terra ea despesa anual do cultivo. Entretanto, 
em nossas colonias agucareiras, o prego do agucar nao tern essa pro¬ 
porgao com o prego da produgao de um arrozal ou de um trigal, na 
Europa ou na America. Costuma-se dizer que um plantador de cana-de- 
agucar espera que a aguardente e o melago cubram a despesa integral 
do cultivo e que o agucar seja lucro liquido em sua totalidade. Se isto for 
verdade, pois nao pretendo afirma-lo taxativamente, e como se um culti- 
vador de trigo esperasse custear as despesas do seu cultivo com o debulho 
ea palha, equeograoconstituisseum lucro total. Com frequencia, vemos 
sociedades de comerciantes em Londres e em outras cidades comerciais 
comprarem terras devolutas em nossas colonias agucareiras, terras essas 
que esperam melhorar e cultivar com lucro, atraves de seus feitores e 
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representantes; nao obstante a grande distance e o retorno incerto, em 
razao das precarias condigoes de funcionamento da justiga nesses paises. 
Ninguem tentara aprimorar e cultivar da mesma forma as terras mais 
ferteis da Escocia, da Irlanda, ou as provinces triticolas da America do 
Norte, mesmo sabendo-se que, sob o ponto de vista do bom funcionamento 
da justiga em tais paises, poder-se-ia esperar retornos mais normais. 

Nos Estados da Virginia e Maryland, prefere-se o cultivo do ta- 
baco, como sendo mais rentavel que o dos cereais. O tabaco poderia 
ser cultivado com vantagem na maior parte da Europa; todavia, em 
quase todos os paises europeus, o tabaco se tornou o principal alvo de 
taxagao e se supos que cobrar um imposto de cada propriedade do pais 
na qual o produto viesse a ser cultivado seria muito mais dificil do 
que cobrar um imposto unico na importagao do produto, nos postos 
alfandegarios. Essa e a razao pela qual se tornou a absurda decisao 
de proibir o cultivo do tabaco na maior parte da Europa, o que neces- 
sariamente confere uma especie de monopolio aos paises em que e 
permitida a cultura do tabaco, sendo que a Virginia e o Maryland 
produzem a maior quantidade, beneficiando-se em larga escala dessa 
vantagem, embora tenham alguns concorrentes. Todavia, a cultura do 
tabaco nao parece ter sido tao vantajosa como a da cana-de-agucar. 
Nunca ouvi sequer falar de alguma plantagao de tabaco que tivesse 
sido aprimorada e cultivada com o capital de comerciantes residentes 
na Gra-Bretanha, sendo que as nossas colonias cultivadoras de tabaco 
nao mandam para a Inglaterra esses plantadores ricos que com fre¬ 
quence nos vem das nossas ilhas agucareiras. Embora, devido a pre¬ 
ference dada nessas colonias ao cultivo do tabaco em relagao ao do 
trigo, possa parecer que a demanda efetiva europeia de tabaco nao 
esta plenamenteatendida, provavelmenteessa demanda esta mais bem 
atendida do que no caso do agucar; e embora o prego atual do tabaco 
seja provavelmente mais do que suficiente para cobrir toda a renda, 
o lucro e os salarios exigidos para o cultivo e a comercializagao do 
produto, de acordo com a taxa a qual eles sao normalmente pagos nas 
terras de cultivo de trigo, o prego atual do fumo nao deve estar muito 
acima do prego atual do agucar. Em consequence, os nossos plantadores 
de tabaco tern demonstrado o mesmo receio em relagao ao excesso de 
fumo no mercado que os proprietaries de vinhedos na Franga tern em 
relagao a superabundance de vinho. Por uma decisao da Assembleia, 
limitaram seu cultivo a 6 mil pes de tabaco, que supostamente pro- 
duzirao mil libras de tabaco, para cada negro entre 16 e 60 anos de 
idade. O negro, calculam eles, alem dessa quantidade de tabaco con- 
segue cultivar quatro acres de trigo indiano. Alem disso, para evitar 
que o mercado fique supersaturado em anos de abundance, as vezes 
queimavam uma certa quantidade de tabaco para cada negro, conforme 
noscontaoDr. Douglas 135 (suponho que eletenha sido mal informado), 


135 Douglas's Summary, v. II, pp. 372-373. 
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da mesma forma como se diz terem feito os holandeses com referenda 
as especiarias. Se ha efetivamente a necessidade de recorrer a tais 
metodos violentos para manter o atual alto prego do tabaco, a maior 
vantagem dessa cultura em relagao ao cultivo do trigo — se e que 
ainda existe — provavelmente nao tera longa duragao. 

E dessa maneira que a renda da terra cultivada, na qual se 
produz alimentos para o homem, regula a renda da maior parte das 
outras terras cultivadas. Nenhum produto especifico pode proporcionar 
uma renda inferior a essa, pois se tal acontecer a terra seria imedia- 
tamente empregada para outro tipo de cultura; e se algum tipo de 
cultura produzir uma renda superior a do cultivo de alimentos huma- 
nos, e porque a quantidade de terra que pode ser preparada para esse 
fim sera muito pequena para atender a demanda efetiva desse produto. 

Na Europa, o trigo e o produto principal da terra que serve ime- 
diatamente como alimento humano. Excetuadas certas situagoes especi- 
ficas, e a renda da triticultura na Europa que regula a renda de todas 
as outras terras cultivadas. A Gra-Bretanha nao precisa invejar nem os 
vinhedos da Franga nem os olivais da Italia. Exceto em determinadas 
situagoes, ovalor desses eregu I ado pel ova I or do trigo, noqual afertilidade 
da Gra-Bretanha nao e muito inferior a desses dois paises. 

Se, em algum pais, o alimento vegetal normal e favorito da po- 
pulagao fosse tirado de uma planta cuja terra mais comum, com o 
mesmoou mais ou menos o mesmo cultivo, produzisse uma quantidade 
muito maior do que a produzida pela terra maisfertil para trigo, seria 
necessariamente muito maior a renda do proprietario, ou seja, a quan¬ 
tidade excedente de alimento que restaria para o arrendatario, apos 
pagar a mao-de-obra e repor o capital do proprietario juntamente com 
os lucros normais deste. Qualquer que fosse a taxa normal pela qual 
esta mao-de-obra fosse remunerada no respectivo pais, esse excedente 
maior sempre poderia manter um contingente maior de mao-de-obra, 
e consequentemente possibilitaria ao dono da terra a compra dum con- 
tingente maior de trabalho. Necessariamente seriam muito maiores o 
valor real de sua renda, seu poder e autoridade reais, seu controle 
sobre os artigos necessarios e convenientes para a vida, que o trabalho 
de outras pessoas poderia proporcionar-lhe. 

Um arrozal produz uma quantidade maior de alimento que o 
mais fertil campo de trigo. Com efeito, segundo se afirma, a produgao 
normal de um acre de terra de arroz da duas colheitas por ano, com 
a produgao de 30 a 60 bushels 136 cada uma. E mbora, portanto, o cultivo 
do arroz requeira mais trabalho, e muito maior seu excedente, depois 
de paga toda essa mao-de-obra. Por isso, nos paises cultivadores de 
arroz, em que esteeo alimento vegetal comum efavorito da populagao, 
e onde os cultivadores se mantem sobretudo com o arroz, o proprietario 
da terra devera obter uma parcela maior desse excedente maior, do 


136 Medida inglesa de capacidade para cereais, equivalente a 36,36 litres. (N. do E.) 
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que nos paises que se dedicam a triticultura. Na Carolina, onde, como 
em outras colonias britanicas, os plantadores sao ao mesmo tempo os 
proprietaries da terra e os cultivadores, e onde, portanto, a renda se 
confunde com o lucro, o cultivo do arroz se mostra mais rendoso do que 
o do trigo, ainda que os arrozais produzam apenas uma colheita anual, 
e embora, devido a prevalencia dos costumes europeus, o arroz nao seja, 
naquele pais, o alimento vegetal comum e favorito da populagao. 

Um bom arrozal e um pantanal em todas as estagoes do ano, e 
em uma das estagoes e um pantanal coberto de agua. Ele nao e ade- 
quado nem para o cultivo do trigo, nem para pastagens ou vinhedos, 
nem, na realidade, para qualquer outro produto vegetal de grande 
utilidade para o homem; em contrapartida, as terras adequadas para 
esses produtos nao o sao para o cultivo do arroz. Por isso, mesmo nos 
paises cultivadores de arroz, a renda proporcionada pelas terras de 
arroz nao pode determinar a renda de outras terras de cultivo, as 
quais nunca poderao ser empregadas para o cultivo de arroz. 

O alimento produzido por um campo de batatas nao e inferior 
em quantidade ao produzido por um arrozal, e e muito superior ao 
que e produzido por uma plantagao de trigo. Doze mil libras-peso de 
batatas, produzidas por um acre de terra, tao normal como uma pro- 
dugao de 2 mil libras-peso de trigo. Com efeito, a comida ou o alimento 
solido que se pode extrair dessas duas plantas de forma alguma e 
proporcional a seu peso, devido a natureza aquosa das batatas. Su- 
pondo, porem, que a metade do peso dessa raiz e constituida de agua 
— margem muito grande —, temos que um acre de batatas ainda 
produz 6000 libras-peso de alimento solido, ou seja, tres vezes a quan¬ 
tidade produzida por um acre de trigo. O cultivo de um acre de batatas 
acarreta uma despesa inferior a de um acre de trigo, ja que o alqueive 
que geralmente precede a semeadura do trigo mais do que compensa 
olavrar da terra eoutroscuidados sempre indispensaveis para ocultivo 
da batata. Se algum dia essa planta tuberosa viesse a se tornar em 
alguma regiao da Europa, como o arroz em alguns paises, o alimento 
vegetal comum e favorito da populagao, de maneira a ocupar a mesma 
proporgao de terra agriculturavel que a ocupada atualmente pelos ce¬ 
reals para alimentagaohumana, a mesma quantidadedeterra cultivada 
manteria um numero muito maior de pessoas, e alimentando-se ge¬ 
ralmente os trabalhadores com batatas, sobraria um excedente maior, 
apos repor todo o capital e pagar toda a mao-de-obra empregada no 
cultivo. Maior seria tambem a parcela desse excedente que pertenceria 
ao dono da terra. A populagao se tornaria mais densa, e as rendas 
aumentariam muito mais do que atualmente. 

A terra adequada para a plantagao de batatas e tambem indicada 
para quase todos os demais vegetais uteis. Se a cultura de batatas 
ocupasse a mesma proporgao de terra cultivada que o trigo ocupa no 
momenta, regularia da mesma forma a renda da maior parte das outras 
terras cultivadas. 

Tenho ouvido dizer queem Lancashire se afirma constituir o pao 
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defarinha de aveia um alimento que da mais vigor aos trabalhadores do 
que o pao de trigo, e tambem na Escocia ouvi muitas vezes a mesma 
teoria. Entretanto, tenho alguma duvida a respeito da veracidade dessa 
tese. Com efeito, o povo comum que na Escocia se alimenta com farinha 
de aveia geralmente nao e tao forte nem tao saudavel como a mesma 
dasse de pessoas na I nglaterra, que se alimenta com pao de trigo. Nem 
o trabalho deles e da mesma qualidade, nem a sua aparencia e tao boa; 
e ja que nao existe a mesma diferenga entre as pessoas de posigao nos 
dois paises, a experience parece mostrar que o alimento do povo comum 
da Escocia nao e tao adequado a constituigao humana como o de seus 
vizinhos da mesma condigao na I nglaterra. E ntretanto, nao parece ocorrer 
a mesma coisa com as batatas. Os carregadores de cadeirinhas, os car- 
regadores e os transportadores de carvao de Londres, bem como essas 
infelizes mulheres quevivem da prostituigao, talvezos homens mais fortes 
e as mais lindas mulheres dos dominios britanicos, que geralmente se 
alimentam de batata, sao considerados, em sua maior parte, como per- 
tencentes a mais baixa categoria da populagao da Irlanda. Nenhum ali¬ 
mento oferece uma demonstragao mais condudente de sua qualidade nu- 
tritiva ou de ser especialmente adequado a constituigao humana. 

E dificil conservar batatas durante todo o ano e impossivel es- 
toca-las, como se faz com o trigo, por dois ou tres anos sucessivos. O 
medo de nao se conseguir vende-las antes de apodrecerem desestimula 
o seu cultivo, constituindo talvez esse o obstaculo principal para que 
a batata se tome um dia, em algum grande pais, o alimento vegetal 
basico de todas as classes da populagao, como ocorre com o trigo. 

PARTE SEGUNDA 

O produto da terra que as vezes proporciona renda 
e as vezes nao 

O alimento humano parece ser o unico produto da terra que 
sempre e necessariamente proporciona alguma renda ao proprietario 
da terra. Os outros tipos de produto as vezes podem gerar tal renda 
para o proprietario da terra, e as vezes nao, deacordocom a diversidade 
das circunstancias. 

Depois da alimentagao, as duas grandes necessidades do homem 
sao o vestuario e a moradia. 

A terra, em seu estado original e nao tratada, e capaz de pro- 
porcionar os materials para o vestuario e para a moradia a um numero 
mu i to mai or de pessoas do que el a pode al i mentar. Quando devi damente 
tratada, a terra pode as vezes alimentar um numero maior de pessoas 
do que o numero de pessoas ao qual pode garantir vestuario e moradia, 
ao menos da forma em que as pessoas exigem e estao dispostas a 
pagar. No primeiro estado, portanto, existe sempre uma superabun¬ 
dance daqueles materials que sao frequentemente, nesse sentido, de 
pouco ou nenhum valor. No outro estado existe frequentemente escas- 
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sez, que necessariamenteaumenta seu valor. No primeiroestado, joga- 
se fora como inuteis uma grande parte desses materials, e o prego dos 
materials efetivamente empregados e apenas o trabalho e a despesa 
necessarios para prepara-los e adequa-los para o uso real e, portanto, 
nao sao capazesde proporcionar rendaalguma ao proprietario da terra. 
No segundo estado — da terra ja trabalhada —, os materials para 
vestuario e para moradia sao sempre utilizados, e muitas vezes a de- 
manda supera a oferta. Nessas circunstancias, sempre existe alguem 
disposto a pagar por cada parcela desses materials, mais do que e 
suficiente para cobrir as despesas necessarias para a sua comerciali- 
zagao. Seu prego, portanto, sempre pode proporcionar alguma renda 
ao proprietario da terra. 

As peles dos animais de maior porte constituiram os primeiros 
materials de vestuario. Por isso, entre as nagoes decagadorese pastores 
cujo alimento consiste principalmente na carne desses animais, cada 
homem, providenciando ele mesmo sua alimentagao, adquire os mate¬ 
rials em quantidade maior do que podera vestir. Se nao houvesse ne- 
nhum comercio exterior, a maior parte desses materials seria jogada 
fora como objetos sem valor. Esse era provavelmente o caso nas nagoes 
de cagadores da America do Norte, antes de seu pais ser descoberto 
pelos europeus, com os quais agora permutam seu excedente de peles 
por cobertores, armas defogoeaguardente, oque Ihes da algum valor. 
No atual estagio comercial do mundo conhecido, as nagoes mais pri- 
mitivas, acredito, entre as quais esta estabelecida a propriedade da 
terra, tern algum comercio exterior desse tipo e encontram entre seus 
vizinhos mais ricos uma demanda de todos os materials de vestuario, 
produzidos pela sua terra, e que nao podem ser processados nem con- 
sumidos internamente, ja que aumenta seu prego acima do que custa 
para exporta-los a esses vizinhos mais ricos. Portanto, proporcionam 
alguma renda ao proprietario da terra. Quando a maior parte do gado 
montanhes era consumido em suas proprias colinas, a exportagao de 
seus couros constituia o artigo mais consideravel do comercio daquele 
pais, e aquilo pelo que eram trocados proporcionava algum acrescimo 
a renda das propriedades montanhesas. A la da Inglaterra, que em 
tempos antigos nao podia ser consumida nem produzida internamente, 
encontrou um mercado no entao mais rico e mais operoso pais de F lan- 
dres, sendo que o seu prego proporcionava algo para a renda da terra 
de produgao dessa la. Em paises nao tao bem cultivados como era 
entaoa Inglaterra, ou como sao atual mente as Terras Altas da Escocia, 
e que nao tinham nenhum comercio exterior, os materials para ves¬ 
tuario evidentemente abundariam a tal ponto, que grande parte deles 
seria jogada fora como algo de inutil, e nesse caso nenhuma parcela 
dessa produgao poderia proporcionar qualquer renda ao proprietario 
da terra. 

Os materials para construgao de moradia nem sempre podem 
ser transportados a distancias tao grandes quanto os destinados ao 
vestuario, nao sendo tambem possivel prepara-los com tanta rapidez 
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para exportagao. Quando superabundam no pais que os produz, acon- 
tece com frequencia, mesmo no atual estagio do comercio mundial, que 
nao tenham valor algum para o dono da terra. Uma boa pedreira nas 
proximidades de Londres geraria uma renda consideravel. Em muitas 
partes da Escocia e do Pais de Gales, ela nao produz renda alguma. 
As arvores nao frutiferas, de madeira destinada a construgao, tern 
grande valor em um pais bem povoado e cultivado, sendo que a terra 
que as produz proporciona uma renda consideravel. Entretanto, em 
muitas regioes da America do Norte, o dono da terra agradeceria muito 
a quern levasse embora a maior parte das suas grandes arvores. Em 
algumas partes das Terras Altas da Escocia, a casca e a unica parte 
da madeira que, por falta de estradas e de transporte aquatico, pode 
ser comercializada. Deixa-se a madeira apodrecer no solo. Quando os 
materials para construgao de casa sao superabundantes a esse ponto, 
a parte utilizada vale apenas o trabalho e a despesa necessarios para 
adequa-los ao respectivo emprego. Nao proporcionam renda alguma ao 
proprietario da terra, o qual geralmente permite o uso deles a toda 
pessoa que solicitar permissao. Entretanto, as vezes a demanda de 
nagoes mais ricas Ihe da a possibilidade de auferir uma renda. A pa- 
vimentagao das ruas de Londres possibilitou aos proprietaries de al¬ 
gumas pedreiras aridas da costa da Escocia auferir uma renda daquilo 
que nunca pudera ser aproveitado antes. As madeiras da Noruega e 
das costas do Baltico encontram mercado em muitas regioes da Gra- 
Bretanha, mercado esse que nao conseguiriam no respectivo pais, e 
portanto proporcionam alguma renda a seus proprietaries. 

Os paises sao populosos nao em proporgao ao numero de pessoas 
que podem se vestir e morar com seus produtos, mas em proporgao 
ao numero de pessoas que podem alimentar. Quando ha alimentagao, 
efacil encontrar o necessario para vestir e morar. Mas, embora esses 
materials estejam a mao, frequentemente pode ser dificil encontrar 
alimentos. Mesmo em certas partes dos dominios britanicos, o que se 
chama uma casa pode ser construido com o trabalho de um dia de um 
unico homem. Os tipos mais simples de vestimenta, ou seja, as peles 
de animais, exigem um trabalho um tanto maior para adequa-los a 
seu uso. Eles nao exigem, no entanto, muita coisa. Entre nagoes sel- 
vagens e primitivas, a centesima parte — ou poucomais — do trabalho 
de todo o ano sera suficiente para prover de vestimenta e moradia 
satisfatorias a maior parte do povo. As outras noventa e nove partes 
muitas vezes mal sao suficientes para suprir esse povo de alimentos. 

Entretanto, quando, em razao do aprimoramento e do cultivo da 
terra, o trabalho de uma familia e capaz de produzir alimentos para 
duas, basta otrabalhoda metadeda sociedadepara prover dealimentos 
o pais inteiro. A outra metade da populagao, portanto, ou ao menos a 
maior parte dela, pode ser empregada em produzir outras coisas ou 
para atender a outras necessidades ou caprichos da humanidade. 

Os objetos principals para satisfazer a maior parte dessas ne¬ 
cessidades e caprichos sao representados pelo vestuario e pela moradia, 
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pelos moveis domesticos e pelo que e chamado de equipamentos. O 
rico nao consome mais alimento do que seu vizinho pobre. Pode haver 
muita diferenga na qualidade, sendo que para escolher e preparar essa 
melhor qualidade pode ser necessario mais trabalho e arte; mas, no 
que tange a quantidade, e quase a mesma coisa. Compare-se, porem, 
a grande mansao e o grande guarda-roupa do rico com o casebre e os 
poucos trapos do pobre, e se notara que a diferenga no vestuario e no 
mobiliario da casa e quase tao grande em quantidade quanto em qua¬ 
lidade. O desejo de alimento e limitado em cada um pela restrita ca- 
pacidade do estomago humano; mas o desejo de comodidades e de ar- 
tigos ornamentais para a casa, do vestuario, dos pertences familiares 
e da mobilia parece nao ter limites ou fronteiras definidas. Por isso, 
aqueles quedispoem de mais alimentos do que a quantidade necessaria 
para seu consumo, sempre estao dispostos a trocar o excedente, ou 
seja, o que e a mesma coisa, o prego deles, por gratificagoes desse 
outro tipo. O que vai muito alem da satisfagao do desejo limitado e 
dado para o atendimento daqueles desejos que nao podem ser satis- 
feitos, mas que parecem ser todos eles infinitos. Os pobres, para obter 
alimento, esforgam-se por atender a esse capricho dos ricos e, para ter 
mais certeza de conseguir esse objetivo, porfiam entre si para manter 
obaixopregoea perfeigaodeseu trabalho. O numerodetrabalhadores 
cresce proporcionalmente ao aumento da quantidade de alimento, ou 
seja, ao crescente aprimoramento e cultivo das terras; e ja que a na- 
tureza de suas ocupagoes permite a maxima subdivisao de trabalho, 
a quantidade de materials que podem elaborar aumenta em uma pro- 
porgao muito maior do que seu numero. Dai surge uma demanda por 
todo tipo de material que a criatividade humana pode empregar, de 
maneira util ou ornamental, na construgao, no vestuario, nos equipa¬ 
mentos ou na mobilia do lar, surgindotambem a demanda pelos fosseis 
e minerais contidos nas entranhas da terra, pelos metais e pedras 
preciosas. 

Dessa forma, oalimento naoe somente a fonte original da renda, 
mas qualquer outra parte do produto da terra que depois proporciona 
renda, deriva essa parcela de seu valor do aperfeigoamento das forgas 
de trabalho na produgao de alimento atraves do aprimoramento e do 
cultivo da terra. 

Contudo, esses outros produtos da terra, que depois geram renda, 
nao a geram sempre. Mesmo em paises desenvolvidos e cultivados, a 
demanda desses produtos nem sempre e tal que garanta um prego 
maior doqueosuficiente para pagar a mao-de-obra erepor, juntamente 
com seus lucros normais, o capital que precisa ser aplicado para co- 
mercializa-los. Se a renda e ou nao suficiente para tanto, depende de 
varias circunstancias. 

Por exemplo, se uma mina de carvao gerar alguma renda isso 
depende em parte de sua fertilidade, em parte de sua localizagao. 

Pode-se dizer que qualquer tipo de mina e produtivo ou impro- 
dutivo, conforme a quantidade de minerais que dela se pode obter com 
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determinada quantidade de trabalho seja maior ou menor doquepode 
ser conseguido com uma quantidade igual, pela maior parte das outras 
minas do mesmo tipo. 

Algumas minas de carvao bem localizadas nao podem ser explo- 
radas devido a sua infertilidade. A produgao nao paga a despesa. Nao 
podem gerar lucro nem renda. 

Outras existem cuja produgao e apenas suficiente para pagar a 
mao-de-obra e repor, juntamente com seu lucro normal, o capital in- 
vestido na exploragao. Proporcionam algum lucro ao empreiteiro, mas 
nenhuma renda ao proprietario. So podem ser exploradas com vanta- 
gem pelo proprietario da terra, o qual, sendo ele mesmo o empresario 
da obra, aufere o lucro normal do capital por ele investido. Muitasdas 
minas de carvao da Escocia sao exploradas dessa forma, nao podendo 
ser de outra. O proprietario da terra nao permitira a nenhuma outra 
pessoa a exploragao dessas minas, sem que esta pague alguma renda, 
e ninguem tern condigoes para faze-lo. 

Outras minas de carvao do mesmo pais, suficientemente produ- 
tivas, nao podem ser exploradas devido a sua localizagao. Uma quan¬ 
tidade de mi nerio suficiente para cobrir a despesa da exploragao poderia 
ser obtida pela quantidade normal de mao-de-obra, ou ate menos do 
que isso. Porem, em se tratando de uma regiao interiorana pouco po- 
voada e destituida de boas estradas ou de bom transporte fluvial, esta 
quantidade nao poderia ser vendida. 

O carvao e um combustivel menos aprimorado que a madeira, e 
segundo alguns e tambem menos saudavel. Por isso, geralmente a 
despesa com carvao, nos lugares em que e consumido, deve ser algo 
menor do que com a madeira. 

O prego da madeira varia com o estado da agricultura, mais ou 
menos da mesma forma, e exatamente pela mesma razao que o prego 
do gado. Em seu estado primitivo, a maior parte da area de qualquer 
pais esta coberta de florestas, que nessa situagao nao representam 
mais do que um estorvo, sem nenhum valor para o proprietario da 
terra, o qual teria prazer em presentea-las, a quern quer que fosse, 
para o corte. A medida que progride a agricultura, a mata e em parte 
rogada e limpa em fungao do cultivo, e uma parte se deteriora em 
consequencia do aumento do numero de cabegas de gado. Este, embora 
nao aumente na mesma proporgao que o trigo, que e integralmente 
uma aquisigao do trabalho humano, multiplica-se sob o cuidado e a 
protegao do homem; este ultimo estoca na epoca da abundancia aquilo 
que pode manter o gado no tempo da escassez, fornece durante todo 
o ano uma quantidade de alimento maior do que a natureza hostil da 
ao gado, destruindo e extirpando todos os seus inimigos, o que Ihe da 
seguranga para desfrutar de tudo aquilo que a natureza Ihe fornece. 
Os numerosos rebanhos de gado, quando se Ihes permite andar pelas 
florestas, embora nao destruam as arvores velhas, impedem arvores 
novas de crescerem, de sorte que durante um seculo ou dois a floresta 
inteira se perde. A escassez da madeira faz, entao, com que seu prego 
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suba. Ela proporciona uma boa renda, e por vezes o proprietario das 
terras acredita que dificilmente pode empregar suas meihores terras 
com mais vantagem do que cultivando arvores nao frutiferas, sendo 
que nesse caso o grande montante do lucro muitas vezes compensa a 
demora do retorno. Este parece ser, mais ou menos, o estagio atual 
em que nos encontramos, em varias regioes da Gra-Bretanha, regioes 
essas nas quais se constata que o lucro que se tira das florestas e o 
mesmo que se aufere da cultura dotrigoou das pastagens. A vantagem 
que o proprietario da terra usufrui das florestas em parte alguma pode 
ser maior, ao menos durante um periodo consideravel, do que a renda 
que pode auferir do cultivo do trigo ou das pastagens; e numa regiao 
do interior altamente cultivada, muitas vezes nao ficara muito abaixo 
dessa renda. Com efeito, na costa maritima de um pais bem cultivado, 
se o carvao pode ser usado como combustivel, as vezes pode ser mais 
baratotrazer madeira de construgao de paises estrangeiros menos cul- 
tivados, do que cultivar a madeira no proprio pais. Na nova cidade de 
Edimburgo, construida nesses poucos anos, talvez nao haja uma unica 
peca de madeira escocesa. 

Qualquer que seja o prego da madeira, se o do carvao e tal que 
a despesa do fogo de carvao e quase igual ao obtido com madeira, 
podemos estar certos de que, nesse lugar, e em paridade de circuns- 
tancias, o prego do carvao e o mais alto possivel. Assim parece ser em 
algumas regioes do interior da Inglaterra, especialmente no Oxford¬ 
shire, onde e costume, mesmo nos fogoes do povo, misturar carvao e 
madeira, e onde, portanto, nao pode ser muito grande a diferenga de 
prego desses dois combustiveis. 

Nos paises em que abunda o carvao, o custo desse combustivel 
em toda parte esta muito abaixo desse prego mais alto. Se assim nao 
fosse, o carvao nao poderia suportar a despesa de um transporte a 
longa distancia, quer por terra, quer por agua. Soseconseguiria vender 
uma quantidade pequena e os proprietaries do carvao consideram mais 
interessante para eles vender uma quantidade maior a um prego pouco 
acima do minimo, do que vender uma quantidade pequena ao prego 
maximo. Alem disso, a mina de carvao mais fertil regula o prego do 
carvao em todas as outras minas da regiao. Tanto o proprietario como 
o empreiteiro da mina consideram, o primeiro, que pode obter uma 
renda maior, e o segundo, que pode auferir um lucro maior, vendendo 
um pouco mais barato que todos os seus vizinhos, que logo serao obri- 
gadosa vender pel o mesmo prego, embora naopossamfacilmentefaze-lo 
e embora isso sempre diminua sua renda e seu lucro, as vezes ate 
eliminando-os totalmente. Algumas minas acabam sendo totalmente 
abandonadas, ao passo que outras nao tern condigoes para proporcionar 
renda alguma, so podendo ser exploradas de forma rentavel pelos 
proprietaries. 

O prego minimo pelo qual o carvao pode ser vendido, durante 
um periodo mais longo, e, como no caso de todas as demais mercadorias, 
opregoapenassuficientepara repor, juntamentecomseu lucronormal, 
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o capital que deve ser empregado para coloca-lo no mercado. Em uma 
mina de carvao em que o proprietario da terra nao tem condigoes de 
auferir nenhuma renda, masquedeveexplora-la elemesmoou deixa-la 
simplesmente abandonada, o prego real do carvao deve geralmente 
aproximar-se desse prego mini mo. 

A renda, mesmo onde o carvao a proporciona, geralmente repre- 
senta uma parcela do prego menor do que em se tratando da maioria 
dos outros tipos de produtos brutos da terra. A renda de uma proprie- 
dade acima do solo costuma representar aproximadamente um tergo 
da produgao bruta, sendo geralmente uma renda certa, que independe 
das variagoes ocasionais da safra. Em se tratando de minas de carvao, 
um quinto da produgao bruta representa uma renda consideravel; o 
normal e ela representar um decimo da produgao bruta, sendo rara- 
mente uma renda certa, pois dependera das variagoes ocasionais da 
produgao. Elas sao tao grandes, que em um pais em que trinta anos 
de compra sao considerados como um prego moderado para o proprie¬ 
tario de terra, dez anos de compra sao considerados como um bom 
prego para o caso de uma mina de carvao. 

O valor de uma mina de carvao para o proprietario muitas vezes 
depende tanto de sua localizagao quanto de sua riqueza. O de uma 
mina de metais depende mais da riqueza e menos de sua localizagao. 
Os metais menos nobres, e mais ainda os metais preciosos, quando 
separados dominerio, sao tao valiosos, que geralmente podem suportar 
a despesa de um transporte de muito longe por terra e de mais distante 
ainda por mar. Seu mercado nao se limita aos paises proximos a mina, 
mas estende-se ao mundo inteiro. O cobre doj apao e comercializado 
na Europa; o ferro da Espanha e comercializado no Chile e no Peru. 
A prata do Peru e exportada nao somente para a Europa, mas da 
Europa para a China. 

O prego do carvao em Westmorland ou em Shropshire poucoefeito 
podeter sobreoseu prego em Newcastle, sendo que o prego em Lionnois 
nao pode ter efeito algum. As produgoes dessas minas de carvao tao 
distantes jamais podem fazer concorrencia entre si. Isso pode ocorrer, 
com frequencia, porem, com as produgoes das minas de metais mais 
distantes, e de fato isso ocorre comumente. Eis por que o prego dos 
metais menos nobres, e mais ainda o dos metais preciosos nas minas 
mais ricas do mundo, necessariamente afeta, em medida maior ou 
menor, o prego em qualquer outra parte. O prego do cobre no J apao 
deve ter alguma influencia sobre o seu prego nas minas de cobre eu- 
ropeias. O prego da prata no Peru, ou a quantidade de trabalho ou de 
outros bens que ela pode comprar naquele pais, deve ter alguma in¬ 
fluencia em seu prego, nao somente nas minas de prata da Europa, 
mas tambem nas da China. Apos a descoberta das minas do Peru, as 
minas de prata da Europa em sua maior parte foram abandonadas. 
O valor da prata foi reduzido a tal ponto, que a produgao ja nao era 
suficiente para pagar o trabalho da exploragao das minas, ou seja, 
para repor, juntamente com o lucro, a alimentagao, a roupa, a moradia 
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e outros artigos consumidos naquela operagao. Foi o que ocorreu tam- 
bem com as minas de Cuba e Sao Domingos, e ate mesmo com as 
antigas minas do Peru, depois da descoberta das de Potosi. 

Por isso, o prego de cada metal em cada mina, ja que e regulado, 
ate certo ponto, pelo seu prego nas minas mais ricas do mundo efeti- 
vamenteem operagao, pode, na maior partedas minas, conseguir muito 
mais do que pagar as despesas de trabalho, e raramente pode propor- 
cionar uma renda muito elevada ao dono da terra. Portanto, ao que 
parece, na maior parte das minas a renda da terra representa uma 
pequena parcela no prego dos metais menos nobres, e uma parcela 
ainda menor do prego dos metais preciosos. Em ambos os casos, a 
mao-de-obra e o lucro representam a maior parte do prego. 

Como nos diz o Rev. Sr. Borlace, vice-diretor das minas de es- 
tanho, no caso de minas de estanho da Cornualha — as mais ricas 
que se conhecem no mundo todo — a renda media proporcionada re¬ 
presenta a sexta parte da produgao bruta. Algumas delas, afirma ele, 
proporcionam uma renda maior e em outras a renda nao e tao elevada. 
Tambem em varias minas muito ricas de chumbo da Escocia, a renda 
da terra representa a sexta parte da produgao bruta. 

Segundo nos referem Frezier e Ulloa, nas minas de prata do 
Peru o proprietary muitas vezes nao consegue outra garantia a nao 
ser o compromisso de que vai processar o minerio em sua usina, pa- 
gando-lhe a gratificagao ou prego normal de processamento. Com efeito, 
ate 1736, o imposto pagoao rei da Espanha era de 1/5 da prata-padrao, 
o que ate entao podia ser considerado como a renda real da maior 
parte das minas de prata do Peru, as maiores e mais ricas que se 
conheciam no mundo. Se nao tivesse havido imposto, esse 1/5 natu¬ 
ral mente teria pertencido ao dono da terra, eter-se-ia podido explorar 
muitas minas que permaneceram inativas, por nao poderem pagar esse 
imposto. Supoe-se que o imposto pago ao Duque de Cornualha sobre 
o estanho era de mais de 5%, ou seja, 1/20 do valor; e qualquer que 
possa ser sua proporgao, naturalmenteela pertenceria aodonoda mina, 
se o estanho fosse isento de imposto. Se porem somarmos 1/20 com 
1/6, constataremos que a renda media integral das minas de estanho 
da Cornualha estava para a renda media integral das minas de prata 
do Peru como treze esta para doze. 

Atualmente, porem, as minas de prata peruanas nao tern sequer 
condigoes para cobrir essa baixa renda, sendo que, em 1736, o imposto 
sobre a prata caiu de 1/5 para 1/10. Mesmo esse imposto sobre a prata 
e mais tentador para o contrabando, do que o imposto de 1/20 sobre 
o estanho; ora, o contrabando deve ser muito mais facil deser praticado 
com metais preciosos do que com mercadorias volumosas. Afirma-se, 
portanto, que o imposto devido ao rei da Espanha e muito sonegado, ao 
passo que o devido ao Duque de Cornualha geralmente e pago. E pro- 
vavel, pois, que a renda represente uma parcela maior do prego nas 
minas de estanho mais ricas, do que do prego da prata nas minas de 
prata mais ricas do mundo. Apos repor ocapital investidona exploragao 
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das diversas minas, juntamente com seu lucro normal, a parcela que 
resta para o proprietario, ao que parece, e maior nos metais menos 
nobres do que nos metais preciosos. 

Tambem o lucro dos empreiteiros das minas de prata do Peru 
nao costuma ser muito grande. Os dois autores ja citados, altamente 
respeitaveis e bem informados, relatam que quando uma pessoa em- 
preende a exploragao de uma nova mina no Peru, e por todos consi- 
derada como uma pessoa destinada a bancarrota e a ruina, e e por 
isso evitada por todos. Como aqui, tambem la, ao que parece, a mine- 
ragao e considerada uma loteria, na qual os premios nao compensam 
os bilhetes brancos, embora o montantedealguns premios tentemuitos 
aventureiros a jogar fora suas fortunas em projetos nao propicios. 

Todavia, uma vez que o soberano aufere da produgao de prata 
das minas uma parte apreciavel de sua receita, a lei peruana oferece 
toda sorte de estimulos a descoberta e a exploragao de novas minas. 
Toda pessoa quedescobrir uma nova mina esta autorizada a demarcar 
246 pes decomprimento, na diregaoquesupoeser a doveio, ea metade 
dissoem largura. Torna-se proprietariodessa porgaoda mina, podendo 
explora-la sem nada pagar ao proprietario da terra. Os interesses do 
Duque de Cornualha o levaram a baixar um regulamento semelhante, 
nesse antigo ducado. Em terras agrestes e nao cercadas, qualquer pes¬ 
soa que descobrir uma nova mina pode fixar seus limites em uma 
certa extensao, o que se chama de demarcar uma mina. O demarcador 
torna-se o proprietario real da mina, podendo explora-la ele mesmo 
ou arrenda-la a outro, sem o consentimento do dono da terra, ao qual, 
porem, devera pagar uma remuneragao muito irrelevante, por ocasiao 
da exploragao. Nos dois regulamentos, os sagrados direitos da proprie- 
dadeprivada saosacrificadosaos supostos interesses da receita publica. 

O mesmo incentivo e dado no Peru a descoberta e a exploragao 
de minas de ouro, sendo que, no tocante ao ouro, o imposto regio e 
apenasa vigesima parte do metal-padrao. Antigamenteera 1/5, edepois 
1/10, como o da prata; constatou-se, porem, que a exploragao nao su- 
portaria sequer esse ultimo imposto. Entretanto, segundo afirmam os 
mesmos Frezier e Ulloa, e raro deparar com alguem que tenha feito 
fortuna com uma mina de prata, e muito mais raro ainda e encontrar 
alguem que o tenha conseguido com uma mina de ouro. A vigesima 
parte parece ser renda total paga pela maior parte das minas de ouro 
no Chile e no Peru. Alem disso, o ouro tambem e muito mais passivel 
de contrabando do que a propria prata; nao somente devido ao maior 
valor do metal em proporgao com seu volume, mas tambem em razao 
da maneira peculiar como a natureza o produz. E muito mais raro 
encontrar a prata em estado virgem, mas, como a maior parte dos 
outros metais, tambem ela geralmente esta mesclada a outros corpos, 
dos quais e impossivel separa-la em uma quantidade que compense a 
despesa a nao ser por uma operagao muito laboriosa e cansativa, que 
so pode ser executada em oficinas montadas para essefim, e portanto 
sujeitasa inspegaodosoficiaisdorei. Aocontrario, oouroquasesempre 
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se encontra em estado virgem. Por vezes e encontrado em pegas de 
certo volume; emesmoquandoseencontra mescladoa parti cul as quase 
imperceptiveis de areia, terra e outros corpos estranhos, pode ser iso- 
lado mediante uma operagao muito breve e simples, que pode ser exe- 
cutada em qualquer casa particular, por qualquer pessoa quedisponha 
de uma pequena quantidade de mercurio. Se, pois, se sonega o imposto 
real da prata, e provavel que a sonegagao seja muito maior no caso 
do ouro; consequentemente, a renda representara uma parcela muito 
menor do prego do ouro do que do prego da propria prata. 

O prego mini mo pelo qual se pode vender os metais preciosos ou 
a quantidade minima de outros bens pela qual eles podem ser trocados 
durante um periodo de tempo consideravel e regulado pelos mesmos 
principios que determinam o prego normal mini mo de todos os demais 
bens. O capital que deve comumente ser empregado, os alimentos, as 
roupaseoalojamentonormalmenteconsumidos para extrai-losda mina 
e coloca-los no mercado sao seus fatores determinantes. O prego deles 
deve ser no minimosuficiente para repor o capital, com o lucro normal. 

Entretanto, o prego maxi mo dos metais preciosos nao parece ser 
necessariamente determinado por outro fator a nao ser a escassez ou 
abundancia dos proprios metais. Nao e determinado pela escassez ou 
abundancia de qualquer outra mercadoria, como o prego do carvao e 
determinado pelo da madeira, alem do que nenhuma escassez pode 
aumenta-lo. Aumente-se a escassez do ouro ate certo grau e a minima 
parcela dele se tornara mais preciosa que um diamante, podendo ser 
trocada por uma quantidade maior de outros bens. 

A demanda desses metais provem em parte de sua utilidade e 
em parte de sua beleza. Se excetuarmos o ferro, sao talvez mais uteis 
do que qualquer outro metal. Por serem menos sujeitos a ferrugem e 
a impureza, e mais facil conserva-los limpos, sendo por isso que os 
utensilios de mesa e de cozinha muitas vezes sao mais agradaveis 
quando feitos com esses metais. Um caldeirao de prata e mais limpo 
e higienico do que um de chumbo, cobre ou estanho, e a mesma ca- 
racteristica tornaria um caldeirao de ouro ainda melhor do que um de 
prata. O merito principal dos metais preciosos, porem, reside em sua 
beleza, que os torna particularmente indicados para ornamentos do 
vestuario e do mobiliario. Nenhuma pintura ou tintura e capaz de dar 
uma cor tao esplendida quanto uma douragao. O merito de sua beleza 
e grandemente realgado pela sua escassez. Para a maior parte das 
pessoas ricas, o prazer principal da riqueza consiste na ostentagao 
dessa riqueza, que a seus olhos nunca e totalmente completa como 
quando sao vistas pelos outros como possuidoras daquelas marcas de- 
cisivas de opulencia, que ninguem mais, a nao ser elas, possuem. Aos 
olhos dos ricos, o merito de um objeto que de certa forma seja util ou 
belo e altamente realgado pela sua raridade ou pelo grande trabalho 
queserequer parajuntar uma quantidade consideravel dele, trabalho 
esse que ninguem tern condigoes de pagar, a nao ser eles. Os ricos 
desejam comprar tais objetos a um prego mais alto que coisas muito 
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mais belas e uteis, porem mais comuns. Essas caracteristicas de uti- 
lidade, beleza e raridade constituem a razao e o fundamento basico 
do alto prego desses metais, ou seja, da grande quantidade de outros 
bens pela qual podem ser trocados em qualquer lugar. Esse valor foi 
anterior e independente de terem sido empregados como moeda e foi 
a qualidade que os levou a tal emprego. O emprego, no entanto, oca- 
sionando nova demanda e diminuindo a quantidade que poderia ser 
empregada de qualquer outra maneira, pode ter, posteriormente, con- 
tribuido para manter ou aumentar seu valor. 

A demanda depedras preciosas proven totalmente da sua beleza. 
Nao term utilidade, mas servem como ornamentos, sendo que o merito 
de sua beleza e grandemente realgado pela sua raridade, ou seja, pela 
dificuldade e despesa para extrai-las da mina. Por conseguinte, na 
maior parte dos casos, os salarios e o lucro perfazem o seu alto preco 
quase na sua totalidade. A renda surge no prego, mas com uma parcela 
minima; frequentemente, nenhuma; somenteas minas mais ricas pro- 
porcionam uma renda consideravel. Quando Tavernier, um joalheiro, 
visitou as minas de diamantes de Golconda e Visiapour, foi informado 
dequeosoberanodopais, para cujobeneficioasminaseramexploradas, 
havia ordenado o fechamento de todas elas, excetuadas as que forne 
dam as pedras maiores e mais preciosas. As outras, ao que parece, 
nao compensavam ao proprietario sua exploragao. 

J a que o prego tanto dos metais preciosos como das pedras pre 
ciosas e regulado em todo o mundo pelo prego que tem na mina mais 
rica, a renda que uma mina de metais preciosos ou de pedras preciosas 
podeoferecer aoproprietarioeproporcional, naoa sua riqueza absoluta, 
mas ao que se pode chamar sua riqueza relativa, ou seja, a sua supe- 
rioridade em relagao a outras minas da mesma especie. Se fossem 
descobertas novas minas, taosuperiores quanto as de Potosi comoestas 
eram superiores aquelas da Europa, o valor da prata poderia degra- 
dar-se tanto a ponto de mesmo as minas de Potosi nao serem dignas 
de exploragao. Antes da descoberta das Indias Ocidentais Espanholas, 
as minas mais ricas da Europa podem ter dado a seus proprietaries 
uma renda tao grande como as que as minas mais ricas do Peru pro- 
porcionam atual mente. Embora a quantidade de prata fosse muito me- 
nor possivel mente tal vez pudesseser trocada por uma quantidade igual 
de outros bens, ea parcela do proprietario poderia ter-lhe possibilitado 
comprar ou comandar uma quantidade igual de mao-de-obra ou de 
mercadorias. O valor, tanto da produgao quanto da renda, o rendimento 
real que proporcionavam, tanto ao publico quanto ao proprietario, de- 
veriam ter sido os mesmos. 

As minas mais abundantes de metais preciosos ou de pedras 
preciosas pouco poderiam acrescentar a riqueza do mundo. U m produto 
cujo valor principal deriva de sua raridade e necessariamente desva- 
lorizado por sua abundancia. U ma baixela de prata e os outros frivol os 
ornamentos de vestuarioe mobiliario poderiam ser comprados por uma 
quantidade menor de trabalho ou por uma quantidade menor de mer- 
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cadorias; e nisso consistiria a unica vantagem que o mundo poderia 
auferir dessa abundancia. 

A situagao eoutra em setratando de propriedades acima do solo. 
O valor de sua produgao e da renda da terra e proporcional a sua 
fertilidadeabsoluta e nao a sua fertilidade relativa. A terra que produz 
uma certa quantidade de alimentos, material de vestuario e moradia 
sempre pode alimentar, vestir e alojar certo numero de pessoas; e 
qualquer que seja a porcentagem que fica para o proprietary da terra, 
sempre el a tern condi goes de oferecer-lhe um control e proporcional do 
trabalho daquelas pessoas e das mercadorias com as quais aquele tra- 
balho pode supri-los. O valor das terras mais estereis nao e diminuido 
pela proximidade das terras mais ferteis. Pelo contrario, e geralmente 
aumentado por ela. O grande numero de pessoas mantidas pelas terras 
ferteis proporciona um mercado para muitas partes da produgao das 
terras estereis, que jamais teriam podido encontrar entre aqueles que 
sua propria produgao poderia manter. 

Tudo aquilo que aumenta a fertilidade da terra na produgao de 
alimentos aumenta nao somente o valor das terras nas quais se im- 
plantam aprimoramentos, mas contribui igualmente para aumentar o 
valor de muitas outras terras, criando uma nova demanda de sua pro¬ 
dugao. Aquela abundancia de alimentos da qual, em consequencia do 
aprimoramento da terra, muitas pessoas dispoem alem do que elas 
proprias podem consumir, constitui a grande causa da demanda dos 
metais preciosos e das pedras preciosas, bem como de quaisquer outras 
comodidades e ornamentos de vestuario, moradia, mobiliario e demais 
equipamentos. O alimento nao somente constitui a parte principal das 
riquezas do mundo, mas e a abundancia de alimentos que confere a 
parcela principal de valor a muitos outras tipos de riqueza. Os habi- 
tantes pobres de Cuba e de Sao Domingos, ao serem descobertos pelos 
espanhois, costumavam usar pequenas pegas de ouro como ornamento 
dos cabelos e de algumas pegas de sua roupa. Pareciam dar-lhes o 
mesmo valor que nos dariamos a quaisquer pequenos seixos de beleza 
pouco mais que a normal, considerando-as como algo que paga apenas 
o trabalho de apanha-las mas que nao se pensaria em recusar a quern 
os pedisse. Davam-nas aos seus hospedes recem-chegados, ao primeiro 
pedido, naodandoa impressaode pensarem queestavam dandoalgum 
presente de valor. Pasmavam-se em observar como os espanhois cobi- 
gavam esses objetos, nao imaginando que poderia haver um pais em 
que muitas pessoas dispusessem de tantos alimentos superfluos — 
sempre tao escassos entre eles — que por uma quantidade minima 
dessas bugigangas cintilantes estavam dispostas a pagar o que seria 
suficiente para manter uma familia inteira durante muitos anos. Se 
tivessem podido compreender isso, a sofreguidao dos espanhois nao 
Ihes teria causado surpresa. 
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PARTE TERCEIRA 

As variagdes na proporgao entre os respectivos valores 
daqueles tipos de produto que sempre proporcionam renda 
e daqueles tipos de produto que as vezes geram renda e as 

vezes nao 

A abundancia crescentedealimentos, decorrentedo aumentodas 
melhorias e do cultivo da terra, necessariamente aumenta a demanda 
detodo produto da terra quenaoseja alimento, equepossa ser utilizado 
para o uso ou para ornamentagao. Poder-se-ia, portanto, esperar que, 
a medida queavanga odesenvolvimento, sodeveria haver uma variagao 
nos valores comparativos desses dois tipos deprodutos. O valor daquele 
tipodeprodutos que as vezes proporcionam e as vezes nao proporcionam 
renda deveria aumentar constantemente, em proporgao aqueletipo que 
sempre proporciona renda. A medida que progridem a arte e os oficios, 
os materials do vestuario e de moradia, os fosseis e os minerais uteis 
da terra, os metais preciosos e as pedras preciosas deveriam gradual- 
mente transformar-se em objetos de maior demanda, deveriam gra- 
dualmente poder ser permutados por uma quantidade sempre maior 
dealimentos ou, em outras palavras, deveriam tornar-segradualmente 
cada vez mais caros. Isso ocorreu efetivamente com a maioria desses 
bens, na maioria dos casos, e teria acontecido com todos eles, em qual- 
quer caso, se determinados eventos, em determinadas ocasioes, nao 
tivessem aumentado a oferta de alguns deles em uma proporgao ainda 
maior do que a demanda. 

O valor de uma canteira de pedra lavrada, por exemplo, aumen- 
tara necessariamente, aumentando o aprimoramento e a populagao 
das terras que Ihe estao proximas, sobretudo se a pedreira for a unica 
da regiao. Em contrapartida, o valor de uma mina de prata, mesmo 
que nao houvesse outra dentro de um raio de mil mi I has, nao neces¬ 
sariamente aumentara com o aprimoramento da terra em que a mina 
esta localizada. O mercado do produto de uma pedreira raramente 
pode estender-se mais do que algumas milhas ao redor, e a demanda 
geralmentesera proporcional aograu de aprimoramento e a populagao 
desse pequeno distrito. Mas, o mercado para a produgao de uma mina 
de prata pode estender-se a todoomundoconhecido. A menos, portanto, 
que o mundo todo crescesse em desenvolvimento e em populagao, a 
demanda de prata poderia nao aumentar em absoluto, mesmo com o 
aprimoramento de uma grande regiao nas proximidades da mina. 

Mesmo que o mundo todo fosse aprimorado, se, no decurso de 
seu aprimoramento, se descobrissem novas minas, muito mais ricas 
do que qualquer outra ate entao conhecida, embora aumentasse ne¬ 
cessariamente a demanda de prata, nao obstante isso a oferta poderia 
aumentar em uma proporgao tanto maior, de tal modo que o prego 
real desse metal poderia baixar gradualmente; em outros termos, qual- 
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quer quantidade de prata, uma libra-peso, por exemplo, poderia gra- 
dualmente comprar ou controlar uma quantidade cada vez menor de 
trabalho, ou ser permutada por uma quantidade cada vez menor de 
trigo, artigo principal para a sobrevivencia do trabalhador. 

O grandemercadoda prata ea partecomercial ecivilizada domundo. 

Se, em razaodoprogressogeral dosaprimoramentos, aumentasse 
a demanda desse mercado, ao passo que a oferta nao aumentasse na 
mesma proporgao, o valor da prata aumentaria gradualmente em pro¬ 
porgao ao do trigo. Qualquer quantidade de prata poderia ser trocada 
por uma quantidade cada vez maior de trigo ou, em outras palavras, 
o prego medio do trigo em dinheiro se tornaria progressivamente cada 
vez mais baixo. Se, pelo contrario, por alguma eventualidade, a oferta 
aumentasse por varios anos seguidos, em proporgao maior que a de¬ 
manda, o metal tornar-se-ia cada vez mais barato; ou em outras pa¬ 
lavras, o prego medio do trigo em dinheiro continuaria cada vez mais 
alto, a despeito de todos os aprimoramentos. 

Se, porem, o fornecimento do metal aumentasse mais ou menos 
na mesma proporgao que a demanda, continuaria a ser comprado ou 
trocado mais ou menos pela mesma quantidade de trigo, sendo que o 
prego medio do trigo em dinheiro, a despeito de todos os aperfeigoa- 
mentos, continuaria mais ou menos o mesmo. 

Essas parecem ser as tres unicas combinagoes possiveis de even- 
tos que podem ocorrer no progresso dos aprimoramentos; no decurso 
dos quatroseculos que precedem o atual, se pudermos julgar com base 
no que aconteceu tanto na Franga como na Gra-Bretanha, cada uma 
dessas tres diferentes combinagoes parece haver ocorrido no mercado 
europeu, alias mais ou menos na mesma ordem na qual acabei de 
enumera-las. 


DIGRESSAO SOBRE AS VARIAQOES DE VALOR DA PRATA 
NO DECURSO DOS QUATRO ULTIMOS SECULOS 

Primeiro Periodo 

Em 1350, e durante algum tempo antes, o prego medio do quarter 
de trigo na Inglaterra nao parece ter sido cotado a menos de 4 ongas 
de prata, peso Tower, equivalentes a aproximadamente 20 xelins em 
nosso dinheiro atual. Dali parece ter caidogradativamente para 2 ongas 
de prata, equivalentes a aproximadamente 10 xelins em nosso dinheiro 
atual; essa e a cotagao de prego que encontramos no ini do do seculo 
XVI, e que parece ter permanecido ate por volta de 1570. 

Em 1350, 25 Q ano do reinado de Eduardo III, foi sancionado o 
chamadoEstatuto dos Trabalhador es. Nopreambulo, elereclama muito 
da insolencia dos servos queseempenhavam emaumentar seussalaries 
acima do de seus senhores. O decreto ordena, pois, que todos os servos 
e trabalhadores deveriam para o futuro contentar-se com os mesmos 
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salarios e provisoes (na epoca provisoes significavam nao somente a 
roupa, mas tambem os mantimentos) que costumavam receber no 20 e 
ano de governo do rei e nos quatro anos precedentes; e que por esse 
motivo, suas provisoes de trigo nao deveriam, em nenhuma parte, ser 
estimadas alem de 10 pence por bushd e ficar sempre a criterio do 
patrao fazer o pagamento em trigo ou em dinheiro. Portanto, no 25 Q 
ano de reinado de Eduardo III, considerava-se que 10 pence por bushd 
representava um prego bem modesto do trigo, ja que foi necessario um 
estatuto especifico para obrigar os servos a contentar-se com isso em 
troca de suas provisoes habituais de mantimentos; e esse prego havia 
sido considerado um prego razoavel dez anos antes, ou seja, no 16 e 
ano de governo do rei, termo ao qual se refere o Estatuto. Mas, no 16 e 
ano de reinado de Eduardo III, 10 pence continham aproximadamente 
1/2 onga de prata, peso Tower, sendo quase igual a 1/2 coroa em nosso 
dinheiro atual. Portanto, 4 ongas de prata, peso Tower, iguais a 6 
xelins e 8 pence do dinheiro da epoca, e a mais ou menos 20 xelins 
do dinheiro atual, deve ter sido considerado um prego modesto para 
o quarter de 8 bushds. 

Certamente, esse Estatuto evidencia melhor o que na epoca se con- 
siderava como sendo um prego moderado de cereal, do que os pregas, 
caracteristicos de alguns anos especificos, que geralmente tern sido rela- 
tados por historiadores e outros escritores em razao de serem extraordi- 
nariamente altos ou baixos, e com base nos quais, portanto, e difid I fazer 
um julgamento sobre qual possa ter sido o prego normal. Alem disso, ha 
outras razoes para crer que, no inicio do seculo XIV e durante algum 
tempo antes, o prego usual do trigo nao estava abaixo de 4 ongas de prata 
por quarter, e o de outros cereais da mesma proporgao. 

Em 1309, Ralph de Born, prior da igreja de Santo Agostinho em 
Cantuaria, ofereceu uma testa no dia de sua posse, testa essa da qual 
WilliamThorn conservou nao somente o prego do cardapio mas tambem 
os pregos de muitos itens especificos. Naquela festa foram consumidos: 
primeiro, 53 quarters de trigo, quecustaram 19 libras, ou seja, 7 xelins 
e 2 pence por quarter, iguais a aproximadamente 21 xelins e 6 pence 
em nosso dinheiro atual; segundo, 58 quarters de malte, que custaram 
17 esterlinos e 10 xelins, ou seja, 6 xelins por quarter, equivalentes 
mais ou menos a 18 xelins de nosso dinheiro de hoje; terceiro, 20 
quarters deaveia, quecustaram 4 libras; ou 4 xelins por quarter, equi¬ 
valentes a aproximadamente 12 xelins em nosso dinheiro atual. Os 
pregos do malte e da aveia parecem aqui ser superiores a sua proporgao 
normal com o prego de trigo. 

Esses pregos sao registrados em virtude de seus pregos extraor- 
dinariamente altos ou baixos, mas sao mencionados incidentalmente 
como sendo os pregos efetivamente pagos por grandes quantidades de 
cereais consumidos em uma festa famosa pela sua magnificencia. 

Em 1262, no 51 s ano do reinadode Henrique 111, foi restabelecido 
um antigo estatuto denominado Determinagao do Prego do Pao e da 
Cerveja I nglesa, o qual, como diz o rei no preambulo, foi elaborado na 
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epoca de seus progenitores, ja reis da Inglaterra. Portanto, o estatuto 
provavelmente remonta, no minimo, a epoca de seu avo Henrique II, 
podendo ate remontar a epoca da conquista. O estatuto regula o prego 
do pao de acordo com os eventuais pregos do trigo, de 1 ate 20 xelins 
o quarter, no dinheiro da epoca. Mas, geralmente se presume que es- 
tatutos desse genero zelam com cuidado igual por todos os desvios do 
prego medio, tanto para os pregos abaixo como para os pregos acima 
da media. A ser correta essa suposigao, portanto, 10 xelins, contendo 
6 ongas de prata, peso Tower, equivalentes a aproximadamente 30 
xelins do nosso dinheiro de hoje, eis o que deve ter sido calculado como 
o prego medio do quarter de trigo quando esse estatuto foi promulgado, 
devendo ter permanecido durante o 50 e ano do reinado de Henrique 
III. Nao podemos, portanto, estar muito enganados ao supor que o 
prego medio nao era menor do que 1/3 do prego mais alto pelo qual o 
Estatuto regula o prego do pao, ou doque6xelinse8 pence do dinheiro 
daquela epoca, contendo 4 ongas de prata, peso Tower. 

Partindo desses diversos fatos, portanto, parece haver alguma 
razao para concluir que, pelos meados doseculoXIV, e durante muito 
tempo antes, nao se supunha que o prego medio ou comum do quarter 
de trigo fosse inferior a 4 ongas de prata, peso Tower. 

Dos meados doseculoXIV ateo iniciodoseculoXVI, aoque parece, 
o que se considerava o prego razoavel e moderado, ou seja, o prego medio 
comum do trigo, baixou gradativamente para aproximadamente a metade 
do prego acima, chegando, ao final, a cair a cerca de 2 ongas de prata, 
peso Tower, equivalentes a mais ou menos 10 xelins do nosso dinheiro 
atual, continuando esse prego ate cerca de 1570. 

Nolivrofamiliar de Henrique, oquintocondede Northumberland, 
datado de 1512, deparamos com duas estimativas diferentes do trigo. 
Em uma delas ele e computado a 6 xelins e 8 pence o quarter, na 
outra apenasa 5xelinse8 pence. Em 1512, 6xelinse8 pence conti n ham 
somente 2 ongas de prata, peso Tower, sendo iguaisa aproximadamente 
10 xelins de nosso dinheiro de hoje. 

Desde o 25 Q ano de Eduardo 111 ate o infcio do reinado de I sabel, 
durante oespagode maisdeduzentosanos, 6xelinse8 pence, segundo 
se infere de varios estatutos, continuava a ser o prego moderado e 
razoavel, istoe, prego medioou comum do trigo. Todavia, aquantidade 
de prata contida nessa soma nominal diminuira conti nuamente durante 
o curso desse periodo, em consequencia de algumas alteragoes intro- 
duzidas na moeda. Parece, porem, que o aumento do valor da prata 
havia compensado a tal ponto a diminuigao da quantidade contida na 
mesma soma nominal, que a legislagao nao considerou valer a pena 
atender a essa circunstancia. 

Assim, em 1436 foi decretado que o trigo podia ser exportado 
sem autorizagao especifica, quando o prego baixasse a 6 xelins e 8 
pence. E em 1463 resolveu-se que nao se importasse qualquer especie 
de trigo, se o prego nao fosse superior a 6 xelins e 8 pence o quarter. 
Os legisladores imaginavam que, quando o prego estivesse tao baixo, 
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nao haveria inconveniente em exportar, e quando ele subisse, seria 
prudente permitir a importagao. Por conseguinte, 6 xelins e 8 pence, 
contendo mais ou menos a mesma quantidade de prata que 13 xelins 
e 4 pence de nosso dinheiro atual (1/3 a menos do que a mesma soma 
nominal contida ao tempo de Eduardo III), foi naquela epoca conside- 
rado como sendo o que se chama o prego moderado e razoavel do trigo. 

Em 1554, nos anos primeiro e segundo de Filipe e Maria, e em 
1558, no ano primeiro de Isabel, proibiu-se de maneira similar a ex- 
portagao de trigo, toda vez que o prego do quarter excedesse a 6 xelins 
e 8 pence, que na epoca nao continha 2 pence, equivalente a mais 
prata queatualmentecontem a mesma soma nominal. Mas logoachou- 
se que limitar a importagao de trigo ate que o prego baixasse tanto 
equivalia na realidade a proibi-la totalmente. Por isso, em 1562, ano 
5 Q delsabel, permitiu-sea exportagaodetrigoa partir decertos pontos, 
toda vez queopr ego do quarter naoultrapassasse os 10 xelins, contendo 
quase a mesma quantidade de prata que a mesma soma nominal de 
hoje. Esse era, pois, o que se considerava na epoca o prego moderado 
e razoavel do trigo. Esse prego coincide aproximadamente com a esti- 
mativa do livro de Northumberland, de 1512. 

Que tambem na Franga o prego medio dos cereais era muito 
mais baixo ao final do seculo XV e no inicio do seculo XVI, do que nos 
dois seculos anteriores, foi observado tanto peloSr. Dupre de St. Maur 
quanto pelo elegante autor do Ensaio sobre a politica dos cereais. O 
prego dos cereais, durante o mesmo periodo, havia provavelmente bai- 
xado da mesma maneira na maior parte da Europa. 

Esse aumento do valor da prata, em proporgao ao valor do trigo, 
podehaver ocorrido inteiramentedevidoaoaumentoda demanda desse 
metal, em consequencia decrescentes melhoramentos edocultivo, con- 
tinuandoosuprimento, nesse meio tempo, o mesmo de antes; ou entao, 
permanecendo igual a demanda, o aumento do valor da prata pode 
ter sido inteiramentedecorrenteda redugao gradual da oferta, tendo-se 
esgotado em grande parte a maioria das reservas entao conhecidas, e 
portanto aumentando muito a despesa da sua exploragao; ou entao, o 
fato pode ter-se devido em parte a uma dessas circunstancias, e em 
parte a outra. Ao final do seculo XV e no inicio do seculo XVI, a maior 
parte dos paises europeus se aproximava de uma forma de governo 
mais estavel do que havia vigorado durante varias geragoes anteriores. 
Evidentemente, o aumento da seguranga fazia aumentar o trabalho, 
a operosidade e os aprimoramentos. E tambem a demanda de metais 
preciosos bem como de qualquer outro artigo de luxo e ornamentos 
naturalmente aumentariam com o crescimento da riqueza. Uma pro- 
dugao anual maior exigiria uma quantidade maior de moeda para cir¬ 
cular essa produgao, e um numero maior de pessoas ricas exigiria uma 
quantidade maior de baixelas e outros ornamentos de prata. E outros- 
sim natural supor que a maior parte das minas que forneciam prata 
ao mercado europeu estivessem bastante esgotadas e a sua exploragao 
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se tornasse mais dispendiosa. Isto havia ocorrido com muitas delas, 
desde o tempo dos romanos. 

No entanto, a opiniao comum da maior parte dos autores que 
escreveram sobre os pregas das mercadorias nos tempos antigos e que, 
desde a Conquista, talvez ate desde a invasao dej ulio Cesar, ate a 
descoberta das minas da America, o valor da prata diminuiu conti- 
nuamente. Os autores parecem ter chegado a essa opiniao, em parte 
pelas observagoes que puderam fazer quanto aos pregos do trigo e de 
alguns outros produtos da terra, e em parte fundados no conceito po¬ 
pular de que, da mesma forma como a quantidade de prata natural- 
mente aumenta em cada pais com o aumento da riqueza, da mesma 
forma seu valor diminui quando sua quantidade aumenta. 

Nas observagoes feitas por esses autores sobre os precos do trigo, 
tres circunstancias parecem have-los com frequencia conduzido a con- 
dusoes erroneas. 

Primeiramente, nos tempos antigos quase todas as rendas da 
terra eram pagas em especie; isto e, em certa quantidade de trigo, 
gado, aves domesticas etc. Todavia, as vezes odono da terra estipulava 
que o arrendatario pudesse optar entre o pagamento anual em especie 
ou o pagamento de uma certa soma de dinheiro. O prego pelo qual o 
pagamento em especie era trocado por uma certa soma em dinheiro 
denomina-se prego de conversao, na Escocia. J a que cabe sempre ao 
proprietary da terra optar entre o pagamento em especie ou em di¬ 
nheiro, e necessario, para a seguranga do arrendatario, que o prego 
de conversao esteja antes abaixo do que acima do prego medio de mer- 
cado. Por isso, em muitos lugares nao esta muito acima da metade 
desse prego. Na maior parte da Escocia, esse costume ainda continua 
vigorando em relagao as aves domesticas, e em algumas localidades 
tambem em relagao ao gado. Poderia provavelmente ter continuado a 
ocorrer isso tambem em relagao ao trigo, se a instituigao dos arren- 
damentos publicos permanentes naotivesse postofim a isso. Trata-se, 
no caso, de avaliagoes anuais, feitas de acordo com o julgamento de 
uma comissao do prego medio de todos os tipos de cereais e de cada 
qualidade dos mesmos, conforme o prego efetivo de mercado vigente 
em cada condado. Essa instituigao tornou suficientemente seguro para 
o arrendatario, e muito mais conveniente para o proprietary da terra, 
converter como se diz, a renda do trigo, mais segundo o prego eventual 
dos arrendatarios permanentes de cada ano do que segundo um de- 
terminado prego fixo. Mas, os autores que pesquisaram os pregos do 
trigo nos tempos antigos parecem muitas vezes ter confundido o que 
se chama, na Escocia, de prego de conversao com o prego efetivo de 
mercado. Em uma ocasiao, Fleetwood reconhece haver cometido esse 
erro. J a que, porem, escreveu seu livro em fungao de um determinado 
objetivo, nao considera indicado reconhecer esse equivoco senao depois 
detranscrever esse prego de conversao quinze vezes. O prego e 8 xel i ns 
o quarter do trigo. Essa soma, em 1423, ano em que comega sua pes- 
quisa, continha a mesma quantidade de prata de 16 xel ins, de acordo 


217 



OS ECONOMISTAS 


coma nossa moeda atual. Masem 1562, anoemqueeleconclui a pesquisa, 
ela nao continha mais do que a mesma soma nominal atualmente. 

Em segundo lugar, os autores foram induzidos a equivocos pelo 
desleixo com o qual alguns antigos estatutos de fixagao dos pregas 
foram as vezes transcritos por copistas negligentes, e as vezes talvez 
efetivamente redigidos pelos legisladores. 

Ao que parece, os antigos estatutos de fixagao dos pregos come- 
gavam determinando qual deveria ser o prego do pao e da cerveja 
inglesa quando o prego do trigo e da cevada eram os mais baixos pas- 
sando progressivamente a determinar qual deveria ser o prego, a me- 
dida que os pregos desses dois tipos de cereais subissem progressiva- 
mente acima de seu prego mini mo. Entretanto, os que transcreveram 
esses estatutos parecem haver com frequencia considerado suficiente 
copiar as determinagoes ate os tres ou quatro primeiros pregos mais 
baixos, economizando assim trabalho e tempo, e pensando — como 
suponho — que isso era suficiente para mostrar qual devia ser a pro- 
porgao de aumento a ser observada em todos os pregos mais altos. 

Assim, por exemplo, na determinagao do prego do pao e da cerveja, 
pelo Decreto 51, de H enrique 111, o prego do pao foi regulado de acordo 
com os diferentes pregos do trigo, desde 1 xelim ate 20 xelins o quarter 
na moeda da epoca. Entretanto, nos manuscritos dos quais se extrairam 
todas as edigoes dos estatutos, anteriores a do Sr. Ruffhead, os amanuenses 
nunca transcreveram essa determinagao alem do prego de 12 xelins. Com 
isso, varios autores, deixando-se conduzir por essa transcrigao defeituosa, 
conduiramcom muita naturalidadequeo prego medio— 6 xelins oquarter, 
equivalente a aproximadamente 18 xelins de nosso dinheiro atual — era 
o prego comum ou medio do trigo naquela epoca. 

No estatuto deTumbrel e Pillory, sancionado mais ou menos na 
mesma epoca, o prego da cerveja inglesa e regulado segundo o aumento 
de cada 6 pence no prego da cevada, desde 2 ate 4 xelins o quarter. 
Ora, que 4 xelins nao eram considerados como o prego maximo que 
poderia na epoca atingir com frequencia a cevada, e que esses pregos 
so foram indicados como um exemplo da proporgao que deveria ser 
observada em todos os outros pregos, fossem eles mais altos ou mais 
baixos, podemos inferir das ultimas palavras do estatuto: "et sic de 
inceps crescetur uel diminuetur per sex denarios". A expressao nao e 
das maisfelizes, mas osignificadoesuficientementedaro: "queo prego 
da cerveja deve ser aumentado ou diminuido de acordo com cada au¬ 
mento ou redugao de 6 pence no prego da cevada". Na redagao desse 
estatuto, os proprios legisladores parecem ter si do tao negligentes quan¬ 
to os copistas na transcrigao do estatuto. 

Em um manuscrito antigo doRegiam Majestatem, antigotratado 
de leis da Escocia, existe um estatuto de padroes no qual o prego do 
pao e regulado de acordo com todos os diversos pregos do trigo, desde 
10 pence ate 3 xelins o boll escoces, igual a mais ou menos 1/2 quarter 
i ngles. T res xelins escoceses, ao tempo em quesesupoeter sidoemitida 
essa determinagao, equivaliam a aproximadamente 9 xelins esterlinos 
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ingleses atuais. Disso o Sr. Ruddiman parece concluir 137 que 3 xelins 
era o prego maximo jamais atingido pelo trigo naquele tempo, e que 
os pregas comuns eram 10 pence, 1 xelim, ou geralmente, no maximo, 
2 xelins. A consulta domanuscrito, porem, evidencia quetodos os pregas 
sao indicados apenas a titulo de exemplo da proporgao que deve ser 
observada entre os pregos respectivos do trigo e do pao. As ultimas 
palavras do estatuto sao: "rdiqua judicabis secundum praescripta ha- 
bendo respectum ad pretium bladi". "Os demais casos sejam julgados 
a luz do acima prescrito, levando em conta o prego do trigo". 

Em terceiro lugar, os autores parecem ter sido induzidos a erro 
pelo prego muito baixo peloqual o trigo as vezes era vendido em tempos 
muito antigos; e ter imaginado que, sendo o seu prego minimo muito 
mais baixo do que em epocas anteriores, seu prego comum deve, igual- 
mente, ter sido muito mais baixo. Todavia, poderiam ter verificado 
que naqueles tempos antigos, que seu prego maximo atingia valores 
tanto mais acima como o prego minimo atingia valores abaixo do que 
jamais viria a se conhecer em epocas posteriores. Assim, em 1270, 
Fleetwood nos indica dois pregas do quarter de trigo. Um e 4 libras e 
16 xelins, em dinheiro da epoca, equivalentes a 14 libras e 8 xelins 
do dinheiro atual; o outro e 6 libras esterlinas e 8 xelins, equivalendo 
a 19 libras e 4 xelins em dinheiro atual. No final do seculo XV ou no 
inicio do seculo XVI, nao conseguimos encontrar prego algum que se 
a pr oxime desses pregos exorbitantes. O prego do trigo, ainda quesujeito 
a variagoes em todos os tempos, varia mais naquelas sociedades tur- 
bulentas e desorganizadas, nas quais a interrupgao de todo comercio 
e comunicagao impede a fartura de uma parte do pais de aliviar a 
escassez de outra regiao. Na situagao desordenada da Inglaterra sob 
os Plantagenetas, que a governaram mais ou menos desde meados do 
seculo XII ate mais ou menos o fim do seculo XV, um distrito podia 
ter fartura enquanto outro, nao muito distante do primeiro, por ter sido 
sua safra destruida pelas intemperiesou incursao deal gum barao vizinho, 
podia estar sofrendo todos os horrores da fome; nessa situagao, se entre 
os dois distritos estivessem localizadas as terras de algum senhor hostil, 
um deles poderia nao estar em condigoes de dar a menor assistencia ao 
outro. Sob a vigorosa administragao dos Tudor, que governaram a Ingla¬ 
terra durante a ultima parte do seculo XV epor todo o seculo XVI, nenhum 
barao tinha poder suficiente para ousar perturbar a seguranga publica. 

No final do presente capitulo, o leitor encontrara todos os pregos 
do trigo, pesquisados por Fleetwood de 1202 ate 1597, induindo os 
dois anos extremos, sendo esses pregos convertidos ao valor do dinheiro 
atual, e ordenados em ordem cronologica, distribuidos em sete divisoes 
de doze anos cada. Ao final de cada divisao, encontrara o prego medio 
dos doze anos de que ela consiste. Nesse longo periodo de tempo, F leet- 
wood conseguiu coligir os pregos de nao mais do que 80 anos, de sorte 


137 Ver seu prefacio a Diplomats Scotiae, de Anderson. 
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que faltam 4 anos para perfazer os ultimos doze anos. Eis por que 
acrescentei os pregos de 1598,1599,1600 e 1601, baseado nos relatos 
do Eton College. E o unico acrescimo feito por mim. O leitor observara 
que, desde o inicio do seculo XIII ate depois dos meados do seculo 
XVI, o prego medio de cada doze anos se torna gradativamente mais 
baixo, equepelofinal doseculoXVI, o prego comega a subir novamente. 
Com efeito, os pregos que Fleetwood conseguiu pesquisar parecem ter 
sido sobretudo aqueles notaveis por serem extraordinariamente altos 
ou baixos e nao pretendo afirmar que deles se possa tirar alguma 
conclusao muito segura. Na medida, porem, em que provam alguma 
coisa, confirmamaquiloquevenhotentandoexpor. O proprio Fleetwood, 
porem, como a maioria dos demais autores, parece haver acreditado 
que durante todo esse periodoovalor da prata, devidoa sua abundancia 
crescente, diminuia constantemente. Os pregos do trigo pesquisados 
por ele proprio certamente nao abonam essa opiniao. Concordam per- 
feitamente com aquela opiniao do Sr. Dupre de St. Maur e com a que 
venho procurando explanar. O Bispo Fleetwood e o Sr. Dupre de St. 
Maur sao os dois autores que parecem haver coligido com maior dili- 
gencia efidelidade os pregos das mercadorias em tempos antigos. Nao 
deixa de ser curioso que, embora suas opinioes difiram tanto, os fatos 
por eles apontados, ao menos noquetangeao prego do trigo, coincidam 
com tanta precisao. 

Todavia, nao e tanto do baixo prego do trigo do que de algumas 
outras partes da rustica produgao da terra que os mais judiciosos es- 
critores inferiram o grande valor da prata naqueles velhos tempos. 
Tern se afirmado que sendo o trigo um tipo de produto manufaturado 
era naquelas epocas rudes muito mais caro em relagao a maior parte 
de outras mercadorias; isso significa, quero crer, que a maior parte 
das mercadorias nao manufaturadas, tais como gado, aves domesticas, 
caga de todos os tipos etc., naquela epoca de pobreza e de barbarismo, 
eram sem duvida proporcional mente muito mais baratas do que o trigo. 
Mas esse baixo prego nao era consequencia do alto valor da prata, 
porem do baixo valor daquelas mercadorias. Isso ocorria nao porque 
a prata comprasse ou representasse, naquela epoca, uma quantidade 
maior de trabalho, mas porque tais mercadorias comprariam ou re- 
presentariam uma quantidade muito menor doqueem tempos de maior 
opulencia edesenvolvimento. Certamente, a prata deveser mais barata 
na America espanhola do que na Europa; no pais onde ela e produzida, 
do que naquele para o qual e levada a custa de um transporte a longa 
distancia tanto por terra como por mar, de um frete e um seguro. 
Todavia, como nos refere Ulloa, nao faz muitos anos que, em Buenos 
Aires, o prego de um boi escolhido em um rebanho de 300 ou 400 
cabegas era de 21 1/2 pence esterlinos. E o Sr. Byron nos conta que, 
na capital do Chile, o prego de um bom cavalo era 16 xelins esterlinos. 
Em um pais naturalmente fertil, mas no qual a maior parte da terra 
ainda e completamente nao cultivada, o gado, as aves domesticas, a 
caga de todos os tipos etc., pelo fato de poderem ser adquiridos com 
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muitopoucotrabalho, seraocompradosou encomendadosempequemssima 
quantidade. O baixo prego em dinheiro, pelo qual podem ser vendidos, 
nao constitui prova de que o valor real da prata seja ali muito alto, mas 
sim de que o valor real daquelas mercadorias e muito baixo. 

O trabalho, nao se deve esquecer, e nao qualquer mercadoria ou 
conjunto de mercadorias em especial, constitui a medida real do valor, 
tanto da prata como de todas as outras mercadorias. 

Mas, em paises quase deserticos, com pequena densidade demo- 
grafica, o gado, as aves domesticas, a caca de todos os tipos etc., por 
serem produgoes espontaneas da natureza, muitas vezes sao em muito 
maior numero do que o exigido por seus habitantes. Em tal estado de 
coisas, e comum a oferta superar a procura. Por isso, em condigoes 
diferentes da sociedade, em estagios diferentes de aperfeigoamento e 
desenvolvimento, essas mercadorias representarao — serao equivalen- 
tes a quantidades muito diferentes de trabalho. 

Em qualquer condigao da sociedade, em qualquer estagio de de¬ 
senvolvimento, o trigo e produto do trabalho humano. Ora, a produgao 
media detodotipodetrabalhosempreeadequada, com precisao maior 
ou menor, ao consumo medio, e portanto, a oferta media costuma ade- 
quar-se a demanda media. Alem disso, em cada novo estagio diferente 
de desenvolvimento, ocultivo de quantidades iguais de trigo no mesmo 
soloeclima em media exigira maisou menos as mesmas quantidades 
de trabalho; ou, o que da no mesmo, o prego de quantidades iguais de 
trabalho. O aumento continuo das forgas produtivas do trabalho em 
um estagio de cultivo em desenvolvimento e mais ou menos contraba- 
langado pelo prego continuamente crescente do gado, instrumento prin- 
cipal daagricultura. Por isso,emvirtudedetodasessasrazoes, podemos 
ter certeza de que quantidades iguais de trigo, em qualquer sociedade, 
em qualquer estagio de desenvolvimento, representarao com maior 
aproximagao — ou seja, equivalerao com maior aproximagao — quan¬ 
tidades iguais de trabalho ou mao-de-obra, do que quantidades iguais 
de qualquer outro produto natural da terra. Por isso, como ja observei, 
o trigo constitui, em todos os estagios de riqueza e de desenvolvimento, 
uma medida muito mais precisa de valor do que qualquer outra mer¬ 
cadoria ou conjunto de mercadorias. E is por que, em todos esses di versos 
estagios, o melhor criterio para avaliar o valor da prata e compara-lo 
com o valor do trigo — melhor doquecomparando-ocom ode qualquer 
outra mercadoria ou conjunto de mercadorias. 

O trigo, portanto — ou qualquer outro que seja oalimento vegetal 
comum e favorito da populagao —, constitui, em todo pais civilizado, 
a parte principal da subsistence do trabalhador. Em consequencia da 
extensao da agricultura, a terra de cada pais produz uma quantidade 
muito maior de alimentos vegetais do que de alimento derivado de 
animais, sendo que o trabalhador, em toda parte, vive sobretudo do 
alimento saudavel que e mais barato e mais abundante. A carne de 
agougue, se excetuarmos os paises mais prosperos, ou aqueles em que 
o trabalho recebe uma remuneragao particularmente alta, perfaz ape- 
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nas uma parte insignificante da subsistence do trabalhador, sendo 
que as aves domesticas representam uma parcela ainda menor, e a 
caga nao representa parcela alguma. Na Franga, e mesmo na Escocia, 
onde a mao-de-obra e um pouco mais bem remunerada do que na 
Franga, os pobres que trabalham raramente comem carne de agougue, 
a nao ser em dias santos, e em outras ocasioes extraordinarias. O 
prego da mao-de-obra em dinheiro, portanto, depende muito mais do 
prego medio em dinheiro do trigo — a subsistence do trabalhador — 
do que do prego medio da carne de agougue ou de qualquer outro 
produto natural da terra. Por conseguinte, o valor real do ouro e da 
prata, ou seja, a quantidade real de trabalho que poderao comprar ou 
comandar, depende muito mais da quantidade de trigo que conseguem 
comprar, ou comandar, do que da quantidade de carne de agougue ou 
de qualquer outro produto natural da terra. 

Entretanto, essas ligeiras observagoes sobre os pregos do trigo 
ou de outras mercadorias naoteriam provavelmenteconfundidotantos 
autores inteligentes, se naotivessem si do influenciados ao mesmo tem¬ 
po pela concepgao popular segundo a qual, enquanto a quantidade de 
prata aumenta naturalmente em todo pais, a medida em que aumenta 
a riqueza do pais, da mesma forma o seu valor diminui na medida 
em que sua quantidade aumenta. Ora, essa nogao parece totalmente 
destituida de fundamento. 

Duas sao as causas que em qualquer pais podem gerar um au- 
mento da quantidade de metais preciosos: ou a maior abundancia das 
minas que fornecem esses metais, ou o aumento da riqueza do povo, 
decorrente do aumento da produgao resultante de seu trabalho anual. 
A primeira dessas causas sem duvida tern conexao necessaria com a 
diminuigao do valor dos metais preciosos, ao passo que isso nao ocorre 
com a segunda. 

Ao descobrirem-se minas mais abundantes, aumenta a quanti¬ 
dade de metais preciosos colocados no mercado, e, se continuar inal- 
terada a quantidade de artigos necessarios ou convenientes para a 
vida, pel os quais setrocara essa maior quantidade de metais preciosos, 
necessariamente se tera que quantidades iguais de metais poderao ser 
trocadas por quantidades menores de mercadoria. Na medida, portanto, 
em que o aumento da quantidade de metais preciosos em um pais 
proven da maior abundancia das minas, necessariamenteesseaumento 
provoca uma redugao de seu valor. 

Ao contrario, quando aumenta a riqueza de um pais, quando a 
produgao anual deseu trabalhogradativamente vai setornando maior, 
torna-se necessaria uma quantidade maior de moeda para fazer circular 
uma quantidade maior de mercadorias; consequentemente, o povo, na 
medida em que puder permitir-se isso, na medida em quetiver mais 
mercadorias para trocar por prata, naturalmente comprara uma quan¬ 
tidade sempre crescente de prataria. A quantidade de moedas que 
comprarao aumentara por necessidade; ea quantidade de sua prataria 
aumentara por variedadeeostentagaoou pelofatodequea quantidade 
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de finas estatuas, quadros e de qualquer outro artigo de luxo ou que 
desperte curiosidade e suscetivel de aumentar entre eles. Mas, assim 
como nao ha probabilidade de que os pintores efabricantes de estatuas 
se contentem em tempos de riqueza e prosperidade com uma remu- 
neragao inferior a que recebem em tempos de pobreza e depressao, da 
mesma forma nao ha probabilidade de que o ouro e a prata sejam 
mais baratos. 

O prego do ou roe da prata, a nao ser quando a eventual descoberta 
de minas mais abundantes o mantenha baixo, assim como aumenta 
naturalmente com a riqueza de um pais, da mesma forma, qualquer 
que seja o estado das minas, e sempre naturalmente mais alto em um 
pais rico do que em um pais pobre. O ouro e a prata, como alias todas 
as demais mercadorias, naturalmente procuram os mercados em que 
se pagam os melhores pregos, e o melhor prego — para qualquer mer- 
cadoria — geralmente e pago no pais que tiver melhores condigoes 
para isso. O trabalho — cumpre recordar novamente — e, em ultima 
analise, o prego basico que se paga por qualquer coisa; e em paises 
em que a remuneragao da mao-de-obra e do mesmo nivel, o prego do 
trabalho em dinheiro sera proporcional ao prego da subsistence do 
trabalhador. Ora, o ouro e a prata naturalmente poderao ser trocados 
por uma quantidade maior de subsistence em um pais rico que em 
um pais pobre, ou seja, em um pais onde a subsistence e farta, do 
que em outro onde ela e razoavelmente suprida. Se os dois paises 
estiverem muitodistantesentresi, a diferenga podera ser muitogrande, 
pois, embora os metais naturalmente passem do mercado pior para o 
melhor, pode ser dificil transporta-los em quantidades suficientes para 
aproximarou igualaroseu prego nos dois paises. Se os paises estiverem 
proximos, a diferenga sera menor, podendo as vezes ser apenas per- 
ceptivel, pois nesse caso o transporte sera facil. A China e um pais 
muito mais rico do que qualquer regiao da Europa, e a diferenga de 
prego dos generos alimenticios, na China e na Europa, e muito grande. 
O arroz na China e muito mais barato do que o trigo em qualquer 
parte da Europa. A Inglaterra e muito mais rica que a Escocia, mas 
a diferenga entre o prego do trigo em dinheiro nesses dois paises e 
muito menor, sendo apenas perceptivel. Em comparagao com a quan¬ 
tidade ou medida, o trigo escoces geralmente parece ser muito mais 
baratoqueo ingles, mas em comparagao com sua qualidade, certamente 
e um pouco mais caro. A Escocia recebe quase todo ano enormes su- 
primentos da I nglaterra, sendo quecada mercadoria deve normal mente 
ser um pouco mais cara no pais ao qual e transportada, do que naquele 
do qual provem. Por isso, o trigo ingles deve ser mais caro na Escocia 
do que na Inglaterra e nao obstante isso, em proporgao com sua qua¬ 
lidade, ou seja, a quantidade e qualidade da farinha ou alimento que 
dele se extrai, geralmente nao pode ser vendido mais caro do que o 
trigo escoces que vem a competir com ele no mercado. 

A diferenga entre o prego da mao-de-obra em dinheiro na China 
e na Europa e ainda maior do que a diferenga entre o prego dos man- 


223 



OS ECONOMISTAS 


timentos em dinheiro, nas duas regioes, pois a remuneragao real do 
trabalho e mais elevada na Europa do que na China, ja que a maior 
parte da Europa esta desenvolvida, aopassoquea China ainda parece 
estacionaria. O prego do trabalho em dinheiro e mais baixo na Escocia 
do que na Inglaterra, porque a remuneragao real da mao-de-obra e 
muito mais baixa pois a Escocia, embora avangando para uma riqueza 
maior, avanga muito mais lentamentedoquea I nglaterra. A frequencia 
da emigragao da Escocia, e a raridade da emigragao da Inglaterra 
demonstram suficientemente que a demanda de mao-de-obra nos dois 
paises e muito diferente. A proporgao entre a remuneragao real do 
trabalho em paises diferentes — importa relembrar — e naturalmente 
regulada, nao pela riqueza ou pobreza efetiva, mas pelo seu estado de 
progresso, de declinio, ou pela sua situagao estacionaria. 

O ouro e a prata, assim como tern naturalmente o valor maxi mo 
entre as nagoes ricas, da mesma forma tern o valor mini mo nas nagoes 
mais pobres. Entre os selvagens, que representam as nagoes mais po- 
bres, nao tern praticamente valor algum. 

Em cidadesgrandes, o trigo sempree maiscarodoque nas regioes 
afastadas do pais. Isso, porem, nao e efeito do baixo prego real da 
prata, mas do baixo prego real do trigo. Nao custa menos trabalho 
transportar prata para uma grande cidade do que para as longinquas 
regioes do pais; mas custa muito mais trabalho transportar trigo. 

Em alguns paises muito ricos e comerciais, tais como a Holanda 
e o territorio de Genova, o trigo e caro pela mesma razao que o e nas 
cidades grandes. Nao produzem o suficiente para manter seus habi- 
tantes. Sao paises ricos no trabalho e na habilidade de seus artifices 
emanufatores em todotipode maquina capazes defacilitar eabreviar 
o trabalho; sao ricos tambem em navegagao e em todos os outros ins- 
trumentos e meios de transporte e comercio, porem sao pobres em 
trigo, o qual, pelo fato de precisar vir de paises distantes, deve, com 
um acrescimo no prego, pagar pelo transporte daqueles paises. Nao 
custa menos trabalho transportar prata de Amsterdam para Dantzig, 
mas custa muito mais transportar trigo. O custo real da prata deve 
ser mais ou menos o mesmo nos dois lugares mas sera muito diferente 
o do trigo. Diminua-se a opulencia real da Holanda ou do territorio 
de Genova, permanecendo inalterado o seu contingente populacional; 
diminua-se sua capacidade de importar mercadorias de paises distan¬ 
tes, e o prego do trigo, ao inves de baixar com essa diminuigao da 
quantidadedesua prata — a qual necessariamente acompanhara esse 
declinio, como causa ou como efeito — subira tanto quanto em epoca 
de penuria. Quando temos falta de generos de primeira necessidade, 
devemos renunciar a todas as coisas superfluas, cujo valor, assim como 
sobe em tempos de opulencia e prosperidade, da mesma forma desce 
em tempos de pobreza e miseria. Com os generos de primeira neces¬ 
sidade nao e assim. Seu prego real, a quantidade de trabalho que 
podem comprar ou comandar, aumenta em tempos de pobreza e miseria, 
e baixa em tempos de opulencia e prosper idade, que sao sempre tempos 


224 



ADAM SMITH 


de grande abundancia, pois de outra forma nao seriam tempos de opu- 
lencia e prosperidade. O trigo e um genero de primeira necessidade, 
mas a prata nao passa de um produto superfluo. 

Eis por que, qualquer que passa ter si do o aumento da quantidade 
de metais preciosos que, durante o periodo entre meados do seculo XIV 
e do seculo XVI, ocorreu devido ao aumento da riqueza e do desenvolvi- 
mento, esse aumento nao poderia tender a diminuir seu valor, quer na 
Gra-Bretanha ou em qualquer outra regiaoda Europa. Se, portanto, aque- 
les que pesquisaram os pregas das mercadorias em tempos antigos nao 
tiveram nenhuma razao em inferir a diminuigaodovalor da prata, partindo 
de observagoes que fizeram sobre os pregas do trigo ou de outras merca¬ 
dorias, menos razao ainda tinham para inferir isso de qualquer outro 
suposto aumento de riqueza e desenvolvimento. 

Segundo Periodo 

Por mais diferentes que possam ter sido as opinioes dos eruditos 
no tocante a evolugao do valor da prata durante o primeiro periodo, 
sao unanimes quanto a esse valor no segundo periodo. 

Desde aproximadamente 1570 ate mais ou menos 1640, durante 
um periodo de aproximadamente setenta anos, a variagao da proporgao 
entre o valor da prata e o do trigo manteve um ritmo totalmente oposto. 
A prata baixou em seu valor real, ou seja, era trocada por uma quantidade 
menor detrabalhodoqueantes; eotrigoaumentou emseu pregonominal, 
e ao inves de ser vendido comumente por aproximadamente duas ongas 
de prata o quarter, ou seja, em torno de 10 xelins de nosso dinheiro atual, 
veio a ser vendido por 6 e 8 ongas de prata o quarter, ou seja, aproxima¬ 
damente 30 e 40 xelins de nosso dinheiro atual. 

A descoberta das abundantes minas da America parece haver 
sido a unica razao dessa redugao do valor da prata em comparagao 
com o valor do trigo. Todos sao acordes quanto a isso, e nunca houve 
qualquer discussao a respeito do fato ou de sua causa. Durante esse 
periodo, a maior parte da Europa estava progredindo em termos de 
trabalho e desenvolvimento, e portanto a demanda de prata deve ter 
consequentemente aumentado. Mas, o aumento da oferta, ao que pa¬ 
rece, superou a tal ponto o da demanda, que o valor desse metal di- 
minuiu consideravel mente. Observe-se que as descobertas das minas 
da America nao parecem ter tido nenhum efeito muito sensivel sobre 
os pregos na Inglaterra ate os anos que se seguiram a 1570, embora 
mesmo as minas de Potosi tivessem sido descobertas mais de vinte 
anos antes. 

De 1595 ate 1620 — incluindo esses dois anos — o prego medio 
do quarter de 9 bushels do melhor trigo no mercado de Windsor parece, 
com base nos relatos do Eton College, ter sido £ 2 1 s 6 9/13 d. Par¬ 
ti ndose dessa soma, desprezada a fragao, e deduzindo-se 1/9, ou seja, 
4 xelins e 7 1/3 pence, o prego de um quarter de 8 bushels resulta em 
£ 1 16 s 10 2/3 d. E partindo-se dessa soma, desprezada igualmente 
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a fragao, e deduzindo-se 1/9, ou seja, 4 xelins e 1 1/9 pence, para a 
diferenga entre o prego do melhor trigo e o do medio, o prego do trigo 
medio resulta ter sido aproximadamente £ 1 12 s 8 8/9 d, isto e, em 
torno de 6 1/3 ongas de prata. 

De 1621 a 1636, incluidos os dois anos, o prego medio da mesma 
medida do melhor trigo, no mesmo mercado e com base nos mesmos 
relatos, parece ter sido 2 libras e 10 xelins; partindo-se dessa soma, 
e fazendo-se as mesmas dedugoes que no caso anterior, o prego medio 
do quarter de 8 bushels de trigo medio resulta ter sido £ 1 19 s 6 d, 
isto e, aproximadamente 7 2/3 ongas de prata. 

Terceiro Periodo 

Entre 1630 e 1640, ou seja, em torno de 1636, parece ter se 
completado o efeito da descoberta das minas da America na redugao 
do valor da prata; ao que parece, em tempo algum o valor da prata 
baixou mais do que nessa epoca, em proporgao com o prego do trigo. 
Parece ter subido algo no decurso do seculo atual, sendo provavel que 
oaumentotenha comegado mesmo algum tempo antes do firm do seculo 
passado. 

De 1637 ate 1700, incluindo os dois anos, sendo esses os ultimas 
64 anos do seculo passado, o prego medio do quarter de 9 bushels do 
melhor trigo, no mercado de Windsor e com base nos mesmos relatos, 
parece ter sido £ 2 11 s 1/3 d, portanto, apenas 1 xelim e 1/3 peni 
mais caro do que havia sido durante os 16 anos precedentes. Todavia, 
no decurso desses 64 anos ocorreram dois eventos que devem ter pro- 
duzido uma escassez muito maior de trigo do que a que poderia ter 
sido provocada normalmente pelo curso das estagoes, a qual, portanto, 
sem supor qualquer outra redugao do valor da prata, e muito mais do 
que suficiente para explicar esse aumento muito pequeno do prego. 

O primeiro desses eventos foi a guerra civil, a qual, desestimu- 
lando a agricultura e interrompendo o comercio, deve ter aumentado 
muito mais o prego dos cereais do que o faria normalmente o curso 
das estagoes. Deve ter tido esse efeito mais ou menos em todos os 
mercados do Reino, mas particularmentenas proximidades de Londres, 
mercados esses que tiveram que ser supridos pelos mercados mais 
longinquos. Em 1648, portanto, com base nos mesmos relatos, o prego 
do trigo de melhor qualidade no mercado de Windsor parece ter sido 
de 4 libras e 5 xelins, e em 1649 parece ter sido 4 libras o quarter de 
9 bushels. O excedente que ultrapassa 2 libras e 10 xelins desses dois 
anos (prego medio dos 16 anos anteriores a 1637) e de 3 libras e 5 
xelins; o que, dividido entre os ultimos 64 anos do seculo passado, e 
mais ou menos suficiente para explicar esse pequeno aumento do prego 
que parece haver ocorrido neles. Entretanto, embora esses sejam os 
pregos maxi mas, de maneira alguma parecem ter sido os unicos pregos 
altos provocados pelas guerras civis. 

O segundo evento foi o subsidio a exportagao do trigo, concedido 
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em 1688. Muitostem pensadoqueosubsidio, estimulandoa agricultura, 
pode, a longo prazo, ter provocado uma abundancia maior do trigo e 
por conseguinte uma maior baixa do seu prego no mercado interno, 
do que se ele nao tivesse existido. Mais adiante mostrarei como o 
subsidio esta longe de produzir esse efeito; no momento, limito-me a 
observar que, entre 1688 e 1700, o subsidio nao teve tempo para gerar 
esse efeito. Durante esse curto periodo, o seu unico efeito deve ter sido 
— encorajando a exportagao do excedente de produgao de cada ano e, 
dessa forma, impedindo a abundancia de um ano de compensar a es- 
cassezdooutro — odeaumentar o prego no mercado interno. A escassez 
que prevaleceu na Inglaterra, de 1693 a 1699, incluidos esses dois 
anos, embora incontestavelmente se deva sobretudo as intemperies, e 
portanto abrangeu grande parte da Europa, deve ter sido agravada 
em algo pelo subsidio. Em consequencia, em 1699 proibiu-se a ulterior 
exportagao de trigo por nove meses. 

Um terceiro evento ocorreu no decurso do citado periodo, o qual, 
apesar de nao poder ser a causa da escassez do trigo, nem, talvez, de 
qualquer aumento real da quantidade de prata costumeiramente paga 
por ele, deve ter necessariamente ocasionado algum aumento da soma 
nominal. Esse evento foi a grande desvalorizagao da moeda de prata, 
em virtude do desgaste e do uso. Esse mal comegara no reinado de 
Carlos 11 eveioaumentandocontinuamenteate 1695, quando, conforme 
nos relata o Sr. Lowndes, o valor da moeda corrente de prata esteve, 
em media, aproximadamente 25% abaixo de seu valor-padrao. Ora, a 
soma nominal queconstitui o prego de mercado de qualquer mercadoria 
e regulada nao tanto pel a quantidade de prata que, pelo seu padrao, 
a moeda deveria conter, mas antes pela quantidade que, na pratica, 
ela contem realmente. Essa soma nominal, pois, e necessariamente 
superior quando a moeda esta muito desvalorizada pelo desgaste e 
pelo uso, do que quando esta proxima de seu valor-padrao. 

No decurso do seculo atual, o dinheiro em prata nunca esteve 
mais abaixo de seu peso padrao do que no momento. Mas embora 
muito desfigurado, o valor da moeda de prata foi mantido pela moeda 
de ouro pela qual e trocada. Com efeito, embora antes da ultima re- 
cunhagem, a moeda de ouro tambem estivesse muito desfigurada, nao 
o estava tanto como a de prata. Ao contrario, em 1695, o valor do 
dinheiro-prata nao foi mantido pela moeda-ouro, pois um guineu era 
cambiado, nessa epoca, por 30 xelins de prata desgastada e usada. 
Antes da ultima recunhagem do ouro, o prego do lingote de prata ra- 
ramente ultrapassou 5 xelins e 7 pence por onga, o que representa em 
torno de 5 pence acima do prego da casa da moeda. Mas em 1695, o 
prego comum da prata em I i ngotes era de 6 xel i ns e 5 pence por onga, 138 
o que representa 15 pence acima do prego da casa da moeda. Mesmo 
antes da ultima recunhagem do ouro, pois, tanto a moeda-ouro como 
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a moeda-prata, se comparada ao lingote de prata, nao se supunha 
estar mais de 8% abaixo de seu valor-padrao. Em 1695, ao contrario, 
supoe-se haver estado aproximadamente 25% abaixo desse valor. Mas 
no inicio do seculo atual, isto e, imediatamente depois da grande re- 
cunhagem no tempo do rei Guilherme, a maior parte da moeda-prata 
cor rente deve ter estado ainda mais proxima ao seu peso padrao do 
que atualmente. No decurso do seculo atual, alias, nao houve nenhuma 
calamidade publica comparavel a guerra civil, que pudesse desestimu- 
lar a agricultura ou interromper ocomercio internodo pais. E embora 
o subsidio havido durante a maior parte deste seculo sempre fizesse 
subir o prego do trigo um poucoacima doqueaconteceria normalmente 
na situagao atual da agricultura, todavia, ja que, no decurso deste 
seculo, o subsidio teve tempo suficiente para produzir todos os bons 
efeitos comumente imputados a ele, deestimular a agricultura e, por- 
tanto, aumentar a quantidade de trigo no mercado interno, pode-se 
supor, com base nos principles de um sistema que explicarei e exami- 
narei mais adiante, que ele deve ter contribuido em algo para baixar 
o prego dessa mercadoria de um lado, e aumenta-lo de outro. Muitos 
supoem que ele fez mais. Nos primeiros 64 anos do seculo atual, por- 
tanto, o prego medio do quarter de 9 bushds do melhor trigo no mercado 
de Windsor, com base nos relatos do Eton College, parece ter sido £ 
2 0 s 6 19/32 d, isto e, mais do que 25% mais barato do que havia 
sido durante os ultimos 64 anos do seculo passado e aproximadamente 
9 xelins e 6 pence mais barato do que havia sido durante os 16 anos 
que precederam 1636, quando se acredita que a descoberta das abun- 
dantes minas da America tenha produzido seu pleno efeito; e aproxi¬ 
madamente 1 xelim mais barato do que havia sido nos 26 anos que 
precederam 1620, antes que aquela descoberta pudesse ter produzido 
seu pleno efeito, como se pode supor. Segundo esse calculo, o prego 
medio do trigo medio, durante esses 64 primeiros anos do seculo atual 
resulta haver sido em torno de 32 xelins o quarter de 8 bushds. 

Em consequencia, o valor da prata parece ter subido algo em 
proporgao ao do trigo durante o curso do presente seculo, tendo pro- 
vavelmente ate comegado a subir algum tempo antes do fim do seculo 
passado. 

E m 1687, o prego do quarter de 9 bushds do mel hor trigo no mercado 
de Windsor era de £ 1 5 s 2 d, o prego mais baixo desde 1595. 

Em 1688, o Sr. Gregory King, famoso pelo seu conhecimento de 
materias desse genero, estimou o prego medio do trigo para o produtor, 
em anos de fartura moderada, em 3 s 6 d o bushd, isto e, 28 xelins 
o quarter. Entendo que o prego para o produtor seja o mesmo que as 
vezes se chama de prego de contrato, ou seja, o prego pelo qual o 
agricultor secompromete, durante um certonumerodeanos, a entregar 
uma determinada quantidade de trigo a um comerciante. J a que um 
contrato desse tipo poupa ao agricultor a despesa e o incomodo da 
comercializagao, o prego de contrato geralmente e mais baixo do que 
se supoe ser o prego medio de mercado. O Sr. King julgou que 28 
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xelins o quarter era o prego normal de contrato em anos de fartura 
moderada. Foi-me assegurado que, antes da escassez ocasionada pela 
ultima serie extraordinaria de mas estagoes, esse era o prego normal 
de contrato em todos os anos normals. 

Em 1688, foi concedidoo subsidio parlamentar para a exportagao 
dotrigo. Ossenhoresdocampo, quena epoca tinham no cor po legislative 
ainda mais representantes do que atualmente, sentiram que o prego 
do trigo em dinheiro estava baixando. O subsidio foi um expediente 
para eleva-lo artificialmente ao alto prego pelo qual tinha sido fre- 
quentemente vendi do nos tempos de Carlos I e Carlos II. Esse subsidio 
deveria ter vigencia, portanto, ate que o trigo alcangasse o prego de 
48 xelins o quarter, isto e, 20 xelins, ou 5/7 mais caro do que o prego 
estimado pelo Sr. King, exatamente naquele ano, como prego para o 
produtor, em tempos de fartura moderada. Se os calculos do Sr. King 
mereceremalgoda reputagaoquegranjearam universalmente, 48xelins 
o quarter era um prego que, sem um expediente como o subsidio, nao 
se podia esperar naquele tempo, a nao ser em anos de escassez fora 
do comum. Mas o governo do rei Guilherme nao estava plenamente 
consolidado. Ele nao tinha absolutamente condigoes para recusar algo 
aos senhores docampo, dos quais estava solicitando, exatamente nessa 
epoca, a implantagao do imposto territorial anual. 

Portanto, o valor da prata, em proporgao ao prego do trigo, pro- 
vavelmentehavia subido pouco antes dofim do seculo passado, e parece 
ter continuado a subir durante o curso da maior parte do presente, 
embora o processamento necessario do subsidio deva ter impedido que 
o aumento se tornasse tao sensivel como aconteceria se ocorresse na 
situagao real da lavoura. 

Em anos de fartura, o subsidio, provocando uma exportagao ex¬ 
traordinaria, necessariamente aumenta o prego do trigo acima do que 
seria nesses anos. Estimular a agricultura, mantendo o prego do trigo 
mesmo nos anos mais fartos, era o objetivo confesso da instituigao. 

Na realidade, o subsidio geralmente era suspenso em anos de 
grande escassez. Todavia, deve ter ti do a I gum efeito, mesmo sobre os 
pregos de muitos desses anos. Pela exportagao extraordinaria que gera 
em anos de fartura, deve frequentemente impedir que a fartura de 
um ano compense a escassez de outro. 

Por conseguinte, tantoem anos de fartura como em anos de escassez, 
o subsidio eleva o prego do trigo acima do que naturalmente aconteceria 
noestado real da agricultura. Se, portanto, durante os primeiros 64 anos 
do seculo atual o prego medio foi mais baixo do que durante os ultimas 
64 anos do seculo passado, necessariamente teria sido muito mais baixo, 
no mesmo estado da agricultura, se nao fosse esse subsidio. 

Poder-se-ia, porem, dizer que, sem o subsidio, o estado da agri¬ 
cultura nao teria sido o mesmo. Quaisquer que possam ter sido os 
efeitosdessa instituigaosobrea agricultura do pais, procurarei mostrar 
adiante quando tratar explicitamente dos subsidies. De momento, li- 
mito-me a observar que esse aumento do valor da prata, em proporgao 
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ao do trigo, nao tem sido uma peculiaridade da Inglaterra. Tres pes- 
quisadores de prego do trigo, extremamente confiaveis, atentos e la- 
boriosos, os Srs. Dupre de St. Maur, Messance e o autor do Ensaio 
Sobre a Pol idea dos Cereais, observaram esse fenomeno na Franga 
durante o mesmo periodo, e mais ou menos na mesma proporgao. Mas 
na Franga, ate 1764, a exportagao de cereais era proibida por lei; ora, 
e dificil supor que mais ou menos a mesma redugao do prego que se 
verificou em um pais, apesar dessa proibigao, em outro pais fosse devida 
ao estimulo extraordinario dado a exportagao. 

Talvez seja mais apropriado considerar essa variagao no prego 
medio do trigo em dinheiro mais como o efeito de algum aumento 
gradual do valor da prata no mercado europeu, do que de alguma 
queda no valor real medio do trigo. O trigo, comoja setem observado, 
em periodos de tempo distantes, constitui uma medida mais acurada 
de valor do que a prata ou talvez qualquer outra mercadoria. Quando, 
depois da descoberta das abundantes minas da America, o prego do 
trigo chegou a ser tres e quatro vezes seu prego original em dinheiro, 
esta mudanga foi universalmente atribuida, nao a qualquer aumento 
do valor real do trigo, mas a queda do valor real da prata. Se pois, 
durante os 64 primeiros anos do presente seculo, o prego medio do 
trigo em dinheiro caiu algo abaixo do que havia sido durante a maior 
parte de seculo passado, devemos iguaimente atribuir essa mudanga, 
nao a alguma queda no valor real do trigo, mas a alguma elevagao do 
valor real da prata no mercado europeu. 

Com efeito, o alto prego do trigo durante esses dez ou doze anos 
passados gerou uma suspeita de que o valor real da prata continua 
ainda a cair no mercado europeu. Todavia, esse alto prego do trigo 
pareceter sido o efeito das condigoes atmosfericas extraordinariamente 
desfavoraveis, devendo, pois, ser considerado nao como um evento per- 
manente, mas como um fato transitorio e ocasional. As estagoes para 
esses dez ou doze anos passados foram desfavoraveis na maior parte 
da Europa, easdesordensda Polonia aumentaram em muitoa escassez 
em todos esses paises, os quais, em anos de altos pregos, costumavam 
ser supridos por aquele mercado. Uma serie tao longa de estagoes 
desfavoraveis, embora nao seja um evento muito comum, nao e de 
forma alguma um acontecimento singular e quern quer que tenha in- 
vestigado a fundo a historia dos pregos do trigo nos tempos anteriores 
naotera dificuldade em deparar com varios outros exemplos do mesmo 
tipo. Alem disso, dez anos de escassez extraordinaria nao sao de se 
admirar mais do que dez anos defartura extraordinaria. O baixo prego 
do trigo, de 1741 ate 1750, induidos esses dois anos, pode muito bem 
estar em oposigao a seu alto prego durante esses oito ou dez ultimas 
anos. De 1741 ate 1750, o prego medio do quarter de 9 bushels do 
melhor trigo, no mercado de Windsor, com base nos dados do Eton 
College, era apenas £ 1 13 s 9 4/5 d, o que e aproximadamente 6 s e 
3 d abaixo do prego medio dos 64 primeiros anos do presente seculo. 
O prego medio do quarter de 8 bushels de trigo de qualidade media, 


230 



ADAM SMITH 


segundo esse calculo, resulta ter sido somente £ 1, 6 s 8 d durante 
esses dez anos. 

Entre 1741 e 1750, porem, o subsidio deve ter impedido o prego 
do trigo de baixar no mercado interno, como naturalmente teria acon- 
tecido. Dos registros alfandegarios consta que, durante esses dez anos, 
a quantidade de todos os tipos de cereais exportados ascendeu a nada 
menos do que 8 029 156 quarter de bushel. O subsidio pago por isto 
ascendeu a £ 1 514 962 17 s 4 1/2 d, Eis por que, em 1749, o Sr. 
Pelham, primeiro-ministro na epoca, observou a Camara dos Comuns 
que, para os tres anos anteriores, se havia pago uma soma muito alta 
como subsidio para a exportagao de trigo. Tinha ele boas razoes para 
fazer essa observagao, e no ano seguinte poderia te-la feito com maior 
razao ainda. Naquele unico ano, o subsidio pago representou nada 
menos de £ 324 176 10 s 6 d. 139 E superfluo observar quanto essa 
exportagao forgada deve ter feito subir o prego do trigo acima do que 
teria acontecido normalmente no mercado interno. 

Nofim da lista depregos anexa a estecapitulo, o leitor encontrara 
o calculo especifico desses dez anos separados do resto. Encontrara ali 
tambem o calculo especifico dos dez anos anteriores, cuja media esta 
tambem abaixo, embora nao muito, da media geral dos primeiros 64 
anos do seculo. O ano de 1740, porem, foi um ano de escassez fora do 
comum. Esses vinte anos anteriores a 1750 podem muito bem ser co- 
locados em oposigao aos vinte anos anteriores a 1770. Assim como os 
primeiros estiveram bastante abaixo da media geral do pais, apesar 
da presenga intermediaria de 1 ou 2 anos de alta, da mesma forma 
os ultimos estiveram bastante acima del a, apesar da presenga inter¬ 
mediaria de 1 ou 2 anos de baixa, o de 1759, por exemplo. Se os 
primeiros nao estiveram tanto abaixo da media geral como os ultimos 
estiveram acima, devemos provavelmente atribui-lo ao subsidio. Evi- 
dentemente, a mudanga foi repentina demais para poder ser atribufda 
a alguma mudanga no valor da prata, que sempre e lenta e gradual. 
O carater repentino do efeito so pode ser explicado por uma causa que 
possa ocorrer subitamente — a variagao acidental das estagoes. 

Com efeito, o prego da mao-de-obra em dinheiro aumentou na 
Gra-Bretanha durante o curso do seculo atual. Isso, porem, parece ter 
sido o efeito, nao tanto de alguma diminuigao no valor da prata no 
mercado europeu, mas antes do aumento da demanda de mao-de-obra 
na Gra-Bretanha, devido ao grande e mais ou menos geral aumento 
da prosperidade do pais. Na Franga, um pais nao tao prospero, obser- 
vou-se que o prego da mao-de-obra em dinheiro, desde meados do seculo 
passado, caiu gradualmente com o prego medio do trigo em dinheiro. 
Tanto no seculo passado como no atual, afirma-sequeos salaries diaries 
do trabal ho comum tern sido, segundo se tern dito, bastante uniformes, 
cerca de 1/20 do prego medio do septier de trigo, medida que contem 
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pouco mais de 4 bushds de Winchester. Na Gra-Bretanha, a remune- 
ragao real dotrabalho, comoja demonstrado, as quantidades reais de 
artigos necessaries e de confortos materials que se pagam ao traba- 
Ihador, aumentaram consideravelmente durante o curso do seculo 
atual. O aumento de seu prego em dinheiro parece ter sido o efeito, 
naodeuma diminuigao do valor da prata no mercado geral da Europa, 
mas de um aumento no prego real do trabalho no mercado especifico 
da Gra-Bretanha, em razao das circunstancias particularmente favo- 
raveis do pais. 

Durante algum tempo apos a primeira descoberta da America, a 
prata conti nuaria a ser vendida a seu prego anterior, ou nao muitoabaixo. 

Os lucrosda mineragaoseriam muitoaltos, durante algum tempo, 
muito acima de sua taxa natural. Todavia, os que na Europa impor- 
tavam esse metal logo constatariam ser impossivel vender toda a im- 
portagao anual a esse prego elevado. A prata passaria gradativamente 
a ser trocada por uma quantidade sempre menor de bens. Seu prego 
baixaria gradativamente, ate chegar a seu prego natural; ou ao prego 
apenas suficiente para pagar, de acordo com suas taxas naturais, a 
mao-de-obra, os lucros do capital e a renda da terra, prego este a ser 
pago para trazer o produto das minas para o mercado. Na maior parte 
das minas de prata do Peru, o imposto pago ao rei da Espanha, que 
chega a 1/10 da produgao bruta, devora, como ja se observou, toda a 
renda proveniente do uso da terra. Esse imposto era inicialmente a 
metade da produgao bruta; logo depois baixou para 1/3, depois para 
1/5, efinalmente para 1/10, continuandoassimatehoje. Aoque parece, 
na maior parte das minas de prata do Peru, isso e tudo o que resta, 
apos repor o capital do empreiteiro, juntamente com seus lucros nor¬ 
mals; e parece reconhecer-se uni versa! mente que esses lucros, queeram 
muito elevados, agora sao tao baixos quanto possam se-lo, de confer - 
midade com a conti nuagao das obras. 

O imposto pago ao rei da Espanha foi reduzido a quinta parte 
da prata registrada, em 1504, 140 41 anos antes de 1545, a data da 
descoberta das minas de Potosi. No decurso de noventa anos, ou antes 
de 1636, essas minas, as mais ricas de toda a America, tiveram tempo 
suficiente para produzir seu pleno efeito, ou para fazer descer o valor 
da prata no mercado europeu tao baixo quanto podia cair, enquanto 
continuavam a pagar esse imposto ao rei da Espanha. Noventa anos 
sao tempo suficiente para reduzir qualquer mercadoria que nao seja 
objeto de monopolio, a seu prego natural, ou ao prego minimo pelo 
qual, enquanto paga um imposto especifico, continua ao mesmo tempo 
sendo vendido durante um periodo consideravel. 

O prego da prata no mercado europeu poderia talvez ter baixado 
ainda mais, e poderia ter-se tornado necessario reduzir o imposto, nao 
somente a 1/10, como em 1736, mas a 1/20, da mesma forma que o 
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imposto sobre o ouro, ou interromper a exploragao da maior parte das 
minas americanas hoje em funcionamento. O aumento gradativo da 
demanda da prata, ou a ampliagao gradual domercadopara a produgao 
das minas de prata da America, constitui provavelmente a causa que 
impediu que isso acontecesse, e que nao so manteve o valor da prata 
no mercado europeu, como tern talvez mesmo tornado mais alto do 
que era em torno dos meados do seculo passado. 

Desde a primeira descoberta da America, o mercado para a pro¬ 
dugao de suas minas de prata tornou-se gradualmente mais ampio. 

Primeiramente, foi o mercado europeu que se ampliou cada vez 
mais, de forma gradual. Desde a descoberta da America, a maior parte 
da Europa se desenvolveu muito. A Inglaterra, a Holanda, a Franga, 
a Alemanha, e mesmo a Suecia, a Dinamarca e a Russia, todas elas 
progrediram consideravel mente, tanto na agricultura como em manu- 
faturas. A Italia nao parece haver regredido. A queda da Italia precedeu 
a conquista do Peru. Desde aquela epoca, parece haver-se recuperado 
um pouco. Espanha e Portugal, ao contrario, parece haverem retroce- 
dido. Entretanto, Portugal representa uma parte minima da Europa, 
e o declinio da Espanha talvez nao seja tao grande quanto geralmente 
se imagina. No inicio do seculo XVI, a Espanha era um pais muito 
pobre, mesmo em comparagao com a Franga, que tanto evoluiu desde 
essa epoca. O imperador Carlos que com tanta frequencia viajava pelos 
dois paises fez a conhecida observagao de que na Franga tudo se en- 
contrava com fartura, ao passo que na Espanha havia falta de tudo. 
A produgao crescente da agricultura e das manufaturas europeias deve 
necessariamente ter exigido um aumento gradual da quantidade de 
dinheiro-prata para fazer circular essa riqueza e o numero crescente 
de individuos ricos deve ter exigido o mesmo aumento da quantidade 
de baixelas e demais ornamentos de prata. 

Em segundo lugar, a propria America e um novo mercado para 
a produgao de suas minas de prata; e uma vez que seus progresses 
na agricultura, na industria e na populagao sao muito mais rapidos 
do que os dos paises europeus mais prosperos, sua demanda de prata 
devetambem aumentar com rapidez muito maior. As colonias inglesas 
constituem um novo mercado, o qual, em parte para a moeda e em 
parte para os artigos de prata, exige um fornecimento em continuo 
aumento de prata em um grande continente, onde nunca antes houve 
tal demanda. Tambem a maior parte das colonias espanholas e por- 
tuguesas representam novos mercados. A Nova Granada, o lucatan, o 
Paraguai eos Brasis, antes deserem descobertos pelos europeus, eram 
habitados por nagoes selvagens, que nao possuiam nem artes nem agri¬ 
cultura. Entrementes, todos esses paises ja evoluiram muito sob este 
aspecto. Mesmoo Mexicoeo Peru, embora nao possam ser considerados 
absolutamente como mercados novos, certamente constituem hoje mer¬ 
cados muito maiores do que em qualquer epoca anterior. Depois de 
todas as historias fantasiosas publicadas sobre o estado esplendido 
desses paises em tempos antigos, toda pessoa que ler, com algum grau 
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de discernimento a historia de sua primeira descoberta e conquista, 
evidentemente sabera que, nas artes, na agricultura e no comercio, os 
habitantes desses paises eram muito mais ignorantes do que sao hoje 
os tartaros da Ucrania. Mesmo os peruanos, a nagao mais civilizada, 
embora usassemouroeprata comoornamentos, naoconheciamdinheiro 
cunhado de especie alguma. Todo o seu comercio era por escambo, e 
por isso dificilmente conheciam alguma divisao do trabalho. Os que 
cultivavam a terra eram obrigados a construir suas proprias casas, a 
fazer suas proprias mobilias, suas proprias roupas, sapatos e instru- 
mentos agricolas. Segundo se afirma, os poucos artesaos entre eles 
eram todos mantidos pelo soberano, os nobres, os sacerdotes, e prova- 
velmente eram seus servos ou escravos. Todas as anti gas artes do 
Mexicoedo Peru jamaisforneceram um unicomanufaturadoa Europa. 
Os exercitos espanhois, apesar de raramente ultrapassarem 500 ho- 
mens — muitas vezes nao chegavam sequer a metade disso — quase 
sempre tinham dificuldade em encontrar o necessario para sua sub¬ 
sistence. A epidemia de tome que, segundo se diz, eles causavam em 
quase todos os lugares para onde iam, em paises tidos ao mesmo tempo 
como muito populosos e bem cultivados, demonstram a saciedade que 
esta quantidade de habitantes e este alto nfvel de cultivo sao, em alto 
grau, historias fabulosas. As colonias espanholas estao sob um governo 
que, sob muitos aspectos, e menos favoravel a agricultura, ao desen- 
volvimento e ao aumento populacional, do que o das colonias inglesas. 
Entretanto, todas essas nagoes americanas parecem estar progredindo 
em ritmo muito mais rapido que qualquer pais europeu. Em um solo 
fertil e um clima propicio, ao que parece a grande abundancia e o 
baixo prego da terra — circunstancia comum a todas as colonias novas 
— representam uma vantagem tao grande, que compensa muitas de- 
ficiencias no governo civil. Frezier, quevisitou oPeru em 1713, descreve 
Lima como tendo entre 25 e 28 mil habitantes. Ulloa, que residiu no 
mesmo pais entre 1740 e 1746, fala em mais de 50 mil. A diferenga 
de seus relatos no tocante ao alto numero de habitantes de varias 
outras cidades principals do Chi lee do Peru e mais ou menos a mesma; 
e ja que nao parece haver motivo algum para duvidar de que ambos 
estavam bem informados, esta diferenga denota um aumento pouco 
inferior ao aumento da populagao das colonias inglesas. Portanto, a 
America e um novo mercado para a produgao de sua propria prata, 
cuja demanda deve crescer muito mais rapidamente do que a do mais 
prospero pais da Europa. 

Em terceiro lugar, as indias Orientals constituem outro mercado 
para a produgao de prata das mi nas da America — um mercado que, 
desde o tempo da primeira descoberta dessas minas, tern absorvido 
uma quantidade sempre maipr de prata. Desde aquela epoca, ocomercio 
direto entre a America e as indias Orientals, mantido pelos navios de 
Acapulco, tern aumentado continuamente, sendo que o intercambio in- 
direto, atraves da Europa, tern aumentado em uma proporgao ainda 
maior. Durante o seculo XVI, os portugueses eram a unica nagao eu- 
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ropeia que mantinha um comercio regular com as indias Orientals. 
Nos ultimas anos daquele seculo os holandeses comegaram a interferir 
nesse monopolio, e em poucos anos expulsaram os portugueses de suas 
fundagoes principaisna i ndia. Durante a maior parte do seculo passado, 
essas duas nagoes dividiram entre si a parcela mais consideravel do 
comercio com a India Oriental, sendo que o comercio dos holandeses 
continuamente aumentou em uma proporgao muito maior do que de- 
dinou o dos portugueses. Os ingleses e franceses mantiveram algum 
comercio com a India no seculo passado, aumentando muito no decurso 
deste. O comercio dos suecos e dinamarqueses com a India Oriental 
comegou no decurso do seculo atual. Ate os moscovitas agora mantem 
comercio regular com a China, atraves de uma especie de caravanas, 
que atravessam por terra a Siberia e a Tartaria, indo ate Pequim. 
Tern estado em continuo aumento o comercio de todos esses paises 
com a India Oriental, se excetuarmos o dos franceses, que foi quase 
aniquilado pela ultima guerra. O crescente consumo de bens da I ndia 
Oriental na Europa e, ao que parece, tao grande, que proporciona um 
aumento gradual do emprego de todos esses bens. 0 cha, por exemplo, 
era um produto muito pouco usado na Europa, antes da metade do 
seculo passado. Atualmente, o valor do cha importadoanualmente pela 
Companhia Inglesa das indias Orientals, para consumo de seus con- 
terraneos, sobe a mais de 1,5 milhao por ano; e mesmo isso nao basta, 
pois e constante a entrada de outras cargas de cha por contrabando, 
que entram no pais atraves dos portos da Holanda, de Gottenburg na 
Suecia, etambem da costa francesa, enquanto prosperava a Companhia 
Francesa das indias Orientals. O consumo de porcelana da China e 
das especiarias das Molucas, das quinquilharias de Bengala e de inu- 
meros outros artigos, aumentou mais ou menos em proporgao seme- 
Ihante. Por isso, a tonelagemde todos os naviosempregados no comercio 
com as indias Orientals, em qualquer periodo do seculo passado, taIvez 
nao fosse muito maior do que a da Companhia Inglesa das indias 
Orientals antes da ultima redugao de sua esquadra. 

Ora, nas i ndias Orientals, especialmente na China e no I ndustao, 
o valor dos metais preciosos, quando os europeus comegaram a manter 
comercio com aqueles paises, era muito mais alto do que na Europa, 
e ainda hoje assim e. Em paises produtores de arroz, com geralmente 
duas ou tres colheitas por ano, cada uma delas mais abundante do 
que qualquer colheita de trigo, a abundance de alimentos deve ser 
muito maior do que em qualquer pais produtor de trigo de igual ex- 
tensao. Tais paises sao, portanto, mais populosos. Neles, igualmente, 
tendo os ricos uma superabundance de alimento a seu dispor maior 
do que eles mesmos podem consumir, tern meios para comprar uma 
quantidade muito maior do trabalho de outros povos. Consequente- 
mente, a comitiva de uma pessoa de posigao na China ou no I ndustao 
e, assim, em todos os sentidos, muito mais numerosa e esplendida do 
que a dos individuos mais ricos da Europa. A mesma superabundance 
de alimento, do qual dispoem para vender, Ihes possibilita pagar uma 
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quantidade maior dele por todos esses produtos singulares e raros que 
a natureza fornece em quantidade muito pequena, tais como os metais 
e as pedras preciosas, grandes objetos de concorrencia entre os ricos. 
Embora, portanto, as minas que supriam o mercado indiano fossem 
tao abundantes quanto as que supriam o mercado europeu, tais mer- 
cadorias seriam naturalmente trocadas por uma quantidade maior de 
alimento na India do que na Europa. Mas, as minas que forneciam 
metais preciosos ao mercado indiano parecem ter sido muito menos 
abundantes, eas que I he forneciam pedras preciosas, muito mais abun¬ 
dantes que as minas que supriam o mercado europeu. Por isso, os 
metais preciosos podiam ser trocados na India por uma quantidade 
algo maior de pedras preciosas, e por uma quantidade muito maior 
de alimento do que na Europa. O prego monetario dos diamantes, o 
maior dos superfluos, era um tanto mais baixo, e o do alimento, o 
primeiro dos artigos necessarios, bastante mais baixo em um pais em 
relagao ao outro. Entretanto, como ja se observou, o prego real do 
trabalho, a quantidade real de produtos vitais que e dada ao traba- 
Ihador, e menor, tanto na China como no Industao, os dois grandes 
mercados da India, do que na maior parte da Europa. Os salaries do 
trabalhador comprarao quantidades menores de alimento, e ja que o 
prego dos alimentos em dinheiro e muito mais baixo na India do que 
na Europa, o prego do trabalho em dinheiro e la mais baixo por duas 
razoes: devidoa pequena quantidade de alimentos quepodera comprar, 
e devido ao baixo prego desses alimentos. Mas, em paises de artes e 
industria iguais, o prego monetario da maior parte dos manufaturados 
sera proporcional ao prego do trabalho em dinheiro; e nas artes ma- 
nufatureiras e industrials, a China e o Industao, embora inferiores, 
nao parecem ser muito mais inferiores a qualquer parte da Europa. 
O prego em dinheiro da maior parte das manufaturas, por isso, sera 
naturalmente muito mais baixo naqueles grandes imperios do que em 
qualquer lugar na Europa. Atravesda maior parte da Europa, a despesa 
do transporte terrestre aumenta muito mais tanto o prego real como 
o nominal de muitas manufaturas. Custa mais trabalho, e portanto 
mais dinheiro, trazer ao mercado primeiro os materials, e depois a 
manufatura completa. Na China e no Industao, a extensao e a varie- 
dade nas navegagoes internas poupam a maior parte desse trabalho 
e, consequentemente, desse dinheiro, e com isso reduzem ainda mais 
o prego real e nominal da maioria de suas manufaturas. Por todos 
esses motivos, os metais preciosos constituem uma mercadoria que 
semprefoi eainda continuaa ser de extrema vantagem levar da Europa 
a India. Dificilmente ha uma mercadoria queobtenha la melhor prego, 
ou que, em proporgao a quantidade de trabalho e de mercadorias que 
custa na Europa, compensara ou comandara maior quantidade de tra¬ 
balho e de mercadorias na I ndia. Tambem e mais vantajoso levar para 
la prata doqueouro, porquena China, ena maioria dosoutros mercados 
da India, a proporgao entre a prata pura e o ouro puro e apenas de 
10 ou no maxi mo de 12 para 1, ao passo que na Europa e de 14 ou 
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15 para 1. Na China e na maior parte dos outros mercados da India, 
10, ou no maximo 12 ongas de prata, comprarao 1 onga de ouro, en- 
quanto que na Europa requerem-se de 14 a 15 ongas. Por issq, nas 
cargas da maior parte dos navios europeus que navegam para a India, 
a prata tem sido geralmente um dos artigos mais valiosos. E o artigo 
mais valioso nos navios de Acapulco que navegam para Manila. A 
prata do Novo Continente parece assim ser uma das mercadorias prin¬ 
cipals mediante as quais efeito o comercio entre as duas extremidades 
do Vel ho Conti nente, sendopor esse meio que, em grande parte, aquelas 
regioes longinquas se interligam entre si. 

Para suprir um mercado tao amplo, a quantidade de prata ex- 
traida anualmente das mi nas deve nao somente ser suficiente para 
suportar esse continuo aumento tanto de moeda quanto de prataria 
queseexigeem todos os paisesem progresso, mas tambem para reparar 
aquele desperdfcio e consumo continuo de prata que ocorre em todos 
os paises em que esse metal e utilizado. 

E muito consideravel o continuo consumo de metais preciosos 
em moeda pelo uso, e da prataria, tanto pelo uso como pelas operagoes 
de limpeza; e tratando-se de mercadorias cujo uso e tao extenso e 
amplo, isso bastaria para exigir um suprimento anual muito elevado. 
O consumo desses metais emalguns manufaturados especificos, embora 
no global talvez possa nao ser maior do que esse consumo gradual, e 
no entanto muito mais sensivel, por ser muito mais rapido. Somente 
nas manufaturas de Birmingham, afirma-se que a quantidade de ouro 
eprata anualmenteempregada na douragaoe no prateamento— quan¬ 
tidade essa que, portanto, fica desqualificada para aparecer depois na 
forma desses metais — ascende a mais de 500 mil libras esterlinas. 
Dai podemos ter uma nogao de como pode ser grande o consumo anual 
em todas as partes do mundo, ou nas manufaturas do mesmo tipo que 
as de Birmingham, em rendas, bordados, objetos de ouro e prata, dou- 
ragao de livros, mobilias etc. Uma quantidade consideravel tambem 
deve perder-se ao se transportar os metais de um lugar a outro, tanto 
por mar como por terra. Alem disso, na maior parte dos governos da 
Asia, o costume mais ou menos universal de esconder tesouros nas 
entranhas da terra, sendo que o segredo do paradeiro deles muitas 
vezes morre com o falecimento de quern os escondeu, deve gerar a 
perda de uma quantidade ainda maior. 

A quantidade de ouro e prata importada em Cadiz e Lisboa (in- 
duindo-se nao somente o que vem registrado, mas tambem o que se 
pode supor venha de contrabando) representa, segundo os melhores 
calculos, aproximadamente 6 milhoes de esterlinos, ao ano. 

SegundooSr. Meggens, 141 a importagaoanual de metais preciosos 
na Espanha, em uma media de seis anos — isto e, de 1748 ate 1753, 


141 Post-scriptum ao Universal Merchant pp. 15 e 16. Esse post-scriptum so foi impresso em 
1756, tres anos apos a publicagao do livro, o qual nunca teve uma segunda edigao. Por 
isso, so ha poucas copias do post-scriptum. Ele corrige varies erros contidos no livro. 
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incluidos os dois anos — e em Portugal, em uma media de sete anos 

— del747 ate 1753, incluidos os dois anos — foi del 101107 libras-peso 
de prata, e de 49 940 libras-peso de ouro. A prata, a 62 xelins por 
libra-troy, ascende a 3 413 431 libras e 10 xelins esterlinos. O ouro, 
a 44 1/2 guineus por libra-troy, ascende a 2 333 446 libras e 14 xelins 
esterlinos. Os dois juntos representam a soma de 5 746 878 libras e 
4 xelins esterlinos. Meggens assegura-nos ser exato o calculo da quan- 
tidade importada sob registro. Indica-nos os detalhes dos lugares es- 
pecificos dos quais foram trazidos o ouro e a prata, e da quantidade 
especifica de cada metal que, segundo os registros, cada um deles pro- 
porcionou. Ele tambem deixa uma margem para a quantidade dos dois 
metais que supoe poder ter si do contrabandeada. A grande experiencia 
desse criterioso comerciante confere grande peso a sua opiniao. 

Segundo o eloquente e as vezes bem informado autor da Philo¬ 
sophical and Political History of the Establishment of the Europeans 
in the Two Indies, a importagao anual de ouro e prata registrada na 
Espanha, em uma media de onze anos — de 1754 a 1764, incluidos 
os dois anos — foi de 13 984 185 3/4 piastras de 10 reais. Levando-se 
em conta, porem, o que pode ter entrado por contrabando, supoe ele 
que o total da importagao anual pode ter ascendido a 17 milhoes de 
piastras — o que, equivalendo a piastra a 4 s 6 d, e igual a 3,825 
milhoes de libras esterlinas. Tambem ele indica os detalhes dos lugares 
especificos dondevieram oouroea prata, edasquantidadesespecificas 
dos dois metais, fornecidos por cada lugar, segundo os registros. In- 
forma-nos tambem que, se avaliassemos a quantidade de ouro anual- 
mente importada dos Brasis para Lisboa com base na soma total dos 
i mpostos pagos ao rei de Portugal — que pareceser 1/5 do metal-padrao 

— poderiamos avalia-la em 18 milhoes de cruzados, istoe, 45 milhoes 
de libras francesas, equivalendo mais ou menos a 2 milhoes de libras 
esterlinas. Todavia, considerando o que pode ter entrado de contra¬ 
bando, diz ele que podemos com seguranga acrescentar a referida soma 
1/8 a mais, isto e, 250 mil libras esterlinas, de sorte que o total as- 
cenderia a 2,25 milhoes de libras esterlinas. Segundo esse relato, por- 
tanto, o total das importagoes anuais de metais preciosos na Espanha 
e Portugal sobe a aproximadamente 6 075 000 de libras esterlinas. 

Foi-me assegurado que varios outros relates muito fidedignos, 
ainda que manuscritos, concordam em indicar como soma anual dessas 
importagoes uma media em torno de 6 milhoes de esterlinos as vezes 
um pouco mais, as vezes um pouco menos. 

Com efeito, a importagao anual de metais preciosos em Cadiz e 
emLisboa naoeigual aototal da produgaoanual das minas da America. 
Uma parte e enviada anualmentea Manila, pelos navios de Acapulco, 
outra parte e empregada no comercio de contrabando que as colonias 
espanholas mantem com as de outras nagoes europeias; e uma outra 
parte certamente permanece no pais. Alem disso, as minas da America 
nao representam em absoluto as unicas minas de ouro e prata do 
mundo. Sao, porem, por larga margem, as mais abundantes. Reconhe- 
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ce-sequea produgao detodas as outras minas conhecidasesignificativa, 
em comparagao com a das americanas; reconhece-se tambem que a 
maior parte da produgao dessas outras minas e anualmente importada 
por Cadiz e Lisboa. Mas somente o consumo de Birmingham, a taxa 
de50 mil libras por ano, equivalea 120 a parte dessa importagao anual 
a taxa de 6 mi I hoes por ano. Portanto, o total do consumo anual de 
ouro e prata, em todos os paises do mundo nos quais esses metais sao 
utilizados, pode talvez ser mais ou menos igual a toda a produgao 
anual. E possivel que o resto nao seja mais do que suficiente para 
atender a demanda crescente de todos os paises em progresso, podendo 
ate ter ficado abaixo dessa demanda, aumentando um pouco o prego 
desses metais no mercado europeu. 

A quantidadedelataoedeferrotrazida das minas para o mercado 
e, fora de todas as proporgoes, maior do que a de ouro e prata. Nem 
por isso, porem, imaginamos que aqueles metais menos nobrestenham 
a probabilidade de multiplicar-se alem dessa demanda, ou que se tor- 
nem gradativamente mais baratos. Por que motivo imaginariamos que 
os metais preciosos tenham essa probabilidade? Os metais menos no- 
bres, com efeito, embora mais duros, sao empregados para usos muito 
mais pesados, e, por terem menos valor, cuida-se menos de sua pre- 
servagao. Os metais preciosos, tanto quanto os outros, nao sao neces- 
sariamente impereciveis, mas estao tambem sujeitos a perda, a des- 
gaste e a serem consumidos das formas as mais variadas. 

O prego de todos os metais, ainda que sujeito a variagoes lentas 
e graduais, varia menos, de ano para ano, do que o prego de quase 
todos os outros produtos naturais da terra, sendo que o prego dos 
metais preciosos e ainda menos sujeito a variagoes repentinas do que 
o dos metais menos nobres. A durabilidade dos metais constitui o fun- 
damento dessa extraordinaria firmeza de prego. O trigo colocado no 
mercado no ano passado estara totalmente — ou quase total mente — 
consumido muito antes do final do presente ano. Mas uma parte do 
ferro extraido das minas ha 200 ou 300 anos ainda pode estar em uso, 
acontecendo talvez o mesmo com uma parte do ouro extraido ha 2 ou 
3 mil anos. Os diferentes volumes de trigo, que nos diferentes anos 
devem suprir o consumo do mundo, sempre serao mais ou menos pro- 
porcionais a produgao respectiva desses diferentes anos. No entanto, 
a proporgao entre os diferentes volumes de ferro que podem estar em 
uso em dois anos diferentes sera muito pouco afetada por alguma di- 
ferenga acidental na produgao das minas de ferro dos dois anos; e a 
proporgao entre os volumes de ouro sera ainda menos afetada por 
alguma diferenga na produgao das minas deouro. Ainda que, portanto, 
a produgao da maior parte das minas metalicas varie, talvez, ainda 
mais de ano para ano do que a da maior parte dos campos de trigo, 
essas variagoes nao tern o mesmo efeito sobre o prego de um tipo de 
mercadoria e o da outra. 
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VARIATES NA PROPORQAO ENTRE OS VALORES 
RESPECTIVOS DO OURO E DA PRATA 

Antes da descoberta das minas da America, o valor do ouro puro 
em relagao a prata pura era regulado, nas diversas casas da moeda 
europeias, entre as proporgoes de 1 para 10 e 1 para 12, isto e, supu- 
nha-se que 1 onga de ouro puro valia de 10 a 12 ongas de prata pura. 
Pel os meadosdoseculopassado, o valor foi regulado entreas proporgoes 
de 1 para Mel para 15, isto e, 1 onga de ouro puro supunha-se igual 
a 14 ou 15 ongas de prata pura. O ouro aumentou seu valor nominal, 
ou seja, na quantidade de prata a ser paga por ele. O valor real dos 
dois metais baixou, ou seja, na quantidade de trabalho que tinham 
condigoes de comprar; mas a prata baixou mais que o ouro. Embora 
o ouro e a prata das minas da America excedessem em abundancia 
todas as minas que se conheciam ate entao, parece que a riqueza das 
minas de prata era proporcionalmente ainda maior que a das minas 
de ouro. 

As grandes quantidades de prata transportadas anualmente da 
Europa a India reduziram gradualmente, em algumas das colonias 
inglesas, o valor da prata em comparagao com o do ouro. Em Calcuta, 
supoe-se que 1 onga de ouro puro vale 15 ongas de prata pura, da 
mesma forma que na Europa. Na casa da moeda, talvez seja avaliado 
muito alto em relagao ao valor que tern no mercado de Bengala. Na 
China, a proporgao do ouro para a prata continua sendo de 1 para 10, 
ou 1 para 12. NoJ apao, afirma-se que e de 1 para 8. 

A proporgao entre as quantidades de ouro e prata anualmente 
importadas na Europa, segundo o relato do Sr. Meggens, e aproxima- 
damente de 1 para 22, isto e, para 1 onga de ouro importa-se um pouco 
mais que 21 ongas de prata. A grande quantidade de prata enviada 
anualmente as indias Orientals reduz, supoe ele, as quantidades da- 
queles metais que permanecem na Europa a proporgao de 1 para 14 
ou 15, a proporgao dos valores respectivos. Ele parece pensar que a 
proporgao entre seus valores deve necessariamente ser a mesma que 
a existente entre suas quantidades, e seria portanto de 1 para 22, nao 
fosse por essa maior exportagao de prata. 

Mas a proporgao normal entre os valores respectivos de duas 
mercadorias nao e necessariamente a mesma que a proporgao entre 
as quantidades que normalmente estao no mercado. O prego de um 
boi, calculado em 10 guineus, e aproximadamente 60 vezes o prego de 
um cordeiro, calculado em 3 s 6 d. Entretanto, seria absurdo inferir 
dai que comumente existem no mercado 60 cordeiros para cada boi; e 
seria exatamente tao absurdo concluir, do fato de 1 onga de ouro com¬ 
prar geralmente de 14 a 15 ongas de prata, que comumente ha no 
mercado somente 14 ou 15 ongas de prata por cada onga de ouro. 

E provavel que a quantidade de prata existente geralmente no 
mercado seja muito maior em relagao a quantidade de ouro, do que o 
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valor de uma certa quantidade de ouro seja maior em proporgao com 
uma quantidade igual de prata. A quantidade total de uma mercadoria 
barata colocada no mercado nao e somente maior, mas tambem de 
maior valor do que a quantidade total de uma mercadoria cara. A 
quantidade total de pao comercializada anualmente nao somente e 
maior, mas tambem seu valor total e maior do que o da quantidade 
anual total de carne de agougue; por sua vez, a quantidade total de 
carne de agougue e maior que a quantidade total de carne de aves 
domesticas e a quantidade total de carne de aves domesticas, do que 
a quantidade total de aves selvagens de caga. Os compradores de mer- 
cadorias baratas sao tao mais numerosos que os de mercadorias caras, 
que geralmente se pode vender nao somente uma quantidade maior 
daquelas, mas tambem um valor maior. Portanto, a quantidade total 
da mercadoria barata deve geralmente ser maior, em proporgao com 
a quantidade total da mercadoria cara, do que o valor de uma certa 
quantidade da mercadoria cara o e em proporgao de uma quantidade 
igual da mercadoria barata. Quando comparamos os metais preciosos 
entre si, a prata e barata e o ouro e caro. Naturalmente devemos, 
pois, esperar que no mercado deve haver sempre nao somente uma 
quantidade maior, mas tambem um valor maior de prata do que de 
ouro. Fagamos qualquer pessoa, que tenha um pouco de ouro e de 
prata, comparar sua propria prata com sua baixela de ouro, e ela pro- 
vavelmente constatara que nao somente a quantidade mas tambem o 
valor da prata excedem de muitoodoouro. Alem disso, existem muitas 
pessoas que tern uma boa quantidade de prata mas nao tern baixela 
de ouro; este, mesmo no caso dos que possuem, geralmente se limita 
a caixas derelogio, caixinhas derapeeoutras quinquilharias si mi lares, 
cuja quantia total raramente e de grande valor. Na moeda britanica, 
realmente, o valor da prata e muito preponderante, mas tal nao ocorre 
na moeda de todos os paises. Na moeda de alguns paises, o valor dos 
dois metais e mais ou menos igual. Na moeda escocesa, antes da uniao 
com a Inglaterra, o ouro tinha muito pouca preponderancia, embora 
houvesse alguma preponderancia, 142 como transparece dos relatorios 
da casa da moeda. Na moeda de muitos paises prepondera a prata. 
Na Franga, as somas maiores sao geralmente pagas em moedas de 
prata, sendo la dificil obter mais ouro do que o necessario para car- 
regarmos conosco no bolso. Entretanto, o valor superior da prataria 
em relagao ao do ouro, que existe em todos os paises, mais do que 
compensa a preponderancia da moeda de ouro sobre a prata, que so 
existe em alguns paises. 

Embora, em certo sentido, a prata sempre foi e provavelmente 
sempre sera mais barata que o ouro, em outro sentido, pode-se talvez 
dizer que, no atual estado do mercado espanhol, o ouro e algo mais 
baratoquea prata. Pode-se dizer que uma mercadoria ecara ou barata, 


142 Ver o prefacio de Ruddiman a Diplomats Scotiae, de Anderson. 
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nao somente de acordo com o nivel absoluto alto ou baixo de seu prego 
real, mas tambem de acordo com que o prego esteja mais ou menos 
acima do prego minimo pelo qual e possivel coloca-la no mercado por 
um periodo de tempo consideravel. Esse prego minimo e o que sim- 
plesmente repoe, com um lucro moderado, o capital que se precisa 
empregar para colocar a mercadoria no mercado. E o prego que ne- 
nhuma renda proporciona ao dono da terra, e o prego no qual a renda 
nao entra como componente, pois ele se decompoe integralmente em 
salaries e lucro. Ora, no presente estado do mercado espanhol, o ouro 
certamente esta algo mais proximo desse prego minimo do que a prata. 
O imposto do rei da Espanha sobre o ouro e apenas 1/20 do metal-pa- 
drao, isto e, 5%, enquanto o imposto sobre a prata ascende a 1/10, ou 
10%. J a tern sido observado que e nesses impostos que consiste toda 
a renda da maior parte das minas de ouro e prata da America Espa- 
nhola; e o imposto sobre o ouro e ainda mais sonegadoque o que incide 
sobre a prata. O lucro dos empreiteiros das minas de ouro, alem disso, 
por ser mais raro fazerem fortuna, via de regra e necessariamente 
mais modesto que o dos empreiteiros das minas de prata. Por isso, o 
prego do ouro espanhol, pelofatode proporcionar menos renda e menos 
lucro, devera, no mercado espanhol, estar algo mais proximo do prego 
minimo pelo qual e possivel comercializa-lo, do que o prego da prata 
espanhola. Uma vez computadas todas as despesas, ao que parece, a 
quantidade total de ouro nao pode, no mercado espanhol, ser vendida 
com tanta vantagem como a quantidade total de prata. Com efeito, o 
imposto do rei de Portugal sobre o ouro dos Brasis e o mesmo que o 
antigo imposto do rei da Espanha sobre a prata do Mexico e do Peru, 
ou seja, 1/5 do metal-padrao. Pode, assim, ser incertose, para omercado 
geral da Europa, o volume total do ouro americano se aproxima mais 
do prego minimo pelo qual e possivel leva-lo para la, do que o volume 
total de prata americana. 

Talvez o prego dos diamantes e de outras pedras preciosas possa 
estar ainda mais perto do prego minimo ao qual e possivel comercia- 
liza-los que o proprio prego do ouro. 

E improvavel que um dia se abra mao — ao menos enquanto for 
possivel paga-lo — de uma parcela do imposto que se impoe nao somente 
a um dos artigos mais adequados a taxagao, por ser um simples artigo 
superfluo e de luxo, mas que assegura uma receita tao ponderavel, como 
e o imposto sobre a prata; nao obstante isso, a propria impossibilidade 
de recolher este imposto, que em 1736 obrigou a reduzi-lo de 1/5 para 
1/10, podeeventualmenteobrigar a reduzi-lo ainda mais da mesma forma 
como obrigou a reduzir o imposto sobre o ouro a 1/20. Toda pessoa que 
examinou o estado das minas recon hece que as minas de prata da America 
espanhola, como todas as outras, se tornam cada vez mais caras em sua 
exploragao, devido as grandes profundidades em que e preciso escavar, e 
devido a ingente despesa necessaria para extrair a agua e fornecer ar 
fresco naquelas profundidades. 

Essas causas, que equivalem a uma escassez crescente da prata 
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(ja que se pode dizer que uma mercadoria se torna mais rara quando 
passa a ser maisdificil edispendiosoconseguir determinada quantidade 
dela), deverao, com o tempo, provocar um ou outro dos tres seguintes 
eventos. O aumentoda despesa devera: 1) ser totalmente compensado 
por um aumento proporcional do prego do metal; 2) ser compensado 
totalmente por uma diminuigao proporcional do imposto sobre a prata; 
3) ser compensado parcialmente por um daqueles dois eventos. Este 
terceiroeventoemuitopossivel. Assim comooouroaumentou deprego, 
em relagao a prata, nao obstante uma grande redugao do imposto in- 
cidente sobre ele, da mesma forma a prata poderia aumentar de prego 
em proporgaocom otrabalhoeas mercadorias, apesar deuma redugao 
igual do imposto sobre a prata. 

Tais redugoes sucessivas do imposto, embora nao possam impedir 
totalmente o aumento do valor da prata no mercado europeu, devem 
certamente retarda-lo em grau maior ou menor. Em consequencia de 
tal redugao, pode-se explorar muitas minas que antes era impossivel 
explorar, porque nao tinham condigoes para cobrir o antigo imposto; 
ea quantidade de prata colocada entao no mercado anual mente devera 
ser sempre algo maior, e o valor de qualquer quantidade dada sera 
algo menor do que teria sido de outra forma. Em consequencia da 
redugao de 1736, provavelmente o valor da prata no mercado europeu, 
embora hoje possa nao ser mais baixo do que antes da redugao, e no 
minimo 10% mais baixo do que teria sido, se a Corte espanhola tivesse 
continuado a exigir a antiga taxa. 

Os fatos e argumentos que acabei de mencionar levam-me a crer 
— ou melhor, a suspeitar e conjecturar — que, apesar dessa redugao, 
o valor da prata, durante o curso do seculo atual, comegou a subir um 
pouco no mercado europeu; pois a melhor opiniao que posso formar 
sobre esse assunto dificilmente merega talvez o nome de crenga. Com 
efeito, o aumento, se e que houve, foi ate agora tao pequeno que, depois 
de tudo o que se disse, talvez a muitos podera parecer incerto nao 
somente se o fato aconteceu real mente, mas tambem se talvez nao, 
tera ocorrido o contrario, ou seja, se o valor da prata nao pode estar 
continuando a cair no mercado europeu. 

Pode-se observar, porem, que, qualquer que possa ser a suposta 
importagao anual de ouro e prata, deve haver um certo periodo em 
que oconsumo anual desses metaissera igual a essa importagao anual. 
Seu consumo deve aumentar na medida em que aumenta seu volume, 
ou entao, em uma proporgao muito maior. Aumentado seu volume, 
diminui seu valor. Os metais passam entao a ser mais usados, havera 
menos cuidado, e consequentemente seu consumo aumentara em pro¬ 
porgao maior do que seu volume. Portanto, depois de um certo periodo, 
oconsumoanual desses metais deve assim tornar-se igual a quantidade 
importada, desde que a importagao nao aumente continuamente — o 
que nao se supoe ser o caso, no momenta atual. 

Se, quando o consumo anual tiver se tornado igual a importagao 
anual, essa comegar a diminuir gradualmente, podera durante algum 
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tempo haver um excesso de consumo anual sobre a importagao anual. 
O volumedaqueles metais podediminuir gradual eimperceptivelmente, 
aumentando seu valor tambem gradual e imperceptivelmente, ate que 
tornando-se a importagao anual novamente estacionaria, o consumo 
anual gradualmente e de maneira imperceptfvel se ajuste aquilo que 
a importagao anual puder manter. 

FUNDAMENTOS PARA SUSPEITAR QUE O VALOR DA 
PRATA CONTINUA A DECRESCER 

O crescimento da riqueza da Europa ea ideia popular dequeassim 
como a quantidade dos metais preciosos naturalmente aumenta com o 
crescimento da riqueza da mesma forma seu valor diminui na medida 
em que aumenta a quantidade dos mesmos, pode talvez induzir muitos 
a pensar que o valor dos metais preciosos ainda continua a baixar no 
mercado europeu; e o prego ainda gradualmente em aumento de muitos 
produtos naturals da terra pode confirma-los ainda mais nessa opiniao. 

J a procurei mostrar que esse aumento da quantidade dos metais 
preciosos, que em todo pais deriva do aumento da riqueza, nao tern 
nenhuma tendencia a diminuir o valor deles. O ouro e prata natural- 
mente se canalizam para paises ricos, pela mesma razao que todos os 
tipos de artigos de luxo e novidades o fazem; nao porque la sejam 
mais baratos do que em paises mais pobres, mas porque sao mais 
caros, porque se paga um melhor prego por eles. E a superioridade 
dos pregos que os atrai a esses paises mais ricos, e tao logo cesse tal 
superioridade, os metais preciosos deixam de se encaminhar para la. 

J a procurei mostrar que, se excetuarmos os cereais e outros ve- 
getais cultivados inteiramente pelo trabalho humano, todos os outros 
tipos de produtos naturais, o gado, as aves domesticas, a caga de todos 
os tipos, osfosseisemineraisuteisda terra etc. naturalmentesetornam 
mais caros na medida em que a sociedade progride em riqueza e de- 
senvolvimento. Embora, pois, essas mercadorias possam ser trocadas 
por uma quantidade maior de prata do que antes, disso nao se conclui 
que a prata se tenha realmente tornado mais barata, ou que permita 
comprar menos trabalho do que antes, mas que tais mercadorias se 
tornaram efetivamente mais caras, isto e, tern condigoes para comprar 
mais trabalho do que antes. Nao e somente seu prego nominal, mas 
seu prego real que sobe com o avango do desenvolvimento. O aumento 
deseu prego nominal eoefeito, naodealguma desvalorizagaoda prata, 
mas do aumento de seu prego real. 

EFEITOS DIFERENTES DO AVANGO DO 
DESENVOLVIMENTO SOBRE TRES DIFERENTES TIPOS 
DE PRODUTOS NATURAIS 

Esses diversos tipos de produtos naturais podem ser divididos 
em tres categorias. A primeira engloba aqueles que dificilmente o tra- 


244 



ADAM SMITH 


balho humano pode multiplicar. A segunda, aqueles que o trabalho 
humano pode multiplicar, em proporgao a demanda. A terceira, aqueles 
em quea eficacia do trabalho para multiplica-los e limitada ou incerta. 
Com o avango da riqueza e do desenvolvimento, o prego real dos pri- 
meiros podeaumentar indefinidamente, nao parecendoter limitesfixos. 
O prego real dos bens da segunda categoria, embora possa aumentar 
muito, tern um certo limite, alem do qual nao pode passar, conjunta- 
mente, durante um periodo consideravel de tempo. O prego real dos 
produtos da terceira categoria, embora sua tendencia natural seja au¬ 
mentar com o avango do desenvolvimento, pode as vezes ate cair no 
mesmo grau de desenvolvimento, podendo as vezes continuar inalte- 
rado, e as vezes pode aumentar mais ou menos, conforme eventos di- 
versos tornem mais ou menos bem-sucedidos os esforgos humanos feitos 
no sentido de multiplicar esses produtos naturals. 

Primeiro tipo de produto 

O primeiro tipo de produtos naturals, cujo prego sobe na medida 
em que avanga o desenvolvimento e aquele que dificilmente otrabalho 
humano pode multiplicar. Consiste naquelas coisas que a natureza 
produz apenas em certas quantidades e que, sendo elas de natureza 
muitoperecivel, eimpossivel acumular a produgaodediversasestagoes. 
Tais sao, por exemplo, a maior parte dos passaros e peixes raros e 
unicos, muitos tipos de caga, quase todas as aves selvagens de caga, 
todas as aves migratorias, em particular, bem como muitas outras 
coisas. Ao crescer a riqueza e o luxo que costuma acompanha-la, pro- 
vavelmente aumentara a demanda desses produtos e nao ha trabalho 
humano capaz de aumentar a oferta para muito alem do que ela era 
antes desseaumentode demanda. Permanecendo, portanto, inalterada 
ou quase inalterada, a quantidade dessas mercadorias, ao passo que 
aumenta continuamentea concorrencia para compra-las, seu prego pode 
subir a uma escala exorbitante e ao que parece sem limites. Se as 
galinholas viessem a se tornar de tal modo requisitadas a ponto de 
serem vendidas por 20 guineus o exemplar, nenhum esforgo humano 
seria capaz de aumentar o numero de galinholas muito alem do que 
ele e atualmente. Isso explica o alto prego pago pelos romanos, na 
epoca deseu maior esplendor, por passaros e peixes raros. Esses pregos 
nao eram efeito do baixo valor da prata na epoca, mas do alto valor 
dessas raridades e curiosidades que o homem nao tern condigoes de 
multiplicar a seu bel-prazer. Durante algum tempo, antes e depois da 
queda da Republica, o valor real da prata era maior em Roma do que 
e atualmente na maior parte da Europa. O prego que a Republica 
pagava pelo modius ou celamim de trigo siciliano pago a titulo de 
dizimo era de 3 sestercios, equivalentes a mais ou menos 6 pence. 
Entretanto, esse prego provavelmente estava abaixo do prego medio 
de mercado e a obrigagao de os sicilianos fornecerem seu trigo a esse 
prego era considerada como uma taxa incidente sobre os agricultores 
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da Sicilia. Quando, portanto, os romanos precisavam encomendar mais 
trigo do que aquele a que se elevava o dizimo de trigo eram obrigados 
a pagar o excedente a taxa de 4 sestercios, isto e, 8 pence por celamim; 
sendo que este era provavelmente considerado o prego moderado e 
razoavel, isto e, o prego de contrato medio ou normal daqueles tempos 
equivalendoaproximadamentea 21 xelinso quarter. Antes dos recentes 
anos de escassez, 28 xelins o quarter era o prego normal de contrato 
do trigo ingles, que em qualidade e inferior ao siciliano, e geralmente 
se vende mais barato no mercado europeu. Por isso, o valor da prata 
nos tempos dos antigos romanos deve ter sido em relagao ao seu valor 
atual, como 3 esta para 4, inversamente, ou seja, 3 ongas de prata 
teriam entao comprado a mesma quantidade de trabalho e de merca- 
dorias que quatro ongas compram hoje. Quando, portanto, lemos em 
Plinio que Seio 143 comprou um rouxinol branco de presente para a 
imperatriz Agripina, ao prego de 6 mil sestercios, equivalendo a mais 
ou menos 50 libras esterlinas de hoje, e que Asinio Celer 144 comprou 
um salmonete ao prego de 8 mil sestercios, equivalentes a aproxima- 
damente £ 66 13 s 4 d em nossa moeda corrente, a extravagancia 
desses pregos, por muito que nos possa deixar surpresos, no entanto 
pode nos parecer cerca de um tergo a menos do que real mente custou. 
Seu prego real, a quantidade de trabalho e de subsistence que se 
pagava por eles, era aproximadamente um tergo mais do que seu prego 
nominal pode constituir um simbolo para nos na epoca atual. Seio 
pagou pelo rouxinol o comando de uma quantidade de trabalho e de 
subsistence igual ao que £ 66 13 s 4 d comprariam hoje; e Asinio 
Celer pagou pelo salmonete uma quantidade igual a que hoje se com- 
praria com £ 88 17 s 9 1/3 d. A causa da exorbitance desses pregos 
nao foi a abundance da prata, mas antes a abundance de trabalho 
e subsistence de que os romanos dispunham, alem do que era neces- 
sario para seu proprio uso. A quantidade de prata de que dispunham 
era muito menor do que aquela que o comando da mesma quantidade 
de trabalho e subsistence poderia proporcionar-lhes atualmente. 

Segundo tipo de produto 

O segundotipodeprodutos naturais, cujo pregosobecom oavango 
do desenvolvimento, e aquele que o trabalho humano pode multiplicar 
em proporgao a demanda. Consiste naquelas plantas e animais uteis, 
que em paises nao cultivados a natureza produz em tal profusao, que 
sao de pouco ou nenhum valor e que, a medida em que o cultivo au- 
menta, sao obrigados a ceder lugar a algum produto mais rentavel. 
Durante um longo periodo no processo de avango do desenvolvimento, 
a quantidade desses produtos diminui continuamente, ao mesmo tempo 


143 Livro Decimo, cap. XXIX - "Seios" pareceser resultado de uma ma i nterpretagao da palavra 
latina "seio” (N. do E. ingles.) 

144 Livro Nono, capitulo XVII. 
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que cresce continuamente a demanda deles. Por isso, seu valor real, 
a quantidade real de trabalho que podem comprar ou comandar, au- 
menta gradualmente, acabando por tornar-se tao alto que se torna um 
produtotao rentavel comoqualquer outra coisa queotrabalhohumano 
pode cultivar na terra mais fertil e mais bem tratada. Quando subiu 
tao alto, nao pode subir mais. Se isso acontecesse, mais terra e mais 
trabalho seriam logo empregados para aumentar sua quantidade. 

Quando, por exemplo, o prego do gado aumenta ao ponto de ser 
rentavel cultivar terra para alimentar gado — tanto quanto seria ren¬ 
tavel cultiva-la para produzir alimento humano— nao pode subir mais. 
Se subisse, mais terra de trigo se transformaria logo em pastagem. A 
ampliagao da lavoura, diminuindoa quantidade de pastagens agrestes, 
faz diminuir a quantidadedecarnedeagouguequeo pais naturalmente 
produz sem trabalho e cultivo e faz aumentar o numero daqueles que 
tern cereais ou o que da no mesmo — o prego de cereais para dar em 
troca pela carne de agougue, aumentando tambem a demanda. Por 
isso, o preqo da carne de agougue, e consequentemente do gado, deve 
su bi r gr ad u a I mente ate tor n a r-se tao a I to, qu e se tor n e tao a provei ta vel 
para empregar as terras mais ferteis e melhor cultivadas na produgao 
de alimento para o gado quanto no cultivo de trigo. Mas e preciso 
muito avango de desenvolvi mento antes que o cultivo possa se estender 
a um ponto tal que aumente o prego do gado a esse teto; e ate esse 
ponto, se o pais estiver efetivamente progredindo, seu prego deve au¬ 
mentar continuamente. Existem talvez algumas regioes em queo preqo 
dogadoainda naoalcangou esse teto. Antes da Uniao, em partealguma 
da Escocia isso havia ocorrido. Se o gado escoces sempre tivesse sido 
limitado ao mercado da Escocia, em um pais em que a quantidade de 
terra que so pode ser utilizada para a alimentagao do gado e tao grande 
em proporqaoas que podem ser utilizaveis para outros objetivos, talvez 
dificilmente poderia ocorrer que o preqo do gado jamais pudesse subir 
ao ponto de ser rentavel cultivar terra para alimenta-lo. Na I nglaterra, 
como ja se observou, o prego do gado parece, nas proximidades de 
Londres, ter atingido esse teto por volta do inicio do ultimo seculo, 
porem provavelmente foi muito mais tarde que isso ocorreu na maior 
parte dos condados mais afastados, sendo que em alguns deles talvez 
dificilmente chegou a atingir esse alto preqo. De todos os produtos de 
subsistence, porem, que integram esse segundo grupo de produtos 
naturais da terra, o gado e, talvez, aquele cujo prego primeiro atinge 
esse teto, com o avango do desenvolvi mento. 

Com efeito, ate que o prego do gado tenha atingido esse ponto 
maximo, dificilmente parece possivel que a maior parte das terras, 
mesmo das que comportam o cultivo maximo, possam estar completa- 
mente cultivadas. Em todas as propriedades excessivamente distantes 
de uma cidade para transportar dali adubo— ou seja, na grande maio- 
ria das terras de um pais extenso — a quantidade de terra bem cul- 
tivada deve ser proporcional a quantidade de adubo que a propria 
propriedade produz; e esta, por sua vez, deve ser proporcional a quan- 
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tidade de gado mantido nela. A adubagao da terra se faz deixando o 
gado pastar na propria terra, ou alimentando-o nos estabulos e carre- 
gando o adubo dali para a terra. Mas, a menos que o prego do gado 
seja suficiente para pagar tantoa renda comoo lucroda terra cultivada, 
o agricultor nao pode permitir que o gado paste na terra, podendo 
ainda menos permitir que ele se alimente nos estabulos. Somente com 
a produgao da terra aprimorada e cultivada e possivel alimentar o 
gado no estabulo, pois exigiria muito trabalho e seria excessivamente 
dispendioso coletar o produto escasso e espalhado das terras desgas- 
tadas e nao cultivadas. Se, portanto, o prego do gado nao for suficiente 
para pagar a produgao da terra aprimorada e cultivada, quando se 
deixa o gado pastar esse prego sera ainda menos suficiente para pagar 
aquele produto, quando ele precisa ser coletado com muito trabalho 
adicional e levado ao estabulo. Nessas circunstancias, portanto, nao 
se pode alimentar com lucro mais gado no estabulo do que o necessario 
para o cultivo. Mas esse gadojamais tern condigoes de produzir adubo 
suficiente para conservar sempre em bom estado todas as terras que 
ele e capaz de cultivar. O adubo que o gado produz, sendo insuficiente 
para toda a propriedade, sera natural mente reservado para as terras 
cuja adubagao seja mais vantajosa: as mais ferteis ou talvez as loca- 
lizadasnas proximidades de um patio da propriedade. Essas, portanto, 
serao constantemente mantidas em boas condigoes para a cultura. O 
restante — a maior parte delas — sera deixado sem adubagao e trato, 
e dificilmente produzira outra coisa senao pastagens precarias, sufi- 
cientes apenas para manter vivas algumas errantes efamintas cabegas 
de gado; acontecera entao que a propriedade, embora muito carente e 
desprovida em proporgao com o que seria necessario para seu cultivo 
completo, muitas vezes esta provida em excessocom relagaoa produgao 
real. Entretanto, uma porgao dessa terra nao cultivada, depois de ter 
servido como pastagem precaria durante 6 ou 7 anos seguidos, pode 
ser arada, podendo entao proporcionar talvez uma ou duas colheitas 
pobres de aveia ou de algum outro cereal inferior, e depois disso, in- 
teiramente esgotada, precisa ficar novamente em repouso e servir no- 
vamente como pastagem, como antes, depois do que novamente a terra 
podera ser arada para ser novamente esgotada edevolvida ao repouso. 
Esse era, antes da Uniao, o sistema geral de administragao das pro- 
priedades rurais na Escocia, em todas as terras baixas. As terras que 
eram continuamente mantidas bem adubadas e em boas condigoes de 
cultivo dificilmente ultrapassavam a terceira ou quarta parte da pro¬ 
priedade, e as vezes nao chegavam a quinta ou a sexta parte. O resto 
nunca era adubado, mas uma certa parte delas era no entanto regu- 
larmente cultivada e se exauria. Sob esse sistema de administragao, 
evidentemente mesmo aquelas partes de terras da Escocia suscetiveis 
de bom cultivo nao produziriam muito, em comparagaoaoque poderiam 
produzir.Todavia, por maisdesvantajosoqueseconsidereessesistema, 
parece que, antes da Uniao, o baixo prego do gado o tornou mais ou 
menos inevitavel. Se, nao obstante um grande aumento do prego do 
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gado, esse si sterna continua vigente na maior parte do pais, sem duvida 
isso se deve, em muitos lugares, a ignorancia e ao apego aos velhos 
usos, mas em muitos outros, aos obstaculos inevitaveis que o curso 
natural das coisas opoe a implantagao imediata ou rapida de um sis- 
tema melhor: em primeiro lugar, a pobreza dos arrendatarios, aofato 
de nao se ter ainda tido tempo de adquirir uma quantidade de gado 
suficiente para cultivar a terra de modo mais completo, o mesmo au- 
mento do prego, que Ihes tornaria vantajosa a manutengao de uma 
maior quantidade, tomando-lhes mais dificil adquiri-la; e, em segundo 
lugar, por nao terem ainda tido tempo de colocar suas terras em con- 
digoes de manter devidamente essa maior quantidade, na suposigao 
de que sejam capazes de adquiri-la. O aumento da quantidade de gado 
e o aprimoramento da terra sao duas coisas que devem andar de maos 
dadas, sendo que uma nunca pode avangar mais que a outra. Sem 
algum aumentoda quantidade de gado, dificilmente podera haver qual- 
quer melhoria da terra, mas so pode haver um aumento consideravel 
da quantidade de gado apenas em consequencia de um melhoramento 
consideravel da terra; porque, de outra maneira, a terra nao poderia 
mante-lo. Esses obstaculos naturais a implantagao de um sistema me¬ 
lhor so podem ser eliminados por um longo periodo de economia e 
trabalho; talvez seja necessario meio seculo ou um seculo inteiro para 
ficar totalmente abolido no pais inteiro o velho sistema, que se esta 
desgastando progressivamente. Ora, detodas as vantagens comerciais 
auferidas pela Escocia de sua uniao com a Inglaterra, esse aumento do 
prego do gado talvez seja a maior. I sso nao somente fez aumentar o valor 
detodas as propriedades da Alta Escocia comotambem constituiu, talvez, 
a causa principal do desenvolvimento das terras da Baixa Escocia. 

Em todas as colonias novas, a grande quantidade de terras in- 
cultas, que durante muitos anos nao podem ser utilizadas para outra 
coisa senao a criagao de gado, logo torna extremamente abundante o 
gado e seus pregos baixos sao a consequencia necessaria da sua grande 
abundancia. Embora todo o gado das colonias europeias na America 
tenha inicialmente vindo da Europa, logo ele se multiplicou tanto la, 
e seu valor se tornou tao baixo, que mesmo os cavalos andavam soltos 
nas florestas, sem que algum proprietary considerasse valer a pena 
reclamar sua posse. Deve passar muito tempo apos a fundagao dessas 
colonias, antes que se torne rentavel alimentar gado com o produto 
das terras cultivadas. Por conseguinte, as mesmas causas, a falta de 
adubo, e a desproporgao entre a quantidade de gado empregado no 
cultivo e a terra que o gado precisa cultivar, provavelmente levarao a 
introduzir no local um sistema agricola nao muito diferente do que 
continua a funcionar em tantas regioes da Escocia. O viajante sueco 
Sr. Kalm, ao referir-se a agricultura de algumas colonias inglesas na 
America do Norte, tal como as viu em 1749, observa que dificilmente 
conseguiu la descobrir as caracteristicas da nagao inglesa, tao habili- 
dosa em todos os setores agricolas. Dificilmente adubam seus campos 
detrigo, diz ele; quandouma area de terra esta esgotada por colheitas 
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continuas, rogarn e cultivam uma outra extensao de terra virgem; e 
quando esta tambem se esgota, fazem o mesmo com uma terceira. 
Deixam seu gado andar solto pelas florestas e outros solos nao culti- 
vados, onde o gado vive esfomeado, tendo ha muito tempo arrancado 
quase todo o capim anual, cortando-o muito cedo na primavera antes 
que pudesse florescer e dar sementes. 145 Ao que parece, o capinzal 
anual era o melhor naquela regiao da America do Norte; e quando os 
europeus la chegaram, ficando-se pela primeira vez, esses capinzais 
eram muito densos, atingindo a altura de 3 ou 4 pes. Uma area de 
terra que, quando o autor escreveu, nao era suficiente para manter 
uma vaca, anteriormente — como foi informado — tinha condigoes de 
manter quatro, sendo que cada uma delas teria dado o quadruplo da 
quantidade de leite de uma. Em sua opiniao, a pobreza das pastagens 
gerou o deterioramento do gado, o qual degenerou sensivelmente, de 
uma geragao para outra. O gado de la provavelmente se assemelhava 
a essa raga decaida que era comum em toda a Escocia, ha trinta ou 
quarenta anos atras, e que agora esta tao melhorada na maior parte 
da regiao baixa da Escocia, naotanto por mudanga de raga — embora 
este meio tenha sido empregado em alguns lugares — mas antes me¬ 
diate um metodo mais complete de alimentagao. 

Embora, portanto, se requeira um periodo de desenvolvimento 
consideravel para que o gado atinja um prego que torne rentavel o 
cultivo de terras para alimenta-lo, talvez se possa afirmar que, de 
todos os produtos naturais que compoem a segunda categoria, o gado 
e talvez o primeiro a atingir tal prego compensador; antes que isso 
acontega, parece impossivel que o desen volvi mento possa atingir sequer 
aquele grau de perfeigao que atingiu em muitas regioes da Europa. 

Se o gado esta entre os primeiros, talvez o veado esteja entre as 
ultimas categorias dessa especie de produgao rustica que atingem tal 
prego. O prego da carne de veado, na Gra-Bretanha, por mais exorbi- 
tante que possa parecer, nem sequer e suficiente para compensar a 
despesa de uma criagao de cervideos, como sabem muito bem todos os 
que tern alguma experiencia nesse setor. Se nao fosse assim, a ali¬ 
mentagao de cervos logosetornaria um negociogeneralizado, da mesma 
forma comoocorria entre os antigos romanos com a alimentagao desses 
pequenos passaros chamados turdideos. Varrao e Columela garantem- 
nos que se tratava de um negocio altamente rendoso. Afirma-se que, 
em algumas regioes da Franga, e bom negocio engordar hortulanas, 
aves migratorias que chegam magras ao pais. Se a caga ao veado con- 
tinuar na moda, e se a riqueza e o luxo continuarem a aumentar na 
Gra-Bretanha, como aconteceu durante algum tempo no passado, e 
muito provavel queseu pregosuba ainda muito maisdoqueatualmente. 

Entre o periodo de avango do desenvolvimento, que eleva ao ma- 
ximo o prego de um artigo tao necessario como o gado, e aquele que 


145 KALM. Travels, v. I, pp. 343-344. 
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faz o mesmocom a carnedecervo, artigotaosuperfluo, ha um intervalo 
muito grande, no decurso do qual muitos outros tipos de produtos 
brutos atingem gradualmente seu prego maximo — alguns mais cedo 
e outros mais tarde, de acordo com circunstancias diferentes. 

Assim, em toda propriedade rural, os restos dos celeiros e esta- 
bulos manterao certo numero de aves domesticas. Pelo fato de serem 
estas alimentadas com coisas que de outra forma se perderiam, cons- 
tituem uma medida de economia; e ja que pouco ou nada custa sua 
criagao, o agricultor pode vende-las a prego muito baixo. Quase tudo 
oqueeleobtem da venda eganholiquido, sendo queo prego dificilmente 
sera tao baixo que desestimule a criar esse numero. Em paises mal 
cultivados e, portanto, pouco povoados, as aves domesticas, criadas 
sem despesas, muitas vezes sao plenamente suficientes para atender 
a toda a demanda. Nessa situagao, muitas vezes sao tao baratas como 
a carne de agougue ou qualquer outro tipo de alimento animal. En- 
tretanto, a quantidade total de carne de aves domesticas que a pro¬ 
priedade produz sem despesas deve sempre ser muito inferior a quan¬ 
tidade de carne de agougue produzida na respectiva propriedade; e em 
epocas de riqueza e luxo, o que e raro, em paridade de merito, sempre 
e preferida aquilo que e comum. J a que, portanto, a riqueza e o luxo 
aumentam em consequencia do aprimoramento e do cultivo da terra, 
o prego da carne de aves domesticas aos poucos supera o prego da 
carne de agougue, ate atingir um ponto em que se torna rentavel cul- 
tivar terra para criar tais aves. Quando se atinge esse prego, dificil¬ 
mente ele pode subir mais. E sesubisse, maiores areas de terra seriam 
empregadas para isso. Em varias provincias da Franga, a criagao de 
aves domesticas e considerada como um item muito importante na 
economia rural, alem de suficientemente rendoso para encorajar a cul- 
tivar uma quantidadeconsideravel de milhoetrigo mouriscopara esse 
fim. Um proprietary medio podera as vezes manter quatrocentas aves 
em seu galinheiro. Na I nglaterra, a criagao de aves domesticas dificil¬ 
mente chega a ser considerada geralmente como coisa de grande im- 
portancia. Certamente, porem, sao mais caras na I nglaterra do que 
na Franga, ja que a I nglaterra importa quantidades consideraveis da 
Franga. Com o avango do desenvolvimento, o periodo no qual cada tipo 
de carne animal e mais caro deve naturalmente ser aqueleque precede 
imediatamente a pratica geral decultivar terra para criar o respectivo 
tipo de animal. Pois algum tempo antes que essa pratica se generalize, 
a escassez necessariamentefara subir oprego. Depois desegeneralizar, 
costuma-se introduzir novos metodos de criagao ealimentagao, os quais 
possibilitam auferir da mesma quantidade de terra uma quantidade 
muito maior do tipo especifico de animal. A abundancia nao somente 
obriga o agricultor a vender mais barato, senao que tambem, em con¬ 
sequencia desses aprimoramentos, ele pode permitir-se vender mais 
barato, pois se nao o pudesse, a abundancia nao seria de longa duragao. 
Foi provavel mente dessa maneira que a introdugao de trevo, nabos, 
cenouras, repolhos etc. contribui para fazer o prego normal da carne 


251 



OS ECONOMISTAS 


de agougue no mercado londrino descer algo abaixo do que era por 
volta do inicio do seculo passado. 

O porco, que encontra seu alimento no esterco, e devora avida- 
mente muitas coisas rejeitadas por qualquer outroanimal util, tambem 
e originalmente mantido como uma medida de economia da mesma 
forma que as aves domesticas. Enquanto o numero de tais animais 
que podem ser assim criados com pouca ou nenhuma despesa for ple- 
namente suficiente para atender a demanda, este tipo de carne de 
agougue se vende a um prego muito mais baixo que qualquer outra 
carne de agougue. Mas quandoa demanda ultrapassa essa quantidade, 
quando se torna necessario conseguir alimento para engordar porcos, 
da mesma maneira que para alimentar e engordar gado, o prego ne- 
cessariamente sobe e se torna proporcionalmente mais alto ou mais 
baixo do que outras carnes de agougue, conforme a natureza do pais 
e o estado da sua agricultura tornarem a criagao de porcos mais cara 
ou mais barata do que a de outros tipos de animais. Segundo o Sr. 
Buffon, na Franga o prego da carne de porco e quase igual a de boi. 
Na maior parte da Gra-Bretanha, e atualmente um pouco mais cara. 

O grande aumento do prego dos porcos e das aves domesticas 
tern sido frequentemente atribuido, na Gra-Bretanha, a diminuigaodo 
numero de aldeoes e de outros pequenos sitiantes — evento este que 
em toda a Europa foi o precursor imediato do desenvolvimento e do 
melhor cultivo, mas que ao mesmo tempo pode haver contribuido para 
elevar o prego desses artigos, porem um pouco antes e um pouco mais 
rapidamente do que de outra forma teria subido. Assim como a familia 
mais pobre pode muitas vezes manter um gato ou um cachorro sem 
nenhuma despesa, da mesma forma os sitiantes mais pobres tern con- 
digoes para manter algumas aves domesticas, ou uma porca e alguns 
porcos, com muito pouca despesa. Os pequenos restos de sua propria 
mesa, oleitedesnatadoeoleiteirofornecem uma parte da alimentagao 
desses animais, sendo que o resto podem encontra-lo nos campos vi- 
zinhos, sem causarem prejuizo sensivel a ninguem. Ao diminuir o nu¬ 
mero desses pequenos sitiantes, portanto a quantidade desse tipo de 
mantimento, produzido com pouca ou nenhuma despesa, deve certa- 
mente haver diminuido bastante, e consequentemente seu prego deve 
haver aumentado antes e mais rapidamente do que teria ocorrido de 
outra forma. Mais cedoou mais tarde, porem, a medida em que avanga 
o desenvolvimento, o prego deve ter subido ao maximo possivel, ou 
seja, ao ponto em que ele paga a mao-de-obra e a despesa necessaria 
para cultivar a terra que proporciona alimento a esses animais, com 
a mesma compensagaoque na maior parte das outras terras cultivadas. 

O negocio dos laticinios, similarmente a criagao de porcos e aves 
domesticas, de inicio e feito como medida de economia. O gado neces- 
sariamente mantido em uma propriedade rural produz mais leite do 
que o necessario para a alimentagao das crias e o consumo da familia 
do criador, sendo que em determinada estagao a produgao atinge o 
maximo. Mas de todos os produtos da terra, o leite talvez seja o mais 
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perecivel. No verao, quando sua abundancia e maior, dificilmente ele 
se conserva por vinte e quatro horas. O agricultor, ao transforma-lo 
em manteiga fresca, estoca uma parte dele para uma semana, e, trans- 
formando-oem manteiga salgada, conserva-o por um ano; fazendoquei- 
jo, conserva uma parcela muito maior de leite por varios anos. Uma 
parte disto e reservada para o uso da propria familia. O resto e co- 
mercializado, a procura do melhor prego que se possa obter, e que 
dificilmente pode ser tao baixo ao ponto de desestimular o agricultor 
a colocar no mercado o que alem disso nao e utilizado para o consumo 
de sua propria familia. Com efeito, se o prego for muito baixo ele 
provavelmente administrara seus laticinios de forma muito desleixada 
esem higiene, e dificilmente achara que vale a pena manter um espago 
ou construgaoespecifica para estefim, contentando-se em fazer a man¬ 
teiga, o queijo etc. no meio de fumaga, fuligem e sujeira de sua propria 
cozinha como acontecia em quase todos os laticinios de agricultores 
da Escocia, 30 ou 40 anos atras, e como ocorre ainda hoje em muitos 
deles. As mesmas causas que gradualmente fazem subir o prego da 
carne de agougue, isto e, o aumento da demanda e, em consequencia 
do aprimoramento da terra, a diminuigao da quantidade de animais 
que podem ser criados com pouca ou nenhuma despesa, fazem subir 
igualmente o prego dos laticinios, que naturalmente esta ligado ao da 
carne de agougue ou a despesa de manutengao do gado. O aumento 
do prego paga maior quantidade de trabalho, de cuidado e de limpeza. 
O negocio se torna mais convidativo para o agricultor, melhorando 
gradualmente a qualidade do produto. Ao final, o prego sobe tanto que 
vale a pena empregar uma parte das terras mais ferteis e melhor 
cultivadas para criar gadosomente para comercializar laticinios; quan¬ 
do o prego chegou a essa altura, dificilmente podera aumentar. E se 
aumentasse, logo se destacaria mais terra para este fim. Parece que 
o prego chegou a essa altura na maior parte da Inglaterra, onde se 
costuma utilizar muitas areas de boa terra para tal finalidade. Se 
excetuarmososarredoresdealgumascidadesgrandes, parecequeainda 
nao se chegou a esse teto em nenhum lugar da Escocia, onde os agri¬ 
cultores comuns raramenteempregam terra boa para plantar alimento 
para ogado, visandosomentea comercializagao dos laticinios. Embora 
o prego desses produtos tenha aumentado consideravel mente nesses 
poucos anos, provavelmente ainda e muito baixo para que isso seja 
admitido. Com efeito, a inferioridade da qualidade, comparada a en- 
contrada nos laticinios ingleses, e perfeitamente igual a inferioridade 
do prego. Mas esta inferioridade da qualidade talvez seja mais efeito 
do baixo prego do que sua causa. Mesmo que a qualidade fosse muito 
melhor, penso que a maior parte do que pode ser levado ao mercado 
nao poderia, nas atuais circunstancias do pais, ser vendida a um prego 
muito melhor, sendo provavel que o prego atual nao pagaria a despesa 
da terra e da mao-de-obra necessaria para produzir uma qualidade 
muito superior. Na maior parte da Inglaterra, apesar da superioridade 
do prego, o negocio dos laticinios nao e considerado como um emprego 
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mais rendoso da terra do que o cultivo de cereais ou a engorda de 
gado, osdoisgrandesobjetivosda agricultura. Portanto, na maior parte 
da Escocia, muito menos esse negocio ja pode ser considerado como 
particularmente rendoso. 

Evidentemente, em nenhum pais as terras podem ser completa- 
mente cultivadas e aprimoradas, antes que o prego de cada produto 
nelas cultivado seja tao compensador que pague a despesa de todo o 
melhoramento e cultivo. Para isto, o prego de cada produto especifico 
deve ser suficiente, em primeiro lugar, para pagar a renda de uma 
boa terra para cereais, ja que e esta que regula a renda da maior 
parte deoutras terras cultivadas; em segundo lugar, deve ser suficiente 
para pagar a mao-de-obra e as despesas do arrendatario, com a mesma 
compensagao garantida por uma terra em que se cultivam cereais; em 
outras palavras, o prego do produto deve ser suficiente para repor, 
juntamente com o lucro normal, o capital empregado na terra pelo 
arrendatario. Evidentemente, este aumento do prego de cada produto 
especifico deve anteceder ao aprimoramento e ao cultivo da terra des- 
tinada a cultiva-lo. O ganho e o objetivo de toda melhoria, e uma coisa 
cuja consequencia necessaria fosse o prejuizo nao mereceria o nome 
de melhoria ou aprimoramento. Ora, o prejuizo seria a consequencia 
necessaria do aprimoramento deuma terra, sefeitopara produzir uma 
coisa cujo prego nunca pudessecobrir oscustosda melhoria implantada. 
Se o aprimoramento e o cultivo constituirem — como certamente cons- 
tituem — a maior vantagem publica, esse aumento do prego de todos 
os tipos de produtos naturais da terra, ao inves de ser considerado 
calamidade publica, deve ser visto como o precursor necessario e res- 
ponsavel pelas maiores de todas as vantagens publicas. 

Esse aumento do prego nominal ou em dinheiro desses diversos 
tipos de produtos naturais da terra foi o efeito, nao de uma perda de 
valor da prata, masdeum aumentodeseu proprio prego real. Passaram 
a valer, nao somente uma quantidade maior de prata, mas tambem 
uma quantidade maior detrabalhoedealimentos doqueantes. Assim 
comocusta maistrabalhoe mais alimentos para coloca-los nomercado, 
da mesma forma, quando la chegam, representam ou sao equivalentes 
a uma quantidade maior. 


Terceiro tipo de produto 


O terceiro e ultimo tipo de produtos naturais da terra, cujo prego 
naturalmente sobe com o avango do desenvolvimento, e aquele no qual 
e limitada ou incerta a eficacia do trabalho humano para aumentar a 
quantidade dos mesmos. Embora, pois, o prego real desse ti po de produtos 
naturais tenda a aumentar com o avango do desenvolvimento, todavia, 
como diversos eventos podem tornar os esforgos do trabalho humano mais 
ou menos bem-sucedidos no sentido de aumentar a quantidade, pode as 
vezes acontecer que essa quantidade caia, as vezes, para continuar a 
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mesma em periodos muito diferentes de aprimoramento, e outras vezes 
aumente em maior ou menor grau, no mesmo periodo. 

Ha alguns tipos de produtos naturais que a natureza fez como 
uma especie de acessorios de outros tipos de produtos, de forma que 
a quantidade de um, que o pais pode produzir, seja necessariamente 
limitada pela quantidade de outro. Por exemplo, a quantidade de la 
ou de couro cru que um pais pode produzir e necessariamente limitada 
pelo numero, grande ou pequeno, de cabegas de gado que ele mantem. 
Por sua vez, estenumeroedeterminadopeloestagiodeaprimoramento 
e pela natureza de sua agricultura. 

Poder-se-ia pensar que as mesmas causas que, na medida em 
que avanga o desenvolvimento, aumentam gradualmente o prego da 
carne de agougue deveriam ter o mesmo efeito sobre os pregos da la 
e dos couros, e que devessem faze-los subir tambem nas mesmas pro- 
porgoes. Isso provavelmente seria assim, se nos estagios iniciais e pri¬ 
mitives dodesenvolvimentoomercadodessas ultimas mercadori as fosse 
tao limitado quanto o das primeiras. Ocorre, porem, que a extensao 
de seus respectivos mercados costuma ser extremamente diferente. 

O mercado de carne de agougue e em toda parte mais ou menos 
confinado ao pais que a produz. Com efeito, a Irlanda, e uma parte 
da America britanica, mantem um comercio consideravel de manti- 
mentos salgados; acredito, porem, quesejam os unicos paises do mundo 
comercial que fagam isto, isto e, que exportam a outros paises uma 
parte consideravel de sua carne de agougue. 

Ao contrario, o mercado da la e dos couros crus muito raramente 
esta, nos estagios iniciais do desenvolvimento, limitado ao pais que os 
produz. Podem ser facilmente transportados a paises distantes; a la, 
sem preparo algum, e o couro cru, com muito pouco preparo; e por 
constituirem a materia-prima para muitos manufaturados, outros pai¬ 
ses podem ter demanda deles, mesmo que a industria do pais que os 
produz naotenha nenhuma. 

Em paises mal cultivados, e portanto pouco habitados, o prego 
da la e dos couros mantem sempre uma proporgao muito maior em 
relagao ao animal inteiro do que em paises onde, devido ao estagio 
mais avangado do desenvolvimento agricola e populacional, ha mais 
demanda de carne de agougue. O Sr. Hume observa que no tempo dos 
saxoes o velo era calculado a 2/5 do valor da ovelha inteira, e que isto 
estava muito acima do calculo atual. Foi-me assegurado que em algu- 
mas provincias da Espanha mata-sea ovelha simplesmente por causa 
do veloedosebo. Deixa-se muitas vezes a carcaga do animal apodrecer 
no chao, ou entao deixa-se que seja devorada por animais e aves de 
rapina. Se isso acontece por vezes ate na Espanha, ocorre quase cons- 
tantemente no Chile, em Buenos Aires e em muitas outras regioes da 
America espanhola, onde o gado de chifre quase sempre e abatido 
simplesmente em fungao do couro e do sebo. I sso costumava acontecer 
quase sempre em Hispaniola, quando infestada pelos piratas, antes 
que a implantagao, o aprimoramento e a abundancia das plantagoes 
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francesas (que hoje se estendem em torno da costa de toda a metade 
ocidental da ilha) dessem algum valor ao gado dos espanhois, que 
ainda possuem uma parte, naosomentea parte oriental da costa, mas 
tambem todo o interior e a parte montanhosa da regiao. 

Embora com o avango de desenvolvimento e com o crescimento 
populacional aumente necessariamente o prego de todos os animais, o 
prego da carcaga tern probabilidade de ser muito mais afetado por esse 
aumento do que o da la e o do couro. Pelo fato de estar o mercado da 
carcaga sempre limitado ao pais produtor no estagio primitivo da so- 
ciedade, ele necessariamente se estende em proporgao ao aprimora- 
mento e a populagao do pais. Mas, ja que o mercado da la e dos couros, 
mesmo em um pais primitivo, muitas vezes se estende a todo o mundo 
comercial, muitoraramenteelepodeser ampliadona mesma proporgao. 
A situagao de todo o mundo comercial raramente podeser muitoafetada 
pelo aprimoramento de um pais especifico; e o mercado para tais mer- 
cadorias pode permanecer o mesmo, ou mais ou menos o mesmo que 
antes, depois desse desenvolvimento. Pelo curso natural das coisas, 
porem, deveria, de modo global, ser levemente ampliado em conse- 
quencia dele. Sobretudo, se especialmente as manufaturas das quais 
aquelas mercadorias constituissem a materia-prima florescessem no 
pais, seu mercado, embora talvez nao fosse muito ampliado, estaria 
mais proximo do que antes e seu prego poderia ser no minimo aumen- 
tadona proporgaodaquiloquecostumeiramenteera a despesa detrans- 
porta-los a paises distantes. Embora, portanto, o prego talvez nao au- 
mentasse na mesma proporgao que o da carne de agougue, deveria 
naturalmente aumentar em algo e certamente nao deveria baixar. 

Na I nglaterra, a despeitodoestadoflorescentedesua manufatura 
de la, o prego da la inglesa caiu consideravelmente desde o tempo de 
Eduardo III. Ha muitos documentos autenticos demonstrando que du¬ 
rante o reinado desse principe (em meados do seculo XIV, ou em torno 
de 1339) o que se considerava como prego razoavel do tod, isto e, vinte 
eoitolibras pesodela inglesa, era nada menos de 10 xelinsdodinheiro 
da epoca, 146 contendo, a taxa de 20 pence por onga, 6 ongas de prata, 
peso Tower, equivalentes a mais ou menos 30 xelins em dinheiro de 
hoje. Atualmente, 2 xelins por tod pode ser considerado como um bom 
prego para a la inglesa de primeira qualidade. Portanto, o prego da la 
em dinheiro, na epoca de Eduardo III, estava para o seu prego atual 
em dinheiro como 10 esta para 7. A superioridade de seu prego real 
era ainda maior. A taxa de 6 xelins e 8 pence o quarter, 10 xelins 
eram naquela epoca o prego de 12 bushels detrigo. A taxa de 28 xelins 
o quarter, 21 xel i ns e atual mente o prego deapenas 6 bushels. Portanto, 
a proporgao entre os pregos reais de entao e de agora e como 12 para 
6, ou 2 para 1. Nessa epoca antiga, um tod de la teria comprado o 
dobro da quantidade de mantimentos que compraria hoje, e, conse- 


146 Ver SMITH. Memoirs of Wool, v. I, capftulos V, VI e VII; tambem v. 11, capitulo CLXXVI. 
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quentemente, o dobro da quantidade de trabalho, se a remuneragao 
real da mao-de-obra tivesse sido a mesma nas duas epocas. 

Essa baixa do prego — tanto do real como do nominal — da la 
jamais poderia ter ocorridoem consequencia docurso normal dascoisas. 
Foi, portanto, efeito da violencia e do artificio: primeiro, da proibigao 
absoluta de exportar la da Inglaterra; segundo, da permissao de im- 
porta-la da Espanha, com isengao de imposto; terceiro, da proibigao 
de exporta-la da Irlanda para qualquer outro pais que nao fosse a 
Inglaterra. Em decorrencia desses regulamentos, o mercado da la in- 
glesa, em vez de ampliar um pouco em consequencia do desenvolvi- 
mento da Inglaterra, tem-se confinado ao mercado interno, onde se 
permite a la de varios outros paises concorrer com ela, e onde a la 
irlandesa eobrigada a concorrer com ela. J a quetambem a manufatura 
de la da Irlanda esta tao completamente desestimulada, quanto con- 
sequente com a justiga e a honestidade dos negocios, os irlandeses 
podem elaborar no pais apenas uma pequena parte de sua la, sendo 
portanto obrigados a enviar uma quantidade maior a Gra-Bretanha, 
unico mercado em que Ihe e permitido vende-la. 

Nao tenho conseguido encontrar documentagao autentica similar 
notocanteao prego dos couros crus nos tempos antigos. A la costumava 
ser paga como um subsidio ao rei, e o valor deste subsidio nos da 
certeza, ao menos ate certo grau, sobre o prego comum entao vigente. 
Mas istonaopareceter sidoocasodocourocru. Entretanto, Fleetwood, 
baseado em prestagao de contas de 1425, entre o prior de Burcester 
Oxford e um de seus conegos, nos indica os pregos, ao menos como 
eram, naquela ocasiao especifica, ou seja: 5 couros de boi a 12 xelins; 
5 couros de vaca, a 7 xelins e 3 pence; 36 peles de ovelha de dois anos 
de idade, a 9 xelins; 16 peles de bezerro, a 2 xelins. Em 1425, 12 
xelins continham aproximadamente a mesma quantidade de prata que 
24 xelins de hoje. Portanto, um couro de boi, segundo esse calculo, 
valia a mesma quantidade de prata que hoje valem 4 4/5 xelins do 
nosso dinheiro atual. Seu prego nominal era bastante mais baixo que 
o de hoje. Mas, a taxa de 6 xelins e 8 pence o quarter, 12 xelins 
daquela epoca poderiam comprar 14 4/5 bushels de trigo, os quais, a 
3 xelins e 6 pence o bushel, atualmente custariam 51 xelins e 4 pence. 
Um couro de boi, portanto, compraria na epoca uma quantidade de 
trigo correspondente ao que hoje se compraria com 10 xelins e 3 pence. 
Seu valor era igual a 10 xelins e 3 pence do nosso dinheiro atual. 
Naquela epoca, quando o gado quase morria de fome na maior parte 
do inverno, nao podemos supor que o gado tivesse um tamanho muito 
grande. Um couro de boi que pesa 4 ston e 147 de 16 libras avoirdupois 
nao e hoje considerado como ruim, e naquela epoca provavelmente era 


147 Unidade de peso usada na Inglaterra, em geral equivalente a 14 libras avoirdupois. O 
sistema avoirdupois era usado para todo tipo de mercadoria e, nele, 1 libra correspondia 
a 16 ongas e nao a 12, como no sistema troy, empregado para metais e pedras preciosas. 
(N. do E.) 
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considerado como um couro muito bom. Entretanto, a meia coroa por 
stone —- que neste momento (fevereiro de 1773) entendo ser o prego 
habitual — tal couro custaria hoje apenas 10 xelins. Portanto, apesar 
de seu prego nominal ser mais alto hoje do que era nessa epoca antiga, 
seu prego real, isto e, a quantidade real de mantimentos que pode 
comprar ou comandar, e algo mais baixo. O prego dos couros de vaca, 
como estao documentados na referida prestagao de contas, esta quase 
na proporgao normal com o dos couros de boi. O das peles de ovelha 
esta bastante acima dos de boi, pois provavelmente eram vendidos 
com a la. Ao contrario, o prego das peles de bezerro estava bem abaixo 
das de boi. Nos paisesem queoprego do gadoemuito baixo, os bezerros, 
que nao se pretende criar para manter o rebanho, geralmente sao 
abatidos em idade muito tenra, como se fazia na Escocia, ha 20 ou 30 
anos atras. I sto representa economia de leite, que o prego dos bezerros 
nao seria suficiente para pagar. Por isso, suas peles geralmente nao 
valem quase nada. 

O prego dos couros e bastante mais baixo hoje do que era alguns 
anos atras, provavel mente devido a supressao do imposto sobre peles 
de foca, e por causa da permissao, para um tempo limitado, da im- 
portagao, sem imposto, de couros da Irlanda e das colonias, feita em 
1769. Considerando o total deste seculo como media, o prego real dos 
couros provavel mente tern sido um pouco superior ao que foi na epoca. 
A natureza dessa mercadoria nao a torna tao indicada para transporte 
a mercados longinquos, como ocorre com a la. Os couros sofrem mais 
com a conservagao. 

Um courosalgadoeconsiderado inferior a um fresco, vendendo-se 
por prego mais baixo. Esta circunstancia deve necessariamente influir 
no sentido de baixar o prego dos couros crus produzidos em um pais 
que os manufatura. Deve ter alguma tendencia a fazer baixar seu 
prego em um pais primitivo, e a aumenta-lo em um pais aperfeigoado 
emanufatureiro. Por isso, deve ter tido alguma tendencia a fazer baixar 
o prego antigamente, ea aumenta-lo nos tempos modernos. Alem disso, 
nossos curtidores nao tern tido tanto sucesso como nossos fabricantes 
de roupas, levando o bom senso geral a acreditar que a seguranga da 
comunidadedo reino depende da prosperidadedesua manufatura. Por 
esse motivo, tern sido muito menos favorecidos. Com efeito, foi proibida 
a exportagao de couros, sendo considerada como um prejuizo, enquanto 
que sua importagao de paises estrangeiros tern sido sujeita a imposto 
aduaneiro; e embora este imposto tenha sido suprido em se tratando 
de couros importados da I rlanda e das colonias (somente para o tempo 
limitado decincoanos), apesar dissoa I rlanda nao foi obrigada a limitar 
a Gra-Bretanha a venda de seu excedente de couros, isto e, os que 
nao sao manufaturados no pais. Os couros de gado comum, dentro 
desses poucos anos, foram enquadrados entre as mercadorias que as 
colonias so podem exportar para a mae-patria; nem o comercio da 
Irlanda foi ate agora oprimido neste caso, a fim de ajudar as manu- 
faturas da Gra-Bretanha. 
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Todas as medidas que tendem a fazer baixar o preqo da la ou 
dos couros abaixo do que seria o prego natural devem, em um pais 
desenvolvido e cultivado, tender de alguma forma a aumentar o prego 
da carne de agougue. O prego do gado de grande e pequeno porte, que 
e criado em terras trabalhadas e cultivadas, deve ser suficiente para 
pagar ao proprietario da terra a renda, e ao locatario o lucro que tern 
o direito de esperar de uma terra tratada e cultivada. Se assim nao 
for, logo deixarao de criar gado. Ora, toda parcela desse prego que nao 
for paga pela la e pelo couro, deve ser paga pela carcaga. Quanto 
menos se pagar pela la e pelo couro, tanto mais se devera pagar pela 
carne. Desde que o dono da terra e o arrendatario recebam o prego 
devido, nao Ihes interessa de que maneira os componentes do prego 
sao subdivididos entre a la, o couro e a carne. Por isso, em um pais 
onde as terras sao trabalhadas e cultivadas tanto o interesse dos pro¬ 
prietaries da terra comoo dos arrendatarios nao podeser muitoafetado 
por esses detalhes, embora isto Ihes interesse como consumidores, de¬ 
vido ao aumento do prego dos mantimentos. Seria completamente di- 
ferente, no entanto, em um pais nao desenvolvido e nao cultivado onde 
a maior parte das terras so pudessem servir para criar gado, e onde 
a la e o couro constituissem a parcela principal do valor do gado. Neste 
caso, o interesse dos proprietaries das terras e dos arrendatarios seria 
profundamente afetado por essas regulamentagoes, ao passo que seu 
interesse como consumidores seria muito pouco afetado. A queda do 
preqo da la e do couro nesse caso nao haveria de gerar aumento do 
pregoda carcaqa; porque, com a maior parte das terras sendoutilizadas 
apenas, para criar gado, o mesmo numero de cabegas continuaria a 
ser mantido. Continuaria sendoigual a quantidadedecarnedeagougue 
colocada no comercio. A demanda de carne de agougue nao seria maior 
do que antes, e portanto seu preqo seria o mesmo que antes. O prego 
total do gado diminuiria ecom isto, tanto a renda do proprietario como 
o I ucro do arrendatario de todas as terras em que o gado fosse o produto 
principal, istoe, da maior parte das terras do pais. A proibigao perpetua 
de exportar la, que se costuma — muito erroneamente — atribuir a 
Eduardo III, nas circunstancias de entao teria representado a medida 
mais destrutiva que se teria podido imaginar. Nao somente teria re- 
duzido o valor efetivo da maior parte das terras do reino, senao que, 
reduzindo o prego do mais importante tipo de gado de pequeno porte, 
teria retardado muito seu subsequente aprimoramento. 

A la da Escocia perdeu muitodeprego, em consequencia da uniao 
com a I nglaterra, que a exduiu do grande mercado da Europa, ficando 
confinada ao limitado mercado da Gra-Bretanha. O valor da maioria 
das terras dos condados do sul da Escocia, que sao sobretudo uma 
regiao de ovelhas, teria sido profundamente afetado por tal evento, se 
o aumento do preqo da carne de agougue nao tivesse compensado ple- 
namente a queda do preqo da la. 

Assim como e limitada a eficacia do empenho humano em au¬ 
mentar a quantidade de la e de couros, na medida em que depende 
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da produgao do pais, da mesma forma ela e incerta, na medida em 
que depende da produgao de outros paises. Ela depende, nao tanto da 
quantidade que produzem, senao mais da quantidade que nao manu- 
faturam, bem como das restricoes que esses paises possam considerar 
oportuno impor ou nao a exportagao desse tipo de produto natural. 
Essas circunstancias, pelofato de independerem total mente dotrabalho 
e dos esforgos internos, necessariamente fazem com que a eficacia dos 
esforgos feitos no pais seja mais ou menos incerta. Ao multiplicar, 
portanto, esse tipo de produto natural, a eficacia dos esforgos internos 
da nagao, alem de ser limitada, e incerta. 

Existe um outro tipo importante de produto natural, o peixe, 
cuja quantidade comercializada e igualmente limitada e incerta. Ela 
e limitada pela situagao local do pais, pela proximidade ou distancia 
que separa do mar suas diversas provincias, pelo numero de seus lagos 
erios e pelo que podeser chamadodefertilidadeou esterilidade desses 
mares, lagos erios, notocantea peixes. Na medida em que a populagao 
aumenta, na medida em que a produgao da terra e a mao-de-obra do 
pais aumentam sempre mais, crescera o numero de compradores de 
peixe, compradores esses que, por sua vez, terao maior quantidade e 
variedade de outros bens — ou, o que da no mesmo, o prego de uma 
maior quantidade e variedade de outros bens — com que comprar 
peixe. Por outro lado, de modo geral, sera impossivel suprir o grande 
eamplo mercadosem empregar uma quantidade de mao-de-obra maior 
do que a que se exigiria para suprir um mercado limitado e confinado. 
Um mercado que antes exigia apenas mil toneladas de peixe e agora 
passa a exigir 10 mil toneladas, raramente podera ser atendido sem 
empregar mais de 10 vezes a quantidade de mao-de-obra ate entao 
suficiente para supri-lo. Normalmente, opeixedeveter trazidodeuma 
distancia maior, devendo-se empregar embarcagoes maiores e utilizar 
maquinas mais dispendiosas de todos os tipos. E pois natural que o 
prego real desta mercadoria aumente na medida em que cresce o de¬ 
sen volvimento. Efetivamente, isto aconteceu mais ou menos em todos 
os paises, segundo acredito. 

Embora o exito de um dia de pesca possa ser muito incerto, 
talvez se pense que, supondo-se a situagao local do pais, seja suficien- 
temente certa a eficacia do trabalho empreendido para colocar no mer¬ 
cado uma determinada quantidade de peixe, considerando-se um ano 
inteiro, ou varios anos seguidos: e sem duvida assim e. Mas, ja que 
depende mais da situagao local do pais do que de sua condigao de 
riqueza e de trabalho; ja que, por este motivo, o sucesso pode, em 
paises diferentes, ser o mesmo em periodos de desenvolvimento muito 
distintos, e muito diferente no mesmo periodo; sua conexaocom oestado 
de desenvolvimento e incerta, sendo desse tipo de incerteza de que 
estou falando. 

Para aumentar a quantidade dos diversos minerais e metais ex- 
traidos dasentranhasda terra, sobretudoem setratandoem particular 
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dos metais mais preciosos, a eficacia do trabalho humano nao parece 
ser limitada mas sim total mente incerta. 

A quantidade de metais preciosos que se pode encontrar em um 
pais nao e limitada por algo existente em sua situagao local, como 
seria a riqueza ou a pobreza de suas proprias minas. Esses metais 
muitas vezes abundam em paises que nao possuem minas. Sua quan¬ 
tidade em cada pais especifico parecedepender deduas circunstancias: 
primeiro de seu poder de compra, do estado de sua industria, da pro- 
dugao anual de sua terra e de sua mao-de-obra, em consequencia do 
que pode permitir-se empregar uma quantidade maior ou menor de 
mao-de-obra e mantimentos para trazer ou comprar esses artigos su- 
perfluos como ouro e prata, de suas proprias minas ou das de outros 
paises; em segundo lugar, depende da riqueza ou pobreza das minas 
que, em determinado momento, fornecem esses metais ao mundo co- 
mercial. A quantidade desses metais nos paises mais distantes das 
minas deve ser mais ou menos afetada por essa riqueza ou pobreza, 
devido ao transporte facil e barato dos metais, de seu pequeno volume 
e grande valor. Sua quantidade na China e no Industao deve ter sido 
mais ou menos afetada pela riqueza das minas da America. 

Na medida em que a sua quantidade em determinado pais de¬ 
pende da primeira das duas circunstancias mencionadas (o poder de 
compra), o prego real dos metais, como o de todos os artigos de luxo 
e superfluos, provavelmente sobe com a riqueza e o desenvolvimento 
do pais, e baixa com sua pobreza e recessao. Paises que dispoem de 
uma grande quantidade de mao-de-obra e de mantimentos em excesso, 
podem permitir-se comprar qualquer quantidade desses metais as ex- 
pensas de uma quantidade maior de mao-de-obra e de mantimentos, 
do que paises que tern menos excedente. 

Na medida em que a quantidade desses metais em determinado 
pais depende da segunda circunstancia citada (a riqueza ou pobreza 
das minas que suprem o mundocomercial), seu prego real, a quantidade 
real de mao-de-obra e de mantimentos que poderao comprar ou dar 
em troca, certamente baixara mais ou menos, em proporgao a riqueza 
das minas, e aumentara, em proporgao a sua pobreza. 

Todavia, a riqueza ou pobreza das minas que eventual mente, em 
um determinado pais, suprem o mundo comercial, euma circunstancia 
que, como e evidente, pode nao ter nenhuma conexao com o estado da 
industria em um pais. Parece ate nao ter nenhuma conexao necessaria 
com o estado da industria do mundo em geral. Com efeito, como as 
arteseocomercio gradual mente seespal ham cada vez mais pela terra, 
a busca de novas minas, por estender-se a uma area maior, pode ter 
mais chance de sucesso do que quando esta circunscrita a limites mais 
estreitos. Todavia, a descoberta de novas minas, quando as velhas vao 
se esgotando gradual mente, e algo que esta sujeito ao grau maxi mo 
de incerteza, nao havendo habilidade ou engenho humano que possa 
assegurar isto. Reconhecidamente, todas as indicagoes sao duvidosas, 
sendo que a descoberta efetiva e a exploragao bem-sucedida de uma 
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nova mina sao as unicas coisas que podem proporcionar certeza sobre 
a realidadedeseu valor, ou atedesua existencia. Nessa busca, parece 
nao existir nenhum limite certo: nem para a possibilidade de sucesso 
do empenho humano, nem para a possibilidade de uma decepgao. No 
decurso de um ou dois seculos, e possivel que sejam descobertas novas 
minas, mais ricas do que todas as que se conheceram ate entao, mas 
igual e tambem a possibilidade de que a mina mais rica ate entao 
conhecida possa ser mais pobre do que qualquer outra explorada antes 
da descoberta das minas da America. Qual desses dois eventos ou 
hipoteses ocorre efetivamente, istotem muito pouca importancia para 
a riqueza e prosperidade real do mundo, para o valor real da produgao 
anual da terra e do trabalho da humanidade. Sem duvida, seu valor 
nominal, a quantidade de ouro e prata pela qual essa produgao anual 
poderia ser expressa ou representada, seria muito diferente; mas seu 
valor real, a quantidade real de trabalho que poderia comprar ou co- 
mandar seria exatamentea mesma. Em um caso, 1 xelim poderia nao 
representar mais trabalho do que representa 1 peni atualmente; no 
outrocaso, lpeni poderia representar tanto quanto 1 xelim atualmente. 
Mas em um caso, aquele que tivesse 1 xelim no bolso nao seria mais 
ricodo que aquele que atualmente tern 1 peni; e no outro caso, aquele 
que tern 1 peni seria exatamente tao rico quanto o que tern 1 xelim 
hoje. O prego baixo e a abundancia do ouro e da prataria constituiriam 
a unica vantagem que o mundo poderia auferir do primeiro evento; e 
o prego alto e a escassez dessas coisas superfluas seriam o unico in- 
conveniente que o mundo poderia experimentar do segundo evento. 

CONCLUSAO DA DIGRESSAO SOBRE AS VARIAQOES 
DO VALOR DA PRATA 

A maior parte dos escritores que pesquisaram os pregos das mer- 
cadorias em dinheiro, nos tempos antigos, parecem ter considerado o 
baixo prego dos cereais em dinheiro, e dos bens em geral — ou, em 
outras palavras, o alto valor do ouro e da prata — como uma prova, 
nao somente da escassez desses metais, mas tambem da pobreza ou 
primitivismo do pais ao tempo em que esse baixo prego ocorreu. Essa 
ideia esta ligada ao si sterna de economia politica que representa a 
riqueza nacional como consistindo na abundancia do ouro e da prata, 
ea pobreza nacional na sua escassez — sistema que procurarei explicar 
e examinar em detalhe no IV livro desta obra. De momento, limitar- 
me-ei a observar que o alto valor dos metais preciosos nao constitui 
nenhuma prova da pobreza ou primitivismo de um pais no tempo em 
que ocorreu. Prova apenas a pobreza das minas, ocorrida na epoca, 
para suprir o mundo comercial. Um pais pobre, assim como nao pode 
permitir-se comprar mais ouro e prata que um pais rico, da mesma 
forma e muito menos pode permitir-se pagar mais caro por esses pro- 
dutos e, por isso, o valor desses metais nao tern probabilidade de ser 
maior no pais pobre do que no pais rico. Na China, pais mais rico do 
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que qualquer outro da Europa, o valor dos metais preciosos e muito 
maior do que em qualquer parte da Europa. Com efeito, assim como 
a riqueza da Europa aumentou muito desde a descoberta das minas 
da America, da mesma forma o valor do ouro e da prata diminuiu 
progressivamente. Entretanto, esta diminuigao de seu valor nao se 
deveu ao aumento da riqueza real da Europa, da produgao anual de 
sua terra ede seu trabalho, mas a descoberta de minas maisabundantes 
do que todas as que antes se conhecia. O aumento da quantidade de 
ouro e prata na Europa e o aumento de suas manufaturas e de sua 
agricultura constituem dois eventos que, embora tenham ocorrido mais 
ou menos ao mesmo tempo, derivam de causas muito diferentes e di- 
ficilmente apresentam alguma correlagao entre si. Um se deve a um 
mero acidente, no qual a prudencia e a politica nao tiveram nem po- 
deriamter responsabilidadealguma; o outro deve-se a queda do si sterna 
feudal, e a implantagao de um governo que proporcionou a industria 
o unico estimulo que ela exige, ou seja, uma seguranga razoavel de 
quecolhera os frutos deseu propriotrabalho. A Polonia, ondeosistema 
feudal ainda continua a vigorar, e ainda um pais tao pobre como antes 
do descobrimento da America. No entanto, o prego em dinheiro do 
trigo tern aumentado na Polonia; e o valor real dos metais preciosos 
tern diminuido, da mesma forma queem outras partes da Europa. Sua 
quantidade, portanto, deve ter aumentado ali como em outras partes, 
e aproximadamente na mesma proporgao da produgao anual da terra 
e do trabalho. Apesar disso, esse aumento da quantidade dos metais 
preciosos parece nao ter aumentadoa produgaoanual, nem desenvolveu 
a manufatura e a agricultura do pais, nem melhorou as condigoes de 
seus habitantes. Espanha e Portugal, paises que possuem as minas, 
sao, talvez, depoisda Polonia, os dois paises maismiseraveisda Europa. 
Todavia, o valor dos metais preciosos deve ser mais baixo na Espanha 
e em Portugal do que em qualquer outra parte da Europa por ser 
desses dois paises que os metais vem para todos os outros paises da 
Europa, onerados nao somente pelo frete e o seguro, mas tambem pela 
despesa do contrabando, sendo sua exportagao proibida ou sujeita a 
pagamento de taxas alfandegarias. Portanto, em proporgao com a pro¬ 
dugao anual da terra e do trabalho, sua quantidade deve ser maior 
em Espanha e Portugal do que em qualquer outra parte da Europa; 
e no entanto esses dois paises sao mais pobres do que a maior parte 
da Europa. Embora o sistema feudal tenha sido abolido na Espanha 
eem Portugal, ainda naofoi substituido por um sistema muito melhor. 

Portanto, assim como o baixo valor do ouro e da prata nao cons- 
titui prova alguma da riqueza ou condigao florescente do pais onde 
isso acontece, da mesma forma, nem o alto valor dos metais, nem o 
baixo prego em dinheiro dos bens em geral, ou dos cereais em especial, 
constituem qualquer prova da sua pobreza ou da sua condigao primitiva. 

Entretanto, embora o baixo prego em dinheiro dos bens em geral 
ou dos cereais em particular nao seja nenhuma prova da pobreza ou 
do primitivismo da epoca, o baixo prego em dinheiro de alguns tipos 
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de bens — tais como o gado, as aves domesticas, a caga de todos os 
tipos etc. — em proporgao ao dos cereais, certamente constitui uma 
prova muito decisiva disso. Demonstra claramente, primeiro, a grande 
abundancia dos mesmos em comparagao com a dos cereais, e conse- 
quentementea grande extensaode terra queocupavam em comparagao 
com a terra ocupada para a cultura dos cereais; segundo, demonstra 
o baixo valor dessa terra, em relagao ao valor da terra ocupada pela 
cultura dos cereais, e consequentemente o estado nao cultivado e nao 
trabalhado da maioria das terras do pais. Demonstra claramente que 
o capital e a populagao do pais nao mantiveram com a extensao de 
seu territorio a mesma proporgao que costumam manter em paises 
desenvolvidos, e que a sociedade estava em sua infancia, naquele pais 
e naquela epoca. Do prego em dinheiro, alto ou baixo, dos bens em 
geral, e dos cereais em especial, so podemos deduzir que as minas que 
na epoca forneciam ouro e prata ao mundo comercial eram ricas ou 
pobres, e nao que o pais era rico ou pobre. Em contrapartida, do alto 
ou baixo prego em dinheiro de alguns tipos de bens em comparagao 
com o dos outros, podemos inferir, com um grau de probabilidade que 
se aproxima da certeza em maior ou menor grau, que o pais era rico 
ou pobre, que a maior parte de suas terras estavam em condigao de- 
senvolvida ou nao e que ele estava em um estagio mais ou menos 
primitivo, ou em um estagio mais ou menos desenvolvido. 

Qualquer aumento do prego em dinheiro dos bens, que derivasse 
totalmente da redugao do valor da prata, afetaria de maneira igual 
todos os tipos de bens, elevando seu prego em toda parte de 1/3, 1/4 
ou 1/5, conforme a prata perdesse eventual mente 1/3, 1/4 ou 1/5 de 
seu valor anterior. Ao contrario, o aumento do prego dos mantimentos, 
que tern constituido objeto de tanto raciocinio e discussao, nao afeta 
de maneira igual todos os tipos de mantimentos. Tomando em media 
ocursodoseculoatual, reconhecidamenteo prego dos cereais aumentou 
muito menos do que o prego de alguns outros tipos de mantimento. 
Portanto, o aumento do prego de alguns outros tipos de mantimento 
nao pode dever-se totalmente a redugao do valor da prata. Deve-se 
levar em conta igualmentealgumas outras causas; talvez as queacima 
assinalei expliquem suficientemente esse aumento de prego dos tipos 
especificos de mantimentos, cujo prego efetivamente subiu em relagao 
aodoscereais — sem queseja necessario, para isso, recorrer assupostas 
redugoes do valor da prata. 

Quanto ao prego do proprio trigo, tern sido um tanto mais baixo, 
durante os primeiros 64 anos do seculo atual e antes da recente serie 
anormal de mas estagoes, do que foi durante os ultimos 64 anos do 
seculo anterior. Esse fato e atestado nao somente pelos registros do 
mercado de Windsor, mas tambem pelos arrendatarios de todos os 
condados da Escocia, e pelas cifras de varios mercados da Franga, 
coligidascomgrandediligencia efidelidadepelos Srs. Messancee Dupre 
deSt. Maur. A evidencia e muito maior do que a quese poderia esperar, 
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tratandose de um assunto que, pela sua propria natureza, etao dificil 
de proporcionar certeza. 

Quanto ao alto prego dos cereais durante estes ultimos 10 ou 12 
anos, ele pode ser suficientemente explicado pelas mas estagoes, sem 
supor qualquer redugao do valor da prata. 

Consequentemente, a opiniao deque a prata esta continuamente 
perdendo valor nao parece fundar-se em boas observagoes sobre, os 
pregos dos cereais ou sobre os pregos de outros mantimentos. 

Poder-se-ia talvez alegar quea mesma quantidadedeprata, atual- 
mente mesmo de acordo com o calculo por mim feito aqui, compra uma 
quantidade muito menor de varios tipos de mantimento do que teria 
comprado durante uma parte do seculo passado; e que constatar se 
esta mudanga se deve a um aumento do valor desses bens ou a uma 
queda do valor da prata equivale apenas a colocar uma distingao va 
e inutil, que de nada serve para a pessoa que tern somente uma certa 
quantidadede prata para comercializar, ou uma certa renda fixa em 
dinheiro. Certamente, naopretendoqueoconhecimentodessa distingao 
Ihedara a possibiIidade de comprar mais barato. Nem por isso, porem, 
a distingao sera necessariamente inutil. 

A distingao feita acima pode ser dealguma utilidade para o pu¬ 
blico, por oferecer uma prova fad I da condigaodeprosperidadedo pais. 
Se o aumento do prego de alguns tipos de mantimento se dever inte- 
gralmente a uma queda do valor da prata, ele e devido a uma circuns¬ 
tancia da qual nada se pode conduir senao a riqueza das minas ame- 
ricanas. Todavia, nao obstante essa circunstancia, a riqueza real do 
pais, a produgao anual de sua terra e de seu trabalho podem estar 
declinando gradualmente — comoem Portugal e na Polonia; ou podem 
estar progredindo, como na maior parte dos outros paises da Europa. 
Mas se esse aumento do prego de alguns tipos de mantimento se dever 
a um aumento do valor real da terra que os produz, a sua maior 
fertilidade, ou, em consequencia de um desenvoivimento mais amplo 
e de um bom cultivo, ao fato de ter sido a terra tratada para produzir 
cereais, nesse caso o aumento de prego se deve a uma circunstancia 
que indica da maneira mais clara a condigao prospera e progressista 
do pais. A terra constitui de longe a parte maior, a mais importante 
e a mais duravel da riqueza de todo pais extenso. Pode certamente 
ser de alguma utilidade, ou, ao menos, pode dar alguma satisfagao ao 
publico dispor de uma prova tao decisiva do crescente valor da parte 
maior, mais importante e mais duravel de sua riqueza. 

A distingao feita acima pode ser tambem de alguma utilidade 
para o publico, na regulamentagao da remuneragao pecuniaria de al¬ 
guns de seus empregados de categoria inferior. Se este aumento do 
prego de alguns tipos de mantimento for devido a uma queda do valor 
da prata, certamente sua recompensa pecuniaria deve ser aumentada 
em proporgao a extensao dessa queda, a menos que essa remuneragao 
ja anteriormente fosse excessivamente liberal. Mas se o aumento do 
prego se dever ao aumento do valor desses mantimentos, em conse- 
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quencia da maior fertilidade da terra que os produz, torna-se muito 
mais facil julgar em que proporgao se deve aumentar qualquer recom- 
pensa pecuniaria, ou se esse aumento nao deve sequer ocorrer. Segundo 
acredito, a ampliagao do aprimoramento e do cultivo da terra, assim 
como necessariamente aumenta mais ou menos o prego de todo tipo 
de alimento derivado de animais, em proporgao ao prego dos cereais, 
da mesma forma necessariamente baixa o prego de todo tipode alimento 
vegetal. Aumenta o prego do alimento derivado de animais, porque, 
pelo fato de se adequar para a produgao de cereais uma grande parte 
da terra que produz alimento derivado de animais, ela deve propor- 
cionar ao dono da terra e ao arrendatario a renda e o lucro normals 
para uma terra em que se cultivam cereais, ja que, aumentando a 
fertilidade da terra, aumenta a abundancia deles. Alem disso, os apri- 
moramentos da agricultura introduzem muitos tipos de alimentos ve- 
getais, osquais, exigindo menos terra enaoexigindo mais mao-de-obra 
do que os cereais, sao vendidos mais barato. Tais sao a batata e o 
milho, que se denomina indian corn — as duas melhorias mais im- 
portantes que a agricultura europeia, talvez a propria Europa, recebeu 
atraves da grande extensao de seu comercio e de sua navegagao. Alem 
disso, muitos tipos de alimentos vegetais, que no estagio primitivo da 
agricultura estao limitados a horta e sao cultivados exclusivamente 
com a enxada, quandoa agricultura progride, passam a ser introduzidos 
nos campos comuns e comegam a ser cultivados com arado, tais como 
nabo, cenoura, couve etc. Se, portanto, progredindo a agricultura, o 
prego real de uma especie de alimento necessariamente aumenta, e o 
de outra necessariamente cai, torna-se mais facil julgar ate que ponto 
o aumento de um pode ser compensado pela queda do outro. Quando 
o prego real da carne de agougue uma vez chegou ao maximo (o que, 
em relagao a todos os tipos, excetuada talvez a carne de porco, parece 
ter ocorrido em grande parte da Inglaterra ha mais de um seculo), 
qualquer aumento que possa ocorrer posteriormente no prego de qual¬ 
quer outro tipode alimento derivado de animais nao pode afetar muito 
a situagao das classes inferiores do povo. Assim, a situagao dos pobres 
na maior parte da I nglaterra certamente nao pode ser tao afetada por 
qualquer aumento do prego da carne das aves domesticas, do peixe, 
das aves silvestres ou decaga pelofatodeser necessariamentealiviado 
pela queda do prego da batata. 

Na atual estagao de escassez, o alto prego dos cereais certamente 
prejudica os pobres. Mas em tempos de abundancia razoavel, quando 
os cereais sao vendidos a prego normal ou medio, o aumento natural 
do prego de qualquer outro tipo de produto natural da terra nao pode 
afetar muito os pobres. Estes talvez sofram mais pelo aumento artificial 
que tern sido provocado por impostos e taxas no prego de algumas 
mercadorias manufaturadas, tais como o sal, o sabao, o couro, as velas, 
o malte, a cerveja, a cerveja inglesa etc. 
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EFEITOS DO AVANQO DO DESENVOLVIMENTO SOBRE O 
PREQO REAL DOS MANUFATURADOS 

E efeito natural do desenvolvimento, contudo, reduzir gradual- 
mente o prego real de quase todos os manufaturados. O prego da mao- 
de-obra manufatora diminui, talvez, em todos eles, sem excegao. Em 
consequencia do uso de maquinas mais perfeitas, da maior destreza e 
de uma divisao e distribuigao mais adequada do trabalho — efeitos 
naturals do desenvolvimento — requer-se muito menos mao-de-obra 
para executar qualquer parte determinada de trabalho; e embora, em 
consequencia da situagaoflorescenteda sociedade, o prego real da mao- 
de-obra possa aumentar consideravelmente, a grande diminuigao de 
sua quantidade sera em geral mais do que compensadora do maxi mo 
aumento que possa ocorrer no prego dos manufaturados. 

Ha realmente alguns manufaturados em que o necessario au¬ 
mento do prego real das materias-primas anulara todas as vantagens 
que o aprimoramento pode introduzir na execugao do trabalho. Nos 
trabalhos de carpintaria, marcenaria e no trabalho mais grosseiro de 
fabricagao de moveis, o aumento necessario no prego real da madeira, 
em consequencia dos melhoramentos da terra, compensara em muito 
todas as vantagens que podem provir de melhores maquinas, da des¬ 
treza maxima e da mais adequada divisao e distribuigao do trabalho. 

Todavia, em todos os casos em que o prego real das materias- 
primas nao aumenta ou aumenta muito pouco, o prego do material 
manufaturado baixa muito consi deravel mente. 

Essa diminuigao do prego, nodecursodoseculoatual edoanterior, 
tern sido mais acentuada nos manufaturados cuja materia-prima sao 
os metais menos nobres. Um relogio melhor do que aquele que se podia 
comprar em meados do seculo passado por 20 libras talvez agora possa 
ser comprado por 20 xelins. No trabalho dos cuteleiros e serralheiros, 
em todos os brinquedos fabricados com metais menos nobres, e em 
todos os bens normal mente conhecidos sob o nome de produtos manu¬ 
faturados de Birmingham e Sheffield, houve, durante omesmo periodo, 
uma grande redugao de prego, embora nao tao grande como ocorreu 
nos relogios. Entretanto, foi suficiente para causar admiragao a tra- 
balhadores de todas as outras regioes da Europa, queem muitos casos 
reconhecem nao serem capazes de produzir um trabalho de qualidade 
igual pelo dobro ou ate pelo triplo desse prego. Talvez nao exista ne- 
nhuma manufatura em que a divisao do trabalho possa ser maior, ou 
na qual a maquinaria comporte maior variedade de aprimoramentos, 
do que aquelas cujas mater ias-pri mas sao os metais menos nobres. 

Na manufatura de roupas nao se registrou, no mesmo periodo, 
tal redugao sensivel dos pregos. Pelo contrario, foi-me assegurado que 
o prego do tecido superfino subiu um pouco em proporgao com sua 
qualidade, no decurso desses 25 ou 30 anos; isto, segundo se disse, 
devido a um consideravel aumento do prego dos materials, que con- 
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sistem totalmente em la importada da Espanha. Com efeito, afirma-se 
que o prego dos tecidos em Yorkshire, fabricados exdusivamente com 
la inglesa, baixou muito, em proporgao a sua qualidade, no decurso 
do seculo atual. Entretanto, a qualidade e urn item tao discutivel, que 
considero mais ou menos inseguras todas as informagoes desse genero. 
Na manufatura de roupas, a divisao do trabalho hoje e mais ou menos 
oqueera ha um seculo, etambema maquinaria nao e muito diferente. 
Pode ter havidoalgum pequenoaprimoramentosob estes dois aspectos, 
o qual pode ter provocado alguma redugao do prego dos respectivos 
manufaturados. 

Mas a redugao se evidencia muito mais sensivel e inegavel, se 
compararmos o prego desses manufaturados atualmente ao que vigo- 
rava em uma epoca mais remota, em torno do final do seculo XV, 
quando provavelmente a subdivisao do trabalho era muito menos de- 
senvolvida, e as maquinas utilizadas muito mais imperfeitas do que 
atualmente. 

Em 1487, que e o quarto ano do reinado de Henrique VII, foi 
decretado por lei que "toda pessoa que vender a varejo, por mais de 
16 xelins, uma jarda do mais fino tecido escarlate tingido na fibra, ou 
de outro tecido tingido na fibra e da melhor qualidade, devera pagar 
40 xelins por cada jarda assim vendida". Portanto, 16 xelins, contendo 
aproximadamente a mesma quantidade de prata que 24 xelins do di- 
nheiro de hoje, eram naquela epoca considerados como um prego ra- 
zoavel de uma jarda do tecido de melhor qualidade; e ja que, no caso, 
se trata de uma lei suntuaria, esse tecido provavel mente era vendido 
a um prego algo mais caro. Hoje se pode dizer que o prego maximo e 
de 1 guineu. Portanto, mesmo que a qualidade dos tecidos se supunha 
igual — com muita probabilidadea dos tecidos de hoje e muito superior 
—, mesmo nessa hipotese, o prego em dinheiro dos tecidos mais finos 
caiu consi deravel mente desde o final do seculo XV. Seu prego real, 
porem, sofreu uma redugao muito maior. Calcula-se que o prego medio 
de um quarto de trigo, na epoca — e ainda por muito tempo depois 
—, era 6 xelins e 8 pence. Dezesseis xelins, portanto, era o prego de 
2 quarters emais de 3 bushels de trigo. Aval iando atual mente 1 quarter 
de trigo a 28 xelins, o prego real de uma jarda de tecido de primeira 
qualidade deve, naquela epoca, ter equivalido no minimo a £ 3 6 s 6 
d do nosso dinheiro atual. O comprador deste tecido deve ter pago 
uma quantidade de trabalho e de mantimentos igual a que esta soma 
compraria hoje. 

A redugao do prego real do tecido de tipo inferior, embora con- 
sideravel, nao foi tao grande como no caso dos tecidos finos. 

Em 1463, noterceiro ano do reinado de Eduardo IV, decretou-se 
que "nenhum trabalhador agricola, nenhum trabalhador comum ou 
empregado de artesao, que morar fora de uma cidade ou burgo, vista 
qualquer tecido que custeacima de2 xelins por jarda longa". Noterceiro 
ano do reinado de Eduardo IV, 2 xelins continham praticamente a 
mesma quantidade de prata que 4 xelins de nossa moeda atual. Mas 
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o tecido de Yorkshire, que hoje e vendido por 4 xelins a jarda, prova- 
velmente e muito superior a qualquer tecido fabricado entao para ser 
usado pela classe mais pobre dos servos comuns. Portanto, mesmo o 
prego nominal dos tecidos dos servos, em proporgao a qualidade, pode 
ser um pouco inferior hoje, em relagao ao que era naquela epoca. O 
prego real certamente e muito mais baixo. O prego razoavel de um 
bushel detrigocalcula-se, naquela epoca, ter sidode 10 pence. Portanto, 

2 xelins era o prego de 2 bushels e quase 2 celamins de trigo, o que 
hoje — a 3 xelins e 6 pence o bushel — equivaleria a 8 xelins e 9 
pence. Por uma jarda deste tecido o trabalhador pobre deve ter pago 
o poder de comprar uma quantidade de mantimentos igual a que hoje 
comprariam 8 xelins e 9 pence. Tambem essa e uma lei suntuaria, 
que coibia o luxo e a extravagancia dos pobres. Por conseguinte, sua 
roupa normalmente deve ter sido muito mais cara. 

A mesma classe de pessoas, em virtude da mesma lei, e proibida 
de usar meias, cujo prego devia superar 14 pence o par, equivalentes 
a aproximadamente 28 pence de nosso dinheiro de hoje. Ora, 14 pence 
era naquela epoca o prego deum bushel e quase dois celamins de trigo, 
que, atualmente, a 3 xelins e 6 pence o bushel, custariam 5 xelins e 

3 pence. Atualmente deveriamos considerar isso como um prego muito 
alto para um par de meias para um trabalhador da classe mais pobre 
e mais baixa. Todavia, e efetivamente o equivalente a isso que ele 
deve ter pago na epoca, por um par de meias. 

No tempo de Eduardo IV, a arte de fazer meias de trico prova- 
velmente nao era conhecida em parte alguma da Europa. As meias 
eram feitas de tecido comum, o que pode ter sido uma das causas do 
seu alto prego. Diz-se que a primeira pessoa que usou meias na In- 
glaterra foi a Rainha Isabel, tendo-as recebido de presente do embai- 
xador espanhol. 

Tanto na manufatura de la menos fina como na mais fina a 
maquinaria empregada era muito mais imperfeita naquela epoca do 
que hoje. Essa maquinaria recebeu, desde entao, tres melhorias muito 
importantes, provavelmente alem de muitas outras menores, cujo nu- 
meroe importancia talvez seja dificil verificar. Os tres aprimoramentos 
capitais sao: primeiro, a substituigao da roca e do fuso pela roda de 
fiar, a qual, com o mesmo numerode operarios, sera capaz deexecutar 
mais que o dobro da qualidade de trabalho. Em segundo lugar, o uso 
de varias maquinas extremamente aperfeigoadas, quefacilitam eabre- 
viam em proporgao ainda maior o enrolamento dofiofiado pronto para 
ser tecido e o do fio de la, ou seja, a combinagao adequada da urdidura 
com a trama, antes dos fios serem colocados no tear — uma operagao 
que, antes da invengao dessas maquinas, deve ter sido extremamente 
cansativa e incomoda. Em terceiro lugar, o emprego do fulling mill 
para engrossar o tecido, ao inves de calca-lo com os pes na agua. Antes 
do infeio do seculo XVI, nao se conheciam na Inglaterra nem moinhos 
de vento nem moinhos de agua de qualquer especie, nem, quanto eu 
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saiba, em qualquer parte da Europa ao norte dos Alpes. Eles haviam 
sido introduzidos na Italia, algum tempo antes. 

A consideragao dessas circunstancias pode talvez ate certo ponto 
explicar-nos por que o prego real, tanto do tecido inferior como dofino, 
era tao mais alto nesses tempos antigos do que hoje. Custava muita 
mao-de-obra a colocagao desses bens no mercado. Ao serem comercia- 
lizados, devem ter comprado ou ter sido trocados pelo prego de uma 
quantidade maior. 

Na Inglaterra, os tecidos de tipo inferior provavelmente eram 
fabricados, naquela epoca, da mesma forma que sempre o foram em 
paisesemqueasarteseas manufaturasestaoem seu estagioprimario. 
Provavelmente a fabricagao era feita em casa, onde cada parte do tra- 
balho era ocasionalmente executada por todos os diversos membros de 
quase toda familia isoladamente, mas de tal forma que se ocupavam 
com isso somente quando nao tinham outra coisa a fazer, sem que 
isso fosse a ocupagao principal de onde todos eles auferiam a maior 
parte de sua subsistence. O trabalho executado dessa forma, como ja 
observei, sempre chega mais barato ao mercado do que aquele que 
constitui o fundo principal ou unico da subsistence do trabalhador. 
Por outro lado, artigode tipo mais fino nao era naquela epoca fabricado 
na Inglaterra, mas no rico e altamente comercial Pais de Flandres, 
sendo la confeccionado, na epoca como ainda hoje, por pessoas que 
auferiam disso toda a sua subsistence ou ao menos a parte principal 
dela. Alem disso, era um manufaturado estrangeiro, devendo ter pago 
algum imposto ao rei, no minimo o antigo tonnagee poundage; 148 esse 
imposto, na realidade, provavel mente nao deve ter sido muito elevado. 
Na epoca, nao era politica da Europa limitar, por meio de altas taxas 
alfandegarias, a importagao de produtos manufaturados estrangeiros, 
mas antes estimula-la, para que os comerciantes tivessem condigoes 
de fornecer, as pessoas abastadas, a uma taxa mais facil possivel, os 
artigos convenientes e de luxo que desejavam, e que a industria de 
seu proprio pais era incapaz de fornecer-lhes. 

A consideragao dessas circunstancias talvez possa explicar-nos, 
ate certo ponto, por que, naqueles tempos antigos, o prego real dos 
tecidos de qualidade inferior, em comparagao com o dos tecidos finos, 
era de tal modo mais baixo do que atualmente. 

CONCLUSAO DO CAPITULO 

Concluirei estecapituloextremamentelongo, observandoquetoda 
melhoria da situagao da sociedade tende, direta ou indiretamente, a 
elevar a renda real da terra, a aumentar a riqueza real do proprietary 
da terra, seu poder de comprar trabalho, ou a produgao do trabalho 
de outras pessoas. 


148 Respectivamente, imposto pago por tonelada decarga num porto ou canal; e imposto baseado 
no peso por libra esterlina. (N. do E.) 
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A expansao das melhorias e do cultivo da terra tende a elevar 
a renda da terra de maneira direta. A parcela do proprietario da terra 
na produgao necessariamenteaumenta com o crescimentoda produgao. 

O aumento do prego real desses produtos naturais da terra, que 
primeiro e efeito da extensao do desenvolvimento e do cultivo, e depois 
a causa de que se estendam ainda mais, por exemplo, a alta do prego 
do gado, tambem tende a elevar diretamente a renda da terra, alias 
numa proporgao ainda maior. O valor real da parcela do proprietario 
da terra, seu controle real sobre o trabalho de outras pessoas, nao 
somente aumenta com o valor real da produgao, como tambem a pro¬ 
porgao desua parcela na produgaototal aumenta com ele. Esseproduto, 
depois do aumento de seu prego real, nao requer mais mao-de-obra do 
que antes para ser obtido. Consequentemente, uma porcentagem maior 
do produto deve pertencer ao proprietario da terra. 

Todos esses aperfeigoamentos das forgas produtivas da mao-de- 
obra que diretamente tendem a reduzir o prego real dos artigos ma- 
nufaturados tendem indiretamente a aumentar a renda da terra. O 
proprietario da terra troca aquela parte de sua produgao natural que 
esta alem de seu proprio consumo — ou, o que da no mesmo, o prego 
daquela parte do produto por produto manufaturado. Tudo o que reduz 
o prego real do produto manufaturado aumenta o do produto natural. 
Com isso, uma quantidade igual do primeiro torna-se equivalente a 
uma quantidade maior do segundo, e o proprietario da terra tern a 
possibilidade de comprar uma quantidade maior de comodidades, or- 
namentos ou artigos de luxo de que necessita. 

Todo aumento na riqueza real da sociedade, todo aumento na 
quantidade de mao-de-obra util nela empregada, indiretamente tende 
a aumentar a renda real da terra. Certa porcentagem dessa mao-de- 
obra vai naturalmente para a terra. Emprega-se um numero maior de 
pessoas e de gado no cultivo da terra; a produgao aumenta com o 
aumento do capital assim aplicado no cultivo, e a renda aumenta com 
a produgao. 

Por outro lado, a situagao contraria, o menosprezo do cultivo e 
do aprimoramento da terra, a queda do prego real de qualquer parcela 
da produgao natural da terra, o aumento do prego real dos produtos 
manufaturados, devido ao declinio da arte manufatora, o dedinio da 
riqueza real da sociedade, todos esses fatores tendem a baixar a renda 
real da terra, a reduzir a riqueza real do proprietario da terra, a di- 
minuir seu poder de comprar trabalho ou o produto do trabalho de 
outras pessoas. 

A produgao anual total da terra e do trabalho de cada pais — 
ou, o que e a mesma coisa, o prego total dessa produgao anual —■ 
naturalmente se divide, como ja foi observado, em tres partes: a renda 
da terra, os salarios da mao-de-obra e o lucro do capital, constituindo 
uma renda para tres categorias de pessoas: para aquelas que vivem 
da renda da terra, para aquelas que vivem de salario, e para aquelas 
que vivem do lucro. Essas sao as tres grandes categorias originais e 
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constituintes de toda sociedade evoluida, de cuja receita deriva, em 
ultima analise, a renda de todas as demais categorias. 

O interesse da primeira dessas tres grandes categorias, como se 
depreende do que foi dito ate agora, esta intima e inseparavelmente 
I igado ao i nteresse geral da sociedade. Tudo o que fomente ou obstrua 
ointeressedoproprietarioda terra necessariamentefomenta ou obstrui 
o interesse da sociedade. Quando o publico delibera em relagao a qual- 
quer regulamento ou lei de comercio ou politica, os proprietaries da 
terra jamais podem engana-lo visando promover o interesse de sua 
categoria especifica, ao menos se tiverem um conhecimento razoavel 
desse interesse proprio. Efetivamente, muitas vezes falta-lhes este co¬ 
nhecimento razoavel. Eles sao a unica das tres categorias cuja renda 
nao Ihes custa nem trabalho nem cuidado, pois esta renda Ihes vem, 
por assimdizer, espontaneamente, independentementedequalquer pia¬ 
no ou projeto deles. Essa indolencia, que constitui o efeito natural da 
tranquilidade e seguranga de sua situagao, muitas vezes os torna nao 
somente ignorantes, mas tambem incapazes de usar a inteligencia no 
sentido de prever e compreender as consequencias de toda e qualquer 
lei publica. 

O interesse da segunda categoria — a dos que vivem de salario 
— esta tao intimamente vinculado ao interesse da sociedade como o 
da primeira. J a mostrei que os salarios do trabalhador nunca sao tao 
altos como quando a demanda de mao-de-obra cresce continuamente 
ou quando o volume de mao-de-obra empregado a cada ano aumenta 
consideravel mente. Quando essa riqueza real da sociedade estaciona, 
os salarios sao logo reduzidos ao estritamente suficiente para possibi- 
Iitar-lhe manter uma familia, ou seja, perpetuar a descendencia dos 
trabalhadores. Quando a sociedade declina, os salarios caem ateabaixo 
desse nivel. Talvez a categoria dos proprietaries possa ganhar mais 
coma prosperidadeda sociedade do que a dostrabalhadores; naoexiste 
porem nenhuma dasse que sofra tao cruelmente com o declinio da 
riqueza da sociedade quanto a dos operarios. Mas, embora o interesse 
da dasse trabalhadora esteja intimamente ligado ao interesse da so¬ 
ciedade, o trabalhador e incapaz tanto de compreender esse interesse 
quanto de compreender a vinculagao do interesse da sociedade ao seu 
proprio. Sua condigao nao Ihe deixa tempo para receber a necessaria 
informagao, e sua educagao e habitos costumam ser tais que o tomam 
inapto para discernir, mesmo que esteja plenamente informado. Por 
isso, nas deliberagoes publicas, sua voz e pouco ouvida e ainda menos 
levada em conta, excetuadas algumas ocasioes especificas, quandosuas 
reivindicagoes sao animadas, incitadas e apoiadas pelos seus empre- 
gadores, que no caso lutam nao pelos objetivos dos trabalhadores, mas 
pelos seus proprios. 

Os empregadores de mao-de-obra representam a terceira catego¬ 
ria, a daqueles que vivem do lucro. E o capital investido em fungao 
do lucro que movimenta a maior parte do trabalho util de cada socie¬ 
dade. Os pianos eprojetos dos investidoresdecapital regulam edirigem 
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todas as operagoes mais importantes do trabalho, sendo que o lucro 
constitui o objetivo proposto e visado por todos esses pianos e projetos. 
Entretanto, a taxa de lucro nao aumenta com a prosperidade da so- 
ciedade e nao diminui com o seu declinio — como acontece com a 
renda da terra e com os salaries. Ao contrary essa taxa de lucro e 
naturalmente baixa em paises ricos e alta em paises pobres, sendo a 
mais alta, invariavelmente, nos paises que caminham mais rapida- 
mente para a ruina. Por isso, o interesse dessa terceira categoria nao 
tern a mesma vinculagao com o interesse da sociedade como o das 
outras duas. Nessa categoria, os comerciantes e os donos de manufa- 
turas saoas duas classes de pessoas quecomunenteaplicam os maiores 
capitals, e que pela sua riqueza atraem a si a maior parcela da con- 
si deragaopublica. Uma vez que durante toda a sua vida estaoengajados 
em pianos e projetos, muitas vezes tern mais agudeza de entendimento 
do que a maioria dos senhores do campo. J a que, porem, suas ideias 
giram mais em torno do interesse de seu proprio ramo especifico de 
negocios do que em torno do interesse especifico da sociedade, seu 
julgamento mesmo quando emitido com a maior imparcialidade (oque 
nao tern acontecido em todas as ocasioes) deve ser considerado muito 
mais dependente em relagao ao primeiro daqueles dois objetos do que 
ao do ultimo. Sua superioridade em relagao aos senhores do campo 
nao esta tanto no conhecimento que tern do interesse publico, mas 
antes no fato de conhecerem melhor seu interesse proprio do que os 
homens do campo conhecem o seu. E em razao deste melhor conheci¬ 
mento que possuem de seus proprios interesses que muitas vezes tern 
feito imposigoes a generosidade do proprietary rural, persuadindo-o a 
abrir mao tanto de seu proprio interesse quanto do interesse do publico, 
partindo de uma convicgao muito simples mas muito legitima de que 
o interesse publico e o deles e nao o do proprietary de terras. Ora, o 
interesse dos negociantes, em qualquer ramo especifico de comercio ou 
de manufatura, sempre difere sob algum aspecto do interesse publico, 
e ate se Ihe opoe. O interesse dos empresarios e sempre ampliar o 
mercado e limitar a concorrencia. Ampliar o mercado muitas vezes 
pode ser benefico para o interesse publico, mas limitar a concorrencia 
sempre contraria necessariamenteao interesse publico, e so podeservir 
para possibilitar aos negociantes, pelo aumento de seus lucros acima 
doqueseria natural, cobrar, em seu proprio beneficio, uma taxa absurda 
dos demais concidadaos. A proposta de qualquer nova lei ou regula- 
mento comercial que provenha de sua categoria sempre deve ser exa- 
minada com grande precaugao e cautela, nao devendo nunca ser ado- 
tada antes de ser longa e cuidadosamente estudada, nao somente com 
a atengao mais escrupulosa, mas tambem com a maior desconfianga. 
E proposta que advem de uma categoria de pessoas cujo interesse 
jamais coincide exatamente com o do povo, as quais geralmente tern 
interesse em engana-lo e mesmo oprimi-lo e que, consequentemente, 
tern em muitas oportunidades tanto iludido quanto oprimido esse povo. 
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Pregos do quarter de 9 bushels do melhor ou mais caro trigo no 
mercadode Windsor, nodi a da Anunciagaoe nodi a deSao M iguel, 
desde 1595 ate 1794, incluidos os dois anos, sendo que o prego de 
cada ano e a media dos pregos maximos ocorridos nos dois men- 
cionados dias de mercado. 
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Livro Segundo 


A Natureza, o Acumulo e o Emprego 
do Capital 



Introducao 


No estagio primitivo da sociedade, em que nao existe divisao do 
trabalho, em que as trocas sao raras e em que cada um se supre do 
necessario, nao e preciso de antemao acumular ou armazenar capital, 
para o andamento dos negocios da sociedade. Cada qual empenha-se, 
com seu proprio trabalho, em atender as suas necessidades ocasionais, 
conforme ocorrerem. Quando tern tome, vai cagar na floresta; quando 
sua veste esta gasta, veste-se com a pele do primeiro animal de porte 
que consegue abater; e quando sua choupana comega a arruinar-se, 
repara-a, da melhor maneira que puder, com as arvores e a turfa que 
I he estao mais proximas. 

Entretanto, uma vez implantada plenamentea divisao do traba¬ 
lho, o produto do trabalho de uma pessoa so consegue atender a uma 
parcela muito pequena de suas necessidades. A maior parte delas e 
atendida com o produto do trabalho de outros, que a pessoa compra 
com o produto de seu proprio trabalho, ou seja, com o prego do produto 
de seu trabalho. Ora, isto nao pode ser feito enquanto a pessoa nao 
terminar seu proprio trabalho, etambem enquanto naootiver vendido. 
Portanto, antes de a pessoa executar seu trabalho e vende-lo, e neces¬ 
sario acumular em algum lugar certoestoquede bens dediversos tipos, 
estoque este suficiente para manter o trabalhador e prove-lo dos ma¬ 
terials e instrumentos necessaries para seu trabalho. Um tecelao nao 
pode dedicar-se inteiramente a seu trabalho especifico, se de antemao 
naohouver, em algum lugar, emsua posse ou na posse deoutra pessoa, 
um capital suficiente para mante-lo e para fornecer-lhe os materials 
e instrumentos necessarios para ele executar seu servigo, antes que 
ele termine e tambem venda seu tecido. Evidentemente, essa acumu- 
lagao de capital deve anteceder a aplicagao de seu trabalho por tanto 
tempo quanto exija um negocio particular. 

Assim como a acumulagao de capital, por sua natureza, deve ser 
anterior a divisao do trabalho, da mesma forma o trabalho pode ser 
cada vez mais subdividido, somente na proporgao em, que o estoque 
for previamente cada vez mais acumulado. A quantidade de materials 
que o mesmo numero de pessoas pode processar aumenta em grande 
proporgao, na medida em que o trabalho se subdivide cada vez mais; 
e ja que as operagoes de cada trabalhador sao gradualmente reduzidas 
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a um maior grau de simplicidade, inventa-se uma variedade de novas 
maquinas para facilitar eabreviar essas operaqoes. Portanto, na medida 
em que progride a divisao do trabalho, para se poder dar emprego 
constante a um numero igual de trabalhadores e preciso acumular 
previamente um estoque igual de mantimentos e um estoque maior 
de materials e instrumentos do que o que teria sido necessario em 
uma sociedade em estagio primitivo. Ora, o numero de trabalhadores 
em cada setor ocupacional geralmente aumenta com a divisao do tra¬ 
balho nessesetor; ou melhor, eo aumento de seu numero que possibi I ita 
aos trabalhadores subdividir o trabalho dessa maneira. 

Assim como a acumulaqao previa de capital e necessaria para 
se efetuar esse grande aprimoramento das forgas produtivas do tra¬ 
balho, da mesma forma ela conduz natural mente a esse aprimoramento. 
A pessoa que emprega seu capital para manter mao-de-obra necessa- 
riamentedeseja emprega-lode maneira a produzir a maior quantidade 
de trabalho possivel. Por isso, ela procura distribuir o trabalho entre 
seus operarios da melhor forma possivel, e procura fornecer-lhes as 
melhores maquinas que ela mesma puder inventar ou comprar. Nor- 
malmente, suas habilidades e capacidades, sob esses dois aspectos, sao 
proporcionais a quantidade de seu capital, ou seja, ao numero de pes- 
soas que tiver condigoes de empregar. Por conseguinte, a quantidade 
de atividades nao somente aumenta em cada pais na medida em que 
aumenta o capital que I he da emprego, mas tambem, em consequencia 
desse aumento, a mesma quantidade de atividades produz uma quan¬ 
tidade muito maior de trabalho. 

Esses sao, de modo geral, os efeitos do aumento do capital sobre 
as atividades e sobre suas forgas produtivas. 

Neste segundo livro procurarei explicar a natureza do capital, 
os efeitos de seu acumulo em capitals de diferentes tipos, e os efeitos 
dos diferentes empregos desses capitals. Este livro esta dividido em 
cinco capitulos. No capitulo I, procurei mostrar quais sao as diversas 
partes ou setores nas quais naturalmente se divide o capital, seja de 
um individuo, seja de uma grande sociedade. No capitulo II procurei 
explicar a natureza e a operagao do dinheiro, considerado como um 
setor especifico do estoque geral da sociedade. O estoque acumulado 
em forma de capital pode ser empregado pela pessoa ao qual pertence, 
ou pode ser emprestado a alguma outra pessoa. Nos capitulos III e IV 
procurei, pois, examinar a maneira como ele opera nas duas situagoes. 
O capitulo V e ultimo trata dos diferentes efeitos que diferentes em¬ 
pregos de capital produzem imediatamente sobre a quantidade de tra¬ 
balho da nagao, e sobre a quantidade da produgao anual da terra e 
do trabalho. 
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Capitulo I 


A Divisao do Capital 


Quando o capital possuido por uma pessoa e suficiente apenas 
para mante-la durante alguns dias ou semanas, raramente ela pensa 
em auferir alguma renda dele. Consome-o da maneira mais economica 
que puder, e procura com seu trabalho adquirir algo com o qual possa 
repo-lo, antes de consumi-lo totalmente. Nesse caso, sua renda deriva 
exdusivamente de seu trabalho. Essa e a condigao da maior parte de 
todos os pobres que trabalham em todos os paises. 

Quando, porem, a pessoa possui capital suficiente para manter-se 
durante meses ou anos, naturalmente procurara auferir uma renda 
da maior parte dele, reservando para seu consumo imediato somente 
o suficiente para manter-se ate que a renda comece a entrar. Seu 
estoque total, portanto, distingue-se em duas partes. A parte que, se- 
gundo espera, Ihe proporcionara a citada renda denomina-se capital. 
A outra parte e a que Ihe garante seu consumo imediato; esta parte 
consiste, primeiro, naquela porgao de seu estoque total originalmente 
reservada para estefim; segundo, em sua renda, auferida dequalquer 
forma, na medida em que entra; ou, terceiro, em coisas que ele havia 
comprado com uma dessas duas em anos anteriores, e que ainda nao 
estao total mente consumidas, tais como: estoque de roupas, mobilia 
domestica, e similares. Em um ou outro desses tres itens consiste o 
estoque que as pessoas normalmente reservam para seu proprio con¬ 
sumo imediato. 

Ha duas maneiras de se empregar um capital, para que ele pro- 
porcione uma renda ou lucro a quern o emprega. 

Primeiro, o capital pode ser empregado para obter, fabricar ou 
comprar bens, evende-los novamente, com lucro. O capital empregado 
desta forma nao gera renda ou lucro a quern o emprega, ja que per- 
manece na posse da pessoa ou conserva a mesma forma. As mercadorias 
do comerciante nao Ihe proporcionam renda alguma nem lucro, en- 
quanto ele nao os vender por dinheiro, e tambem o dinheiro nao Ihe 
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proporciona renda ou lucro, enquanto por sua vez nao for trocado por 
bens. Seu capital continuamente sai dele em uma forma e volta a ele 
de outra; somente mediante essa circulagao ou trocas sucessivas pode 
ele proporcionar-lhe algum lucro. Por isso, esses capitals sao adequa- 
damente denominados de capitals circulantes. 

Em segundo lugar, o capital pode ser empregado no aprimora- 
mento da terra, na compra de maquinas uteis ou instrumentos de 
trabalho, ou em coisas similares que geram uma renda ou lucro sem 
mudar de donos, ou seja, sem circularem ulteriormente. Por isso, tais 
capitais podem com muita propriedade ser chamados de capitais fixos. 

Ocupagoes diferentes exigem porcentagens muito diferentes de 
capital fixo e de capital circulante empregados nelas. 

O capital de um comerciante, por exemplo, e integralmente um 
capital circulante. Ele nao tern necessidadede maquinas ou de instru¬ 
mentos de trabalho, a nao ser que os considere como tais sua Ioja ou 
armazem. 

Uma parte do capital de todo mestre artesao ou manufator deve 
consistir nos instrumentos de seu oficio. Essa parte e muito pequena 
em alguns oficios e muito grande em outros. Um mestre alfaiate nao 
precisa de outros instrumentos senao de certa quantidade de agulhas. 
J a os instrumentos de um mestre sapateiro sao um pouco mais caros 
— embora muito pouco. Os do tecelao sao bem mais caros do que os 
do sapateiro. Entretanto, a maior parte do capital de tais mestres 
artesaos e capital circulante, consistindo nos salarios de seus empre¬ 
gados ou no prego de seus materials, reembolsados com lucro pelo 
preqo do trabalho. 

Em outras ocupagoes, requer-se um capital fixo muito maior. Por 
exemplo, em uma grandefundigao oforno para fundir minerio, a forja, 
a maquina de corte sao instrumentos de trabalho que so podem ser 
implantados com uma despesa muito elevada. Em minas de carvao e 
nas minas de qualquer especie, as maquinas necessarias para extrair 
a agua e para outras finalidades nao rarosaoainda mais dispendiosas. 

A parte do capital doagricultor que e empregada nos instrumen¬ 
tos agricolas constitui capital fixo; e a empregada nos salarios e na 
manutengao de seus empregados e capital circulante. O agricultor au- 
fere lucro do capital fixo, conservando-o em sua propria posse; e do 
capital circulante, gastando-o. O pregoou valor deseu gado empregado 
na agricultura e capital fixo, bem como o dos instrumentos e equipa- 
mentos agricolas; sua manutengao e um capital circulante, da mesma 
forma como a manutengao dos empregados. O agricultor aufere seu 
lucro mantendo o gado empregado na agricultura, como gastando na 
manutengao desse gado. Tanto o preqo como a manutengao do gado 
que e comprado e engordado, nao para trabalho na agricultura mas 
para venda, constituem capital circulante. O agricultor aufere seu lucro 
gastando na compra ena manutengao do gado. Um rebanhodeovelhas 
ou de gado que e comprado, nao para trabalhar na agricultura, nem 
para ser vendido, mas para setirar lucro da la, do leiteeda procriagao 
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do mesmo, constitui um capital fixo. Aufere-se lucro, conservando esses 
rebanhos. A manutengao desse gado e um capital circulante. Aufere-se 
lucro desfazendo-se dele; sendo que ele retorna, juntamente com seu 
proprio lucro e com o lucro do prego total do gado, no prego da la, do 
leite e de novas cabegas. Tambem o valor total das sementes e capital 
fixo. Embora esse capital circulecontinuamenteentreosoloeoceleiro, 
essas sementes nunca mudam de proprietario, e por isso nao se pode 
dizer adequadamente que constituam capital circulante. O agricultor 
aufere lucro das sementes, nao vendendo-as, mas multi pi icando-as. 

O capital geral de um pais ou de uma sociedade e o mesmo que 
a soma do capital de todos seus habitantes ou membros, e por isso se 
divide naturalmente nas mesmas tres partes, e cada uma das quais 
tern uma fungao diferente. 

A primeira e a parte reservada para o consumo imediato da so¬ 
ciedade, sendo que a caracteristica dessa parte consiste em nao gerar 
renda nem lucro. Consiste no capital em alimentos, roupas, mobilias 
domesticas etc. que foram comprados pelos seus consumidores mas 
ainda nao estao totalmente consumidos. Tambem o capital total em 
casas para moradia, existente em um determinado momento do pais, 
faz parte desta primeira porgao. O capital investido em uma casa, se 
esta sedestina a moradia do proprietario, deixa a partir deste momento 
de ser capital, ou seja, deixa de proporcionar renda ao dono. Uma 
moradia como tal nao traz renda alguma a quern mora nela; embora 
sem duvida ela seja extremamente util ao morador, e util da mesma 
forma que Ihe sao a roupa e a mobilia domestica, as quais, porem, 
fazem parte de sua despesa, e nao de sua renda. Se a casa for alugada 
a um inquilino para efeito de renda, ja que a propria casa nada pode 
produzir, o inquilino sempre devera pagar ao proprietario o aluguel, 
tirando-odealguma outra renda, a qual oinquilinoauferira dotrabalho, 
do capital ou da terra. Embora, portanto, uma casa possa proporcionar 
renda a seu proprietario, e consequentemente tenha para ele a fungao 
de capital, nao gera renda alguma para o publico, nem pode ter a 
fungao de capital para este, sendo que uma casa jamais podera au- 
mentar, no minimo que seja, a renda da sociedade como tal. Da mesma 
forma, as roupas e pegas de mobilia as vezes geram renda, cumprindo 
assim a fungao de capital para determinadas pessoas. Em paises em 
quecostuma haver baiIedemascaras, euma ocupagaoalugar mascaras 
e roupas para uma noite. Com frequencia, os tapeceiros alugam pegas 
de mobilia por mes ou por ano. Os donos de casas funerarias alugam 
por dia ou por semana os equipamentos para enterros. Muitas pessoas 
alugam casas mobiliadas, recebendo uma renda nao somente pelo uso 
da casa, mas tambem pelo uso da mobilia. Todavia, a renda conseguida 
deve sempre ser, em ultima analise, obtida de alguma outra fonte de 
renda. De todas as partes do capital, seja de um individuo seja de 
uma sociedade, reservadas para o consumo imediato, a que consiste 
em casas e a que leva mais tempo para ser consumida. Um capital 
em roupas pode durar varios anos, mas um estoque de mobilia pode 
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durar meio seculo ou ate um seculo inteiro; e um capital em casas, 
bem construidas e bem cuidadas, pode durar muitos seculos. Embora, 
porem, leve mais tempo para consumi-las totalmente, durante todo 
este periodo elas continuam constituindo um estoque real reservado 
para oconsumo imediato, tanto quanto as roupasea mobilia domestica. 

A segunda parte na qual se divide o capital geral da sociedade 
e o capital fixo, cuja caracteristica consiste em proporcionar renda ou 
lucro, sem circular ou mudar de proprietario. Ela consiste sobretudo 
nos quatro itens seguintes: 

Primeiro, todas as maquinas uteis e instrumentos que facilitam 
e abreviam o trabalho. 

Segundo, todas as construgoes que constituem meios de renda, 
nao somente para seu proprietario, que as aluga para renda, mas tam- 
bem para a pessoa que as ocupa e paga o aluguel: tais sao, entre 
outras, as lojas, depositos, casas comerciais, sedes de propriedade rural 
com todas as suas construgoes necessarias; alem disso, estabulos, ce- 
leiros etc. Diferem muito das casas para moradia. Sao uma especie de 
instrumentodetrabalho, podendoportantoser classificadas pelomesmo 
criterio. 

Terceiro, as melhorias ou benfeitorias da terra, ou seja, o que se 
investiu rentavelmente em rogar, limpar, drenar, cercar, adubar e co- 
loca-la nas condigoes mais adequadas para amanho e cultura. Uma 
propriedade assim aprimorada pode com todo o direito ser considerada 
sob a mesma luz que as maquinas uteis que facilitam e abreviam o 
trabalho, e mediante as quais um capital circulante igual pode pro¬ 
porcionar uma renda muito maior a quern oemprega. U ma propriedade 
dotada dessas melhorias etao vantajosa como a mais duravel de qual- 
quer dessas maquinas, e frequentemente nao requer outros reparos 
senao a mais rentavel aplicagao de capital do arrendatario empregado 
no cultivo dessa terra. 

Em quarto lugar, as habilidades uteis adquiridas por todos os 
habitantes ou membros da sociedade. A aquisigao dessas habilidades 
para a manutengao de quern as adquiriu durante o periodo de sua 
formagao, estudo ou aprendizagem, sempre custa uma despesa real, 
que constitui um capital fixo e como que encarnado na sua pessoa. 
Assim como essas habilidades fazem parte da fortuna da pessoa, da 
mesma forma fazem parte da sociedade a qual ela pertence. A destreza 
de um trabalhador pode ser enquadrada na mesma categoria que uma 
maquina ou instrumento de trabalho que faciIita eabrevia o trabalho 
e que, embora custe certa despesa, compensa essa despesa com lucro. 

A terceira e ultima das tres partes em que natural mente se divide 
o capital geral da sociedade e o capital circulante, cuja caracteristica 
consiste em proporcionar renda somente circulando ou mudando de 
donos. Tamb4m essa porgao divide-se em quatro partes: 

Primeiro, o dinheiro, por meio do qual se faz a circulagao das 
outras tres, e a distribuigao aos respectivos consumidores; 

Segundo, o estoque de provisoes em poder do agougueiro, do cria- 
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dor de gado, do arrendatario, do comerciante de cereal, do fabricante 
de cerveja etc., e de cuja venda eles esperam auferir um lucro; 

Terceiro, os materials, quer em estado totalmente bruto quer 
mais ou menos manufaturados, para fabricagao de tecidos, mobilias e 
construgoes, que ainda nao se inserem em nenhum desses tres tipos 
mas que permanecem nas maos dos cultivadores, dos manufatureiros 
edos merceeiros, negociantes de fazendas, madeireiros, e marceneiros, 
dos fabricantes de tijolos etc. 

Quarto e ultimo, do trabalho acabado, mas que ainda esta nas 
maos do comerciante ou do manufator, e que ainda nao foi vendido 
ou distribuidoaos respectivosconsumidores, tal comooprodutoacabado 
que frequentemente encontramos pronto nas lojas do ferreiro, do mar- 
ceneiro, do ourives, do joalheiro, do comerciante de porcelana etc. No 
caso, o capital circulante consiste nos suprimentos, nos materials e 
nos produtos acabados de todos os tipos, que estao nas maos de seus 
respectivos negociantes e no dinheiro necessario para faze-los circular 
e distribui-los aos que os utilizarao ou consumirao. 

Dessas quatro partes, tres — os suprimentos, os materials e o 
produto acabado — sao, anualmente ou em periodo mais curto, regu- 
iarmente retiradas do capital circulante, sendo incorporadas ao capital 
fixo ou ao capital reservado para consumo imediato. 

Todo capital fixo deriva original mente de um capital circulante, 
devendo ser continuamente mantido por ele. Todas as maquinas e ins- 
trumentos de trabalho uteis derivam originalmente de um capital cir¬ 
culante, que fornece os materials dos quais sao feitos, bem como a 
manutengao dos trabalhadores que os fabricam. Alem disso, requerem 
um capital da mesma especie para mante-los constantemente em bom 
estado. 

Nenhum capital fixo pode proporcionar renda a nao ser atraves 
de um capital circulante. As maquinas e instrumentos mais uteis de 
trabalho nao produzirao nada sem o capital circulante que assegure 
os materials nos quais sao usados e a manutengao dos empregados. 
A terra, mesmo que devidamente preparada, nao proporcionara ne- 
nhuma renda sem um capital circulante, que mantenha os trabalha¬ 
dores que a cultivam e col hem os produtos. 

O unicoobjetivoefinalidade, tanto do capital fixo como do circulante, 
consiste em manter e aumentar o capital que pode ser reservado para o 
consumo imediato. E esse capital que alimenta, veste e da moradia a 
populagao. A riqueza ou pobreza da populagao depende do suprimento 
abundante ou escasso que esses dois tipos de capital tern condigoes de 
garantir ao capital reservado para o consumo imediato. 

Uma vez que uma parte tao grande do capital circulante e con¬ 
tinuamente retirada dele para ser incorporada aos dois outros setores 
do capital geral da sociedade, epreciso reabastecer continuamente esse 
capital circulante, sob pena de logo deixar ele de existir. Essas fontes 
de abastecimento sao sobretudo tres: a produgao da terra, das mi nas 
e da pesca. Estas tres fontes asseguram suprimentos e materials con- 
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tinuos, dosquaisuma parteedepoistransformada em produtoacabado, 
e atraves dos quais sao repostos os suprimentos, os materials e o pro¬ 
dutoacabado continuamenteretirados do capital circulante. Das minas 
extrai-se tambem o necessario para manter e aumentar aquela parte 
do capital circulante que consiste em dinheiro. Com efeito, embora, no 
curso normal da economia, o dinheiro nao seja, como as outras tres 
partes, necessariamente retirado do capital circulante para ser incor- 
porado aos dois outros setores do capital geral da sociedade, tambem 
ele, como todas as outras coisas, acaba desgastando-se necessariamente, 
e as vezes se perde ou tern que ser exportado — motivo pelo qual 
tambem esta parte do capital circulante precisa ser continuamente rea- 
bastecida com novos suprimentos, embora, sem duvida, muito menores. 

As terras, as minas e a pesca requerem tanto um capital fixo 
como um capital circulante para explora-las; sendo que a sua produgao 
repoe com lucro nao somente esses dois tipos de capital, mas todos os 
demais existentes na sociedade. Assim, o arrendatario repoe anual- 
mente ao manufator os mantimentos que este consumiu e os materials 
que ele processou no ano anterior; e o manufator repoe ao arrendatario 
o produto acabado que este gastou no mesmo periodo. Este e o inter- 
cambio real anualmenteefetuadoentreessas duas categorias de pessoa, 
embora seja raro acontecer que o produto natural bruto do agricultor 
e o produto manufaturado do manufator sejam trocados diretamente 
um pelo outro, ja que muito raramente acontece que o agricultor venda 
seus cereais e seu gado, seu fio de linha e sua la exatamente a mesma 
pessoa da qual compra os tecidos, a mobilia e os instrumentos de que 
necessita. Elevendesua produgao bruta por dinheiro, com oqual pode 
entao comprar, onde for possivel, os produtos manufaturados de que 
carece. A terra ate repoe, ao menos em parte, os capitals com os quais 
sao exploradas a pesca e as minas. E a produgao da terra que tira o 
peixe das aguas; e e a produgao da superficie da terra que extrai os 
minerals de suas entranhas. 

A produgao da terra, das minas eda pesca, quandosua fertilidade 
natural for igual, e proporcional a extensao e a aplicagao adequada 
dos capitals nelas empregados. Quando os capitals sao iguais e sua 
aplicagao tambem e igual, a produgao das tres e proporcional a sua 
fertilidade natural. 

Em todos os paises onde houver uma seguranga razoavel, toda 
pessoa de bom senso procurara empregar todoocapital sob seu controle, 
para desfruta-lo atualmente ou para auferir dele um lucro no futuro. 
Se for empregado para uma satisfagao imediata, temos um capital 
reservado para o consumo imediato. Se o empregar em fungao de um 
lucro futuro, este capital devera proporcionar o referido lucro perma- 
necendo com o dono ou procurando outras maos. No primeiro caso sera 
um capital fixo, no segundo, um capital circulante. Num pais onde 
houver toleravel seguranga, insensata seria a pessoa que nao empre- 
gasse todo o capital sob seu controle — quer se trate de capital de 
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sua propriedade ou de capital emprestado de terceiros — de uma das 
tres maneiras assinaladas. 

Com efeito, nesses paises desafortunados, onde as pessoas estao 
continuamente expostas a violencia de seus superiores, estas muitas 
vezes escondem grande parte de seu capital, a fim de te-lo sempre a 
mao para leva-lo a algum lugar seguro, em caso de serem ameagadas 
por algum desses infortunios aos quais se sentem continuamente ex¬ 
postas. Pelo que se conta, essa e uma situagao que costuma ocorrer 
na Turquia, no Industao e, como acredito, na maior parte dos paises 
da Asia. Parece tambem ter sido uma pratica comum entre os nossos 
antepassados, durante a epoca de violencia dos governos feudais. Na- 
quela epoca, considerava-se um tesouro descoberto e ainda sem dono 
como uma parte relevante da renda dos maiores soberanos da Europa. 
Consistia em tesouros escondidos na terra e em relagao aos quais nin- 
guem podia alegar direitos. Naquela epoca, dava-setanta importancia 
a esses tesouros, que se considerava pertencerem sempre ao soberano, 
naocabendodireito nem a quern os descobrisse nem aoseu proprietary, 
a nao ser que na escritura constasse uma clausula expressa que ga- 
rantisse a este ultimo tal direito. Colocavam-se esses tesouros em pe 
de igualdade com as minas de ouro e prata, as quais, salvo em casos 
de uma clausula expressa na escritura, nunca se supunha pertencer 
a concessao geral das terras — embora as minas de chumbo, cobre, 
estanho e carvao o estivessem, por serem coisas de menor valor. 
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Capitulo II 


O Dinheiro Considerado Como um Setor Especifico 
do Capital Geral da Sociedade, ou seja, a Despesa 
da Manuten^ao do Capital Nacional 


No Livro Primeiro, mostrei que o prego da maior parte das mer- 
cadorias se decompoe em tres elementos, sendo que o primeiro paga 
os salaries do trabalho, o segundo paga os lucros do capital e o terceiro 
paga a renda da terra utilizada para produzi-las e coloca-las no mer- 
cado. Mostrei, outrossim, que ha algumas mercadorias cujo prego se 
compoe somente de dois elementos, os sa lari os de mao-de-obra e os 
lucros do capital; e algumas pouquissimas, nas quais consiste apenas 
em um, os salaries da mao-de-obra. Finalmente, mostrei que o prego 
de cada mercadoria necessariamente se compoe de um ou outro desses 
elementos, ou dos tres simultaneamente, sendo que a parte que nao 
vai para a renda da terra nem para os salarios necessariamente cons- 
titui lucro para alguem. 

Observei que, sendo isso o que acontece com respeito a cada 
mercadoria considerada isoladamente, deveocorrer o mesmoem relagao 
a todas as mercadorias que compoem a produgao anual total da terra 
eda mao-de-obra de cada pais, considerada noconjunto. O prego total 
do valor de troca dessa produgao anual deve decompor-se nessas mes- 
mas tres partes, sendo distribuido entre os diversos habitantes do pais 
como salarios deseu trabalho, como lucro de seu capital ou como renda 
de sua terra. 

Mas, embora o valor total da produgao anual da terra e do tra¬ 
balho de cada pais esteja assim dividido entre os diversos habitantes 
e constitua uma renda para eles, assim como na renda de uma pro- 
priedade privada distinguimos entre a renda bruta da terra e a renda 
liquida da terra, da mesma forma ocorre com a renda de todos os 
habitantes de um pais. 

A renda bruta da terra de uma propriedade privada engloba tudo 
o que e pago pelo arrendatario; a renda liquida da terra, o que resta 


295 



OS ECONOMISTAS 


para o proprietaries da terra, aposdeduzir as despesas administrativas, 
os reparos e todos os demais encargos necessarios: ou seja, aquilo que, 
sem prejudicar a sua propriedade, ele pode incorporar ao seu capital 
reservado para o consumo imediato, ou gastar em sua mesa, em seus 
pertences, nos acessorios de sua casa e sua mobilia, em seus diverti¬ 
mentos e lazeres particulares. Sua riqueza real e proporcional nao a 
sua renda bruta, mas a sua renda liquida da terra. 

A renda bruta de todos os habitantes de um grande pais com- 
preende a produgao anual total de sua terra e de seu trabalho; a renda 
liquida engloba oque Ihes resta livre, aposdeduzir a despesa necessaria 
a manutengao: primeiro, seu capital fixo; segundo, seu capital circu- 
lante; ou seja, aquilo que, sem interferir em seu capital, conseguem 
incorporar a seu capital reservado para consumo imediato, ou gastar 
em sua subsistence, em suas comodidades e divertimentos. Tambem 
aqui, sua riqueza real esta em proporgao a sua renda liquida, e nao 
a sua renda bruta. 

E evidente que o total de despesas necessarias para manter o 
capital fixo deve ser excluido da renda liquida da sociedade. J amais 
podem fazer parte dessa renda liquida os materials necessarios para 
suas maquinas uteis eseus instrumentos de trabalho, suas construgoes 
etc., nem o produto do trabalho necessario para processar esses ma¬ 
terials. O prego dessa mao-de-obra pode fazer parte da renda liquida, 
ja que os trabalhadores assim empregados podem incorporar o valor 
total deseussalariosemseu capital reservado para o con sumo imediato. 
Mas em outros tipos de trabalho, tanto seu prego como seu produto 
vao para esse capital: o prego, para o capital dos trabalhadores, e o 
produto, para o capital de outras pessoas, cuja manutengao, comodi¬ 
dades e divertimentos sao aumentados pelo trabalho desses empregados. 

O proposito do capital fixo e aumentar as forgas produtivas do 
trabalho, ou possibilitar queo mesmo numero detrabalhadores execute 
uma quantidade muito maior de trabalho. Em uma propriedade em 
quetodas as construgoes necessarias, cercas, escoadouros, comunicagoes 
etc. estao na mais perfeita ordem, o mesmo numero de trabalhadores 
e o mesmo numero de cabegas de gado utilizadas na agricultura darao 
uma produgao muito maior do que em uma propriedade da mesma 
extensaoecomsoloda mesma quaiidade, destituida dessas benfeitorias. 
Nas manufaturas, o mesmo numero de trabalhadores, utilizando as 
melhores maquinas, processarao uma quantidade muito maior de bens 
do que se os instrumentos de trabalho for em menos perfeitos. A despesa 
adequadamente investida em um capital fixo de qualquer especiesem- 
pre e reembolsada com grande lucro, e acrescenta a produgao anual 
um valor muito superior aquele representado pela manutengao dessas 
melhorias. Essa manutengao, porem, ainda exige certa porgao dessa 
produgao. Certa quantidade de materials, eotrabalhodecerto numero 
de operarios, os quais poderiam ter sido empregados imediatamente 
para aumentar o alimento, a roupa e moradia, a subsistence e os 
artigos uteis a sociedade, sao dessa forma desviados para outro em- 


296 



ADAM SMITH 


prego, sem duvida altamente vantajoso, mas diferente daquele. E por 
essa razao que se considera sempre como vantajosas para toda a so- 
ciedade todas essas melhorias mecanicas que possibilitam ao mesmo 
numero de operarios executar com maquinas mais baratas e mais sim¬ 
ples uma quantidade de trabalho igual a que se costumava executar 
antes. Certa quantidade de materials e o trabalho de certo numero de 
operarios, que antes eram empregados para manter maquinas mais 
complexas e mais caras, podem ser aplicados depois para aumentar a 
quantidade de trabalho que somente essas ou outras maquinas podem 
produzir. O empresario de alguma grande manufatura, que emprega 
uma quantia de mil por ano para manter sua maquinaria, se puder 
reduzir essa despesa a quinhentos, naturalmente empregara os outros 
quinhentos para comprar uma quantidade adicional de materials a 
serem processados por um numero maior de operarios. Portanto, a 
quantidade de trabalho que somente suas maquinas foram capazes de 
executar, sera natural mente aumentada, ecom isso aumentarao todas 
as vantagens e conveniences que a sociedade podeauferir desse trabalho. 

A despesa necessaria para manter o capital fixo em um grande 
pais podecom muita propriedade ser comparada a despesa necessaria 
para reparos em uma propriedade privada. A despesa dos reparos pode 
muitas vezes ser necessaria para manter a produgao da propriedade, 
e consequentemente tanto a renda bruta da terra como a renda liquida 
dodonoda terra. Se, porem, essa despesa puder ser diminuida mediante 
uma administragao mais adequada, sem acarretar nenhuma redugao 
da produgao, a renda bruta da terra permanece no mini mo igual ao 
que era antes, ea renda liquida da terra necessariamente aumentara. 

Embora a despesa total de manutengao do capital fixo necessa- 
riamentedeva ser excluida da renda liquida da sociedade, naoacontece 
o mesmo com a despesa necessaria para manter o capital circulante. 
Dos quatro elementos que compoem esse capital — o dinheiro, os su- 
primentos, os materials, o produto acabado — os tres ultimos, como 
ja observei, sao normalmente retirados do capital circulante e incor- 
porados ao capital fixo da sociedade ou a seu capital reservado para 
o consumo imediato. Toda porgao desses bens de consumo, que nao 
for empregada na manutengao do capital circulante, vai para o capital 
da sociedade, constituindo uma parte da renda liquida desta. Portanto, 
a manutengao desses tres componentes do capital circulante nao retira 
da renda liquida da sociedade nenhuma porgao da produgao anual, 
alem do que e necessario para manter o capital fixo. 

Sob esse aspecto, o capital circulante deuma sociedadeediferente 
do de um individuo. Em se tratando do capital circulante de um in¬ 
dividuo, esta total mente excluida a possibilidade dele fazer parte da 
sua renda liquida, a qual deve consistir unicamente no lucro auferido 
pelo individuo. Embora ocapital circulantedecada individuoconstitua 
uma parte do capital circulante da sociedade a qual pertence, nem por 
isso esta totalmente excluido que possa fazer parte tambem da renda 
liquida da sociedade. Embora de forma alguma seja necessario incor- 
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porar todos os bens existentes na Ioja de um comercianteaoseu proprio 
capital reservado para consumo imediato, podem ser incorporados ao 
capital deoutras pessoas, as quais, com uma renda auferida deoutros 
fundos, podem regularmente repor ao comerciante o valor dos bens, 
juntamentecom o lucro, sem gerar nenhuma diminuigao de seu capital 
ou do del as. 

O dinheiro, portanto, e o unico componente do capital circulante 
de uma sociedade, cuja manutengao podeacarretar alguma diminuigao 
na renda liquida da mesma. 

O capital fixo, e aquela parte do capital circulante que consiste 
em dinheiro, assemelham-se muito entre si, no que tange a maneira 
de afetarem a renda da sociedade. 

Primeiramente: assim como aquelas maquinas e instrumentos 
detrabalhoetc. exigemcerta despesa, primeiropara serem implantadas 
e depois para serem mantidas — despesas essas que, embora fagam 
parte da renda bruta da sociedade, representam dedugoes de sua renda 
liquida — da mesma forma o capital em dinheiro que circula em cada 
pais exige necessariamente certa despesa, primeiro para ser recolhido 
edepois para ser mantido— despesas essas que, analogamente, embora 
representem uma parte da renda bruta da sociedade, representam de¬ 
dugoes da renda liquida da mesma. Certa quantidade de materials 
muito valiosos, ouro e prata, e de mao-de-obra muito rara em vez de 
aumentarem o capital reservado para consumo imediato, os bens ne- 
cessarios para a subsistence, as comodidades e os divertimentos dos 
individuos, sao empregados para manter esse grande mas dispendioso 
instrumentodecomercio, atravesdoqual sedistribuema cada individuo 
da sociedade, na proporgao adequada, os bens necessarios para sua 
subsistence, suas comodidades e seus divertimentos. 

Em segundo lugar, assim como as maquinas e instrumentos de 
trabalho etc. que compoem o capital fixo de um individuo e de uma 
sociedade e naofazem parte nem da renda bruta nem da renda liquida 
do individuo nem da sociedade, da mesma forma o dinheiro, atraves 
do qual toda a renda da sociedade e regularmente distribuida a cada 
um de seus membros, nao faz parte dessa renda. A grande engrenagem 
da circulagaoetotalmentediferentedos bensqueessa roda faz circular. 
A renda da sociedade consiste integralmente nesses bens, e nao na 
engrenagem que os faz circular. Aocomputar a renda bruta ou a renda 
liquida deuma sociedade, devemos semprededuzir da circulagaoanual 
total de dinheiro e de bens o valor total do dinheiro, sendo que nem 
sequer um ceitil podefazer parte da renda bruta ou da renda liquida 
da sociedade. 

Somente a ambiguidade da linguagem pode fazer com que essa 
proposigao parega duvidosa ou paradoxal. Se devidamente explicada e 
compreendida, a proposigao quase se evidencia por si mesma. 

Quando falamos de determinada soma de dinheiro, as vezes nao 
entendemos outra coisa senao as pegas metalicas de que ela se compoe; 
e as vezes incluimos no significado alguma referenda obscura aos bens 
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que podemos obter em troca dele, ou ao poder de compra que a posse 
dodinheiro nos da. Assim, quandodizemosqueodinheiroem circulagao 
na Inglaterra foi calculadoem 18 milhoes, tencionamos apenas expres- 
sar a soma ou montante de pegas metal icas que alguns autores con- 
sideraram, ou antes supuseram, circular nesse pais. Mas quando di- 
zemos que um homem vale 50 ou 100 libras por ano, entendemos 
geralmente expressar nao somente o montante de pegas metalicas que 
I he sao pagas anualmente, mas tambem o valor dos bens que ele pode 
anualmente comprar ou consumir. Costumamos geralmente constatar 
qual e ou deve ser seu padrao de vida, ou a quantidade e a qualidade 
dos bens necessarios e dos confortos que ele pode adequadamente se 
permitir. 

Quando, ao falar de uma quantia especifica de dinheiro, tencio¬ 
namos expressar nao somente a soma de pegas metalicas de que se 
compoe esta quantia, mas tambem induir no seu significado alguma 
referenda indefinida aos bens que se pode obter em troca da referida 
soma, a riqueza ou renda que nesse caso a soma de dinheiro exprime 
e igual somente a um desses dois valores designados, com alguma 
ambiguidade, pelo mesmo termo: nesse caso, o termo dinheiro designa 
mais adequadamente o segundo sentido, isto e, o valor do dinheiro, 
do que propriamente o dinheiro em si mesmo. 

Assim, se a pensao semanal de determinada pessoa for de um 
guineu, ela pode, no decurso da semana, comprar com essa soma certa 
quantidade de coisas necessarias e de confortos, alem de lazeres. Con- 
forme essa quantidade for grande ou pequena, sua riqueza real, sua 
renda semanal real sera grande ou pequena. Sua renda semanal cer- 
tamente nao e igual ao guineu e aquilo que com o guineu ela pode 
comprar, mas e igual somente a um desses dois valores iguais: mais 
adequadamente ao segundo do que ao primeiro, ou seja, mais adequa¬ 
damente ao valor de um guineu do que ao guineu em si mesmo. 

Se a pensao dessa pessoa I he fosse paga, nao em ouro, mas em 
um vale semanal de um guineu, sua renda certamente nao consistiria 
propriamente em um pedago de papel, mas antes naquilo que a pessoa 
poderia comprar com isso. Um guineu pode ser considerado como uma 
nota de credito, equivalente a certa quantidade de bens necessarios e 
de confortos que a pessoa pode emitir contra todos os comerciantes da 
regiao. A renda da pessoa a quern se paga esse guineu nao consiste 
propriamente numa pega de ouro, mas antes naquilo que ela pode 
comprar com essa moeda, ou naquilo que a pessoa pode obter em troca 
da moeda. Se a moeda nao pudesse ser trocada por nada, como seria 
o caso de uma nota de credito emitida por alguem em bancarrota, nao 
teria mais valor do que o pedago de papel mais inutil. 

Analogamente, embora a renda semanal ou anual de todos os 
diversos habitantes de um pais possa ser-lhes — e com frequencia e 
realmente— paga em dinheiro, sua riqueza real, a renda real, semanal 
ou anual de todos eles considerados em conjunto sera sempre grande 
ou pequena, conformefor grande ou pequena em proporgao a quantidade 
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de bens de consumo que todos eles tern condigoes de comprar com 
esse dinheiro. Evidentemente, a renda total de todos eles tornados 
em conjunto nao e igual ao dinheiro e aos bens de consumo, mas 
somente a um desses dois valores: mais propriamente ao segundo do 
que ao primeiro. 

Por isso, embora com frequencia expressemos a renda de uma 
pessoa pelas pegas metalicas que Ihe sao pagas anualmente, isso acon- 
tece porque o montante dessas pegas determina a extensao de seu 
poder decompra, ou de valor dos bens que ela podepermitir-seconsumir 
anualmente. Consideramos ainda que a renda da pessoa consiste nesse 
poder de compra ou de consumo, e nao nas peqas que representam 
esse poder. 

Mas, se isso e suficientemente evidente com respeito a um indi- 
viduo, mais evidente ainda e no tocante a uma sociedade. O montante 
de pegas metalicas anualmente pago a um individuo e muitas vezes 
exatamente igual a sua renda, e por isso constitui a expressao mais 
concisa e mais adequada do valor dessa renda. Mas o montante de 
pegas metalicas que circula em uma sociedade nunca pode ser igual 
a renda de todos os seus membros. J a que o mesmo guineu que paga 
a pensao semanal de uma pessoa hoje pode pagar a pensao semanal 
de outra pessoa amanha, e a de uma terceira depois de amanha, o 
montante de pegas metalicas que circulam anualmente em qualquer 
pais tera sempre muito menos valor do que a soma de todas as pensoes 
em dinheiro pagas anualmente aos cidadaos. Mas, o poder de compra, 
ou os bens que se pode sucessivamente comprar com o total dessas 
pensoes em dinheiro, quando sao pagas sucessivamente, sempre tera 
exatamente o mesmo valor que o dessas pensoes, como sera tambem 
igual a renda das diversas pessoas as quais as pensoes sao pagas. 
Essa renda, portanto, nao pode consistir nessas peqas metalicas, cujo 
montante e tao inferior ao valor das pensoes; consistira, sim, no poder 
de compra, nos bens que se pode sucessivamente comprar com elas, 
ao circularem de mao em mao. 

O dinheiro, portanto, a grande roda da circulagao, o grande ins¬ 
trument do comercio, como todos os outros instrumentos de comercio, 
embora constitua uma parte, e parte muito importante do capital, nao 
faz parte da renda da sociedade a qual pertence; e embora as pegas 
metalicas que compoem o dinheiro distribuam, no curso de sua circu- 
lagao anual, a cada pessoa a renda que adequadamente Ihe pertence, 
elas mesmas nao fazem parte da citada renda. 

Em terceiro lugar, finalmente, as maquinas e instrumentos de 
trabalhoetc. que compoem o capital fixo, apresentam outra semelhanga 
com a parte do capital circulante que consiste em dinheiro: assim como 
toda economia de despesas que se fizerem na implantagao e na ma- 
nutenqao das citadas maquinas, desde que nao sejam reduzidas as 
forgas produtivas dotrabalho, constitui uma melhoria da renda liquida 
da sociedade, da mesma forma, toda economia de despesas de col eta 
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ede manutengao da parte do capital circulantequeconsisteem dinheiro 
representa uma melhoria exatamente do mesmo tipo. 

E suficientemente obvio — e isso ja foi explicado, em parte — 
de que modo toda a economia de despesas feita na manutengao do 
capital fixo significa um aumento da renda liquida da sociedade. O 
capital total do empresario de qualquer setor de trabalho divide-se 
necessariamente entre seu capital fixo e seu capital circulante. En- 
quanto seu capital total permanecer o mesmo, quanto menor for um 
dos dois capitais, tanto maior sera necessariamente o outro. E o capital 
circulante que fornece os materials e os salarios do trabalho e movi- 
menta a industria. Por conseguinte, toda economia feita nas despesas 
de manutengao do capital fixo, que nao diminua as forgas produtivas 
do trabalho, deve necessariamente aumentar o fundo que movimenta 
a industria e, consequentemente, a produgao anual da terra eda mao- 
de-obra, a renda real de cada sociedade. 

A substituigao do dinheiro em moeda de ouro e prata por papel- 
moeda substitui um instrumento muito dispendioso de comercio por 
outro muito mais barato e as vezes igualmente adequado. A circulagao 
do dinheiro passa a ser feita atraves de uma nova roda, cuja implan- 
tagao e manutengao custam menos do que a antiga. De que maneira 
isso se faz, e de que modo essa transformagao tende a aumentar ou 
a renda bruta ou a renda liquida da sociedade, eis um ponto nao to- 
talmente evidente, e que portanto exige explicagao mais detalhada. 

Ha varios tipos diferentes de papel-moeda; entretanto, as notas 
em circulagao, dos bancos e banqueiros, sao o tipo mais conhecido e 
que parece mais adequado para essa finalidade. 

Quando a populagao de determinado pais tern tal confianga na 
fortuna, na probidade e na prudencia de determinado banqueiro, a 
ponto de acreditar que ele esta sempre pronto a pagar, quando solici- 
tado, as notas promissorias de sua emissao, que Ihes foram apresen- 
tadas, essas notas passam a ter a mesma aceitagao que as moedas de 
ouroou prata, devidoa confianga quesetemdequea qualquer momento 
elas podem ser trocadas por dinheiro. 

Suponhamos que determi nado banquei ro empreste a seus cl ientes 
suas proprias notas promissorias, digamos, ate ao valor de 100 mil 
libras. Uma vez que essas notas atendem a todos os objetivos do di¬ 
nheiro, seus devedores Ihe pagam os mesmosjuros comoseo banqueiro 
Ihes tivesse emprestado esse montante em dinheiro. Esses juros cons- 
tituem a fonte de seu ganho. Embora algumas dessas notas retornem 
continuamente ao banqueiro como pagamento, parte delas continua a 
circular por meseseanos sucessivos. Embora, portanto, elegeralmente 
tenha em circulagao notas ate ao valor de 100 mil libras, o montante 
de 20 mil libras em ouro e prata pode, muitas vezes, constituir a pro- 
visao suficiente para atender as demandas ocasionais. Por essa ope- 
ragao, portanto, 20 mil libras esterlinas em ouro e prata cumprem 
todas as fungoes que, de outra forma, poderiam ter sido cumpridas 
por 100 mil libras. Com as notas promissorias do banqueiro, no valor 
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total de 100 mil libras, e possivel efetuar as mesmas trocas, podendo-se 
fazer circular edistribuir entreseusconsumidores especificosa mesma 
quantidade de bens de consumo que se faria circular e se distribuiria 
com 100 mil libras em ouro e prata. Com isso pode-se poupar a cir¬ 
culagao de 80 mil libras de ouro e prata no pais. E se ao mesmo tempo 
outros bancos e banqueiros fizerem coisa semelhante, toda a circulagao 
de bens no pais pode ser efetuada com apenas 1/5 do montante de 
ouro e prata que de outra forma se exigiria. 

Suponhamos, por exemplo, que o total da moeda circulante de 
determinado pais, em um dado momento, seja de 1 milhao de libras 
esterlinas, soma esta suficiente para fazer circular o total da produgao 
anual da terra e da mao-de-obra do respectivo pais. Suponhamos tam- 
bem que, algum tempo depois, diversos bancos e banqueiros emitam 
notas promissorias, pagaveis ao portador, ate ao valor de 1 milhao, 
mantendo em seus diversos cofres uma reserva de 200 mil libras em 
ouro e prata para atender a demandas ocasionais. Portanto, perma- 
neceriam em circulagao 800 mil libras em ouro e prata, e 1 milhao de 
notas bancarias, ou seja, um total de 1,8 milhao de libras. Mas a 
produgao anual da terra eda mao-de-obra do pais exigira antes apenas 
1 milhao de libras para faze-la circular e a distribuir a seus consumi- 
dores especificos e essa produgao anual nao podia ser imediatamente 
aumentada por aquelas operagoes bancarias. Portanto, depois das ci- 
tadas operagoes bancarias, sera suficiente 1 milhao pra fazer circular 
essa produgao. Sendo exatamente os mesmos que antes os bens a serem 
comprados e vendidos, sera suficiente a mesma quantidade dedinheiro 
para compra-los e vende-los. O canal de circulagao — se me for per- 
mitido usar essa expressao — permanecera exatamente o mesmo que 
antes. Supusemos que 1 milhao e suficiente para encher o canal. Tudo 
que, portanto, seja langado no canal, alem dessa soma, nao podera 
deslizar nele, vindo a transbordar. Coloca-se agora nesse canal 1,8 
milhao de libras. Portanto, 800 mil I i bras esterlinasdevem transbordar, 
ja que esta soma esta alem do que pode ser empregado na circulagao 
deste pais. Todavia, embora esta soma excedente nao possa ser em- 
pregada na circulagao do pais, ela e muito valiosa para que se possa 
deixa-la ociosa. Esta soma sera, portanto, enviada ao exterior, a procura 
de uma aplicagao rentavel que nao e possivel no pais. Mas nao se pode 
enviar papel ao exterior, pois ele nao sera recebido em pagamentos 
comuns normais, devido a distancia dos bancos emissores e do pais 
no qual o pagamento pode ser cobrado por lei. Enviar-se-ao portanto 
ouro e prata, no montante de 800 mil libras, ao exterior e o canal da 
circulagao interna permanecera cheio com 1 milhao de dinheiro em 
papel, em lugar do 1 milhao daqueles metaisqueoenchiamanteriormente. 

E mbora essa quantidade tao grande de ouro e prata seja enviada 
ao exterior, nao devemos imaginar que o seja de graga, ou que os 
proprietaries deem essa quantia de presente a outras nagoes. Troca- 
ia-ao por bens do exterior, deste ou daquele tipo, a fim de suprir o 
consumo de algum outro pais ou do seu proprio. 
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Se empregarem essa remessa comprando mercadorias em um 
pais estrangeiro, a fim de suprir o consumo de outro pais, ou seja, no 
que se denomina comercio de transporte, qualquer lucro que aufiram 
sera um acrescimo a renda liquida de seu proprio pais. E como um 
novofundo, criado para desenvolver uma nova atividade comercial; no 
comercio interno, as transagoes serao efetuadas com papel-moeda, sen- 
do o ouro e a prata convertidos em um fundo para este novo tipo de 
comercio. 

Se o dinheiro enviado ao exterior for empregado para comprar 
bens estrangeiros destinados ao consumo interno, os proprietaries do 
dinheiro exportado poderao: primeiro, comprar bens suscetiveis de se- 
rem consumidos por pessoas ociosas que nao produzem nada, tais como 
vinhos estrangeiros, sedas estrangeiras etc.; ou, entao, poderao comprar 
um estoque adicional de materials, ferramentas e provisoes a fim de 
manter e empregar um numero adicional de pessoas operosas, que 
reproduzem, com lucro, o valor de seu consumo anual. 

Na medida em que o dinheiro exportado e utilizado da primeira 
forma, ele promove esbanjamento, aumenta a despesa e o consumo 
sem aumentar a produgao ou sem criar qualquer fundo permanente 
para custear essa despesa, o que e, sob todos os aspectos, prejudicial 
a sociedade. 

Na medida em que o dinheiro for empregado da segunda maneira, 
promove o trabalho e, embora faga aumentar o consumo da sociedade, 
gera um fundo permanente para custear esse consumo, ja que as pessoas 
que consomem, no caso, reproduzem, com lucro, o valor total de seu con¬ 
sumo anual. A renda bruta da sociedade, a produgao anual de sua terra 
edesua mao-de-obra e aumentada pelo valor total queotrabalhodaqueles 
trabalhadores acrescenta aos materials com que eles lidam; e a renda 
liquida e aumentada pelo que sobra desse valor, apos deduzir o que e 
necessario para as ferramentas e instrumentos de sua profissao. 

Parece nao somente provavel mas quase inevitavel que a maior 
parte do ouro e da prata que, por forga das citadas operagoes bancarias, 
e enviada ao exterior, seja empregada para comprar bens estrangeiros 
para o consumo interno. Embora certas pessoas as vezes possam au¬ 
mentar sua despesa consideravelmente apesar de nao aumentar em 
nada sua renda, podemos estar certos de que nenhuma classe ou ca- 
tegoria de pessoas faz isso pois, embora os principios da prudencia 
comum nem sempre dirijam a conduta de cada individuo, sempre in- 
fluenciam a conduta da maioria dos membros de cada classe ou cate- 
goria. Mas a renda das pessoas ociosas, consideradas como uma classe 
ou categoria, nao pode ser aumentada, o mini mo que seja, por essas 
operagoes bancarias. Por isso, sua despesa em geral nao pode ser muito 
aumentada por elas, embora a de alguns poucos individuos dentre eles 
o possa e, na realidade, as vezes o seja. Portanto, sendo a mesma ou 
quase a mesma que antes a procura de bens importados por parte das 
pessoas ociosas, eprovavel que uma pequena parte do dinheiro enviado 
ao exterior, por forga das operagoes bancarias, destinada a comprar 
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bens estrangeiros para o consumo interno, seja suscetivel de ser em- 
pregada para comprar artigos de consumo para a classe dos ociosos. 
A maior parte sera naturalmente utilizada para a manutengao e di- 
namizagao do trabalho, e nao para manter a ociosidade. 

Aocomputarmosa quantidadedetrabalhoqueocapital circulante 
de uma sociedade pode empregar, devemos sempre levar em conta 
apenas aquelas partes do mesmo que consistem em mantimentos, ma¬ 
terials e servigo acabado; a outra parte, consistente em dinheiro, e que 
serve somente para fazer circular as tres primeiras, deve sempre ser 
deduzida. Para movimentar a industria, requerem-se tres coisas: ma¬ 
terials com que trabalhar, instrumentos de trabalho e salarios ou re- 
muneragao em fungao dos quais se executa o trabalho. O dinheiro nao 
constitui material a ser trabalhado, nem instrumento de trabalho: e 
embora os salarios do operario geralmente sejam pagos em dinheiro, 
sua renda real, como a de todas as outras pessoas, nao consiste no 
dinheiro, mas no valor do dinheiro; nao consiste nas pegas metalicas, 
mas naquilo que com el as se pode comprar. 

Evidentemente, a quantidade de trabalho que um capital pode 
empregar deve ser igual aonumerodeoperariosaos quais podefornecer 
materials, instrumentos e uma remuneragao condigna com a natureza 
do servigo. O dinheiro pode ser necessario para comprar os materials 
e os instrumentos do trabalho, bem como a manutengao dos trabalha- 
dores. Mas a quantidade de trabalho que o capital total pode empregar 
certamente nao e igual ao dinheiro que compra, aos materials, instru¬ 
mentos e salarios comprados com o dinheiro; e igual somente a um 
ou outro desses dois valores e ao ultimo mais adequadamente do que 
ao primeiro. 

Quando se substitui o dinheiro em ouro e prata pelo dinheiro 
em papel, a quantidade de materials, ferramentas e manutengao da 
mao-de-obra que o total do capital circulante pode suprir deve ser 
aumentada pelo valor total do ouro e prata que antes costumavam ser 
empregados para compra-los. O valor total da grande roda decirculagao 
edistribuigaoeacrescidoaos bens que circulam e sao distribuidos pelo 
dinheiro. Ate certo ponto a operagao assemelha-se a do empresario de 
uma grande organizagao de trabalho, o qual, em consequencia de al- 
guma melhoria ou aperfeigoamento mecanico, elimina suas maquinas 
velhas e acrescenta a diferenga entre o prego delas e o das maquinas 
novas ao seu capital circulante ao fundo atraves do qual compra ma¬ 
terials e paga salarios a seus trabalhadores. 

Talvezseja impossivel determinar qual a proporgao que o dinheiro 
circulante de qualquer pais tern com o valor total da produgao anual 
que e posta em circulagao por esse capital. Segundo diversos autores, 
esta proporgao tern sido calculada em 1/5, 1/10, 1/20 e 1/30 daquele 
valor. Mas, por pequena que seja a proporgao que o dinheiro em cir¬ 
culagao possa ter com o valor total da produgao anual, ja que somente 
uma parte e muitas vezes somente uma pequena parte dessa produgao 
e destinada a manutengao do trabalho, o dinheiro deve sempre repre- 
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sentar uma porcentagem consideravel em relagaoa essa parte. Quando, 
portanto, em virtude da entrada em vigor do papel-moeda, o ouro e a 
prata necessaries para a drculagao sao reduzidos a talvez 1/5 da quan- 
tidade anterior, se for acrescentado o valor de apenas a maior parte dos 
outros 4/5 aos fundos destinados a manutengao da industria, deve cons- 
tituir um acrescimo bastante consideravel a quantidade desse trabalho 
e, consequentemente, ao valor da produgao anual da terra e do trabalho. 

Uma operagao desse tipo foi efetuada, no decorrer dos ultimas 
20 ou 30 anos, na Escocia, pela implantagao de novas sociedades ban¬ 
carias em quase todas as cidades de porte e ate mesmo em algumas 
aldeias do interior. Os efeitos dessa operagao foram exatamente os 
acima descritos. Os negocios do pais sao quase inteiramente efetuados 
com notas de emissao dessas sociedades bancarias, notas essas com 
as quais se costuma fazer compras e pagamentos de todos os tipos. A 
prata aparece muito raramente, a nao ser como troca de uma nota 
bancaria de20xelins, eoouroainda mais raramente. Embora a conduta 
dessas sociedades bancarias nao tenha sidototalmentecorreta, exigindo 
ate uma lei do Parlamento para regulamenta-la, eevidente, noentanto, 
que o pais hauriu grandes beneficios dessas operagoes. Ouvi contar 
que o comercio da cidade de Glasgow duplicou em aproximadamente 
15 anos, depoisda implantagao dos bancos; e que o comercio da Escocia 
mais que quadruplicou desde a implantagao dos dois bancos oficiais 
de Edimburgo, dos quais um, denominado The Bank of Scotland, foi 
criado por lei do Parlamento em 1695; o outro, chamado The Royal 
Bank, foi criado por decreto regio de 1727. Nao me e dado saber com 
certeza se o comercio, seja na Escocia em geral, seja na cidade de 
Glasgow em especial, aumentou realmente tanto, durante um periodo 
tao breve. Se o crescimento foi dessa ordem, parece-me que o efeito e 
muito grande para poder ser atribuido exclusivamente a essa causa. 
Que o comercio e a industria da Escocia aumentaram muito durante 
o citado periodo, e que os bancos contribuiram muito para que isso 
ocorresse, eis um fato incontestavel. 

O valor do dinheiro em prata que circulava na Escocia antes da 
uniao com a Inglaterra, em 1707, e que, imediatamente depois, foi 
levado ao banco da Escocia, para ser recunhado, montava a £ 411117 
10 s e 9 d. Nao se tern qualquer calculo relativo a moeda de ouro; 
todavia, com base nos antigos relatos da casa de moeda da Escocia, 
presume-se que o valor do ouro cunhado anualmente superava um 
pouco o da prata. 149 Houve muitas pessoas, na epoca, que, por descon- 
fiarem do reembolso, nao levaram sua prata ao banco da Escocia, ha- 
vendo tambem alguma moeda inglesa que nao foi entregue. Por isso, 
o valor total do ouro e da prata que circulava na Escocia antes da 
uniao, nao pode ser calculado em menos do que 1 milhao de libras 
esterlinas. Este parece haver sido mais ou menos o total da moeda 


149 Ver o prefacio de Ruddiman a Anderson, Diplomats Scotiae 
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circulante naquele pais, pois, embora a circulagaodo banco da Escocia, 
que naotinha entao nenhum concorrente, fosseconsideravel, ela parece 
ter representado apenas uma pequena parte do total. Atualmente, o 
total do dinheiro em circulagao na Escocia nao pode ser calculado em 
menos de 2 milhoes de libras esterlinas, dos quais a parte con si stente 
em moeda deouroeprata muito provavelmente nao chega a representar 
0,5 milhao. Mas, ainda que durante esse periodotenha di mi nuido muito 
o dinheiro em ouro e prata circulante na Escocia, a riqueza real e a 
prosperidade do pais nao parecem ter nada sofrido. Ao contrario, sua 
agricultura, sua manufatura, comercio e a produgao anual da terra e 
da mao-de-obra obviamente aumentaram. 

E sobretudo descontando letras de cambio, isto e, adiantando 
dinheiro por elas antes de seu vencimento, que a maior parte dos 
bancos e banquei ros emitem suas notas promissorias. Dequalquer soma 
adiantada deduzem sempreosjurosde lei, ate o vencimento dos titulos. 
O pagamento do titulo na data do vencimento restitui ao banco o valor 
doquetinha sidoadiantadojuntamentecom o lucrocompletodosjuros. 
O banqueiro que adianta dinheiro ao comerciante, cujos titulos des- 
conta, nao ouro e prata, mas suas proprias notas promissorias, tern a 
vantagem de poder descontar uma soma muito maior pelo valor total 
de suas notas promissorias, que, ele o sabe por experiencia, estao ge- 
ralmente em circulagao. Com isto, ele tern a possibilidade de ganhar 
juros liquidos sobre uma soma tanto maior. 

O comercio da Escocia, que no momento nao e muito grande, era 
ainda muito menor quando se criaram as duas primeiras sociedades 
bancarias mencionadas; eessas sociedades teriamfeitopoucos negocios, 
caso tivessem limitado suas operagoes a descontar letras de cambio. 
Por isso, inventaram outro metodo de emissao de suas notas promis¬ 
sorias, permitindoaschamadascontasdecaixa, istoe, I iberando credito 
ate uma certa quantia (2 ou 3 mil libras, por exemplo) a todo individuo 
que pudesse apresentar dois aval istas de credito i nquestionavel e donos 
de propriedades fundiarias, garantindo que todo o dinheiro adiantado 
pelo banco, ate o montante do credito concedido, seria reembolsado 
quando solicitado, juntamente com os juros de lei. Segundo acredito, 
creditos deste tipo costumam ser concedidos por bancos e banquei ros 
de todas as partes do mundo. Mas as facilidades de reembolso que as 
sociedades bancarias da Escocia oferecem constituem algo de peculiar 
a elas, pelo que sei, constituindo, talvez, a causa principal do grande 
comercio desses bancos e do beneficio que o pais tern auferido dessas 
operagoes. 

Toda pessoa que tern um credito de tal genero, com um desses 
bancos, e, por exemplo, toma dele um emprestimo de 1 000 libras, 
pode reembolsar esta soma gradualmente em prestagoes, em 20 e 30 
libras por vez, sendo que o banco desconta uma parte proporcional dos 
juros da soma total desde o dia em que cada parcel a e paga, ate que 
o pagamento do total seja reembolsado. Todos os comerciantes, por- 
tanto, e quase todos os homens de negocio, consideram convenientes 
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manter tais contas de caixa nos bancos, interessando-se com isso em 
promover o comercio desses bancos, recebendo prontamente suas notas 
em todos os pagamentos e encorajando todos aqueles junto aos quais 
exercem alguma influencia a fazer outro tanto. Os bancos, quando os 
dientes os procuram para tomar emprestimos, geralmente adiantam- 
Ihes o dinheiro em suas proprias notas promissorias. Com estas, por 
sua vez, os comerciantes pagam aos manufatores pelas mercadorias, 
os manufatores aos arrendatarios pelos materials e mantimentos, os 
arrendatarios aos proprietaries de terra pelo arrendamento; os donos 
da terra, por sua vez, pagam com elas aos comerciantes pelas como- 
didades e artigos de luxo, e os comerciantes as devolvem aos bancos 
para equilibrar suas contas de caixa ou para repor-lhes o que even- 
tualmente tomaram de emprestimo; assim, quase todos os negocios 
financeiros do pais sao transacionados por esses titulos bancarios. Dai 
o grande comercio dessas instituigoes bancarias. 

Mediante essas contas de caixa, sem cometer nenhuma impru¬ 
dencia, cada comerciante pode efetuar um volume maior de negocios 
do que poderia sem elas. Se ha dois comerciantes, um em Londres e 
outro em Edimburgo, que aplicam capitals iguais no mesmo ramo co- 
mercial, o comerciante de Edimburgo pode, sem imprudencia, efetuar 
maior volume de negocios e empregar um contingente maior de mao- 
de-obra do que o de Londres. Este devera sempre conservar consigo 
soma consideravel de dinheiro, ou em seus proprios cofres ou nos de 
seu banqueiro, o qual nao Ihe paga juros por tal dinheiro; essa reserva 
de dinheiro e necessaria para atender aos pedidos de pagamento que 
Ihe vem continuamente dos fornecedores de quern comprou bens a cre- 
dito. Suponhamos que o montante normal dessa soma seja 500 libras. 
O valor das mercadorias que ele mantera em seu deposito devera ser 
sempre 500 libras a menos do que teria sido se ele nao fosse obrigado 
a conservar essa soma sem aplica-la. Suponhamos que ele geralmente 
venda oestoque intei rode que dispoe— ou seja, ovalor correspondente 
a esses bens — uma vez ao ano. Por ser obrigado a manter uma soma 
de dinheiro tao grande sem aplica-la, ele e obrigado a vender em um 
ano 500 libras de valor em bens a menos do que poderia vender de 
outra forma. Seu lucro anual sera menor: tanto quanto seria o lucro 
adicional queauferiria se pudesse vender bens no valor correspondente 
as 500 libras que mantem em reserva; e tambem o contingente de 
mao-de-obra a qual dara emprego sera menor: tanto quanto oacresci mo 
que poderia empregar para preparar as mercadorias que poderia co- 
mercializar dispondo dessas 500 libras. O comerciante em Edimburgo, 
por outro lado, nao precisa manter dinheiro nao aplicado, para atender 
a tais demandas ocasionais de pagamento. Quando estas aparecem, 
ele as atende com sua conta de caixa que mantem no banco, e pro¬ 
gress! vamente repoe a soma emprestada com o dinheiro ou os titulos 
que entram de vendas ocasionais de suas mercadorias. Portanto, com 
o mesmo capital ele pode, sem imprudencia, ter a qualquer momento 
em seu deposito uma quantidade maior de mercadorias do que o co- 
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merciante londrino; podendo assim auferir um lucro maior e oferecer 
emprego constante a um contingente maior de trabalhadores que pre- 
param esses bens para o mercado. Dai o grande beneficio que o pais 
tern conseguido com essas operagoes bancarias. 

Poder-se-ia pensar que a facilidadededescontar letras de cambio 
oferece ao comerciante ingles uma vantagem equivalente as contas de 
caixa do comerciante escoces. Entretanto, cumpre lembrar que os co- 
merciantes escoceses podem descontar suas letras de cambio com a 
mesma facilidade que os ingleses, e, alem disso, dispoem da vantagem 
adicional de suas contas de caixa. 

O total de papel-moeda de qualquer tipo, que pode facilmente 
circular em um pais, jamais pode ultrapassar o valor do ouro e prata, 
com o qual supre a praga ou que circularia no pais (supondo-se que o 
comercioeseja omesmo) senaohouvessepapel-moeda. Se, por exemplo, 
cedulas de 20 xelins saoo mais baixo papel-moeda corrente na Escocia, 
o total dessas notas que pode facilmente circular no pais nao pode 
ultrapassar a soma de ouro e prata que seria necessaria para efetuar 
as trocas no valor de 20 xelins ou mais, usualmente realizadas no 
interior daquele pais. Se em determinado momento o papel-moeda em 
circulagao ultrapassar essa soma, oexcedente, nao podendo ser enviado 
ao exterior nem ser empregado na circulagao do pais, deveria retornar 
imediatamenteaos bancos, para ser cambiadopor ouroeprata. Muitas 
pessoas perceberiam imediatamente que tern mais papel-moeda do que 
o necessario para suas operagoes comerciais no pais, e, por nao poderem 
enviar esse dinheiro ao exterior, solicitariam imediatamente o paga- 
mento do mesmo aos bancos. Quando esse papel-moeda superfluo fosse 
convertido em ouro e prata, facilmente poderiam utiliza-lo, enviando-o 
ao exterior, ao passo que nenhuma utilizagao haveria, enquanto per- 
manecesse em forma de papel. Portanto, haveria imediatamente uma 
corrida aos bancos, a procura de todo o papel superfluo, e se estes 
dificultassem ou atrasassem o pagamento, a corrida seria ainda maior, 
devido ao alarme gerado por esta situagao. 

Alem das despesas comuns a todo tipo de negocio — tais como 
despesa doaluguel decasa, salarios dos empregados, funcionarios, con- 
tadores etc. — as despesas especificas dos bancos englobam sobretudo 
dois itens: primeiro, a despesa de manter a cada momento em seus 
cofres, para atendimento as solicitagoes ocasionais de pagamento dos 
detentores de suas notas, uma grande soma de dinheiro, sobre a qual 
os bancos nao ganham juros; segundo, a despesa de reabastecer esses 
cofres, tao logo sao esvaziados pelos pedidos ocasionais de pagamento 
das notas ou titulos emitidos pelo banco. 

Um banco queemite mais papel do que oque pode ser empregado 
na circulagao do pais, e cujo excesso continuamente retorna ao banco 
para pagamento, deve aumentar a quantidade de ouro e prata que 
conserva sempre em seus cofres, nao somente em proporgao a este 
aumento excessivo na circulagao das notas, mas, em proporgao muito 
maior, ja que suas notas voltam a ele muito mais rapidamente do que 
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em proporgao ao excesso de sua quantidade. Tal banco, portanto, deve 
aumentar seu primeiro item de despesa, nao somente em proporgao a 
este aumento forgado de seus negocios, mas em escala muito maior. 

Alem disso, os cofres desse banco, embora devam ser reabaste- 
cidos muito mais generosamente, devem tambem esvaziar-se com ra- 
pidez maior do que no caso de seus negocios permanecerem dentro de 
limites mais razoaveis, exigindo nao somente uma despesa mais dras- 
tica como tambem mais constante e ininterrupta para reabastecer os 
mencionados cofres. Essa moeda, conti nuamente retirada em quanti- 
dadestaograndesde seus cofres, naopodeser empregada na circulagao 
do pais. Ela substitui um papel cuja quantidade ultrapassa o que a 
circulagao comporta, ultrapassando tambem ela, portanto, a circulagao 
que o pais permite. Todavia, uma vez que nao e possivel que tal moeda 
permanega ociosa, e preciso, de uma forma ou de outra, envia-la ao 
exterior, a fim deencontrar aquela aplicagao rentavel quenaoencontra 
no pais; e esta continua exportagao de ouro e prata, aumentando as 
dificuldades, devera intensificar ainda mais a despesa do banco, que 
consiste em encontrar mais ouro e mais prata para reabastecer seus 
cofres, que se esvaziam com intensa rapidez. Tal banco, pois, em pro¬ 
porgao a esse aumento forgado de seus negocios, devera aumentar o 
segundo item de sua despesa ainda mais do que o primeiro. 

Suponhamos que o total de papel de determinado banco, que a 
circulagao do pais podecomfacilidadeabsorver eempregar, represente 
exatamente 40 mil libras; e que para atender aos pedidos ocasionais 
de pagamentos, o banco seja obrigado a manter constantemente em 
seus cofres 10 mil libras em ouro e prata. Se este banco tentar fazer 
circular 44mil libras, as4mil librasqueultrapassamoquea circulagao 
pode facilmente absorver e empregar voltarao ao banco quase com a 
mesma rapidez com que sao emitidas. Portanto, para atender aos pe¬ 
didos ocasionais de pagamentos, o banco deve manter constantemente, 
em seus cofres, nao apenas 11 mil libras mas 14 mil. Com isto, nao 
ganhara nada pois nao recebera juros sobre as 4 mil libras que ultra- 
passam a capacidade de circulagao; alem disso, perdera toda a despesa 
de recolher conti nuamente 4 mil libras em ouro e prata, quesem cessar 
saem de seus cofres com a mesma rapidez com que entraram. 

Se cada sociedade bancaria tivesse sempre compreendido e aten- 
dido a seu proprio interesse especifico, nunca poderia ter ocorrido um 
excesso de papel-moeda em circulagao. Todavia, nem sempre todos os 
bancos compreenderam ou atenderam a seu proprio interesse, ocorrendo 
com frequencia uma saturagao de papel-moeda em circulagao. 

Aoemitir uma quantidadeexcessiva de papel-moeda, cujoexcesso 
voltava continuamente ao banco para ser cambiado por ouro e prata, 
o Banco da Inglaterra, durante muitos anos, foi obrigado a cunhar 
ouro ate o montante entre 800 mil e 1 milhao de libras por ano; em 
media, portanto, aproximadamente 850 mil libras por ano. Devido a 
esta grande cunhagem de dinheiro (em consequencia do estado de des- 
gaste e desvalorizagao em que caira o ouro ha alguns anos), o banco 
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muitas vezes foi obrigado a comprar ouro em lingotes ao alto prego de 
4 libras por onga, as quais logo emitiu em forma de moeda a £ 3 17 
s 10 1/2 d por onga, perdendo, desta forma, entre 2 e 2,5% na cunhagem 
de montante tao elevado. Portanto, embora o banco nao pagasse se- 
nhoriagem, embora o Governo estivesse praticamente as expensas da 
cunhagem, essa liberalidade do Governo nao impediu totalmente a 
despesa do banco. 

Os bancos escoceses, em consequencia de um excesso do mesmo 
tipo, foram todos obrigados constantemente a empregar agentes em 
Londres para recolher dinheiro para eles, tendo com isso uma despesa 
que raramente era inferior a 1,5 ou 2%. Esse dinheiro era enviado por 
carroga a Escocia, sendo assegurado pelas transportadoras a uma des¬ 
pesa adicional de 3/4%, ou 15 xelins para cada 100 libras-peso. Nem 
sempre esses agentes conseguiam reabastecer os cofres de seus em- 
pregadores com a mesma rapidez com que estes se esvaziavam. Nesse 
caso, o recurso dos bancos consiste em emitir sobre os seus correspon- 
dentes em Londres letras de cambio ate ao montante que eles preci- 
savam. Depois, quando esses cor res pon dentes solicitavam ao banco o 
pagamento dessa soma, juntamente com os juros e uma comissao, al- 
guns desses bancos, devido a situagao desastrosa em que se encontra- 
vam em decorrencia da emissao excessiva, as vezes nao tinham outra 
alternativa senao emitir uma segunda serie de letras de cambio, para 
o mesmo ou para outros correspondentes londrinos; e a mesma soma, 
ou melhor, letras correspondentes a mesma soma, dessa forma as vezes 
faziam mais que duas ou tres viagens, sendo que o banco devedor 
sempre pagava os juros e a comissao sobre o valor total da soma acu- 
mulada. Mesmo os bancos escoceses que nunca se distinguiram por 
imprudencia extrema, viram-se as vezes obrigados a langar mao desse 
recurso altamente prejudicial. 

A moeda deouro, que era paga pelo Banco da Inglaterra ou pelos 
bancos escoceses em troca daquela parte de papel-moeda que ultra- 
passava o montante que podia circular no pais, pelo fato de tambem 
ele ultrapassar o que a circulagao do pais comportava, as vezes era 
enviado ao exterior em forma de moeda, as vezes era fundido e enviado 
ao exterior sob a forma de lingotes e, as vezes, fundido e vendido ao 
Banco da I nglaterra ao alto prego de 4 libras a onga. Somente as pegas 
mais novas, mais pesadas e mel hores eram cuidadosamenterecolhidas, 
sendo enviadas ao exterior ou fundidas. No proprio pais, e enquanto 
permaneciam na forma de moeda, essas pegas pesadas nao tinham 
mais valor que as moedas leves; valiam, porem, mais que elas, quando 
eram enviadas ao exterior ou quando, fundidas em lingotes, permane¬ 
ciam no pais. O Banco da Inglaterra, apesar da grande cunhagem 
anual quefazia, constatou, com surpresa, quetodoano havia a mesma 
escassez de moedas que no ano anterior, e que, a despeito da grande 
quantidade de moedas boas e novas emitidas anualmente pelo Banco, 
o estado da moeda, ao inves de melhorar, tornava-se pior de ano para 
ano. Cada ano via-se na necessidade de cunhar quase a mesma quan- 
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tidade de ouro do ano anterior, e devido ao aumento continuo do prego 
do ouro em lingote, decorrencia do incessante uso e desgaste das moe- 
das, a cada ano tornava-se maior a despesa dessa grande cunhagem 
anual. Cumpre observar que o Banco da Inglaterra, ao suprir seus 
proprios cofres com moeda, e indiretamente obrigado a suprir o reino 
todo, para o qual as moedas continuamente fluem desses cofres, de 
multiplas maneiras. Por isso, todo dinheiro em moeda que era neces- 
sario para manter essa circulagao excessiva de papel-moeda ingles e 
escoces, todos os vazios que essa circulacao excessiva gerava nas re- 
servas de moeda do reino, o Banco da Inglaterra era obrigado a su- 
pri-los. Sem duvida, os bancos escoceses, todos eles, pagaram muito 
caro por sua propria imprudencia e falta de atengao. O Banco da In¬ 
glaterra, porem, pagou muito caro, nao somente pela propria impru¬ 
dencia, mas tambem pela imprudencia muito maior de quase todos os 
bancos escoceses. 

O comercio excessivo de certos planejadores ousados, tanto na 
Inglaterra como na Escocia, foi a causa original desse excesso de cir¬ 
culagao de papel-moeda. 

O queum banco podeadequadamenteadiantar a um comerciante 
ou a um empresario de qualquer tipo nao e o capital total com o qual 
ele comercializa, nem mesmo uma parte consideravel do mesmo, mas 
somente aquela parte do capital que o tomador, de outra forma, teria 
que conservar consigo sem aplica-la, ou seja, em dinheiro vivo, para 
atender a pedidos ocasionais. Se o papel-moeda que o banco empresta 
nunca ultrapassar este valor, nunca podera superar o valor do ouro e 
da prata que necessariamente circularia no pais se nao houvesse pa¬ 
pel-moeda, jamais podera exceder a quantidade que a circulagao do 
pais pode com facilidade absorver e empregar. 

Quando um banco desconta para um comerciante uma letra de 
cambio real emitida por um credor real sobre um devedor real, e que, 
na data do vencimento, erealmentepaga pelodevedor, o banco somente 
adianta ao comerciante uma parte do valor que, de outra forma, seria 
obrigado a manter consigo, sem emprega-la, em forma de dinheiro 
vivo, para atender aos pagamentos solicitados. O pagamento do titulo, 
na data do vencimento, repoe ao banco o valor que ele adiantara, jun- 
tamente com os juros. Os cofres do banco, na medida em que seus 
negocios se limitam a tais clientes, assemelham-se a um reservatorio 
d'agua, do qual, embora continuamente saia uma torrente, uma outra 
torrente continuamente entra, perfeitamente igual a que sai, de modo 
que, sem outra atengao ou cuidado, o reservatorio mantem sempre um 
nivel igual ou quase igual. Pouca ou nenhuma despesa pode ser ne- 
cessaria para reabastecer os cofres de tal banco. 

Um comerciante, mesmo sem ter um comercio excessivo, muitas 
vezes pode ter necessidade de uma soma em dinheiro vivo, mesmo que 
nao tenha titulo algum para descontar. Quando um banco, alem de 
descontar seus titulos, Ihe adianta em tais ocasioes essas somas em 
sua conta de caixa, aceitando reembolso parcelado na medida em que 
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o comerciante recebe da venda de suas mercadorias, com as mesmas 
facilidades oferecidas pel os bancos da Escocia, dispensa-o inteiramente 
da necessidade de ele conservar consigo qualquer parte de seu capital 
nao aplicado em forma de dinheiro vivo para atender aos pedidos oca- 
sionais. Quando tais pedidos realmente vencem, o comerciante pode 
atende-los suficientemente com sua conta de caixa. O banco, porem, 
ao negociar com tais dientes, deve observar com grande cuidado se 
no decurso de um breve periodo (por exemplo, 4, 5, 6 ou 8 meses) a 
soma dos reembolsos que ele costuma receber dos dientes e ou nao 
exatamente igual a soma dos adiantamentos que costuma conceder a 
esses tomadores. Se, nesses breves periodos, a soma dos reembolsos 
feitos por certos dientes na maioria dos casos e igual a soma dos 
adiantamentos concedidos, pode o banco tranquilamente continuar a 
negociar com eles. Embora a torrentequenessecasosai constantemente 
de seus cofres seja muito grande, a torrente que entra continuamente 
neles deve ser pelo menos igualmente grande, de maneira que, sem 
outros cuidados ou cautelas, e provavel que esses cofres sempre estarao 
plena ou quaseplenamentecheios, edificilmenteocorrera a necessidade 
de uma despesa extraordinaria para reabastece-los. Se, ao contrario, 
a soma dos reembolsos de certos outros dientes costuma com muita 
frequencia ficar muito abaixo dos adiantamentos a eles concedidos, o 
banco nao podera com seguranga continuar a negociar com tais toma¬ 
dores, pelo menos enquanto continuarem a agir dessa forma. A torrente 
que neste caso continuamente jorra de seus cofres sera muito maior 
do que a torrente que constantemente entra, de maneira que esses 
cofres cedo estarao total mente esgotados, a menos que sejam reabas- 
tecidos por algum esforgo de despesa grande e continua. 

Em razaodisto, associedades bancariasda Escocia durantemuito 
tempo tiveram muito cuidado em exigir reembolsos frequentes e regu- 
lares de seus tomadores, recusando-se a negociar com qualquer pessoa 
por maior que fosse sua fortuna e por melhor que fosse seu credito, 
que nao efetuasse com eles o que chamavam de operagoes frequentes 
e regulares. Esta atengao, alem de poupar quase totalmente a despesa 
extraordinaria para reabastecer seus cofres, Ihesassegurou duasoutras 
vantagens consideraveis. 

Em primeiro lugar, esse cuidado Ihes possibilitou fazer um jul- 
gamento razoavel sobre a condigao boa ou ma de seus devedores, sem 
terem de que procurar outra prova senao a fornecida pelos seus livros 
contabeis, ja que na maioria dos casos as pessoas sao regulares ou 
irregulares em seus reembolsos, conforme sua situagao financeira as- 
cendente ou descendente. Um particular que empresta seu dinheiro 
talvez a 6 ou 12 devedores pode, pessoal mente ou atraves de seus 
agentes, observar e investigar constante e cuidadosamente a conduta 
e a situagao de cada um deles. Mas um banco, que empresta dinheiro 
talvez a quinhentas pessoas diferentes e cuja atengao e continuamente 
ocupada por assuntos de natureza muito diferente, nao podera ter in- 
formagoes regulares sobre a conduta e a situagao financeira da maior 
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parte de seus devedores, alem do controle resultante de sua propria 
contabilidade. Exigindo reembolsos frequentes e regulares de seus to- 
madores, os bancos da Escocia provavelmente tiveram em vista essa 
vantagem. 

Em segundolugar, usandodessecuidadoos bancos segarantiram 
contra a possibilidade de emitir mais papel-moeda do que o quanto 
podia facilmente absorver e comportar a circulagao no pais. Quando 
observavam que, dentro de curtos periodos de tempo, os reembolsos 
dos clientes na maioria dos casos eram perfeitamente iguais aos em- 
prestimos que iam fazer-lhes, podiam ter a certeza de que o papel- 
moeda que Ihes haviam adiantado nunca excedia a reserva de ouro e 
prata que, deoutra forma, teriam sidoobrigados a manter para atender 
aos pagamentos ocasionais; e que, consequentemente, o papel-moeda 
que circulava desta forma nunca tinha excedido a quantidade de ouro 
e prata que teria circulado no pais, na hipotese de nao haver papel- 
moeda. A frequencia, a regularidade e as somas dos reembolsos eram 
suficientes para demonstrar que o montante de seus adiantamentos 
nunca superara aquela parte deseu capital que deoutra forma teriam 
si do obrigadosa conservar consigonaoaplicada eem forma dedinheiro 
vivo para pagamentos ocasionais, isto e, com o proposito de manter o 
restodeseu capital em constante movimentagao. E somenteesta parte 
de seu capital que, dentro de curtos periodos de tempo, retoma conti- 
nuamente a todo comerciante em forma de dinheiro, em moeda ou em 
papel, e continuamentesai dele da mesma forma. Seos adiantamentos 
do banco tinham cornu mente excedido esta parte deseu capital, o mon¬ 
tante normal de seus reembolsos nao poderia, nos limites de curtos 
periodos de tempo, igualar o montante normal deseus adiantamentos. 
A torrente que, atraves de suas transagoes, entrava continuamente 
nos cofres do banco, nao poderia ter sido igual a torrente que, mediante 
essas mesmas operagoes, saia continuamente deles. Os adiantamentos 
dos titulos do banco, por excederem a quantidade de ouro e prata que, 
senaotivessem ocorridotaisemprestimos, teria sidoobrigadoa manter 
consigo para o atendimento dos pagamentos ocasionais, logo poderiam 
superar a quantidade total de ouro e prata que (supondo-se que o 
comercio permanega o mesmo) teria circulado no pais, se nao tivesse 
havido papel-moeda; e consequentemente, o papel-moeda superaria a 
quantidade que a circulagao do pais poderia facilmente absorver e apli- 
car, e o excesso desse papel-moeda teria imediatamente retornado ao 
banco, para ser cambiado por dinheiro em ouro e prata. Esta segunda 
vantagem, embora igualmente real, talvez nao tenha sido imediata¬ 
mente bem compreendida por todos os bancos da Escocia. 

Quando, em parte pela conveniencia de descontar titulos, e em 
parte pela conveniencia das contas de caixa, os comerciantes dignos 
de credito de qualquer pais podem ser dispensados da necessidade de 
manter qualquer parte de seu capital sem aplicagao e em forma de 
dinheiro vivo para pagamentos ocasionais, nao podem razoavelmente 
esperar mais ajuda dos bancos e banqueiros, os quais, tendo chegado 
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tao longe, nao podem ir ainda mais alem sob risco de comprometerem 
seus interesses e sua seguranga. Um banco, se quiser salvaguardar 
seus proprios interesses, nao pode adiantar a um comerciante toda ou 
mesmo a maior parte do capital circulante com o qual opera; com 
efeito, embora esse capital retorne constantemente ao banco em forma 
de dinheiro, e continuamente saia dele na mesma forma, ainda assim 
e excessivamente longo o tempo que decorre entre o total das saidas 
e o total dos retornos, e a soma de desembolsos nao poderia igualar 
a soma de seus adiantamentos nos limitados periodos de tempo, como 
convem aos interesses de um banco. Muito menos o banco poderia 
permitir-se adiantar ao comerciante uma parte consideravel de seu 
capital fixo: por exemplo, do capital que o empresario de uma forjaria 
emprega em implantar sua forja e sua oficina defundigao, seus alber- 
gueseseusdepositos, as moradiasdeseustrabalhadoresetc., ou, entao, 
do capital que o explorador de uma mina emprega em cavar seus pogos, 
na instalagao das maquinas para extragao de agua, em construir es- 
tradas e trilhos para os vagoes etc.; ou entao, do capital que uma 
pessoa que empreende a melhoria da terra emprega em rogar, drenar, 
cercar, adubar e arar campos baldios e nao cultivados, em construir 
sedes de propriedades rurais com todos os acessorios exigidos, estabu- 
los, celeiros etc. Os retornos do capital fixo, em quase todos os casos, 
sao muito mais lentos do que os do capital circulante; e tais despesas, 
mesmo quando feitas com a maxima prudencia e discernimento, ge- 
ralmente so dao retorno ao empresario depois de muitos anos, periodo 
excessivamente longo para um banco. Sem duvida, os comerciantes e 
outros empresarios podem muito bem executar parte consideravel de 
seus projetos com dinheiro emprestado. Se, porem, quiserem ser justos 
para com seus credores, neste caso seu capital proprio deve ser sufi- 
ciente para garantir, se assim posso dizer, o capital desses credores; 
ou garantir que seja extremamente improvavel que tais credores in- 
corram em alguma perda, mesmo que o exito do projeto fique bem 
aquem do esperado pelos planejadores. Mesmo com essa precaugao, o 
dinheiro que e tornado em emprestimo e que supostamente so podera 
ser reembolsado apos decorridos varios anos, nao deve ser tornado de 
um banco, mas deve ser emprestado, sob garantia de obrigagao ou 
hipoteca, de pessoas particulares que se propoem a viver dos juros de 
seu dinheiro, por nao quererem sofrer, elas mesmas, os incomodos de 
aplicar seu capital; e que, portanto, estao dispostas a emprestar este 
capital a pessoas de bom credito com possibilidades de mante-lo por 
varios anos. Com efeito, um banco que emprestasse seu dinheiro sem 
a despesa de papel selado, ou dos honorarios advocaticios para garantir 
obrigagoes ou hipotecas, e que aceitasse reembolsos nos termos facili- 
tados oferecidos pelos bancos escoceses, sem duvida seria um credor 
muito indicado para tais comerciantes e empresarios. Mas esses co¬ 
merciantes e empresarios seriam, certamente, devedores muito pouco 
indicados para tal banco. 

Faz agora mais de 25 anos que o papel-moeda emitido pelas 
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diversas sociedades bancarias da Escocia equivalia plenamenteou era 
ate um tanto superior aquilo que a circulagao do pais podia facilmente 
absorver e empregar. Tais bancos, portanto, deram por longo tempo 
toda assistencia aos comerciantes e outros empresarios da Escocia — 
o que e possivel a bancos e banqueiros dar em consonancia com seus 
proprios inter esses. Haviamfeitoatealgo mais. H avi am comer cializado 
um pouco, arcando eles mesmos com aquela perda, ou pelo menos com 
aquela redugao de lucro que, neste ramo especifico de negocios, jamais 
deixa de ocorrer ao menor grau de supercomercializagao. Entretanto, 
esses comerciantes e empresarios, depois de receber tanta assistencia 
dos bancos e banqueiros, desejavam ainda mais. Os bancos — assim 
pareciam pensar — poderiam ampliar seus creditos ate quanto preci- 
sassem, sem incorrer em nenhuma outra despesa, afora algumas poucas 
resmas de papel. Queixavam-se da estreiteza de vistas e da covardia 
das diretorias dos bancos, que — segundo alegavam — se recusavam 
a ampliar seus creditos na proporgao da extensao do comercio do pais 
— entendendo, sem duvida, por extensao do comercio do pais, a am- 
pliagaodeseus proprios projetos, alem daquilo que eles mesmos tinham 
capacidade para executar, quer com seu proprio capital, quer com o 
que tinham de credito para emprestar de particulares pelo costumeiro 
sistema deobrigagoes ou hipotecas. Pareciam imaginar que os bancos 
tinham a honrosa obrigagao de suprir esta falta de dinheiro e de for- 
necer-lhes todo o capital que desejassem para comerciar. Os bancos, 
porem, tinham opiniaodiferente, eao recusarem ampliar seus creditos, 
alguns desses comerciantes langaram mao de um expediente que, du¬ 
rante algum tempo, atendeu a seus propositos, embora acarretando 
uma despesa muito maior do que ocorreria se os bancos ampliassem 
ao maximo os creditos. Esse expediente outro nao foi senao a bem 
conhecida pratica de sacar e ressacar — recurso ao qual comerciantes 
menos avisados as vezes recorrem quando estao a beira da falencia. 
A pratica de levantar dinheiro desta forma era de ha muito conhecida 
na Inglaterra, e parece ter sido muito comum no decurso da ultima 
guerra, quando os altos lucros do comercio constituiam uma grande 
tentagao no sentido de fechar negocios em excesso. Da I nglaterra esta 
pratica passou para a Escocia, onde, em proporgao ao comercio muito 
limitado e devido a reduzida disponibilidade de capital no pais, o sis¬ 
tema foi praticado com intensidade muito maior do que na I nglaterra. 

A pratica de sacar e ressacar e tao conhecida de todos os homens 
de negocio, que poderia talvez parecer superfluo deter-se nela. Mas, 
ja que este livro pode cair nas maos de muitas pessoas que nao sao 
homens de negocios, e ja que os efeitos dessa pratica sobre o comercio 
bancario talvez nao sejam suficientemente conhecidos pelos proprios 
homens de negocio, tentarei explica-la da maneira mais clara possivel. 

Os habitos comerciais implantados quando as leis barbaras da 
Europa nao garantiam o cumprimento das dausulas dos contratos, e 
que durante o curso dos dois ultimos seculos foram incorporados a 
legislagao de todas as nagoes europeias, tern dado privilegios tao ex- 
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traordinarios as letras de cambio, que se costuma adiantar dinheiro 
medianteoaceitedessas letras, com muito mais rapidez doqueatraves 
dequalquer outrotipodetitulos ou obrigagoes; isto, sobretudo, quando 
o vencimento das letras e de apenas 2 ou 3 meses apos a data da 
emissao. Se, no vencimento do titulo, o aceitante nao paga no proprio 
ato da apresentagao, a partir deste momenta ele entra em falencia. O 
titulo e protestado e retorna ao sacador, o qual, se nao o pagar ime- 
diatamente, tambem entra em falencia. Se, antes de chegar o titulo 
as maos da pessoa queoapresenta ao aceitante para pagamento, tivesse 
passado por varias outras pessoas, que houvessem adiantado sucessi- 
vamente, um aooutro, o valor dotituloem dinheiroou em mercadorias, 
e se essas pessoas, para atestarem que cada uma delas tinha recebido 
esses valores, tivessem todas endossado o titulo — isto e, assinado seu 
nome no dorso do titulo — cada endossador, por sua vez, assume a 
responsabilidade e a obrigagao, perante o proprietario do titulo, pelo 
valor expresso no mesmo, e se deixar de pagar, ele tambem, a partir 
daquele momenta entra em falencia. Embora o sacador, o aceitante e 
os endossadores do titulo sejam todos eles pessoas de credito duvidoso; 
mesmo assim o curto prazo de vencimento da letra da certa seguranga 
ao seu proprietario. Embora todos eles tenham muita probabilidade 
de entrar em falencia, e casual que isto ocorra com todos dentro de 
um prazo tao curto. A casa esta para ruir — assim raciocina um viajante 
exausto; a casa nao resistira por muito tempo, mas so casualmente 
caira esta noite; arriscarei, portanto, dormir nela esta noite. 

Suponhamos queocomercianteA, de Edimburgo, saca uma letra 
contra 6, comerciante de Londres — letra esta com vencimento de 
dois meses apos a data da emissao. Na realidade, o comerciante londri no 
6 nao deve nada a A, comerciante de Edimburgo; mas ele concorda 
em aceitar a letra de A, sob condigao de que, antes do vencimento, ele 
possa ressacar contra A, em Edimburgo pel a mesma soma e mais os 
juros e uma comissao, uma outra letra, letra esta que, tambem ela, 
tera vencimento dois meses apos a emissao. Assim, antes de expirar 
os dois meses do vencimento da primeira letra, 6 ressaca esta letra 
contra A, comerciante de Edimburgo; este, novamente, antes de expi- 
rarem os dois meses do vencimento da segunda letra, emite uma se- 
gunda letra contra 6, igualmente pagavel dois meses apos a data da 
emissao; e antes de expirarem esses dois meses deste terceiro, 6 saca 
outra letra contra A de Edimburgo, tambem ela com vencimento dois 
meses apos a emissao. Essa pratica, as vezes, estendeu-se nao somente 
durante varios meses, mas ate varios anos, com a letra sempre retor- 
nando a A em Edimburgo, com os juros e comissao acumulados de 
todos os titulos anteriores. Os juros eram de 5% ao ano e as comissoes 
nunca ficavam abaixo de 0,5% em cada nova emissao. Repetindo-se 
esta comissao mais de seis vezes por ano, qualquer soma que A con- 
seguisse levantar com este expediente necessariamente deveria cus- 
tar-lhe um pouco mais de 8% ao ano, e as vezes muito mais, isto e, 
quando o prego da comissao subia, ou quando era obrigado a pagar 
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juros compostos sobre os juros e a comissao de titulos anteriores. A 
esta pratica deu-se o nome de levantar dinheiro mediante circulagao. 

Em um pais em que os lucras normals do capital na maioria dos 
projetos comerciais, supostamente oscilam entre 6 e 10%, deve ter si do 
uma especulapao muito bem-sucedida, cujo retornoera capaz, naosomente 
de cobrir a enorme despesa do emprestimo do dinheiro necessario para 
executar o projeto, mas tambem de garantir um bom excedente ao pla- 
nejador. M u i tos projetos de grande porte foram empreendi dos, e executados 
durante varies anos, sem outrofundoa naoser o dinheiro recolhidodessa 
forma, com despesas tao elevadas. Sem duvida, os comerciantes que em- 
preendiam tais projetos tinham um visao nitida desse grande lucro em 
seussonhosdourados. Aoacordaremdosonho, porem, nofinal dos projetos, 
ou mesmo antes, quando percebiam queja nao tinham mais capacidade 
de leva-los adiante, muito raramente, segundo acredito, constatavam que 
o lucro sonhado correspondia a realidade. 150 

Quanto aos titulos emitidos por A em Edimburgo, contra 6, em 
Londres, A regularmente os descontava dois meses antes de seu ven- 
cimento, em algum banco ou banqueiro de Edimburgo; e quanto aos 
titulos reemitidos por 6 em Londres contra A em Edimburgo, 6 tambem 
os descontava, coma mesma regularidadequeA, no Banco da I nglaterra 
ou com alguns outros banqueiros em Londres. Todo o dinheiro adian- 
tado contra a apresentagao de tais letras circulantes era adiantado em 
Edimburgo em papel-moeda dos bancos escoceses e, em Londres, quan¬ 
do eram descontados no Banco da I nglaterra, no papel-moeda desse 
banco. Embora os titulos contra os quais esse papel-moeda era adian- 


150 O metodo descrito no texto de forma alguma era o mais comum ou o mais dispendioso que 
esses aventureiros as vezes utilizavam para levantar dinheiro atraves da circulagao. Acon- 
tecia com frequencia que A em Edimburgo possibilitava a 6 em Londres pagar a primeira 
letra de cambio sacando, poucos dias antes do vencimento desta, uma segunda letra, com 
vencimento para tres meses depois, contra o mesmo B em Londres. Essa letra, sendo pagavel 
a sua propria ordem, A vendia-a em Edimburgo, em paridadede cambio, e com esse dinheiro 
comprava titulos sobre Londres, pagaveis a vista a ordem de B, ao qual os enviava por 
correio. Nofinal da ultima guerra, o cambio entre Edimburgo e Londres apresentava muitas 
vezes uma defasagem de 3% em desfavor de Edimburgo, sendo esse o premio ou agio que 
esses titulos a vista devem ter custado a A. Sendo essa transagao repetida no mini mo 
quatro vezes por ano, e incluindo um encargo de comissao de no minimo 0,5% em cada 
repetigao, a transagao deve ter custado a A, no minimo, 14% ao ano. Em outras ocasioes, 
A possibilitava a B liberar a primeira letra de cambio sacando, poucos dias antes do ven¬ 
cimento desta, uma segunda letra, com data de vencimento para dois meses depois, a uma 
terceira pessoa, C, por exemplo, em Londres. Essa outra letra era pagavel a ordem de B, 
o qual apos o aceite de C, a descontava em algum banco de Londres; e A possibilitava a 
C liquida-la, sacando, alguns dias antes do vencimento desta, uma terceira letra, tambem 
ela com vencimento para dois meses depois, ora contra seu primeiro correspondente B, ora 
contra uma quarta ou quinta pessoa, D ou E, por exemplo. Essa terceira letra era pagavel 
a ordem de C, o qual, tao logo ela fosse aceita, a descontava da mesma forma em algum 
banco londrino. Sendo tais operagoes repetidas no minimo seis vezes por ano, e sendo a 
comissao sobre cada repetigao no minimo 0,5%, juntamente com os juros de lei de 5%, esse 
metodo de levantar dinheiro, da mesma forma como o descrito no texto, deve ter custado a A 
algo mais do que 8%. Todavia, pelo fato de se poupar o cambio entre Edimburgo e Londres, 
esse metodo era pouco men os dispendioso do que o menaonado na primeira parte desta nota; 
nesse caso, porem, exigia-se que a pessoa tivesse bom credito em mais de um estabelecimento 
em Londres, condigao esta que muitos desses aventureiros nao conseguiam cumprir. 
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tado fossem todos reembolsados, por sua vez, na data do vencimento, 
nunca o valor que tinha sido realmente adiantado contra a primeira 
letra voltava aos bancos que haviam adiantado esse dinheiro; isso por- 
que, antes do vencimento de cada titulo, sempre se emitia um outro 
com uma quantia um pouco maior do que a letra cujo vencimento era 
iminente, e odesconto desta outra letra era essencialmente necessario 
para o pagamento daquele em vias de vencimento. Portanto, este pa- 
gamento era totalmente ficticio. A torrente que uma vez saia neces- 
sariamente dos cofres dos bancos, atraves dessas letras de cambio cir- 
culantes, nunca era substituida por qualquer torrente real queentrasse 
nos cofres. 

O papel-moeda emitido para cobrir essas letras de cambio circu- 
lantes, representava, em muitos casos, o total dofundo necessario para 
executar algum amplo e extenso projeto de agricultura, comercio ou 
manufatura; e nao somente para aquela parte da soma total que, se 
nao tivesse havido emissao de papel-moeda, o autor do projeto teria 
sido obrigado a conservar consigo, sem emprega-la, mantendo-a dispo- 
nivel para eventuais pagamentos solicitados. Por conseguinte, a maior 
parte deste papel-moeda ultrapassava o valor doouroe prata que teria 
circulado efetivamente no pais, se nao tivesse ocorrido emissao de pa¬ 
pel-moeda. Portanto, estava alem daquiloquea circulagaono pais tinha 
condigoes de absorver e empregar com facilidade e assim voltava ime- 
diatamente aos bancos, a fim de ser trocado por ouro e prata, que se 
podia encontrar quando se desejasse. Era um capital que esses autores 
de projetos muito habilmente conseguiam tomar emprestado dos ban¬ 
cos, nao somente sem o conhecimento ou o consentimento deliberado 
desses ultimos, mas, durante algum tempo, talvez, ate sem que os 
bancos sequer suspeitassem haver efetivamente adiantado este dinheiro. 

Quando duas pessoas continuamente sacam e ressacam uma con¬ 
tra a outra, descontam seus titulos sempre no mesmo banqueiro, este 
imediatamente descobrira o truque, constatando que as duas estao 
comerciando nao com capital proprio mas com o capital que o banqueiro 
Ihes adianta. Todavia, nao e tao facil descobrir isto quando as duas 
descontam seus titulos ora num banco ora em outro, e quando elas 
nao sacam e ressacam sempre uma contra a outra, mas eventualmente 
alargam o circulo, englobando na operagao outros autores de projetos, 
que acham interessante ajudar-se entre si na pratica deste metodo de 
levantar dinheiro, contribuindo para que seja o mais dificil possivel 
distinguir entre uma letra de cambio real e uma ficticia, ou seja, entre 
um titulo emitido por um credor real contra um devedor real, e um 
titulo para o qual nao havia propriamente nenhum credor real a nao 
ser o banco que o descontou, nem nenhum devedor real a nao ser o 
autor do projeto, que utilizava o dinheiro. E mesmo que um banco 
descobrisse este artificio, as vezes isso poderia acontecer quando ja 
era muito tarde, e ja havia descontado os titulos desses autores de 
projetos em tal quantidade que, se deixasse de descontar outros titulos, 
talvez pudesse leva-los todos a falencia, e arruinando-os assim, talvez 
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searruinassea si proprio. Portanto, emtal situagao, obanco, atendendo 
a seu proprio interesse e seguranga, podia considerar necessario con- 
tinuar a descontar tais titulos ficticios por algum tempo, empenhan- 
do-se, contudo, gradualmente, em dificultar cada vez mais o desconto 
deles, a fim deforgar progressiva mente os responsaveis detais projetos 
a recorrerem a outros bancos ou a outros metodos de levantar dinheiro, 
de sorte que o referido banco conseguisse sair deste circulo, o mais 
cedo possivel. Efetivamente, as dificuldades que o Banco da Inglaterra, 
os principals banqueiros de Londres e mesmoos bancos mais prudentes 
da Escocia comegaram a opor depois de certo tempo — e quando ja 
haviam avangado demais — para descontar tais titulos ficticios, nao 
somente alarmaram esses empresarios, senao que os irritaram ao ex- 
tremo. Alegavam que sua calamidade — cuja causa imediata foi, sem 
duvida, essa reserva prudente e necessaria por parte dos bancos — 
era a calamidade do pais, e essa calamidade, diziam eles, devia-se a 
ignorancia, a pusilanimidadeea ma conduta dos bancos, quenaodavam 
ajuda suficientemente generosa a iniciativa daqueles que tudo faziam 
para embelezar, melhorar e enriquecer o pais. Era dever dos bancos 
— pareciam pensar — continuar a conceder emprestimos, por quanto 
tempo ena medida que eles mesmos desejassem. Entretanto, os bancos, 
ao recusarem conceder mais credito aqueles aos quais ja haviam adian- 
tado dinheiro em excesso, adotaram o unico metodo viavel para salvar 
seu proprio credito ou o credito publico do pais. 

Em meio a esse clamor e a essa calamidade, criou-se na Escocia 
um novo banco, com a finalidade expressa de aliviar a calamidade do 
pais. O propositoera generoso; mas a execugaofoi imprudente, sendo 
que talvez nao se tenha compreendido bem a natureza e as causas da 
calamidade que era preciso remediar. Esse banco era mais liberal do 
que jamais o havia sido qualquer outro banco anteriormente, tanto na 
concessao de contas de caixa como no desconto de letras de cambio. 
Quanto a estas ultimas, parece ter raramente feito a distingao entre 
titulos reais e titulos circulantes, descontando todos indistintamente. 
Era principio confesso desse banco fazer adiantamento com qualquer 
garantia razoavel, ocapital integral a ser investidoem melhorias cujos 
retornos sao os mais lentos e demorados, tais como as melhorias da 
terra. Chegou-se a afirmar que a principal fungao publica para a qual 
foi criado esse banco era promover tais melhorias. Pelasua liberalidade 
em conceder contas de caixa e em descontar letras de cambio, sem 
duvida, esse banco emitiu grandes quantidades de notas bancarias. 
Mas, ja quea maioria dessas notas ultrapassava aquiloquea circulagao 
no pais tinha condigoes de absorver e empregar com facilidade, elas 
voltavam ao banco para serem trocadas por dinheiro em ouro e prata, 
com a mesma rapidez com que as notas eram emitidas. Seus cofres 
nunca estavam bem abastecidos. O capital deste banco, subscrito em 
duas ocasioes diferentes, ascendia a 160 mil libras, sendo que apenas 
80% foram pagos. A soma deve ter sido paga em varias prestagoes. 
Grande parte dos proprietaries, ao pagarem a primeira prestagao, abri- 
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ram uma conta de caixa no banco; e os diretores, acreditando-se obri- 
gados a tratar seus acionistas com a mesma liberalidade que dispen- 
savam a todas as outras pessoas, permitiram a muitos deles tomar 
emprestado do banco, atraves desua conta de caixa, oqueelas pagaram 
ao banco com todas as suas prestagoes subsequentes. Tais pagamentos 
feitos pelos acionistas, portanto, nao faziam outra coisa senao repor 
em um cofre aquilo que, pouco antes, havia sido retirado de outro. 
Mas, mesmo que os cofres desse banco fossem reabastecidos sempre 
tao bem, sua circulagao excessiva deve te-los esvaziado mais rapida- 
mente do que poderiam ser abastecidos por qualquer outro expediente 
que nao fosse a pratica ruinosa desacar sobre Londrese, no vencimento 
da letra, pagando-a, juntamente com juros e comissao, com outra emis- 
sao contra Londres. Tendo seus cofres sido tao mal abastecidos, afir- 
ma-se que o banco foi forgado a apelar para esse recurso poucos meses 
depois de comegar a operar. As terras dos proprietaries deste banco 
valiam varios milhoes, e, no ato de assinarem o contrato original de 
acionistas do banco, foram efetivamente penhoradas como aval para 
atender a todos os compromissos e obrigagoes do banco. Em virtude 
do vasto credito representado por uma penhora tao grande de bens, 
apesar da conduta excessivamente liberal do banco, ele teve condigoes 
de operar durante mais de dois anos. Quando foi obrigado a fechar 
suas portas ele havia colocado em circulagao cerca de 200 mil libras 
em notas de banco. A fim de dar sustentagao a circulagao dessas notas 
bancarias, que continuamente retornavam ao banco com a mesma ra- 
pidez com que eram emitidas, o banco continuamente sacava letras 
de cambio sobre Londres, cujo numero e valor estavam aumentando 
continuamente, sendoque, quando o banco cessou de operar, ascendiam 
a mais de 600 mil libras. Por conseguinte, este banco, em pouco mais 
de dois anos de operagao, emprestou a varias e diferentes pessoas mais 
de800 mil I i bras, a 5%. Sobre as 200 mil libras queo banco fez circular 
em notas bancarias, esses 5% poderiam talvez ser considerados como 
lucro liquido, sem qualquer outra dedugao a nao ser as de despesas 
da admin istragao. Entretanto, sobre as mais de 600 mil libras, pelas 
quais o banco continuamente emitia letras de cambio sobre Londres, 
ele estava pagando, em forma de juros e comissoes, mais de 8%, e 
portanto perdendo mais de 3% sobre mais de 3/4 de todos os seus 
negocios. 

As operagoes desse banco parecem ter produzido efeitos total- 
mente contraries aos desejados pelas pessoas que o planejaram e di- 
rigiram. Essas pessoas parecem ter pretendido apoiar as iniciativas 
pioneiras como el as consideravam as que estavam sendo tomadas em 
diversas regioes do pais; ao mesmo tempo, queriam reservar para si 
todas as operagoes bancarias, suplantar todos os outras bancos esco- 
ceses, sobretudo os estabelecidos em Edimburgo, cuja relutancia em 
descontar letras de cambio era motivo de escandalo. Sem duvida, o 
referido banco deu algum apoio temporario aqueles planejadores, pos- 
sibiIitando-lhes executar seus projetos durante cerca de dois anos a 
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mais do que poderiam de outra forma ter aguentado. Isto, porem, nao 
fez outra coisa senao enterra-los em dividas tais, que quando a ruina 
chegou, ela se abateu com tanto mais peso tanto sobre eles quanto 
sobre seus credores. Portanto, as operagoes desse banco, ao inves de 
aliviarem, agravaram a longo prazo a ma situagao a que esses empre- 
sarios levaram a si proprios e a seu pais. Teria sido muito melhor, 
tanto para eles como para seus credores e seu pais, se a maioria deles 
tivesse sido obrigada a paralisar suas atividades dois anos antes do 
que realmenteaconteceu. Noentanto, oaliviotemporarioqueo referido 
banco deu a esses planejadores constituiu um alivio real e permanente 
para os outros bancos escoceses. Com efeito, todos os que comerciavam 
com letras de cambio circulantes — letras essas que os outros bancos 
tanto relutavam em descontar — recorriam a este novo banco, onde 
eram recebidos de bragos abertos. Por isso, os outros bancos puderam, 
com grande facilidade, sair desse circulo fatal, doqual de outra forma 
nao teriam podido evadir-se sem incorrer em perdas consideraveis e 
talvez ate parte de seu credito. 

A longo prazo, portanto, as operaqoes do citado banco acabaram 
agravandoa calamidade nacional para cujoalivioele havia sidocriado; 
na realidade, livraram de uma grandecrise precisamente aqueles ban¬ 
cos rivais que pretendia suplantar. 

Quandoo referido banco iniciou suas operagoes, alguns pensavam 
que, por mais que seus cofres se esvaziassem rapidamente, ele poderia 
facilmente reabastece-los, levantando dinheiro sobre as garantias das 
pessoas as quais o banco havia adiantado seu dinheiro em papel. Se- 
gundo acredito, a experiencia logo os convenceu de que este metodo 
de levantar dinheiro era excessivamente lento para atender a seus 
propositos; e de que os cofres, que inicialmente estavam tao mal abas- 
tecidos e que se esvaziavam com tanta rapidez, nao poderiam ser rea- 
bastecidos de outra forma senao pelo metodo danoso de sacar letras 
sobre Londres e, no ato do vencimento dessas letras, pagando-as por 
outro saque sobre o mesmo local, com juros e comissao acumulados. 

Entretanto, embora atraves desse metodo o banco tivesse condi- 
goes de levantar dinheiro com tanta rapidez quanto odesejava, todavia, 
em vez de auferir lucro, deveter sofrido uma perda em cada operagao 
deste genero; de sorte que, a longo prazo, necessariamente deve ter-se 
arruinado como sociedade mercantil embora talvez nao tao cedo como 
teria acontecido, recorrendo a dispendiosa pratica de sacar e ressacar. 
Mesmo assim, o banco nao poderia ganhar nada com os juros do papel 
que, ultrapassando aquilo que a circulagao no pais podia absorver e 
empregar, voltava ao banco, para ser trocado por ouro e prata, com a 
mesma rapidez com a qual era emitido, epara cujopagamentooproprio 
banco era continuamente obrigado a tomar emprestimos em dinheiro. 
Ao contrario, toda a despesa dessa tomada de emprestimos, para em¬ 
pregar agentes para procurar pessoas quetivessem dinheiro para em- 
prestar, para negociar com essas pessoas e para sacar a propria obri- 
gagao, deve ter recaido sobre o banco, representando uma perda ainda 
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mais evidente no equilibrio de suas contas. O projeto de reabastecer 
seus cofres dessa forma pode ser comparado ao de uma pessoa que 
tivesse um tanque d'agua do qual saisse continuamente uma torrente, 
sem que nele entrasse constantemente outra torrente, sendo que a 
pessoa se propusesse a manter a agua do tanque sempre ao mesmo 
nivel, empregando uma serie de pessoas que continuamente fossem 
com baldes a um poqoa algumas milhas dedistancia, a fim detrazerem 
agua para reabastecer seu tanque. 

Mas mesmo que essa operagao se comprovasse nao somente pra- 
ticavel e ate rendosa para o banco como sociedade mercantil, o pais 
nao poderia auferir disto ganho algum; pelo contrario, teria sofrido 
uma perda muito consideravel. Essa operagao nao poderia aumentar 
em nada a quantidade de dinheiro a ser emprestado. O maximo que 
poderia fazer seria transformar esse banco numa especie de agenda 
deempresti mos para todoopais. Osquedesejassem tomar emprestimos 
deveriam solicita-los a esse banco, ao inves de recorrer a pessoas par- 
ticulares que Ihes teriam emprestado o dinheiro. Mas um banco que 
empresta dinheiro, talvez a 500 pessoas, sobre a maioria das quais os 
diretores podem conhecer muito pouco, nao tern probabilidade de ter 
mais discernimento na selegao dos devedores do que um particular 
que empresta dinheiro a umas poucas pessoas que conhece e em cuja 
conduta sobria e moderada tern boas razoes para confiar. Os devedores 
de tal banco, sobre cuja conduta fiz alguma referenda, provavelmente 
seriam planejadores visionarios, pelo menos a maioria desses sacadores 
e ressacadores de letras de cambio circulantes, que aplicariam o di¬ 
nheiro em projetos extravagantes, que, nao obstante toda a ajuda que 
se Ihes desse, jamais seriam capazes provavelmente de levar a termo, 
e que, mesmo que os levassem, jamais reembolsariam a despesa que 
tinham realmente custado, e nunca seriam capazes de conseguir um 
fundosuficiente para manter ocontingentedemao-de-obra igual aquele 
que tinha sido empregado. Ao contrario, os devedores sobrios e mode- 
rados de pessoas particulares teriam mais probabilidade de empregar 
o dinheiro emprestado em projetos sobrios, proporcionais a seu capital, 
projetos que, embora nao tao grandiosos e mirabolantes, seriam mais 
solidos e rentaveis e, assim, reembolsariam com grande lucro tudo o 
que se investira neles e que, portanto, assegurariam um fundo capaz 
de manter um contingente de mao-de-obra muito maior do que a efe- 
tivamente empregada no projeto. Portanto, o sucesso de tal operagao, 
sem aumentar em nada o capital do pais, nao teria feito outra coisa 
senaotransferir grande parte do mesmo deempreendimentos prudentes 
e rentaveis para empreendimentos imprudentes e nao lucrativos. 

O celebre Sr. Law era de opiniao de que a Escocia definhava por 
falta de dinheiro; e propunha-se a remediar essa falta de dinheiro, 
criando um banco de carater particular, o qual, em sua concepgao, 
deveria emitir papel-moeda ate a soma de valor de todas as terras 
existentes no pais. O Parlamento da Escocia nao considerou aconse- 
Ihavel aceitar o projeto, quando Law o propos pela primeira vez. Mas 
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ele foi mais tarde adotado, com algumas variagoes, pelo Duque de 
Orleans, na epoca, regenteda Franga. A ideia da possibiIidade de mul¬ 
ti plicar opapel-moeda quase indefinidamenteconstituiu ofundamento 
real doquesechama oesquema M ississipi, o projeto mais extravagante 
tanto na area bancaria quanto na especulagao da bolsa que o mundo 
talvez ja tenha conhecido. As diversas operagoes desse esquema sao 
explicadas com tantos detalhes, clareza, ordem e precisao pelo Sr. Du 
Verney, em seu Examination of thePolitical Reflections upon Commerce 
and Finances of Mr. Du Tot, que nao me deterei sobre o assunto. Os 
principios sobre os quais se fundava o esquema sao explicados pelo 
proprio Sr. Law, em uma exposigao sobre o dinheiro e o comercio, que 
publicou na Escocia ao propor pela primeira vez seu projeto. As ideias 
maravilhosas mas visionarias apresentadas nesta eem algumas outras 
obras, sobre os mesmos principios, continuam a impressionar muitas 
pessoas, tendo talvez contribuido, em parte, para o excesso de insti- 
tuigoes bancarias, do qual ultimamente se tern lamentado, tanto na 
Escocia como em outros lugares. 

O Banco da Inglaterra eomaior banco de circulagao na Europa. 
Foi fundadoem decorrencia de uma lei do Parlamento, por uma carta 
patente do selo real, em data de 27 de julho de 1694. Naquela epoca, 
o banco emprestou ao governo a soma de 1,2 milhao de libras com 
uma anuidade de 100 mil libras, correspondente a 96 mil libras de 
juros anuais, a taxa de 8%, e a 4 mil libras anuais por despesas ad- 
mini strati vas. Somos levados a crer que o credito do novo governo, 
criado pela Revolugao, deveter sido muito baixo, ja que ele foi obrigado 
a levantar um emprestimo a juros tao elevados. 

Em 1697, permitiu-se ao banco aumentar seu capital por agoes 
com um enxerto de £ 1 001 171 10 s. Seu capital por agoes, portanto, 
ascendia entao a £ 2 201 171 10 s. Segundo se afirma, essa injegao 
de capital foi para reforgar o credito do banco junto ao publico. Em 
1696, os registros de contas tinham um desconto de 40,50 e 60% e as 
notas bancarias de 20%. 151 Durante a grande recunhagem da prata, 
que se realizou nessa epoca, o banco considerou conveniente interrom¬ 
per o pagamento de suas notas, o que necessariamente acarretou o 
descredito das mesmas. 

Em cumprimento do Decreto 7 Q da Rainha Ana, capitulo VII, o 
banco adiantou e pagou ao erario publico a soma de 400 mil libras 
completando ao todoa soma de 1,6 milhoes de libras, que tinha adian- 
tado sobre sua anuidade inicial de 96 mil libras de juros e 4 mil libras 
por despesas admini strati vas. Em 1708, portanto, o credito do Governo 
era tao bom quanto o de pessoas particulares, ja que ele podia tomar 
emprestimos a 6% de juros, taxa legal e de mercado normal da epoca. 
Em obediencia ao mesmo decreto, o banco cancelou letras do Tesouro 
Publico no montante de £ 1 775 027 17 s 10 1/2 d a 6% de juros e ao 


151 POSTLETHWAITE, James. History of the Public Revenue, p. 301. 
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mesmo tempo obteve permissao para aceitar subscrigoes a fim de du- 
plicar seu capital. Em 1708, portanto, o capital do banco era de 4 402 
343 libras, tendo adiantado ao Governo a soma de £ 3 375 027 17 s 
10 1/2 d. 

Atraves de uma solicitagao de 15% em 1709, foi pago, e feito 
capital de £ 656 204 1 s 9 d e, de outra solicitagao de 10% em 1710, 
houve outro de £ 501 448 12 s 11 d. Em consequencia dessas duas 
solicitagoes, pois, o capital do banco ascendeu a £ 5 559 995 14 s 8 d. 

Em obediencia ao Decreto 3 e de J orge I, capitulo 8, o banco en- 
tregou 2 milhoes de letras doTesouro Publico para serem canceladas. 
Nessa epoca, portanto, havia adiantado ao Governo £ 5 375 027 17 s 
10 d. Em cumprimento ao Decreto 8 e deJ orge I, capitulo 21, o banco 
comprou da South Sea Company capital no montante de 4 milhoes de 
libras; e em 1722, em consequencia das subscrigoes feitas para possi- 
biIitar-lhe fazer esta compra, seu capital por agoes foi acrescido de 3,4 
milhoes de libras. Nessa epoca, portanto, o banco havia adiantado ao 
publico £ 9 375 027 17 s 10 1/2 d, ao passo que seu capital por agoes 
era de apenas £ 8 959 995 14 s 8 d. Foi nessa ocasiao que a quantia 
adiantada pelo banco ao publico, epela qual recebia juros, pela primeira 
vez comegou a superar seu capital por agoes, isto e, a soma pela qual 
pagava dividendos aos proprietaries do capital por agoes; em outros 
termos, foi a primeira vez que o banco passou a ter um capital indiviso, 
alem de seu capital dividido. A partir de entao, o banco passou a ter 
sempre um capital indiviso do mesmo tipo. Em 1746, o banco havia, 
em diversas ocasioes, adiantado ao publico 11 686 800 libras e seu 
capital dividido havia aumentado, atraves de varias solicitagoes e subs¬ 
crigoes, para 10,78 milhoes de libras. Desde entao, a situagao dessas 
duas quantias continuou a ser a mesma. Em cumprimento do Decreto 
4 e de J orge III, capitulo 25, o banco concordou em pagar ao Governo, 
para renovagao de sua patente, 110 mil libras sem juros ou reembolso. 
Essa soma, portanto, naoaumentou nenhuma dessas duas quantias. 

Os dividendos pagos pelo banco tern variado de acordo com as flu- 
tuagoes da taxa de j uros que tern recebi do em epocas di versas, pel o di nhei ro 
adiantado ao publico, bemcomoem virtudedeoutrascircunstancias. Essa 
taxa de juros foi sendo gradualmente reduzida de 8 para 3%. Durante 
alguns anos os dividendos pagos pelo banco foram de 5,5%. 

A estabilidade do Banco da Inglaterra e igual a do Governo bri- 
tanico. Tudo o que foi adiantado ao Estado deve figurar na conta de 
perdas antes que seus credores possam sofrer qualquer perda. Nenhu¬ 
ma outra instituigao bancaria na Inglaterra pode ser criada por uma 
lei do Parlamento, nem pode ter mais de seis membros. Ele age, nao 
somentecomo qualquer banco comum, mascomouma grande maquina 
do Estado. Recebe e paga a maior parte das anuidades devidas aos 
credores do Estado, coloca em circulagao titulos do Tesouro e adianta 
ao Governo o montante anual dos impostos territorials e taxas sobre 
o malte, dinheiro que muitas vezes so e pago anos depois. Nessas 
diversas operagoes, em virtude de suas obrigagoes para com o Estado, 
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ele as vezes pode ser obrigado a emitir papel-moeda em excesso, sem 
culpa de seus diretores. Da mesma forma desconta letras mercantis, e, 
em varias ocasioes, teve de sustentar o credito dos prinapais bancos, nao 
somente da I nglaterra, como tambem de Hamburgo e da Holanda. Certa 
ocasiao, em 1763, afirma-seter adiantado, em uma semana, cerca de 1,6 
milhao de libras para esse fim, grande parte dessa soma em lingotes de 
ouro. Nao posso assegurar, porem, que o emprestimo ten ha atingido esse 
montante ou o periodo tenha sido tao curto. Em outras ocasioes, esse 
grande banco foi constrangido a pagar em dinheiro contado. 

Nao e aumentando o capital do pais, mas tornando ativa e pro- 
dutiva uma parcela maior desse capital, que as operagoes bancarias 
mais acertadas podem desenvolver a industria do pais. A parte de seu 
capital que um agente financeiro e obrigado a manter consigo, sem 
aplicar, e em forma de dinheiro dispomvel para atender a eventuais 
pedidos, permanece como capital ociosoe, enquanto permanecer assim, 
nada produz para ele nem para o pais. Sao as operagoes bancarias 
criteriosas que permitem ao banco converter esse capital ocioso em 
capital ativo e produtivo; em materials com que trabalhar; em instru- 
mentos de trabalho e em suprimentos e mantimentos para a manu- 
tengao de mao-de-obra; em capital que produza algo para si proprio e 
para o pais. O dinheiro em ouro e em prata que circula em qualquer 
pais, e atraves do qual o produto de sua terra e de seu trabalho circula 
e e distribuido aos consumidores proprios, e, da mesma forma que o 
dinheiro dispomvel do agente financeiro, capital ocioso. Trata-se de 
uma parcela altamente valiosa do capital do pais, mas que nada produz 
para ele. As operagoes bancarias criteriosas, substituindo grande parte 
desse ouro e dessa prata por papel-moeda, possibilitam ao pais con¬ 
verter grande parte deste capital ocioso em capital ativo e produtivo, 
isto e, em capital que produza algo para o pais. O dinheiro em ouro 
e prata que circula em qualquer pais pode com muita propriedade ser 
comparadoa uma grande rodovia, a qual, embora faga circular etrans- 
porte ao mercado toda a forragem e os cereais do pais, nao produz, 
ela mesma, a minima parcela desses produtos. As operagoes bancarias 
criteriosas, pelo fato de proporcionar uma especie de rodovia suspensa 
no ar — se me for permitida metafora tao extremada —, possibilita 
ao pais, digamos assim, converter grande parte de suas rodovias em 
boas pastagenseem campos de cereais, aumentando consi deravel mente 
desta forma a produgao anual de sua terra e de seu trabalho. 

I mporta reconhecer, porem, que o comercio e a industria do pais, 
embora possam ser de certo modo ampliados por essas operagoes ban¬ 
carias, no global nao desfrutam de tanta seguranga, ja que estao, por 
assim dizer, suspensas nas asas de Dedalo do papel-moeda, viajam 
sobre o solo firme do ouro e da prata. Alem dos acidentes aos quais 
ficam expostos em razao da inabilidade dos administradores desse pa¬ 
pel-moeda, estao sujeitos a varios outros, que nem a prudencia nem 
a habilidade desses admin istradores sao capazes de eliminar. 

Uma guerra malsucedida, porexemplo, na qual o inimigoseapos- 
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sasse do capital e, consequentemente, do tesouro que da sustentagao 
ao credito do papel-moeda, causaria uma confusao muito maior em 
um pais em que toda a circulagao se operasse atraves de papel-moeda, 
do que em um pais no qual a maior parte dela fosse feita em moedas 
de ouro e prata. No momento em que o instrumento usual de comercio 
perdesse seu valor, nao se poderia fazer trocas senao por escambo ou 
por credito. Se todas as taxas tivessem sido usualmente pagas em 
papel-moeda, o principe nao teria mais com que pagar suas tropas ou 
reabastecer seus depositos; e a situagao do pais seria muito mais ir- 
reparavel do que se a maior parte da sua circulagao consistisse em 
ouro e prata. Por essa razao, um principe preocupado em manter seus 
dominios sempre no estado em que tenha maiores condigoes de defen- 
de-los com a maxima facilidade, deve precaver-se, nao somente contra 
o perigo da multiplicagao excessiva de papel-moeda, a qual arruina os 
proprios bancosquea emitem, mastambemcontra aquela multiplicagao 
de papel-moeda que Ihes possibilita realizar com ele a maior parte da 
circulagao do pais. 

Pode-se dizer que a circulagao de qualquer pais se divide em 
dois diferentes ramos: a circulagao entre os proprios comerciantes, e 
a circulagao entre os comerciantes e os consumidores. Embora as mes- 
mas unidades de dinheiro em papel ou em metal possam ser as vezes 
empregadas em uma circulagao e as vezes na outra, todavia, ja que 
constantemente ocorre que as duas se efetuam ao mesmo tempo, cada 
qual exigecertocapital emdinheirodeumou outrotipopara seefetivar. 
O valor das mercadorias que circulam entre os diversos comerciantes 
nunca pode superar o das que circulam entre os comerciantes e os 
consumidores; tudo quanto e comprado pelos comerciantes destina-se, 
em ultima analise, a ser vendido aos consumidores. A circulagao entre 
os comerciantes, pelo fato de se efetuar no atacado, geralmente exige 
uma soma bastante elevada para cada transagao especifica. Ao con- 
trario, a circulagao entre os comerciantes e os consumidores, ja que e 
efetuada geralmente no varejo, muitas vezes requer apenas somas mui¬ 
to pequenas, sendo que com frequencia basta 1 xelim, ou ate 1/2 peni. 
Mas quantias pequenas circulam com rapidez muito maior do que as 
grandes. Um xelim muda de dono com mais facilidade do que 1 guineu 
e uma moeda de 1/2 peni, com mais frequencia do que 1 xelim. Por 
isso, embora as compras anuais de todos os consumidores sejam no 
mini mo iguais em valor as de todos os comerciantes, comumente elas 
podem efetuar-se com uma quantidade muito menor de dinheiro; as 
mesmas pegas, circulandocom maior rapidez, servem comoinstrumento 
de muito mais compras num caso do que no outro. 

O papel-moeda pode ser regulado de tal forma que se limite ba- 
sicamenteseu usoa circulagao entre os diversos comerciantes, ou entao, 
seu uso se estenda tambem a grande parte daquela entre os comer¬ 
ciantes eos consumidores. Onde nao circulam notas bancarias de valor 
inferior a 10 libras como em Londres, o papel-moeda limita-se basica- 
mentea circulagao entre os comerciantes. Quandouma cedula bancaria 
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de 101ibras chega as maos de urn consumidor, elegeralmenteeobrigado 
a troca-la na primeira loja em que tiver que comprar mercadorias no 
valor de 5 xelins, de sorte que ela muitas vezes retorna as maos do 
comerciante antes que o consumidor gaste a quadragesima parte do 
dinheiro. Onde cedulas bancarias sao emitidas em somas tao pequenas 
como de 20 xelins, como na Escocia, o papel-moeda e utilizadotambem 
em consi deravel parte da ci rcu I agao entre comerci a ntes e consu mi dores. 
Antes da lei do Parlamento que suspendeu a circulagao de notas de 
10 e 5 xelins, o papel-moeda respondia ainda pela maior parte da 
circulagao entre comerciantes e consumidores. Nos dinheiros em cir- 
culagao da America do Norteo papel era comumente emitidoem soma 
tao diminuta como 1 xelim, e englobava quase que o total dessa cir- 
culagao. Emalguns papeis-moeda em circulagao no Yorkshire, sua emis- 
sao foi ate no valor irrelevante de 6 pence. 

Onde a emissaode cedulas bancarias de valor mini mo e permitida 
e comumente praticada, possibilita-se e encoraja-se muitas pessoas de 
condigoes modestas a setornar banqueiros. De uma pessoa cuja nota 
promissoria de 5 libras ou mesmo de 20 xelins fosse rejeitada por todo 
mundo, essa nota seria recebida sem escrupulos quando emitida no 
valor irrelevante de 6 pence. Entretanto, as falencias frequentes, as 
quais devem estar sujeitos os banqueiros em situagao precaria, podem 
gerar um inconveniente muito grande, e as vezes ate uma calamidade 
imensa para muitas pessoas pobres que tivessem recebido suas notas 
promissorias em pagamento. 

Talvez fosse melhor queem nenhuma partedoreinoseemitissem 
cedulas de valor abaixo de 5 libras. Nesse caso, o uso de papel-moeda 
provavelmente ficasse circunscrito, em todo o territorio do reino, a 
circulagao entre os varios comerciantes, como ocorre atualmente em 
Londres, onde nao se emitem cedulas de valor abaixo de 10 libras, 
uma vez que, na maioria das regioes do reino, 5 libras representam 
uma quantia que, embora compre talvez pouco mais da metade da 
quantidade de mercadorias, e tao considerada e tao raramente gasta 
total mente de uma vez, quanto 10 libras nos intensos gastos de Londres. 

Cumpre observar que, onde o papel-moeda esta praticamente li- 
mitado a circulagao entre os proprios comerciantes, como no caso de 
Londres, ha sempre muito ouro e prata. Em contra parti da, o papel- 
moeda encontra amplo uso na circulagao entre comerciantes e consu¬ 
midores, como na Escocia, e ainda mais na America do Norte, e acaba 
expulsando quase inteiramente do pais o ouro e a prata, ja que quase 
todas as transagoes comuns de seu comercio interno sao feitas em 
papel. A supressao de notas bancarias de 10 e 5 xelins remediou de 
certa forma a escassez de ouro e prata na Escocia, e a supressao das 
notas de 20 xelins provavel mente a aliviaria ainda mais. Pelo que se 
diz, esses metais se tornaram mais abundantes na America, apos a 
supressao de alguns de seus papeis-moeda em circulagao. Afirma-se, 
tambem, terem sido eles mais abundantes antes da instituigao desse 
meio circulante. 
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Embora o papel-moeda devesse ficar muito mais circunscrito a 
circulagao entre os proprios comerciantes, os bancos e banqueiros po- 
deriam ainda estar em condigoes de dispensar mais ou menos a mesma 
assistencia a industria eaocomerciodopais, comotinhamfeitoquando 
o papel-moeda era quase a unica moeda em circulagao. O dinheiro 
disponivel que um comerciante e obrigado a conservar consigo para 
atender a pagamentos ocasionais e totalmente destinado a circulagao 
entre ele e outros comerciantes, dos quais ele compra mercadorias. 
Esse comerciante nao tern oportunidade de conservar consigo dinheiro 
disponivel para a circulagao entre ele proprio e seus consumidores, 
que sao seus clientes e que Ihe trazem dinheiro disponivel ao inves 
de tomar dele qualquer soma. Embora, portanto, nao se permitisse 
emitir qualquer papel-moeda, a nao ser em quantias tais que se cir- 
cunscrevesseem certa medida a circulagao entre os comerciantes, ainda 
assim, seja em parte para o desconto de letras de cambio reais, seja 
tambem para emprestar atraves de contas de caixa, os bancos e ban¬ 
queiros poderiam ainda estar em condigoes de liberar a maior parte 
desses comerciantes da necessidade de conservar uma parte conside- 
ravel de seu capital sob a forma de dinheiro nao aplicado e disponivel 
para atender a pedidos ocasionais. Poderiam ainda estar em condigoes 
de dispensar a maxima ajuda que os bancos e banqueiros podem, com 
justeza, dar a todos os comerciantes. 

Poder-se-a alegar que impedir particulares de receber em paga- 
mento as notas promissorias de um banqueiro, qualquer soma que 
fosse, grande ou pequena, quando estao dispostos a aceita-las, ou im¬ 
pedir um banqueiro de emitir tais notas quando todos os seus vizinhos 
desejam aceita-las, e uma violagao manifesta da liberdade natural, 
que constitui o proprio objetivo da lei, nao infringir, mas apoiar. Sem 
duvida, tais regulamentos podem ser considerados sob certo aspecto 
uma violagao da liberdade natural. Todavia, tais atos de liberdade 
natural dealguns poucos individuos, pelofatode poderem representar 
um risco para a seguranga de toda a sociedade, sao e devem ser res- 
tringidos pelas leis de todos os governos; tanto dos paises mais livres 
como dos mais despoticos. A obrigagao de erguer muros refratarios, 
visandoa impedir a propagagaodeum incendio, constitui uma violagao 
da liberdade natural, exatamente do mesmo tipo dos regulamentos do 
comercio bancario aqui propostos. 

O papel-moeda que consiste em notas bancarias, emitidas por 
pessoas de credito indiscutivel, e pagaveis incondicionalmente quando 
cobradas, e na realidade sempre pagas quando apresentadas, tern sob 
todos os aspectos, valor igual ao do dinheiro em ouro e prata, ja que 
a qualquer momento pode ser trocado por ouro e prata. Tudo o que 
se compra ou se vende com tal papel-moeda deve necessariamente ser 
comprado ou vendido tao barato como se fosse com ouro e prata. 

Tem-se alegado que o aumento de papel-moeda, por aumentar a 
quantidade e consequentemente diminuir o valor de todo o dinheiro 
em circulagao, necessariamente aumenta o prego das mercadorias em 
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dinheiro. Entretanto, uma vez que a quantidade de ouro e prata que 
e retirada do dinheiro em circulagao sempre e igual a quantidade de 
papel acrescentada a mesma, o papel-moeda naoaumenta necessaria- 
mente toda a quantidade do dinheiro em circulagao. Desde o inicio do 
seculo passado ate hoje, os mantimentos nunca foram mais baratos 
na Escocia do que em 1759, embora, nesse ano, devido a circulagao de 
celulas de 10 e de 5 xelins, houvesse no pais mais papel-moeda do 
queatualmente. A proporgao entre o prego dos mantimentos na Escocia 
e o prego dos mantimentos na Inglaterra e hoje a mesma que antes 
da grande proliferagaodeinstituigoes bancarias na Escocia. Na maioria 
das vezes, o trigo e tao extremamente barato na Inglaterra como na 
Franga, embora haja uma grande quantidade de papel-moeda na In¬ 
glaterra e muito pouca na Franga. Em 1751 e 1752, quando o Sr. 
Hume publicou seus Political Discourses, e logo apos a grande proli- 
feragao de papel-moeda na Escocia, houve uma alta muito sensivel do 
prego dos mantimentos, provavelmente devido as intemperies, e nao 
em razao da multiplicagao do papel-moeda. 

Outra seria realmente a situagao, se o papel-moeda consistisse 
em notas promissorias, cujo pagamento imediatodependesse, sob qual- 
quer aspecto, da boa vontade dos seus emitentes ou de uma condigao 
que o portador das notas nem sempre pudesse cumprir; ou entao, de 
que o pagamento nao fosse exigivel a nao ser depois de certo numero 
de anos, e que durante esse tempo nao rendesse juros. Indubitavel- 
mente, o papel-moeda cairia mais ou menos abaixo do valor da prata, 
caso a dificuldade ou incerteza de obter pagamento imediato fosse su- 
postamente maior ou menor; ou deacordocom o maior ou menor lapso 
de tempo em que o pagamento fosse exigivel. 

Alguns anos atras, as diversas instituigoes bancarias da Escocia 
adotaram a pratica de inserir em suas notas bancarias o que denomi- 
navam clausula opcional pela qual prometiam pagamento ao portador 
tao logo a nota fosse apresentada, ou, por opgao dos diretores do banco, 
somente seis meses apos a apresentagao, juntamente com os juros de 
lei pelos seis meses transcorridos. Por vezes, os diretores de alguns 
bancos valiam-se dessa clausula opcional, e as vezes ameagavam os 
que exigiam ouro e prata em troca de um grande numero de suas 
notas, de que se aproveitariam, a menos que os solicitantes se conten- 
tassem com apenas parte do que exigiam. As notas promissorias desses 
bancos constituiam decididamente na epoca a maior parte do dinheiro 
em circulagao da Escocia, que essa incerteza de pagamento necessa- 
riamente avi Itou, pondo-as abaixo do valor do dinhei ro de ouro e prata. 
Enquanto conti nuava esse abuso (que prevaleceu sobretudo em 1762, 
1763 e 1764), quando entre Londres e Carlisle havia paridade de cam- 
bio, entre Londres e Dumfries o cambio acusava as vezes uma diferenga 
de 4% em desfavor de Dumfries, embora essa cidade nao diste 30 
milhas de Carlisle. E que em Carlisle os titulos eram pagos em ouro 
e prata, ao passo que em Dumfries eram pagos em notas de bancos 
escoceses, e a incerteza em trocar essas notas por moedas de ouro e 
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prata fazia com que o valor das mesmas fosse4% inferior ao da moeda. 
A mesma lei do Parlamento que suprimiu as cedulas de 10 e 5 xelins 
suprimiu tambem essa clausula opcional, restaurando assim o cambio 
entre a Inglaterra e a Escocia a sua taxa natural, ou a que o rumo 
de comercio e das remessas poderia permitir. 

No dinheiro circulante em papel-moeda de Yorkshire, o paga- 
mento de notas do valor irrelevante de 6 pence as vezes dependia da 
condigao de o portador apresentar em troco 1 guineu ao emitente da 
nota — condigao que os portadores de tais notas muitas vezes consi- 
deravam muito dificil satisfazer e que deve ter desvalorizado esse di¬ 
nheiro em circulagao abaixo do valor em dinheiro de ouro e de prata. 
Por esse motivo, uma lei do Parlamento declarou ilegais todas essas 
dausulas, e suprimindo, da mesma forma que na Escocia, todas as 
notas promissorias pagaveis ao portador abaixo do valor de 20 xelins. 

O dinheiro circulante em papel-moeda vigente na America do 
Norte consistia, nao em notas bancarias pagaveis ao portador sob so- 
licitagao, mas em titulos do Governo, cujo pagamento so era exigivel 
varios anos apos a emissao. E embora os Governos da colonia nao 
pagassem nenhum juro aos portadores desses titulos, dedararam que 
era, e de fato o interpretaram como moeda legal de pagamento, no 
valor total em que foi emitida. Todavia, admitindo-se que a garantia 
da colonia fosse perfeitamente segura, 100 libras pagaveis quinzeanos 
depois, por exemplo, num pais em que a taxa de juros e de 6%, equi- 
valem a pouco mais do que 40 libras de dinheiro a vista. Eis por que 
obrigar um credor a aceitar isso como pagamento integral de uma 
divida de 100 libras, efetivamente pagas em dinheiro a vista, constituia 
um ato de injustiga tao clamorosa, que dificilmente, talvez, jamais 
ten ha si do tentado pelo Governo de qualquer outro pais que se consi- 
derasse livre. Tal medida traz as marcas evidentes daquilo que o ho- 
nesto e decidido Dr. Douglas afirma ter ela sido realmente, em sua 
origem: um metodo usado por devedores fraudulentos para enganar 
seus credores. Efetivamente, o Governo da Pensilvania, ao fazer sua 
primeira emissao de papel-moeda, em 1722, pretendeu dar a esses 
papeis o mesmo valor das moedas de ouro e prata, impondo penal idades 
a todos aqueles que estabelecessem alguma diferenga de prego de suas 
mercadorias quando as vendiam por tais titulos coloniais ou quando 
asvendiam por moedas de ouro e prata — um regulamento igualmente 
tiranico, porem muitomenosefetivodoqueaquelequepretendia apoiar. 
Uma lei positiva podetrocar uma moeda legal de 1 xelim por 1 guineu, 
ja que pode orientar as cortes de justiga a desonerarem o devedor que 
fez aquela moeda. Todavia, nenhuma lei positiva pode obrigar uma 
pessoa que vende mercadorias, e que tern a liberdade de vender ou 
nao vender, conforme I he aprouver, a aceitar como prego de suas mer¬ 
cadorias 1 xelim como equivalente a 1 guineu. Nao obstante todas as 
leis desse genero, constatou-se, no decurso do intercambio com a 
Gra-Bretanha, que 100 libras eram em certas ocasioes consideradas 
como equivalentes, em algumas colonias, a 130 libras e, em outras, 
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a ate 1 100 libras em dinheiro circulante, sendo que esta diferenga de 
valor provinha da diferenga de quantidade de papel emitido nas di- 
versas colonias, e da distancia e da probabilidade do termo de sua 
quitagao e resgate finals. 

Por isto, nada mais justo do que a lei do Parlamento — tao 
injustamente atacada nas colonias — para a qual nenhum dinheiro 
circulante em papel-moeda que se viesse a emitir futuramente nas 
colonias pudesse ser considerado moeda legal de pagamentos. 

A Pensilvania sempre foi mais moderada em suas emissoes de 
papel-moeda do que qualquer outra de nossas colonias. Eis por que 
seu dinheiro circulante em papel-moeda, segundo se diz, nunca desceu 
abaixo do valor do ouro e da prata correntes na colonia antes da pri- 
meira emissao de seu papel-moeda. Antes dessa emissao, a colonia 
havia elevado a denominagao de sua moeda, determinando por uma 
decisaoda Assembleia, que 5 xelins passariam na colonia para 6 xelins 
e 3 pence, e depois para 6 xelins e 8 pence. A moeda circulante em 
libras na colonia, portanto, mesmo quando essa moeda era em ouro e 
prata, era mais de 30% inferior ao valor de uma libra esterlina, e 
quando aquela moeda corrente se transformou em papel-moeda rara- 
mente seu valor foi mais do que 30% inferior aquele valor. O objetivo 
alegado para elevar a denominagao da moeda era evitar a exportagao 
de ouro e prata, fazendo com que quantidades iguais desses metais 
passassem por quantias maiores na colonia doquena mae-patria. Cons- 
tatou-se, porem, que o prego de todas as mercadorias provenientes da 
Gra-Bretanha elevou-se exatamente na proporgao em que a colonia 
elevou a denominagao de sua moeda, de sorte que seu ouro e prata 
eram exportados com a mesma rapidez de sempre. 

J a que o papel-moeda emitido por cada colonia era aceito no paga- 
mento das taxas provinciais, pelo valor integral de sua emissao, esse uso 
fez com que as notas adquirissem um valor adiaonal, alem do valor que 
elas teriam tido, com base no prazo real ou presumido de seu resgate e 
quitagao finals. Esse valor adicional era maior ou menor, conforme a 
quantidade de papel emitido estivessemaisou menosacimada quantidade 
que podia ser empregada para opagamento das taxas da respectiva colonia 
que o emitisse. Em todas as colonias, essa quantidade emitida estava 
muito acima do que podia ser utilizado dessa forma. 

Com isso, um principe que decretasse que certa parte de seus 
impostos fosse paga em papel-moeda de um certo tipo podia dar um 
determinado valor a esse papel-moeda, mesmo que o prazo de seu 
resgate e quitagaofinaisdependessetotal menteda vontadedo princi pe. 
Se o banco que emitia esse papel tivesse cuidado em conservar a quan¬ 
tidade dele sempre um tanto abaixo do que podia ser facilmente em- 
pregado dessa forma, a demanda desse papel-moeda poderia ser tal 
queele poderia ate mesmo faze-lo constituir um premio, ou ser vendido 
no mercado por um valor levemente superior ao da quantidade de 
dinheiro circulante de ouro ou prata pelo qual fora emitido. E a isso 
que alguns atribuem o assim chamado agio do banco de Amsterdam, 
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ou a superioridade das notas bancarias em relagao a moeda corrente, 
embora este dinheiro bancario pretensamente nao possa ser retirado 
do banco a vontade do proprietary. A maior parte das letras de cambio 
estrangeiras deve ser paga com dinheiro de banco, isto e, por uma 
transference nos livros do banco; alega-se que os diretores do banco 
tem o cuidado de manter a quantidade total de dinheiro bancario sem- 
pre abaixo da demanda gerada por esta utilizagao. Afirma-se ser esta 
a causa pela qual o dinheiro de banco se vende com um premio, ou 
encerra umagiode4ou 5%sobrea mesma quantia nominal de dinheiro 
circulante em ouro e prata do pais. Todavia, como se vera abaixo, esta 
versao do banco de Amsterdam em grande parte e uma quimera. 

O dinheiro circulante em papel-moeda que cai abaixo do valor 
da moeda de ouro e prata nem por isto faz descer o valor desses metais, 
nem faz com que quantidades iguais dos mesmos possam ser trocadas 
por uma quantidade menor de mercadorias de qualquer outro genero. 
A proporgao entre o valor do ouro e da prata e o valor das mercadorias 
de qualquer outro tipo depende, em todos os casos, nao da natureza 
ou da quantidadededeterminado papel-moeda vigentenesteou naquele 
pais, mas da riqueza ou pobreza das minas que no momento possam 
estar fornecendo esses metais ao grande mercado do mundo comercial. 
Depende da proporgao entre a quantidade de mao-de-obra necessaria 
para langar determinada quantidade de ouro e prata no mercado, e 
aquilo que e necessario para levar ao mercado certa quantidade de 
qualquer outra especie de mercadoria. 

Seos banqueiros forem impedidos deemitir quaisquer notas ban¬ 
carias circulantes ou notas pagaveis ao portador, abaixo de um deter - 
minado valor, e se ficarem sujeitos a um pagamento imediato e incon- 
dicional de tais notas, tao logo forem apresentadas, seu negocio pode, 
com seguranga para o publico, deixar-lhes inteira liberdade em todos 
osoutrossentidos. A ultima proliferagaode bancos, tantona Inglaterra 
como na Escocia — evento que tem alarmado a muitos — ao inves de 
diminuir, aumenta a seguranga do publico. Obriga todos os bancos a 
serem mais cuidadosos em sua conduta e, evitando aumentar seu di- 
nheirocirculantealem da devida proporgao com seu dinheiroem caixa, 
leva-os a seacautelarem contra esses golpes maliciosos que a rivalidade 
de tantos concorrentes esta sempre pronta a infligir-lhes. Essa multi- 
plicagao de instituigoes bancarias restringe a circulagao de cada banco 
em particular a um circulo mais estreito, reduzindo o numero de suas 
notas circulantes. Dividindo-se a circulagao total entre um numero 
maior de partes, terao consequencias menos danosas para o publico 
eventuais erros cometidos por um determinado banco — acidentes que 
nao se pode excluir totalmente, pelo curso normal das coisas. Alem 
disso, esta livre concorrencia obriga todos os banqueiros a serem mais 
liberals aotratar com sua clientela, sob pena dequeseus rivals atraiam 
seus dientes. De modo geral, se determinado ramo de comercio ou 
qualquer divisaodetrabalhotrouxer vantagens para o publico, havera 
sempre uma concorrencia mais livre e mais generalizada. 


332 



Capitulo III 


A Acumulacao de Capital, ou o Trabalho Produtivo 
e o I mprodutivo 


Existeum tipodetrabalhoqueacrescenta algo ao valor do objeto 
sobre o qual e aplicado; e existe outro tipo, que nao tem tal efeito. O 
primeiro, pelo fato de produzir um valor, pode ser denominado produ¬ 
tivo; osegundo, trabalho improdutivo. 152 Assim, o trabalho de um ma- 
nufator geralmente acrescenta algo ao valor dos materials com que 
trabalha: o de sua propria manutengao e o do lucro de seu patrao. Ao 
contrario, otrabalhodeumcriadodomestico nao acrescenta valor algum 
a nada. Embora o manufator tenha seus salaries adiantados pelo seu 
patrao, na realidade ele nao custa nenhuma despesa ao patrao, ja que 
o valor dos salarios geralmente e reposto juntamente com um lucro, 
na forma de um maior valor do objeto no qual seu trabalho e aplicado. 
Ao contrario, a despesa de manutengao de um criado domestico nunca 
e reposta. Uma pessoa enriquece empregando muitos operarios, e em- 
pobrece mantendo muitos criados domesticos. 

O trabalhodestes ultimos naodeixa deter oseu valor, merecendo 
sua remuneragao tanto quanto o dos primeiros. Mas o trabalho do 
manufator fixa-se e realiza-se em um objeto especifico ou mercadoria 
vendavel, a qual perdura, nominimo, algum tempodepois deencerrado 
otrabalho. E, por assim dizer, uma certa quantidadedetrabalhoestocado 
e acumulado para ser empregado, se necessario, em alguma outra oca- 
siao. Este objeto ou, o que e a mesma coisa, o prego deste objeto, pode 
posteriormente, senecessario, movimentar uma quantidadedetrabalho 
igual aquela que originalmente o produziu. Ao contrario, o trabalho 
do criado domestico nao se fixa nem se realiza em um objeto especifico 
ou mercadoria vendavel. Seusservigos normal mente morrem noproprio 


152 Alguns autores franceses de grande erudigao e engenho tem empregado essas palavras em 
um sentido diferente. No ultimo capitulo do Livro Quarto procurarei mostrar que sua con- 
ceituagao e inadequada. 
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instanteem que sao executados, e raramentedeixam atras desi algum 
trago ou valor, pelo qual igual quantidade de servigo poderia, poste- 
riormente, ser obtida. 

O trabalho de algumas das categorias sociais mais respeitaveis, 
analogamente ao dos criados domesticos, nao tern nenhum valor pro- 
dutivo, naosefixandonem serealizandoem nenhum objetopermanente 
ou mercadoria vendavel que perdure apos encerrado o servigo, e pelo 
qual igual quantidade de trabalho pudesse ser conseguida posterior- 
mente. O soberano, por exemplo, com todos os ofidais de justiga e de 
guerra que servem sob suas ordens, todo o Exercito e Marinha, sao 
trabalhadores improdutivos. Servem ao Estado, sendo mantidos por 
uma parte da produgao anual do trabalho de outros cidadaos. Seu 
servigo, por mais honroso, util ou necessario que seja, nao produz nada 
com o que igual quantidade de servigo possa posteriormente ser obtida. 
A protegao, a seguranga e a defesa da comunidade, o efeito do trabalho 
dessas pessoas, neste ano, nao comprarao sua protegao, seguranga e 
defesa para o ano seguinte. Na mesma categoria devem ser enquadra- 
das algumas das profissoes mais serias e mais importantes, bem como 
algumas das mais frivolas: eclesiasticos, advogados, medicos, homens 
deletras de todos os tipos, atores, palhagos, musicos, cantores de opera, 
dangari nos de opera etc. O trabalhodequalquer dessas pessoas, mesmo 
da categoria mais mediocre, tern um certo valor, regulado exatamente 
pelos mesmos principios que regulam o de qualquer outro tipo de ser¬ 
vigo; e aquela das mais nobres e mais uteis nada produz que pudesse 
posteriormente comprar ou obter uma quantidade igual de trabalho. 
Paralelamenteaoqueocorrecom a declamagaodo ator, a fala doorador 
ou a melodia do musico, o trabalho de todos eles morre no proprio 
instante de sua produgao. 

Tanto os trabalhadores produtivos como os improdutivos, e bem 
assim os que naoexecutam trabalho algum, todos sao igual mente man¬ 
tidos pela produgao anual da terra e da mao-de-obra do pais. Esta 
produgao, por maior que seja, nunca podeser infinita, necessariamente 
tern certos Iimites. Conforme, portanto, seempregar uma porcentagem 
menor ou maior dela, em qualquer ano, para a manutengao de maos 
improdutivas, tanto mais, noprimeirocaso, etanto menos, nosegundo, 
sobrara para as pessoas produtivas, e na mesma medida, a produgao 
do ano seguinte sera maior ou menor, uma vez que se excetuarmos 
os produtos espontaneos da terra, o total da produgao anual e efeito 
do trabalho produtivo. 

Embora o total da produgao anual da terra e do trabalho de um 
pais seja, sem duvida, em ultima analise, destinado a suprir oconsumo 
de seus habitantes e a proporcionar-lhes uma renda, nao deixa de ser 
verdade que a produgao, no momento em que sai do solo ou das maos 
dos trabalhadores produtivos, se divide natural mente em duas partes. 
Uma delas, muitas vezes a maior, destina-se, em primeiro lugar, a 
repor um capital ou renovar as provisoes de mantimentos materials e 
o trabalho acabado, retirados de um capital; a outra parcela destina-se 
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a constituir uma renda, para o dono deste capital, como lucro de seu 
capital, ou para outras pessoas, como renda de sua terra. Assim, da 
produgao da terra, uma parte repoe o capital investido pelo arrenda- 
tario, e a outra paga seu lucro e a renda da terra ao dono desta, 
constituindo, portanto, uma renda, tanto para o proprietario deste ca¬ 
pital — comosendoo lucrodeseu capital — como para algumas outras 
pessoas — por exemplo, o aluguel pago ao dono da terra pel a locagao 
da mesma. Igualmente, da produgao de uma grande manufatura, uma 
parte — sempre a maior — repoe o capital do empresario da obra, 
sendo que a outra paga seu lucro, constituindo destarte uma renda ao 
proprietario desse capital. 

A parte da produgao anual da terra e do trabalho de qualquer 
pais que repoe um capital, nunca e imediatamente empregada para 
outra finalidade que nao seja a manutengao de pessoas produtivas. 
Essa parte paga exdusivamente os salarios do trabalho produtivo. A 
parte quesedestina imediatamentea constituir uma renda, como lucro 
ou como renda da terra, pode ser empregada para manter, indiferen- 
temente, pessoas produtivas ou pessoas improdutivas. 

Toda parcela do estoque que um proprietario emprega como ca¬ 
pital, ele sempre espera que I he seja reposta com lucro. Elea emprega, 
portanto, exclusivamente para manter trabalhadores produtivos; esta 
parte, apos servir-lhe como capital, constitui uma renda para esses 
trabalhadores. Toda vez que ele empregar qualquer parte do mesmo 
para manter pessoas improdutivas de qualquer especie, esta parte, a 
partir desse momenta, e retirada de seu capital e colocada em seu 
estoque reservado para consumo imediato. 

Os trabalhadores improdutivos, eosquenaotrabalham, saotodos 
mantidos por uma renda: primeiramente, por aquela parte da produgao 
anual, originalmente destinada a constituir uma renda para determi- 
nadas pessoas, seja como renda da terra ou como lucros do capital; 
ou, em segundo lugar, por aquela parte da produgao que, embora ori¬ 
ginalmente destinada apenas a repor um capital ou a manter traba¬ 
lhadores produtivos, nao obstante isso, quando chega as suas maos, 
toda porgao dela que ultrapassar sua propria manutengao pode ser 
empregada para manter, indiferentemente, pessoas produtivas ou pes¬ 
soas improdutivas. Portanto, nao somente o grande proprietario de 
terras ou o comerciante rico, mas ate mesmo o trabalhador comum, 
desde que seus salarios sejam consideraveis, tern condigoes de manter 
um criado domestico; que tambem pode as vezes assistir a uma pega 
ou show de marionetes, contribuindo com a sua parcela para manter 
um grupo de trabalhadores improdutivos; ou, entao, pode pagar certos 
impostos e dessa forma ajudar a manter outro grupo, mais respeitavel 
e util, sim, mas igualmente improdutivo. Entretanto, nenhuma parte 
da produgao anual originalmente destinada a repor um capital jamais 
e dirigida para a manutengao de maos improdutivas, antes de haver 
posto em movimento seu complemento pleno de trabalho produtivo, 
ou tudoaquiloquepoderia movimentar da maneira comofoi empregado. 
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Antes de poder empregar qualquer parcela deseus salariesdessa forma, 
otrabalhador devete-los ganho peloservigo prestado. Alias, essa parte 
geralmente e pequena. E apenas a renda que I he sobra, a qual, no caso 
dos trabalhadores produtivos, raramente representa muito. Mas geral¬ 
mente tern um pouco dessa renda; e, com o pagamento de impostos, 
onumero elevado desses contribuintes pode, atecerto ponto, compensar 
a pequenez da contribuigao. Portanto, a renda da terra e os lucros do 
capital constituem, em toda a parte, as fontes primordiais das quais 
as pessoas improdutivas haurem sua subsistence. Esses sao os dois 
tipos de renda que os proprietaries geralmente costumam ter a dispo- 
sigao para gastar. Com isso, podem manter, indiferentemente, pessoas 
produtivasou improdutivas. Nogeral, porem, parecemter predilegao pelo 
segundo grupo. Basicamente, a despesa de um grande senhor alimenta 
mais as pessoas ociosas do que as que trabalham. O comerciante rico, 
embora com seu capital so mantenha pessoas operosas, ainda assim, com 
sua despesa, isto e, pelo emprego de sua renda, geralmente mantem exa- 
tamente o mesmo tipo de pessoas que o grande senhor. 

Donde se infere que a proporgao entre pessoas produtivas e im¬ 
produtivas dependemuitissimo, em todopais, da proporgao entre aque- 
la parte da produgao anual que, tao logo sai do solo ou das maos dos 
trabalhadores produtivos, se destina a repor um capital, e aquela que 
se destina a constituir uma renda, como renda da terra ou como lucro. 
Essa proporgao difere muito, conforme o pais for rico ou pobre. 

Assim, atualmente, nos paises ricos da Europa, uma parte muito 
grande, frequentemente a maior, da produgao da terra, destina-se a 
repor o capital do agricultor rico e independente, sendo que a outra 
parte serve para pagar seu lucro e a renda que cabe ao dono da terra. 
Antigamente, porem, quando prevalecia ogoverno feudal, bastava uma 
porgao muito pequena da produgao para repor o capital empregado no 
cultivo da terra. Consistia geralmente em umas poucas e magras ca- 
begas de gado, mantidas integralmente pela produgao espontanea da 
terra nao cultivada, e que, portanto, podiam ser consideradas como 
parte dessa produgao espontanea. Alem disso, essa parcela geralmente 
pertencia tambem ao proprietario da terra, sendo por ele adiantada 
aos ocupantes da terra. Todo o restante da produgao tambem Ihe per¬ 
tencia no verdadeiro sentido da palavra: como renda da terra ou como 
lucro do precario capital empatado. Os ocupantes da terra costumavam 
ser servos cujas pessoas e pertences tambem eram propriedade do dono 
da terra. Os que nao eram servos eram locatarios a titulo precario, e, 
embora o aluguel nominal que pagavam muitas vezes nao passasse 
de um pagamento em moeda, em lugar da prestagao de servigos, na 
realidade equivalia a produgao total da terra. Em qualquer momento 
o proprietario da terra tinha odireitodeexigir seu trabalhoem tempos 
de paz, e seu servigo na guerra. Embora vivessem distante da casa do 
proprietario da terra, dependiam tanto dele quanto os domesticos que 
viviam em sua casa. Mas a produgao total da terra indubitavelmente 
pertence aquele que dispoe do trabalho e dos servigos de todos aqueles 
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que mantem. Na atual situagao da Europa, a parcela da produgao que 
cabe ao dono da terra raramente ultrapassa a 1/3, e por vezes nem 
sequer a 1/4 de toda a produgao da mesma. Todavia, a renda da terra, 
em todas as regioes evoluidas, triplicou e quadruplicou desde aquela 
epoca remota, e esse 1/3 ou 1/4 da produgao anual da terra, ao que 
parece, representa hoje 3 ou 4 vezes mais do que representava anti- 
gamente a produgao total. Com o progresso dos aperfeigoamentos, a 
renda da terra, embora aumenteem proporgao com a extensao, diminui 
em proporgao com a produgao da terra. 

Nos paises ricos da Europa, empregam-se atualmente grandes 
capitals — no comercio e nas manufaturas. Na situagao antiga, o re- 
duzido comercio e as poucas manufaturas domesticas e primitivas exis- 
tentes exigiam capitals muito pequenos. No entanto, devem ter dado 
lucros muito grandes. A taxa de juros em lugar algum era inferior a 
10% e os lucros auferidos devem ter sido suficientes para pagar juros 
tao altos. Atualmente a taxa de juros nas regioes evoluidas da Europa 
em lugar algum esta acima de 6% e, em algumas das areas mais 
desenvolvidas, e tao baixa que chega a 4, 3 e ate 2%. Ainda que a 
parcela da renda dos habitantes decorrente do lucro do capital seja 
sempre muito maior nos paises ricos do que nos pobres, isto e porque 
o capital e muito maior; em proporgao ao capital, os lucros geraimente 
sao muito menores. 

Eis por que a parcela da produgao anual que, tao logo sai do 
solo ou das maos dos trabalhadores produtivos, e destinada a repor 
um capital nao somente e maior nos paises ricos do que nos pobres, 
mas mantem uma proporgao muito maior em relagao a parte destinada 
imediatamente a constituir uma renda, como renda da terra ou como 
lucro. Os fundos destinados a manutengao de trabalhadores produtivos 
nao somente sao muito maiores nos paises ricos do que nos pobres, 
como tambem representam proporgao muito maior em relagao aos fun¬ 
dos que, embora possam servir para a manutengao dos cidadaos pro¬ 
dutivos ou dos improdutivos, em geral sao empregados para a manu¬ 
tengao dos improdutivos. 

A proporgao entre esses dois fundos necessariamente determina, 
em cada pais, o carater geral dos habitantes, no tocante ao trabalho 
ou a ociosidade. Trabalhamos mais do que nossos antepassados, porque 
nos dias de hoje, em relagao ao que ocorria ha dois ou tres seculos, 
os fundos destinados a manutengao do trabalho sao muito maiores em 
proporgao aos destinados a manutengao dos ociosos. Nossos ancestrais 
eram indolentes por falta de estimulos suficientes para o trabalho. 
Segundo diz o proverbio, e melhor brincar de graga do que trabalhar 
degraga. Nas cidades comer ciaise industrials, onde as cl asses infer i ores 
da populagao sao mantidas sobretudo pelo emprego de capital, a po- 
pulagao costuma ser operosa, sobria e progressista, como acontece em 
muitas cidades inglesas e na maioria das cidades da Holanda. Nas 
cidades que se mantem primordialmente com os fundos e rendas pro- 
venientes da residencia constante ou ocasional de uma corte, e onde 


337 



OS ECONOMISTAS 


as classes inferiores da populagao se mantem primordialmente com os 
gastosda renda dos grandes, a populagaoemgeral eindolente, dissoluta 
e pobre, comoocorre em Roma, Versalhes, Compiegnee Fontainebleau. 
Se excetuarmos Rouen e Bordeus, existe pouco comercio ou industria 
em todas as cidades francesas que sediam uma assembleia legislativa; 
e as classes inferiores da populagao, por se manterem sobretudo as 
expensas dos membros das cortes de J ustiga e daqueles que ocorrem 
a elas para apelagoes, costumamser ociosasepobres. O grandecomercio 
existenteem Rouen e Bordeus parece dever-se total mente a localizagao 
dasduascidades. Rouen enecessariamenteoentrepostodequase todas 
as mercadorias trazidas de paises estrangeiros ou das provincias ma- 
ritimas da Franga para o consumo da grande cidade de Paris. Analo- 
gamente, Bordeus e o entreposto dos vinhos fabricados nas regioes 
localizadas nas margens do rio Garonne e dos que nele desembocam, 
uma das regioes mais ricas em vinhos do mundo, eque parece produzir 
o melhor vinho para exportagao, ou o mais condizente com o paladar 
dos estrangeiros. Tais localizagoes vantajosas necessariamente atraem 
um grande capital, pela vasta aplicagao que a regiao Ihe proporciona, 
sendooempregodesse capital a causa do progresso dessas duas cidades. 
Nas demais cidades francesas que sao sede de assemblers legislati vas, 
parece haver-se empregado muito pouco capital, alem do necessario 
para suprirseu proprio consumo, valedizer, pouco mais do que o capital 
minimo que nelas se pode investir. O mesmo se pode dizer de Paris, 
Madri eViena. Dessastrescidades, Parisedelongea maisprogressista, 
sendo tambem o principal mercado de todas as manufaturas nela es- 
tabelecidas, e seu proprio consumo e o objetivo primordial de todo o 
comercio que desenvolve. Londres, Lisboa e Copenhague sao talvez as 
unicas cidades europeias em que ao mesmo tempo reside uma corte e 
podem tambem ser consideradas cidades comerciais, isto e, cidades 
que comerciam nao somente para seu proprio consumo, como tambem 
para odeoutrascidadese paises. A localizagaodastreseextremamente 
vantajosa, naturalmente propicia para servir-lhes como entrepostos de 
grande parte das mercadorias destinadas ao consumo de regioes dis- 
tantes. Em uma cidade em quesegasta uma renda elevada, empregar 
com vantagem um capital para qualquer outro objetivo que nao seja 
suprir o consumo da propria cidade e provavelmente mais dificil do 
que em uma cidade na qual as classes inferiores da populagao so con- 
seguem manter-se com o que auferem do emprego desse capital. A 
ociosidade da maior parte das pessoas mantidas pelos gastos da renda 
corrompe provavel mente a operosidade dos que deveriam manter-se 
pelo emprego de capital, fazendo com que seja menos vantajoso aplicar 
um capital la do que em outros lugares. Antes da uniao com a Ingla- 
terra, havia pouco comercio ou industria em Edimburgo; ela tornou-se 
uma cidadedealgum comercioe industria quandooParlamentoescoces 
deixou de ter sede nela, quando deixou de ser a residencia necessaria 
da principal nobreza eda pequena nobreza da Escocia. Todavia, Edim¬ 
burgo continua a ser a sede dos principais tribunals de J ustiga da 
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Escocia e dos postos alfandegarios, de recolhimento de impostas etc. Por- 
tanto, continua-sea gastar na adadeuma rendaconsideravel. Emcomercio 
e industria, e muito inferior a Glasgow, cujos habitantes se mantem so- 
bretudo mediante emprego de capital. Tem-se as vezes observado que os 
habitantes de uma aldeia grande, depois deterem progredido considera- 
velmente nas manufaturas, se tornaram indolentes e pobres, pelo fato de 
um grande senhor ter passado a residir na redondeza. 

Em consequencia, a proporgao entre o capital e a renda parece 
regular em todo lugar a proporgao entre pessoas trabalhadoras e pes- 
soas ociosas. Onde quer que predomine o capital, prevalece otrabalho; 
e onde quer que predomine a renda, prevalece a ociosidade. Por isso, 
todoaumentoou diminuigaodecapital tendea aumentar ou a diminuir 
a quantidade real de trabalho, o contingente de cidadaos produtivos 
e, consequentemente, o valor de troca da produgao anual da terra e 
do trabalho do pais, a riqueza e renda reais detodos os seus habitantes. 

Os capitais sao aumentados pela parcimonia e diminuidos pelo 
esbanjamento e pela ma administragao. 

Tudo aquilo que uma pessoa economiza de sua renda, ela o acres- 
centa a seu capital: quer empregando-o ela mesma para manter um con¬ 
tingente adicional de mao-de-obra produtiva, quer dando possibilidade a 
outra pessoa de faze-lo, emprestando-lhe o capital com juros, vale dizer, 
em troca de uma participagao nos lucros. Assim como o capital de um 
indivfduo so pode ser aumentado por aquilo que poupa de sua renda 
anual ou de seus ganhos anuais, da mesma forma o capital de uma so- 
ciedade, que e equivalente a soma dos capitais de todos os individuos que 
a compoem, so pode ser aumentado dessa maneira. 

A parcimonia, e nao o trabalho, e a causa imediata do aumento 
de capital. Com efeito, o trabalho fornece o objeto que a parcimonia 
acumula. Com tudooqueotrabalhoconsegueadquirir, sea parcimonia 
nao economizasse e nao acumulasse, o capital nunca seria maior. 

A parcimonia, aumentando o fundo destinado a manutengao de 
mao-de-obra produtiva, tendea ampliar ocontingentedaquelas pessoas 
cujo trabalho enriquece o valor do objeto ao qual e aplicado. Tende, 
pois, a aumentar o valor cambiavel da produgao anual da terra e do 
trabalho do pais. Poe em movimento uma quantidade adicional de 
trabalho, o qual da um valor extra a produgao anual. 

O que se economiza anualmente e consumido com a mesma re- 
gularidade que aquilo que se gasta anual mente, e tambem quase ao 
mesmo tempo; todavia, o consumo e feito por uma categoria diferente 
de pessoas. A parte da renda do rico que este gasta anual mente, na 
maioria dos casos, e consumida por hospedes ociosos e criados domes- 
ticos, que nada deixam atras de si em troca de seu consumo. Aquela 
parte da renda que ele economiza anualmente, ja quee imediatamente 
empregada como capital em fungao do lucro, e igualmente consumida, 
e quase simultaneamente, mas por uma categoria diferente de pessoas: 
trabalhadores, manufatores e artifices, que reproduzem com lucro o 
valor de que consomem anualmente. Suponhamos que a renda do rico 
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I he fosse paga em dinheiro. Se ele tivesse gasto toda esta renda em 
alimento, roupa e moradia que a renda total teria podido comprar, 
teriam sido distribuidos entre os ociosos ou improdutivos. Ao econo- 
mizar, porem, parte dessa renda, ja que esta parcela e imediatamente 
aplicada como capital em fungao do lucro, por ele mesmo ou por qual- 
quer outra pessoa, o alimento, a roupa ea moradia que se pode comprar 
com esta parte sao necessariamente reservados a pessoas produtivas. 
O consumo e o mesmo, mas os consumidores sao diferentes. 

Atraves daquilo que uma pessoa frugal poupa anualmente, nao 
somente se assegura manutengao a um contingente adicional de mao- 
de-obra produtiva, para aquele ano ou para o proximo, senao que, 
como o fundador de um albergue, cria, por assim dizer, um fundo 
perpetuo para a manutengao de um contingente igual em todas as 
ocasioes futuras. Com efeito, a alocagao e a destinagao permanente 
deste fundo nem sempre sao asseguradas por uma lei positiva, por um 
documento juridico ou titulo de bens; no entanto, elas sao sempre as¬ 
seguradas por um principio muito poderoso, isto e, o interesse obvio 
de todo individuo a quern pertenga o fundo. Nenhuma porgao dele 
podera futuramenteser empregada a naoser para manter mao-de-obra 
produtiva, sem que haja uma perda evidente para a pessoa que o 
desvia de sua destinagao propria. 

Assim, o esbanjador desvia o capital da destinagao correta. Por 
nao limitar sua despesa a sua renda, ele interfere em seu capital. 
Como aquele que desvia para objetivos profanos as rendas de uma 
fundagao pia, ele paga os salarios dos ociosos com os fundos que a 
frugalidade de seus antepassados tinha, por assim dizer, consagrado 
a manutengao de pessoas produtivas. Diminuindo os fundos destinados 
ao emprego de mao-de-obra produtiva, necessariamente ele diminui, 
na medida em que isso depende dele, a quantidade daquele tipo de 
trabalho que acrescenta valor ao objeto ao qual e aplicado e, em con- 
sequencia, ao valor da produgao anual da terra e do trabalho do pais 
inteiro, a riqueza e a renda de seus habitantes. Se a prodigalidade de 
alguns nao for compensada pela frugalidade de outros, a conduta de 
todo perdulario, por alimentar os ociosos com o pao pertencente aos 
trabalhadores produtivos, tende nao so a reduzi-lo a miseria, como a 
empobrecer o pais. 

Mesmo que os gastos do esbanjador fossem com mercadorias do 
proprio pais, e nao com mercadorias estrangeiras, seriam iguais os 
efeitos sobre os fundos produtivos da sociedade. Todo ano continuaria 
havendo uma certa quantidade de alimento e roupa que deveria ter 
servido para a manutengao de mao-de-obra produtiva, no entanto e 
empregada para manter pessoal improdutivo. Portanto, em cada ano 
continuaria a haver ainda alguma diminuigao daquilo que, de outra 
forma, teria o valor da produgao anual da terra e do trabalho do pais. 

Poder-se-a alegar talvez que, pelo fato de tal despesa nao ser 
gasta em mercadorias estrangeiras, nao acarretando, portanto, expor- 
tagao de ouro e prata para fora do pais, este ficaria com a mesma 
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quantidade de dinheiro que antes. Entretanto, se a quantidade de ali- 
mentos e de roupas que, nessa hipotese, seria consumida por pessoal 
improdutivo, tivesse sido distribuida entre pessoas produtivas, estas 
teriam reproduzido, com lucro, o valor integral consumido. Nessecaso, 
alem de ter permanecido no pais a mesma quantidade de dinheiro, 
teria havido uma reprodugao de um valor igual de bens de consumo. 
A mesma quantidade de dinheiro, portanto, teria igualmente perma¬ 
necido no pais e haveria, alem disso, a reprodugao de um valor igual 
de mercadorias consumiveis. Haveria dois valores ao inves de um. 

Alem disso, a mesma quantidade de dinheiro nao pode perma- 
necer por muitotempoem um paisnoqual diminuiu o valor da produgao 
anual. A unica utilidade do dinheiro e fazer circular bens de consumo. 

Ora, e atraves do dinheiro que os mantimentos, materials e o 
produto acabado sao comprados e vendidos, bem como distribuidos a 
seus proprios consumidores. Consequentemente, a quantidade de di¬ 
nheiro que se pode anualmente empregar em um pais deve ser deter - 
minada pelo valor dos bens de consumo que anualmente o dinheiro 
faz circular nele. Esses bens de consumo devem consistir necessaria- 
mente na produgao direta da terra e do trabalho do proprio pais ou 
em algo que tivesse sido comprado com uma parte dessa produgao. 
Seu valor, portanto, deve diminuir na medida em que diminui o valor 
dessa produgao e, com ele, tambem a quantidade de dinheiro que pode 
ser empregada em faze-la circular. Entretanto, o dinheiro que, em vir- 
tudedessa redugaoanual da produgao, ecada anoretiradoda circulagao 
interna do pais, nao podera permanecer ocioso. O interesse dos pro¬ 
prietaries dessedinheiroexigequeeleseja aplicado. Mas, naohavendo 
qualquer aplicagao no pais, ele sera enviado ao exterior, a despeito de 
todas as leis e proibigoes, para a compra de bens de consumo que 
possam ser de alguma utilidade no pais. Dessa forma, a exportagao 
anual desse dinheiro conti nuara por algum tempo a acrescentar alguma 
coisa ao consumo anual do pais, alem do valor de sua propria produgao 
anual. O que se conseguira economizar nos dias de prosperidade dessa 
produgao anual e que fora empregado em comprar ouro e prata, con- 
tribuira por algumtempo— pouco, alias — para sustentar seu consumo 
em epocas adversas. Nesse caso, a exportagao de ouro e prata nao e 
a causa, mas o efeito do declinio do pais, e pode ate, por pouco tempo, 
aliviar a calamidade desse declinio. 

Aocontrario, a quantidade de dinheiro deve, emcada pais, crescer 
naturalmente na medida em que aumenta o valor da produgao anual. 

Sendo maior o valor dos bens de consumo que anualmente circulam 
no seio da sociedade, exigir-se-a uma quantidade maior de dinheiro para 
operar tal circulagao. Por isso, parte da produgao aumentada sera natu¬ 
ralmente empregada para comprar, onde for possivel, a quantidade adi- 
cional deouroeprata necessaria para fazer circular orestanteda produgao 
anual. O aumento desses metais sera, neste caso, o efeito e nao a causa 
da prosperidade publica. O ouro e a prata em toda parte sao comprados 
da mesma forma. O alimento, roupa e moradia, a renda e a manutengao 
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de todos aqueles cujo trabalho ou capital e empregado em trazer os 
metais das minas ao mercado, e o prego pago para isto, tanto no Peru 
como na Inglaterra. O pais quetiver esse dinheiro para pagar nunca 
permanecera muito tempo sem a quantidade desses metais de que 
carece; em contrapartida, nenhum pais retera por muito tempo uma 
quantidade de ouro e prata de que nao tiver necessidade. 

Consequentemente, o que quer que imaginemos consistir a ri- 
queza e a renda reais de um pais — seja no valor da produgao anual 
de sua terra e de seu trabalho, como parece indica-lo a sa razao, seja 
na quantidade de metais preciosos quecirculam no pais, como osupoem 
preconceitos populares — qualquer que seja a teoria defendida, um 
fato e certo: todo esbanjador e um inimigo do publico, e toda pessoa 
que poupa e um benfeitor do publico. 

Os efeitos da ma administragao sao muitas vezes os mesmos que 
os do esbanjamento. Todo projeto imprudente e malsucedido na agricul- 
tura, mineragao, pesca, comercio ou manufaturas tende igualmente a di- 
minuir os fundos destinados a manutengao do trabalho produtivo. Em 
todo projeto desse tipo, embora o capital seja consumido somente por 
mao-de-obra produtiva, ainda assim, devido ao mau emprego que se faz 
desse capital, esses trabalhadores nao reproduzem o valor integral do que 
consomem, devendoocorrer semprecerta diminuigao daquiloque, deoutra 
forma, teriam sido os fundos produtivos da sociedade. 

Na realidade, raramentepodera acontecer quea situagaodeuma 
grande nagao seja muito afetada pela prodigalidade ou ma adminis¬ 
tragao dos individuos, ja queoesbanjamentoea imprudencia dealguns 
sempre sao mais do que compensados pela frugalidade e boa adminis¬ 
tragao de outros. 

Quanto ao esbanjamento, o principio que leva a gastar ea paixao 
de divertir-se no presente — paixao que embora por vezes violenta e 
muito dificil deser contida, eem geral apenas momentanea eocasional. 
Ao contrario, o principio que leva a poupar e o desejo de melhorar 
nossa condigao, um desejo que, embora comumente cal mo e isento de 
paixao, herdamos do seio materno e nunca nos abandonara ate a se- 
pultura. Em todo o espago de tempo que medeia entre o bergo e a 
sepultura, dificilmente talvez havera um so momenta em que uma 
pessoa esteja tao perfeita e completamente satisfeita com sua situagao, 
que nao deseje alguma mudanga ou melhoria, de qualquer tipo que 
seja. Um aumento de fortuna e o meio pelo qual a maior parte das 
pessoassepropoeedeseja melhorar sua condigao. E o meio mais comum 
e mais obvio; e o meio mais suscetivel de aumentar a fortuna e poupar 
e acumular uma parte do que as pessoas adquirem, regular e anual- 
mente, ou entao em condigoes extraordinarias. Embora, portanto, o 
principio de gastar prevalega em relagao a quase todas as pessoas em 
algumas ocasioes e em outras quase sempre, na maioria das pessoas, 
tomando por media todo o decurso de sua vida, o principio da fruga¬ 
lidade parece nao so prevalecer, mas prevalecer muitissimo. 

No que concerne a ma administragao, o numero de empreendi- 
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mentos conduzidos com prudencia e com sucesso e em toda parte muito 
maior do queodeempreendimentos imprudentes e malogrados. Apesar 
de todas as nossas queixas sobre a frequence das bancarrotas, os 
infelizes quecaem nesseinfortuniorepresentam uma porcentagem mui¬ 
to reduzida do total de pessoas empenhadas no comercio e em todos 
os outros tipos de negocios; talvez nao ultrapasse muito a media de 
um por mil. A bancarrota e, talvez, a maior e mais humilhante cala- 
midade que possa acometer uma pessoa ingenua. Por isso, a maioria 
das pessoas sao suficientemente cuidadosas para evita-la. Algumas, 
porem, nao a evitam, como ha quern nao evite a forca. 

As grandes nagoes nunca empobrecem devido ao esbanjamento 
ou a imprudencia de particulares, embora empobregam as vezes em 
consequencia do esbanjamento e da imprudencia cometidos pela ad¬ 
ministragao publica. Toda ou quasetoda a renda publica eempregada, 
na maioria dos paises, em manter cidadaos improdutivos. Tais pessoas 
constituem uma corte numerosa e esplendida, um grande estabeleci- 
mento eclesiastico; grandes esquadras e exercitos, que em tempos de 
paz nada produzem, e em tempo de guerra nada adquirem que possa 
compensar os gastos de sua manutengao, mesmo enquanto perdura a 
guerra. Essas pessoas, que nada produzem, sao mantidas pela produgao 
do trabalho de terceiros. Quando, portanto, esse contingente e multi- 
plicado alem do necessario, em determinado ano ele pode consumir 
uma parcela tao grande da produgao anual, a ponto de nao deixar o 
suficientepara manter os trabalhadores produtivos, quereproduziriam, 
no ano vindouro, o que foi gasto neste. Em consequencia, a produgao 
do ano seguinte sera menor do que a do precedente e se a mesma 
situagao confusa continuar, a produgao do terceiro ano sera ainda in¬ 
ferior a do segundo. Os cidadaos improdutivos, que deveriam ser man- 
tidos apenas por uma parcela da renda economizada pelo povo, podem 
chegar a consumir parte tao relevanteda renda total, ecom issoobrigar 
tao grande numero de pessoas a interferir em seu capital, nos fundos 
destinados a manutengao de mao-de-obra produtiva, que toda a fru- 
galidade e a boa administragao dos individuos podem ser incapazes 
de compensar o desperdicio e o aviltamento da produgao, gerados por 
essa intromissao violenta e forgada. 

Na maioria dos casos, porem, como ensina a experience, a fru- 
galidade e a boa administragao sao suficientes para compensar nao 
somente o esbanjamento eama administragao individuals, como tam- 
bem as exorbitances publicas do Governo. O esforgo uniforme, cons- 
tante e ininterrupto de toda pessoa, no sentido de melhorar sua con- 
digao, principiodoqual derivam originalmentetantoa riqueza nacional 
e publica como a individual, e suficientemente poderoso para manter 
o curso natural das coisas em diregao a melhoria, a despeito das ex¬ 
travagances do Governo e dos maiores erros de administragao. Como 
o principio desconhecido da vida animal, esse principio muitas vezes 
restitui a saudeeo vigor a constituigao, apesar, naosomenteda doenga, 
mas tambem das absurdas receitas do medico. 
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A produgao anual da terra e do trabalho de um pais so pode 
aumentar de valor, com o acrescimo do contingente de mao-de-obra 
produtiva, ou das forgas produtivas dos trabalhadores ja empregados. 
E evidentequeo numerodetrabalhadores produtivos deum pais nunca 
pode ser muito aumentado, a nao ser em consequencia de um aumento 
do capital ou dos fundos destinados a sua manutengao. E as forgas 
produtivas do mesmo numero de trabalhadores so podem ser aumen- 
tadas em decorrencia quer de algum acrescimo e aperfeigoamento das 
maquinas e instrumentos que facilitam e abreviam o trabalho, quer 
de uma divisao e distribuigao mais apropriada do emprego. Em ambos 
oscasos, quasesempreserequer um capital adicional. Somente atraves 
deumcapital adicional equeoempresariodeumafabricatemcondigoes 
de prover seus trabalhadores com maquinas melhores de operar entre 
eles uma distribuigao de tarefas mais adequada. Quando o servigo a 
ser feito comporta operagoes diversificadas, manter cada empregado 
constantemente ocupado em uma fungao exige capital muito maior do 
que quando cada empregado e sucessivamente utilizado em cada uma 
das operagoes, conforme as necessidades. Quando, pois, compararmos 
o estagio de uma nagao em dois periodos diferentes e constatarmos 
que a produgao anual de sua terra e do seu trabalho e obviamente 
maior no segundo do que no primeiro, que suas terras estao melhor 
cultivadas, suas manufaturas sao mais numerosas e mais florescentes, 
e seu comercio mais extensivo, podemos estar certos de que seu capital 
aumentou entre esses dois periodos equea boa administragaodealguns 
acrescentou a essa produgao o que del a tin ha si do tirado pel a ma ad- 
mi nistragaoprivada deoutrosou peloesbanjamento publico do governo. 
Constataremos, porem, que esse foi o caso de quase todas as nagoes 
em todas as epocas razoavel mente tranquil as e pacificas, mesmo da- 
quelas que naotiveram governos mais sensatos e parcimoniosos. Com 
efeito, para formar um juizo correto a respeito, precisamos comparar 
a situagao do pais em periodos algo distantes um do outro. Muitas 
vezes o progresso etao gradual que, em periodos muito proximos entre 
si, o progresso nao somente nao e sensivel como tambem em virtude 
do declinio de certos setores de trabalho ou de certas regioes do pais 
— coisas que as vezes acontecem, nao obstante o pais gozar de muita 
prosperidade — frequentemente surge a suspeita de que estao em de- 
cadencia a riqueza e o trabalho, em sua totalidade. 

A titulo de exemplo, a produgao anual da terra e do trabalho da 
I nglaterra e hoje certamente muito superior ao que era ha um seculo, 
na epoca da restauragao de Carlos 11. Embora atualmente poucas pes- 
soas duvidem disso — assim acredito —, no decorrer desse periodo 
dificilmente passavam cincoanos em que nao se publicasse algum livro 
ou panfleto, escritos com habilidade suficiente para conseguir certo 
credito junto ao publico, e que pretendiam demonstrar que a riqueza 
da nagaoestava declinandorapidamente, que o pais estava despovoado, 
a agricultura negligenciada, as manufaturas decaindo, o comercio des- 
feito. Tampouco pode-se afirmar que essas publicagoes tenham sido 
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todas panfletos partidarios, subprodutos da falsidade e da venalidade. 
Muitas dessas obras foram escritas por pessoas muito sinceras e in- 
teligentes, que nao escreviam senao aquilo em que acreditavam, sem 
nenhum outro motivo senao porque de fato acreditavam. 

Deigual forma, a produgaoanual da terra edotrabalhoda Inglaterra 
era, certamente, muito maior na epoca da Restauragao do que possamos 
supor ter sido cerca de cem anos antes, quando Isabel subiu ao trono. 
Temos todas as razoes para crer que tambdm nessa epoca o pais estava 
muito mais evoluido em melhorias do que por volta de cem anos atras, 
quando estavam se encerrando as dissensoes entre as casas de York e 
Lancaster. E mesmo naquela epoca, provavelmente, o pais estava em 
melhores condigoes do que ao tempo da conquista dos normandos; e na 
epoca dessa conquista provavel mente a situagaoera melhor doquedurante 
otumulto da Heptarquia Saxonica. Mesmo nessa ultima epoca, a Ingla¬ 
terra certamente era um pais mais evoluido do que quando da invasao 
de J ulio Cesar, epoca em que a populagao estava mais ou menos no 
mesmo estagio dos selvagens da America do Norte. 

Emcada um desses periodos, entretanto, havia naosomente mui¬ 
to esbanjamento por parte de particulares e da administragao publica, 
muitas guerras dispendiosasesuperfluas, grandes desvios da produgao 
anual destinada a manutengao de mao-de-obra produtiva e improdu- 
tiva; por vezes, tambem, em meio ao tumulto do conflito civil, havia 
tao grande desperdicio e destruigao de capital, que, como e de supor, 
nao apenas retardou o acumulo natural das riquezas, como deixou o 
pais mais pobreaoterminodo periodo, do que no inicio. Assim, durante 
o mais feliz e afortunado dentre todos esses periodos, o periodo depois 
da Restauragao, quantas desordens e infortunios ocorreram, que se 
pudessem ter sido previstos poder-se-ia deles esperar nao somente o 
empobrecimento do pais, mas ate a sua ruina total? Lembremos o 
incendio e a praga de Londres, as duas guerras holandesas, as desor¬ 
dens da revolugao, a guerra na I rlanda, as quatro dispendiosas guerras 
francesas de 1688,1702,1742 e 1756, juntamente com as duas rebel ioes 
de 1715 e 1745. No decurso das quatro guerras francesas, a nagao 
contraiu umdebito superior a 145 mi I hoes, alemdeoutrosgastosanuais 
extraordinarios gerados por essas guerras, de modo que, no computo 
geral, o minimodeve ter atingido 200 mi I hoes. Tao exorbitante parcela 
da produgao anual da terra e do trabalho do pais foi empregada desde 
a revolugao, em ocasioes diversas, para manter um contingente eleva- 
dissimo de pessoas improdutivas. Mas, se essas guerras nao tivessem 
obrigado a canalizar um capital tao elevado para esse uso, a maior 
parte deleteria naturalmente sido aplicado para manter mao-de-obra 
produtiva, cujo trabalho haveria reposto, com lucro, o valor integral 
de seu consumo. O valor da produgao anual da terra e do trabalho do 
pais teria sido consideravelmente aumentado por ele todo ano e o au- 
mento de cada ano teria elevado ainda mais o do ano seguinte. Mais 
casas teriam sido construidas, mais terras melhoradas e as anterior- 
mente aprimoradas teriam sido melhor cultivadas, mais manufaturas 
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teriam sido estabelecidas e as ja implantadas teriam sido mais am- 
pliadas. Na realidade, talvez nao seja muitofacil sequer imaginar quan¬ 
to teriam aumentado entao a riqueza e a renda reais do pais. 

Contudo, embora os altos gastos do Governo, sem duvida, devam 
ter retardado o curso natural da Inglaterra em diregao a riqueza e ao 
desenvolvimento, nao foi possivel susta-lo. A produgao anual da terra 
e do trabalho na Inglaterra e, sem duvida, muito maior hoje do que 
na epoca da Restauragao ou da revolugao. Em consequencia, maior 
deve ter sido tambem o capital empregado anualmente no cultivo da 
terra e para manter essa mao-de-obra. Em meio a todas as excegoes 
feitas pelo governo, esse capital foi sendo silenciosa e gradualmente 
acumulado pela frugalidade e pela boa administragao de individuos 
particulares, por seu esforgo geral, continuo e ininterrupto no sentido 
de melhorar sua propria condigao. Foi esse esforgo, protegido pela lei 
e permitido pela liberdade de agir por si proprio da maneira mais 
vantajosa, que deu sustentagao ao avango da Inglaterra em diregao a 
grande riqueza e ao desenvolvimento em quase todas as epocas ante- 
riores, e que, como e de esperar, acontecera em tempos futuros. Mas, 
pelo fato de nunca ter sido a I nglaterra agraciada com governos muito 
parcimoniosos, assim a parcimonia jamais constituiu virtude caracte- 
ristica de seus habitantes. E altamente impertinente e presungoso, por 
parte dos reis e ministros, pretenderem vigiar a economia das pessoas 
particulares e limitar seus gastos, seja por meio de leis suntuarias, 
seja proibindo a importagao de artigos de luxo do exterior. Sao sempre 
eles, sem excegao alguma, os maiores perdularios da sociedade. I ns- 
pecionem eles bem seus proprios gastos, e confiem tranquilamente que 
as pessoas particulares inspecionaraoosseus. Seseu proprioesbanjamento 
nao arruina o pais, nao sera o de seus suditos que um dia o fara. 

Assim como a frugalidade aumenta e o esbanjamento diminui o 
capital publico, assim a conduta daqueles cuja despesa equivale exa- 
tamente a sua renda, sem acumulagao ou abusos, nem a aumenta nem 
a diminui. Todavia, certos tipos de gastos parecem contribuir mais 
para o crescimento da riqueza do pais do que outros. 

A renda de um individuo pode ser gasta em coisas consumidas 
de imediato — caso em que a despesa de um dia nao pode aliviar nem 
sustentar a de outro — ou em coisas de maior durabilidade, as quais, 
portanto, podem ser acumuladas — caso em que o gasto de cada dia 
pode, a seu criterio, aliviar ou sustentar e aumentar o efeito do gasto 
do dia seguinte. Uma pessoa rica, por exemplo, tanto pode gastar sua 
renda em uma mesa farta esuntuosa, na manutengaodegrandenumero 
de criados domesticos e uma multidao de caes e cavalos, quanto con- 
tentar-se com uma mesa frugal e alguns poucos criados, pode investir 
a maior parte da mesma em embelezar sua casa, sua Vila campestre, 
em construgoes uteis ou decorativas, em moveis uteis ou ornamentais, 
em colegoes de livros, estatuas, quadros ou entao em coisas mais fri- 
volas, como joias, bugigangas, berloques de varies tipos; ou entao — o 
que e mais futil de todos os gastos — podera comprazer-se em acumular 
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uma grande quantidadedevestimentasfinas, comofezofavoritoeministro 
de um grande principe que faleceu ha poucos anos. Se duas pessoas de 
igual riqueza fossem gastar suas rendas, uma, sobretudoda primeira forma 
indicada, a outra, da segunda, veriamos que a magnificencia da pessoa 
quegastou sobretudoem mercadorias duraveisaumentaria continuamente, 
ja quea despesa decada dia contribuiria em algo para sustentar eaumentar 
o efeito da despesa do dia seguinte; ao contrario, a magnificencia da outra 
nao seria maior no fim do periodo do que no inicio. Alem disso, no final 
do periodo, a segunda seria a mais rica dos dois. Possuiria um estoque de 
mercadorias, desteou daqueletipo, oqual, embora talvez nao valessetudo 
o que custou, sempre Valeria alguma coisa. Ao contrario, no caso do ultimo 
nao sobraria qualquer vestigio dos gastos efetuados, e os efeitos de dez ou 
vinte anos de esbanjamento seriam tao nulos como se jamais tivessem 
existido. 

Assim como, em se tratando dos individuos, um tipo de gasto 
favorece mais a riqueza de um do que a de outro, o mesmo acontece 
no caso de uma nagao. As casas, a mobilia, as roupas dos ricos, dentro 
de pouco tempo tornam-se uteis para as classes inferiores e medias 
da populagao. Estas tern condigoes de compra-las dos ricos, quando 
estes secansam delas, e, assim, a condigaogeral detodoo povomelhora 
progressivamente, quando esse tipo de gastos se generaliza entre os 
ricos. Em paises em que durante muito tempo reinou a riqueza, fre- 
quentemente deparamos com pessoas de classe social inferior proprie¬ 
taries de casas e mobilias em perfeito estado, mas que nao poderiam 
ter mandado construir no primeiro caso, ou ter comprado para seu 
propriouso, nosegundo. O queantigamenteera a residencia da familia 
dos Seymour, hoje nao passa de uma estalagem na estrada de Bath. 
A cama de casal de J aime I, da Gra-Bretanha, que sua rainha trouxe 
consigo da Dinamarca como presente de um soberano a outro, era, ate 
alguns anos atras, uma pega decorativa de uma cervejaria de Dun¬ 
fermline. Em certas cidades antigas, que permaneceram estacionarias 
durante muito tempo ou sofreram certa decadencia, raramente se en- 
contra uma casa sequer queos atuais ocupantes pudessem ter mandado 
construir. E seentrarmos nessas casas, com frequencia veremos muitas 
pegas excelentes, embora antiquadas, de mobilias ainda perfeitamente 
adequadas ao uso e que, tampouco, poderiam ter sido fabricadas para 
os usuarios atuais. Nobres palacios, vilas magnificas, grandes colegoes 
de livros, estatuas, quadros e outras curiosidades, muitas vezes, repre- 
sentam tanto um ornamento como uma honra, nao somente para a vizi- 
nhanga, mas para o pais inteiro ao qual pertencem. Versalhes constitui 
um ornamento e uma honra para a Franga, Stowe e Wilton o mesmo 
para a Inglaterra. A Italia ainda hoje tern uma especie de veneragao pelo 
numerode monumentosdessegeneroqueela possui, embora tenha decaido 
a riqueza que os produziu, e embora o genio que os planejou parega 
extinto, talvez pelo fato de nao ter o mesmo emprego. 

Alem disso, os gastos feitos em mercadorias duraveis favorecem nao 
somente o acumulo de estoque, mas tambem a poupanga. Se uma pessoa, 
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em dado momento, se exceder nesse ponto, pode faci I mente voltar atras, 
sem expor-se a censura do publico. Reduzir de muito o numero de 
criados domesticos, fazer com que a mesa do rico passe de uma grande 
abundancia para uma grande frugal idade, dispensar seu equipamento, 
depois de te-lo instalado, sao mudangas que nao podem escapar a ob- 
servapao dos vizinhos, e que supostamente implicam certo reconheci- 
mento de ma administrapao anterior. Por isso, poucos entre aqueles 
que, em determinada epoca, tiveram a infelicidadede ir tao longe nesse 
tipo de despesa, muniram-se depois de coragem de voltar atras, antes 
que a ruina e a falencia os obrigassem a isso. Mas se uma pessoa, em 
algum momento, foi longe demais nos gastos com construpao, mobilia, 
livros ou quadros, sua mudanpa de conduta nao pode ser considerada 
imprudencia. Existem coisas em que o gasto ulterior muitas vezes se 
torna desnecessario devido ao gasto anterior, de maneira que, quando 
uma pessoa interrompe a execupao; parece agir assim nao porque se 
excedeu em sua riqueza, mas porque ja satisfez seu capricho. 

Alem disso, os gastos com mercadorias duraveis garantem comu- 
mente a manutenpao de um numero maior de pessoas do que os gastos 
efetuados com a mais prodiga das hospitalidades. De 200 ou 300 li- 
bras-peso de mantimentos, que as vezes podem ser servidas em uma 
grande testa, talvez a metade seja atirada ao lixo, alem de grande 
quantidade que sempre e desperdigada e mal utilizada. Mas, sea des¬ 
pesa desse festival tivesse sido feita para dar trabalho a pedreiros, 
carpinteiros, tapeceiros, mecanicos etc., uma quantidade de generos 
de valor igual teria sido distribuida entre um contingente ainda maior 
de pessoas, que os teriam comprado com pence e libras-peso, corres- 
pondentes a seu valor, sem ter perdido ou jogado fora uma onpa sequer 
dos mesmos. No primeiro caso, alem disso, essa despesa mantem mao- 
de-obra produtiva, no outro, improdutiva. No primeiro caso, portanto, 
ela aumenta e, no outro, nao aumenta o valor de troca da produpao 
da terra e do trabalho do pais. 

Nao desejo, porem, dar a entender com tudo isso que um tipo 
de gasto sempre denota um espirito mais liberal ou generoso do que 
o outro. Quando um homem rico gasta sua renda sobretudo em hos- 
pitalidade, ele partilha a maior parte de sua renda com seus amigos 
e companheiros, ao passo que, ao emprega-la para comprar as citadas 
mercadorias duraveis, muitas vezes gasta tudo em si mesmo, naodando 
nada a ninguem, sem receber o equivalente. Portanto, este ultimo tipo 
de gasto, principal mente quando dirigido para coisas frivolas, como 
pequenos ornamentos de vestuario e de mobilia, joias, berloques e ou- 
tras bugigangas, muitas vezes revela nao somente um carater frivolo, 
como tambem uma personalidade inferior e egoista. Tudo quanto pre- 
tendo dizer e que um tipo de gasto, pelo fato de sempre gerar algum 
acumulo de mercadorias de valor, por favorecer mais a frugalidade 
particular e, consequentemente, o aumento do capital da sociedade e 
por manter mais pessoas produtivas do que improdutivas, e mais ade- 
quado que o outro para fazer crescer a riqueza publica. 


348 



Capitulo IV 


O Dinheiro Emprestado a J uros 


O dinheiro emprestado a juros e sempre considerado como um 
capital pelo emprestador. Este espera que, no devido tempo, ele Ihe 
seja restituido e que nesse meio-tempo o tomador Ihe pague uma certa 
renda anual pelo uso do mesmo. O tomador do emprestimo, por sua 
vez, pode utiliza-lo como capital ou como um dinheiro reservado para 
seu consumo imediato. Se o emprega como capital, utiliza-o para a 
manutenqao de mao-de-obra produtiva, a qual reproduz o valor, com 
lucro. Neste caso, o tomador tern condigoes tanto para repor o capital 
como para pagar os juros, sem alienar qualquer outra fonte de sua 
renda nem interferir nela. Se utiliza o dinheiro emprestado para con¬ 
sumo imediato, age como um perdulario, dissipando na manutengao 
de pessoas ociosas aquilo que se destinava a manter pessoas operosas. 
Neste caso, ele nao tern condigoes nem para repor o capital nem para 
pagar os juros, sem alienar alguma outra fonte de renda — como por 
exemplo a propriedade ou a renda da terra — ou sem interferir nela. 

O dinheiro emprestado a juros pode, sem duvida, ser utilizado 
ocasionalmentedasduasmaneirascitadas, masemuitomaisfrequente 
emprega-lo da primeira. A pessoa que toma emprestado para gastar, 
logosearruina, equem Iheempresta geralmentetera quearrepender-se 
da insensatez cometida. Tomar emprestado ou emprestar para esse 
fim, portanto, em todos os casos em que nao houver usura, e contrario 
aos interesses das duas partes; e embora as vezes aconteca certas 
pessoas fazerem isso, podemos estar certos de que, devido a conside- 
ragao que cada um tern pelo seu proprio inter esse, isso nao ocorre com 
tanta frequencia comotalvez podenamos imaginar. Pergunte-sea qual¬ 
quer pessoa rica dotada de razoavel grau de prudencia, a qual desses 
dois tipos de pessoas tern emprestado a maior parte de seu dinheiro 
—■ aqueles que, na opiniao dela, o empregarao de forma rentavel ou 
aqueles que o gastarao na ociosidade — e veremos que zombara da 
pergunta feita. Mesmo entre os tomadores de emprestimo — que nao 
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sao particularmente conhecidos como os cidadaos mais frugais — o 
numero dos frugais eoperosos supera demuitoodos prodigos eociosos. 

As unicas pessoas a quem se costuma emprestar dinheiro sem 
esperar que dele fagam uso I ucrativo sao senhoresde terras quetomam 
emprestimos sobhipoteca. Mesmoelesdificilmentetomamemprestimos 
so para gastar. Pode-se dizer que, em geral, ja gastaram antecipada- 
menteoquetomamemprestado. Elesgeralmenteconsumiramtal quan- 
tidade de bens, que Ihes foram adiantados a credito por lojistas e co- 
merciantes, que consideram necessariotomar emprestado a juros para 
pagar a divida. O capital emprestado repoe os capitals desses lojistas 
e comerciantes, que os senhores de terra nao poderiam haver reposto 
com a renda recebida de suas propriedades. O emprestimo e tornado, 
nao propriamente para gastar, mas para repor um capital queja fora 
gasto anteriormente. 

Quase todos os emprestimos a juros sao feitos em dinheiro, seja 
em papel-moeda ou em ouro e prata. Entretanto, o que o tomador quer 
na realidade, e o que o emprestador Ihe fornece, nao e o dinheiro em 
si mesmo, senao o valor que ele tern, vale dizer, os bens que com ele 
se podem comprar. Se o que ele precisa e dinheiro para consumo ime- 
diato, tratar-se-a exclusivamente dos bens que ele pode colocar em 
lugar do dinheiro. Se o que ele quiser for um capital para empregar 
em mao-de-obra, tratar-se-a somente daqueles bens que podem asse- 
gurar aos trabalhadores instrumentos de trabalho, materials e subsis¬ 
tence necessaria para a execugao do trabalho. Pelo emprestimo, o 
emprestador como que cede ao tomador seu direitoa uma certa parcela 
da produgao anual da terra e do trabalho, para que o tomador a em- 
pregue como Ihe aprouver. 

Por conseguinte, a quantidade de dinheiro, que pode ser empres- 
tada a juros, em qualquer pais, nao e regulada pelo valor do dinheiro 
— seja em papel ou em moeda — que serve como instrumento para 
os diversos emprestimos feitos no pais, mas pelo valor daquela parcela 
da produgao anual que, tao logo sai da terra ou das maos dos traba¬ 
lhadores produtivos, destina-se nao somente a repor um capital, mas 
um capital queum proprietary naodeseja ter o incomododeele mesmo 
aplicar. Uma vez que tais capitals costumam ser emprestados e res- 
tituidos em dinheiro, constituem o que se chama de juros do dinheiro. 
E les diferem nao somente dos juros de terras, como tambem dos juros 
docomercioeda manufatura ja que nesses sao os proprios proprietaries 
que empregam seu proprio capital. Todavia, mesmo no caso dos juros 
do dinheiro, o dinheiro seria, por assim dizer, como que o instrumento 
de cessao ou transference, que passa de uma a outra mao aqueles 
capitals que os respectivos proprietaries nao seimportamem empregar 
eles mesmos. Esses capitals podem ser maiores, em quase toda pro- 
porgao, que o montante de dinheiro que serve como instrumento de 
sua transference, ja que as mesmas pegas de dinheiro servem para 
muitos emprestimos sucessivos, bem como para muitas compras dife- 
rentes. Por exemplo, A empresta a W 1 000 libras esterlinas, com as 
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quais W imediatamente compra de B mercadorias no valor de 1 000 
libras. B, por naoter pessoalmente necessidade dodinheiro, empresta 
as mesmas moedas ou cedulas a X, com as quais X compra imediata¬ 
mente de C outra quantidade de mercadorias no valor de 1 000 ester- 
linas. Da mesma forma, e pela mesma razao, C com elas empresta 
esse dinheiro a Y, o qual novamente compra mercadorias de D. Dessa 
maneira, as mesmas pegas, em moeda ou papel, podem no decurso de 
alguns dias servir como instrumento de tres emprestimos diferentes 
e para tres compras diferentes, cada uma das quais e igual, em valor, 
aomontante total dodinheiro. O queastres pessoas A, B eC transfer em 
aos tomadores W, X e Y e o poder de fazer as referidas compras. Nesse 
poder consiste tanto o valor como a utilidade dos emprestimos. O di¬ 
nheiro emprestado pelas tres pessoas abastadas e igual ao valor das 
mercadorias que com ele se podem comprar, sendo tres vezes maior 
do queo valor do dinheiro com o qual se fazem as compras. Noentanto, 
esses emprestimos podem ser todos absolutamente garantidos, e as 
mercadorias compradas pelos diversos devedores podem ser emprega- 
das de tal forma que, no momento oportuno, repoem, com lucro, um 
valor igual de dinheiro, em moeda ou em papel. E como as mesmas 
pegas de dinheiro podem, dessa forma, servir como instrumento de 
emprestimos diferentes a tres, ou, pela mesma razao, a 30 vezes o seu 
valor; da mesma forma podem servir sucessivamentecomo instrumento 
de reembolso. 

Dessa maneira, um capital emprestado a juros pode ser consi- 
derado como uma transference do emprestador para o tomador de 
certa parcela consideravel da produgao anual, sob a condigao de que 
o tomador, emtroca, e durante a vigencia do empresti mo, pagueanual- 
mente ao emprestador uma parcela menor, denominada juros, e ao 
final da vigencia do empresti mo reponha ao emprestador uma parcela 
da mesma grandeza que aquela que o emprestador Ihe havia cedido 
— o que se chama reembolso. Embora o dinheiro, seja em moeda, seja 
em papel, sirva geralmente como instrumento de transference, tanto 
para a parcela menor como para a parcela mais consideravel, e em si 
mesmo totalmente diferente daquilo que e cedido atraves dele. 

Na proporgao em que aquela parte da produgao anual — que, 
tao logo saia do solo ou das maos dos trabalhadores produtivos e des- 
tinada a repor um capital — aumenta em qualquer pais o que se 
chamam juros dodinheiro, naturalmente aumenta com ela. O aumento 
desses capitais particulares, dos quais os proprietaries desejam auferir 
uma renda sem o incomodo de emprega-los eles mesmos, acompanha 
naturalmente o aumento geral dos capitais; em outras palavras, a me- 
dida que o dinheiro aumenta, a quantidade de dinheiro a ser empres- 
tada a juros cresce gradativamente em proporgoes cada vez maiores. 

A medida que a quantidade de dinheiro a ser emprestada a juros 
aumenta, os juros ou prego que deve ser pagopelousodaquele dinheiro 
necessariamente diminui, nao apenas em virtude daquelas causas ge- 
rais quecomumente provocam a diminuigaodopregodascoisas, quando 
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sua quantidade aumenta, mas em consequencia de outras causas pe- 
culiares nessecasoespecial. Quandoos capitalsaumentamemqualquer 
pais, necessariamente diminui o lucro que se pode auferir do emprego 
dos mesmos. Torna-se cada vez mais dificil encontrar, dentro do pais, 
um metodo proveitosodeaplicar qualquer novo capital. Em consequen¬ 
cia, surge uma concorrencia entre os diversos capitals, procurando o 
proprietario de um deles apossar-se daquele emprego ja ocupado por 
outro. Mas, na maioria dos casos, ele so pode ter esperanga de afastar 
o outro de seu emprego se negociar em termos razoaveis. O concorrente 
deve naosomentevender um pouco mais baratoaquilocom que negocia, 
mas tambem, para poder fazer isso, as vezes precisa compra-lo mais 
caro. A demanda de mao-de-obra produtiva, aumentando os fundos 
destinados a sua manutengao, torna-se cada dia maior. Os trabalha- 
dores encontram facilidade de emprego, mas os donos de capitals sen- 
tern dificuldade em conseguir trabalhadores para empregar. Sua con¬ 
correncia faz subir os salarios do trabalho e baixar os lucros gerados 
pelo capital. Mas, quando os lucros que se pode auferir com emprego 
do capital diminuem, digamos assim, nas duas extremidades, neces¬ 
sariamente diminui tambem juntamente com eles o prego que se pode 
pagar pelo uso do capital, ou seja, a taxa de juros. 

Os Srs. Locke, Law e Montesquieu, bem como muitos outros au- 
tores, parecem haver imaginado que o aumentq da quantidade de ouro 
e prata, em consequencia da descoberta das indias Ocidentais espa- 
nholas, constituiu a causa real da baixa da taxa de juros na maior 
parte da Europa. Pelo fato de terem esses metais diminufdo de valor 
alegam eles, necessariamente passou tambem a ter menos valor o uso 
de toda parcela especifica dos mesmos e, consequentemente, o prego 
que por eles se podia pagar. Esse raciocinio, que parece plausivel a 
primeira vista, foi tao bem exposto pelo Sr. Hume, que talvez seria 
superfluo acrescentar algo mais sobre o assunto. Entretanto, a argu- 
mentagao que se segue, muito breve e simples, podera servir para se 
entender mais daramente a falacia que parece ter induzido a erro os 
refer i dos escri tores. 

Antes da descoberta das indias Ocidentais espanholas, a taxa 
normal de juros na maior parte da Europa parece ter sido de 10%. A 
partir de entao, em diversos paises ela baixou para 6, 5, 4 e 3%. Su- 
ponhamos que em determinado pais o valor da prata tenha baixado 
exatamente na mesma proporgao da taxa de juros; e que, por exemplo, 
nesses paises em que os juros foram reduzidos de 10 para 5%, a mesma 
quantidade de prata possa agora comprar apenas a metade da quan¬ 
tidade de bens que poderia ter comprado antes. Em meu entender, 
essa hipotese pouco condiz com a verdade, mas e a mais favoravel a 
opiniao que vamos examinar; e, mesmo com base nessa hipotese, e 
simplesmente impossivel que a baixa do valor da prata pudesse ter a 
minima influencia na baixa da taxa de juros. Se 100 libras nao valem 
hoje, nesses paises, mais do que 50 naquele tempo, 10 libras hoje nao 
podem valer mais do que 5 na epoca. Quaisquer que tenham sido as 
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causas que baixaram o valor do capital, as mesmas causas devem ne- 
cessariamenteter feitobaixar o valor dosjuros, eexatamentena mesma 
proporgao. A proporgao entre o valor do capital e o dos juros deve ter 
permanecido a mesma, ainda que a taxa nunca tivesse mudado. Pelo 
contrario, alterando-se a taxa, altera-se necessariamente a proporgao 
entre esses dois valores. Se hoje 100 libras esterlinas nao valem mais 
do que 50 na epoca, 5 libras hoje nao podem valer mais do que valiam 
2 libras e 10 xelins na epoca. Portanto, reduzindo-se a taxa de juros 
de 10 para 5%, pagamos pelo emprego de um capital, que supomos 
ser igual a metade do seu valor anterior, juros equivalentes a apenas 
1/4 do valor dos juros anteriores. 

Qualquer aumento da quantidade de prata, permanecendo iden- 
tica a quantidade de mercadorias que fazia circular, nao poderia ter 
outro efeito do que diminuir o valor desse metal. O valor nominal de 
todos os tipos de mercadorias seria maior, mas seu valor real seria 
exatamente o mesmo de antes. As mercadorias seriam trocadas por 
uma quantidade maior de moedas de prata, mas a quantidade de tra- 
balhoque poderiam comandar eo numero de pessoasas quais poderiam 
dar emprego e manutengao seriam exatamente os mesmos. O capital 
do pais seria o mesmo, embora poderia ser necessario um numero 
maior de moedas para fazer passar uma quantidade igual de capital 
de uma para outra mao. Os instrumentos de transfer end a, como a 
escritura de transmissao de um advogado prolixo, seriam mais inco- 
modos, mas a coisa cedida seria exatamente a mesma que antes, e so 
poderia produzir os mesmos efeitos. Sendo os mesmos os fundos des- 
tinados a manutengao de mao-de-obra produtiva, a mesma seria tam¬ 
bem a demanda de mao-de-obra produtiva. O pregodela, portanto, isto 
e, seus salaries, seriam na realidade os mesmos embora nominalmente 
maiores. Seriam pagos com um numero maior de moedas de prata, 
mas comprariam a mesma quantidade de mercadorias que antes. Os 
lucros do dinheiro seriam os mesmos, tanto nominalmente como na 
realidade. Os salarios do trabalhador costumam ser computados pela 
quantidade de prata que Ihe e paga. Quando essa aumenta, portanto, 
aparentemente os salaries do trabalhador aumentam, embora as vezes 
possam, na realidade, nao ser maiores do que antes, mas os lucros do 
dinheiro nao sao computados pelo numero de moedas de prata com as 
quais sao pagos, mas pela proporgao que essas moedas mantem com 
o capital total empregado. Assim, em determinado pais, diz-se que o 
salario normal do trabalhador e de 5 xelins por semana, e que o lucro 
normal do dinheiro e de 10%. Entretanto, sendo o mesmo de antes o 
capital total do pais, a concorrencia entre os diversos capitais seria 
tambem a concorrencia entre os diversos capitais dos individuos entre 
os quais esta divididoocapital total. Todos negociariam com as mesmas 
vantagens e desvantagens. Portanto, seria igual a proporgao normal 
entre o capital e os lucros, e consequentemente seriam tambem os 
mesmos os juros normais do dinheiro, pois o que se pode pagar pelo 
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uso do dinheiro necessariamente dependedo quese pode normalmente 
ganhar com a aplicagao do mesmo. 

Ao contrario, qualquer aumento da quantidade de mercadorias 
anualmente em circulagao no pais, permanecendo igual a quantidade 
de dinheiro que a faz circular, produziria muitos outros efeitos, alem 
de aumentar o valor do dinheiro. O capital do pais, embora nominal- 
mente permanecesse o mesmo, na realidade seria aumentado. Poderia 
ele continuar a ser expresso pela mesma quantidade de dinheiro, mas 
poderia comandar um contingente maior de mao-de-obra. Seria maior 
o contingente de mao-de-obra produtiva que poderia manter e empre- 
gar, e consequentemente aumentaria tambem a demanda dessa mao- 
de-obra. Seus salarios naturalmente aumentariam juntamente com 
essa demanda, e no entanto aparentemente poderiam diminuir. Pode- 
riam ser pagos com uma quantidade menor de dinheiro, mas essa 
quantidade menor de dinheiro poderia comprar uma quantidade maior 
de mercadorias do que uma quantidade menor o podia antes. Os lucros 
do capital diminuiriam, tanto aparentemente como na realidade. Au- 
mentando o capital total do pais, naturalmente aumentaria com ele a 
concorrencia entre os capitals individuals que compoem o total. Os 
donos desses capitals individuals seriam obrigados a contentar-se com 
uma porcentagem menor da produgao da mao-de-obra especifica em- 
pregada por esses capitals. Os juros do dinheiro, que sempre acompa- 
nham os lucres do capital, poderiam, assim, diminuir muito, embora 
aumentasse bastante o valor do dinheiro, ou seja, a quantidade de 
bens que se poderia comprar com determinada quantia. 

Em alguns paises, a lei proibiu cobrar juros do dinheiro. Mas, 
ja que sempre se pode ganhar algo com o emprego do dinheiro, da 
mesma forma sempre sepagara algo pelo uso do mesmo. Essa proibigao, 
portanto, ao inves de impedir a usura, fez aumentar esse mal, como 
demonstra a experiencia, pois obrigou otomador a pagar naosomente 
pelousododinheiro, mas tambem pelo risco necessariamente assumido 
pelo credor ao aceitar uma compensagao por esse uso. Ele e obrigado, 
se assim podemos dizer, a pagar ao credor um seguro contra as pena- 
lidades impostas a quern pratica a usura. 

Nos paises em queosjurossaopermitidos, a lei, visandoa impedir 
a extorsao mediante a usura, geralmente fixa a taxa maxima que se 
pode cobrar sem incorrer em penalidades. Essa taxa deve sempre estar 
algo acima do prego minimo de mercado, ou seja, o prego normalmente 
pago pelo uso do dinheiro, por aqueles que tern condigoes de oferecer 
seguranga absoluta. Se essa taxa legal de juros for fixada abaixo da 
taxa minima de mercado, os efeitos necessariamente serao mais ou 
menos os mesmos que os decorrentes de uma proibigao pura e simples 
dos juros. O credor nao emprestara seu dinheiro por valor inferior ao 
uso do mesmo, e o devedor acabara tendo que pagar-lhe o risco que o 
credor assume ao aceitar o valor total desse uso do dinheiro. E se a 
taxa legal dejuros coincidir exatamentecom a taxa minima de mercado, 
arruina, juntamente com as pessoas honestas, que respeitam as leis 
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do pais, o credito de todos aqueles que nao tern condigoes de oferecer 
a garantia maxima, e os obriga a recorrer a usurarios gananciosos. 
Em um pais em que, como na Gra-Bretanha, o dinheiro e emprestado 
ao governo a 3% e a pessoas particulares, com boa margem de segu- 
ranga, a 4% e ate a 4,5%, a taxa atualmente fixada por lei, de 5%, 
talvez seja a mais adequada de todas. 

Cumpre salientar que, se a taxa legal de juros deve estar algo 
acima da taxa minima de mercado, nao deve estar muito acima. Se 
na Gra-Bretanha, por exemplo, esta taxa de lei fosse fixada a 8 ou 
10%, a maior parte do dinheiro a ser emprestado se-lo-ia a perdularios 
ea empresarios imprudentes, ja quesoeles estariam dispostos a pagar 
juros tao altos. Pessoas prudentes e sobrias, dispostas a pagar pelo 
uso do dinheiro apenas uma parte daquilo que com ele ganharao, nao 
se arriscariam a entrar na concorrencia. Dessa forma, grande parte 
do capital do pais seria desviada daqueles que teriam mais probabili- 
dade de utilizar esse capital de maneira rentavel e vantajosa, sendo 
carreada precisamente para aqueles que com maior probabilidade o 
desperdigariam e destruiriam. Aocontrario, ondea taxa legal de juros 
esta muito pouco acima da taxa minima de mercado, em toda parte 
seda preferencia a tomadoressobrios, enaoa perdularios eempresarios 
imprudentes. A pessoa que empresta o dinheiro recebe quase tantos 
juros dos primeiros quanto se arrisca cobrar dos segundos, e esse di¬ 
nheiro esta muito mais seguro nas maos dos primeiros do que nas dos 
segundos. Dessa maneira, a maior parte do capital do pais caira na- 
quelas maos que com maior probabilidade o empregarao de maneira 
vantajosa. 

Nao ha lei que consiga reduzir a taxa normal de juros abaixo 
da taxa minima de mercado vigente no momento em que a lei e pro- 
mulgada. Nao obstante o edito de 1766, com o qual o rei da Franga 
tentou reduzir a taxa de juros de 5 para 4%, continuou-se a emprestar 
dinheiro no pais, a 5%, burlando a lei de varias maneiras. 

Importa notar que o prego normal de mercado da terra depende 
em todo lugar da taxa normal de juros de mercado. A pessoa que 
possui um capital do qual deseja auferir uma renda sem assumir o 
incomodo de aplica-lo ela mesma reflete se Ihe convem mais comprar 
terra ou empresta-lo a juros. A maior seguranga oferecida pela posse 
de terras, juntamente com algumas outras vantagens que costumam 
acompanhar esse tipo de propriedade, geralmente a levam a conten- 
tar-secom uma renda menor da terra, do que com a que poderia auferir 
emprestandoseu dinheiro a juros. Essas vantagens saosufi dentes para 
compensar uma certa diferenga de renda, mas nao passam disso; com 
efeito, se fosse maior do que isso a diferenga entre a renda da terra 
e a auferida do emprestimo do dinheiro a juros, ninguem compraria 
terras, e isso logo reduziria seu prego normal. Ao contrario, se as van¬ 
tagens compensassem amplamente a diferenga, todos comprariam ter¬ 
ra, o que elevaria seu prego normal. Quando os juros eram 10%, a 
terra costumava ser vendida pelo valor de dez ou doze anos de renda. 
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A medida que os juros baixavam para 6,5 ou 4%, o prego da terra 
subia para o valor de 20, 25 e ate 30 anos de renda. A taxa de juros 
de mercado e mais elevada na Franga do que na I nglaterra, e o prego 
normal da terra e mais baixo. Na I nglaterra, a terra e vendida nor- 
malmente pelo valor de 30 anos de renda, ao passo que na Franga 
geralmente se vende pelo valor de 20. 
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Os Diversos Empregos de Capitals 


Embora todos os capitals se destinem exclusivamente a manu- 
tengao de mao-de-obra produtiva, a quantidade de mao-de-obra que 
capitals iguais tern condigoes de acionar varia ao extremo, de acordo 
com a diversidade das aplicagoes desses capitals, variando tambem ao 
extremo o valor que esse emprego acrescenta a produgao anual da 
terra e do trabalho do pais. 

Um capital pode ser aplicado de quatro maneiras diversas: pri- 
meiro, para se obter a produgao natural ou bruta da terra, exigida 
anualmente, para o uso e consumo da sociedade; segundo, para ma- 
nufaturar epreparar essa produgao bruta da terra para o usoeconsumo 
imediato; terceiro, para transportar a produgao bruta ou a produgao 
manufaturada dos lugares onde ha abundancia para aqueles onde ha 
escassez; finalmente, para dividir porgoes especificas desses produtos 
brutos ou manufaturados em pequenas parcelas, de acordo com a de- 
manda ocasional dos que necessitam. No primeiro caso, empregam-se 
os capitais de todos aqueles que empreendem o aprimoramento ou o 
cultivo da terra, a exploragao das minas e da pesca; no segundo, os 
capitais de todos os donos de manufaturas; no terceiro, os capitais de 
todos os comerciantes atacadistas; finalmente, os capitais de todos os 
comerciantes varejistas. E dificil imaginar algum tipo de aplicagao de 
capital que nao se enquadre em um ou outro desses quatro itens. 

Cada uma dessas maneiras deempregar capital eessencialmente 
necessaria para a existencia e a ampliagao das tres outras, ou para a 
conveniencia geral da sociedade. 

Se nao se empregasse um capital para obter produtos brutos em 
certo grau de abundancia, nao poderia existir nem comercio nem in- 
dustria de especie alguma. 

Se nao se empregasse capital na manufatura daquela parte da 
produgao bruta, que exige muito preparo antes que possa ser usada e 
consumida, jamais seria produzida, porque nao haveria nenhuma de- 
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manda; ou, sefosse produzida espontaneamente, ela naoteria nenhum 
valor detroca e nada poderia acrescentar a riqueza da sociedade. 

A menos que se empregasse capital para o transporte, quer da 
produgao bruta ou manufaturada, dos locals onde ela e abundante 
para aqueles em que e escassa, nada mais poderia ser produzido alem 
do necessario para o consumo da vizinhanga. O capital do comerciante 
troca oprodutosuperfluodeum local por aqueledeoutro, incentivando 
a industria e aumentando a satisfagao de ambos. 

Se nao se empregasse capital para dividir erepartir certas porgoes 
da produgao bruta ou da produgao manufaturada em parcelas pequenas, 
de acordo com a demanda dos consumidores, cada um seria obrigado 
a comprar uma quantidade de mercadorias superior aquela de que 
realmente necessita de imediato. Se, por exemplo, nao houvesse agou- 
gueiro, cada um seria obrigado a comprar cada vez um boi ou uma 
ovelha inteira. Isso geralmente seria inconveniente para os ricos e 
muito mais para os pobres. Se um trabalhador pobre fosse obrigado a 
comprar de uma so vez as provisoes para um ou para seis meses, 
grande parte do dinheiro que ele emprega como capital nos instru- 
mentos de seu trabalho, ou para aparelhar sua oficina, os quais Ihe 
proporcionam uma renda, eleteria que canaliza-la para aquela parte 
de seu dinheiro reservada ao seu consumo imediato que nao Ihe da 
nenhuma renda. Nada convem mais a tal pessoa do que poder comprar 
diariamente o de que necessita para viver, ou ate mesmo a cada hora, 
conforme o desejar. Com isso ela tern a possibilidade de aplicar em 
forma de capital quase todo o dinheiro que possui. Com isso tern con- 
digoes de oferecer seu servigo profissional a prego maior e o lucro que 
eleassim conseguecompensa amplamenteo pregoadicional queo lucro 
dovarejista impoeas mercadorias que vende. Os preconceitosdealguns 
autoresdePolitica contra os lojistasecomerciantescarecemtotalmente 
de fundamento. Nao ha necessidade alguma de impor-lhes impostos 
nem de limitar seu numero; nunca eles podem ser tao numerosos que 
prejudiquem o publico, embora sua proliferagao excessiva possa pre- 
judicar a eles mesmos. Por exemplo, a quantidade de bens de mercearia 
que pode ser vendida em uma cidade e limitada pela demanda da 
cidade e suas redondezas. Por isso, o capital que pode ser aplicado em 
uma mercearia nao pode ultrapassar o que e suficiente para comprar 
essa quantidade. Se esse capital for dividido entre dois merceeiros, a 
concorrencia entre eles tendera a fazer com que sejam obrigados a 
vender mais barato do que se houvesse um so merceeiro; e se houvesse 
vinte, a concorrencia entre eles seria muito maior e a possibilidade de 
se unirem para aumentar o prego muito menor. A concorrencia entre 
eles poderia levar alguns deles a ruina; entretanto, cabea eles mesmos 
resolverem esse problema, podendo-se tranquilamente confiar no bom 
sensodos proprios interessados. Essa proliferagao ou concorrencia nun¬ 
ca podera prejudicar ao consumidor ou ao produtor; pelo contrario, 
tendera a fazer os varejistas venderem mais barato e comprarem mais 
caro, do que se o negocio todo fosse monopolizado por um ou dois. E 
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possivel que, as vezes, alguns desses varejistas consigam induzir um 
diente a comprar aquilo de que nao tern necessidade. Todavia, esse 
mal e muito pequeno para merecer a atengao publica, e isso nao seria 
necessariamenteevitado limitando-seo numero deles. Para dar oexem- 
plo mais suspeito, nao e o grande numero de cervejarias que gera uma 
disposigao a embriaguez entre a populagao simples, mas e essa ten¬ 
dency decorrente de outras causas, que necessariamente da trabalho 
a um grande numero de cervejarias. 

As pessoas que empregam seus capitals de qualquer uma das 
quatro formas assinaladas sao el as mesmas trabalhadores produtivos. 
Seu trabalho, quando dirigido adequadamente, fixa-se e realiza-se no 
objetivo ou mercadoria vendavel que Ihe e designada, e geralmente 
acrescenta aopregodela pel omen os ova I or da manutengaoeoconsumo 
desses trabalhadores. Os lucros do agricultor, do manufatureiro, do 
atacadista e do varejista proven totalmente do prego das mercadorias 
que os dois primeiros produzem e que os dois ultimos compram e ven- 
dem. Todavia, capitals iguais, empregados em cada uma dessas quatro 
aplicagoes, acionaraocontingentes mu i to diferentesde mao-de-obra pro- 
dutiva, e farao tambem aumentar em proporgoes muito diferentes o 
valor da produgao anual da terra e do trabalho da sociedade a qual 
pertencem. 

O capital do varejista repoe, somadoaos lucros, o capital do ata¬ 
cadista do qual ele compra mercadorias, possibilitando assim ao co- 
merciante atacadista levar avante o seu negocio. O proprio varejista 
eounicotrabalhador produtivo ao qual esse capital da imediatamente 
emprego. Seus lucros consistem em todo o valor que o emprego desse 
capital acrescenta a produgaoanual da tera edotrabalhoda sociedade. 

O capital do comerciante atacadista repoe, juntamente com os 
lucros, os capitals dos agricultores e manufatores dos quais oatacadista 
compra a produgao bruta e manufaturada com a qual negocia, possi- 
bilitando-lhes levarem avante seus respectivos negocios. E principalmente 
mediante essa prestagao de servigos que o atacadista contribui indi- 
retamente para sustentar a mao-de-obra produtiva da sociedade e au¬ 
mentar o valor do que ela produz anualmente. O capital do atacadista 
da emprego tambem aos marinheiros e aos transportadores que levam 
suas mercadorias de um lugar para outro, sendo que o prego das mer¬ 
cadorias que vende e acrescido nao somente do valor de seus proprios 
lucros mas tambem do valor dos salaries desses agentes de transporte. 

Essa ea unica mao-de-obra produtiva que o capital do atacadista 
poeem agao, eounico valor que esse capital acrescenta imediatamente 
a produgao anual. Sob esses dois aspectos, a operagao do capital do 
comerciante atacadista e bastante superior a do capital do comerciante 
varejista. 

Parte do capital do proprietary da manufatura eempregada como 
capital fixo nos instrumentos deseu trabalho, e repoe, juntamente com 
o respectivo lucro, o capital de outro artesao, do qual o proprietary 
compra tais instrumentos de trabalho. Parte do capital circulante do 
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proprietario e empregada na compra de materials, repondo, juntamente 
com os respectivos lucros, os capitals dos exploradores da terra e das 
minas, de quern compra tais materials. Mas grande parte do capital cir- 
culantedo proprietarioesempredistribuida, anualmenteou comfrequen- 
cia muito menor, entreos operarios aos quais da emprego. Ela acrescenta 
ao valor desses materials o valor de seus salaries, o dos lucres de seus 
patroes sobre o total dos salaries, materials e instrumentos de trabalho 
empregados nonegocio. Coloca, pois, em movimento, umcontingente muito 
maior de mao-de-obra produtiva, e adiciona a produgao anual da terra e 
do trabalho da sociedade um valor muito maior do que um capital igual 
nas maos de qualquer comerciante atacadista. 

Nao ha nenhum capital igual que movimente uma quantidade 
maior de mao-de-obra produtiva do que o capital do agricultor. Nao 
somente seus empregados mas tambem o gado utilizado no servigo 
agricola sao trabalhadores produtivos. Alem disso, na agricultura, a 
propria natureza trabalha juntamente com o homem; e embora seu 
trabalho seja totalmente gratuito, sua produgao tern seu valor, tanto 
quanto o do trabalhador mais caro. As operagoes mais importantes da 
agricultura parecem visar nao tanto a aumentar — embora tambem 
ofagam — mas antes a dirigir a fertilidadeda natureza para a produgao 
das plantas mais aproveitaveis pelo homem. Um campocheiodesargas 
e espinheiros pode muitas vezes produzir uma quantidade tao grande 
de legumes quanto o vinhedo ou o trigal mais bem cultivados. Fre- 
quentemente, o plantio e o cultivo regularizam mais do que estimulam 
a fertilidadeativa da natureza, sendo que, depois detodo esse trabalho 
feito pelo homem e pelo gado, grande parte do mesmo ainda fica por 
ser feito pela natureza. Portanto, os empregados e o gado utilizado na 
agricultura, como os operarios nas manufaturas, nao somente repro- 
duzem um valor igual ao seu proprio consumo ou ao capital que Ihes 
da emprego, juntamente com os lucros dos donos do capital, como ainda 
reproduzem um valor muito maior. Alem do capital do arrendatario e 
de todos os seus lucros, normalmente reproduzem o valor correspon- 
dente a renda da terra paga ao dono da mesma. Essa renda pode ser 
considerada como o produto dessas forgas da natureza, cuja utilizagao 
o dono da terra empresta ao arrendatario. Ele e maior ou menor, con- 
forme a suposta extensao dessas forgas ou, em outros termqs, de acordo 
com a suposta fertilidade natural ou melhorada da terra. E o trabalho 
da natureza que permanece, depois dededuzir ou compensar tudoaqui- 
lo que pode ser considerado como obra do homem. Raramente e menos 
do que 1/4 e muitas vezes mais do que 1/3 da produgao total. Nenhuma 
quantidade igual de mao-de-obra produtiva empregada nas manufatu¬ 
ras e capaz de gerar uma reprodugao tao grande. Nelas a natureza 
nada faz; e o homem que faz tudo; e a reprodugao deve sempre ser 
proporcional a forga dos agentes que a geram. Portanto, o capital apli- 
cado na agricultura nao somente poe em movimento um contingente 
de mao-de-obra maior do que qualquer capital igual empregado em 
manufaturas, senao que tambem, em proporgao a quantidade de mao- 
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de-obra produtiva a que da emprego, acrescenta um valor muito maior 
a produgao anual da terra e do trabalho do pais, a riqueza e a renda real 
de seus habitantes. De todos os modos de empregar um capital, o em- 
pregado na agricultura e de longe o mais vantajoso para a sociedade. 

Os capitals empregados na agricultura e no comercio varejista 
de uma sociedade sempre devem inserir-se nessa sociedade. Seu em¬ 
prego esta limitado praticamente a um local preciso, a propriedade 
rural ea loja do varejista. Alem disso, geralmente esses capitals devem 
pertencer a membros residentes da sociedade, excetuados alguns casos. 

Ao contrario, o capital de um comerciante atacadista nao parece 
ter uma residencia fixa ou necessaria em parte alguma, podendo des- 
locar-se de um lugar para outro, enquanto puder comprar barato ou 
vender caro. 

O capital do manufator deve sem duvida se fixar no local onde 
a manufatura funciona, mas nem sempre esta determinado onde isso 
deveser. Muitofrequentemente podera estar a grandedistancia, tanto 
do lugar em que sao produzidos os materials, como do local onde os 
produtos manufaturados sao consumidos. Lyon esta muito distante, 
tanto dos lugares que fornecem os materials para suas manufaturas 
como dos lugares que consomem seus produtos. As pessoas de posigao 
da Sicilia vestem sedas fabricadas em outros paises, porem, a partir 
de materials produzidos na propria ilha. Parte da la da Espanha e 
manufaturada na Gra-Bretanha, e parte desses tecidos novamente ex- 
portada para a Espanha. 

Muito pouca diferenga faz se e nacional ou estrangeiro o comer¬ 
ciante cujo capital exporta a produgao excedente de uma sociedade. 
Sefor um estrangeiro, necessariamenteonumerodeseustrabalhadores 
produtivos e menor se fosse um nacional, na razao de apenas um ho- 
mem; e tambem o valor da produgao anual desses trabalhadores tam¬ 
bem e menor, na razao dos lucros daqueleunicohomem. Os marinheiros 
ou os transportadoresaosquais esse capital da emprego tambem podem 
pertencer ao proprio pais, ao pais deles ou a um terceiro pais, da 
mesma forma como se o comerciante fosse do pais. O capital de um 
estrangeiro acrescenta um valor a produgao excedente, da mesma forma 
que o de um nacional, trocando-a por algo que e objeto de demanda 
no pais. Com a mesma eficiencia, repoe o capital da pessoa que produz 
esse excedente, e Ihe possibilita continuar seu negocio; o servigo pelo 
qual o capital de um atacadista contribui sobretudo para sustentar a 
mao-de-obra produtiva e para aumentar o valor da produgao anual da 
sociedade a qual pertence. 

Quanto ao capital do manufator, a consequencia e maior se esse 
capital estiver dentro do pais. Pois, se assim for, ele necessariamente 
movimenta uma quantidade maior de mao-de-obra produtiva, e acres¬ 
centa um valor maior a produgao anual da terra e do trabalho da 
sociedade. Todavia, o capital do manufator tambem pode ser muito 
util ao pais, mesmo estando fora dele. Os capitais dos manufatores 
britanicos, que fabricam o linho e o canhamo importados anualmente 
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das costas do mar Baltico, certamente sao muito uteis aos paises que 
os produzem. Esses materials fazem parte do excedente de produgao 
desses paises, excedente esse que, se nao fosse anualmente trocado 
por algo que la esta em falta, nao teria valor algum, deixando logo de 
ser produzido. Os comerciantes que exportam esse excedente repoem 
os capitals das pessoas que o produzem, estimulando-as assim a con- 
tinuarem sua produgao; eos manufatores britanicos repoem os capitals 
desses comerciantes. 

Determinado pais, da mesma forma que determinado individuo 
muitas vezes podenaoter capital suficiente para aprimorar ecultivar 
toda a sua terra, para industrializar e preparar toda a sua produgao 
bruta destinada ao uso e consumo imediato, para transportar o exce¬ 
dente da produgao bruta ou da produgao industrializada a mercados 
distantes onde possa ser trocado por algo que esta em falta no pais. 
Os habitantes de muitas regioes da Gra-Bretanha nao dispoem de ca¬ 
pital suficiente para melhorar e cultivar todas as suas terras. Grande 
parte da la dos condados sulinos da Escocia, apos um longo transporte 
atraves de pessimas estradas, e industrializada no Yorkshire, porque 
falta la capital suficiente. Ha na Gra-Bretanha muitas pequenas cida- 
des industrials, cujos habitantes nao tern capital suficiente para trans¬ 
portar a produgao de seu proprio trabalho aos mercados distantes onde 
ha para ela demanda e consumo. Se ha algum comerciante entre eles, 
sao praticamente apenas agentes de comerciantes mais ricos, que re- 
sidem em algumas das cidades comerciais de maior importancia. 

Quando o capital de um pais nao e suficiente para todos esses 
tres objetivos, quanto maior for a parcela desse capital empregada na 
agricultura, tanto maior sera a quantidade de mao-de-obra produtiva 
que ela movimentara dentro do pais, e tanto maior sera tambem o 
valor que o emprego desse capital acrescentara a produgao anual da 
terra e do trabalho da sociedade. Depois da agricultura, o capital in- 
vestido em manufaturas movimenta o maior contingente de mao-de- 
obra produtiva e acrescenta o maior valor possivel a produgao anual. 
O capital empregado no comercio de exportagao e o que tern menos 
efeito, dentre os tres. 

Assim, o pais que nao tern capital suficiente para todos esses 
tres objetivos, ainda naochegou aquelegrau deriqueza aoqual parece 
naturalmente destinado. Entretanto, tentar prematuramente, e com 
um capital insuficiente, fazer as tres coisas certamente nao eocaminho 
mais curto para um pais da mesma forma como nao seria para um 
individuo adquirir um capital suficiente. A soma de todos os capitals 
individuals de uma nagao tern os seus limites, tanto quanto o capital 
de determinado individuo isolado, podendo concretizar apenas alguns 
objetivos. O capital da soma de individuos de uma nagao aumenta da 
mesma forma que o capital de um individuo particular: mediante o 
acumulo continuo, acrescentando ao capital ja existente tudo aquilo 
que se consegue economizar da renda. Portanto, esse capital tern pos- 
sibilidades de aumentar o mais rapidamente, quando empregado de 
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maneira que proporcione a maior renda a todos os habitantes do pais, 
pois terao entao condigoes de fazer enorme poupanga. Mas a renda de 
todos os habitantes do pais e necessariamente proporcional ao valor 
da produgao anual de sua terra e de seu trabalho. 

A causa primordial do rapido progresso de nossas colonias ame- 
ricanas rumo a riqueza e a grandeza reside no fato de terem ate agora 
aplicado quase todos os seus capitais na agricultura. Nao tern manu- 
faturas, excetuadas as domesticase menos refinadas, queacompanham 
necessariamenteo progresso da agricultura, manufaturasessasdevidas 
ao trabalho das mulheres e das criangas, em cada familia. A maior 
parte do comercio da America, tanto do costeiro como do de exportagao, 
e movimentada pelos capitais de comerciantes que residem na Gra- 
Bretanha. Mesmo muitos dos depositos e armazens que vendem aos 
varejistas, em algumas regioes, sobretudo na Virginia e no Maryland, 
pertencem a comerciantes que residem na Gra-Bretanha, constituindo 
um dos poucos exemplos em que o comercio varejista de um pais e 
movimentado pelos capitais daqueles que nao sao seus membros resi- 
dentes. Se os americanos, por conluio ou por algum outro tipo de vio- 
lencia, deixassem de importar manufaturados europeus, e reservassem 
a patricios seus o monopolio da fabricagao desses bens, desviandoassim 
parte consideravel de seu capital para a manufatura, ao inves de ace- 
lerarem o ulterior crescimento do valor de sua produgao anual, have- 
riam de retarda-lo e, ao inves de promover em o progresso de seu pais 
rumoa riqueza ea grandeza reais, haveriamdeobstrui-lo. Issoocorreria 
mais ainda se tentassem monopolizar para si todo o seu comercio de 
exportagao. 

Com efeito, ao que parece, a evolugao da prosperidade humana 
raramente apresentou uma continuidade tao longa, a ponto de possi- 
bilitar a um grande pais a aquisigao de capital suficiente para todos 
os tres objetivos mencionados, a menos, talvez, que dessemos credito 
aos relatos mirabolantes sobre a riqueza e o cultivo na China, sobre 
o EgitoAntigoeaoantigo Estadodo I ndustao. M esmo esses tres paises, 
os mais ricos do mundo, porem, segundo o relato de todos, parecem 
ter se destacado por sua atividade manufatureira e agricola. Nao pa¬ 
recem ter sobressaido no comercio exterior. Os antigos egipcios nutriam 
uma antipatia supersticiosa contra o mar; uma superstigao mais ou 
menos do mesmo tipo prevalece entre os hindus; e os Chineses nunca 
se distinguiram no comercio exterior. Ao que parece, a maior parte do 
excedente de produgao desses tres paises era sempre exportada por 
estrangeiros, que davam, em troca, alguma outra coisa de que eles 
tinham necessidade, muitas vezes ouro e prata. 

Assim, pois, o mesmo capital, em um pais, movimentara um con- 
tingente maior ou menor de mao-de-obra produtiva e acrescentara um 
valor maior ou menor a produgao anual de sua terra e de seu trabalho, 
conforme as diferentes proporgoes em que esse capital for aplicado a agri¬ 
cultura, asatividades manufatureiraseao comer cioatacadista. Alem disso, 
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a diferenga e tambem muito grande conforme os diversos ramos de 
comercio atacadista em que se aplica alguma parte desse capital. 

Todas as variedades de comercio atacadista — ou seja, toda compra 
de mercadorias, visandoa revende-las noatacado— podem ser reduzidas 
a tres: O comercio interno, O comercio exterior para consumo interno, e 
o comercio de transporte. O comercio interno consiste em comprar em 
uma regiao do proprio pais o produto do trabalho do pais, e revende-lo 
em outra. Engloba tanto comercio terrestre como de cabotagem. 

No comercio exterior para consumo interno, compram-se merca¬ 
dorias estrangeiras para o consumo interno do pais. O comercio de 
transporte e utilizado na efetivagao do comercio entre paises estran- 
geiros, ou no transporte da produgao excedente de um pais para outro. 

O capital empregado para comprar o produto do trabalho do pro¬ 
prio pais em uma regiao para revende-lo em outra do mesmo pais, 
geralmente repoe, em toda operagao dessetipo, dois capitals diferentes, 
que anteriormente haviam sido investidos na agricultura ou nas ma- 
nufaturas desse pais, possibilitando aos agricultores e aos industrials 
continuarem essa aplicagao. Quando esse capital expede da loja do 
comerciante certo valor de mercadorias, geralmente traz em troca pelo 
menos um valor igual de outras mercadorias. Quando as duas sao 
produzidas por trabalho domestico, esse capital necessariamente repoe, 
em cada uma dessas operaqoes, dois capitals diferentes, sendo que 
ambos haviam previamente sido investidos em sustentar mao-de-obra 
produtiva, possibiIitando-lhes assim continuarem esse investimento. O 
capital que expede manufaturados escoceses para Londres e traz de 
volta para Edimburgotrigo e manufaturados ingleses necessariamente 
repoe em cada uma dessas operagoes dois capitals britanicos, que an¬ 
teriormente haviam sido aplicados na agricultura ou nas manufaturas 
da Gra-Bretanha. 

Tambem o capital empregado em comprar mercadorias estran¬ 
geiras para consumo interno, quando essa compra efeita com produtos 
do proprio pais, repoe, em cada uma dessas operagoes, dois capitals 
diferentes, mas somente um dos dois e empregado para sustentar o 
trabalho domestico. O capital que expede mercadorias britanicasa Por¬ 
tugal e traz de volta mercadorias portuguesas para a Gra-Bretanha, 
repoe, em cada uma dessas operagoes, somente um capital britanico, 
sendo que o outro e portugues. Ainda que, portanto, o retorno do co¬ 
mercio externo de bens de consumo possa ser tao rapido quanto o do 
comercio puramente interno, o capital investido nele so dara a metade 
do estimulo a industria ou mao-de-obra produtiva do pais. 

Entretanto, o retorno do comercio externo de bens de consumo 
rarissimamenteetaorapidoquantooassegurado pelo comercio interno. 
O retorno do comercio interno ocorre em geral antes do fim do ano, 
e, em certos casos, tres ou quatro vezes ao ano. O retorno do comercio 
externo de bens de consumo raramente ocorre antes do fim do ano, e, 
em certos casos, demora doisou tresanos. Portanto, um capital aplicado 
no comercio interno as vezes comporta doze operaqoes, ou saira e re- 
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tornara dozevezes antes que um capital empregado no comercio externo 
de bens de consumo efetue uma unica operagao. Por conseguinte, se 
os capitals forem iguais, o primeiro proporcionara 24 vezes mais esti- 
mulo e sustentagao a industria do pais do que o segundo. 

As mercadorias estrangeiras para consumo interno as vezes po- 
dem ser compradas, nao com os produtos do proprio pais, mas com 
alguns outros produtos estrangeiros. Todavia, estes ultimos devem ter 
sido comprados diretamente com o produto da industria nacional ou 
com alguma coisa adquirida com ele; com efeito, excetuados os casos 
de guerra ou de conquista, as mercadorias estrangeiras so podem ser 
adquiridas em troca de algo produzido anteriormente no pais, direta¬ 
mente ou apos duas ou mais trocas diferentes. Consequentemente, os 
efeitos de um capital empregado em tal comercio externo indireto de 
bens de consumo sao, sob todos os aspectos, iguais aqueles da operagao 
comercial mais direta do mesmo genero, exceto que o retorno final 
esta sujeito a ser ainda mais demorado, ja que dependera do retorno 
de duas ou tres operagoes diferentes de comercio externo. Se o linho 
eocanhamode Riga sao comprados com ofumo importadoda Virginia 
— o qual, por sua vez, tinha sido comprado com manufaturados bri- 
tanicos — o comerciante deve esperar o retorno de duas operagoes 
diferentes de comercio exterior, antes de poder aplicar o mesmo capital 
para recomprar uma quantidade igual de manufaturados britanicos. 
Ao contrario, se o fumo da Virginia tivesse sido comprado nao com 
manufaturados britanicos, mas com agucar e rum da J amaica, que 
tinham si do comprados com aqueles manufaturados, ocomercianteteria 
que esperar o retorno de tres operagoes de comercio exterior. Se essas 
duas ou tres operagoes diferentes de comercio exterior tivessem sido 
efetuadas por dois ou tres comerciantes diferentes, dos quais o segundo 
compra as mercadorias importadas pelo primeiro, e o terceiro compra 
as importadas pelo segundo para reexporta-las, cada comerciante re- 
ceberia, nesse caso, o retorno de seu proprio capital com mais rapidez; 
contudo, o retorno final do capital total empregado nesse comercio 
seria exatamente tao demorado como antes. Se o capital total empre¬ 
gado em tal comercio exterior mais indireto pertence a um so comer¬ 
ciante ou a tres, nao faz diferenga alguma em relagao ao pais, mas 
podefazer uma diferenga para os respectivos comerciantes. Em ambos 
os casos, dever-se-a empatar um capital tres vezes maior para trocar 
um certo valor em mercadorias britanicas por uma certa quantidade 
de linho e canhamo, em comparagao com o capital que teria sido ne- 
cessario empatar, no caso de o linho e o canhamo terem sido trocados 
diretamente por manufaturados britanicos. Por conseguinte, o capital 
total empregadoemtal especiedecomercioexterior de bens de consumo, 
de tipo cruzado, normalmente proporcionara menos estimulo e susten¬ 
tagao a mao-de-obra produtiva no pais, em comparagao com o estimulo 
ea sustentagao que se teria no caso deum capital igual a ser empregado 
em uma operagao mais direta de comercio externo. 

Qualquer que seja a mercadoria estrangeira com a qual se corn- 
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pram os bensestrangeiros para consumointerno, ela nao podeacarretar 
nenhuma diferenga essencial, nem quanto a natureza do negocio, nem 
quantoaoestimuloesustentagaoque possa proporcionar a mao-de-obra 
produtiva do pais a partir do qual e feita a operagao. Tenham as mer- 
cadorias sido compradas com o ouro do Brasil ou com a prata do Peru, 
esse ouro e essa prata, como o fumo da Virginia, devem, por sua vez, 
ter sido comprados, com um produto interno do pais ou com alguma 
outra coisa anteriormente comprada com produtos do pais. Por isso, 
no que concerne a mao-de-obra produtiva do pais, o comercio externo 
de bens de consumo efetuado mediante ouro e prata tern todas as 
vantagens etambem todas as desvantagens dequaiquer outro comercio 
externo indireto para consumo interno, reproduzindo exatamente com 
a mesma rapidez ou com a mesma lentidao o capital diretamente em- 
pregado em sustentar essa mao-de-obra produtiva do pais. Parece ate 
apresentar uma vantagem em relagao a qualquer outra operagao in- 
direta de comercio externo de bens de consumo. O transporte desses 
metais de um local para outro, em razao de seu volume pequeno e de 
seu alto valor, e menos dispendioso que o de quase todas as outras 
mercadorias estrangeiras de valor igual. Seu frete e muito menos caro, 
e o seguro a pagar nao muito maior; alem disso, nao ha mercadoria 
menos sujeita a danos em fungao do transporte. Por conseguinte, uma 
quantidade igual de mercadorias estrangeiras muitas vezes pode ser 
comprada com uma quantidade menor de produtos internos, se a mer¬ 
cadoria de troca for ouro e prata, ao inves de outras mercadorias es¬ 
trangeiras. A demanda do pais muitas vezes pode ser melhor atendida 
dessa maneira, suprida mais completamente e com despesa menor, do 
que de qualquer outra forma. Outra questao e se, em decorrencia da 
exportagao continua desses metais preciosos, um comercio dessa linha 
tern probabilidadedeempobrecer opaisdo qual provem. Esseproblema, 
aborda-lo-ei minuciosamente mais adiante. 

A parcela de capital de um pais que e empregada no comercio 
de transporte exterior e totalmente retirada da sustentagao da mao- 
de-obra produtiva do proprio pais para sustentar a mao-de-obra pro¬ 
dutiva de alguns outros paises estrangeiros. Embora essa parcela de 
capital possa, em cada operagao, repor dois capitais diferentes, nenhum 
dos dois pertenceao respectivo pais. O capital docomerciante holandes, 
que transporta o trigo da Polonia para Portugal, trazendo de volta a 
Polonia as frutas e os vinhos de Portugal, repoe em cada operagao 
dessetipodois capitais, nenhum dos quais havia sido empregado para 
sustentar mao-de-obra produtiva da Holanda, pois um deles havia sido 
empregado para sustentar a mao-de-obra produtiva da Polonia, e o 
outro para sustentar a mao-de-obra produtiva de Portugal. Somente 
os lucros retornam regularmentea Holanda, constituindoounicoacres- 
cimo que esse tipo de comercio necessariamente traz para a produgao 
anual da terra e do trabalho daquele pais. Sem duvida, quando o co¬ 
mercio de transporte de determinado pais e executado com navi os e 
marinheiros desse pais, a parte do capital empregado nele, que paga 
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o frete, e distribuida entre um certo numero de trabalhadores do pais, 
mantendo essa mao-de-obra produtiva. Efetivamente, quase todas as 
nagoes que tiveram uma parte consideravel no comercio de navegagao, 
o efetuaram dessa forma. O comercio provavelmente deriva seu nome 
desse fato, ja que sao os habitantes desses paises que transportam 
para outros paises. Todavia, nao parece que isso seja essencial para 
esse tipo de comercio. Um comerciante holandes pode, por exemplo, 
empregar seu capital no comercio da Polonia e de Portugal, transpor- 
tando parte do excedente de produgao de um pais para outro, nao com 
navios holandeses mas com navios britanicos. Pode-se ate supor que 
faga isto, em determinadas ocasioes. E por esta razao que se supoe 
que o comercio de transporte de mercadorias e particularmente van- 
tajoso para um pais como a Gra-Bretanha, cuja defesa e seguranga 
dependem do numero de seus marujos e de seus navios. Mas o mesmo 
capital pode empregar tantos marujos e tantos navios, no comercio 
externo de bens de consumo ou mesmo no comercio interno, quando 
realizado com navios de cabotagem, quantos poderia empregar no co¬ 
mercio de transporte de mercadorias. O numero de marujos e navios 
que um determinado capital pode empregar nao depende da natureza 
do comercio, mas em parte do volume das mercadorias em comparagao 
com seu valor, e em parte da distancia entre os portos para os quais 
as mercadorias saotransportadas, dependendo mais do primeirotator. 
Por exemplo, o comercio de carvao entre Newcastle e Londres emprega 
mais navios do que todo o comercio exterior de transporte de merca¬ 
dorias, embora os portos nao distem muito um do outro. Eis porque 
forgar, mediante estimulos extraordinarios, uma aplicagao maior de 
capital de um pais no comercio de transporte de mercadorias, do que 
a parcela que seria naturalmente canalizada para ele, nao levara ne- 
cessariamente a aumentar a frota mercante desse pais. 

Consequentemente, o capital empregado no comercio interno de 
um pais normalmente estimula e sustenta um contingente maior de 
mao-de-obra produtiva naquelepais, eaumenta ovalor desua produgao 
anual mais do que um capital igual empregado no comercio externo 
de bens de consu mo; e o ca pi ta I empregado nesse u 11 i mo ti po de comerci o 
apresenta, sob esses dois aspectos, uma vantagem ainda maior em 
relagao a um capital empregado no comercio de transporte de merca¬ 
dorias. A riqueza e portanto o poder de um pais — na medida em que 
esse depende da riqueza — devem ser sempre proporcionais ao valor 
de sua produgao anual, de cujo fundo, em ultima analise, devem ser 
pagos todos os impostos. Mas o grande objetivo da economia politica 
de um pais consiste em aumentar sua riqueza e seu poder. Ele nao 
deve, portanto, dar preferencia ou maiores estimulos ao comercio ex¬ 
terno de bens de consumo em relagao ao comercio interno, nem ao 
comercio de transporte de mercadorias em relagao aos dois outros ti pos 
de comercio. Ele nao deve tambem forgar nem aliciar para algum desses 
dois canais uma parcela do capital do pais superior aquela que espon- 
taneamente fluiria para cada um deles. 
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Todavia, cada um desses diverses setores de comercio nao somente 
acarreta vantagens, mas e necessario e inevitavel, se forem introduzidos 
pelo curso normal dos acontecimentos, sem coagao ou violencia. 

Quando a produgao de determinado setor ultrapassa a demanda 
do proprio pais, o excedente deve ser exportado e trocado por algo que 
esteja em falta no pais. Sem essa exportagao, cessara necessariamente 
uma parte do trabalho produtivo do pais, diminuindo o valor de sua 
produgao anual. A terra eo trabalho na Gra-Bretanha costumam pro- 
duzir mais trigo, mais la e ferragens do que o exigido pela demanda 
interna. Portanto, o excedente desses produtos deve ser exportado e 
trocado por algo que esteja em falta no pais. Somente mediante essa 
exportagao, o excedente pode adquirir um valor para compensar o tra¬ 
balho e as despesas necessarias para produzi-lo. A proximidade das 
costas maritimas e de todos os rios navegaveis constitui localizagao 
vantajosa para a industria, somente porque facilita a exportagao e a 
troca de tais produtos excedentes por alguma outra mercadoria que 
esteja mais em falta no respectivo pais. 

Quando as mercadorias estrangeiras compradas com o excedente 
da produgao interna superam a demanda do proprio pais, o excedente 
dessas mercadorias importadas deve ser reexportado, sendo trocado 
por alguma outra mercadoria que esteja mais em falta no pais. Com 
uma parte do excedente de manufaturados britanicos compram-se 
anualmente em torno de 96 mil toneis de tabaco da Virginia e do 
Maryland. Ora, a demanda da Gra-Bretanha talvez nao exija mais do 
que 14 mil. Se os restantes 82 mil nao pudessem ser exportados e 
trocados por alguma coisa mais em falta em nosso pais, a importagao 
desse excedente deveria cessar imediatamente, e com ela tambem o 
trabalho produtivo de todos aqueles habitantes da Gra-Bretanha que 
atualmente estao empregados em preparar as mercadorias mediante 
as quais sao anualmente comprados esses 82 mil barris de fumo. De- 
ver-se-ia deixar de produzir essas mercadorias que constituem parte 
da produgao da terra e do trabalho da Gra-Bretanha, por nao terem 
mercado no pais e por te-lo perdido tambem no exterior. Por conse- 
guinte, em certas ocasioes, o comercio externo mais indireto, para o 
consumo interno, pode, em certas casos, ser tao necessario quanto o 
comercio mais direto, para sustentar o trabalho e a mao-de-obra pro- 
dutiva do pais. 

Quando o capital de um pais cresceu a tal ponto que nao pode 
ser totalmente aplicado no suprimento do consumo interno e para sus¬ 
tentar a mao-de-obra produtiva do respectivo pais, a parte excedente 
dele e naturalmente canalizada para o comercio de transporte externo 
de mercadorias, sendo aplicada para cumprir as mesmas fungoes para 
outros paises. O comercio de transporte de mercadorias representa o 
efeito e o sintoma natural de grande riqueza nacional, mas nao parece 
ser a causa natural dela. Os estadistas que se tern empenhado em 
fomenta-lo com incentives especiais parecem ter confundido o efeito e 
o sintoma com a causa. Eis porque a Holanda, que, em proporgao com 
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a extensao da terra e com o numero de habitantes, e de longe o pais 
mais ricoda Europa, possui a parcela maior do comercio de transporte 
da Europa. A Inglaterra, talvez o segundo pais mais rico da Europa, 
supostamente tambem possui uma parte consideravel desse comercio, 
embora oquesecostuma geralmentechamar decomerciode transporte 
da Inglaterra muitas vezes talvez nao passe propriamente de um co¬ 
mercio externo indireto para consumo interno. Tal e, em grande parte, 
o transporte de mercadorias das indias Orientals e Ocidentais, e da 
America, para diversos mercados europeus. Essas mercadorias geral- 
mente sao compradas com produtos da industria britanica ou com ou- 
tras mercadorias anteriormente compradas com tais produtos internos, 
sendo que os retornos finals dessas transagoes costumam ser usados 
ou consumidos na Gra-Bretanha. O comercio de transporte em navios 
britanicos entre os diversos portos do Mediterraneo, e uma parte do 
mesmo tipo de comercio efetuado por comerciantes britanicos entre os 
diferentes portos da \ ndia, representam talvez os setores principals do 
que se pode propriamente denominar o comercio de transporte de mer¬ 
cadorias da Gra-Bretanha. 

O volume de comercio interno e de capital que pode ser nele 
empregado e necessariamente limitado pelo valor do excedente de pro¬ 
dugao de todas as regioes do pais, que tern necessidade de trocar entre 
si seus respectivos produtos. Por sua vez, o volume do comercio externo 
de bens de consumo e do capital que pode ser empregado nele e I i mitado 
pelo valor do excedente de produgao do pais inteiro e daquilo que com 
esse excedente se pode comprar. E o volume do comercio de transporte 
de mercadorias e I imitado pelo valor do excedente de produgao de todos 
os paisesdomundo. O volume possivel desse ti pode comercio, portanto, 
e de certo modo infinito em comparagao com o volume dos outros dois 
tipos de comercio, sendo capaz de absorver o maximo de capital. 

A consideragao de seu proprio lucro e o unico motivo que faz 
com que o dono de um capital o aplique na agricultura, nas atividades 
manufatureiras ou em algum setor especifico do comercio atacadista 
ou varejista. Elenunca leva em consideragao as diferentes quantidades 
de mao-de-obra produtiva que seu capital pode movi mentar eos valores 
que ele pode acrescentar a produgao anual da terra e do trabalho do 
pais, conforme seu capital seja empregado em um ou em outro desses 
setores de comercio. Por isso, em paisesem quea agricultura representa 
o emprego de capital mais rentavel e o cultivo e o aperfeigoamento da 
terra representam os caminhos maisdiretos para conseguir uma grande 
fortuna, os capitals dos individuos serao naturalmente empregados da 
maneira mais vantajosa para os paises. Todavia, os lucros auferidos 
da agricultura nao parecem ser superiores aos assegurados por outros 
empregos de capital, em nenhum pais da Europa. Sem duvida, em 
todos os recantos da Europa, no decorrer desses ultimas anos, certos 
promotores de projetos agricolas tern procurado convencer o publico, 
por meiodeseus relatos mirabolantes, dos grandes lucros que se podem 
auferir do cultivo e do aprimoramento da terra. Todavia, sem querer 


369 



OS ECONOMISTAS 


adentrar-me numa discussao detalhada de seus calculos, basta uma 
observagao muito simples para convencer-nos de que os resultados de- 
vem ser falsos. A cada dia observamos surgirem as maiores fortunas, 
adquiridas nodecursoda vida deuma so pessoa, por meioda atividade 
comercial e manufatureira, muitas vezes a partir de um capital muito 
pequeno, e as vezes sem nenhum capital inicial. Ora, talvez nao haja 
em toda a Europa, durante o decurso do corrente seculo, um unico 
exemplo deuma grande fortuna adquirida por meioda atividade agri¬ 
cola, durante a vida de um unico individuo, e partindo de um capital 
pequenoou nulo. Por outro lado, em todos os grandes paises da Europa, 
ainda restam muitas areas de terra boa a serem cultivadas, e grande 
parte da terra cultivada esta longe deja ter recebidotodas as melhorias 
que seria capaz de comportar. A agricultura, portanto, quase em toda 
parte e capaz de absorver um capital muito maior do que o ate agora 
investido nela. Quaisascircunstanciasda politica europeia quefizeram 
com que os negocios efetuados nas cidades sejam mais vantajosos do 
queos realizados nocampo, a tal pontoqueos investidores particulares 
tern muitas vezes considerado mais rentavel para eles aplicar seus 
capitals no comercio de transporte mais longinquo com a Asia e com 
a America, do que aplica-los na melhoria e no cultivo das terras mais 
ferteisexistentesem suas proprias regioes: eisoqueprocurarei explicar 
detalhadamente nos dois proximos livros desta obra. 
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Livro Terceiro 


A Diversidade do Progresso da Riqueza nas 
Diferentes Nacoes 



Capitulo I 


O Progresso Natural da Riqueza 


O grande comercio de todo pais civilizado e o efetuado entre os 
habitantes da cidade e os habitantes do campo. Consiste na troca de 
produtos em estado bruto por produtos manufaturados, o que pode ser 
feito ou diretamente, por meio do dinheiro, ou por algum tipo de papel 
que represente o dinheiro. O campo fornece a cidade os meios de sub¬ 
sistence e os materials a serem manufaturados. A cidade restitui isso, 
devolvendo aos habitantes do campo parte da produgao manufaturada. 
Pode-se afirmar com muita propriedade que a cidade, na qual nao ha 
nem pode haver nenhuma reprodugao de generos de subsistence, ad- 
quire toda a sua riqueza e subsistence do campo. Nem por isso de- 
vemos, porem, imaginar queganhandoa cidadeocamposaia perdendo. 
Os ganhos dos dois sao mutuos e reciprocos, sendo que a divisao de 
trabalho e de tarefas, nesse como em outros casos, traz vantagem para 
todas as ocupagoes em que se subdivide o trabalho. Os habitantes do 
campo compram da cidade uma quantidade maior de bens manufatu¬ 
rados, com o produto de uma quantidade muito menor de seu proprio 
trabalho, do que teriam que executar se tentassem eles mesmos trans- 
formar essa sua produgao bruta. A cidade proporciona um mercado 
para o excedente de produgao do campo, vale dizer, para aquilo que 
ultrapassa o necessarioa manutengaodos agricultores, sendo na cidade 
que os habitantes do campo trocam esse excedente por coisas que Ihes 
fazem falta. Quanto maior for o numero e a renda dos habitantes da 
cidade, tanto maior sera o mercado que ela propicia aos habitantes do 
campo; e quanto maior for esse mercado, tanto maior sera sempre a 
vantagem para um grande numero de pessoas. O trigo que cresce a 
uma milha de distancia da cidade e vendido ali pelo mesmo prego que 
o trigo que vem da distancia de vinte mi I has. Ora, o prego deste ultimo 
geralmente deve pagar nao somente a despesa do cultivo do trigo e a 
despesa necessaria para coloca-lo no mercado, mas ainda garantir o 
lucro normal que cabe ao arrendatario da terra. Por conseguinte, os 


373 



OS ECONOMISTAS 


donos e os cultivadores de uma propriedade rural localizada perto da 
cidade ganham, no prego do produto que vendem, nao somente o lucro 
normal da agricultura, mas tambem o valor integral do transporte do 
produto similar, que e trazido de regioes mais distantes, alem de eco- 
nomizarem, nopregodoquecompram, ovalor integral dessetransporte. 
Compare-se o cultivo de terras localizadas nas proximidades de uma 
grande cidade, com o cultivo das terras localizadas a alguma distancia 
del a, e se compreendera faci Imente ate que ponto o campo e beneficiado 
pelo comercio existente na cidade. Entre todas as teorias absurdas 
propagadas no tocante a balanga comercial, jamais alguem chegou a 
pretender insinuar que o campo acaba perdendo no comercio com a 
cidade, ou que a cidade acaba perdendo no comercio com o campo. 

Assim comoa subsistence, pela propria natureza das coisas, tern 
prioridade sobre o que sao apenas comodidades e artigos de luxo, da 
mesma forma a atividade que garante a subsistence tern necessaria- 
mente prioridade sobre a que esta a servigo das meras comodidades 
e do luxo. Consequentemente, o aprimoramento e o cultivo da terra, 
pelo fato de assegurar o necessario para a subsistence, deve forgosa- 
menteter prioridade sobre ocrescimento da cidade, que fornece apenas 
comodidades e artigos de luxo. E somente o excedente da produgao do 
campo, isto e, o que vai alem do necessario para a manutengao do 
pessoal do campo, queconstitui a subsistence da cidade, a qual, pois, 
so pode crescer na medida em que aumentar o excedente de produgao 
do campo. A cidade nem sempre consegue obter tudo o que e necessario 
para sua subsistence das propriedades rurais localizadas em sua re- 
dondeza; muitas vezes, nem sequer e suficiente a produgao vinda do 
pais ao qual pertence, havendo necessidade de recorrer a paises muito 
distantes; ora, isso, embora nao constitua nenhuma excegao a regra 
geral, tern gerado variagoes consideraveis no progresso da riqueza em 
epocas e em nagoes diferentes. 

Essa ordem de coisas que a necessidade impoe de modo geral, 
ainda que nem sempre em um pais especifico, e reforgada em cada 
pais pelas inclinagoes naturais do homem. Se as instituigoes humanas 
nunca tivessem interferido nessas inclinagoes naturais, jamais as ci- 
dades poderiam em qualquer parte ter crescido alem da medida com- 
pativel com o aprimoramento e o cultivo do territorio ou do pais do 
qual fazem parte; pelo menos, ate quando todo aquele territorio esti- 
vessecompletamentecultivadoeaprimorado. Emcondigoesdeparidade 
ou quaseparidadedelucros, a maioria das pessoasoptara por empregar 
seus capitais na melhoria e no cultivo da terra, ao inves deos canalizar 
para a manufatura ou para o comercio exterior. A pessoa que aplica 
seu capital na terra, tem-no sob suas vistas e sob seu controle direto, 
e sua fortuna esta muito menos exposta a acidentes do que a do co- 
merciante, que muitas vezes se ve obrigado a confia-lo nao somente 
aos ventos e as ondas, mas tambem aos fatores mais incertos da in- 
sensatez e da injustiga humana, dando credito, em paises distantes, 
a pessoas cujo carater e situagao raramente chega a conhecer bem. Ao 
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contrario, ocapital do proprietariode terras, queeaplicadona melhoria 
de sua terra, parece estar tao bem assegurado quanto a natureza dos 
negocios humanos possa comportar. Alem disso, a beleza do campo, os 
prazeres de uma vida campestre, a tranquilidade de espirito que ela 
proporciona, e, onde a injustiga das leis humanas nao a perturbar, a 
autonomia que tal modalidade de vida assegura, possuem encantos 
queatraem praticamentea todos; e, assim comoo cultivo do solo sempre 
foi o destino natural do homem, da mesma forma, em todos os estagios 
de sua existencia, ele parece conservar uma predilecao por essa ocu- 
pagao primitiva. 

Todavia, sem a ajuda de certos artifices, nao e possivel cultivar 
a terra, a naoser com grandes inconvenientes e interrupgoes continuas. 
Ferreiros, carpinteiros, fabricantes de rodas, fabricantes dearados, fa- 
bricantes de tijolos, pedreiros, curtidores, sapateiros, alfaiates, todos 
sao pessoas de que o agricultor tern frequente necessidade. Tambem 
esses artifices, por sua vez, tern ocasionalmente necessidade de ajuda 
unsdosoutros; e, ja quesua residencia naoesta necessariamentefixada 
a um lugar especifico como e o caso dos agricultores, naturalmente se 
estabelecem um perto do outro, formando assim uma pequena cidade 
ou aldeia. Logo se Ihes juntam o agougueiro, o cervejeiro, o padeiro, 
juntamentecom muitos outros artifices evarejistas necessarios ou uteis 
para atender as suas necessidades ocasionais, e que contribuem para 
que a cidade cresga ainda mais. Os habitantes da cidade e os do campo 
ajudam-se mutuamente. A cidade e uma feira ou mercado continuo, 
para onde confluem continuamente os habitantes do campo, a fim de 
trocar sua produgao em estado bruto por produtos manufaturados. E 
esse comercio que fornece aos habitantes da cidade os materials com 
que trabalham e os meios para sua subsistence. A quantidade de 
produto acabadoque vendem aos habitantes do campo necessariamente 
determina a quantidade de materials e provisoes que deles compram. 
Portanto, nem seu emprego nem sua subsistence podem aumentar, 
senaona medida em que aumentar a demanda dos habitantes do campo 
em relagao ao produto acabado da cidade; por sua vez, essa demanda 
dos habitantes do campo em relagao aos produtos acabados da cidade 
so pode crescer na medida em que aumentar a extensao das terras 
aprimoradas e cultivadas. Eis porque, se as instituigoes humanas nao 
tivessem interferido nocurso natural das coisas, a riqueza progressiva 
e o crescimento das cidades seriam, em toda sociedade politica, con¬ 
sequence da melhoria edo cultivo da regiaoou do pais, sendo tambem 
proporcional a essa melhoria e a esse cultivo. 

Nas nossas colonias norte-americanas, onde ainda se podem com- 
prar baratoterras incultas, em nenhuma cidadesurgiram manufaturas 
destinadas a produzir para vender em locais distantes. Quando um 
artifice adquire um capital pouco superior ao necessario para levar 
adiante sua ocupagao de servir aos vizinhos do campo, ele nao procura, 
na America do Norte, implantar uma manufatura para vender seus 
produtos em locais distantes, mas emprega seu capital para comprar, 
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melhorar ecultivar a terra. Transforma-sede artifice em plantador, sendo 
que nem os bons salaries nem a fad I subsistencia que o pais garante aos 
artifices conseguem alicia-lo a trabalhar para os outros, quando podetra- 
balhar para si mesmo. Ele percebe que um artifice e escravo de seus 
dientes, dos quaisauferesua subsistencia; equeum agricultor quecultiva 
sua propria terra, auferindo sua subsistencia do trabalho de sua propria 
familia, e realmente um patrao, independente de todos. 

Ao contrario, em paises onde nao ha mais terra inculta, ou onde 
nao existe terra que se possa comprar a prego baixo, todo artifice que 
conseguiu acumular capital superior ao que consegue aplicar no aten- 
dimentodos clientes da redondeza procura aplica-loem produzir para 
vender mais longe. O ferreiro da inicio a certo tipo de fundigao, o 
tecelaofunda determinada manufatura delinhoou dela. Essasdiversas 
manufaturas, com o decorrer do tempo, subdividem-se gradual mente, 
aprimorando-se e refinando-se assim, de maneiras muito variadas, o 
que e facil conceber e que portanto nao carece de ulterior explicagao. 

Ao se buscar uma forma de aplicar um capital, em paridade ou 
quase paridade de lucros, naturalmente se prefere as manufaturas ao 
comercio exterior, pela mesma razao que as manufaturas se prefere a 
agricultura. Assim como o capital do proprietary da terra ou do ar- 
rendatario esta mais seguro do que o do manufator, da mesma forma 
o capital deste, por estar sempre sob as vistas e sob o controle mais 
direto do patrao, esta mais seguro do que o capital empatado no co¬ 
mercio exterior. Com efeito, em todas as epocas, em qualquer sociedade, 
o excedente da produgao bruta ou da produgao manufaturada, isto e, 
aquela parte para a qual nao ha mais demanda no pais, deve ser 
exportado para ser trocado por algum produto que esteja em falta no 
pais. Muito pouco importa se o capital que transporta essa produgao 
excedente ao exterior e estrangeiro ou nacional. Se a sociedade ainda 
nao adquiriu capital suficiente para cultivar todas as suas terras e 
para manufaturar plenamente toda a produgao bruta, ha mesmo uma 
grande vantagem em se exportar a produgao bruta com capital estran¬ 
geiro, para que todo o capital da sociedade seja empregado para fins 
mais uteis. A riqueza do antigo Egito, a da China e a do Industao 
demonstram suficientementequeuma nagao podeatingir um altissimo 
grau de riqueza, mesmo que a maior parte deseu comercio seja operada 
por estrangeiros. O progresso das nossas colonias da America do Norte 
e das fndias Ocidentais teria sido muito mais lento, se na exportagao 
do excedente de produgao dessas colonias nao se tivesse empregado 
tambem capital estrangeiro, alem do nacional. 

Pelo curso natural das coisas, portanto, a maior parte do capital 
de toda sociedade em crescimento e primeiramente canalizada para a 
agricultura, em segundo lugar para as manufaturas, e so em ultimo 
lugar para o comercio exterior. Essa ordem de prioridade e tao natural 
que, segundo creio, sempre foi observada, ate certo ponto, em todo 
pais que disponha de algum territorio. Algumas de suas terras foram 
necessariamente cultivadas, antes de se poder criar alguma cidade 
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grande, e algum tipo de atividade manufatureira mais primitiva deve 
ter havido nessas cidades antes de pensarem em dedicar-seaocomercio 
exterior. 

Todavia, ainda que essa ordem de coisas tenha sido observada, 
em certo grau, em toda e qualquer sociedade, em todos os modernos 
paises da Europa essa ordem foi totalmente invertida, sob muitos as- 
pectos. Nesses paises, foi ocomercioexternodealgumasdesuas cidades 
que introduziu todas as suas manufaturas mais refinadas, isto e, aque- 
las que eram indicadas para vender seus produtos em locais distantes; 
eforam as manufaturas eo comercio exterior juntos quefizeram surgir 
os principais melhoramentos da agricultura. Os habitos eos costumes 
introduzidos pelo estilo de seus primeiros governos, habitos ecostumes 
esses que permaneceram mesmo depois de ter esses governos passado 
por profundas alteragoes, necessariamente langaram esses paises nessa 
ordem retrograda e anti natural. 
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Capitulo II 


O Desestfmulo a Agricultura no Antigo Estagio da 
Europa, apos a Queda do Imperio Romano 


Quando as nagoes germanicas e citas invadiram as provinces 
ocidentais do Imperio Romano, as confusoes que se seguiram a essa 
grande revolugao perduraram durante varios seculos. As rapinas e a 
violence cometidas pelos barbaros contra os antigos habitantes inter- 
romperam o comercio existente entre as cidades e o campo. As cidades 
foram abandonadas e os campos deixados incultos, sendo que as pro¬ 
vincias ocidentais da Europa, que durante o Imperio Romano haviam 
atingido consideravel grau de riqueza, cairam no estado mais baixo 
de pobreza e barbarie. Enquanto perdurava esse estado de confusao, 
os chefes e os lideres mais importantes dessas nagoes adquiriram ou 
usurparam a maior parte das terras desses paises. Grande parte delas 
permaneceu sem cultivo, mas nenhuma, cultivada ou nao, permaneceu 
sem proprietario. Todaselasforam agambarcadas, a maioria delas pas- 
sando a ser propriedade de alguns grandes proprietaries. 

Essa apropriagao original de terras incultas, embora de vulto, 
pode ter sido, no entanto, apenas um mal transitorio. 

Essas grandes propriedades territoriais poderiam ter sido nova- 
mente repartidas ou subdivididas em areas menores, por sucessao ou 
por alienagao. Todavia, a lei da primogenitura impedia a divisao dessas 
terras por sucessao, e a introdugao de morgadios evitava a divisao 
delas em areas menores, por alienagao. 

Quando a terra, como os bens moveis, so e considerada como 
meio de subsistence e de prazer, a lei natural da sucessao leva a 
divisao dela e dos bens moveis entre todos os filhos da familia, poden- 
do-se supor que e igualmente cara ao pai a subsistence e o prazer de 
todos eles, indiferentemente. Eis porque essa lei natural da sucessao 
tinha vigencia entre os romance, que nao faziam mais distingao entre 
o filho mais velho e o mais jovem, entre homem e mulher, na heranga 
de terras, como nos hoje nao ezemos diferenga no tocante aos bens 
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moveis. Mas quando a terra passou a ser considerada nao somente 
como meio de subsistence, mas tambem como instrumento de poder 
e de protegao, considerou-se melhor determinar que a terra fosse her- 
dada, indivisa, por umfilhoso. Naquela epoca dedesordem, todogrande 
senhor deterras era uma especiedeprincipesecundario. Seus rendeiros 
eram seus suditos. Ele era o juiz deles e, sob certos aspectos, seu 
legislador em tempos de paz e seu lider em tempos de guerra. Fazia 
guerra a seu talante, muitas vezes contra seus vizinhos, e as vezes 
ate contra seu soberano. Portanto, a seguranga de uma grande pro- 
priedade territorial, a protegao que seu proprietario tinha condigoes 
de oferecer aos que nela moravam, dependia da extensao da terra. 
Dividi-la significava arruina-la, expor todas as suas partes a serem 
oprimidas e engolidas pelas incursoes dos vizinhos. Por isso, a lei da 
primogenitura veio a implantar-se, nao imediatamente, mas com o cor- 
rer do tempo, na sucessao das propriedades rurais, pela mesma razao 
pelaqual geralmenteseimplantou na sucessao das monarquias, embora 
nem sempre na sua instituigao primitiva. Para que o poder e conse- 
quentemente a seguranga da monarquia nao seja enfraquecida por di- 
visoes, ela deve ser herdada por um unico filho. A qual deles deve 
dar-se tao grande preferencia? Isso deve ser determinado por uma 
norma geral, fundada nao nas distingoes equivocas de meritos pessoais, 
mas em uma diferenga simples e obvia, que nao admita contestagao. 
Ora, entre os filhos da mesma familia, nao pode haver nenhuma outra 
diferenga inquestionavel, a nao ser a de sexo e a da idade. O sexo 
mascuIino e universalmente preferido aofeminino; e, em paridadecom 
as outras condigoes, a preferencia recai sempresobreofilhomais velho, 
em todas as circunstancias, em detrimentodo maisjovem. Dai a origem 
dodireitoda primogenitura, e daquiloque se chama "sucessao linear". 

Acontece que muitas vezes as leis conservam sua vigencia ainda 
muito depois de cessarem de existir as circunstancias que Ihes deram 
origem, circunstancias essas queconstituiam a unica justificativa razoavel 
de tais leis. Na atual situagao da Europa, o proprietario de um unico 
acre de terra tern a mesma seguranga de posse que o proprietario de 100 
mil acres. Nao obstante isso, continua-se a respeitar o direito da primo¬ 
genitura, e por ser, dentretodas as instituigoes, a mais apta para fomentar 
o orgulho das distingoes de familias, provavelmente durara ainda muitos 
seculos. Sob todos os outros aspectos, nada podecontrariar mais o inter esse 
real de uma familia numerosa do que um direito que, visando enriquecer 
um dos filhos, transforma em mendicantes todos os demais. 

O morgadio e a consequencia natural da lei da primogenitura. 
Foi introduzido para preservar uma certa sucessao linear, cuja primeira 
ideia foi dada pela lei da primogenitura, e para impedir quequalquer 
parcela da propriedade original saisseda linha proposta, seja por doa- 
gao, seja por legadoou por alienagao; ou entao pela insensatez ou pelo 
infortuniodequalquer umdeseus proprietaries sucessivos. O morgadio 
era totalmente desconhecido entre os romanos. Nem as “substituigoes" 
nem os fidacommissos dos romanos apresentam qualquer semelhanga 
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com o morgadio, embora alguns juristas franceses tenham considerado 
correto afirmar que o morgadio moderno nao seja outra coisa senao 
novas denominagoes para as velhas instituigoes romanas. 

Quando as grandes propriedades territorials constituiam uma 
especiede principados, o morgadio nao poderia ser desarrazoado. Ana- 
logamente ao que e chamado "leis fundamentals'’ de algumas monar- 
quias, o morgadio muitas vezes tinha condigao de impedir que a se- 
guranga de milhares de pessoas fosse comprometida pelo capricho ou 
extravagancia deuma so pessoa. Entretanto, na atual situagaoda Eu- 
ropa, quando as leis dos respectivos paises oferecem seguranga tanto 
as propriedades pequenas como as grandes, nada pode existir de mais 
absurdo. O morgadio fundamenta-se na mais absurda das suposigoes, 
isto e, que toda geragao sucessiva de cidadaos nao tern um direito 
igual a terra e a tudo o que ela encerra; mas que a propriedade da 
geragao atual deveser limitada eregulada segundoo capricho daqueles 
que faleceram, talvez ha 500 anos. A despeito disso, o morgadio e 
ainda hoje uma instituigao respeitada, na maior parte da Europa, so- 
bretudo nos paises em que a nobreza de nascimentoconstitui um titulo 
necessario para o desfrute de honras civis ou militares. O morgadio e 
considerado necessario para manter esse privilegio exdusivo que a 
nobreza tern no acesso aos grandes postos e honras de seu pais; e ja 
que essa categoria de pessoas usurpou uma vantagem injusta dos de- 
mais concidadaos para que a sua pobreza nao a tornasse ridicula, con- 
sidera-se razoavel garantir-lhes outra vantagem. Afirma-se que a lei 
comum da Inglaterra detesta direitos perpetuos, e consequentemente 
tais direitos sao mais limitados nesse pais do que em qualquer outra 
monarquia europeia; mesmo assim, a Inglaterra nao esta totalmente 
isenta desses privilegios. Na Escocia, mais de 1/5, talvez mais de 1/3 
do total das terras do pais esta ainda hoje rigorosamente sob o regime 
de morgadio, como se afirma. 

Em consequencia do morgadio, nao somente grandes areas de 
terras incultas foram agambarcadas por determinadas familias, como 
tambem exduiu-se ate, para sempre, na medida do possivel; a possi- 
bilidade de dividi-las. Ora, e raro o caso de um grande proprietario 
de terras empenhar-se em melhora-las. Nos tempos de desordem que 
deram origem a essas instituigoes barbaras, a preocupagaodeum gran¬ 
de proprietario consistia em defender seu proprio territorio, ou entao 
em estender sua jurisdigao e autoridade ao territorio dos vizinhos. Nao 
dispunha de tempo para atender ao cultivo e ao aprimoramento da 
terra. E, quando a garantia das leis e da ordem Ihe propiciava esse 
tempo, muitas vezes Ihe faltava o gosto para isto, e quase sempre Ihe 
faltavam as habilidades necessarias para tanto. Se a despesa de sua 
casa edesua pessoa superava ou igualava sua renda — comoacontecia 
com muita frequencia — nao dispunha de capital para aplicar na agri- 
cultura. Se era pessoa economica, geralmente considerava mais ren- 
tavel empregar suas poupangas anuais na compra de novas terras do 
que no melhoramento de sua velha propriedade. O melhoramento da 


381 



OS ECONOMISTAS 


terra com lucro, comotodos osdemais projetos comerciais, exigecuidado 
e atengao minuciosos a pequenas poupangas e pequenos ganhos, coisa 
de que muito raramente e capaz um homem nascido com grande for- 
tuna, mesmo que por natureza ele seja frugal. A situagao de tal pessoa 
a dispoe naturalmente a voltar-se mais para objetos de adorno, que 
agradam a fantasia, do que para o lucro, do qual tern tao pouca ne- 
cessidade. Desde sua infancia, os objetos de suas maiores preocupagoes 
sao a elegancia no vestir, a beleza de seus pertences, de sua casa, da 
mobilia domestica. O tipo de mentalidade que esse habito forma na¬ 
turalmente o acompanha quando chega a pensar no aprimoramento 
da terra. Ele talvez embeleze 400 ou 500 acres nas proximidades de 
sua casa, gastando dez vezes mais do que a terra realmente vale, 
depois detodas as melhorias implantadas; considera que, se fosse apri- 
morar toda a sua propriedade dessa maneira — ja que nao tern sen- 
sibilidade e gosto para outra sorte de melhorias —, iria a falencia 
antes determinar a decima parte da obra. Ainda restam, na I nglaterra 
e na Escocia, algumas grandes propriedades que continuaram sem in- 
terrupgao nas maos da mesma familia, desde os tempos de anarquia 
feudal. Compare-se a situagao atual dessas propriedades com a das 
terras dos pequenos proprietaries da regiao, e nao havera necessidade 
de outro argumento para convencer-se ate que ponto essa grande ex- 
tensao de terra e desfavoravel a introdugao de melhorias. 

Se se podia esperar poucas melhorias desses grandes proprieta¬ 
ries, muito menos se podia esperar daqueles que ocupavam efetiva- 
mente a terra sob o comando deles. Nas antigas condigoes da Europa, 
os ocupantes de terras eram todos rendeiros a titulo precario. Todos 
ou quase todos eram escravos, embora sua escravatura fosse de um 
tipo mais mitigado que a conhecida entre os antigos gregos e romanos, 
ou mesmo em nossas colonias das Indias Ocidentais. Os escravos per- 
tenciam mais diretamente a terra do que ao patrao. Podiam, portanto, 
ser vendidos juntamente com a terra, mas nao independentemente 
dela. Podiam casar-se, desde que com o consentimento do patrao, o 
qual nao podia, posteriormente, dissolver o casamento, vendendo ma- 
ridoemulher a pessoasdiferentes. Semutilasseou assassinassealgum 
deles, estava sujeitoa alguma penalidade, embora geralmente pequena. 
Todavia, esses escravos rendeiros naotinham possibilidadedeadquirir 
propriedade. O que quer que adquirissem pertencia ao patrao, o qual 
podia tirar-lhes a vontade o que haviam adquirido. Qualquer cultivo 
e melhoria que fossem feitos na terra com o trabalho de tais escravos 
contavam como feitos pelo patrao. A despesa era dele. As sementes, o 
gado e os instrumentos agricolas tambem Ihe pertenciam. Tudo era 
empregado em beneficiodo patrao. Tais escravos naotinham condigoes 
deadquirir nada, a nao ser seu sustento diario. Portanto, era o proprio 
senhor da terra que, na realidade, ocupava sua terra e a cultivava, 
por meio de seus servos. Esse tipo de escravatura continua a existir 
na Russia, na Polonia, na Hungria, na Boemia, na Moravia eem outras 
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regioes da Alemanha. Ela foi gradualmente abolida de forma total 
apenas nas regioes do oeste e do sudoeste da Europa. 

Ora, se raramente se pode esperar grandes melhorias da terra 
por parte dos grandes proprietaries, muito menos se pode esperar quan- 
do eles empregam escravos como trabalhadores. Segundo acredito, a 
experience de todas as epocas e nagoes demonstra que o trabalho 
executado por escravos, embora aparentemente custe apenas a propria 
manutengao dos escravos, ao final e o mais caro de todos. U ma pessoa 
incapaz de adquirir propriedade nao pode ter outro interesse senao 
comer o maximo e trabalhar o minimo possivel. Se algo ela fizer, alem 
do suficiente para pagar a propria manutengao, so o fara se isso a 
beneficiar pessoalmente, sendo impossivel obriga-la a fazer esse algo 
mais sob violencia. Tanto Plinio como Columella observaram como, na 
antiga Italia, a triticultura degenerou, e como ela se tornou pouco 
rentavel para o patrao, quando passou a ser feita por escravos. Na 
epoca deAristoteles, a situagao nao foi melhor na antiga Grecia. Afirma 
ele, falando da Republica ideal, descrita nas leis de Platao, que para 
manter 5 mil homens ociosos (o contingente de guerreiros considerado 
necessario para a defesa da Republica), juntamentecom suas mulheres 
e servos, seria necessario um territorio de extensao e fertilidade ili- 
mitadas, como as planicies da BabiIonia. 

O orgulho do homem faz com que ele goste de dominar os outros, 
enada omortifica tanto como ser obrigadoa mostrar-secondescendente 
em persuadir seus subalternos. Sempre que a lei e a natureza do tra- 
balhoa executar o permitirem, o homem geralmente preferira oservigo 
de escravos ao de homens livres. As plantagoes de cana-de-agucar e 
de tabaco podem permitir-se o emprego da dispendiosa mao-de-obra 
escrava. Ao contrario, o cultivo do trigo atualmente nao pode. Nas 
colonias inglesas, nas quais o produto principal sao os cereais, a maior 
parte do trabalho e executada em sua maior parte por pessoas livres. 
A ultima resolugao dos quaeres na Pensilvania, no sentido de libertar 
todos os seus escravos negros, pode convencer-nos de que seu numero 
nao pode ser muito elevado. Se os escravos representassem uma parcela 
consideravel de seus empregados, nunca teriam concordado com essa 
resolugao. Aocontrario, em nossas colonias agucareiras otrabalhotodo 
e feito por escravos, e nas colonias produtoras de fumo uma parte 
muito grande e executada por escravos. Os lucros de um canavial em 
qualquer das nossas colonias das indias Ocidentais sao geralmente 
muito maiores do que os proporcionados por qualquer outra cultura 
conhecida na Europa ou na America; e os lucros de uma plantagao de 
fumo, embora inferiores aos de um canavial, sao superiores aos pro¬ 
porcionados pela cultura do trigo, comoja se observou. Ambos podem 
permitir-se a despesa do cultivo por escravos, mas a cultura da cana- 
de-agucar o pode bem mais do que a do fumo. Por isso, o numero de 
negros, em confronto com o dos brancos, e muito maior em nossas 
colonias agucareiras do que em nossas colonias produtoras de tabaco. 

Aos agricultores escravos das epocas antigas sucedeu gradual- 
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mente um tipo de agricultores conhecidos atualmente na Franga sob 
o nome de meeiros (metayers). Em latim, sao denominados coloni par- 
tiarii. J a faz tanto tempo que nao existem mais na Inglaterra, que 
naoconhegonenhumtermoinglesatual para designa-los. O proprietary 
da terra Ihes fornecia as sementes, o gado, os instrumentos agricolas, 
enfim, todo o capital necessario para o cultivo da propriedade. A pro¬ 
dugao era dividida por igual entre o dono da terra e o meeiro, depois 
de por de lado o que se considerava necessario para manter o capital, 
sendo que este era restituido ao patrao quando o meeiro abandonava 
a propriedade ou era demitido. 

A terra ocupada por essa casta de rendeiros e propriamente cul- 
tivada as expensas do proprietary, analogamente ao que acontece com 
a terra ocupada por escravos. Mas existe uma diferenga essencial entre 
osdois. Tais rendeiros, pelofatodeserem livres, saocapazesdeadquirir 
propriedade, e por terem direito a uma parte da produgao da terra 
tern um interesse evidente em que a produgao total seja a maxima 
possivel, para que grande seja tambem a parte que Ihes cabe. Ao con¬ 
trary um escravo, que nao podeadquirir nada, a naoser o necessario 
para sua subsistence, atende a seu comodismo e interesse, fazendo 
com que a terra produza o minimo possivel, o estritamente necessario 
para sua propria manutengao. Provavelmente, foi em parte devido a 
essa vantagem, e em parte devido as insubordinagoes, que o soberano 
— o qual sempre tinha inveja dos grandes senhores feudais — gra- 
dualmente encorajava seus camponeses a investirem contra a autori- 
dade dos patroes feudais — problemas esses que chegaram a um ponto 
tal que tornaram totalmente inconveniente tal tipo de servidao, que 
essa instituigaosedesgastou progressivamenteedesapareceu na maior 
parte da Europa. Entretanto, a epoca e a maneira, quando e como se 
operou essa grande revolugao, constituem um dos pontos mais obscuros 
da historia moderna. A I greja de Roma teve grande merito nessa obra; 
e e certo que ja no seculo XII o Papa Alexandre 111 publicou uma bula 
sobre a emancipagao geral dos escravos. Todavia, parece ter sido isso 
mais uma exortagao piedosa do que uma lei drastica que exigisse obe- 
dientia por parte dos fieis. A escravatura continuou a existir quase em 
toda parte e durante varios seculos, ate ser gradual mente abolida pela 
cooperagao conjunta dos dois interesses acima mencionados, o dos pro¬ 
prietaries de terras, por um lado, eo do soberano, por outro. Um campones 
liberto da escravidao, e ao mesmo tempo tendo liberdade de continuar 
na posse da terra, pelo fato de nao ter capital proprio, so tinha condigoes 
de cultivar a terra com os recursos que o senhor da terra Ihe adiantava. 
Eis o que deve ter sido o que os franceses denominam m&ayer. 

Todavia, mesmo esse tipo deagricultor jamais teria interesse em 
investir no ulterior aprimoramentoda terra, ja quedequalquer parcela 
do pequeno capital que viesse eventual mente a economizar desua cota 
de participagao na produgao, o patrao, mesmo nao investindo nada, 
continuaria a ter direito sobre a metade de toda a produgao colhida. 
O dizimo, apenas a decima parte da produgao, represented um grande 
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obstaculo para o aprimoramento das terras. Por isso, um imposto que 
atingia a metade deve ter sido uma eficaz barreira no caso. Poderia 
interessar a um meeiro extrair da terra o maxi mo possivel, utilizando 
o capital fornecido pelo senhor da terra, mas nunca Ihe poderia inte¬ 
ressar colocar qualquer parcela de seu proprio capital. Na Franga, 
onde, segundo se conta, cinco partes entre seis de todo o reino ainda 
saoocupadas por essetipo de agricultores, os proprietaries queixam-se 
de que seus meeiros aproveitam todas as oportunidades para utilizar 
o gado dos patroes mais para o transporte do que para a agricultura; 
pois no primeiro caso ficam com o lucro todo e no segundo tern que 
reparti-locom os patroes. Essetipoderendeiroainda existeem algumas 
regioes da Escocia. Denomina-se steel-bow tenants. 153 Provavelmente 
do mesmo tipo eram esses antigos rendeiros, que o principal Barao 
Gilbert e o Dr. Blackstone afirmam ter sido mais bailios do dono da 
terra do que agricultores propriamente ditos. 

Depois desse tipo de locatarios vieram, embora muito gradual- 
mente, os arrendatarios propriamente ditos, que cultivavam a terra 
com seu propriocapital, pagandoaoproprietariouma rendafixa. Quan- 
do esses arrendatarios tern um contrato de arrendamento por alguns 
anos, as vezes podem ter interesse em investir algo de seu capital no 
aprimoramento ulterior da terra, pois as vezes podem ter a esperanga 
de recupera-lo, com grande lucro. Todavia, mesmo a posse de tais ar¬ 
rendatarios permaneceu por muito tempo extremamente precaria, e 
continua a se-lo, em muitas regioes da Europa. Se uma outra pessoa 
comprassea propriedade, o contrato em relagaoa esta podia legalmente 
ser rescindido, mesmo antes do vencimento dele; na Inglaterra, isso 
podia ser feito ate por uma agao ficticia de uma recuperagao comum. 
Se os arrendatarios fossem excluidos ilegalmente da ocupagao da terra 
pela violencia deseussenhorios, era extremamente imperfeita a medida 
pela qual recebiam reparagao. Ela nem sempre Ihes restituia a posse 
da terra, mas Ihes dava uma indenizagao que nunca equivalia a perda 
real. Mesmo na Inglaterra, pais europeu ondetalvez a classe dos pe- 
quenos proprietaries rurais tern sido sempre a mais respeitada, foi 
somente por volta do 14 Q ano do reinado de Henrique VII que se in- 
ventou a agao de despejo, atraves da qual o arrendatario recupera nao 
somente os prejuizos sofridos, mas tambem a posse, e na qual sua 
reivindicagao nao se conclui necessariamente com uma decisao vaga 
de uma unica sessao de um tribunal. Essa agao tern sido considerada 
como um remedio tao eficiente que, na pratica moderna, quando o 
senhor da terra precisa requerer a posse da mesma, raramente faz 
uso das agoes que propriamente Ihe competem como senhor da terra 
— a ordem do direito ou a ordem de posse — mas requer, em nome 
deseu arrendatario, mediantea ordem de despejo. Na Inglaterra, por- 


153 A expressao se refere ao rendei ro ao qual o senhor da terra da trigo, gado, feno e i mplementos 
agricolas, com os quais o rendeiro pode trabalhar a terra, estando obrigado a devolver 
artigos iguais, em valor e qualidade, ao expirar o arrendamento. (N. do T.) 
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tanto, a seguranga do arrendatario e igual a do proprietario. Alem 
disso, na I nglaterra, um arrendamento por toda vida, no valor de 40 
xelins por ano, e uma propriedade livre e alodial, dando ao locatario 
o direito de votar em um membro do Parlamento; e ja que uma grande 
parte dos pequenos proprietaries de terra tern uma propriedade livre 
e alodial desse tipo, toda essa categoria merece respeito por parte dos 
grandes proprietaries, devidoa importancia politica que Ihes da. Acre- 
dito nao haver em toda a Europa, exceto na I nglaterra, exemplo algum 
em queoocupanteconstroi sobrea terra da qual naotevearrendamento 
confiando em que a honra do seu senhorio nao Ihe permitira tirar 
vantagem de tao grande benfeitoria. Possivelmente, essas leis e cos¬ 
tumes, tao favoraveis aos pequenos proprietaries rurais, tenham contri- 
buido mais talvez para a grandeza atual da I nglaterra do que o conjunto 
tao elogiado de todas as leis e regulamentagoes sobre o comercio. 

A lei que garante arrendamentos mais longos contra sucessores 
dequalquer especie constitui, peloquesei, uma peculiaridade da Gra- 
Bretanha. Foi introduzida na Escocia ja em 1449, por um decreto de 
J aime 11. Todavia, sua influencia benefica tern sido bastante obstruida 
pelo morgadio, ja que os herdeiros do morgado geralmente sao impe- 
didos de locar terras arrendadas por muitos anos, por vezes nem sequer 
por mais de um ano. Sob esse aspecto, uma lei recente do Parlamento 
abrandou um tanto esse rigor, embora ele ainda continue sendo ex- 
cessivo. Alem disso, pelo fato de que na Escocia nenhuma posse por 
arrendamento de direito a votar em um membro do Parlamento, os 
pequenos proprietaries rurais de la saomenos respeitados pel os grandes 
proprietaries do que na I nglaterra. 

Emoutros paisesda Europa, depoisqueseconsiderou conveniente 
garantir os rendeiros contra herdeiros e compradores, o prazo de sua 
seguranga continuou a ser limitadoa um periodo muito curto; na Fran- 
ga, por exemplo, foi limitado a 9 anos, a partir do inicio do arrenda¬ 
mento. Recentemente, o prazo foi ampliadopara 27 anos, periodo ainda 
muito curto para estimular o arrendatario a empreender maiores ben- 
feitorias na terra. Antigamente, os proprietaries de terras eram os 
legisladores em todos os paises da Europa. Por isso, as leis sobre a 
terra eram todas planejadas em defesa daquilo que acreditavam res¬ 
ponder aos seus interesses. Imaginavam queatendia a seus interesses 
prescrever que nenhum arrendamento feito por qualquer de seus pre- 
decessores os pudesse impedir de desfrutar, durante muitos anos, do 
valor integral de sua terra. A avareza e a injustiga sempre tern visao 
curta, e por isso foram incapazes de prever ate que ponto essa lei 
impede que os arrendatarios empreendam melhorias na terra, contra- 
riando, assim, a longo prazo aos interesses do proprietario. 

Pelo que se supoe, os arrendatarios, alem de pagarem a renda, 
antigamente eram obrigados a executar muitos servigos para o proprie¬ 
tario, servigos esses raramente especificados no contrato de arrendamento 
ou regulamentados por qualquer outra lei precisa que nao fosse o proveito 
e o costume do sen hor ou do barao. Por serem quase total mente arbitrarios, 
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esses servigos submetiamoarrendatarioa muitos vexames. Na Escocia, 
a aboligaodetodos os servigos naoesti pul ados com precisao nocontrato 
de arrendamento alterou para muito melhor, no decurso de alguns 
poucos anos, a condigao dos pequenos proprietaries rurais no pais. 

Os servigos publicos que os pequenos proprietaries rurais eram obri- 
gados a prestar nao eram menos arbitrarios do que os particulares. A 
construgao e a manutengao das estradas publicas — obrigagao servil que, 
segundo acredito, subsiste em toda parte, embora com diferentes graus 
de opressao, conforme os diversos paises — nao era o unico. Quando as 
tropas do rei, sua familia ou seus oficiais de qualquer escalao passavam 
por qualquer lugar, os pequenos proprietaries rurais eram obrigados a 
fornecer-lhes cavalos, carruagens e generos alimenticios, a um prego re- 
gulamentado pelo provedor. Acredito que a Gra-Bretanha seja a unica 
monarquia europeia em que a opressao desse aprovisionamento foi intei- 
ramente abolida. Ela ainda subsiste na Franga e na Alemanha. 

Tao irregulares e opressivos quanto os servigos eram os impostos 
cobrados dos arrendatarios. Os antigos senhores de terras, embora eles 
mesmos fossem extremamente relutantes em dar qualquer ajuda pe¬ 
cuniary a seu soberano, com facilidade Ihe permitiam impor a talha, 
como diziam, a seus rendeiros, desconhecendo o quanto isso necessa- 
riamente afetava, afinal, sua propria renda. A talha, como subsiste 
ainda hoje na Franga, pode servir como um exemplo desses antigos 
tributos. Trata-se de uma taxa sobre o suposto lucro do arrendatario, 
taxa essa calculada com base no capital que o inquilino tern na pro- 
priedade. Por isso, os arrendatarios tern interesse em que esse capital 
parega ser o menor possivel, razao pela qual aplicam o minimo possivel 
no cultivo da terra, e nenhum capital no seu aprimoramento. Se um 
arrendatario na Franga chegasse a acumular algum capital, a talha 
equiValeria mais ou menos a uma proibigao de jamais aplica-lo na 
terra. Alem disso, esse imposto representa supostamente um despres- 
tigio para quern deve paga-lo, degradando-o, nao somente abaixo do 
nobremas tambem do habitantedeum burgo, sendoquea esse imposto 
esta sujeito todo aquele que arrenda terra de outros. Nenhum nobre 
nem mesmo qualquer habitante de burgo que tenha capital esta dis- 
postoa submeter-sea esse rebaixamento. Por conseguinte, esse imposto 
nao somente impede de aplicar no aprimoramento da terra o capital 
acumulado pelo arrendatario, como tambem desvia dessa aplicagao 
qualquer outro capital. Da mesma natureza que a talha parecem ter 
si do sob esse aspecto os antigos i impostos dedizimosou deci mos-quintos, 
tao conhecidos na Inglaterra, em epocas anteriores. 

Com todas essas circunstancias efatores desestimulantes, pouco 
se podia esperar dos ocupantes da terra, em termos de melhorias. A 
situagao dos arrendatarios, a despeito detoda a liberdade e seguranga 
que a lei Ihes possa oferecer, deve sempre melhorar, mas sob o peso 
de grandes desvantagens. O arrendatario, comparado ao proprietary, 
e como um comerciante que negocia com dinheiro emprestado, compa¬ 
rado com um comerciante que negocia com o proprio dinheiro. Pode 
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aumentar o capital de ambos, mas o do primeiro, ainda que sua ad- 
ministragao seja tao boa como a do segundo, necessariamente aumen- 
tara mais lentamente que o do segundo, devido a grande parcela de 
lucros consumida pelosjuros do emprestimo. Da mesma maneira, mes- 
mo que as terras sejam cultivadas tao bem pelo arrendatario como 
pelo proprietario, aquelas melhorarao menos rapidamentedoqueestas, 
em razao da grande parcela de produgao que e consumida pela renda 
da terra, parcela que, se o arrendatario fosse proprietario, seria inves- 
tida em seguida na melhoria do solo. Alem disso, a posigao social do 
arrendatario e inferior a do proprietario, pela propria natureza das 
coisas. Na maior parte da Europa, os pequenos proprietaries rurais 
sao considerados como uma categoria inferior, mesmo em relagao a 
categoria dos melhores negociantes e artifices e, em toda a Europa, a 
dos grandes comerciantes e donos de manufaturas. Consequentemente, 
sera muito raro poder acontecer que qualquer pessoa detentora de 
capital consideravel abandonesua posigao superior para abragar uma 
posigao social inferior. Por isso, mesmo na atual situagao da Europa, 
ha pouca probabilidade de outros profissionais empregarem capital no 
aprimoramento e no cultivo da terra. Isso talvez acontega mais na 
Gra-Bretanha do que em qualquer outro pais, embora mesmo ali os 
grandes capitals que, em alguns lugares, sao aplicados na agricultura, 
tenham sido geralmente adquiridos mediante essa atividade agricola 
— atividade na qual, talvez, a aquisigao de capital seja a mais lenta 
de todas. No entanto depois dos pequenos proprietaries, sao os ricos 
e grandes agricultores, em todos os paises, os maiores responsaveis 
pelo aprimoramento do solo. Na Inglaterra talvez eles sejam mais nu- 
merosos do que em qualquer outra monarquia europeia. Afirma-se que 
nos governos republicanos da Holanda e de Berna, na Suiga, os arren- 
datarios ou agricultores nao sao inferiores aos da Inglaterra. 

Alem de tudo isso, a antiga politica seguida na Europa era des- 
favoravel a melhoria e ao cultivo da terra, fosse ela levada a efeito 
pelo proprietario ou pelo arrendatario. Em primeiro lugar, devido a 
proibigao geral de exportar trigo sem licenga especial, o que parece 
ter sido uma regra muito generalizada; em segundo, em virtude das 
restrigoes impostas ao comercio interno, nao somente do trigo mas 
tambem de quase todos os outros produtos agricolas, por meio de leis 
absurdas contra os monopolizadores, varejistas, atravessadores, e pel os 
privileges das feiras e mercados. J a se observou de que maneira a 
proibigao de exportar trigo, aliada a certo estimulo dado a importagao 
de trigo estrangeiro, impediu o cultivo na antiga Italia, por natureza 
a regiao mais fertil da Europa, e naquela epoca sede do maior imperio 
do mundo. Talvez nao seja tao facil imaginar ate que ponto essas 
restrigoes impostas ao comercio interno de trigo, ao lado das proibigoes 
gerais de exportar, devem ter desestimulado o cultivo de paises menos 
ferteis do que a Italia e em condigoes menos favoraveis do que as 
reinantes nesse pais. 
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A Ascensao e o Progresso das Metropoles e Cidades 
apos a Queda do Imperio Romano 


Depois da queda do Imperio Romano, os habitantes das cidades 
grandes e pequenas nao foram mais favorecidos que os habitantes do 
campo. Com efeito, constituiam uma categoria de pessoas muito dife- 
rentes dos primeiros habitantes das antigas republicas da Grecia e da 
Italia. Esses ultimos eram primordialmente proprietaries de terras, 
entre os quais o territorio foi inicialmente dividido, e que consideraram 
oportuno construir suas casas uma perto da outra, cercando-as com 
um muro, como defesa normal. Ao contrario, apos a queda do Imperio 
Romano, os proprietaries de terras parecem ter vivido, geralmente, 
em castelos fortificados, localizados em suas proprias terras e em meio 
a seus proprios inquilinos e dependentes. As cidades eram habitadas, 
sobretudo, por negociantes e artifices que, naquela epoca, parecem ter 
sidodecondigaoservil, ou quaseservil. Os privileges outorgados pelas 
antigas cartas aos habitantes de algumas das principals cidades da 
Europa revelam suficientemente o que eram antes da concessao desses 
privileges. Pessoas a quern se outorga o privilege de poderem dar 
suas filhas em casamento sem o consentimento do patrao; a quern se 
outorga o privilege de ao morrerem passar seus bens a seus filhos, e 
nao ao seu patrao; e a quern se outorga o privilege de dispor, a seu 
criterio, de seus proprios pertences — tais pessoas, antes da concessao 
de tais privileges, devem ter estado na mesma ou quase na mesma 
situagao de servidao dos moradores do campo. 

Ao que parece, constituiam uma categoria de pessoas muito po- 
bres e de classe inferior, que costumavam deslocar-se, carregando con- 
sigo seus bens, de um lugar para outro, de uma feira para outra, a 
maneira dos mascates e vendedores ambulantes de hoje. Em todos os 
paises da Europa de entao da mesma forma como ainda hoje ocorre 
em varios paises tartaros da Asia, costumava-se cobrar impostos sobre 
as pessoas e os bens dos viajantes, quando passavam por certos do- 
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minios feudais, quando atravessavam certas pontes, quando levavam 
suas mercadoriasdeum lugar a outro na feira, quando nela levantavam 
uma barraca ou banca para vende-las. Na Inglaterra, esses diversos 
tipos de impostos eram conhecidos sob os termos de passage, pontage; 
Iastage e stalIage. 15A Por vezes o rei, e outras vezes um grande senhor 
que, ao que parece, tinha em certas ocasioes autorizagao para isso, 
concedia a determinados comerciantes, sobretudo aqueles que viviam 
nas propriedades deles, uma isengao geral de tais impostos. Por essa 
razao, tais comerciantes eram denominados comerciantes livres embo- 
ra, sob outros aspectos, tivessem condigao servil ou quase servil. Em 
troca, costumavam pagar a seu protetor uma especie de imposto anual 
por cabega. Naquela epoca, a protegao raramente era concedida sem 
uma valiosa compensagao; talvez esse imposto anual por cabega possa 
ser considerado como uma compensagao por aquilo que seus protetores 
poderiam perder, concedendoaos protegidos isengaodeoutros impostos. 
A principio, ambos esses impostos por cabega eessas isengoes parecem 
ter sido absolutamente pessoais e haver afetado somente particulares, 
quer durante sua vida, quer enquanto aprouver a seus protetores. Nos 
relatos muito imperfeitos extraidos do cadastro de varias cidades da 
Inglaterra, faz-se as vezes mengao ao imposto que determinados ha- 
bitantes de burgos pagavam ao rei ou a algum outro grande senhor, 
por esse tipo de protegao; as vezes, somente ao montante geral desses 
impostos. 155 

Entretanto, por maisservil que possa ter sido a condigao original 
dos habitantes das cidades, naoha duvida dequeobtiveram a liberdade 
e a independence muito antes do que os moradores do campo. A parte 
da renda do rei que provinha desses impostos por cabega, em cada 
cidade, costumava ser deixada a admin istragao, durante um certo nu- 
merodeanos por uma determinada renda, as vezes doxerifedocondado 
e as vezes de outras pessoas. Os proprios habitantes de burgos muitas 
vezes conseguiam credito suficiente para serem admitidos para admi- 
nistrar as rendas desse tipo, procedentes de sua propria cidade, tor- 
nando-se conjunta e individualmente responsaveis pela renda total. 156 
Segundo acredito, essa forma era bastante agradavel para a economia 
usual dos soberanos dos diversos paises europeus, que muitas vezes 
arrendavam dominios inteiros a todos os rendeiros dos mesmos, que 
se tornavam conjunta e individual mente responsaveis pela renda in¬ 
tegral: em troca, permitia-se-lhes coletar a renda por sua propria conta 
e paga-la ao erario do rei atraves de seu proprio intendente, ficando 
assim totalmente livres da insolencia dos oficiais do rei, fator consi¬ 
derado da maxima importancia naquela epoca. 


154 Esses termos significam, respectivamente: licenga detransito ou passagem; pedagio; tone- 
lagem; imposto pago pelo direito de manter barraca ou banca na feira. (N. doT.) 

155 Ver BRADY. Historical Treatise of Cities and Burroughs, 2 § ed., 1711, p. 3 etseg. 

156 Ver MADOX. Firma Burgi. p. 18; etambem History of the Exchequer, capitulo 10, sec. V, 
p. 223, 1§ ed. 
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De inicio, a area de terra da cidade era provavelmente deixada ace 
cidadaos das burgas, da mesma forma como o havia sido a outros arren- 
datarios, somentepor umcertonumerodeanos. Entretanto, comodecorrer 
do tempo, parece ter-se tornado praxe generalizada dar-lhes a area de 
terra como feudo, isto e, para sempre, retendo uma determinada renda 
fixa, que jamais podia ser posteriormente aumentada. Tornando-seassim 
perpetuo o pagamento, tornavam-se natural mente perpetuas tambem as 
isengoes, em troca das quais o pagamento era feito. Por conseguinte, essas 
isengoes deixavam de ser pessoais, nao podendo pester i or mente ser con- 
sideradas como pertencentes a individuos comotais, mas como habitantes 
de um determinado burgo, o qual, por essa razao, era chamado de burgo 
livre, pelo mesmo motivo pelo qual eles tinham sido chamados burgueses 
livres ou comerciantes livres. 

Alem dessa concessao, geralmente se dava aos burgueses da ci- 
dadea quern ela era concedida tambem os importantes privilegiosaci ma 
mencionados, isto e: o direito de darem suas filhas em casamento, o 
direito dequeseus filhos os sucedessem eo direito dedispor a vontade 
de seus proprios pertences. Ignoro se esses privileges tinham sido 
usualmente concedidos anteriormente, paralelamente com a liberdade 
de comercio, a determinados burgueses, como individuos. Isso nao me 
parece improvavel, embora eu nao tenha condigoes de aduzir provas 
evidentes. Todavia, como quer que tenha sido, agora eles se tornaram 
realmente livres, no sentido atual da palavra liberdade, ja que se ha- 
viam livradodas principals caracteristicas da servidaoeda escravidao. 

I sso nao foi tudo. Costumava-se tambem, ao mesmo tempo, cons- 
titui-los membros de uma entidade ou corporagao, com o privilege de 
ter seus proprios magistrados e sua propria assembleia municipal, o 
privilege de criar leis secundarias para seu proprio governo, de cons- 
truir muros para sua defesa, edesubmeterem todos os seus habitantes 
a uma especie de disci pi ina militar, obrigando-os a montar guarda, ou 
seja — no sentido da epoca —, a guardar e a defender aqueles muros 
contra todos os ataques e surpresas, noite e dia. Na Inglaterra, cos- 
tumavam ser dispensados de procurar os tribunals da centuria e do 
condado, sendo que todas as questoes judiciais que surgissem entre 
eles, excetuadas as da Coroa, estavam entregues a decisao de seus 
proprios magistrados. Em outros paises, frequentemente se Ihes con- 
cediam jurisdigoes muito maiores e mais amplas. 157 

Provavel mente, podia ser necessarioconceder as cidades, as quais 
se permitia administrar suas proprias rendas, algum tipo dejurisdigao 
compulsoria para obrigar seus proprios cidadaos a efetuarem paga¬ 
mento. Naquela epoca tumultuada deveter sido extrema mente incon- 
veniente deixar que os cidadaos procurassem esse tipo de justiga em 
qualquer outro tribunal. Todavia, parece estranho que os soberanos 


157 Ver MADOX. Firma Burgi; ver tambem PFEFFEL ( Nouvel AbregeChrondogiquedeI'His- 
toire & du Droit Public d'Allemagne 1776.) quanto aos eventos notaveis sob Frederico II 
e seus sucessores da Casa de Suabia. 
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detodos os paises da Europa trocassem assim, por um aluguel definido 
e fixo, o qual jamais poderia ser aumentado, esse tipo de renda que, 
em comparagao com todas as outras, tinha talvez a maior probabilidade 
de aumentar pelo curso normal das coisas, sem cuidados ou despesas 
por partedos reis, criandoassim, voluntariamente, umtipoderepublica 
independente no coragao dos proprios dominios. 

Para compreender-se isso, cumpre lembrar que, naquela epoca, 
talvez em nenhum pais o soberano europeu tivesse condigoes para pro- 
teger da opressaodos grandes senhores na totalidadedeseus dominios 
a partemaisfraca deseussuditos. Aquelesquea lei nao tinha condigoes 
de proteger, e que nao eram suficientemente fortes para se defender em 
a si mesmos, eram obrigados a recorrer a protegao de um senhor po- 
deroso — e para isto tinham que tornar-se seus escravos ou seus vas- 
salos — ou entao a entrar em uma liga de defesa mutua destinada a 
protegao comum dos participantes. Os habitantes das cidades e burgos, 
considerados como individuos, nao tinham poder para defender-se; to- 
davia, entrando em uma liga de defesa mutua, juntamente com os 
seus vizinhos, tinham condigoes de opor consideravel resistencia. Os 
senhores feudais desprezavam os moradores dos burgos, que eram para 
eles naosomentedeuma categoria diferente, mas tambem uma parcela 
de escravos emancipados, quase como uma especie diferente da deles. 
A riqueza dos habitantes dos burgos sempre provocava-lhes inveja e 
indignagao, e todas as vezes que o pudessem os saqueavam sem merce 
ou remorso. Naturalmente, os habitantes dos burgos odiavam etemiam 
os senhores feudais. Tambem o rei os odiava e temia; quanto aos ha¬ 
bitantes dos burgos, embora o soberano talvez os desprezasse, tinha 
razoes para nao odia-los nem teme-los. O interesse mutuo, portanto, 
levava os habitantes dos burgos a apoiarem o rei, levando tambem o 
rei a apoia-los contra os senhores feudais. Os habitantes dos burgos 
eram os inimigos dos adversaries do rei, sendo do interesse deste dar- 
Ihes o maxi mode seguranga e independence possivel face aos senhores 
feudais, inimigos do rei. Ao conceder-lhes o direito de terem seus ma- 
gistrados, o privilegiodeformularem leis secundarias para seu proprio 
governo, o de construir muros para sua defesa e o de submeter todos 
os habitantes do burgo a uma especie de disciplina militar, o rei Ihes 
dava todos os meios para conseguirem a maxima seguranga e inde¬ 
pendence possivel em relagao aos baroes — o que estava a seu alcance 
fazer. Sem um governo proprio desse genero, sem alguma autoridade 
para obrigar seus habitantes a agirem dentro de um certo piano ou 
sistema, nenhuma liga voluntaria de defesa mutua teria sido capaz 
de possibilitar-lhes uma seguranga permanente ou Ihes dar condigoes 
para apoiarem eficazmente o rei. Ao conceder-lhes a administragao de 
sua propria cidade como feudo, o rei afastou daqueles a quern desejava 
ter como amigos — e, se assim se pode dizer, como seus al iados — qualquer 
motivodeciumeou suspeita dequejamais um dia pudessevir a oprimi-los 
novamente, seja aumentando a renda proveniente da administragao de 
sua cidade, seja transferindo-a a algum outro administrador. 
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Como se ve, os soberanos que mantinham as piores relagoes com 
seus baroes parecem ter si do os mais liberals na concessao dessegenero 
de privilegios a seus burgos. Assim, por exemplo, o rei J oao da Ingla- 
terra parece haver sido um benfeitor extremamente generoso das suas 
cidades. 158 Filipe I, da Franga, perdeu toda a autoridade sobre seus 
baroes. Quandoestava para terminar seu reinado, seu filho Luis, mais 
tardeconhecidopelonome deLuis, o Gordo, consultou, segundoo padre 
Daniel, os bispos dos dominios reais sobre os meios mais adequados 
para impedir a violencia dos grandes senhores feudais. Obteve deles 
como conselho duas propostas. A primeira consistia em instituir uma 
nova ordem dejurisdigao, estabelecendomagistrados euma assembleia 
municipal em todas as cidades de certo porte, dentro do reino. A outra 
consistia em formar nova milicia, fazendocom que os habitantes dessas 
cidades, sob o comando de seus proprios magistrados, marchassem em 
defesa do rei, quando necessario. Segundoos antigos historiadoresFran¬ 
ceses, e dessa epoca que data a instituigao dos magistrados e das as¬ 
semblers municipals na Franga. Foi, outrossim, durante os reinados 
infaustos dos principesda casa da Suabia quea maior parte das cidades 
livres da Alemanha receberam as primeiras outorgas de privilegios, e 
quea renomada Liga Hanseatica comegou a adquirir um poder consi- 
deravel e temivel. 159 

As milicias das metropoles nao parecem ter sido inferiores, na- 
quela epoca, as do campo, e, pelo fato de se poderem reunir com maior 
facilidade em ocasioes de emergencia, muitas vezes levavam vantagem 
nas disputas com os senhores feudais vizinhos. Em paises como a Italia 
e a Suiga, em que o rei chegou a perder toda a sua autoridade, seja 
em razao da grande distancia das cidades em relagao a sede central 
do governo, seja devido ao poder natural do proprio pais, ou por algum 
outro motivo, as metropoles geralmente conseguiram transformar-se 
em republicas independentes, conquistandotoda a nobreza aoseu redor, 
obrigando os nobres a abandonar seus castelos no campo e a viver, 
como qualquer pacato cidadao, na metropole. Essa e, em resumo, a 
historia da Republica de Berna, bem como de varias outras metropoles 
da Suiga. Se excetuarmos o caso de Veneza — ja que sua historia e 
um pouco diferente —, essa e tambem a historia de todas as grandes 
republicas italianas, das quais tantas nasceram e pereceram, entre o 
final do seculo XII e o inicio do seculo XVI. 

Em paises como a Franga e a Inglaterra, onde a autoridade do 
soberano, embora em muitas ocasioes fosse bastante fraca, nunca foi 
totalmente destruida, as metropoles nao tiveram oportunidade de se 
tornar inteiramente independentes. Todavia, tornaram-se tao impor- 
tantes que o rei nao tinha condigoes de impor-lhes quaisquer taxas, 
sem seu consentimento, a nao ser a renda decorrente da administragao 
da cidade. Por isso, as cidades foram conclamadas pelo rei a enviar 


158 Ver MADOX. Firma Burgi, pp. 35, 150. 

159 Ver PFEFFEL, conforme nota 4, supra. 
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deputados a assembleia geral dos Estados do reino, onde podiam, jun- 
tamente com o clero e os baroes, prestar alguma ajuda extraordinaria 
ao rei, em ocasi oes de u rgenci a. AI i as, pel o fato de as ci dades gera I mente 
serem mais favoraveis ao rei, parece que as vezes ele utilizava esses 
deputados, nessas assembleias, para contrabalangar a autoridade dos 
grandes senhores feudais. Aqui esta a origem da representagao de bur- 
gos nos Estados Gerais de todas as grandes monarquias da Europa. 

Dessa forma, em uma epoca em que os moradores do campo 
estavam expostos a todo tipo de viol end a, nas metropoles se implantou 
a ordem e a boa administragao e, juntamente com elas, a liberdade e 
a seguranga dos individuos. E natural que os habitantes do campo, 
colocados nessa situagao indefesa, se contentassem com a sua subsis¬ 
tence; porque conseguir mais apenas provocaria a injustiga de seus 
opressores. Ao contrario, quando os cidadaos tern seguranga de gozar 
dos frutos do trabalho, empenham-se naturalmente em melhorar sua 
condigao e em adquirir nao somente o necessario, mas tambem os 
confortos e o luxo que a vida pode proporcionar. Portanto, esse tipo 
de iniciativa operosa, que almeja mais do que o simplesmente indis- 
pensavel para subsistir, ja existia, de um modo geral, muito antes 
entre os moradores das metropoles do queentreos habitantes do campo. 
Se um agricultor, oprimido pela servidao feudal, chegasse eventual- 
mente a acumular algum capital, muito naturalmente haveria de es- 
conde-lo cuidadosamente de seu patrao — ao qual o capital teria que 
pertencer, seviessea descobri-lo— eaproveitar a primeira oportuni- 
dade para abandonar o campo e correr para a cidade. Naquela epoca, 
a lei favorecia tanto aos habitantes das cidades, e se empenhava tanto 
em diminuir a autoridade dos senhores feudais sobre os moradores do 
campo, que se um fugitivo conseguisse esconder-se de seu patrao em 
uma cidade, durante um ano, tornava-se livre para sempre. Por isso, 
todo capital eventualmente acumulado nas maos de agricultores dili- 
gentes refugiava-senas grandes cidades, queconstituiamounicosantuario 
em que uma pessoa tinha condigoes de guardar o capital adquirido. 

Sem duvida, os habitantes deuma metropole, em ultima analise, 
sempre auferirao do campo sua subsistence, bem como todos os ma¬ 
terials e meios de trabalho. Todavia, os moradores das metropoles lo¬ 
cal izadas na costa maritima ou as margens de um rio navegavel nao 
dependem necessariamente apenas da produgaoagricola da regiaopara 
sua subsistence. Tern um raio de agao muito mais vasto, podendo 
importar os recursos de que carecem dos mais longinquos confins do 
mundo, seja em troca dos produtos de suas proprias manufaturas, seja 
atraves do transporte maritimo ou fluvial entre paises distantes, tro- 
candoassim a produgaode uns pela deoutros. Assim sendo, foi possivel 
uma metropole crescer e atingir alto grau de riqueza e de esplendor, 
enquanto que nao somente o pais proximo, bem como todos os paises 
com os quais essa rica cidade comerciava, permaneceram na maior 
pobreza e miseria. So um daqueles paises, tornado isoladamente, talvez 
pudesse fornecer a referida cidade, mas apenas uma pequena parcela, 
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do necessario para sua subsistence e grande atividade; entretanto, o 
conjuntodos paises com osquaiscomerciava tinha condigoesdefornecer 
tudo aquilo de que carecia para uma boa subsistence e seu progresso. 
Todavia, no estreito circulo comercial daquela epoca existiam alguns 
paises ricos eoperosos. Assim era o I mperio Grego, enquantosubsistiu, 
bem como o I mperio dos sarracenos, durante os reinados dos Abassidas. 
O mesmo ocorreu com o Egito, ate ser conquistado pelos turcos, com 
alguma parte da costa da Barbaria, e com todas as provinces da Es- 
panha que estavam sob o dominio dos mouros. 

As metropoles da Italia parecem ter sido as primeiras da Europa 
que, atraves do comercio, atingiram um grau consideravel de riqueza. A 
Italia estava no centra do que era, na epoca, a regiao evoluida ecivilizada 
do mundo. Tambem as Cruzadas que, devido ao grande desperdicio de 
capital e da destruigao entre os habitantes, necessariamente retardaram 
o progresso da maior parte da Europa, evoreceram extremamente o pro¬ 
gresso de algumas metropoles italianas. Os grandes exercitos que, detoda 
parte, marcharam para a conquista da Terra Santa estimularam ao ex- 
tremo a navegagao de Veneza, Genova e Pisa, as vezes transportando os 
cruzados para la, e sempre fornecendo-lhes provisoes. Se assim podemos 
dizer, essas adades foram os abastecedores desses exercitos; e o furor 
mais destrutivo que jamais assolou as nagoes europeias constituiu uma 
fonte de riqueza para essas republicas. 

Os habitantes das metropoles comerciais, aoimportarem produtos 
manufaturados mais aperfeigoados e os caros artigos de luxo de paises 
mais ricos, alimentavam, de certo modo, a vaidade dos grandes pro¬ 
prietaries de terras que, com grande avidez, os compravam por meio 
de grandes quantidades de produtos naturais de suas propriedades. 
Por isso, o comer ci ode grande parte da Europa, naquela epoca, consistia 
sobretudo no intercambio de sua propria produgao bruta por manufa¬ 
turados de nagoes mais civilizadas. Assim, a la da Inglaterra era co- 
mumente permutada pelos vinhos da Franga e os tecidos finos do pais 
de Flandres, da mesma forma que o trigo da Polonia e hoje em dia 
trocado pelos vinhos e conhaques da Franga e pela sedas e veludos da 
Franga e da Italia. 

Dessa maneira, o comercio introduziu um gosto pelos manufatu¬ 
rados mais finos e mais avangados, em paises nos quais tais manufa¬ 
turados nao existiam. Mas, quando esse gosto se tornou tao generali- 
zado que provocou uma demanda consideravel, os comerciantes, para 
economizar as despesas de transporte, naturalmente procuravam im- 
plantar algumas manufaturas do mesmo tipo em seu proprio pais. 
Disso originaram-se as primeiras manufaturas para venda em locals 
distantes, que parecem ter surgido nas provinciasocidentaisda Europa, 
apos a queda do I mperio Romano. 

Importa observar que nenhum grande pais jamais subsistiu ou 
poderia subsistir sem que nelefuncionasse algum tipo de manufatura; 
e quando se diz que em um pais nao existem manufaturas isso deve 
ser entendido sempre no sentido de que nao ha manufaturas do tipo 
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mais refinado e aprimorado, ou seja, de produtos destinados a venda 
em locais distantes. Em todos os grandes paises, tanto as roupas como 
a mobilia da maioria das pessoas sao o produto de seu propriotrabalho. 
Isso ocorre mais nos paises pobres — dos quais se costuma dizer nao 
terem manufaturas — do que nos paises ricos, dos quais se diz que 
as possuem em abundancia. Nesses ultimos, geralmente se encontra, 
tanto nas roupas como nas mobflias da camada mais baixa da popu- 
lagao, uma porcentagem muito maior de produtos estrangeiros do que 
nos paises mais pobres. 

Dois parecem ter sido os modos pelos quais se introduziram em 
diversos paises as manufaturas para venda em locais distantes. 

As vezes, foram introduzidas da maneira supramencionada, atra- 
ves da operagao violenta, se assim podemos dizer, dos capitals de de- 
terminados comerciantes e empresarios, que as implantaram imitando 
algumas manufaturas estrangeiras do mesmo genero. Essas manufa¬ 
turas, portanto, sao o resultado do comercio exterior e tais parecem 
ter si do as anti gas fabr i cas de sedas, vel udos e brocados que f I oresceram 
em Lucca, durante o seculo XIII. Foram expulsas de la pela tirania 
deumdos herois de Maquiavel, CastruccioCastracani. Em 1310, foram 
expulsas de Lucca 900familias, das quais 31 se retiraram para Veneza, 
oferecendo-se para la introduzir a manufatura da seda. 160 Sua oferta 
foi aceita; muitos privileges Ihes foram conferidos, e a manufatura foi 
estabelecida com 300 trabalhadores. Tais parecem ter sido tambem as 
manufaturas de tecidos finos que antigamente floresciam em Flandres 
e que foram introduzidas na I nglaterra nocomeqo do reinadode I sabel; 
tais sao tambem as atuais manufaturas da seda de Lyon e de Spital- 
fields. Manufaturas introduzidas dessa maneira geralmenteempregam 
materias-primas estrangeiras, sendo imitagoes de manufaturas estran¬ 
geiras. Quando a manufatura se estabeleceu em Veneza, todas as ma- 
terias-primas eram trazidas da Sicilia e do Levante. Tambem a ma¬ 
nufatura mais antiga de Lucca trabalhava com materials importados 
do exterior. O cultivo de amoreiras e a criagao do bicho-da-seda nao 
parecem ter sido comuns nas regioes setentrionais da Italia antes do 
seculo XVI. Essas atividades nao foram introduzidas na Franga antes 
do reinado de Carlos IX. As manufaturas de Flandres trabalhavam 
sobretudo com la espanhola e inglesa. A la espanhola foi a materia- 
prima, nao da primeira manufatura de la da I nglaterra, mas da pri- 
meira implantada para vender em locais distantes. Mais da metade 
das materias-primas empregadas hoje nas manufaturas de Lyon con- 
siste em seda estrangeira; e, quando essas manufaturas se implanta¬ 
ram, a totalidade ou quase totalidade de la era importada. Quanto a 
manufatura de Spital-fields, provavelmente nenhuma materia-prima 
por ela utilizada tenha sido produzida na I nglaterra. A sede de tais 
manufaturas, pelo fato de ser geralmente implantada segundo o es- 


160 Ver SANDI. Istoria Civile deVinezia, Parte Segunda, v. I, pp. 247 e 256. 
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quema e projeto de alguns poucos individuos, as vezes e estabelecida 
em alguma grande cidade maritima e as vezes em uma cidade do 
interior, conformeo inter esse, discernimentoecaprichodos fundadores. 

Outras vezes, as manufaturas para venda das produtos em locais 
distantes se desenvolvem natural e espontaneamente, pelo aperfeigoa- 
mento gradual daquelas manufaturas domesticas e rusticas que devem 
sempre existir mesmo nos paises mais pobres e primitivos. Tais ma¬ 
nufaturas geralmente empregam as materias-primas produzidas pelo 
pais, e muitas vezes parecem ter sido aperfeigoadas em regioes do 
interior que nao distavam de forma excessiva, mas consideravel mente, 
da costa maritima, e ate mesmo de qualquer arteria fluvial. Um pais 
mediterraneo, natural mente ferti I e fad I de ser cultivado, produz um 
grande excedente de generos, alem do necessario para a manutengao 
dos agricultores e, devido a despesa do transporte terrestre e os in- 
convenientes da navegagaofluvial, muitas vezes pode ser dificil enviar 
esse excedente para o exterior. A abundancia, portanto, barateia as 
mercadorias, estimulando grande numero de trabalhadores a se esta- 
belecerem nas proximidades, considerando que seu trabalho, ali, pode 
render-lhe mais do que em outros lugares. Desenvolvem, pois, as ma¬ 
terias-primas produzidas pela terra, trocando seu produto acabado — 
isto e, seu prego — para obter mais materials e provisoes. Acrescentam 
novo valor a parte excedente de sua produgao bruta, economizando a 
despesa do transporte ate o local onde haja curso d'agua navegavel, 
ou ate algum mercado distante; ao mesmo tempo, fornecem aos agri¬ 
cultores alguma coisa em troca daquilo que e agradavel e util para 
eles, em condigoes mais faceis do que poderiam conseguir antes. Os 
agricultores obtem um prego melhor pela sua produgao excedente, po- 
dendo comprar por prego mais barato outros artigos de que necessitam 
para seu conforto. Dessa forma, tern a possibilidade — sendo para isso 
tambem estimulados — de aumentar o excedente de sua produgao, 
atraves de um ulterior aprimoramento e melhor cultivo da terra. E, 
assim como a fertilidade da terra fez nascer a manufatura, da mesma 
forma o progressodessa manufatura beneficia a terra eaumenta ainda 
mais a sua fertilidade. De inicio, essas manufaturas suprem a vizi- 
nhanga; depois, a medida em que elas progridem e se aprimoram, 
suprem tambem mercados mais distantes. Com efeito, se nem a pro¬ 
dugao bruta nem a manufatura mais primitiva eram capazes de com- 
portar — a nao ser com extrema dificuldade — ocustodeum transporte 
terrestre a consideravel distancia, os produtos mais aprimorados e re- 
finados ja conseguem suportar com facilidade essa despesa. Um pe- 
queno volume muitas vezes contem grande quantidade de produto em 
estado bruto. Por exemplo, uma pega de tecido fino, que pesa apenas 
80 libras, contem nao somente o prego de 80 libras-peso de la, mas as 
vezes tambem o prego de varios milhares de libras-peso de trigo, sus- 
tento dos diversos trabalhadores e dos seus empregadores imediatos. 
O trigo, que dificilmente poderia ter sido transportado para fora do 
pais em seu estado natural, e dessa maneira virtualmente exportado 
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na forma do manufaturadocompleto, podendoser com facilidadetrans- 
portadopara os recantos mais longinquos do mundo. Foi dessa maneira 
que se desenvolveram, natural e espontaneamente, as manufaturas de 
Leeds, Halifax, Sheffield, Birmingham e Wolverhampton. Essas ma¬ 
nufaturas saoprodutos da agricultura. Na historia moderna da Europa, 
sua extensao e melhoria geralmente tern sido posteriores as das re- 
sultantes do comercio exterior. A Inglaterra era conhecida pela fabri- 
cagao de tecidos finos de la espanhola, mais de um seculo antes que 
alguma dessas manufaturas nascidas da agricultura fosse capaz de 
produzir para o mercado exterior. A ampliagao e o aperfeigoamento 
destas ultimas so poderiam ocorrer em consequencia da ampliagao e 
aperfeigoamento da agricultura, o ultimo e maior efeito do comercio 
exterior e das manufaturas introduzidas diretamente por ele. E o que 
passarei a expor no capitulo seguinte. 
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Capitulo IV 


De que Maneira o Comercio das Cidades Contribuiu 
para o Progresso do Campo 


Tres foram as maneiras pelas quais o progresso e a riqueza das 
cidades comerciais e manufatureiras contribuiram para o progresso e 
o cultivo das regioes as quais pertenciam. 

Em primeiro lugar, oferecendo um mercado grande e preparado 
para a produgao bruta do campo, estimularam o seu cultivo e posterior 
progresso. Esse beneficio nao se limitou as regioes campestres em cujo 
raio estavam localizadas as cidades, mas ainda se estendeu mais ou 
menos a todas as regioes com as quais as cidades negociavam. A todas 
essas regioes, as cidades ofereciam um mercado para certa parte de 
sua produgao bruta ou para sua produgao manufaturada e, consequen- 
temente, estimularam, ate certo ponto, o trabalho e o progresso de 
todas essas regioes. Todavia, as regioes circunvizinhas, pela sua pro- 
ximidade, auferiram o maxi mo de beneficio desse mercado que eram 
as cidades. Pelo fato de a produgao bruta das regioes proximas as 
cidades exigir menos transporte, os comerciantes podiam pagar me- 
Ihores pregos aos agricultores, e tambem fornecer essa produgao aos 
consumidores pelo mesmo prego que a produgao vinda de regioes mais 
distantes. 

Emsegundolugar a riqueza adquirida pelohabitantes das cidades 
muitas vezes era empregada para comprar terras a venda, sendo que 
grande parte del as geralmente nao era cultivada. Os comerciantes fre- 
quentemente ambicionam ser aristocratas rurais e, quando o conse- 
guem, sao em regra os que mais se empenham na melhoria das areas 
adquiridas. Um comerci ante esta habituadoa aplicar seu dinheiro so- 
bretudo em projetos rentaveis, ao passo que um aristocrata rural esta 
acostumado sobretudo a gastar. O primeiro, muitas vezes, aplica o 
dinheiro, que a ele retorna com lucro, enquanto que o segundo gasta 
o dinheiro e muito raramente espera algum lucro. Esses habitos dife- 
rentes naturalmente afetam o carater e a disposigao de espirito dos 
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dois, em qualquer tipo de negocio. Um comerciante geralmente e um 
empresario audaz; um aristocrata rural frequentemente e um empre- 
sario timido. 0 primeiro nao tern medo de aplicar imediatamente um 
grandecapital noaprimoramentoda terra, quandotem uma perspectiva 
razoavel de auferir lucro proporcional ao gasto. O segundo, se chega 
a dispor de algum capital — o que nem sempre acontece —, raramente 
se aventura a aplica-lo dessa maneira. Se consegue algum proveito, 
geralmente nao e com o capital, mas apenas com oque podeeconomizar 
de sua renda anual. Todos os que tiveram a oportunidade de viver em 
uma cidade mercantil, local izada em uma regiao nao cultivada, devem 
ter observado muitas vezes como sao muito mais animadoras as ini- 
ciativas dos comerciantes, sob esse aspecto, em comparagao com as 
dos aristocratas rurais. Alem disso, os habitos de ordem, economia e 
cuidado, para os quais a profissao do comercio naturalmente molda o 
comerciante, otornam muitomaisaptoa executar, com lucroesucesso, 
qualquer projeto de desenvolvimento. 

Em terceiro e ultimo lugar, o comercio e as manufaturas intro- 
duziram gradual mente a ordem e a boa admin istragao e, com el as, a 
liberdade e a seguranga dos individuos, entre os habitantes do campo, 
que ate entao haviam vivido mais ou menos em um estado continuo 
de guerra com os vizinhos, e de dependencia servil em relagao a seus 
superiores. Embora essefator seja oultimoaqui apontado, esem duvida 
o mais importante de todos. Pelo que sei, o Sr. Hume foi o unico que 
ate agora se deu conta desse fato. 

Em um pais que nao tern comercio exterior nem manufaturas 
mais aperfeigoados, um grande proprietary de terras, por nao ter nada 
pelo que possa trocar a maior parte da produgao de sua terra que va 
alem do necessario para a manutengao dos agricultores, consometudo 
com seus hospedes na casa de campo. Se essa produgao excedente for 
suficiente para sustentar 100 ou 1 000 pessoas, so pode utiliza-la para 
isso e apenas para isso. Ele esta, assim, continuamente rodeado de 
uma multidao de dientes ( retainers ) e dependentes, os quais, nao pos- 
suindo nada de equivalente para dar em troca de seu sustento, e por 
serem alimentados totalmente pela sua bondade, tan que obedecer-lhe 
pela mesma razao que os soldados precisam obedecer ao principe que 
ihes paga para isso. Antes que o comercio e as manufaturas se difun- 
dissem na Europa, os gastos de hospedagem dos ricos e dos grandes, 
desde o soberano ate o barao do mais baixo escalao, superavam tudo 
quanto hoje possamos ser capazes de imaginar. O Westminster Hall 
era a sala de jantar de William Rufus, e muitas vezes, talvez, fosse 
suficientemente amplo para acolher sua corte. Considerava-se como 
um gesto de munificencia, em Thomas Becket, o fato de ele espalhar 
feno limpo ou juncos, na epoca da estagao propicia, no chao de sua 
sala, para que os cavaleiros e nobres rurais, que nao conseguiam as- 
sento, nao estragassem suas finas vestes ao sentar-se no chao para 
participar dos banquetes do anfitriao. Conta-se que o grande Conde 
de Warwick diariamente dava banquetes em suas diversas mansoes, 
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a 30 mil pessoas; embora esse numero possa ser exagerado, deveter sido, 
de qualquer forma, muito grande, para que se chegasse a tal exagero. 
Naofaz muitos anos, essetipodeexcessoainda existia em muitas regioes 
da Alta Escocia. Isso parece ser coisa comum em todos os paises em que 
o comercio e as manufaturas estao pouco desenvolvidos. Conta o Doutor 
Pocock ter visto um chefe arabe jantar nas ruas de uma cidade a qual 
havia vindo para vender seu gado e que convidava a participar de seu 
banquete todos os passantes, ate mesmo os mendigos comuns. 

Sob todos os aspectos, os ocupantes da terra dependiam tanto 
do grande proprietario de terras quanto seus clientes. Mesmo aqueles 
que naoestavam em estadodeservidaoeram rendeiros a tituloprecario 
e pagavam uma renda inferior ao sustento que o cultivo da terra Ihes 
proporcionava. U ma coroa, ou entao 1/2 coroa, uma ovel ha, um cordei ro, 
constituiam, atealgunsanos atras, a renda normal para terras inteiras, 
que sustentavam uma familia, na Alta Escocia. Em alguns lugares, 
essa e a renda ainda hoje; nem se diga que o dinheiro hoje compre la 
quantidade maior de mercadorias do que em qualquer outro lugar. Em 
um pais onde o excedente de produgao de uma grande propriedade 
precisa ser consumidoali mesmo, muitas vezes sera mais conveniente, 
para o proprietario, que parte seja consumida a certa distancia de sua 
propria casa, desde que os que a consomem sejam tao dependentes 
dele quanto seus clientes e criados domesticos. Com isso o proprietario 
se livra do incomodo de uma companhia muito numerosa ou de uma 
familia excessivamentegrande. Um rendeiroa tituloprecario, que pos- 
sui terra suficiente para manter sua familia por pouco mais que sua 
renda, e tao dependente do proprietario quanto qualquer criado ou 
diente, devendo-lhe obediencia da mesma forma. Assim sendo, da mes- 
ma forma como o proprietario sustenta seus criados e clientes, em sua 
propria casa, sustenta igualmente os rendeiros que moram em suas 
casas. A subsistence deles todos depende da bondade do proprietario, 
e a sua permanencia na propriedade depende de suas boas gragas. 

Em tal situagao, o poder dos antigos baroes fundava-se na au- 
toridade que os grandes senhores de terras possuiam necessariamente 
sobre seus rendeiros e clientes. Para todos aqueles que moravam em 
suas propriedades, os baroes eram obrigatoriamentejuizes, em tempos 
de paz, e lideres, em tempos de guerra. Tinham condigoes de manter 
a ordem e fazer cumprir a lei, dentro de seus dominios, porque cada 
um deles podia aplicar a forga de seus habitantes contra a injustiga 
de qualquer um dos moradores. Nenhuma outra pessoa dispunha de 
autoridade suficiente para tanto. O rei, em particular, nao a possuia. 
Com efeito, naquela epoca o rei nao era, no fundo, muito mais do que 
o maior proprietario de terras existente em seu territorio; a ele, devido 
ao inter esse comum dedefesa contra inimigos comuns defora, os outros 
grandes proprietaries devotavam certo respeito. Se o rei pretendesse 
exigir o pagamento de uma pequena divida dentro do territorio de 
algum desses grandes proprietaries, onde todos os moradores estavam 
armadosehabituados a apoiarem-semutuamente, issolheteriacustado 
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— se tentasse faze-lo com sua propria autoridade — mais ou menos 
o mesmo trabalho que acabar com uma guerra civil. Por isso, o rei 
era obrigado a deixar a administragao da justiga, na maior parte do 
pais, aqueles quetinham condigoes de faze-lo; pela mesma razao, era 
obrigado a deixar o comando da milicia da Nagao aqueles a quern 
obedecia essa milicia. 

E um erro pensar queessas jurisdigoes territoriais se originaram 
da lei feudal. Nao somente as competencias mais altas, tanto civil 
como militar, mas tambem o poder de recrutar tropas, de cunhar moe- 
das, e ate mesmo o poder de decretar leis secundarias para o governo 
de sua propria populagao, tudo isso eram direitos adquiridos alodial- 
mentepela maior partedos proprietaries de terras, varios secu I os antes 
que na Europa sequer se conhecesse o termo lei feudal. Ao que parece, 
a autoridade e a jurisdigao dos senhores saxonicos na I nglaterra eram, 
antes da conquista, tao grandes quanto a autoridade e a jurisdigao de 
qualquer um dos senhores normandos apos a conquista. Ora, supoe-se 
que a lei feudal so se tornou lei comum na I nglaterra depois da con¬ 
quista. Tambem quanto a Franga, nao ha duvida nenhuma de que os 
grandes senhores possuiam alodial mente a maior autoridade e as maio- 
res competencias, muitoantes que no pais fosse introduzida a lei feudal. 
Essa autoridade e essas competencias necessariamente provinham do 
fatodeserem proprietaries de terras, da maneira acima descrita. Sem 
remontar aos tempos mais antigos das monarquias francesa e inglesa, 
em epocas muito posteriores podemos encontrar inumeras provas de 
que tais efeitos sempre decorrem dessas causas. Nao faz nem trinta 
anos que o Sr. Cameron de Lochiel, um nobre de Lochabar, na Escocia, 
sem qualquer garantia legal e sem ser o que na epoca se chamava um 
senhor da realeza e nem mesmo um rendeiro-chefe, mas simplesmente 
um vassalo do duque de Argyle, e sem ocupar sequer um cargo do 
porte do de um juiz de paz — nao obstante isso, costumava exercer a 
maisalta autoridade criminal sobrea sua propria populagao. Segundo 
se afirma, fe-lo alias com grande equidade, embora sem qualquer for- 
malidade peculiar a justiga; pode-se ate admitir como provavel que a 
situagao daquela regiao do pais, naquela epoca, exigia que ele assim 
agisse, para manter a harmonia publica. Esse senhor, cuja renda nunca 
ultrapassou 500 libras anuais, em 1745 arrastou consigo a rebeliao 
oitocentas pessoas da populagao que Ihe estava sujeita. 

A introdugao da lei feudal, longe de ampliar a autoridade dos 
grandes senhores alodiais, pode ser considerada como uma tentativa 
para reduzi-la. Ela estabeleceu uma subordinagao regular — acompa- 
nhada de longa serie de servigos e impostos — desde o rei ate o menor 
proprietary. Enquanto o proprietary era menor de idade, a renda, 
juntamente com a administragao das terras, cata nas maos de seu 
superior imediato; consequentemente, a renda e a administragao das 
terras dos maiores proprietaries estavam nas maos do rei, encarregado 
da manutengao e da educagao do tutelado, sendo que o rei, pela sua 
qualidade de tutor, supostamente tinha o direito de dispor sobre o 
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casamento dele, desde que fosse de forma compativel com a categoria 
dotutelado. Entretanto, embora essa instituigao tendesse necessaria- 
mente a reforgar a autoridade do rei e a enfraquecer a dos grandes 
proprietaries rurais, nao conseguiu faze-lo em medida suficiente para 
estabelecer a ordem e a boa administragao entre os habitantes do cam- 
po, pois nao podia alterar suficientemente o estado de coisas e os cos¬ 
tumes anteriores, que haviam dado origem a essas desordens. A au¬ 
toridade de governo ainda continuou a ser, como antes, muito fraca 
na cabega e muito forte nos membros inferiores, e a forga excessiva 
dos membros inferiores constituia a causa da fraqueza da cabega. Apos 
a instituigao da subordinagao feudal, o rei continuou na mesma inca- 
pacidade de antes para cercear a violencia dos grandes proprietaries 
de terras. Esses continuaram a fazer guerra a seu arbitrio, quase in- 
cessantemente uns contra os outros, e muito frequentemente contra o 
rei; e os campos continuaram a ser cenario de violencia, rapinas e 
desordens. 

Entretanto, oquetoda a violencia das instituigoes feudais jamais 
poderia ter conseguido, o foi gradualmente pela operagao silenciosa e 
insensivel do comercio exterior e das manufaturas. Com o decorrer do 
tempo, o comercio exterior e a manufatura foram fornecendo aos gran¬ 
des proprietaries rurais alguma coisa gragas a qual podiam trocar todo 
o excedente da produgao de suas terras, produtos esses que podiam 
eles mesmos consumir, sem terem que parti I ha-l os com seus rendeiros 
ou clientes. Tudo para nos, e nada para os outros — essa parece ter 
sido, em todas as epocas do mundo, a maxima vil dos senhores da 
humanidade. E is por que, tao logo os grandes proprietaries conseguiram 
encontrar um modo de consumir eles mesmos o valor total das rendas 
de suas terras, nao tiveram mais propensao a parti I ha-l as com outras 
pessoas. Por um par de fivelas de diamante, ou talvez por alguma 
outra coisa igualmente frivola e inutil, trocavam o sustento ou, o que 
e a mesma coisa, o prego do sustento anual de 1 000 homens e, com 
isso, todo o peso e autoridade que esse poderio era capaz de assegu- 
rar-lhes. Todavia, as fivelasdeveriam pertencer-lhescomexclusividade, 
e nenhuma outra criatura teria parte nelas, ao passo que, no sistema 
mais antigo, os senhores feudais tinham que partilhar sua renda no 
minimo com 1 000 pessoas. Essa diferenga era decisiva para os ava- 
liadores que deviam determinar a preferencia e que, em troca da sa- 
tisfagao da mais infantil, da mais mesquinha e mais sordida de todas 
asvaidades, negociavam gradualmentetodoo poder etoda a autoridade 
que possuiam. 

Em um pais onde nao ha comercio exterior nem manufaturas 
aperfeigoadas, uma pessoa que aufere uma renda anual de 10 mil 
libras nao tern condigoes deempregar sua renda a nao ser para manter, 
talvez, 1 000 familias, todas elas forgosamente sob seu comando. Ora, 
na situagao atual da Europa, uma pessoa com renda anual de 10 mil 
libras pode gastar toda ela — e geralmente o faz — sem sequer sus- 
tentar diretamente vinte pessoas, ou sem ser capaz de manter mais 
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de dez lacaios. I ndiretamente, talvez, ela sustente um numero igual 
ou ate maior de pessoas do que antes, com o antigo sistema de gastos. 
Com efeito, embora seja muito pequena a quantidade de produtos pre- 
ciosos pelos quais troca toda a sua renda, deve ter sido muito grande 
o numero de pessoas cujo trabalho foi necessario para produzir essas 
mercadorias. O elevado prego dessas mercadorias geralmente proven 
dos salarios da mao-de-obra empregada e do lucro auferido pelos em- 
pregadores diretos dessa mao-de-obra. Ao pagar esse preco, o grande 
proprietario indiretamente paga todos esses salarios e esse lucro, con- 
tribuindo assim, indiretamente, para o sustento de todos esses traba- 
Ihadoreserespectivosempregadores. Geralmente, porem, contribui com 
uma parte minima para a manutengao de cada trabalhador ou empre- 
gador considerado individualmente: em relagao a uns pouquissimos 
contribui talvez com 1/10; para a manutengao de muitos deles, nem 
sequer com 1/100; e para a dealguns deles, nem sequer com a milesima 
e nem mesmo com a decima-milesima parte de sua manutengao anual 
total. Portanto, ainda que o proprietario contribua para a manutengao 
de todos eles, todos sao mais ou menos independentes dele, ja que, 
geralmente, todos podem manter-se sem ele. 

Quando os grandes proprietaries de terras gastam toda a sua 
renda na manutengao de seus rendeiros e dientes, cada um deles sus- 
tenta inteiramente todos os seus proprios clientes e cada um deles 
mantem integralmente todos os seus proprios rendeiros e clientes. Ao 
contrario, quando gastam na manutengao de comerciantes e artifices, 
podem, talvez, seconsiderados em conjunto, sustentar o mesmo numero 
tao grande de pessoas que antes, talvez ate um numero maior, devido 
aos gastos normalmente feitos com a hospitalidade rustica. Todavia, 
cada um deles, tornado individualmente, contribui em geral com uma 
parcela minima para a manutengao de cada individuo. Com efeito, 
cada comerciante e cada artifice aufere sua subsistence do servigo que 
presta, nao a um, mas a 100 ou 1 000 clientes diferentes. Embora, de 
certa forma, tenha obrigagoes para com todos esses clientes, nao de- 
pende absolutamente de nenhum deles. 

Aumentandogradualmenteessetipodegastos por partedosgran¬ 
des proprietaries de terras, era inevitavel que diminuisse progressiva- 
mente o numero de seus clientes, ate o dia em que todos fossem des- 
pedidos. A mesma razao os levou a despedir gradativamente o contin- 
gente desnecessario de seus rendeiros. As propriedades cultivadas fo- 
ram ampliadas, e os ocupantes da terra, nao obstante as queixas de 
despovoamento, foram reduzidos ao estritamente necessario para cul- 
tivar essas areas, segundo o estagio imperfeito da agricultura e de 
desenvolvimento daquela epoca. Afastando as bocas desnecessarias, e 
exigindo do agricultor o valor pleno que podia ser auferido da terra, 
o proprietario conseguiu obter um excedente maior de produgao — 
vale dizer, o prego de um excedente maior — e, para gastar a renda 
derivante desse novo acrescimo de produgao, os comerciantes e manu- 
fatores passaram a fornecer novos produtos ao proprietario. Continuan- 
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do esse processo, o proprietario passou a desejar auferir da sua terra 
uma produgao ainda maior. Ora, os rendeiros da terra so fariam isso 
sob uma condigao: que, com o tempo, eles tivessem a certeza da posse 
da terra, durante um periodo de tempo suficiente para permitir-lhes 
recuperar com lucro o que investissem no posterior aprimoramento da 
terra. A vaidadedispendiosa do proprietario fe-loaceitar essa condigao; 
e aqui esta a origem dos arrendamentos a longo prazo. 

Mesmo um rendeiro a titulo precario, que paga o valor total da 
terra, nao depende totalmente do proprietario. As vantagens pecunia- 
rias que um recebe do outro sao mutuas e iguais, e tal tipo de rendeiro 
nao expora nem sua vida nem sua fortuna a servigo do proprietario. 
Mas se ele tiver um contrato de locagao, durante muitos anos sera 
totalmente independente do proprietario; e este nao deve esperar dele 
nenhum servigo, mesmo o mais insignificante, alem do expressamente 
estipulado no contrato de locagao, ou do que Ihe seja imposto pela lei 
comum e conhecida no pais. 

Dessa forma, tornando-se independentes os rendeiros e sendo 
demitidos os clientes, os grandes proprietaries nao tinham mais con- 
digoes de interferir no andamento normal da justiga ou de perturbar 
a paz reinante. Tendo vendido seu direito de primogenitura — nao, 
como Esau, por um prato de lentilhas, em uma epoca de fome e ne- 
cessidade, mas na de esbanjamento dos bens, por berloques e bugi- 
gangas, maisproprios para brinquedosdecriangasdoqueobjetosdignos 
de adultos — os grandes proprietaries de terras tornaram-se tao in- 
significantes quanto qualquer burgues ou comerciante rico numa ci- 
dade. Estabeleceu-se no campo um governo regular tal como na grande 
cidade. E ninguem mais tinha poderes suficientes para perturbar a 
administragao daquele governo, tanto no campo como na cidade. 

Nao posso deixar de assinalar — embora isso talvez nao esteja 
diretamente relacionado com o tema — que nos paises comerciais e 
hoje muito rara a existencia de familias muito antigas que conservam 
alguma propriedade rural consideravel, transmitida de pai a filho, du¬ 
rante muitas geragoes sucessivas. Ao contrario, em paises em que ha 
pouco comercio, tais como o Pais de Gales ou a Alta Escocia, tais 
familias continuam sendo muito numerosas. As historias dos paises 
arabes parecem estar todas elas cheias de genealogias, sendo que uma 
delas, escrita por um ca da Tartaria etraduzida para varios idiomas 
europeus, praticamente nao contem outra coisa senao isso — prova de 
que sao muito comuns, nesses paises, essas familias antigas. Em paises 
em que uma pessoa rica nao tern outra maneira de gastar sua renda 
a nao ser mantendo quantas pessoas puder sustentar, nao esta em 
condigoes de ultrapassar certos limites e sua benevolencia raramente 
e tao grande a ponto de tentar ele manter mais pessoas do que pode. 
Ao contrario, em paises onde o rico puder gastar a maior renda com 
a sua propria pessoa, muitas vezes ele nao impoe limite algum a seus 
gastos, uma vez que nao tern limites sua vaidade e seu amor-proprio. 
Por isso, em paises de grande comercio, e muito raro a riqueza per- 
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manecer na mesma familia, a despeito de todo o rigor das leis que 
proibem a dissipagao dos bens. Ao contrario, nas nagoes mais pobres, 
a permanencia da riqueza na mesma familia muitas vezes ocorre na¬ 
tural mente, sem necessidade de normas legais; alias, em nagoes de 
pastores, como os tartaros e os arabes, a natureza consumivel de suas 
posses necessariamente torna impossiveis quaisquer leis dessegenero. 

Dessa maneira, uma revolugaoda maior importancia para o bem- 
estar publico foi levada a efeito por duas categorias de pessoas, que 
naotinham a menor intengao de servir ao publico. A unica motivagao 
dos grandes proprietaries era atender a mais infantil das vaidades. 
Por outra parte, os comerciantes e os artifices, embora muito menos 
ridiculos, agiram puramentea servigodeseus proprios interesses, fieis 
ao principio do mascate, de com um peni ganhar outro. Nem os pro¬ 
prietaries nem os comerciantes e artifices conheceram ou previram a 
grande revolugao que a insensatez dos primeiros e a operosidade dos 
segundos estavam gradualmente fermentando. 

Assim e que, na maior parte da Europa, o comercio e as manu- 
faturas das cidades, ao inves de serem efeito do aprimoramento e do 
cultivo do campo, foram sua causa. 

Todavia, pelo fato dessa evolugao contrariar o curso natural das 
coisas, ela e necessariamente lenta e incerta. Compare-se o progresso 
lento dos paises europeus, cuja riqueza depende muito do comercio e 
das manufaturas, com o rapido avango das nossas colonias norte-ame- 
ricanas, cuja riqueza esta totalmente baseada na agricultura. Atraves 
da maior parte da Europa, supoe-se que para duplicar o numero de 
habitantes requer-se nada menos de 500 anos. Em varias de nossas 
colonias norte-americanas, ao contrario, constata-se que ela duplica 
em 20 ou 25 anos. Na Europa, a lei da primogenitura e direitos per- 
petuos de todos os tipos impedem a divisao das grandes propriedades 
rurais, ecom issodificultam a multiplicagaode pequenos proprietaries. 
Ora, um pequeno proprietary, que conhece todos os recantos de sua 
propriedade, equea vecom a predilegaoquetoda propriedade inspira, 
sobretudo quando pequena e que, por esse motivo, tern prazer nao 
somente em cultiva-la mas ate em adorna-la, geralmente e o mais 
diligente, o mais inteligente e o mais bem-sucedido de todos os intro- 
dutores de melhoramentos. Alem disso, as mesmas leis fazem com que 
tantas sejam as areas de terra subtraidas a venda, que ha sempre 
mais capitals para comprar terras do que areas para vender, de maneira 
que estas sempre sao vendidas a prego de monopolio. A renda nunca 
chega a pagar os juros do dinheiro com o qual se compraria a terra, 
alem de ser onerada com reparagoes e outros encargos ocasionais, aos 
quais nao estao sujeitos os juros do dinheiro. Na Europa, comprar 
terra e sempre uma aplicagao de capital altamente desvantajosa para 
capitals pequenos. Sem duvida, por amor a sua maior seguranga, uma 
pessoa de posses modestas, quando se afasta do mundo dos negocios, 
as vezes optara por investir seu pequeno capital na compra de terra. 
Tambem um profissional, cuja renda proven de uma outra fonte, muitas 
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vezes gosta deassegurar suas poupangas comprandoterra. U ma pessoa 
jovem, que, ao inves de optar pelo comercio ou por alguma profissao, 
empregasse um capital de 2 mil ou 3 mil libras na compra e cultivo 
de uma pequena area de terra, poderia na realidade esperar viver 
muito feliz e muito independente, mas teria que abandonar definiti- 
vamente qualquer esperanga de um dia juntar grande fortuna ou ad- 
quirir renome, coisas que, com uma aplicagao diferente de capital, po¬ 
deria ter as mesmas possibilidades deconseguir, da mesma forma que 
outras pessoas. Alem disso, tal pessoa, embora nao possa aspirar a 
ser um proprietario, muitas vezes sentira desprezo em ser um agri- 
cultor. Por isso, a pequena area de terra que esta a venda, e seu alto 
prego de venda impedem que grande numero de capitals sejam inves- 
tidos no cultivo e no aprimoramento da terra, capitals que, se fossem 
outras as circunstancias, seriam canalizados para essefim. Na America 
do Norte, ao contrario, muitas vezes bastam 50 ou 60 libras para co- 
megar a trabalhar na agricultura em terra propria. Naquelas regioes, 
a compra e o aprimoramento da terra naocultivada constituem a apli¬ 
cagao mais rentavel, tanto para os capitals menores como para os maio- 
res, sendo tambem o caminho mais direto para se conseguir toda a 
fortuna e renome a que se possa aspirar no pais. Com efeito, naquelas 
regioes pode-secomprar terra quasegratuitamenteou a um prego muito 
inferior ao valor da produgao natural — coisa impossivel na Europa, 
ou em qualquer pais em que as terras, durante muito tempo, foram 
de propriedade privada. Se as propriedades fossem igualmente dividi- 
das entre todos os filhos, por ocasiao da morte de um proprietario que 
deixa uma familia numerosa, a propriedade provavelmenteseria posta 
a venda. Haveria a venda tanta terra, que ela nao mais poderia ser 
vendida a prego de monopolio. A renda liquida da terra se aproximaria 
mais do valor suficiente para pagar os juros do dinheiro empregado 
na compra da terra, podendo-se entao empregar na compra de terra 
um capital pequeno, com a mesma rentabilidade garantida a outros 
empregos de capital. 

A Inglaterra, em consequencia da fertilidade natural do solo, da 
grande extensao da costa maritima em proporgaocom a extensao total 
do pais, e tambem dos muitos rios navegaveis que a atravessam e 
asseguram a vantagem do transporte fluvial a algumas de suas regioes 
mais afastadas da costa, talvez seja por natureza taoconvenientecomo 
qualquer outro pais da Europa para ser sede de comercio exterior, de 
manufaturas para venda a locals distantesedetodos os melhoramentos 
que disso podem advir. Alem disso, desdeo inicio do reinado de Isabel, 
os legisladores ingleses tern dispensado particular atengao aos inte- 
resses do comercio e das manufaturas, nao havendo nenhum pais na 
Europa, inclusive a propria Holanda, cujas leis, no global, favoregam 
tanto esse tipo de atividade. Em consequencia, durante todo esse pe- 
riodo, o comercio e as manufaturas tern progredido continuamente. 
Sem duvida, tambem a agricultura tern progredido gradativamente; 
entretanto, parece que seu progresso tern sido lento e menor do que 
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o registrado no setor do comercio e das manufaturas. Antes do reinado 
de Isabel, e provavel que a maior parte do pais nao tivesse sido cul- 
tivada; uma parcela muitograndedelecontinua ainda hoje por cultivar, 
e o cultivo de outra grande parte e muito inferior ao que poderia ser. 
Por outro lado, as leis inglesas favorecem a agricultura, nao somente 
de maneira indireta, ao proteger o comercio, mas tambem atraves de 
estimulos diretos. Excetuados os periodos de escassez, a exportagao de 
trigo nao somente e livre, mas ate incentivada por um subsidio. Em 
epocas de abundancia moderada, a importagao de trigo estrangeiro e 
onerada com taxas alfandegarias que equivalem a uma proibigao. A 
i importagao degado vivo, a nao ser da Irlanda, eproibida emqualquer 
epoca, e so ultimamente e que se permitiu a importagao da Irlanda. 
Por isso, os que cultivam a terra tern um monopolio, face a seus con- 
cidadaos, dos dois maiores e mais importantes artigos da produgao da 
terra, o pao e a carne de agougue. Esses estimulos, ainda que, no 
fundo — como procurarei demonstrar mais adiante —, talvez sejam 
totalmente ilusorios, sao suficientes, no minimo, para demonstrar a 
boa intengao dos legisladores em favorecer a agricultura. Todavia, o 
que e mais importante que todos estimulos, os pequenos proprietaries 
rurais da Inglaterra desfrutam da maxima seguranga, independence 
e respeitabilidade que as leis Ihes podem conceder. Por isso, nenhum 
pais em que existe o direito da primogenitura, que pague dizimos, e 
onde ainda se admitem direitos perpetuos, embora contrariamente ao 
espirito da lei, tern condigoes de estimular mais a agricultura do que 
a Inglaterra. Nao obstante tudo isso, tal e a situagao da agricultura 
no pais. Qual seria essa situagao, sea lei nao tivesse dado a tal atividade 
nenhum qualquer estimulo direto alem do que Ihe propicia indireta- 
mente o progresso do comercio, e se tivesse deixado os pequenos pro¬ 
prietaries rurais na mesma condigao que na maioria dos outros paises 
europeus? J a se passaram mais de duzentos anos, desde o infeio do 
reinado de Isabel, periodotao longo quanto a duragaoda prosperidade 
humana costuma sustentar. 

A Franga parece ter tido uma participagao consideravel no co¬ 
mercio exterior, quase um seculo antes que a I nglaterra sedistinguisse 
como pais comercial. A marinha francesa era apreciavel, de acordo 
com os conceitos da epoca, antes da expedigaodeCarlos Villa Napoles. 
No entanto, o cultivo e o aprimoramento da Franga, em gerai, sao 
inferiores aos da Inglaterra. E que as leis do pais jamais deram o 
mesmo estimulo direto a agricultura. 

Muito consideravel e tambem o comercio externo da Espanha e 
de Portugal com os demais paises da Europa, embora feito sobretudo 
com navi os estrangeiros. O comercio mantido com suas col on i as e feito 
com navios do proprio pais, sendo muito maior, em virtude da grande 
riqueza e da expressao dessas colonias. Todavia, esse comercio nunca 
fez surgir em nenhum daqueles dois paises manufaturas de porte para 
venda em locais distantes e a maior parte da terra de ambos ainda 
hoje continua incultivada. No entanto, o comercio externo de Portugal 
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e mais antigo do que o de qualquer outro grande pais europeu, se 
excetuarmos a Italia. 

A Italia e o unico grande pais europeu que parece ter sido to- 
talmente cultivado e melhorado integralmente pelo comercio exterior 
e pelas manufaturas criadas para fins de exportagao. Antes da invasao 
de Carlos VI11, a Italia, segundo Guicciardin, era cultivada, tanto nas 
regioes mais planas e ferteis quanto nas partes mais montanhosas e 
estereis. A local izagao vantajosa do pais e o grande numero de Estados 
independentes que nele subsistiam na epoca provavelmente contribui- 
ram muito para esse fato. Todavia, nao obstante essa afirmagao geral 
de um dos mais sensatos e meticulosos historiadores modernos, e pos- 
sivel que a Italia, naquela epoca, nao estivesse mais bem cultivada do 
que o esta a Inglaterra de hoje. 

Por outrolado, ocapital queum pais adquire por meio do comercio 
e das manufaturas constitui uma posse muito precaria e incerta, en- 
quanto parte dele nao tiver sido assegurada e nao for aplicada no 
cultivo e na melhoria de suas terras. Tem-se afirmado, com muita 
propriedade, que um comerciante nao e necessariamente um cidadao 
de determinado pais. Em geral Ihe e indiferente onde ele estabelece 
o seu comercio; basta um pequeno desgosto para leva-lo a transferir 
seu capital de um pais para outro e, com seu capital, todo o trabalho 
ao qual da apoio. Pode-se dizer que nenhuma parcela do capital do 
comerciante pertence a um determinado pais, enquanto esse capital 
nao se espalhar pelo pais, sob a forma de construgoes ou de duradoura 
melhoria da terra. Nenhum vestigio resta hoje da grande riqueza que, 
segundo se relata, possuia a maior parte das cidades da Liga Hansea- 
tica, a nao ser nas obscuras historias dos seculos XIII e XIV. Nem 
sequer se conhece hoje, com certeza, a localizagao exata de algumas 
dessas cidades, ou a que cidades europeias pertencem os nomes latinos 
dados a algumas daquelas cidades. No entanto, embora os infortunios 
da Italia nofinal doseculoXV enoiniciodoseculoXVI tenham reduzido 
sensivelmente o comercio e as manufaturas das cidades da Lombardia 
e da Toscana, esses paises continuam hoje a figurar entre os mais 
povoados e mais bem cultivados da Europa. As guerras civis de Flan- 
dres, e o Governo espanhol que Ihes seguiu, suprimiram o grande co¬ 
mercio de Antuerpia, Gand e Bruges. Entretanto, Flandres continua 
sendo ainda hoje uma das provincias mais ricas, melhor cultivadas e 
mais povoadas da Europa. Os transtornos normais da guerra e as 
mudangas de governo facilmente fazem secar as fontes de riqueza re- 
sultantes exclusivamente do comercio. Todavia, a riqueza proveniente 
dos maissolidos aperfeigoamentosda agricultura e muito mais duravel, 
nao podendo ser destruida, a nao ser por convulsoes mais violentas, 
ocasionadas pelas depredagoes das nagoes hostis e barbaras que se 
estenderam por um ou doisseculosseguidos, taiscomoasqueocorreram 
nas provincias ocidentais da Europa durante algum tempo antes e 
depois da queda do Imperio Romano. 
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Livro Quarto 


Sistemas de Economia Polftica 



Introducao 


A Economia Politica, considerada como um setor da ciencia pro¬ 
pria de um estadista ou de um legislador, propoe-se a dois objetivos 
distintos: primeiro, prover uma renda ou manutengao farta para a 
populagao ou, mais adequadamente, dar-lhe a possibilidade de conse- 
guir ela mesma tal renda ou manutengao; segundo, prover o Estado 
ou a comunidade de uma renda suficiente para os servigos publicos. 
Portanto, a Economia Politica visa a enriquecer tanto o povo quanto 
o soberano. 

O progresso diferenciado da riqueza, em epocas e naqoes dife- 
rentes, deu origem a dois sistemas distintos de Economia Politica, no 
tocante ao enriquecimento da populagao. O primeiro pode ser denomi- 
nado si sterna decomercio, o segundo, sistema deagricultura. Procurarei 
explicar odois da maneira mais plena e clara possivel, comegando pelo 
sistema de comercio. E esse o sistema moderno, sendo melhor com- 
preendido em nosso proprio pais e em nossa propria epoca. 
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O Princi'pio do Sistema Comercial ou Mercantil 


Que a riqueza consista no dinheiro, isto e, no ouro e na prata, 
e uma ideia popular que deriva naturalmente da dupla fungao do di¬ 
nheiro, como instrumento de comercio e como medida de valor. Pelo 
fato de ser instrumento de comercio, quando temos dinheiro temos 
maior facilidade de conseguir mais prontamente, do que por meio de 
qualquer outra mercadoria, tudo aquilo de que possamos ter necessi- 
dade. Pensamos sempre que o grande problema e o grande negocio e 
ter dinheiro. Dispondo dele, nao ha dificuldade alguma em fazer qual¬ 
quer outra compra. Pelo fato de ser o dinheiro a medida do valor de 
outras coisas, calculamos o valor de todas as demais mercadorias pela 
quantidade de dinheiro pela qual podem ser trocadas. Dizemos que 
um rico valemuitodinheiro, eque um pobre vale muito poucodinheiro. 
Diz-se que um homem parcimonioso, ou seja, um homem que almeja 
ardentemente tornar-se rico, ama o dinheiro; e diz-se que um homem 
despreocupado, generoso, ou prodigoe indiferente ao dinheiro. Tornar- 
se rico, nesse modo de pensar, e adquirir dinheiro; em suma, a riqueza 
e o dinheiro, no linguajar comum, sao considerados como sinonimos, 
sob todos os aspectos. 

Analogamente, supoe-se que um pais rico — da mesma forma 
que um individuo rico — e aquele que tern muito dinheiro; nessa su- 
posigao, acumular ouro e prata em um pais constitui o caminho mais 
rapido para enriquece-lo. Durante algum tempo apos a descoberta da 
America, a primeira pergunta dos espanhois, quando chegavam a al¬ 
guma costa desconhecida, costumava ser esta: ha ouro e prata nas 
imediagoes? Conforme a informagao que recebiam, julgavam se valia 
a pena estabelecer uma colonia ali ou se valia a pena conquistar a 
regiao. Plano Carpino, monge enviado como embaixador pelo rei da 
Franga a um dos filhos do famoso Gengis Khan, conta que os tartaros 
costumavam perguntar-lhe se havia muitas ovelhas e bois no rei no da 
Franga. A pergunta deles tinha o mesmo objetivo que a dos espanhois. 
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Queriam saber se o pais era suficientemente rico para valer a pena 
conquista-lo. Entre os tartaros, como entre todos os outros povos de 
pastores, quegeralmente ignoravam o usodo dinheiro, ogadoconstitui 
o instrumentodocomercioea medida de valor dasdemais mercadorias. 
Por isso, no conceito deles, a riqueza consistia em gado, assim como 
para os espanhois consistia em ouro e prata. Das duas nogoes, talvez 
a dos tartaros estivesse mais perto da verdade. 

O Sr. Locke adverte para uma diferenga entre o dinheiro e os 
outros bens moveis. Segundo ele, todos os outros bens moveis sao de 
natureza tao consumivel que nao se pode confiar muito na riqueza 
consistente neles, e uma nagao que num determinado ano tern abun- 
dancia deles pode ter grande escassez deles no ano seguinte, mesmo 
sem exporta-los, simplesmente em decorrencia de seu proprio uso e 
abuso. Ao contrario, o dinheiro e um amigo constante que, embora 
possa circular de mao em mao, desde que consigamos evitar que ele 
saia do pais, esta pouco sujeito ao desgaste e ao consumo. Segundo 
ele, portanto, o ouro e a prata constituem a parte mais solida e subs- 
tancial da riqueza movel de uma nagao; por esse moti vo, no pensamento 
dele, o grande objetivo da Economia Politica detal nagao deveconsistir 
em multiplicar esses metais. 

Outros sustentam que, se uma nagao pudesse ser separada do 
resto do mundo, pouco importaria se nela circulasse muito ou pouco 
dinheiro. Os bens de consumo que circulavam por esse dinheiro seriam 
apenas trocados por uma quantidade maior ou menor de moedas, mas 
a riqueza ou pobreza reais do pais dependeriam totalmente da abun- 
dancia ou escassez dessas mercadorias de consumo. Outro seria, se¬ 
gundo eles, o caso de paises que tern relagoes com nagoes estrangeiras, 
e que sao obrigados a fazer guerras com outros povos, e a manter 
esquadraseexercitosem paisesdistantes. Isso, dizemeles, soepossivel 
enviando dinheiro ao exterior para manter essasesquadraseexercitos; 
ora, uma nagao nao pode enviar muito dinheiro ao exterior, a nao ser 
que tenha muito no proprio pais. Por isso, toda nagao colocada nessa 
situagao deve procurar, em tempo de paz, acumular ouro e prata, para 
que, quando a necessidade o exigir; possa ter com que fazer guerra 
contra seus inimigos de fora. 

Em consequencia desses conceitos populares, todas as nagoes da 
Europa tern seempenhado, embora com pouca serventia, em descobrir 
todos os meios possiveis de acumular ouro e prata em seus respectivos 
territories. A Espanha e Portugal, proprietaries das principals minas 
que fornecem esses metaisa Europa, proibi ram total mente a exportagao 
de ouro e prata, sob penas rigorosas, ou impuseram pesadas taxas 
aduaneiras a respectiva exportagao. Proibigao similar parece ter anti- 
gamente constituido parte da politica da maioria dos outros paises 
europeus. Ela existia ate onde menos se poderia esperar: em algumas 
leis antigas do Parlamento escoces que proibiam, sob rigorosas penas, 
levar ouroou prata para fora doreno. Antigamente, a mesma politica 
vigorava na Franga e na Inglaterra. 
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Quando esses paises se transformaram em paises comerciais, os 
comerciantes consideraram diversas vezes tais proibigoes extremamen- 
te inconvenientes. Eles, muitas vezes, tinham a possibilidade de com- 
prar, mais vantajosamente com ouro e prata do que com qualquer 
outra mercadoria, as mercadorias estrangeiras que queriam, ou para 
importa-las a seu proprio pais ou para transporta-las para alguma 
outra nagao estrangeira. Por isso, os comerciantes protestavam contra 
tal proibigao, como prejudicial ao comercio. 

Alegavam, de inicio, que a exportagao de ouro e prata para com- 
prar mercadorias estrangeiras nem sempregerava uma diminuigaoda 
quantidade desses metais dentro do reino. Pelo contrario, diziam, tal 
exportagao com frequencia poderia fazer aumentar essa quantidade, 
pois, se com isso nao aumentasse o consumo de bens estrangeiros no 
pais, esses bens poderiam ser exportados a outros paises e, ao serem 
vendidos la com grande lucro, trazer de volta ao pais muito mais ouro 
e prata do que a quantidade que havia sido necessario exportar para 
compra-los. O Sr. Mun compara essa operagao de comercio exterior 
com as fases da semeadura e da colheita na agricultura. 

"Seconsiderarmosapenas [dizele] os atos doagricultor no tempo 
da semeadura, quando ele langa ao solo grande quantidade de 
cereaisdeboa qualidade, considera-lo-emos mais como um louco 
do que como um agricultor. Se, porem, considerarmos seu tra- 
balho na colheita, que representa a meta final deseus esforgos, 
entao veremos quanto valor tiveram seus trabalhos". 

Em segundo lugar, os comerciantes alegavam que essa proibigao 
naoconseguiria impedir a exportagao de ouro e prata, os quais sairiam 
facilmente do pais atraves do contrabando, em virtude de seu reduzido 
volume em comparagaocom seu alto valor. Tal exportagao, diziam eles, 
so poderia ser evitada atendendo-se devidamente ao que chamavam 
de balanga comercial. Sustentavam ainda que, quando a Inglaterra 
exportava um valor superior ao que importava, os paises estrangeiros 
ficavam com balango devedor em relagao a ela, divida esta que neces- 
sariamente teria de pagar com ouro e prata, aumentando com isso a 
quantidade de ouro e prata no reino. Analogamente, se o reino impor- 
tasse em valor maior do que exportava, a balanga comercial seria ne- 
gativa para o reino em relagao aos paises estrangeiros, caso em que 
o reino seria obrigado a pagar com ouro e prata, diminuindo assim o 
estoque existente. Nessecaso, alegavam eles, proibir a exportagao des¬ 
ses metais nao lograria efeito; o remedio seria fazer com que tal ex¬ 
portagao ficasse mais cara, tornando-a mais dispendiosa. Nesse caso, 
ocambioseria menosfavoravel aopaiscom balanga comercial devedora, 
ja queocomerciantequecomprasseum titulo no exterior seria obrigado 
a pagar ao banco que vendesse nao somenteorisco natural, oincomodo 
e a despesa do envio do dinheiro ao exterior, mas tambem o risco 
extraordinario derivado da proibigao. Ora, quanto mais o cambio for 
desfavoravel a um pais, tanto mais a balanga comercial se Ihe tornara 
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desfavoravel, j a queodinheirodesse pais necessariamente perdetanto 
mais valor, em comparagao com o dinheiro do pais cuja balanga co- 
mercial e credora. Assim, por exemplo — alegavam esses comerciantes 
—, se o cambio entre a I nglaterra e a Holanda for 5% contra a I ngla- 
terra, serao necessarias 105 ongas de prata na I nglaterra para comprar 
um titulo de 100 onqas de prata na Holanda; consequentemente, 105 
ongas de prata na I nglaterra valerao apenas 100 ongas de prata na 
Holanda, podendo, portanto, comprar apenas uma quantidade propor- 
cional de mercadorias holandesas; ao contrario, 100 ongas de prata na 
Holanda valerao 105 onqas na I nglaterra, comprando uma quantidade 
proporcional de mercadorias inglesas; por conseguinte, as mercadorias 
inglesas que forem vendidas a Holanda o serao por preqo mais baixo 
tanto quanto a diferenga de cambio entre os dois paises; e as merca¬ 
dorias holandesas que forem vendidas a I nglaterra o serao por prego 
mais alto tanto quanto a diferenqa de cambio entre os dois paises; 
consequentemente, a primeira venda leva para a I nglaterra menos 
dinheiro holandes — tanto quanto a diferenga de cambio entre os dois 
paises; e a segunda venda leva para a Holanda mais dinheiro ingles 
— tanto quanto a diferenga de cambio entre os dois paises. Ao final, 
portanto, a balanga comercial se tornara ainda mais desfavoravel a 
I nglaterra, exigindo ainda maior envio de ouro e prata a Holanda, 
para equilibra-la. 

Tais argumentos em parte eram sol idos e em parte nao passavam 
de sofismas. Eram sol idos na medida em que afirmavam que a expor- 
tagao de ouro e prata por meio do comercio muitas vezes e vantajosa 
para um pais. Eram solidos, tambem, aoafirmar que nao ha proibigao 
que consiga impedir a exportagao, quando os particulares veem van- 
tagem na exportagao. Constituiam, porem, sofismas na medida em que 
supunham que, para conservar ou para aumentar a quantidade de 
ouro e prata, se exigia maior atengao e controle do governo do que 
para conservar ou aumentar a quantidade de quaisquer outras mer¬ 
cadorias uteis, que a liberdade de comercio nunca deixa de assegurar, 
semqueseja necessarioqualquer cui dado especial por parte do governo. 
Possivelmente, os argumentos eram sofismas tambem na medida em 
que afirmavam que o alto prego do cambio necessariamente aumenta 
o que denominavam a balanga comercial desfavoravel, ou ocasiona a 
exportagao de quantidade maior de ouro e prata. Na realidade, esse 
alto preqo era extremamente desvantajoso para os comerciantes que 
tinham dinheiro a pagar no exterior. Pagavam assim muito maiscaro 
pelos titulos que os banqueiros Ihes outorgavam no exterior. Todavia, 
embora oriscoresultantedetal proibigaopudessegerar alguma despesa 
extraordinaria para os banqueiros, nao necessariamente levaria embora 
maisdinheirodopais. Essa despesa seria geralmentetoda ela investida 
no pais, sem contrabandear o dinheiro para fora dele, e raramente 
poderia acarretar a exportagao sequer de seis pence alem da quantia 
correspondente necessaria. Alem disso, o alto preqo do cambio levaria 
naturalmente os comerciantes a se empenharem em equilibrar mais 
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ou menos suas exportagoes com suas importagoes, para que fosse a 
menor possivel a quantia sobre a qual teriam que pagar esse alto 
cambio. Outrossim, o alto prego do cambio necessariamente deve ter 
funcionado como uma taxa, aumentando o prego das mercadorias es- 
trangeirase, com isso, diminuindoseu consumo. Por isso, naotenderia 
a aumentar, antes a diminuir, oquedenominavam a balanga comercial 
desfavoravel e, portanto, a exportagao de ouro e prata. 

Qualquer que fosse o valor dos argumentos, o fato e que conven- 
ceram as pessoas as quais eram dirigidos. Os argumentos eram diri- 
gidos por comerciantes aos parlamentos, aos conselhos de principes, 
aos nobres e aos aristocratas rurais; aqueles que supostamente enten- 
diam de comercio e aqueles que tin ham consciencia de nada entender 
do assunto. Que o comercio exterior enriquece o pais, a experiencia o 
demonstrou aos nobres e aos aristocratas rurais, bem como aos comer¬ 
ciantes; mas como, ou de que maneira, ninguem o sabia com certeza. 
Os comerciantes sabiam muito bem deque maneira o comercio exterior 
enriquecia a eles mesmos. Tinham a obrigagao de sabe-lo, pela sua 
propria profissao. Mas saber de que maneira enriquecia o pais, isso 
naofazia partedeseu oficio. Esseponto nunca era alvodeconsideragao 
por parte deles, a nao ser quando sentiam a necessidade de pedir ao 
pais que alterasse as leis relativas ao comercio exterior. Nessa hora, 
viam a necessidade de dizer algo sobre os efeitos beneficos do comercio 
exterior, bem como sobre a maneira como as leis entao vigentes im- 
pediam a consecugao desses efeitos. Para os juizes que tinham que 
dar umjulgamentosobreoassunto, parecia uma explicagaosatisfatoria, 
quando ouviam dizer que o comercio exterior trazia dinheiro para o 
pais, mas que as leis atuais impediam que ele trouxesse tanto quanto 
poderia trazer, se elas fossem alteradas. Por isso, os argumentos adu- 
zidos pelos comerciantes produziram o efeito desejado. A proibigao de 
exportar ouro e prata foi limitada, na Franga e na Inglaterra, as res- 
pectivas moedas. Foi liberada a exportagao de moeda estrangeira e de 
ouro e prata em lingotes. Na Holanda, e em alguns outros paises, 
liberou-se ate a exportagao da moeda propria do pais. A atengao do 
Governo foi desviada do esforgo de evitar a exportagao de ouro e prata 
para o cuidado de zelar pela balanga comercial como sendo a unica 
causa que poderia gerar aumento ou diminuigao desses metais precio- 
sos. Deuma preocupagao inutil, a atengao do Governo deslocou-se para 
uma preocupagao muito maiscomplexa, muito mais embaragosa eigual- 
mente inutil. 0 titulo do livro de Mun, England's Treasurein Foreign 
Trade transformou-se em um principio fundamental da Economia Po- 
litica, nao somente da Inglaterra, mas tambem de todos os demais 
paises comerciais. O comercio interno, o mais importante de todos, no 
qual um capital igual gera a renda maxima ecria o maxi modeempregos 
para a mao-de-obra do pais, passou a ser considerado apenas como 
subsidiario em relagao ao comercio exterior. Argumentava-se que tal 
comercio nao trazia nenhum dinheiro de fora, como tambem naogerava 
nenhuma exportagao de ouro e prata. Nessas condigoes, o pais nunca 
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poderia tornar-se mais rico ou mais pobre atraves desse tipo de comercio, 
a nao ser na medida em que o progresso ou a decadenda desse comercio 
pudesse indiretamente influenciar a condigao do comercio externo. 

Um pais que nao possui minas proprias sem duvida e obrigado 
a trazer de fora seu ouro e sua prata, como acontece com quern nao 
tern vinhedos proprios e tern que importar vinhos de fora. Todavia, 
nao parece necessario que a atengao do Governo se voltasse mais para 
um objetivo do que para o outro. Um pais que tern com que comprar 
vinho, sempre tera a disposigao o vinho de que necessita; e um pais 
que tern com que comprar ouro e prata, nunca tera falta deles. Terao 
que ser comprados por determinado prego, como qualquer outra mer- 
cadoria, e assim como o ouro e a prata representam o prego de todas 
as outras mercadorias, da mesma forma todas as outras mercadorias 
representam o prego a ser pago por esses metais. Com plena seguranga 
achamosquea Iiberdadedecomercio, semqueseja necessaria nenhuma 
atengao especial por parte do Governo, sempre nos garantira o vinho 
de que temos necessidade; com a mesma seguranga podemos estar 
certos de que o livre comercio sempre nos assegurara o ouro e prata 
quetivermos condigoesdecomprar ou empregar, seja para fazer circular 
as nossas mercadorias, seja para outras finalidades. 

A quantidade de uma mercadoria qualquer que o trabalho hu- 
mano pode comprar ou produzir e naturalmente regulada, em cada 
pais, pela demanda efetiva, ou de acordo com a demanda daqueles que 
estao prontos a pagar toda a renda da terra, a mao-de-obra e o lucro 
necessarios para preparar ecomercializar a respectiva mercadoria. Mas 
nenhuma mercadoria eregulada maisfacilmenteecom maior exatidao 
pela demanda efetiva do que o ouro e a prata; com efeito, devido ao 
seu volume reduzido e ao seu alto valor, nao ha nenhuma outra mer¬ 
cadoria que possa ser transportada mais facilmente de um lugar a 
outro, dos lugares em que e barata para os lugares em que e cara, 
dos lugares em que supera a demanda efetiva para aqueles em que 
esta aquem desta. Se, por exemplo, houvesse na Inglaterra uma de¬ 
manda efetiva de uma quantidade adicional de ouro, um navio poderia 
trazer de Lisboa, ou de qualquer outro lugar onde houvesse ouro a 
venda, 50 toneladas de ouro, das quais se poderia cunhar mais de 5 
milhoes de guineus. No entanto, se houvesse uma demanda efetiva de 
cereais do mesmo valor, a importagao desse volume exigiria, a 5 guineus 
por tonelada, um embarque total de 1 milhao de toneladas, ou seja, 
1 000 navios de 1 000 toneladas cada um. A esquadra inglesa seria 
insuficiente para isso. 

Quando a quantidade de ouro e prata importada em um pais 
supera a demanda efetiva, nao ha vigilancia ou controle do Governo 
que consiga impedir sua exportagao. Nem mesmo todas as leis san- 
guinarias da Espanha e de Portugal sao capazes de evitar a evasao 
do ouro e da prata excedentes desses paises. As continuas importagoes, 
feitas do Peru edo Brasil, ultrapassam a demanda efetiva da Espanha 
e Portugal, fazendo com que o prego desses metais naqueles paises 
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desga abaixodovigentenos paises vizinhos. Aocontrario, seem algum 
pais a sua quantidade nao fosse suficiente para atender a demanda 
efetiva, de forma a fazer subir o prego desses metais em comparagao 
com os paises vizinhos, o Governo nao precisaria preocupar-se em im- 
portar. E se tentasse impedir tal importagao, nao conseguiria faze-lo. 
Quando os espartanos tinham com que comprar ouro e prata, esses 
metais romperam todas as barreiras que as leis de Licurgo opunham 
a sua entrada na Lacedemonia. Nem mesmo todas as sanguinarias 
leis aduaneiras sao capazes de impedir a importagao do cha da Com- 
panhia das indias Orientals, da Holanda e de Gotemburgo, pois ele e 
algomais baratoqueooferecidopela Companhia Britanica. Noentanto, 
uma I i bra-peso de cha representa aproximadamente 100 vezes o volume 
de um dos pregos mais altos que se costuma pagar em prata por uma 
librapeso de cha, isto e, 16 xelins e mais do que 2 mil vezes o volume 
do mesmo prego em ouro, sendo portanto exatamente tantas vezes 
mais dificil de contrabandear do que a prata e o ouro. 

E em parte devido a facilidade de transportar ouro e prata dos 
lugares onde ha abundancia para aqueles em que ha falta, que o prego 
desses metais nao flutua continuamente como o da maior parte das 
outras mercadorias, cujo grande volume impede seu transporte facil, 
quando elas abundam ou estao em falta no mercado. Certamente, o 
prego do ouro e da prata nao esta totalmente isento de tais variagoes, 
mas as alteragoes a que esta sujeito sao geralmente lentas, graduais 
e uniformes. Na Europa, por exemplo, supoe-sesem muitofundamento 
que, nodecursodoseculoatual e do anterior, oouroea prata baixaram 
constantemente de valor, mas gradualmente, devido as continuas im- 
portagoes das indias Ocidentais espanholas. Todavia, para que ocorra 
alguma variagao repentina no prego do ouro e da prata, de maneira 
que o prego em dinheiro de todas as outras mercadorias aumente ou 
baixe de repente, de forma sensivel e notavel, seria necessaria uma 
revolugao comercial tao grande quanto a descoberta da America. 

Se, nao obstante tudo isso, o ouro e prata em algum momento 
estivessem aquem da demanda efetiva, em um pais que tivesse com 
que comprar esses metais, seria muito mais facil substitui-los do que 
importar, em geral, qualquer outra mercadoria. Se houver falta de 
materias-primas para a industria, esta tern que parar. Sefaltarem os 
generos alimenticios, a populagao passa fome. Mas sefaltar dinheiro, 
o escambo supre a sua falta, embora com muitos inconvenientes. Para 
remediar esses inconvenientes, poder-se-a comprar e vender a credito, 
ou entao, os diversos comerciantes poderao compensar seus creditos 
entre si, uma vez por mes ou uma vez por ano. Por outro lado, um 
sistema de papel-moeda bem organizado podesuprir a falta de dinheiro 
em moeda, nao somente sem inconveniente algum, mas ate, em certos 
casos, com algumas vantagens. Em qualquer eventualidade, portanto, 
nunca a preocupagao do Governo seria tao superflua como quando esta 
voltada para vigiar a conservagao ou o aumento da quantidade de 
dinheiro em um pais. 
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No entanto, nao ha queixa mais comum do que a de escassez de 
dinheiro. O dinheiro, da mesma forma que o vinho, sempre e neces- 
sariamente sera escasso para aqueles que nao tern com que compra-lo 
nem tern credito para toma-lo emprestado. Os que tern com que com- 
pra-lo etem credito para toma-lo emprestado raramente sentirao falta 
de dinheiro ou do vinho de que necessitam. Entretanto, essa queixa 
de falta de dinheiro nem sempre se limita aos perdularios imprevi- 
dentes. E la por vezes e geral em toda uma cidade comercial e na regiao 
circunvizinha. A causa disso geralmente e o excesso de comercio. As 
pessoas sobrias, cujos projetos setornaram desproporcionais em relagao 
aos capitals que possuem, estao tao sujeitas a nao ter com que comprar 
dinheiro e a nao dispor de credito para toma-lo emprestado, quanto 
os perdularios, cujos gastos naoforam proporcionais a sua renda. Antes 
que os projetos possam render, seu capital se acabou e, juntamente 
com ele, seu credito. Andam por todos os lados em busca de dinheiro 
emprestado, e todos Ihes dizem que nao tern. Mesmo essas queixas 
generalizadas de escassez de dinheiro nem sempre provam que a quan- 
tidade de moedas de ouro e prata em circulagao seja inferior ao cos- 
tumeiro; provam apenas que muitos dos que tern falta dessas moedas 
sao precisamente aqueles que nao tern com que compra-las. Quando 
os lucros do comercio chegam a ultrapassar o normal, o comercio ex- 
cessivo se toma um erro generalizado, tanto entre os grandes comer - 
ciantes como entre os pequenos. Nem sempre exportam mais dinheiro 
do que normal mente, mas compram a credito, tanto no pais como fora, 
uma quantidade de mercadorias fora do normal, mercadorias que en- 
viam para algum mercado distante, esperando que o dinheiro retorne 
antes do prazode vendmento dos pagamentos. Acontecequea demanda 
dos pagamentos vem antes do retorno do dinheiro, e eles nada tern 
em maos com que possam comprar dinhei roou oferecer alguma garantia 
solida para emprestimos. Portanto, nao e a escassez de ouro e prata, 
mas a dificuldade quetais pessoas tern em tomar dinheiro emprestado, 
e que seus credores tern em receber os pagamentos, que gera as queixas 
general izadas de falta de dinheiro. 

Seria excessiva mente ridiculoempenhar-seseriamenteem provar 
que a riqueza nao consiste no dinheiro, nem em ouro e prata, mas 
que ela consiste naquilo que o dinheiro compra e no valor de compra 
que ele tern. Sem duvida, o dinheiro sempre constitui uma parte do 
capital nacional; masja semostrou queelecostuma representar apenas 
uma parcela pequena, e sempre a parte menos rentavel do capital. 

Se o comerciante costuma achar mais facil comprar mercadorias 
com dinheiro do que com outros bens, naoe porquea riqueza consistiria 
mais no dinheiro do que nas mercadorias, mas porque o dinheiro e o 
instrumento de comercio reconhecido e estabelecido como tal, pelo qual 
prontamente se pode trocar qualquer outra coisa, sem que, porem, se 
possa, com presteza igual, conseguir dinheiro em troca de qualquer 
outra mercadoria. Alem disso, a maioria dos bens sao mais pereciveis 
do que o dinheiro e, consequentemente, muitas vezes o comerciante 
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pode sair perdendo muito mais guardando mercadorias do que guar- 
dando dinheiro. Alem do mais, quando o comerciante tem as merca¬ 
dorias em maos, ele esta mais sujeito a dispor de pouco dinheiro para 
fazer pagamentos, do que quando tem em caixa o dinheiro das mer¬ 
cadorias ja vendidas. Alem de tudo isso, o lucro do comerciante vem 
mais diretamente daquilo que ele vende do que daquilo que compra, 
e por todos esses motives ele costuma preocupar-se muito mais em 
trocar suas mercadorias por dinheiro, do que em trocar seu dinheiro 
por mercadorias. Contudo, embora um comerciante individual, que tem 
estoque abundante de mercadorias, as vezes possa ir a ruina por nao 
conseguir vende-las em tempo, uma nagao ou pais nao esta sujeito ao 
mesmo perigo. Todo o capital de um comerciante muitas vezes consiste 
apenas em bens pereciveis destinados a comprar dinheiro. Entretanto, 
em se tratando da produgao anual de terra e do trabalho de um pais, 
e apenas uma parcela minima dela que se destina a comprar ouro e 
prata de seus vizinhos. De longe, a maior parte dessa produgao anual 
circula e e consumida no seio da populagao; e mesmo quanto ao exce- 
dente que e exportado, a maior parte dele costuma ser empregada 
para comprar outras mercadorias estrangeiras, que nao dinheiro. Por 
isso, mesmo que o pais nao conseguisse comprar ouro e prata com as 
mercadorias destinadas a essa finalidade, a nagao, como tal, nao iria 
a ruina. Poderia, sim, sofrer alguma perda ou transtorno e ser ate 
forgada a recorrer a algum desses meiosquesao necessarios para suprir 
o lugar do dinheiro. Todavia, mesmo entao, a produgao anual de sua 
terra e de seu trabalho continuaria a mesma ou mais ou menos a 
mesma de sempre, ja que se estaria empregando o mesmo ou mais ou 
menos o mesmo capital consumivel, para sustentar essa produgao 
anual. E embora as mercadorias nem sempre comprem dinheiro com 
a mesma rapidez com que o dinheiro compra mercadorias, a longo 
prazo elas compram mais necessariamente dinheiro do que o dinheiro 
compra mercadorias. As mercadorias podem servir a muitos outros 
objetivos, alem de comprar dinheiro, ao passo que o dinheiro nao serve 
para nenhum outro objetivo, senao comprar mercadorias. Por conse- 
guinte, o dinheiro necessariamente corre atras das mercadorias, ao 
passo que estas nem sempre ou necessariamente correm atras do di¬ 
nheiro. Quern compra nem sempre pretende revender; muitas vezes 
sua intengao e usar ou consumir o que comprou, ao passo que quern 
vende sempre pretende comprar novamente. O que compra muitas vezes 
ja completou com isso seu negocio, ao passo que o que vende, com essa 
operagao, nunca chega a fazer mais do que a metade do negocio que 
pretendia fazer. Se as pessoas procuram dinheiro, nao e por causa do 
dinheiroemsi mesmo, mas por causa daquilo que com ele se pode comprar. 

Alega-se que as mercadorias de consumo logo perecem, ao passo 
que o ouro e a prata sao de natureza mais duravel e, nao fora a ex- 
portagaocontinua, poderiamser acumulados durante geragoes inteiras, 
aumentando assim incrivelmente a riqueza real do pais. Por conse- 
guinte, afirma-se, nada poderia ser mais prejudicial a um pais do que 
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o comercio que consista na troca desses bens tao duraveis por merca- 
dorias tao pereciveis. Entretanto, nao consideramos como desvantajoso 
o comercio que consista na troca de ferragens inglesas pel os vinhos 
franceses; no entanto, esses produtos metalurgicos constituem uma 
mercadoria de durabilidade muito grande, e nao fora sua exportagao 
continua, tambem eles poderiam ser acumulados durante geragoes se- 
guidas, aumentando assim incrivelmente o numero de panelas e ca- 
garolas no pais. A isso se objeta prontamente que a quantidade de tais 
utensilios metalurgicos e em cada pais necessariamente limitada pela 
utilidade que eles podem ter no pais, e que seria absurdo ter mais 
panelas e cagarolas do que seriam necessarias para cozinhar os ali- 
mentosquela secostuma consumir; eque, sea quantidadedealimentos 
aumentasse, juntamente com ela tambem aumentaria, com a mesma 
rapidez, a quantidade de panelas e cagarolas, empregando-se entao 
parte da quantidade adicional dealimentos para comprar essas panelas 
e cagarolas, para sustentar um contingente adicional de operarios em- 
pregados em sua fabricagao. A isso deve-se retrucar, com a mesma 
prontidao, que tambem a quantidade de ouro e prata e em cada pais 
limitada pela utilizagao que esses metais podem ter no pais; que a 
sua utilidadeconsisteemfazer circular mercadorias, em forma de moe- 
das, e em servir como uma especie de adorno domestico, na forma de 
prataria; que a quantidade de moedas em cada pais e regulada pelo 
valor das mercadorias que elas estao destinadas a fazer circular; que, 
aumentando-se esse valor, imediatamente uma parte delas sera ex- 
portada para o exterior, para comprar, ondefor possivel, a quantidade 
de moedas necessaria para faze-las circular; que a quantidade de pra¬ 
taria e determinada pelo numero e pela riqueza das familias particu- 
lares que optam por esse artigo de luxo; aumentando a riqueza e o 
numero dessas familias, uma partedessa riqueza adicional sera muito 
provavelmente empregada em comprar, onde for possivel, uma quan¬ 
tidade adicional de prataria; que tentar aumentar a riqueza de um 
pais, introduzindo ou mantendo nele uma quantidade desnecessaria 
de ouro e prata, e tao absurdo quanto seria tentar aumentar a quan¬ 
tidade de alimentos de familias particulares, obrigando-as a manter 
um numero superfluo de utensilios de cozinha. Assim como os gastos 
para comprar esses utensilios desnecessarios acabariam diminuindo, 
ao inves de aumentar, a quantidade ou a qualidade das provisoes da 
familia, da mesma forma o gasto feito para comprar uma quantidade 
desnecessaria de ouro e prata necessariamente fara diminuir, em qual- 
quer pais, a riqueza que alimenta, veste e da moradia, que sustenta 
e da emprego a populagao. Cumpre lembrar que o ouro e a prata, quer 
em forma de moeda, quer em forma de prataria, sao utensilios, tanto 
quanto os artigos e equipamentos, de cozinha. Aumentando-se sua uti¬ 
lizagao, aumentando-se a quantidade de mercadorias de consumo que 
precisam circular, ser administradas e preparadas atraves do ouro e 
da prata, infalivelmente aumentar-se-a a quantidade desses metais; 
entretanto, se tentarmos aumentar essa quantidade por meios artifi- 
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dais, com a mesma certeza infalivel diminuiremos sua utilizagao e ate 
mesmo a quantidade, que nesses metais nunca pode ser maior do que 
o uso exige. Sealgum dia esses metais fossem acumulados acima dessa 
quantidade, seu transporte e tao facil e a perda decorrente no caso de 
permanecerem ociosos ou sem utilizagao e tao grande que nenhuma 
lei conseguiria impedir a sua exportagao imediata. 

Nem sempre e necessario acumular ouro e prata para que um 
pais possa fazer guerra contra estrangeiros e manter esquadras e exer- 
citos em terras distantes. As esquadras e exercitos nao se mantem 
com ouro e prata, mas com bens de consumo. A nagao que, da produgao 
anual de sua industria nacional, da renda anual proveniente de suas 
terras, de sua mao-de-obra e do seu capital consumivel, tiver com que 
comprar esses bens de consumo em paises distantes tern condigoes de 
manter guerras nesses paises. 

Uma nagao pode pagar um exercito em um pais distante e com- 
prar-lhe os mantimentos necessarios, de tres maneiras: enviando ao 
exterior, em primeiro lugar, alguma parte de seu ouro e prata acumu¬ 
lados, em segundo, parte da produgao anual de suas manufaturas ou, 
em terceiro, parte de sua produgao agricola bruta anual. 

O ouro e prata que se pode considerar devidamente acumulados 
ou estocados em um pais podem ser de tres tipos: primeiro, o dinheiro 
circulante; segundo, a prataria defamilias particulares; terceiro, odi- 
nheiroquese pode acumular em muitos anosdeparcimonia, aplicando-o 
noTesouro do principe. 

Raramente devera acontecer que se possa retirar muito dinheiro 
circulante do pais, pois nele raramente pode haver grande abundancia. 
O valor das mercadorias anualmente compradas e vendidas em um 
pais exige certa quantidade de dinheiro para faze-las circular e dis- 
tribui-lasa seusconsumidoresadequados, naosendo possivel empregar 
mais do que isso. O canal da circulagao necessariamente atrai uma 
quantia suficiente para enche-lo, nunca comportando mais do que isso. 
Todavia, no caso de guerras externas, sempre se costuma retirar algo 
desse canal. Devido ao grande numero de cidadaos que precisam ser 
mantidos fora do pais, menor sera o numero dos que serao mantidos 
dentro. Diminui a quantidade de mercadorias que circulam no pais, 
sendo necessario menos dinheiro para essa circulagao. Emtaisocasioes, 
emite-se na Inglaterra uma quantidade muito grande de papel-moeda 
ou dealgum outroti pode dinheiro, tais como notas doTesouro, cedulas 
da Marinha Mercante e titulos bancarios. Fazendo-se com que esse 
tipo de dinheiro substitua o ouro e a prata em circulagao, e possivel 
enviar para o exterior uma quantidade maior de dinheiro em moeda. 
Tudo isso, porem, constituiria um recurso muito insignificante para 
manter uma guerra fora do pais, que implica em grandes gastos e 
pode durar varios anos. 

Um recurso ainda mais insignificante tern consistido sempre em 
fundir a prataria defamilias particulares. Noinicioda ultima guerra, 
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a Franga nao auferiu desse expediente vantagem suficiente para com- 
pensar a perda das pegas originais. 

Em tempos antigos, os tesouros acumulados do principe propor- 
cionavam um recurso muito maior e muito mais duravel. Atualmente, 
se excetuarmos o rei da Prussia, parece que os principes europeus nao 
adotam a politica de acumular tesouros. 

Os fundos que serviram para sustentar as guerras externas do 
seculo atual, talvez as mais dispendiosas registradas pela historia, 
parecem ter dependido pouco da exportagao do dinheiro circulante, da 
prataria defamilias particulares ou doTesouro do principe. A ultima 
guerra contra a Franga custou a Gra-Bretanha acima de 90 milhoes, 
incluindo naosomenteos 75 milhoes de novas dividas contraidas, mas 
tambem o acrescimo de 10% ao imposto territorial, e o que foi anual- 
mentetornadoemprestadodofundoem baixa. Maisde 2/3 desses gastos 
foram feitos em paises distantes: na Alemanha, Portugal, America, 
nos portos do Mediterraneo, nas indias Orientals eOcidentais. Os reis 
da Inglaterra nao tinham tesouros acumulados. Tampouco jamais ou- 
vimos talar da fusao de extraordinarias quantidades de prataria. Su- 
poe-se que o ouro e prata circulante no pais nao ultrapassavam os 18 
milhoes. Todavia, desdea ultima recunhagem deouro, acredita-seque 
foram bastante subestimados. Suponhamos, pois, segundo o computo 
mais exagerado de que me lembro jamais haver visto ou ouvido, o ouro 
e prata juntos atingissem 30 milhoes. Se a guerra tivesse sido feita 
com o nosso dinheiro, mesmo segundo tal calculo, todo esse dinheiro 
em circulagao deveria ter sido enviado para fora e voltado, novamente, 
nommimoduas vezes, em um lapsoentreseiseseteanos. Raciocinando 
nestes termos, teriamos o argumento mais decisivo para demonstrar 
quao desnecessario e o Governo preocupar-se em reter o dinheiro no 
pais, ja que, nessa hipotese; todo o dinheiro do pais deveria ter saido 
e retornado a ele novamente duas vezes, em um periodo tao breve, 
sem que ninguem tivesse nenhuma nogao disso. O canal da circulagao, 
no entanto, jamais esteve tao vazio do que como durante qualquer 
parte desse periodo. Poucos eram os que nao conseguiam dinheiro, 
desde que tivessem com que compra-lo. Na realidade, os lucros do 
comercio exterior foram maiores do que de costume durante todo o 
periodo da guerra, mas sobretudo proximo a seu final. Isso gerou o 
que sempre gera: um comercio excessivo com todos os portos da Gra- 
Bretanha; o que, por sua vez, gerou a costumeira queixa da falta de 
dinheiro, que sempre acompanha um comercio em excesso. Muitos ti¬ 
nham falta de dinheiro, mas eram pessoas que nao tinham com que 
compra-lo nem credito para toma-lo emprestado; e ja que os devedores 
encontravam dificuldade em receber emprestimos, os credores tinham 
dificuldades em conseguir os pagamentos. No entanto, o ouro e a prata 
geralmente podiam ser comprados pelo respectivo valor por aqueles 
que tivessem com que pagar o respectivo preqo. 

Por isso, a enorme despesa da ultima guerra deveter sido paga, 
principalmente, nao pela exportagao de ouro e prata, mas pela expor- 
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tagao de mercadorias britanicas de varias especies. Quando o Governo 
ou aqueles que agiam em nome dele contratavam com um comerciante 
uma remessa a algum pais estrangeiro, naturalmente se empenhavam 
em pagar seu correspondente estrangeiro, ao qual tinham entregue 
umtitulo, enviando ao exterior mercadorias, preferencial mente a ouro 
eprata. Seas mercadorias britanicas naoestavamemdemanda naquele 
pais, procurava-se exporta-las a algum outro, do qual a Gra-Bretanha 
pudesse comprar um titulo. O transporte de mercadorias, quando aten- 
de as necessidades do mercado, sempre gera um lucro consideravel, 
ao passo que o transporte de ouro e prata raramente acarreta lucro. 
Quando esses metais sao enviados ao exterior para comprar mercado¬ 
rias estrangeiras, o lucro do comerciante resulta nao da compra, mas 
da venda das mercadorias trazidas de volta. Mas quando o ouro e a 
prata sao enviados para fora simplesmente para pagar uma divida, o 
comerciante nao recebe mercadorias de retorno, e, consequentemente, 
nao aufere lucro algum. Por isso, ele naturalmente aciona sua criati- 
vidade para encontrar um meio de pagar suas dfvidas fora, mais com 
a exportagao de mercadorias do que com a exportagao de ouro e prata. 
E is por que a grande quantidade de mercadorias britanicas exportadas 
durante a ultima guerra, sem trazer de volta retorno algum, foi assi- 
nalada pelo autor de The Present State of the Nation. 

Em todos os paises que comerciam, existe, alem dos tres tipos 
de ouro eprata acima mencionados, bastante ouro eprata em lingotes, 
alternadamenteimportadoseexportados para finsdecomercioexterior. 
Esses metais em lingotes, por circularem entre os diversos paises co- 
merciais da mesma forma que a moeda nacional circula em cada pais, 
especificamente, podem ser considerados como o dinheiro da grande 
"republica" comercial internacional. A moeda nacional e movimentada 
e guiada pelas mercadorias que circulam dentro dos limites de cada 
pais, ao passo que o dinheiro da republica comercial e movimentado 
pelas mercadorias que circulam entre os diversos paises. Os dois tipos 
de "moeda" sao empregados para facilitar os intercambios: uma e em- 
pregada para efetuar o intercambio de mercadorias entre individuos 
do mesmo pais; a outra e empregada para efetuar as trocas de mer¬ 
cadorias entre nagoes diferentes. Uma parte desse dinheiro da grande 
republica comercial pode ter sido empregada, e provavelmente o foi, 
para custear a otima guerra. Em tempo de guerra generalizada, e 
natural supor quese movi mente esede uma destinagaoa esses metais 
em lingotes, destinagao essa diferente da que se Ihes da em tempos 
de paz; e natural que esse tipo de "moeda" circulasse mais nos paises 
em que se dava a guerra e fosse mais empregada em comprar la, e 
nos paises vizinhos, o pagamento e as provisoes dos diversos exercitos. 
Entretanto, qualquer que tenha sido a quantidade desse tipo de di¬ 
nheiro da republica comercial que a Inglaterra possa ter anualmente 
empregado dessa forma, essa quantidade deve ter sido anualmente 
comprada com mercadorias britanicas ou com alguma outra coisa que, 
por sua vez, havia sido comprada com elas — o que nos remete nova- 
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mente para as mercadorias, a produgao anual da terra e do trabalho 
do pais, como sendo os ultimos recursos que nos possibilitaram fazer 
a guerra. Com efeito, e natural supor que um gasto anual tao elevado 
tenha sido coberto com uma elevada produgao anual. O gasto de 1761, 
por exemplo, ascendeu a mais de 19 milhoes. Nenhuma acumulagao 
poderia ter sustentado um esbanjamento anual tao grande. Nenhuma 
produgao anual de ouro e prata Ihe teria feito frente. Segundo os me- 
ihores calculos, o total de ouro e prata anualmente importado pela 
Espanha e Portugal juntos nao costuma superar 6 milhoes de libras 
esterlinas, quantia que, em certos anos, mal teria sido suficiente para 
cobrir quatro meses de despesa da ultima guerra. 

As mercadorias mais adequadas para serem transportadas a pai- 
ses distantes, a fim de la comprar o pagamento e as provisoes de um 
exercito ou uma parte do dinheiro da republica comercial a ser em- 
pregado para comprar isso, parecem ser os manufaturados mais finos 
e mais aperfeigoados; podem, alem disso, compor-se de tal forma que 
contenham um valor elevado em volume reduzido, suscetiveis de ser 
exportados para longe, sem grandes despesas. Um pais que produz 
um grande excedente anual de tais manufaturados, que costuma ex- 
portar para paises estrangeiros, tern condigoes deconduzir uma guerra 
muito dispendiosa que dure muitos anos, sem exportar quantidades 
consideraveis de ouro e prata, e ate sem possui-las. Neste caso, sem 
duvida, e necessario exportar uma parte consideravel do excedente 
anual do respectivo pais, e isso sem trazer de volta outras mercadorias 
para o pais, embora traga retorno para o respectivo comerciante, ja 
que o Governo compra do comerciante seus titulos de paises estran¬ 
geiros, para destes comprar o pagamento e as provisoes de um exercito. 
Todavia, parte desse excedente pode ainda continuar a trazer para o 
pais algum retorno. Durante a guerra, os manufatores tern uma dupla 
demanda a atender: primeiro, devem produzir mercadorias a serem 
exportadas para pagar os titulos sacados em paises estrangeiros, para 
o pagamento e as provisoes do Exercito; segundo, devem produzir mer¬ 
cadorias necessarias para comprar as mercadorias normais de retorno, 
que sao consumidas no pais. Portanto, em meio a mais violenta guerra 
externa, a maior parte das manufaturas do pais muitas vezes pode 
registrar um periodo de grande florescimento e, vice-versa, acusar um 
declinio quando voltar a paz. Saocapazes deflorescer em meio a ruina 
de seu pais e comegar a decair quando o pais voltar a sua era de 
prosperidade. Como prova do que se acaba de dizer, basta considerar 
a situagao em que se encontravam muitas manufaturas britanicas du¬ 
rante a ultima guerra, e a situagao em que vieram a encontrar-se 
algum tempo depois de sobrevir a paz. 

Nenhuma guerra muito dispendiosa ou de longa duragao poderia 
ter sido custeada simplesmente com a exportagao da produgao agricola 
em estado bruto. A despesa do envio de tal quantidade de produtos 
naturais da terra a um pais estrangeiro, suscetivel de comprar o pa¬ 
gamento e as provisoes de um exercito, seria muito alta. Alem do mais, 
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poucos sao os paises cuja produgao agricola bruta seja muito superior 
aquilo de que a propria nagao necessita para seu consumo interno. 
Consequentemente, exportar uma quantidade consideravel dessa pro¬ 
dugao significaria exportar parte da subsistence necessaria a propria 
populagao. O mesmo nao ocorre com a exportagao de manufaturados. 
Retem-se no pais a quantidade necessaria para a manutengao dos tra- 
balhadores empregados nessas manufaturas, exportando-se apenas o 
excedente de sua produgao. O Sr. Humeassinala repetidamente a in- 
capacidade dos antigos reis da I nglaterra em fazer uma guerra externa 
de longa duragao, sem interrupgoes. Naquela epoca, os ingleses nao 
tinham com que pagar e comprar as provisoes para os exercitos no 
exterior, a nao ser a produgao direta da terra — da qual pouco se 
podia exportar, sob pena de comprometer a subsistence da populagao 
— ou entao alguns produtos manufaturados de fabricagao mais primi- 
tiva, cujotransporte era excessivamente dispendioso, da mesma forma 
como seria o transporte da produgao da terra em estado bruto. Essa 
incapacidade nao provinha da falta de dinheiro, mas da falta de pro¬ 
dutos manufaturados mais refinados e aperfeigoados. Na I nglaterra, 
as compras e vendas eram entao feitas com dinheiro, da mesma forma 
que hoje em dia. A quantidade de dinheiro em circulagao deve ter tido 
a mesma proporgao com o numero e o valor das compras e vendas que 
na epoca se faziam em relagao ao que acontece hoje; dinamos ate que, 
na epoca, deve ter sido maior a quantidade de dinheiro em circulagao, 
pois entao nao havia papel-moeda, que hoje ocupa em larga escala o 
lugar do dinheiro em moeda. Em nagoes em que o comercio e as ma¬ 
nufaturas sao pouco conhecidos, o soberano, em ocasioes extraordina- 
rias, raramente tern condigoes de obter grande ajuda de seus suditos, 
por motivos que explicarei mais adiante. E, pois, nesses paises que o 
soberano geralmente procura acumular um tesouro, como o unico re- 
curso de que dispoe em tais emergences. I ndependentemente dessa 
necessidade, ele naturalmente esta disposto, em tal circunstancia, a 
exercera parcimonia exigida para acumular dinheiro. Em tais condigoes 
de simplicidade, o gasto, mesmo de um soberano, nao e ditado pela 
vaidade com que costuma deliciar-se nos aderegos extravagantes de 
uma corte, e sim o dinheiro e gasto na liberalidade com seus rendeiros 
e com a hospitalidade para com seus clientes. Ora, a liberalidade e a 
hospitalidade muito raramente levam a exorbitance, ao passo que a 
vaidade quase sempre leva a esses excesses. E por isso que todos os 
princi pes tartaros possuem umtesouro. Afirma-se que eram muitogran- 
des os tesouros de Mazepa, chefe dos cossacos na Ucrania e famoso 
aliadodeCarlos XII. Todos os reisfranceses da estirpedos merovingios 
tambem possuiam tesouros. Quandodividiram seu reinoentreosfilhos, 
dividiram tambem seus tesouros. Igualmente, os princi pes saxonicos 
e os primeiros reis depois da Conquista parecem ter acumulado tesou¬ 
ros. O primeiro ato de todo novo reinado consistia geralmente na to- 
mada de posse do tesouro do rei anterior, como sendo a medida mais 
fundamental para garantir a sucessao. Os soberanos dos paises evo- 
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luidosecomerciaisnao terna mesma necessidadedeacumular tesouros, 
pois geralmente tern condigoes de obter de seus suditos ajudas extraor- 
dinarias, em ocasioes extraordinarias. Outrossim, estao menos indi- 
nados a acumular tesouros. Natural etalvez necessariamente, seguem 
a moda dos tempos, e seus gastos acabam sendo determinados pela 
mesma vaidadeextravaganteque pauta a conduta dos demais grandes 
proprietaries que moram em seus dominios. A pompa de sua corte, de 
inicio insignificante, torna-se cada dia maior, e os gastos por ela acar- 
retados nao somente impedem qualquer acumulagao de tesouros como 
ainda, muitas vezes, dilapidam os fundos destinados a despesas mais 
necessarias. Da corte de varios principes europeus pode-se dizer o mes- 
mo que Dercilidas afirmou sobre a corte da Persia, isto e, que la ob- 
servou e viu muito esplendor, mas pouco poder, muitos criados mas 
poucos soldados. 

A importagao de ouro e prata nao e o beneficio principal e muito 
menos o unico que uma nagao aufere de seu comercio exterior. Quais- 
quer que sejam os paises ou regioes com os quais se comercializa, 
todos eles obtem dois beneficios do comercio exterior. Este faz sair do 
pais aquele excedente da produgao da terra e do trabalho para o qual 
nao existe demanda no pais, trazendo de volta, em troca, alguma outra 
mercadoria da qual ha necessidade. O comercio exterior valoriza as 
mercadorias superfluas do pais, trocando-as por alguma outra que pode 
atender a uma parte de suas necessidades e aumentar seus prazeres. 
Devi do ao comercio exterior, a estreiteza do mercado inter no nao impede 
que a divisao do trabalho seja efetuada ate a perfeigao maxima em 
qualquer ramo do artesanato e da manufatura. Ao abrir um mercado 
mais vasto para qualquer parcela de produgao de sua mao-de-obra que 
possa ultrapassar oconsumo interno, o comercio exterior estimula essa 
mao-de-obra a melhorar suas forgas produtivas e a aumentar sua pro¬ 
dugao ao maximo, aumentando assim a renda e a riqueza reais da 
sociedade. O comercio externo presta continuamente esses grandes e 
relevantes servigos a todos os paises entre os quais ele e praticado. 
Todos eles auferem grandes beneficios dele, embora o maior proveito 
caiba, geralmente, ao pais onde o comerciante reside, ja que este cos- 
tuma empenhar-se mais em atender as necessidades e aos superfluos 
de seu proprio pais do que aos dos outros. Sem duvida, a importagao 
do ouro e da prata que possam ser necessarios para os paises que nao 
dispoem de minas proprias constitui uma fungao do comercio exterior; 
entretanto, trata-se de uma fungao muito pouco importante. Um pais 
que praticasse o comercio externo so em fungao disso dificilmente che- 
garia a fretar um navio em um seculo. 

Se a descoberta da America enriqueceu a Europa, nao foi por 
causa da importagao de ouro e prata. Em virtudeda riqueza das minas 
americanas, esses metais baixaram de prego. Pode-se hoje comprar 
uma baixela de prata por aproximadamente 1/3 do trigo ou 1/3 do 
trabalho que ela teria custado no seculo XV. Com o mesmo custo de 
mao-de-obra e de mercadorias por ano, a Europa pode comprar anual- 
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mente mais ou menos tres vezes a quantidade de prataria que poderia 
ter comprado naquele tempo. Mas, quando uma mercadoria e vendida 
por 1/3 do que havia sido seu prego habitual, nao somente os que antes 
a compravam tern condigoes agora de comprar o triplo da quantidade 
que compravam antes, mas tambem o prego da prataria se torna aces- 
sivel a um numero muito maior de clientes, talvez a dez vezes mais 
queo numero anterior. Assim sendo, pode agora haver na Europa nao 
somente tres vezes mais, senaomaisdevinte vezes doquea quantidade 
de prataria que poderia existir nela, mesmonoatual estagiodeevolugao 
e aperfeigoamento, se jamais tivessem sido descobertas as minas da 
America. Dessa forma, a Europa sem duvida adquiriu um bem real, 
embora certamente se trate deuma mercadoria muito trivial. O baixo 
prego do ouro e da prata torna esses metais ate menos adequados para 
fins dedinheirodoqueoeram antes. Para efetuar as mesmas compras, 
precisamos carregar uma quantidade maior desses metais, tendo que 
ievar no bolso 1 xelim, quando antes bastava um groat. 161 E dificil 
dizer qual dos dois e mais insignificante: esse inconveniente ou a con- 
veniencia oposta. Nem um nem outro poderia ter feito surgir alguma 
diferenga essencial da situagao da Europa. Entretanto, a descoberta 
da America certamente trouxe uma diferenga muito essencial. Pelo 
fato de ela abrir um novo e inexaurivel mercado para todas as mer- 
cadorias europeias, deu margem a novas divisoes do trabalho e aper- 
feigoamento profissional que, no estreito circulo do comercio antigo, 
jamais poderiam ter surgido por falta de um mercado para absorver 
a maior parte de sua produgao. Melhoraram as forgas produtivas da 
mao-de-obra e sua produgao aumentou em todos os diversos paises da 
Europa e, junta mente com ela, a renda ea riqueza reaisdos habitantes. 
As mercadorias da Europa eram quase todas novas para a America e 
muitas mercadorias da America eram novas para a Europa. Em con- 
sequencia, iniciou-se uma nova serie de intercambios, que nunca ha- 
viam sido imaginados antes, intercambios esses que, naturalmente se- 
riam igualmente vantajosos para o Novocomo para oVelhoContinente. 

I nfelizmente, a injustiga selvagem dos europeusfez com que um evento 
quedeveria ser beneficopara todos setornasse prejudicial edestrutivo 
para varias dessas infelizes nagoes. 

A descoberta de uma passagem para as \ ndias Orientals, atraves 
do cabo da Boa Esperanga, que ocorreu mais ou menos na mesma 
epoca, deu talvez uma amplitude ainda maior ao comercio exterior do 
que a propria descoberta da America, nao obstante a distancia maior. 
Havia apenas duas nagoes na America, sob todos os aspectos superiores 
as selvagens, que foram destruidas logo depois da descoberta do Con¬ 
ti nente. As outras nagoes nao passavam de regioes selvagens. Ao con- 
trario, os imperios da China, I ndustao, J apao, bem como varios outros 
nas I ndias Orientals, sem possuirem minas mais ricas deouroou prata, 


161 Antiga moeda inglesa equivalente a 4 pence. (N. do E.) 
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eram muito mais ricos sob muitos outros aspectos, mais bem cultivados 
e mais adiantados em todos os oficios e artes do que o Mexico ou o 
Peru, mesmo se dermos credito aquilo que simplesmente nao merece 
credito algum — os relatos exagerados de escritores espanhois no to- 
canteaoantigoestadodaqueles imperios americanos. Ora, nagoes ricas 
e civilizadas sempre tem condigoes de intercambiar entre si produtos 
de valor muito superior do que se o intercambio for feito com nagoes 
selvagens e barbaras. No entanto, a Europa ate agora auferiu muito 
menos vantagem de seu comercio com as indias Orientals do que do 
comercio com a America. Os portugueses monopolizaram para si o 
comercio com a India Oriental durante aproximadamente um seculo, 
sendo so indiretamente e atraves de Portugal, que as demais nagoes 
europeias puderam vir a exportar mercadorias para aquele pais ou 
dele importa-las. Quando os holandeses, no inicio do seculo passado, 
comegaram a interferir no monopolio portugues, reservaram todo o 
comercio com a I ndia Oriental a uma companhia exdusiva. Os ingleses, 
franceses, suecos edinamarqueses seguiram oexemplodos holandeses, 
de sorte que nenhuma grande nagao europeia se beneficiou ate agora 
de um comercio com as indias Orientals. Desnecessario apontar qual- 
quer outra razao pela qual esse comercio nunca foi tao vantajoso como 
o comercio com a America, o qual e livre para todos os suditos de 
quasetodasas nagoes europeias esuas proprias colonias. Os privilegios 
exdusivos dessas Companhias das indias Orientals, sua grande rique- 
za, o grande favor e protegaoqueconseguiram obter deseus respectivos 
governos, provocaram muita inveja contra essas Companhias. Essa in- 
veja muitas vezes tem apresentado esse comercio como total mente per- 
nicioso, devido as grandes quantidades de prata que cada ano sao 
exportadas as indias Orientals a partir dos paises em que essas Com¬ 
panhias operam. As respectivas partes retrucaram que seu comercio, 
por essa exportagao continua de prata, poderia tender efetivamente a 
empobrecer a Europa em geral, mas nao o pais especifico a partir do 
qual ela era efetuada, ja que, atraves da reexportagao de uma parte 
dos produtos orientals para outros paises europeus, anualmente en- 
trava no pais uma maior quantidade de prata do que a exportada. 
Tanto a objegao quanto a resposta fundam-se na ideia popular que 
acabei de examinar. Por isso, e superflup estender-me sobre uma e 
outra. Pela exportagao anual de prata as indias Orientals, a prataria 
provavelmente e um tanto mais cara na Europa do que poderia ser; 
e a prata em moeda provavelmente compra maior quantidade de mao- 
de-obra e mercadorias. O primeiro desses dois efeitos representa uma 
perda muito pequena e, o segundo, uma vantagem muito pequena, 
sendo que ambos sao excessivamente insignificantes para merecer 
maior atengao do publico. O comercio com as indias Orientals, por 
abrir um mercado para as mercadorias europeias ou, o que equivale 
mais ou menos a mesma coisa, para o ouro e a prata que se compram 
com essas mercadorias, deve necessariamente tender a aumentar a 
produgao anual das mercadorias europeias e, consequentemente, a ri- 
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queza e a renda reais da Europa. Se o aumento ate aqui tem sido tao 
pequeno, isso se deve, provavelmente, as restrigoes as quais esse tipo 
de comercio esta sujeito em toda parte. 

Considerei necessario, embora com o risco de cansar o leitor, 
examinar detalhadamente esse conceito popular de que a riqueza con- 
siste em dinheiro, vale dizer, no ouro e na prata. Como ja observei, o 
dinheiro, na linguagem popular, geralmente significa riqueza; e essa 
ambiguidade de expressao nos tornou essa ideia popular tao familiar 
que, mesmo aqueles que estao convencidos de se tratar de uma ideia 
absurda, facilmente se inclinam a esquecer seus proprios principios, 
fazendo com que, no decurso de seu raciocinio, acabem por considerar 
essa tese como uma verdade certa e indiscutivel. Alguns dos melhores 
autores ingleses que escrevem sobre comercio comegam observando 
que a riqueza de um pais nao consiste apenas no ouro e na prata, 
mas em suas terras, casas e nos bens de consumo de todos os tipos. 
No entanto, no decurso de sua argumentagao, parecem desaparecer de 
sua memoria as terras, as casas e os bens de consumo, e ela muitas 
vezes leva a supor que a riqueza consiste total mente em ouro e prata, 
e que o grande objeti vo da manufatura e do comercio da nagao consiste 
em multiplicar esses metais. 

Uma vez estabelecidos os dois principios — que a riqueza consiste 
no ouro e prata e que, em se tratando de um pais que nao possui 
minas, esses metais so podem entrar pela balanga comercial, isto e, 
exportando um montante maior que o montante do valor importado 
— necessariamente passou-se a considerar como o grande objetivo da 
Economia Politica diminuir o maximo possivel a importagao de mer- 
cadorias estrangeiras para consumo interno, e aumentar ao maximo 
possivel a exportagao de produtos do proprio pais. Consequentemente, 
os dois grandes motores para enriquecer um pais consistiriam em res- 
tringir a importagao e estimular a exportagao. 

As restrigoes a importagao tem sido de dois tipos. 

Primeiro, restrigoes a importagao de produtos estrangeiros para 
consumointernoquepudessemser produzidos no proprio pais, qualquer 
que fosse a nagao da qual se importasse. 

Segundo, restrigoes as importagoes de bens de quase todos os 
tipos, feitas a partir de paises especificos, em relagao aos quais se 
supunha ser desfavoravel a balanga comercial. 

Esses diversos tipos de restrigoes tem consistido, as vezes, em 
altas taxas alfandegarias e, outras; em proibigoes absolutas. 

A exportagao foi estimulada as vezes pel os drawbacks, as vezes 
por subsidies, outras por tratados comerciais vantajosos com paises 
estrangeiros eainda pela implantagao de colonias em paises distantes. 

Os drawbacks foram concedidos em duas ocasioes: quando os 
produtos manufaturados do pais estavam sujeitos a alguma taxa ou 
imposto, muitas vezes no ato de sua exportagao se devolvia ao expor- 
tador toda a taxa cobrada ou uma parte dela; e quando se importava 
mercadorias estrangeiras sujeitas a algum direito alfandegario, para 
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exporta-las novamente, as vezes restituia-se todo esse direito ou uma 
parte dele, por ocasiao da reexportagao. 

Os subsidios tern sido concedidos para estimular certas manufa- 
turas em fase de implantagao ou entao outras industrias consideradas 
como merecedoras de favores especiais. 

Atraves de tratados comerciais vantajosos, tem-se outorgado privi- 
legios especiais as mercadorias e aos comerciantes de determinado pais, 
alem daqueles concedidos as mercadorias e comerciantes de outras paises. 

Atraves da implantagao de col on i as em terras distantes, tem-se 
outorgado nao somente privileges especiais, mas muitas vezes um mo¬ 
nopolio para as mercadorias e os comerciantes do pais que conquistou 
essas terras. 

Os dois tipos de restrigoes as importagoes acima mencionados, 
juntamente com esses quatro estimulos a exportagao, constituem os 
seis meios principals por meio dos quais o sistema comercial se propoe 
a aumentar a quantidade de ouro e prata em qualquer pais, fazendo 
com que a balanga comercial Iheseja favoravel. Passarei a considerar 
cada um desses meios em um capitulo especifico e, sem levar muito 
em conta sua suposta tendencia em trazer dinheiro para o pais, exa- 
minarei sobretudo quais sao os efeitos provaveis de cada um deles 
para a produgao anual do pais. Com efeito, na medida em que cada 
um deles tende a aumentar ou a diminuir o valor da produgao nacional 
anual, cada um deve, evidentemente, tender a aumentar ou a diminuir 
a riqueza e a renda reais do pais. 
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Restri^oes a Importacao de Mercadorias Estrangeiras 
que Podem Ser Produzidas no Proprio Pafs 


Ao se restringir, por altas taxas alfandegarias ou por proibigoes 
absolutas, a importagao de bens estrangeiros que podem ser produzidos 
no proprio pais, garante-se mais ou menos o monopolio do mercado 
interno para a industria nacional que produz tais mercadorias. Assim, 
a proibigao de importar gado vivo ou generos alimenticios salgados de 
paises estrangeiros assegura aos criadores de gado da Gra-Bretanha 
o monopolio do mercado interno para a carne de agougue. As altas 
taxas alfandegarias impostas a importagao de trigo, que em epocas de 
abundancia moderada equivalem a uma proibigao, garantem uma van- 
tagem similar aos cultivadores desse produto. Da mesma forma, a proi¬ 
bigao de importar las estrangeiras favorece os fabricantes de la. A 
manufatura da seda, embora empregue exclusivamente materia-prima 
estrangeira, conseguiu recentemente a mesma vantagem. A manufa¬ 
tura do linho ainda nao a conseguiu, mas estao sendo dados grandes 
passos nesse sentido. Analogamente, muitas outras categorias de ma- 
nufatureiros tern obtido na Gra-Bretanha um monopolio total ou quase 
total em oposigao a seus concidadaos. A variedade de mercadorias cuja 
importagao esta proibida na Gra-Bretanha, de maneira absoluta ou 
em certas circunstancias, supera de muito o que facilmente supoem 
os que nao estao bem familiarizados com as leis alfandegarias. 

Nao cabe duvida de que esse monopolio do mercado interno mui¬ 
tas vezes da grande estimulo aquele tipo especifico de industria que 
se beneficia dele, e muitas vezes canaliza para ela um contingente 
maior de mao-de-obra e de capital da sociedade do que o que de outra 
forma teria sido empregado nela. Entretanto, talvez nao seja igual- 
mente evidente que tal monopolio tende a aumentar a atividade geral 
da sociedade ou a dar-lhe a diregao mais vantajosa. 

A atividade geral da sociedade nunca pode ultrapassar aquilo 
que o capital da sociedade tern condigoes de empregar. Assim como o 
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numero de operarios que podem ser empregados por uma determinada 
pessoa deve manter certa proporgao ao capital que ela possui, da mesma 
forma o numero de pessoas que podem continuamente ser empregadas 
pela totalidade dos membros de uma grande sociedade deve manter uma 
certa proporgao com o capital total dessa sociedade, nao podendo jamais 
ultrapassar essa proporgao. Nao ha regulamento comercial que possa au- 
mentar a quantidadede mao-de-obra em qualquer sociedade alem daquilo 
que o capital tern condigoes de manter. Podera apenas desviar parte desse 
capital para uma diregao para a qual, de outra forma, nao teria sido 
canalizada; outrossim, demaneira aiguma ha certeza deque essa diregao 
artificial possa trazer mais vantagens a sociedade do que aquela que 
tomaria caso as coisas caminhassem espontaneamente. 

Todo individuo empenha-se continuamente em descobrir a apli¬ 
cagao mais vantajosa de todo capital que possui. Com efeito, o que o 
individuo tern em vista e sua propria vantagem, e nao a da sociedade. 
Todavia, a procura de sua propria vantagem individual natural ou, 
antes, quase necessariamente, ieva-o a preferir aquela aplicagao que 
acarreta as maiores vantagens para a sociedade. 

Em primeiro lugar, todo individuo procura empregar seu capital 
tao proximo de sua residencia quanto possivel e, consequentemente 
na medida do possivel, no apoio e fomento a atividade nacional, desde 
quetal aplicagao sempre Ihe permita auferir o lucro normal do capital, 
ou ao menos um lucro que nao esteja muito abaixo disso. 

Assim, pois, em paridade ou quase paridade de lucros, todo co- 
merciante atacadista prefere naturalmente o comercio interno ao co¬ 
mercio externo de bens de consumo e este ultimo ao comercio de trans¬ 
pose de mercadorias estrangeiras. No comercio interno, seu capital 
nunca esta durante tanto tempo longe de seu controle, como acontece, 
muitas vezes, no caso do comercio externo de bens de consumo. Ele 
tern melhores condigoes de conhecer o carater e a situagao das pessoas 
em quern confia e, se ocorrer o caso de ser enganado, conhece melhor 
as leis nacionais das quais se pode valer para indenizar-se. Em se 
tratando do comercio de transporte de mercadorias estrangeiras, o ca¬ 
pital do comerciante esta como que dividido entre dois paises estran- 
geiros, sendo que nenhuma das parcelas necessariamente e trazida 
para casa, nem fica sob sua vista e controle imediatos. O capital que 
um comerciante de Amsterdam emprega em transportar trigo de Ko- 
nigsberg para Lisboa efrutas e vinhos de Lisboa para Konigsberg, em 
regra, esta 50% em Konigsberg e 50% em Lisboa. Nenhuma parcela 
desse capital entra necessariamente em Amsterdam. A residencia na¬ 
tural de tal comerciante deve ser Konigsberg ou Lisboa, e somente 
circunstancias muito especiais podem induzi-lo a preferir residir em 
Amsterdam. Todavia, a intranqui I idade que esse comerciante sente em 
estar tao longe de seu capital geralmente o leva a trazer parte tanto 
das mercadorias de Konigsberg, destinadas ao mercadode Lisboa, como 
parte das mercadorias de Lisboa destinadas ao mercado de Konigsberg, 
a Amsterdam; e embora isso necessariamente o obrigue ao duplo onus 
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de carregar e descarregar, bem como ao pagamento de algumas taxas 
alfandegarias, nao obstante isso, para poder ter sempresob suas vistas 
e controle parte de seu capital, ele se submete de bom grado a esse 
duplo onus extraordinario. Assim e que todo pais que tenha alguma 
participagao consideravel no comercio de transporte externo de mer- 
cadorias sempre se torna o emporio, vale dizer, o mercado geral para 
as mercadorias detodos os di versos paises cujo comercio ele movi menta. 
O comerciante, a fim de economizar um segundo carregamento e des- 
carregamento, sempre procura vender no mercado interno o maxi mo 
que pode das mercadorias desses outros paises, para transformar seu 
comercio de transporte em comercio externo de bens de consumo; da 
mesma forma, um comerciante ocupado no comercio exterior de bens 
de consumo, quando recolhe mercadorias para mercados estrangeiros, 
sempre tera satisfagao, com lucro igual ou quase igual, em vender o 
maximo possivel dessas mercadorias em seu proprio pais. Ele poupa 
a si mesmo o risco e o incomodo de exportar, sempre que, na medida 
do possivel, transforma seu comercio externo de bens de consumo em 
comercio interno. Se assim posso dizer, o mercado interno e, pois, o 
centra em torno do qual circulam continuamente os capitais dos ha- 
bitantes de cada pais, e para o qual tendem constantemente todos, 
ainda que, em virtude de determinadas circunstancias, esses capitais 
possam as vezes ser desviados desse centro e encontrar emprego em 
lugares ou paises mais distantes. Ora, como ja mostrei, um capital 
aplicado no mercado interno necessariamente movi menta um contin- 
gente maior de atividade interna e assegura renda e emprego a um 
contingente maior de habitantes do pais, do que um capital igual apli¬ 
cado no comercio externo de bens de consumo;. da mesma forma, um 
capital empregado no comercio externo de bens de consumo apresenta 
a mesma vantagem em relagao a um capital igual aplicado no comercio 
de transporte de mercadorias estrangeiras. Eis por que, em paridade 
ou quase paridade de I ucros, todo i ndi viduo natural mente esta i ncl i nado 
a aplicar seu capital da maneira queoferega as maiores possibilidades 
de sustentar a atividade interna e assegurar renda e emprego ao nu- 
mero maximo de pessoas de seu proprio pais. 

Em segundo lugar, todo individuo que emprega seu capital no fo- 
mentoda atividade interna necessariamente procura com issodirigir essa 
atividade de tal forma que sua produgao tenha o maximo valor possivel. 

O produto da atividade e aquilo que esta acrescenta ao objeto 
ou as materias-primas aos quais e aplicada. Na proporgao em que o 
valor desse produto for grande ou pequeno, da mesma forma o serao 
os I ucros do empregador. Mas, se alguem emprega um capital para 
fomentar a atividade, assim o faz exdusivamente em fungao do lucro; 
consequentemente, sempre se empenhara no sentido de aplicar esse 
capital nofomentodaquela atividade cujo produto esuscetivel deatingir 
o valor maximo, isto e, daquele produto que possa ser trocado pel a 
quantidade maxima de dinheiro ou de outras mercadorias. 

Ora, a renda anual decada sociedadee sempre exatamente igual 
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ao valor de troca da produgao total anual de sua atividade, ou, mais 
precisamente, equivale ao citado valor de troca. Portanto, ja que cada 
individuo procura, na medida do possivel, empregar seu capital em 
fomentar a atividade nacional edirigir detal maneira essa atividade 
que seu produto tenha o maximo valor possivel, cada individuo neces- 
sariamente se esforga por aumentar ao maximo possivel a renda anual 
da sociedade. Geralmente, na realidade, ele naotenciona promover o 
i nteresse publ i co nem sabe ate que ponto o esta promovendo. Ao preferi r 
fomentar a atividade do pais e nao de outros paises ele tern em vista 
apenas sua propria seguranga; e orientando sua atividade de tal ma¬ 
neira que sua produgao possa ser de maior valor, visa apenas a seu 
proprio ganho e, neste, como em muitos outros casos, e levado como 
que por mao invisivel a promover um objetivo que nao fazia parte de 
suas intengoes. Alias, nem sempre e pior para a sociedade que esse 
objetivo nao faga parte das intengoes do individuo. Ao perseguir seus 
proprios interesses, o individuo muitas vezes promove o interesse da 
sociedade muito mais eficazmente do que quando tenciona realmente 
promove-lo. Nunca ouvi dizer que tenham realizado grandes coisas 
para o pais aqueles que simulam exercer o comercio visando ao bem 
publico. Efetivamente, e um artificio nao muito comum entre os comer- 
ciantes, e nao sao necessarias muitas palavras para dissuadi-los disso. 

E evidente que cada individuo, na situagao local em que se en- 
contra, tern muito melhores condigoes do que qualquer estadista ou 
legislador dejulgar por si mesmo qual o tipo de atividade nacional no 
qual pode empregar seu capital, e cujo produto tenha probabilidade 
de alcangar o valor maximo. O estadista que tentasse orientar pessoas 
particulares sobre como devem empregar seu capital nao somente se 
sobrecarregaria com uma preocupagao altamente desnecessaria, mas 
tambem assumiria uma autoridade que seguramente nao pode ser con- 
fiada nem a uma pessoa individual nem mesmo a alguma assembleia 
ou conselho, e que em lugar algum seria tao perigosa como nas maos 
deuma pessoa com insensatez epresungaosufi dentes para imaginar-se 
capaz de exercer tal autoridade. 

Outorgar o monopoliodo mercado inter no ao produto da atividade 
nacional, em qualquer arteou oficio, equivale, decerto modo, a orientar 
pessoas particulares sobre como devem empregar seus capitais — o 
que, em quasetodos os casos, representa uma norma inutil, ou danosa. 
Se os produtos fabricados no pais podem ser nele comprados tao barato 
quanto os importados, a medida e evidentemente inutil. Se, porem, o 
prego do produto nacional for mais elevado que o do importado, a 
norma e necessariamente prejudicial. Todo pai de familia prudente 
tern como principio jamais tentar fazer em casa aquilo que custa mais 
fabricar do que comprar. O alfaiate nao tenta fazer seus proprios sa- 
patos, mas compra-os do sapateiro. O sapateiro nao tenta fazer suas 
proprias roupas, e sim utiliza os servigos de um alfaiate. O agricultor 
nao tenta fazer ele mesmo seus sapatos ou sua roupa, porem recorre 
aos dois profissionais citados. Todos eles consideram de seu interesse 
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empregar toda sua atividade de forma que aufiram alguma vantagem 
sobre seus vizinhos, comprando com uma parcela de sua produgao — 
ou, o que e a mesma coisa, com o prego de uma parcela dela — tudo 
o mais de que tiverem necessidade. 

O queeprudentena conduta dequalquer familia particular diffcil 
para mente constituira insensatez na conduta de um grande reino. Se 
um pais estrangeiro estiver em condigoes de nos fornecer uma merca- 
doria a prego de mais baixo do que o da mercadoria fabricada por nos 
mesmos, e melhor compra-la com uma parcela da produgao de nossa 
propria atividade, empregada de forma que possamos auferir alguma 
vantagem. A atividade geral de um pais, por ser sempre proporcional 
ao capital que Ihe da emprego, nao diminuira com isso, da mesma 
forma como nao diminui a atividade dos profissionais acima mencio- 
nados; o que apenas resta e descobrir a maneira pela qual ela pode 
ser aplicada para trazer a maior vantagem possivel. Ora, certamente 
essa atividade nao e empregada com o maxi mo de vantagem se for 
dirigida para um produto que e mais barato quando se compra do que 
quando se fabrica. O valor da produgao anual da atividade do pais 
certamente diminui mais ou menos quando ele e artificialmente im- 
pedido de produzir mercadorias que evidentemente tern mais valor do 
que a mercadoria que esta orientado a produzir. Segundo se supoe, a 
respectiva mercadoria poderia ser comprada fora a prego mais baixo 
do que custa produzi-la no pais. Por isso, poderia ter sido comprada 
com uma parte apenas — isto e, com apenas uma parte do prego das 
mercadorias que a atividade empregada por um capital igual teria 
produzido no pais, caso se deixasse a atividade nacional seguir seu 
caminho natural. Dessa forma, a atividade do pais e desviada de um 
emprego mais vantajoso de capital e canal izada para um emprego me¬ 
nos vantajoso, consequentemente, o valor de troca da produgao anual 
do pais, ao inves de aumentar — como pretende o legislador — ne- 
cessariamente diminui, por forga de cada norma que imponha tais 
restrigoes a importagao. 

Sem duvida, tais restrigoes as vezes permitem que possamos adquirir 
determinada mercadoria com maior rapidez do que se ela tivesse que ser 
importada e, depois de certo tempo, ela podera ser fabricada a prego tao 
baixo ou ate mais baixo do que a mercadoria produzida fora do pais. 
Embora, porem, a atividade da sociedade possa ser dessa forma dirigida 
com vantagem para um canal espedfico mais rapidamente do que de 
outra forma aconteceria, de maneira alguma resulta quetal regulamento 
restritivo possa jamais aumentar a soma total da atividade ou da renda 
do pais. A atividade da sociedade so pode aumentar na proporgao em que 
aumenta seu capital, e este so pode aumentar na proporgao em que se 
puder aumentar o que se poupa gradual mente de sua renda. Mas o efeito 
imediato de todas essas restrigoes as importagoes e diminuir a renda do 
pais, eoque diminui essa renda certamente nao tern muita probabilidade 
de aumentar o capital da sociedade mais rapidamente do que teria au- 
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mentado espontaneamente, caso se tivesse deixado o capital e a ati- 
vidade encontrarem seus empregos naturais. 

Ainda que, nao havendo tais restrigoes as importagoes, a socie- 
dade nunca viesse a adquirir o produto manufaturado proposto, nem 
por isso ela ficaria mais pobre, em qualquer periodo de sua existencia. 
Em cada periodo de sua existencia, o total do capital e da atividade 
do pais continuaria a poder ser empregado, embora aplicando-o a ob- 
jetos diferentes, da maneira mais vantajosa no respectivo periodo. Em 
cada periodo a renda do pais poderia ter sidoa maxima queseu capital 
poderia permitir, e tanto o capital como a renda poderiam ter aumen- 
tado com a maxima rapidez possivel. 

As vantagens naturais que um pais tern sobreoutros na produgao 
de determinadas mercadorias por vezes sao tao relevantes que todo 
mundo reconheceser inutil pretender concorrer com esses outros paises. 
Utilizando vidros, viveiros e estufas pode-se cultivar excelentes uvas 
na Escocia, podendo-se com elas fabricar vinhos muito bons, com uma 
despesa aproximadamente trinta vezes superior aquela com a qual se 
podeimportar de outros paises vinhos pelomenos da mesma qualidade. 
Seria porventura uma lei racional proibir a importagao de todos os 
vinhos estrangeiros, simplesmente para incentivar a fabricagao de vi- 
nho clarete e borgonha? Ora, se e verdade que seria absurdo evidente 
canalizar para algum emprego trinta vezes mais capital e atividade 
nacionais do que o necessario para comprar de fora quantidade igual 
das mercadorias desejadas, logicamente e tambem absurdo, ainda que 
naotaogritante, mas certamentedo mesmogenero, canalizar para tal 
emprego a trigesima ou ate mesmoa trigentesima parte mais de capital 
e de atividade. Sob este aspecto, nao interessa se as vantagens que 
um pais leva sobre outro sao naturais ou adquiridas. Enquanto um 
dos paisestiver estas vantagens, eoutrodesejar partilhar delas, sempre 
sera mais vantajoso para este ultimo comprar do que fabricar ele mes- 
mo. A vantagem que um artesao tern sobre seu vizinho, que exerce 
outra profissao, eapenas uma vantagem adquirida; noentanto, os dois 
consideram mais vantajoso comprar de um outro artesao, do que cada 
um fazer aquilo que nao e do seu oficio especifico. 

Os comerciantes e os manufatores sao aqueles que auferem a 
maior vantagem desse monopolio do mercado interno. A proibigao de 
importar gado estrangeiro e mantimentos salgados, bem como as altas 
taxas alfandegarias sobre cereais importados, queem epocas defartura 
moderada equivalem praticamente a uma proibigao de importar, nao 
trazem tantas vantagens para os criadores de gado e os agricultores 
da Gra-Bretanha quantooutras restrigoes do mesmotipo proporcionam 
aos que comercializam e aos que manufaturam as respectivas merca¬ 
dorias. Os produtos manufaturados, especialmente os de tipo mais re- 
finado, sao transportados de um pais a outro com maior facilidade do 
que os cereais ou o gado. Eis por que o comercio exterior se ocupa 
mais com a procura e transporte de produtos manufaturados. Em se 
tratandodestes, basta uma vantagem muito pequena para possibilitar 
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aos estrangeiros venderem abaixo do prego aos nossos proprios traba- 
Ihadores, mesmo no mercado interno. Aocontrario, requer-seuma van- 
tagem muito grande para possibilitar-lhes fazer o mesmo no caso dos 
produtos naturais do solo. Caso se permitisse a livre importagao de 
manufaturados estrangeiros, varias manufaturados nacionais prova- 
velmente sofreriam prejuizo, alguns deles talvez ate ficassem total- 
mente arruinados e uma parcela consideravel do capital eda atividade 
empregada neles seria forgada a encontrar outra aplicagao. Entretanto, 
a importagao mais livre da produgao natural do solo nao poderia ter 
esse efeito sobre a agricultura do pais. 

Seum dia, por exemplo, sedesse I iberdade tao grande de importar 
gado estrangeiro, a quantidade que se importaria seria tao pequena 
que a criagao de gado no pais pouco seria afetada com isso. O gado 
vivo, talvez, seja a unica mercadoria cujo transporte e mais caro por 
mar do que por terra. Se o transporte for terrestre, e o proprio gado 
quesetransporta aomercado. Nocasodotransportemaritimo, epreciso 
transportar, com grandes despesas e inconvenientes, nao somente o 
gado, mas tambem a ragao e agua de que ele necessita durante a 
viagem. Sem duvida, ofatodeser pequena a distancia maritima entre 
a Irlanda e a Gra-Bretanha torna mais facil a importagao de gado 
irlandes. Entretanto, embora a livre importagao — ultimamente per- 
mitida somente por um periodo limitado — tenha sido autorizada para 
prazo indeterminado, nao teria maiores efeitos para os interesses dos 
criadores de gado da Gra-Bretanha. As regioes da Gra-Bretanha que 
confinam com o mar da Irlanda sao todas criadoras de gado. Nunca 
houve condigoes de importar gado i rl andes para o consumo nessas 
regioes, devendo ele entao ter sido transportado atraves dessas regioes 
muito extensas, com grandes despesas e inconvenientes, antes de che- 
gar aoseu mercadoapropriado. Nao havia possibiIidadedetransportar 
gado gordo a tao grande distancia. Portanto, so era possivel importar 
gadomagro; essa importagao podia prejudicar aos interesses das regioes 
criadoras de gado e nao aos interesses das regioes de alimentagao e 
engorda de gado, ja que para estas a importagao antes traria certas 
vantagens, com a redugao do prego do gado magro. O reduzido numero 
de cabegas de gado i rl andes importadas desde a permissao de impor¬ 
tagao, bem como o bom prego pelo qual se continua a vender o gado 
magro, parecem demonstrar que mesmo as regioes criadoras da Gra- 
Bretanha nunca terao probabilidade de ser muito afetadas pela livre 
importagao de gado irlandes. Sem duvida, pelo que se conta, o povo 
da Irlanda as vezes opos forte resistencia a exportagao de seu gado. 
Entretanto, se os exportadores tivessem vislumbrado alguma grande 
vantagem em continuar a exportar, comfacilidadeteriam podido, quan- 
do a lei os favorecia, esperar essa oposigao tumultuosa. 

Alem disso, as regioes de alimentagao e engorda de gado sempre 
precisam ser altamenteaprimoradas, ao passoqueas regioes de criagao 
geralmente sao incultas. O alto prego do gado magro, pelo fato de 
aumentar o valor da terra inculta, e como que um subsidio contra o 
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aprimoramento da terra. Para qualquer regiao que estivesse bem 
cultivada, seria mais vantajoso importar seu gado magro do que 
cria-lo. E eis por que, segundo se diz, a provincia da Holanda passou 
atualmente a adotar essa maxima. As montanhas da Escocia, de 
Gales e de Northumberland, certamente, nao comportam grande 
aprimoramento das terras e parecem por natureza destinadas a ser 
regioes de criagao de gado da Gra-Bretanha. A plena liberdade de 
importagao de gado estrangeiro nao poderia ter outro efeito senao 
impedir essas regioes criadoras de tirar vantagem do aumento de 
populagao e do aprimoramento do resto do reino, de elevar seu prego 
a um nivel exorbitante, e de impor um imposto real as regioes mais 
aprimoradas e cultivadas do pais. 

Da mesma forma, tambem a plena liberdade de importar man- 
timentos salgados poderia ter tao pouco efeito sobre os interesses dos 
criadores de gado da Gra-Bretanha quanto a de gado vivo. Os manti- 
mentos salgados nao somente constituem uma mercadoria muito vo- 
lumosa, como tambem, comparados a carne fresca, constituem uma 
mercadoria de qualidade inferior e tambem mais cara, por exigirem 
mais mao-de-obra e gastos. Por esse motivo, nunca poderiam competir 
com a carne fresca, embora tivessem condigoes de competir com os 
mantimentos salgados do pais. Poderiam ser utilizados para abastecer 
navios em viagens distantes e outras finalidades do mesmo genero, 
mas jamais constituir parte consideravel da alimentagao do povo. A 
pequena quantidade de mantimentos salgados importados da Irlanda 
desdequea importagao foi liberada constitui uma prova experimental 
de que nossos criadores de gado nada tern a temer dessa medida. Nao 
ha evidencia de que o prego da carne de agougue jamais tenha sido 
seriamente afetado por ela. 

Mesmo a livre importagao de cereais estrangeiros pouco poderia 
afetar os interesses dos agricultores da Gra-Bretanha. Os cereais re- 
presentam uma mercadoria muito mais volumosa do que a carne de 
agougue. U ma libra de trigo ao prego de 1 peni e tao cara como 1 libra 
de carne de agougue a 4 pence. A quantidade reduzida de cereais im¬ 
portados, mesmo em epocas da maior escassez, demonstra aos nossos 
agricultores que nada tern a temer dessa liberdade de importagao. 
Segundo o muito bem informado autor de folhetos sobre o comercio de 
cereais, a quantidade media importada anualmente monta apenas a 
23 728 quarters de todos os tipos de cereais, nao ultrapassando 1/571 
do consumo anual. Todavia, assim como o subsidio concedido ao trigo 
gera um aumento de exportagao maior em anos de fartura, da mesma 
forma deve gerar um aumento de importagao em anos de escassez 
maior do que ocorreria no estado real do cultivo. Desse modo, a abun- 
dancia de um ano nao compensa a escassez de outro, e assim como 
desse modo a quantidade m^dia exportada e forgosamente aumentada, 
da mesma forma deve aumentar a quantidade importada, no estado 
real do cultivo. Se nao houvesse subsidio, pelo fato de se exportar 
menos trigo, e provavel que tambem se i mportasse menos do que agora 
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um ano pelo outro. Os comerciantes de trigo que fazem encomendas 
e se encarregam do transporte de trigo entre a Gra-Bretanha e outros 
paises teriam muito menos ocupagaoe poderiam ser consideravelmente 
prejudicados; os aristocratas rurais e os arrendatarios, porem, muito 
pouco seriam afetados. Eis por que foi entre os comerciantes de trigo, 
mais do que entre os aristocratas rurais e arrendatarios, que pude 
observar as maiores preocupagoes pela renovagao e continuidade do 
subsidio. 

Para grande honra dos aristocratas rurais earrendatarios, dentre 
todas as pessoas sao eles os menos propensos ao mesquinho espirito 
de monopolio. O dono de uma grande manufatura as vezes se alarma 
com o estabelecimento de outro empreendimento do mesmo tipo num 
raio de 20 milhas de distancia. O proprietary holandes da manufatura 
de la em Abbeville estipulou que nao se estabelecesse nenhum em¬ 
preendimento do mesmo tipo no limite de 30 leguas daquela cidade. 
Ao contrario, os arrendatarios e aristocratas rurais em geral mostram- 
se mais dispostos a promover do que a obstruir o cultivo e a melhoria 
das propriedades de seus vizinhos. Nao tern segredos, tais como os da 
maior parte dos manufatores, e geralmente gostam de comunicar a 
seus vizinhos e de divulgar ao maxi mo possivel qualquer nova pratica 
que tenham constatado ser vantajosa. Pius Questus — afirma Catao, 
o Velho — stabilissimusque, minimeque invidiosus minimeque male 
cogitantessunt, qui in eo studio occupati sunt. 162 Os aristocratas rurais 
e arrendatarios, dispersos em regioes diferentes do pais, nao tern a 
mesma facilidade de se associar que os comerciantes e que os fabri- 
cantes, que, por viver concentrados nas cidades e por estar habituados 
a esse espirito de corporagao que predomina entre eles, naturalmente 
se empenham em conseguir em oposigao a seus concidadaos o mesmo 
privilegio exclusivo que geralmente possuem em oposigao aos habitan- 
tes de suas respectivas cidades. Por isso, parecem ter si do eles os 
primeiros inventores dessas restrigoes a importagao de mercadorias 
estrangeiras, que Ihes asseguram o monopolio do mercado interno. Foi, 
provavelmente, a imitagaodelesepara colocarem-seem pedeigualdade 
com aqueles que, em seu entender, queriam oprimi-los, que os arren¬ 
datarios e aristocratas rurais da Gra-Bretanha esqueceram a genero- 
sidade resultante de sua situagao, passando a exigir o privilegio ex¬ 
clusivo defornecer a seus concidadaos trigo e carnede agougue. Talvez 
nao se tenham dado ao trabalho de considerar que a liberdade de 
comercio prejudica muito menos os seus interesses do que os dos co¬ 
merciantes e manufatores cujos exemplos seguiram. 

Proibir, por uma lei perpetua, a importagao de trigo e gado es- 
trangeiros, na realidade equivale a determinar que a populagao e a 
atividade de um pais nunca devem ultrapassar aquilo que a produgao 
natural de seu solo tern condigoes de sustentar. 


162 "Pio Questo, varao muito solido e de forma alguma invejoso; os que se dedicaram a essa ocupagao 
(agricultura) de maneira alguma tern mas intengdes." De Re Rustica, ad init. (N. doT.) 
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Contudo, parece haver dois cases nos quais geralmente sera van- 
tajoso impor alguma restrigao a atividade estrangeira, para estimular 
a nacional. 

O primeiro ocorre quando se trata de um tipo especifico de ati¬ 
vidade necessaria para a defesa do pais. A defesa da Gra-Bretanha, 
por exemplo, depende muito do numero de seus marujos e navios. Por 
isso, a lei sobrea navegagao, com muita propriedade, procura assegurar 
aos marinheiros e a esquadra britanicos o monopolio do comercio de 
seu proprio pais; em certos casos, atraves de proibigoes absolutas e, 
em outros, impondo pesadas restrigoes a navegagao de outros paises. 
Os principais dispositivos dessa lei sao os seguintes: 

Primeiro, todos os navios cujos donos, capitaes e 3/4 da tripulagao 
nao forem suditos britanicos, estao proibidos, sob pena de confisco do 
navio e da carga, de comercializar em colonias e estabelecimentos bri¬ 
tanicos ou de participar do comercio de cabotagem da Gra-Bretanha. 

Segundo, grande variedade dos artigos de importagao mais vo- 
lumosos so pode ser introduzida na Gra-Bretanha por navios nas con- 
digoes acima descritas ou por navios do pais produtor dessas merca- 
dorias, cujos proprietaries, capitaes e 3/4 da tripulagao pertengam ao 
respectivo pais; e quando tais mercadorias sao importadas, mesmo por 
navios nessas condigoes, tern que pagar odobro da taxa incidentesobre 
importagao. Se importadas em navios de qualquer outro pais, a pena- 
lidade e o confisco do navio e da carga. Ao se promulgar essa lei, os 
holandeses eram, como continuam sendo hoje, os grandes transporta- 
dores da Europa; em virtude dessa lei, foram totalmente excluidos da 
condigaodetransportadores para a Gra-Bretanha ou de importar para 
ela mercadorias de qualquer outro pais europeu. 

Terceiro, a citada lei proibe importar grande numero das mer¬ 
cadorias de importagao mais volumosas, mesmo em navios britanicos, 
a partir de qualquer pais que nao seja o pais produtor, sob pena de 
confisco do navio e da carga. Tambem essa restrigao provavelmente 
visava aos holandeses. Tanto hoje como na epoca, a Holanda era o 
grande emporio para todas as mercadorias europeias, sendo que com 
essa lei se proibiu que os navios britanicos carregassem em portos 
holandeses mercadorias de qualquer outro pais europeu. 

Quarto, o peixe salgado de qualquer tipo, barbatanas, ossos, gor- 
dura e oleo de baleias nao capturadas por navios britanicos ou nao 
defumadas a bordo deles, no caso de serem importados pel a Gra-Bre¬ 
tanha, estao sujeitos a pagar o dobro da taxa para importagao. Os 
holandeses, que ainda hoje sao os principais Pescadores da Europa 
que se empenham em fornecer peixe a outras nagoes, eram na epoca 
os unices. Essa lei impos restrigoes muito pesadas aos fornecimentos 
da Holanda a Gra-Bretanha. 

Ao se promulgar a lei sobre a navegagao, embora a Inglaterra e 
a Holanda nao estivessem efetivamente em guerra, subsistia a animo- 
sidademais violenta entreasduas nagoes. Ela havia comegadodurante 
o governo do Parlamento Longo que primeiro projetou essa lei, e ir- 
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rompeu logo depois nas guerras holandesas, durante o governo do Pro- 
tetor e de Carlos 11. E possivel, pois, que algumas das medidas decre- 
tadas por essa famosa lei tenham seoriginadodessa animosidadeentre 
as duas nagoes. Todavia, essas medidas sao tao sabias como se todas 
elastivessem sidoditadas pela mais prudentesabedoria. A animosidade 
nacional daquela epoca em especial visava exatamente ao mesmo ob- 
jetivo que teria sido recompensado pela mais prudente sabedoria, isto 
e, a redugao do poder naval da Holanda, a unica de poder naval capaz 
entao de por em risco a seguranga da Inglaterra. 

A lei da navegagao nao favorece o comercio externo nem o cres- 
cimento da riqueza que dele pode decorrer. O interesse de uma nagao 
em suas relagoes comerciais com paises estrangeiros, tanto quanto o 
de um comerciante em relagao a todas as pessoas com as quais co- 
mercializa, e comprar mais barato e vender o mais caro possivel. Mas 
ha para a nagaomaior probabilidadedecomprar baratoquando, atraves 
da maxima liberdade de comercio, el a estimula todas as nagoes a ex- 
portarem para ela os bens que precisa comprar; pela mesma razao, 
tera a maxima probabilidade de vender caro, quando seus mercados 
sao procurados pelo maior numero possivel de compradores. E verdade 
que a lei da navegagao nao impoe restrigoes a navios estrangeiros que 
exportam produtos da industria britanica. Mesmo a antiga taxa es- 
trangeira, que se costumava pagar sobre todas as mercadorias expor- 
tadasou importadas, foi suprimida, atraves devariasleissubsequentes, 
para a maior parte dos artigos de exportagao. Entretanto, se impedir- 
mos os estrangeiros, por proibigoes ou por altas taxas, de virem em 
nosso pais, nem sempre eles poderao permitir-se vir comprar de nos, 
ja que, se vierem sem carga, necessariamente perderao o frete de seu 
pais para a Gra-Bretanha. Ao diminuirmos, portanto, o numero de 
vendedores necessariamente reduziremos o numero de compradores e, 
com isso, provavel mente naosoteremos que comprar mercadorias estran- 
geiras mais caro, como tambem vender as nossas mais barato do que se 
houvesse uma liberdade maior de comercio. Visto que, porem, a defesa e 
muito mais importante do que a riqueza, a lei da navegagao representa, 
possivel mente, a mais sabia de todas as leis comerciais da Inglaterra. 

O segundocaso, em que geral mente sera vantajoso impor alguma 
restrigao a industria estrangeira para estimular a nacional, ocorre 
quando dentro do pais se impoe alguma taxa aos produtos nacionais. 
Nesse caso, parece razoavel impor uma taxa igual ao produto similar 
do pais estrangeiro. Isso nao asseguraria a industria nacional o mo¬ 
nopolio do mercado interno, nem canalizaria para um emprego espe- 
cifico uma parcela de capital e de mao-de-obra do pais maior do que 
a que naturalmente para ele seria canalizada. Somente pelo imposto 
se impediria deser desviada para uma diregao menos natural alguma 
parcela daquilo que naturalmente seria canal izado para esse emprego, 
esedeixaria a concorrencia entrea industria estrangeira ea nacional, 
depois do imposto, o mais possivel no mesmo nivel que antes. Na Gra- 
Bretanha, quando se impoe essa taxa aos produtos da industria na- 
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cional, costuma-se, ao mesmo tempo, a fim de atender as queixas cla- 
morosas de nossos comerciantes e manufatores — de que seus produtos 
terao que ser vendidos a prego mais baixo no pais —, impor uma taxa 
alfandegaria muito mais pesada a importagao de todos os produtos 
estrangeiros do mesmo tipo. 

De acordo com alguns, essa segunda limitagao a liberdade de 
comercio deveria, em certos casos, ser estendida muito alem das mer- 
cadorias estrangeiras que poderiam competir com aquelas anterior- 
mente taxadas no pais. Alegam que, quando se taxam os artigos de 
maior necessidade em um pais, e conveniente taxar, nao somente os 
artigos de necessidade similares importados deoutros paises, mastam- 
bem todos os tipos de mercadorias estrangeiras que possam vir a con- 
correr com qualquer produto nacional. Salientam que a subsistence 
se torna inelutavelmente mais cara em consequencia de tais taxas, e 
que o prego da mao-de-obra tambem subira sempre com o aumento do 
prego da manutengao dos trabalhadores. Por isso, toda mercadoria pro- 
duzida dentro do pais, ainda que nao seja imediatamente taxada, tor- 
na-se mais cara em decorrencia de tais taxas, ja que encarece a mao- 
de-obra que a produz. Argumentam, pois, que tais taxas sao, na rea¬ 
lidade, equivalentes a uma taxa imposta a cada mercadoria especifica 
produzida no pais. Portanto, acrescentam que, sequisermos colocar a 
industria nacional em pe de igualdade com a estrangeira, e necessario 
impor alguma taxa a todas as mercadorias estrangeiras, taxa essa 
equivalente a esse aumento do prego das mercadorias nacionais com 
as quais elas podem vir a concorrer. 

Mais adiante, quando tratar dos impostos, direi se as taxas im- 
postas aos artigos de maior necessidade, tais como na Gra-Bretanha, 
ao sabao, ao sal, ao couro, as velas etc., necessariamente aumentam 
o prego da mao-de-obra e, consequentemente, o de todas as outras 
mercadorias. Mesmo admitindo, porem, que as taxas ten ham esse efeito 
— como o tern sem duvida —, esse aumento geral do prego de todas 
as mercadorias, em decorrencia do aumento do prego da mao-de-obra, 
constitui um caso que difere, sob dois aspectos que passarei a apontar, 
do aumento de pregodeuma mercadoria especifica, cujo prego aumentou 
em virtude de uma taxa especifica que Ihe foi imediatamente imposta. 

Em primeiro lugar, e sempre possivel saber com grande exatidao 
quanto eoaumentode prego provocado pel a taxa imposta a tal mercadoria; 
em contra parti da, nunca sera possivel verificar com exatidao aceitavel 
ate que ponto o aumento geral do prego da mao-de-obra pode afetar o 
aumento do prego de cada mercadoria especifica em que se emprega essa 
mao-de-obra. Por conseguinte, seria impossivel estabelecer uma proporgao 
razoavelmente precisa entrea taxa imposta a cada mercadoria estrangeira 
e esse aumento do prego de cada mercadoria nacional. 

Em segundo lugar, as taxas impostas a artigos de maior neces¬ 
sidade tern mais ou menos o mesmo efeito sobre as condigoes da po- 
pulagao que um solo pobre e um clima desfavoravel. Tais taxas enca- 
recem os generos da mesma forma como se fossem necessarios um 
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trabalho e uma despesa extraordinary a para cultiva-los e colhe-los. 
Assim como, no caso da escassez natural decorrente da pobreza do 
solo e das mas condigoes climaticas, seria absurdo orientar as pessoas 
sobre como devem empregar seus capitals e seu trabalho, o mesmo 
acontece em se tratando da escassez artificial dos generos, decorrente 
de tais taxas. Nos dois casos, e evidente que o mais vantajoso para 
as pessoas e deixar que el as se adaptem da melhor forma que puderem 
ao seu trabalho e sua situagao, e que descubram aqueles empregos 
nos quais, apesar das circunstancias desfavoraveis, possam auferir al- 
guma vantagem no mercado interno ou no exterior. Impor-lhes uma 
nova taxa, pelo fato de ja estarem sobrecarregados de taxas, e de que 
ja pagam demais pelos generos de maior necessidade, fazendo-lhes 
pagar tambem demasiado caro parte das outras mercadorias, certa- 
mente constitui a maneira mais absurda de remediar o mal. 

Tais taxas, quando atingem certo montante, representam uma 
praga igual a esterilidade da terra e a indemencia do tempo; nao 
obstante isso, tern sido nos paises mais ricos e mais operosos que elas 
tern sido geralmente impostas. Paises mais pobres nao conseguiriam 
suportar tal desordem. Assim como somente os organismos mais fortes 
tern condigoes de sobreviver e gozar saude em um regime nao sadio, 
da mesma forma somente conseguirao subsistir e prosperar com tais 
taxas as nagoes que em qualquer tipo de trabalho tern as maiores 
vantagens naturais e adquiridas. A Holanda e o pais europeu em que 
mais abundam essas taxas, e que, em razao de circunstancias pecu- 
liares, continua a prosperar, nao por causa dessas taxas — como se 
tern suposto absurdamente — mas a despeito delas. 

Assim como ha dois casos em que geralmente sera vantajoso 
impor alguma taxa a produtos estrangeiros para incentivar a produgao 
nacional, da mesma forma existem dois outros em que, as vezes, pode 
ser materia de deliberagao: no primeiro, ate que ponto e indicado con¬ 
ti nuar a permitir a I ivrei importagao decertas mercadorias estrangeiras; 
no segundo, ate que ponto, ou de que maneira, pode ser aconselhavel 
reintroduzir tal I iberdadede importagao, depois de el a ter sidosustada 
por algum tempo. 

O caso em que as vezes pode ser conveniente refletir ate que 
ponto e aconselhavel continuar a importar certas mercadorias estran¬ 
geiras ocorre quando alguma nagao estrangeira restringe, atraves de 
altas taxas alfandegarias, ou atraves de proibigoes, a importagao de 
algumas de nossas mercadorias pelo seu pais. Nesse caso, a vinganga 
naturalmente dita a retaliagao, que nos leva a impor taxas aduaneiras 
iguais e as mesmas proibigoes a importagao por nosso pais de algumas 
ou de todas as mercadorias da respectiva nagao. Eis por que e raro 
as nagoes deixarem de retaliar dessa maneira. Os franceses tern favo- 
recido de maneira particular suas manufaturas, restringindo a impor¬ 
tagao de mercadorias estrangeiras que pudessem concorrer com elas. 
Nissoconsistiu grandeparteda politica doSr. Colbert, oqual, a despeito 
de sua grande habilidade, nesse caso parece ter sido vencido pelos 
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sofismas de comerciantes e fabricantes, que sempre exigem monopolio 
face a seus concidadaos. Atualmente, as pessoas mais inteligentes da 
Franga estao convencidas de que tais medidas de Colbert nao benefi- 
ciaram o pais. Mediante a tarifa de 1667, aquele ministro impos taxas 
aduaneiras extrema mentealtas a um grande numero de manufaturados 
estrangeiros. Como ele se recusasse a mitiga-las em favor dos holan- 
deses, estes, em 1671, proibiram a importagao de vinhos, conhaques 
e manufaturados da Franga. A guerra de 1672 parece ter sido, em 
parte, provocada por essa disputa comercial. A paz de Nimega pos fim 
a essa disputa, em 1678, suavizando algumas dessas taxas em favor 
dos holandeses que, por seu turno, suprimiram sua proibigao de im- 
portagoes. Foi mais ou menos na mesma epoca que os franceses e 
ingleses comegaram a prejudicar a industria uns dos outros, recorrendo 
as mesmas taxas aduaneiras e proibigoes, sendo que coube aos fran¬ 
ceses, parece, ter dado o primeiro passo. O espirito de hostilidade que 
passou a subsistir entre as duas nagoes desde entao tern impedido ate 
agora a mitigagao dessas medidas, dos dois I ados. Em 1697, os ingleses 
proibiram a importagao de renda de bilros, um manufaturado de Flan- 
dres. O governo daquele pais, na epoca sob o dominio da Espanha, 
proibiu em represalia a importagao de las inglesas. Em 1700 aboliu-se 
a proibigao de importar renda de bilros na Inglaterra, sob a condigao 
deque a importagao de las inglesas pelo pais de Flandres fosse col ocada 
no mesmo nivel que anteriormente. 

Retaliagoes desse genero podem constituir boa politica quando 
ha probabilidade de com isso se conseguir a supressao das altas taxas 
alfandegarias ou das proibigoes que deram motivo as retaliagoes. A 
recuperagao de um grande mercado estrangeiro, geralmente, mais do 
que compensa o inconveniente passageiro de pagar mais caro, durante 
um breve periodo, alguns tipos de mercadorias. Avaliar se tais reta¬ 
liagoes tern probabilidade de produzir esse efeito talvez nao seja tanto 
da algada do legislador, cujas decisoes devem orientar-se com base em 
principios gerais, que sao sempre os mesmos, mas antes compete a 
habilidade desse animal insidioso e astuto, vulgarmente denominado 
estadista ou politico, cujos conselhos se orientam pelas flutuagoes mo- 
mentaneas dos negocios. Quando nao ha nenhuma probabilidade de 
conseguir a supressao das medidas que oprimem o nosso comercio, 
parece ser mau metodo compensar o dano infligido a certas classes da 
nossa populagao, retrucando nos mesmos com retaliagoes prejudiciais 
que nao afetarao somente essas classes, mas praticamente todas as 
categorias da populagao. Quando nossos vizinhos proibem a importagao 
de algum manufaturado nosso, costumamos proibir nao somente a im¬ 
portagao da mesma mercadoria — ja que somente isto dificilmente os 
afetaria muito — mas tambem alguma outra mercadoria deles. Sem 
duvida, isso podeestimular alguma categoria detrabalhadores do nosso 
pais e, por excluir alguns de seus rivais, pode dar-lhes a possibilidade 
deaumentar oseu prego no mercado interno. Todavia, os trabalhadores 
que sofreram com a proibigao imposta pelos nossos vizinhos nao serao 
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beneficiados pela nossa proibigao. Pelo contrario, eles e quase todas 
as outras classes da nossa populagao serao com isso obrigados a pagar 
certas mercadorias mais caro do que antes. Por isso, toda lei desse 
genero impoe uma taxa real ao pais inteiro, nao em favor daquela 
categoria especifica de trabalhadores que foi lesada pela proibigao dos 
nossos vizinhos, mas em favor de alguma outra categoria. 

O caso sobre o qual, as vezes, pode ser conveniente refletir ate 
que ponto e de que maneira e indicado restabelecer a livre importagao 
de mercadorias estrangeiras, depois de ela ter sido sustada por algum 
tempo, ocorre quando determinados produtos manufaturados, devido 
as altas taxas ou proibigoes impostas a todas as mercadorias estran¬ 
geiras que podem vir a concorrer com eles, foram ampliados de maneira 
a exigir o emprego de grande quantidade de mao-de-obra. Nesse caso, 
o espirito de humanidade pode exigir que a liberdade de comercio seja 
restaurada apenas lenta e gradativamente, com boa dose de reserva 
e ponderagao. Se essas altas taxas e proibigoes fossem abolidas de 
uma so vez, haveria o perigode mercadorias estrangeiras mais baratas 
do mesmotipo invadirem tao rapidamente o mercado interno que ime- 
diatamente muitos milhares de nossos cidadaos ficassem privados de 
seu emprego normal e dos meios de subsistence. Poderia certamente 
ser de proporgoes consideraveis o problema criado por tal medida. En- 
tretanto, e sumamente provavel que seria uma desordem muito menor 
do que se costuma imaginar. Isso pelas duas razoes que seguem. 

Primeira, a liberdade total de importagao de mercadorias estran¬ 
geiras poderia afetar muito pouco todos aqueles produtos manufatu¬ 
rados dos quais uma parte costuma ser exportada a outros paises eu- 
ropeus, sem subsidios. Tais manufaturados devem ser vendidos no ex¬ 
terior tao barato quanto qualquer outra mercadoria da mesma quali- 
dade e especie e, consequentemente, devem ser vendidos mais barato 
no mercado interno. Portanto, continuariam a manter a posse do mer¬ 
cado interno e, mesmo que uma pessoa de posigao, por capricho, viesse 
eventualmente preferir mercadorias estrangeiras, simplesmente pelo 
fato de virem de fora, as mercadorias mais baratas e melhores do 
mesmo tipo fabricadas dentro do pais, essa insensatez, pela propria 
natureza das coisas, seria tao pouco comum, que nao poderia ter re- 
percussoes sensiveis no emprego geral da populagao. Mas grande parte 
dee diversos produtos de nossas manufaturas de la, do nosso couro 
curtido e das nossas ferragens e anualmente exportada a outros paises 
europeus, sem nenhum subsidio, e sao precisamente essas as manu¬ 
faturas que empregam o maior contingente de mao-de-obra. Possivel- 
mente, a manufatura da seda seria a que mais sofreria com essa li¬ 
berdade de comercio e, depois dela, a do linho, embora muito menos 
que a da seda. 

Segunda, mesmo que muitas pessoas perdessem repentinamente 
seu emprego costumei roe a subsistence que I hesadvem desse emprego 
especifico, em decorrencia do restabelecimento da liberdade de comer¬ 
cio, de forma alguma disso decorreria que seriam simplesmente pri- 
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vadas de todo emprego e dos meios de subsistence. Em virtude da 
redugao do exercito e da esquadra, no final da ultima guerra, perderam 
repentinamente seu emprego normal mais de 100 mil soldados e ma- 
rujos — numero igual ao empregado pelas maiores manufaturas; ora, 
ainda que isso tenha representado um certo inconveniente para eles, 
nem por isso foram privados simplesmente de emprego e dos meios 
de subsistence. E provavel que a maioria dos marinheiros, aos poucos, 
tenha recorrido ao servigo mercante, conforme fossem surgindo opor- 
tunidades e necessidades, sendo que, nesse meio tempo, tanto eles 
como os soldados foram sendo absorvidos na grande massa da popu- 
lagao, empregando-seemuma grande variedadede ocupagoes. Mudanga 
tao grande na situagao de mais de 100 mil homens, todos habituados 
ao uso das armas, e muitos deles a rapina e ao saque, nao somente 
naogerou nenhuma grandeconvulsaonopais, comonenhuma desordem 
de monta. Dificilmente se pode dizer que o fato tenha provocado em 
algum lugar aumento sensivel do numero de andarilhos; nem mesmo 
os salaries sofreram redugao em qualquer ocupagao que seja — ao 
menos quanto saiba — se excetuarmos o caso dos marujos do servigo 
mercante. Mas, se compararmos os habitos de um soldado com os de 
qualquer trabalhador das manufaturas, veremos que os deste ultimo 
naotendem a desqualifica-lotanto para empregar-seem nova ocupagao, 
quanto os do soldado o desqualificam para empregar-se em qualquer 
outrotrabalho. O trabalhador manufatureiro sempre esteve habituado 
a procurar sua subsistence exdusivamente no seu trabalho, ao passo 
queosoldadoa auferir sua subsistence do soldo que recebe. O primeiro 
caracteriza-se pela aplicagao e pela operosidade, o segundo pela ocio- 
sidade e a dissipagao. Ora, certamente e muito mais facil para um 
operario mudar de uma ocupagao para outra do que uma pessoa ha- 
bituada a ociosidade e a dissipagao abragar qualquer ocupagao. Alem 
disso, como ja se observou, para a maior parte das ocupagoes manu- 
fatureiras existem outras manufaturas afins de natureza tao seme- 
Ihante que um trabalhador facilmente passa de uma ocupagao para 
outra. Finalmente, a maior parte desses trabalhadores ocasionalmente 
se empregara tambem no trabalho do campo. O capital que Ihes deu 
emprego anteriormente em determinada manufatura continuara no 
pais, para dar emprego a um contingente igual de pessoas, de alguma 
outra forma. Permanecendo inalterado o capital do pais, tambem a 
demanda de mao-de-obra sera a mesma ou mais ou menos a mesma, 
embora ela possa ser utilizada em lugares diferentes e para ocupagoes 
diferentes. Com efeito, os soldados e os marujos, uma vez liberados do 
servigoao rei, estao livres para exercer qualquer profissao, em qualquer 
cidade ou lugar da Gra-Bretanha ou da Irianda. Restitua-se a todos 
os suditos de Sua Majestade a mesma liberdade natural de exercerem 
a ocupagao que quiserem, da mesma forma que isso se permite aos 
soldados e aos marujos apos o termino de seu servigo ao rei; em outros 
termos, acabe-se com os privilegios exclusivos das corporagoes e com 
oestatutodeaprendizagem — porqueambos constituem interferences 
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reais na liberdade natural dos cidadaos — e suprima-se tambem a lei 
das residences, desortequeumtrabalhador pobre, ao perder oemprego 
em alguma ocupagao ou em algum lugar, possa procurar emprego em 
outra ocupagao ou em outro lugar, sem receio de perseguigao ou re- 
mogao, e se vera que nem o publico nem os individuos sofrerao muito 
mais pela dispensa ocasional de certas categorias especificas de ope- 
rarios de fabrica do que com a de soldados. Os nossos operarios, sem 
duvida, tern grandes meritos face ao pais, mas seus meritos nao sao 
superiores aos daqueles que defendem a patria com o sangue, nem 
tampouco merecem melhor tratamento que os soldados. 

Na verdade, esperar que a liberdade de comercio seja um dia 
totalmenterestabelecida na Gra-Bretanha etaoabsurdoquantoesperar 
que um dia nela se implante uma Oceana ou Utopia. Opoem-se irre- 
sistivelmente a isso nao somente os preconceitos do publico, mas tam¬ 
bem — o que constitui um obstaculo muito mais intranspomvel — os 
interesses particulares de muitos individuos, irresistivelmente contra- 
rios a tal coisa. Se os oficiais do Exercito se opusessem com o mesmo 
ardor e unanimidade a qualquer redugao do contingente de tropas com 
o qual os donos de manufaturas tomam posigao contra qualquer lei 
suscetivel de aumentar o numero de seus concorrentes no mercado 
interno; se os primeiros incitassem seus soldados da mesma forma que 
os segundos incitam seus operarios a atacar com violencia e afronta 
quern ousar propor tais leis — setal ocorresse, tentar reduzir o Exercito 
seria tao perigoso como se tornou perigoso atualmente tentar reduzir, 
sob qualquer aspecto, o monopolio que nossos manufatoresconseguiram 
conquistar em oposigao a nos. Esse monopolio fez aumentar tanto o 
numerodealgunsgruposespecifi cos desses manufatoresque, a maneira 
de um grande exercito permanente, tornaram-se temiveis ao governo 
e, em muitas ocasioes, intimidam os legisladores. Todo membro do 
Parlamento que apoiar qualquer proposta no sentido de reforgar esse 
monopolio seguramenteadquirira nao somente a reputagao de entender 
do assunto, mas tambem grande popularidade e influencia junto a 
uma categoria de homens que, devido ao seu numero e a sua riqueza, 
adquirem grande importancia. Ao contrario, se esse parlamentar se 
Ihes opuser e, mais ainda, se tiver autoridade suficiente para contra- 
ria-los, nem a probidade mais reconhecida, nem a graduagao hierar- 
quica mais elevada, nem os maiores servigos publicos prestados sao 
capazes de defende-lo do vituperio e da detragao mais infames, dos 
insultos pessoais e, as vezes, nem mesmo do perigo real derivante do 
ultraje insolente de monopolistas enfurecidos e decepcionados. 

Sem duvida, muito sofreria o empresario de uma grande manu- 
fatura, o qual, no caso de ser o mercado interno subitamente aberto 
a concorrencia estrangeira, fosse obrigado a abandonar seu negocio. 
Talvez pudesse, sem grandes dificuldades, encontrar outra aplicagao 
aquela parte de seu capital que ele costumava empregar para comprar 
materials e pagar seus trabalhadores. Contudo, a parte do capital des- 
tinada as oficinas de trabalho e aos instrumentos de comercio dificil- 
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mente poderia ser vendida sem grande prejuizo. Exige assim a justiga 
que, em atengao a tal interesse, mudangas desse genero nunca sejam 
introduzidas subita, mas lenta e gradualmente, e apos demorada ad- 
vertencia. Precisamente por isso, os legisladores, se fosse possivel que 
suas deliberagoes sempre se orientassem, nao pela clamorosa impor- 
tunidade de interesses facciosos mas por uma consideragao global do 
bem geral, deveriam manter-se particularmente atentos para naocriar 
novos monopolios deste genero nem ampliar os ja existentes. Toda 
medida dessetipocria, atecertoponto, uma desordem real na estrutura 
do pais, desordem que sera depois dificil remediar, sem gerar outra 
desordem. 

Ate que ponto pode ser aconselhavel impor taxas a importagao 
de mercadorias estrangeiras, nao para evitar a importagao del as, mas 
para elevar a receita doGoverno? Considerarei issoaotratar das taxas. 
As taxas impostas com o intuito de impedir ou mesmo de diminuir a 
importagaoconstituemobviamente medidasquedestroem tantoa renda 
proveniente da alfandega quanto a liberdade de comercio. 
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Capitulo III 


As Restri^oes Extraordinarias a Importacao 
de Mercadorias de Quase Todos os Tipos, dps 
Pafses com os Quais a Balanga Comercial E 
Supostamente Desfavoravel 


PARTE PRIMEIRA 

A irracionalidade dessas restricoes, mesmo com base nos 
princi'pios do sistema comercial 


Impor rstrigos extraordinarias a importagao de mercadorias 
dequasetodosostiposdaqueles paisescomosquaisa balanga comercial 
e supostamente desfavoravel constitui o segundo meio atraves do qual 
o sistema comercial propoe aumentar a quantidade de ouro e prata. 
Assim, na Gra-Bretanha, e permitido importar tecidos finos da Silesia 
para consumo interno, pagando-secertos direitos. Entretanto, proibe-se 
importar cambraias e tecidos finos franceses, a nao ser no porto de 
Londres, sendoali estocados para exportagao. Impoem-sedireitos mais 
elevados aos vinhos franceses doqueaos portugueses ou, na realidade, 
aos proven ientes dequalquer outro pais. Em virtude do assim chamado 
imposto 1692, um direito de 25% de tarifa ou valor foi imposto a todas 
as mercadorias francesas, ao passo que as de todas as outras nagos 
— a maioria delas — estavam sujeitas a direitos muito mais baixos, 
que raramente ultrapassam 5%. Excetuavam-se o vinho, o conhaque, 
o sal e o vinagre da Franga, sujeitos a outros direitos elevados, seja 
por forga de outras leis, seja por determinadas dausulas da mesma 
lei. Em 1696, impos-se um segundo direito de 25% — por se considerar 
que o primeiro nao era suficiente para desestimular a importagao — 
a todas as mercadorias francesas, excetuando o conhaque, juntamente 
com um novo direito de 25 libras por tonelada de vinho francs, e um 
outro de 15 libras esterlinas por tonelada de vinagre francs. As mer- 
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cadorias francesas nunca foram omitidas em qualquer desses subsidies 
gerais, ou direitos de 5%, que foram impostos a todos, ou a maior 
parte das mercadoriasenumeradas nolivrodetarifas. Seconsiderarmos 
os subsidies de 1/3 e de 2/3 como perfazendo um subsidio completo, 
houve cinco desses subsidies gerais, de maneira que, antes do inicio 
da guerra atual pode-se estimar como sendo de 75% o direito mais 
reduzido ao qual estava sujeita a maior parte dos bens cultivados, 
produzidos ou manufaturados na Franga. Para a maioria desses bens, 
no entanto, esses direitos equivalem a uma proibigao de importagao. 
Desua parte, os franceses, comoacredito, trataram nossas mercadorias 
e nossos manufaturados exatamente com a mesma dureza, embora eu 
nao esteja bem familiarizado com o rigor especifico das taxas por eles 
impostas a tais produtos. Essas restrigoes mutuas puseram fim a quase 
todo o comercio equitativo entre as duas nagoes, sendo atualmente 
contrabandistas os principals importadores de mercadorias britanicas 
na Franga ou de mercadorias francesas na Gra-Bretanha. Os principles 
que examinei no capitulo anterior originaram-se do interesse privado 
e do espirito de monopolio; os que passarei a examinar no presente 
capitulooriginaram-sedopreconceitoeda animosidadeentreas nagoes. 
Por isso, comose poderia esperar, saoainda mais irracionais. E assim 
o sao mesmo com base nos principios do sistema comercial. 

Em primeiro lugar, ainda que fosse certo que no caso de um 
comercio livre entre a Franga e a Inglaterra, por exemplo, a balanga 
comercial fosse favoravel a Franga, de forma alguma se poderia concluir 
que tal comercio seria desvantajoso para a Inglaterra, ou que, com 
isso, a sua balanga comercial, no conjunto seria mais desfavoravel. Se 
os vinhos da Franga forem melhores e mais baratos que os de Portugal, 
ou os linhos franceses melhores e mais baratos que os da Alemanha, 
seria mais vantajoso para a Gra-Bretanha comprar da Franga o vinho 
e o linho estrangeiros de que necessitasse, do que comprar de Portugal 
e da Alemanha. Embora com isso se aumentasse muito o valor das 
importagoes anuais da Franga, diminuiria o valor total das importagoes 
anuais, na proporgao em que as mercadorias francesas da mesma qua- 
lidade fossem mais baratas do que as dos dois outros paises. I sso ocor- 
reria mesmo na suposigao de se consumir na Gra-Bretanha todas as 
mercadorias francesas importadas. 

Em segundo lugar, grande parte dessas mercadorias poderiam 
ser reexportadas a outros paises, onde, sendo vendidas com lucro, po¬ 
deriam trazer a Gra-Bretanha um retorno talvez igual ao valor do 
custo primario de todas as mercadorias francesas importadas. O que 
muitas vezes se tern dito do comercio com a India Oriental talvez 
pudesse ocorrer tambem em relagao ao comercio com a Franga, isto e: 
embora a maior parte das mercadorias da India Oriental fosse com- 
prada com ouro e prata, a reexportagao de uma parte delas a outros 
paises trouxe de volta mais ouro e prata ao pais importador do que o 
custo primario do montante total. No momenta atual, um dos setores 
mais importantes do comercio holandes consiste no transporte de mer- 
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cadorias francesas a outros paises europeus. Ate uma parte do vinho 
trances consumido na Gra-Bretanha e clandestinamente importada da 
Holanda e da Zelandia. Se houvesse liberdade de comercio entre a 
Franga e a Inglaterra, ou se as mercadorias francesas pudessem ser 
importadas pagando-se somente os mesmos direitos exigidos das mer¬ 
cadorias procedentes de outras nagoes europeias, e se fosse permitido 
aos exportadores recuperar essas taxas no ato da exportagao, a Ingla¬ 
terra poderia ter alguma participagao nesse comercio, queseconsidera 
tao vantajoso para a Holanda. 

Em terceiro e ultimo lugar, nao existe nenhum criterio seguro 
peloqual possamos determinar para que lado pendeoquesedenomina 
balanga comercial entre dois paises, ou qual dos dois exporta o valor 
maior. Os principios que geralmente ditam nossojulgamento em todas 
as questoes referentes a isso sao o preconceito e a animosidade nacio- 
nais, sempre movidos pelo interesse privado de determinados comer - 
ciantes. Existem, porem, dois criterios aos quais se tern recorrido com 
frequencia em tais ocasioes: os livros de registro da alfandega e ocurso 
do cambio. Quanto aos registros da alfandega, admite-se comumente 
hoje — assim acredito — que constituem um criterio muito pouco se¬ 
guro, devido a inexatidao com que a maior parte das mercadorias sao 
neles avaliadas. Talvez se possa dizer mais ou menos o mesmo quanto 
ao criterio do curso cambial. 

Quando o cambio entre dois lugares, por exemplo, Londres e 
Paris, esta ao par, afirma-se constituir isso um sinal de que os debitos 
de Londres em relagao a Paris sao compensados pel os debitos de Paris 
em relagao a Londres. Ao contrario, quando em Londres se paga um 
premio por um titulo de Paris, afirma-se que isso e um sinal de que 
os debitos de Londres em relagao a Paris nao sao compensados pelos 
debitos de Paris em relagao a Londres, devendo-se entao enviar de 
Londres uma compensagao em dinheiro, sendo que o premio e exigido 
e pago pelo risco, pelo trabalho e pela despesa de exportar essa com¬ 
pensagao em dinheiro. Afirma-se queo estado normal de debito e credito 
entre essas duas cidades deve necessariamente ser regulado pelo curso 
normal das transagoes comerciais efetuadas entre elas. Quando ne- 
nhuma das duas importa da outra um montante superior ao que para 
ela exporta, os debitos e creditos de cada uma das duas podem com- 
pensar-se mutuamente. Todavia, quando uma delas importa da outra 
um valor superior ao que para ela exporta, necessariamente a primeira 
fica devendo a segunda um montante maior do que o devido pela se- 
gunda a primeira: nesse caso, os debitos e creditos de cada uma delas 
nao se compensam mutuamente, devendo entao a cidade, cujo debito 
supera o credito, exportar dinheiro. Consequentemente se o curso nor¬ 
mal do cambio constituiu uma indicagao do estado normal do debito 
e do credito entre dois lugares, ele deve tambem ser indicativo do 
curso normal de suas exportagoes e importagoes, ja que estas obriga- 
toriamente determinam esse estado. 

Contudo, mesmoadmitindo-sequeocursonormal docambiocons- 
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titua uma indicagao suficiente do estado normal de debito e credito 
entre dois lugares, disso nao decorreria que a balanga comercial fosse 
favoravel aquele lugar que tivesse a seu favor o estado normal do 
debito e do credito. Nem sempre o estado normal de debito e credito 
entre dois lugares e inteiramente determinado pelo curso normal de 
suas transagoes comerciais mutuas, senaoque, muitas vezes, e influen- 
ciado pelo curso normal das transagoes comerciais de cada um dos 
dois lugares com muitos outros. Se, por exemplo, os comerciantes da 
Inglaterra costumassem pagar as mercadorias que compram de Ham- 
burgo, Danzig, Riga etc. com titulos da Holanda, o estado normal de 
debito e credito entre a Inglaterra ea Holanda naoseria determinado 
inteiramente pelo curso normal das transagoes comerciais vigentes en¬ 
tre esses dois paises, mas seria influenciado pelo curso normal das 
transagoes comerciais da Inglaterra com esses outros locais. A Ingla¬ 
terra pode ser obrigada a enviar anualmente dinheiro a Holanda, em- 
bora suas exportacoes anuais para esse pais possam ultrapassar de 
muito o valor anual de suas importagoes da Holanda, embora o que 
sedenomina balanga comercial seja altamente favoravel a Inglaterra. 

Alem disso, da maneira como se tern ate agora computado a 
paridade de cambio, o curso normal do cambio nao tern condigoes para 
servir como indicativo suficiente de que o estado normal de debito e 
credito e favoravel ao pais que parece ter a seu favor — ou que se 
supoe ter a seu favor — o curso normal do cambio; em outras palavras, 
o cambio real pode ser — e na realidadee, muitas vezes — taodiferente 
do cambio computado, queem muitos casos nao se podetirar nenhuma 
concl usao segu ra do cu rso deste u I ti mo em rel agao ao cu rso do pri mei ro. 

Quando, por uma soma de dinheiro paga na Inglaterra — con- 
tendo, de acordo com o padrao da Casa da Moeda inglesa, um certo 
numero de ongas de prata pura — se recebe um titulo correspondente 
a uma soma em dinheiro a ser paga na Franga, contendo, segundo o 
padrao da Casa da Moeda francesa, um numero igual de ongas de 
prata pura, afirma-se que esta ao par o cambio entre a Inglaterra e 
a Franga. 

Quando se paga mais, supoe-se que se paga um premio, dizendo-se 
entao que o cambio e desfavoravel a Franga. Quando se paga menos, 
supoe-se que se recebe um premio, dizendo-se entao que o cambio e 
desfavoravel a Franga e favoravel a Inglaterra. 

Todavia, primeiro cumpre observar o seguinte: nem sempre po- 
demos determinar o valor da moeda corrente de paises diferentes com 
base no padrao de suas respectivas moedas. Com efeito, em alguns 
paises a moeda esta mais usada e desgastada ou de qualquer forma 
mais desvalorizada, em relagao ao seu padrao original, e em outros 
esta menos. Ora, o valor da moeda corrente de cada pais comparado 
ao da moeda de qualquer outro e proporcional nao a quantidade de 
prata pura que deveria conter, mas a quantidade que efetivamente 
contem. Antes da reforma da moeda de prata na epoca do rei Guilherme, 
o cambio entre a Inglaterra ea Holanda, computado da maneira usual 
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de acordo com o padrao das duas respectivas Casas da Moeda, era 
25% desfavoravel a Inglaterra. Entretanto, como disse o Sr. Lowndes, 
o valor da moeda corrente inglesa, na epoca, estava na realidade mais 
do que 25% abaixo de seu valor padrao. Por conseguinte, o cambio 
real, mesmo naquela epoca, pode ter sido favoravel a Inglaterra, nao 
obstante o cambio computado ser-lhe tao desfavoravel; um numero 
menor de ongas de prata pura, efetivamente pagas na I nglaterra, pode 
ter comprado um titulo por um numero maior de onqas de prata pura 
a ser pagona Holanda, sendoqueuma pessoa quesupostamenteestava 
pagandoopremio, na realidadepoderia estar recebendoopremio. Antes 
da recente reforma da moeda-ouro inglesa, a moeda francesa estava 
muito menos desgastada do que a inglesa, estando talvez dois ou tres 
por cento mais proxima de seu padrao. Se o cambio computado com 
a Franga nao fosse mais do que dois ou tres por cento desfavoravel a 
Inglaterra, o cambio real poderiater sido favoravel a Inglaterra. Desde 
a reforma da moeda-ouro, o cambio tern sido constantemente favoravel 
a Inglaterra e desfavoravel a Franga. 

Em segundo lugar, em alguns paiss, a despesa da cunhagem e 
paga pelo Governo, ao passo que em outros el a e paga pel as pessoas 
privadas que levam seu metal em lingotes a Casa da Moeda, e o Governo 
chega atea auferir alguma renda da cunhagem. Na I nglaterra, a cunhagem 
e paga pelo Governo e se alguem levar uma libra-peso de prata-padrao 
a Casa da Moeda recebe de volta 62 xelins, contendo uma libra-peso 
da mesma prata padrao. Na Franga, deduz-se uma taxa de 8% para 
a cunhagem, o que nao somente cobre a despesa da mesma como ainda 
proporciona pequena renda ao Governo. Na Inglaterra, pelofatodea 
cunhagem nao custar nada, a moeda corrente nunca pode valer muito 
mais do que a quantidade de metal que ela contem efetivamente. Na 
Franga, onde se paga o trabalho da cunhagem, esse trabalho se acres- 
centa ao valor da moeda, da mesma forma como o trabalho executado 
para se obter a prataria aumenta o valor da prataria trabalhada. Por 
isso, uma soma em dinheiro francs, contendo certo peso de prata 
pura, vale mais do que uma quantia de moeda inglesa contendo peso 
igual de prata pura, exigindo-se mais prata em I ingots ou quantidade 
maior de outras mercadorias para compra-la. Por conseguinte, ainda 
que a moeda corrente ds dois paiss stivsse igualmente proxima 
ds padros das rspectivas Casas da Moeda, determinada quantia de 
dinheiro ingles dificilmente poderia comprar uma quantidade de di¬ 
nheiro francs contendo um numero igual de ongas de prata pura, e, 
consequentemente, um titulo francs no valor corrspondente a men- 
cionada quantia. Se, por tal titulo, nao se pagasse nenhuma soma 
adicional, alem do suficiente para compensar a dspsa da cunhagem 
francsa, o cambio real poderia star ao par entre os dois paiss, seus 
debitos e credits poderiam compensar-se mutuamente, enquanto o 
cambio computado seria muito favoravel a Franqa. Se pelo citado titulo 
se pagasse menos, o cambio real poderia ser favoravel a Inglaterra, e 
o cambio computado favoravel a Franga. 
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Em terceiro e ultimo lugar, em algumas cidades, como Amster¬ 
dam, Hamburgo, Veneza etc., pagam-se letras de cambio estrangeiras 
com o que se chama bilhete de banco, ao passo que em outras, como 
em Londres, Lisboa, Antuerpia; Livorno etc., elas sao pagas em moeda 
corrente normal do pais. O assim chamado bilhete de banco sempre 
vale mais do que a mesma quantia nominal de moeda comum. Por 
exemplo, 1 000 florins no Banco de Amsterdam valem mais do que 1 000 
florins em moeda corrente de Amsterdam. A diferenga entre os dois 
valor esedenominada agiobancario, oqual, em Amsterdam, geralmente 
e de cerca de 5%. Na suposigao de a moeda corrente de dois paises 
estar igualmente proxima ao padrao das respectivas Casas da Moeda, 
e de que uma pessoa pague titulos estrangeiros nessa moeda corrente, 
ao passo que outra os paga em bilhete de banco, e evidente que o 
cambio computado pode ser favoravel aquela que paga em bilhete de 
banco, embora o cambio real seja favoravel aquela que paga em moeda 
corrente, pela mesma razao que o cambio computado pode ser favoravel 
aquela que paga em dinheiro melhor, ou seja, em dinheiro que esta 
mais proximo ao seu proprio padrao, embora o cambio real seja favo¬ 
ravel aquela que paga em dinheiro pior. Antes da recente reforma da 
moeda-ouro, o cambio computado costumava ser desfavoravel a Lon¬ 
dres, em relagaoa Amsterdam, Hamburgo, Veneza e, segundoacredito, 
em relagao a todos os outros lugares que pagam com o assim chamado 
bilhete de banco. Todavia, de forma alguma isso significa queocambio 
real seja desfavoravel a Londres. Desde a reforma da moeda-ouro, tal 
cambio tern si do favoravel a Londres, mesmoem relagaoa essas cidades. 
O cambio computado tern sido geralmente favoravel a Londres, em 
relagaoa Lisboa, Antuerpia, Livorno e, se excetuarmos a Franga, acre- 
dito que tambem em relagao a maior parte das cidades da Europa que 
pagam em moeda corrente; e nao e improvavel que tambem o cambio 
real fosse favoravel a Londres. 

DIGRESSAO SOBRE OS BANCOS DE DEPOSITO, 
ESPECIALMENTE SOBRE O DE AMSTERDAM 

A moeda corrente de um grande pais, como a Franga ou a In- 
glaterra, geralmente consiste quase inteiramente em sua propria moe¬ 
da. Por isso, se esta moeda em algum momento desgastar-se ou de 
qualquer forma desvalorizar-se abaixo de seu valor-padrao, mediante 
uma reforma de sua moeda, o pais poderia eficazmente restabelecer o 
valor de sua moeda. Entretanto, moeda corrente de um pais pequeno, 
tais como Genova ou Hamburgo, raramente consiste exclusivamente 
em sua propria moeda, devendocompor-se, em grande parte, de moedas 
de todos os paises vizinhos com os quais seus habitantes mantem in- 
tercambio comercial continuo. Por isso, tal pais nem sempre tern con- 
digoes de estabelecer o valor de sua moeda, reformando seu dinheiro. 
No caso de se pagarem letras de cambio estrangeiras com essa moeda, 
o valor incerto de qualquer quantia, de algo que por sua propria na- 
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tureza e tao incerto, fara com que o cambio seja sempre muito desfa- 
voravel a esse pais, ja que sua moeda, em todos os paises estrangeiros, 
e necessariamente avaliada ate abaixo do que vale. 

A fim de remediar tal inconveniente, ao qual esse cambio des- 
favoravel deveter sujeitado seus comerciantes, esses paises pequenos, 
quando comegaram a cuidar dos interesses comerciais, muitas vezes 
decretaram que as letras de cambio estrangeiras de um certo valor 
fossem pagas, nao em moeda corrente comum, mas por uma ordem 
contra determinado banco ou por uma transference as contas de um 
determinado estabelecimento bancario, criado com o credito e sob a 
protegao do Estado, sendo esse banco sempre obrigado a pagar, em 
dinheiro bom e verdadeiro, exatamente de acordo com o padrao do 
pais. Ao que parece, os bancos de Veneza, Genova, Amsterdam, Ham- 
burgo e Nuremberg foram todos, originalmente, fundados com essa 
finalidade, embora alguns deles possam posteriormente ter sido utili- 
zados para outros objetivos. Pelo fato de o dinheiro desses bancos ser 
melhor que a moeda corrente do pais, necessariamente comportava 
um agio, maior ou menor, conformesesupunha estar a moeda corrente 
maisou menos abaixo do padrao do pais. O agio do banco de Hamburgo, 
por exemplo, que, segundo se afirma, costuma ser aproximadamente 
de 14%, constitui a suposta diferenga entre o bom dinheiro padrao do 
pais e a moeda usada, desgastada e desvalorizada de todos os Estados 
vizinhos, queflui no pais. 

Antes de 1609, a grande quantidade de moeda estrangeira usada 
e desgastada, trazida a Amsterdam pelo amplo comercio do pais com 
todas as regioes da Europa, reduziu o valor da moeda de Amsterdam 
aproximadamente 9% abaixo do valor da boa moeda recem-saida da 
Casa da Moeda. Tal dinheiro, logo que aparecia, era imediatamente 
fundido ou levado embora, como sempre acontece em tais circunstan- 
cias. Os comerciantes com muito dinheiro nem sempre conseguiam 
encontrar uma quantidade suficiente de dinheiro bom para suas letras 
de cambio; e o valor dessas letras tornou-se em grande parte incerto, 
a despeito de varias medidas adotadas para evita-lo. 

A fim de remediar tais inconvenientes, fundou-seem 1609 um banco 
sob garantia da cidade de Amsterdam. Esse banco recebia tanto moeda 
estrangeira como moeda desgastada, com peso abaixo de seu padrao e 
em seu valor real intrinseco, no bom dinheiro-padrao do pais, deduzindo 
apenas o necessario para cobrir a despesa da cunhagem e as demais 
despesas de administragao. Apos efetuar essa pequena dedugao, o banco 
concedia um credito em suas contas pelo valor remanescente. Esse credito 
era denominado bilhete de banco, o qual, por representar dinheiro exa¬ 
tamente segundo o padrao da Casa da Moeda, sempre tinha o mesmo 
valor real, e intrinsecamente valia mais do que a moeda corrente. Ao 
mesmo tempo, determinou-se que todas as letras emitidas ou negociadas 
em Amsterdam, em valor igual ou superior a 600 florins, fossem pagas 
com bilhete de banco, o que imediatamente eliminou toda e qualquer 
inseguranga quanto ao valor desses titulos. Emconsequencia dessa medida 
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legal, todo comerciante era obrigado a manter uma conta com o banco, 
a fim de pagar suas letras de cambio estrangeiras, o que forgosamente 
gerou uma certa procura de bilhete de banco. 

O bilhete de banco, alem desua superioridadeem relagaoa moeda 
corrente e do valor adicional que por forga Ihe advem da citada de- 
manda, apresenta algumas outras vantagens. Ele e assegurado contra 
fogo, roubo e outros acidentes; a cidade de Amsterdam garante esse 
bilhete; com ele podem-se efetuar pagamentos atraves de uma simples 
transfer end a, semoincomododeconta-lo, esem oriscodetransporta-lo 
de um lugar a outro. Em consequencia dessas diversas vantagens, pa- 
recequedesdeoimcioela comportou um agio egeralmente acredita-se 
que todo o dinheiro originalmente depositado no banco podia nele per- 
manecer, sem que ninguem se preocupasse em requerer pagamento 
deumdebitoquetinha condigoesde vender nomercadopor um premio. 
Ao requerer pagamento do banco, o possuidor de um credito bancario 
perdia esse premio. Assim como um xelim recem-saido da Casa da 
Moeda nao comprara no mercado mais mercadorias do que um dos 
nossos xelins comuns desgastados, da mesma forma o dinheiro bom e 
autentico que poderia passar dos cofres do banco aos de uma pessoa 
privada, por mesclar-se e confundir-se com a moeda corrente do pais, 
naoteria mais valor doqueessa moeda corrente, da qual nao poderia 
maisser prontamentedistinguido. Enquanto esse dinheiro permanecia 
nos cofres do banco, sua superioridade era conhecida e garantida. Ao 
passar para os cofres de uma pessoa privada, sua superioridade nao 
poderia ser bem certificada, senao com um maior esforgo que talvez 
naovalessea diferenga. Alem disso, aoser retiradodos cofres do banco, 
esse dinheiro perdia todas as outras vantagens caracteristicas do bi- 
Ihetede banco: sua seguranga, sua transferibilidadefacil esegura, sua 
utilidade ao pagamento de letras de cambio estrangeiras. Alem de 
tudo, esse bilhete nao podia ser retirado dos cofres do banco, como se 
vera mais adiante, sem antes ser efetuado o pagamento por te-lo guardado. 

Esses depositos em moeda, ou esses depositos que o banco era 
obrigado a restituir em moeda, constituiam o capital original do banco 
ou o valor total do que era representado pelo que se denomina bilhete 
de banco. Atualmente, supoe-se que esse bilhete constitui apenas uma 
parte muito reduzida do capital. A fim de facilitar o comercio de metal 
em lingotes, o banco, durante esses varios anos, tern adotado a pratica 
de conceber credito, em sua escrituragao, sobre depositos de ouro e 
prata em lingotes. Esse credito costuma ser em torno de 5% abaixo 
do prego do metal em lingotes na Casa da Moeda. Ao mesmo tempo 
o banco da o que se chama um certificado, habilitando a pessoa que 
faz o deposito ou o portador a retirar novamente o metal em lingotes, 
a qualquer momenta dentro de seis meses, mediante retransferencia 
ao banco de uma quantidade de bilhete de banco igual aquela pela 
qual foi concedido o credito em sua escrituragao, ao ser feito o deposito, 
e mediante pagamento de 0,25% por te-lo guardado, se o deposito foi 
em prata e de 0,5%, se foi em ouro; ao mesmo tempo o banco declara 
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que, nao ocorrendo tal pagamento e ao expirar esse prazo, o deposito 
pertencera ao banco ao prego ao qual foi recebido ou pelo qual se deu 
o credito nas contas de transference. O que e assim pago pela guarda 
do deposito pode ser considerado como uma especie de aluguel de ar- 
mazenamento. Tem-se ventilado varias razoes para justificar por que 
motivo esse aluguel de armazenagem deve ser tanto mais caro para 
o ouro do que para a prata. Assinalou-se que a pureza do ouro e mais 
dificil de ser certificada do que a da prata. As fraudes sao praticadas 
com mais facilidade e ocasionam perda maior no metal mais precioso. 
Alem disso, sendo a prata o metal-padrao, salientou-se que o Estado 
deseja estimular mais os depositos de prata do que os de ouro. 

Os depositos de ouro e prata em lingotes sao feitos na maioria 
dos casos quando o prego e algo mais baixo do que de ordinario, e 
novamente retirados quando o prego sobe. Na Holanda, o prego de 
mercado da barra esta geralmente acima do prego da Casa da Moeda, 
pela mesma razao que assim aconteceu na Inglaterra antes da ultima 
reforma da moeda-ouro. Afirma-sequea diferenga costuma oscilar entre 
aproximadamente seis e dezesseis stivers 163 por marco, ou oito ongas 
de prata de onze partes de prata pura e uma de liga metalica. O prego 
do banco ou o credito que ele da por depositos de tal prata (quando 
feitos em moeda estrangeira, cuja pureza ebem conhecida e certificada, 
como dolares mexicanos) e de 22 florins por marco; o prego da Casa 
da Moeda e aproximadamente de 23 florins, e o prego de mercado e 
de 23 florins e 6 stivers ate 23 florins e 16 stivers, ou de 2% a 3% 
acima do prego da Casa da Moeda. 164 As proporgoes entre o prego do 


163 Antiga moeda holandesa de pequeno valor. (N. do E. 

164 Sao os seguintes os pregos pelos quais o Banco de Amsterdam recebe, atualmente (setembro 
de 1775), ouro e prata em barras, e moeda de diversos tipos: 

PRATA 

dolares mexi canos 

coroas francesas B - 22 por marco 

moeda inglesa em prata 

dolares mexi canos em nova cunhagem . 21 10 

ducatoes . 3 

dolares r/'x* . 2 8 

A barra de prata contendo 11/12 de prata pura, 21 por marco e, nesta proporgao, ate 1/4, 
pela qual sao dados 5 florins. 

Barras puras, 23 por marco. 

OURO 

moeda portuguesa 

guineus B - 310 por marco 

luises de ouro novos 

Idem, velhos . 300 

ducados novos . 4 19 8 por ducado. 

Recebe-se ouro em barra ou lingote em proporgao a sua pureza, comparada com a moeda 
de ouro estrangeira acima mencionada. Para barras finas o banco paga 340 marcos. Em 
geral, porem, paga-se por moeda de pureza conhecida um pouco mais do que por ouro e 
prata em barras, cuja pureza so pode ser certificada mediante um processo de fusao e 
analise. 

* Denominag°o de algumas moedas de prata valendo cerca de 1 dolar, que circulavam na 
Europa entre os seculos XVI e XIX. 
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banco, o prego da Casa da Moeda e o prego de mercado do ouro em 
barras sao mais ou menos as mesmas. Uma pessoa geralmente pode 
vender seu certificado pela diferenga entre o prego do lingote na Casa 
da Moeda e o prego de mercado. Um certificado para lingotes quase 
sempre valealguma coisa, epor issoemuito raroacontecer quealguem 
deixe expirar seu certificado, isto e, deixe seus lingotes passarem a 
propriedade do banco ao prego pelo qual foram recebidos ou nao os 
retirando antes do termino dos seis meses, ou deixando de pagar o 
0,25 ou 0,5% a fim de obter um novo certificado para outros seis meses. 
Entretanto, embora isso acontega raramente, afirma-se que por vezes 
acontece, e com maior frequencia em relagao ao ouro do que a prata, 
devidoaoaluguel dearmazenamento mais alto que sepaga pelaguarda 
do metal mais precioso. 

A pessoa que, efetuando um deposito em lingotes de ouro ou 
prata, obtem tanto um credito bancario quanto um certificado, paga 
suas letras de cambio com seu credito bancario, a medida em que elas 
vao vencendo; quanto ao certificado, vende-o ou conserva-o, conforme 
julgar que o prego do lingote tern probabilidade de subir ou baixar. O 
certificado e o credito bancarios raramente permanecem juntos por 
muito tempo, nao havendo necessidade de que isso ocorra. A pessoa 
que tern um certificado e que deseja retirar ouro ou prata em barras 
sempre encontra bastante credito bancario ou moeda bancaria a venda, 
ao prego normal; ea pessoa que possui moeda bancaria e deseja retirar 
as barras tambem encontra sempre certificados em igual abundancia. 

Aqueles que tern creditos bancarios e os portadores de certificados 
constituem dois tipos diferentes de credor em relagao ao banco. O por- 
tador de um certificado nao pode retirar as barras em troca das quais 
o red bo e dado, sem pagar novamente ao banco uma soma de moeda 
bancaria igual ao prego pelo qual recebeu em barras. Se ele nao tiver 
moeda de banco proprio, tern quecompra-la de quern a tern. O possuidor 
de moeda bancaria nao pode retirar as barras sem apresentar ao banco 
certificados pela quantidade que deseja. Se ele nao os possuir dele 
mesmo, devecompra-los de quern o tiver. O portador de um certificado, 
quando compra moeda bancaria, compra o poder de retirar uma quan¬ 
tidade de barras, cujo prego na Casa da Moeda esta 5% acima do prego 
do banco. Por isso, o agio de 5% que ele costuma pagar e pago nao 
por um valor imaginario mas por um valor real. O possuidor de moeda 
bancaria, ao comprar um certificado, compra o poder de retirar uma 
quantidade de ouro ou prata em barras, cujo prego de mercado geral¬ 
mente esta entre 2 e 3% acima do prego da Casa da Moeda. O prego 
que ele paga pelo certificado, portanto, tambem e pago por um valor 
real. O prego de um certificado e o prego da moeda bancaria perfazem, 
conjuntamente, o valor total ou o prego total das barras. 

Por deposito em moeda corrente ao pais, o banco da certificado 
bemcomo creditos bancarios; entretanto, esses certificados muitas vezes 
nao tern nenhum valor, nao encontrando prego no mercado. Por duca- 
toes, por exemplo, que na moeda corrente circulam por tres florins e 
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tres stivers cada, o banco da um credito de apenas tres florins, ou 5% 
abaixo do valor corrente. O banco da tambem um certificadoquehabilita 
o portador a retirar o numero de ducatoes depositados a qualquer 
momento, dentro de seis meses, pagando 0,25% por te-lo guardado. 
Esse red bo muitas vezes nao encontrara prego no mercado. Tres florins 
de moeda bancaria geralmente se vendem no mercado por tres florins 
e tres stivers, valor pleno dos ducatoes, se fossem retirados do banco; 
e, antes de se poder retira-los, deve-se pagar 0,25% pela guarda, que 
representaria pura perda para no portador do certificado. Todavia, se 
o agio do banco cair em algum momento a 3%, tais certificados con- 
seguiriam obter algum prego o mercado, podendo ser vendidos por 
1,75%. Entretanto, sendo o agio do banco atualmente de aproximada- 
mente 5%, com frequencia se deixa que esses certificados expirem, ou 
seja, como se diz, caiam nos cofres do banco. Com frequencia ainda 
maior, isso acontece com os certificados dados por depositos de ducados 
de ouro, ja que, antes de poder retira-los novamente, e preciso pagar 
umaluguel mais elevado de armazenamento, istoe, 0,5%, pela guarda 
respectiva. Os 5% que o banco obtem quando se deixam depositos de 
moeda ou de barras passarem para a propriedade do banco podem ser 
considerados comooaluguel quesepaga peloarmazenamentoperpetuo 
de tais depositos. 

Deve ser bem consideravel a quantia de bilhete de banco corres- 
pondentea certificados que expiraram. Abrangetodoo capital original 
do banco, o qual, como geralmente se supoe, permitiu-se permanecer 
no banco desde o momento de seu primeiro deposito, sem que ninguem 
se preocupasse em renovar seu certificado ou retirar seu deposito, uma 
vez que, pelas razoesja indicadas, qualquer uma dessas duas operagoes 
representaria uma perda. Entretanto, qualquer que seja o montante 
dessa soma, acredita-seser muito pequena a porcentagem representada 
por essa quantia em relagao ao total dos bilhetes de banco. O banco 
de Amsterdam tern sido, durante esses varios ultimos anos, o grande 
deposito da Europa para ouro e prata em barras, cujos certificados 
muito raramente se deixa expirarem, ou, como se costuma dizer, caem 
na posse do banco. Supoe-se que a maior parte dos bilhetes de banco 
ou dos creditos nas contas do banco originou-se durante esses muitos 
anos decorridos desses depositos que os comerciantes de ouro e prata 
em barra estao continuamente efetuando e retirando. 

So se pode requisitar pagamento ao banco contra apresentagao 
de um certificado. O volume menor de bilhete de banco correspondente 
a certificados expirados mescla-se e confunde-se com o volume muito 
maior correspondente aos certificados ainda em vigor; issodetal forma 
que, embora possa ser consideravel a quantia de bilhetes de banco 
para a qual nao ha certificados, naoexiste nenhuma quantia ou porgao 
especifica de bilhete de banco cujo pagamento nao possa ser exigido 
a qualquer momento por um certificado. O banco nao pode dever a 
mesma coisa a duas pessoas e aquela que possui bilhete de banco e 
que nao tern certificado nao esta em condigoes de exigir pagamento 
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do banco antes de comprar algum. Em epocas normais e tranquilas, 
a pessoa nao encontra nenhuma dificuldade em comprar certificado a 
prego de mercado, o qual, geralmente, coincide com o prego pelo qual 
pode vender a moeda ou o metal em barras que o certificado Ihe pas- 
si bi I ita retirar do banco. 

A situagao poderia ser diferente em tempos de calamidade pu- 
blica, por exemplo, no caso de uma invasao; tal como a dos franceses, 
em 1672. Pelo fato de todos os proprietaries de bilhetes bancarios que- 
rerem ansiosamente retira-lo do banco para te-lo em suas proprias 
maos, a procura de certificados poderia ter feito aumentar seu prego 
a um nivel exorbitante. Nessas condigoes, os portadores de certificado 
podem ter alimentado expectativas fora do comum e, ao inves deexigir 
2 ou 3%, ter exigido a metade dos bilhetes de banco para o qual se 
havia dado credito com base nos depositos pelos quais o banco havia 
dado os respectivos certificados. O inimigo, sabedor da constituigao do 
banco, poderia ate comprar todos esses certificados, a fim de evitar a 
drenagem do tesouro. Supoe-se que, em tais emergences, o banco pas- 
saria por cima da norma comum desoefetuar pagamentoaos portadores 
que apresentassem certificado. Nesse caso, os portadores de certifica¬ 
dos, que nao possuiam bilhete de banco, devem ter recebido entre 2 
ou 3% do valor do deposito pelo qual o banco havia emitido os respec¬ 
tivos certificados. Nesse caso, afirma-se que o banco nao teria nenhum 
escrupulo em pagar com dinheiro ou com metal em barras o valor 
pleno da soma creditada em seus livros contabeis aos possuidores de 
bilhete de banco que nao conseguiam certificados; e pagaria, ao mesmo 
tempo, 2 ou 3% aos portadores de certificado que nao possuissem aquele 
bilhete, ja que este seria o valor total que, justificadamente, Ihesseria 
devido em tal situagao. 

Mesmo em tempos normais e tranquilos, os portadores de certi¬ 
ficados tern interesse em fazer baixar o agio, seja para comprar muito 
mais barato bilhete de banco (consequentemente, o metal em barras, 
que seus certificados os habilitariam entao a retirar do banco), seja 
para vende-lo mais caro aqueles que possuem bilhete de banco e que 
desejam retirar metal em barras tao mais caro; isto porque o prego 
deumcertificadocostuma ser igual a diferenga entre o prego de mercado 
do bilhetedebancoeododa moeda ou das barras pelo qual seconcedeu 
certificado. Ao contrario, os proprietaries de bilhete de banco tern in¬ 
teresse em fazer subir o agio, seja para vender seu bilhete tanto mais 
caro, seja para comprar um certificado tanto mais barato. Para evitar 
os truques de especulacao na bolsa que esses interesses opostos pode- 
riam as vezes gerar, o banco adotou, nos ultimos anos, a decisao de 
vender sempre bilhete de banco por moeda corrente, a 5% de agio, e 
recompra-lo novamentea 4%deagio. Em decorrencia dessa resolugao, 
o agio nunca pode subir alem de 5% nem descer abaixo de 4% e que 
a proporgao entre o prego de mercado do bilhete de banco e da moeda 
corrente sempre e mantida muito proxima da proporqao entre seus 
valores intrinsecos. Antes que se tomasse esta resolugao, o prego de 
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mercado do bilhete de banco as vezes chegava a subir ate 9% de agio, 
e as vezes a descer tao baixo quanto ao par, conforme a influencia 
eventualmente exercida sobre o mercado pelos interesses opostos. 

O banco de Amsterdam declara nao emprestar nenhuma parte 
do que e nele depositado, mas, para cada florim a que concede credito 
em sua escrituragao contabil, conservar o valor de um florim em di- 
nheiroou em barra. Dificilmentese podeduvidar que o banco conserve 
em seus cofres todo o dinheiro ou barras para os quais ha certificados 
em vigor, dinheiro e barras esses que podem ser exigidos pelos porta- 
dores de certificados a qualquer momento, e que, na realidade, sao 
continuamentedepositados e retirados dos cofres do banco. Entretanto, 
talvez nao seja tao certo que o banco faga o mesmo em relagao a parte 
deseu capital cujos certificados ja expiraram ha muitotempo, dinheiro 
esse que, em tempos normals e tranquilos, nao pode ser exigido e que, 
na realidade, muito provavelmente permanecera no banco para sempre 
enquanto subsistirem os Estados das Provincias Unidas. Em Amster¬ 
dam, no entanto, nao existe artigo de fe mais firme do que este: por 
cada florim que circula como bilhete de banco existe no tesouro do 
banco um florim correspondente em ouro ou prata. A cidade e uma 
garantia de que assim deve ser. O banco esta sob a diregao dos quatro 
burgomestres reinantes, substituidos a cada ano. Cada novoquadrun- 
virato de burgomestres visita o tesouro, compara-o com a escrituragao 
contabil, recebe-o sob juramento e o entrega, com a mesma espantosa 
solenidade, aos quatro burgomestres que I he sucedem; e, nesse pais 
sobrioereligioso, osjuramentos ate agora nao tern sidodesrespeitados. 
Uma rotatividadedessetipoconstitui, por si so, uma garantia suficiente 
contra quaisquer praticas inconfessaveis. Em meioa todasasrevolugoes 
geradas nogovernodeAmsterdam pelasdissensoes partidarias, a parte 
vencedora nunca acusou seus predecessores de deslealdade na admi- 
nistragao do banco. Nenhuma acusagao poderia ter afetado mais pro- 
fundamente a reputagao e o destino da parte perdedora, e se tal acu¬ 
sagao pudesse ter si do comprovada, podemos estar certos de que el a 
teria sido apresentada. Em 1672, quando o rei trances estava em 
Utrecht, o barco de Amsterdam pagou com tanta prontidao que nao 
restou duvida sobre a lealdade com que havia observado seus compro- 
missos. Algumas das moedas que foram retiradas dos cofres do banco 
naquela epoca parecem ter sido chamuscadas pelo incendio ocorrido 
no predio, logo depois da criagao do banco. Conclui-se, pois, que essas 
moedas devem ter permanecido nos cofres do banco desde aquela epoca. 

Durante muito tempo os curiosos vem especulando no sentido de 
saber qual e o montante do tesouro encerrado nos cofres do banco. 
Quanto a isso nao ha nada alem de conjeturas. Calcula-se que ha 
aproximadamente 2 mil pessoas que mantem contas com o banco; su- 
pondo-se que cada uma possui o valor de 1 500 libras esterlinas em 
suas respectivas contas (uma suposigao muito generosa), o total dos 
bilhetes de banco e, consequentemente, do tesouro do banco, devera 
aproximar-se de 3 milhoes de libras esterlinas, ou seja, ao cambio de 
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onzeflorins por libra esterlina, 33 milhoes deflorins; montanteelevado, 
suficiente para operar uma circulagao bem ampla, porem muito inferior 
as somas descomunais imaginadas por alguns. 

A cidadede Amsterdam aufereuma renda consideravel do banco. 
Alem do que se pode denominar o aluguel de armazenagem supra- 
mencionado, cada pessoa, ao abrir a primeira conta do banco, paga 
uma taxa de dez florins e, por outra nova conta, tres florins e tres 
stivers-, por nova transference, dois stivers; e se a soma transferida 
for inferior a 300 florins, pagam-se seis stivers, a fim de desestimular 
a multiplicagao de pequenas transagoes. A pessoa que deixa de fazer 
balangode sua conta duas vezes aoanopaga uma multa de 25 florins. 
A pessoa que solicita uma transference de uma soma superior a que 
possui em sua conta e obrigada a pagar 3% sobre a soma sacada a 
descoberto, e seu pedido e desprezado na transagao. Alem disso, su- 
poe-se que o banco aufere lucros consideraveis vendendo moeda ou 
barras estrangeiras que passam a pertencer ao banco por vencimento 
dos certificados, dinheiro que sempre e conservado, ate poder ser ven- 
dido com lucro. Aufere lucro tambem vendendo bilhete de banco a 5% 
de agio e comprando-o a 4%. Estes diversos emolumentos representam 
um montante bem superior ao necessario para pagar os salaries dos 
funcionarios e para cobrir as despesas de administragao. Acredita-se 
que o que se paga pela guarda do ouro e prata em barras sob certificado, 
por si so representa uma renda liquida anual entre 150 mil e 200 mil 
florins. Nao obstante isso, essa instituigao bancaria tevecomo objetivo 
original a utilidade publica e nao a renda. Seu objetivo era livrar os 
comerciantes do incomodo de um cambio desvantajoso. Nao se previa 
a renda que o banco geraria, podendo-se considera-la como acidental. 
J a e tempo, todavia, de encerrar esta longa digressao, a qual fui im- 
perceptivelmente levado no empenho de explicar as razoes pelas quais 
o cambio entre os paises que pagam com o chamado bilhete de banco 
e os que pagam em moeda corrente geralmente parece ser favoravel 
aos primeiros e desfavoravel aos segundos. Os primeiros pagam com 
um tipo de dinheiro cujo valor intrinseco e sempre o mesmo e que 
equivale exatamente ao padrao de suas respectivas Casas da Moeda; os 
segundos pagam com um tipo de dinheiro cujo valor intrinseco varia con- 
tinuamente, estando quase sempre mais ou menos abaixo desse padrao. 

PARTE SEGUNDA 

A irracionalidade dessas restricoes extraordinarias, com 
base em outros principios 

Na primeira parte do presente capitulo procurei mostrar, mesmo 
com base nos principios dosistema comercial, o quanto edesnecessario 
impor restrigoes extraordinarias a importagao de mercadorias dos pai¬ 
ses com os quais a balanga comercial, segundosesupoe, e desfavoravel. 

No entanto, nao ha nada mais absurdo que toda essa teoria da 
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balanga comercial, na qual se baseiam nao somente as referidas res- 
trigoes, mas tambem quase todas as demais normas sobre o comercio. 
Quando dois lugares ou cidades comercializam entre si, essa teoria 
supoe que, se a balanga comercial entre os dois estiver em equilibrio, 
nenhum dos dois ganha ou perde, ao passo que, se a balanga pender, 
em qualquer grau, para um dos lados, uma delas perde e a outra 
ganha, na proporgao em que a balanga se desviar de seu ponto exato 
de equilibrio. Ambas as suposigoes saofalsas. Como procurarei mostrar 
mais adiante, um comercio que e forgado por subsidios e monopolios 
pode e costuma ser desvantajoso para o pais que acredita estar-se 
beneficiando com essas medidas. Ao contrario, o comercio que, sem 
violencia ou coagao, e efetuado com naturalidade e regularidade entre 
dois lugares, sempretraz vantagem para os dois lados, ainda que essa 
vantagem nao seja sempre igual para ambos. 

Por vantagem ou ganho entendo nao o aumento da quantidade 
de ouro e prata, mas o aumento do valor de troca da produgao anual 
da terra e da mao-de-obra do pais, ou seja, o aumento da renda anual 
de seus habitantes. 

Se a balanga comercial estiver em equilibrio, e se o comercio 
entre os dois lugares consistir exclusivamente no intercambio de suas 
mercadorias nacionais, na maioria dos casos nao somente os dois au- 
ferirao vantagem, senao que o ganho sera igual ou quase igual: nesse 
caso, cada um oferecera um mercado para uma parte do excedente de 
produgao do outro; cada um repora um capital que fora empregado em 
cultivar e preparar para a comercializagao essa parte do excedente de 
produgao do outro, e que havia sido distribuida entre eles proporcio- 
nando renda e sustento a um certo numero de seus habitantes. Por 
isso, parte dos habitantes decada um auferira indiretamentesua renda 
e seu sustento do outro. Assim como supostamente tambem as mer¬ 
cadorias trocadassaode valor igual, da mesma forma serao na maioria 
dos casos tambem iguais ou quase iguais os capitals empregados pelas 
duas partes no comercio; e pelo fato de serem os dois capitals empre¬ 
gados para produzir as mercadorias nacionais dos dois paises, iguais 
ou quase iguais serao a renda e o sustento que a distribuigao dessas 
mercadorias proporcionara aos habitantes dos dois paises. Essa renda 
e esse sustento, proporcionados mutuamente dessa forma, serao maio- 
resou menores, conformea extensao das transagoes entre os dois paises. 
Se, por exemplo, elas representarem um montante anual de 100 mil 
libras, ou entao 1 milhao de cada lado, cada um dos dois paises pro¬ 
porcionara aos habitantes do outro uma renda anual, no primeiro caso, 
de 100 mil libras esterlinas, e no segundo de 1 milhao. 

Se o comercio entre os dois paises for tal que um deles so exporta 
ao outro mercadorias nacionais, ao passo que o segundo so exporta ao 
primeiro mercadorias estrangeiras, ainda nesse caso seria de supor 
que a balanga comercial entre os dois estaria em equilibrio, ja que as 
mercadorias sao pagas com mercadorias. Os dois estariam ganhando, 
nesse caso; mas o ganho nao seria igual; os habitantes do pais que so 
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exportasse mercadorias nacionais estaria auferindo a renda maxima 
do comercio. Por exemplo, se a Inglaterra so importasse da Franga 
mercadorias produzidas por aquele pais, e, nao possuindo ela mesma 
as mercadorias inglesas em falta na Franga, pagasse anualmente suas 
importagoes francesas enviando a Franga grande quantidade de mer¬ 
cadorias estrangeiras, suponhamos fumo e mercadorias das indias 
Orientais, esse tipo de comercio, embora proporcionasse alguma renda 
aos habitantes dos dois paises, produziria para os habitantes da Franga 
uma renda superior a que produziria para os habitantes da I nglaterra. 
Todo o capital trances empregado anualmente nesse comercio seria 
anualmente distribuido entre a populagao da Franga. Aocontrario, so 
seria anualmente distribuida entre a populaqao da I nglaterra a parte 
do capital ingles empregada em produzir as mercadorias inglesas com 
as quais foram compradas as referidas mercadorias estrangeiras ex- 
portadasa Franga. A maior partedessecapital ingles reporia os capitals 
empregados na Virginia, no I ndustao e na China — capitals que pro- 
porcionariam renda esustentoaos habitantes desses longinquos paises. 
Por isso, se os capitals fossem iguais, ou quase iguais, esse emprego 
do capital trances aumentaria muito mais a renda da populagao fran- 
cesa do que o emprego do capital ingles aumentaria a renda da popu- 
lagao da Inglaterra. Nesse caso, a Franga estaria efetuando com a 
Inglaterra um comercio exterior direto para o consumo proprio, ao 
passo que a Inglaterra estaria efetuando um comercio do mesmo tipo 
com a Franga, mas indireto. Ora, ja explicamos exaustivamente a di- 
ferenga de efeitos produzidos por um capital empregado no comercio 
exterior direto de bens de consumo, e os produzidos por um capital 
empregado no comercio exterior indireto de bens de consumo. 

Na realidade, provavelmentenaoexiste, entre dois paises quaisquer, 
um comercio que consista exdusivamente na troca de mercadorias nacio¬ 
nais dos dois lados, ou exdusivamente na troca de mercadorias nacionais, 
de um lado, e de mercadorias estrangeiras, do outro. Quase todos os 
paises trocam, entre si, em parte mercadorias nacionais e, em parte, mer¬ 
cadorias estrangeiras. Ganhara mais sempreo pais queexportar o maxi mo 
de mercadorias nacionais e o mini mo de mercadorias estrangeiras. 

Se a Inglaterra pagasse as mercadorias anualmente importadas 
da Franga, nao com fumo e mercadorias importadas das indias Orien¬ 
tais, mas com ouro e prata, supoe-se que, nesse caso, sua balanga 
comercial ficaria desequilibrada, ja que as mercadorias importadas da 
Franga nao seriam pagas com mercadorias, mas com ouro e prata. E 
noentanto, nesse caso como no precedente, tal tipode comercio geraria 
alguma renda para os habitantes dos dois paises: mais para os da 
Franga e menos para os da Inglaterra. Geraria, sim, alguma renda 
para a populagao da Inglaterra. O capital anteriormente empregado 
para produzir as mercadorias inglesas com as quais se comprou essa 
quantidade de ouro e prata, o capital que fora distribuido a certos 
habitantes da Inglaterra e Ihes proporcionara renda seria repostocom 
este comercio, possibilitando-lhecontinuar esse emprego. O capital total 
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da Inglaterra nao sofreria com essa exportagao de ouro e prata uma 
diminuigao maior do que a que sofreria com a exportagao de um valor 
igual de quaisquer outras mercadorias. Ao contrario, na maioria dos 
casos, esse capital total aumentaria. Naoseexportam ao exterior senao 
mercadorias cuja demanda supostamente e maior no exterior do que 
nopropriopais, ecujos retornos, consequentemente— assim seacredita 
—, terao mais valor no pais do que as mercadorias exportadas. Se o 
fumoque na I nglaterra valeapenas 100 mil esterlinos, aoser exportado 
a Franga, comprar vinho que na Inglaterra, vale 110 mil libras ester- 
linas, a troca fara com que o capital da Inglaterra aumente de 10 mil 
libras. Se, da mesma forma, 100 mil libras deouro ingles compra vinho 
frances que na Inglaterra vale 110 mil, essa hora ira aumentar igual- 
mente o capital da Inglaterra em 10 mil libras. Assim como um co- 
merciante que tern 110 mil esterlinos de vinho em sua adega e mais 
rico do que o que possui somente 100 mil esterlinos em fumo em seu 
armazem, da mesma forma ele e mais rico do que aquele que so possui 
1 000 esterlinos em ouro e prata em seus cofres. Ele tern condigoes 
de movimentar um volume maior detrabalho, e proporcionara renda, 
sustento e emprego a um contingente maior de pessoas do que os dois 
outros. Ora, o capital do pais e igual a soma dos capitals de todos os 
seus habitantes, e a quantidade de trabalho que o pais tern condigao 
desustentar anualmente e igual ao volume total de trabalho que pode 
ser mantido pela soma de todos esses capitals individuals. Assim, ne- 
cessariamente, esse tipo de comercio fara geralmente aumentar tanto 
o capital do pais como o volume de trabalho que o pais tern condigoes 
de sustentar anualmente. Sem duvida, seria mais vantajoso para a 
Inglaterra se ela pudesse comprar os vinhos da Franga com suas pro- 
prias ferragens e tecidos grosseiros do que com o fumo da Virginia ou 
com o ouro e prata do Brasil e do Peru. Um comercio exterior direto 
de bens de consumo sempre traz vantagem maior do que um comercio 
indireto. Entretanto, um comercio exterior indiretode bens de consumo, 
efetuado com ouro e prata, nao parece ser menos vantajoso do que 
qualquer outro comercio exterior indireto de bens de consumo. Analo- 
gamente, um pais sem minas proprias nao tern maior probabilidade 
deter exauridas suas reservasdeouroe prata, exportandoanualmente 
esses metais do que um pais que nao cultiva fumo tern probabilidade 
deesgotar suasreservas defumo, exportando anualmente esse produto. 
Assim como um pais que tern com que comprar fumojamais permanecera 
muito tempo em falta dele, da mesma forma nao permanecera por muito 
tempo em falta de ouro e prata um pais que tiver com que compra-los. 

Afirma-se constituir uma perda o negocio que um trabalhador 
efetua numa cervejaria, diz-se, outrossim, que o comercio que uma 
nagao manufatora efetuasse naturalmente com um pais produtor de 
vinho pode ser considerado uma perda. Respondo que o negocio com 
a cervejaria nao acarreta necessariamente uma perda para quern o 
efetua. Em si mesmo, tal negocio e tao vantajoso quanto qualquer 
outro embora, talvez, esteja um tanto mais sujeitoa abusos. A ocupagao 
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de um fabricante de cerveja, e mesmo a de um varejista de bebidas 
fermentadas sao divisoes de trabalho tao necessarias como quaisquer 
outras. Geralmente, sera mais vantajoso para um operario comprar 
do fabricante de cerveja a quantidade de que precisa do que fabrica-la 
ele mesmo e, se for um operario pobre, geralmente Ihe sera mais van¬ 
tajoso comprar a cerveja do varejista, pouco a pouco, do que adquirir 
uma grande quantidade diretamente do fabricante de cerveja. Sem 
duvida, ele pode comprar demais de ambos, como pode comprar demais 
de qualquer outro comerciante da sua vizinhanga, por exemplo, do 
agougueiro, sefor glutao, ou do negociante de fazenda, se desejar apa- 
recer como um gala entre seus companheiros. Entretanto, e vantajoso 
para o grande conjunto de trabalhadores que todos esses tipos de co- 
mercio ou ocupagoes sejam livres, embora todos possam abusar dessa 
liberdade, conquanto, talvez, o abuso seja maior em uns do que em 
outros. Embora, as vezes, determinados individuos possam arruinar 
sua sorte consumindo bebidas fermentadas em excesso, nao parece 
haver perigo de que tal acontega com uma nagao. Ainda que em todo 
pais existam muitas pessoas que gastam mais do que podem com be¬ 
bidas alcoolicas, sempre existem muitas mais que gastam menos. Me- 
rece destacar-se tambem que, se recorrermos a experiencia, o baixo 
prego do vinho nao parece ser a causa da embriaguez, mas antes da 
sobriedade. Os habitantes dos paises produtores de vinho costumam 
ser as pessoas mais sobrias da Europa, como o testemunham os espa- 
nhois, italianos e os habitantes das provincias do sul da Franga. Ra- 
ramenteas pessoas consomem em excesso produtos por elas produzidos 
em sua faina diaria. Ninguem se mostra liberal e bom companheiro 
tendo bebidas alcoolicas em abundancia tao baratas quanto uma cer- 
vejinha. Ao contrario, nos paises em que, devido ao calor ou ao frio 
excessivo, nao ha viticultura, e onde, por conseguinte, o vinho e caro 
e constitui raridade, a embriaguez e um vicio generalizado, como nas 
nagoes setentrionais e entre aqueles que vivem nos tropicos, os negros, 
por exemplo, da costa da Guine. Ouvi muitas vezes dizer que, quando 
um regimento trances vem de algumas provincias setentrionais da 
Franga, onde o vinho e um pouco mais caro, e fica aquartelado nas 
provincias do sul, onde ele e muito barato, os soldados de inicio se 
entregam a exageros pelo baixo prego e pela novidade do bom vinho; 
entretanto, apos alguns meses de residencia, a maior parte deles se 
torna tao sobria quanto os demais habitantes. Suprimir de uma vez 
as taxas aduaneiras que gravam os vinhos estrangeiros, e os impostos 
de consumo sobre o malte, a cerveja comum e a cerveja inglesa, poderia 
igualmente tornar a embriaguez bastante generalizada e temporaria 
na Gra-Bretanha entre as classes media e inferior da populagao, a 
qual, porem, provavelmente, logoseria seguida deuma sobriedade per - 
manente e mais ou menos total. Atualmente, a embriaguez de forma 
alguma constitui o vicio de pessoas de posigao ou daqueles que facil- 
mente podem comprar as mais caras bebidas alcoolicas. Dificilmente 
se tern visto entre nos uma pessoa de posigao embriagar-se com cerveja 
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inglesa. Alem disso, as restrigoes ao comercio de vinhos na Gra-Bre- 
tanha nao parecem devidamente bem elaboradas para impedir as pes- 
soas de frequentarem a cervejaria, se assim posso me expressar, as 
antes para evitar que frequentem os lugares em que podem comprar 
a melhor bebida e a mais barata. Favorecem o comercio de vinhos com 
Portugal e desestimulam o comercio de vinhos com a Franga. Efetiva- 
mente, afirma-se que os portugueses sao melhores clientes para os 
nossos manufaturados do que os franceses, devendo portanto ser esti- 
mulados, de preferencia aos franceses. Afirma-se que, da mesma ma- 
neira que os portugueses nos tratam, assim devemos trata-los. Dessa 
forma, os artificios astuciosos de comerciantes subalternos sao trans- 
formados em maxi mas politicas para a conduta de um grande imperio; 
com efeito, sao somente os comerciantes mais subalternos que trans- 
formam em regra utilizar os servigos principalmente de seus proprios 
clientes. Um grandecomerciantesemprecompra suas mercadorias onde 
elas sao mais baratas e melhores, sem atender a pequenos interesses 
desse genero. 

Foi por meio de tais maximas, contudo, que se ensinou as nagoes 
que seu interesse consiste em mendigar junto a todos os seus vizinhos. 
Fez-se com que cada nagao olhe com inveja para a prosperidade de todas 
as nagoes com as quais comercializa, e considere o ganho dessas nagoes 
como uma perda para ela mesma. O comercio, que deveria naturalmente 
ser, entre as nagoes como entre os individuos, um trago de uniao e de 
amizade, transformou-se na mais fecunda fonte de discordia e de animo- 
sidade. A ambigao extravagante de reis e ministros, durante o seculo 
atual eopassado, nao tern sido mais fatal para a tranquil idade da Europa 
do que a inveja impertinente dos comerciantes e dos manufatores. A vio- 
lencia e a injustiga dos governantes da humanidade constitui um mal 
antigopara oqual receioquea natureza dos negocios humanosdificilmente 
encontre um remedio. Entretanto, embora talvez nao se possa corrigir a 
vil capacidade e o espirito monopolizador dos comerciantes e dos manu¬ 
fatores que nao sao nem deveriam ser os governantes da humanidade, 
pode-se com muita facilidade impedi-los de perturbar a tranquilidade de 
pessoas que nao sejam eles mesmos. 

Nao cabe duvida de que foi o espirito de monopolio que original- 
mente inventou e propagou essa teoria; eos primeiros quea ensinaram 
de forma alguma eram tao insensatos como os que nela acreditaram. 
Em cada pais, sempre e e deve ser de interesse do grande conjunto 
da populagao comprar tudo o que quiser, daqueles que vendem a prego 
mais baixo. A proposigao e de tal evidencia, que parece ridiculo em- 
penhar-se em demonstra-la; e ela jamais poderia ter sido questionada, 
se os sofismas interesseiros dos comerciantes e dos manufatores nao 
tivessem confundido o senso comum da humanidade. Sob este aspecto, 
o interesse deles e diretamente oposto ao do grande conjunto da po¬ 
pulagao. Assim como e interesse dos homens livres de uma corporagao 
impedir os demais habitantes de empregar outros trabalhadores afora 
eles mesmos, da mesma forma e do interesse dos comerciantes e dos 
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manufatores de cada pais assegurar para si mesmos o monopolio do 
mercado interno. Dai, na Gra-Bretanha ena maioria dos demais paises 
europeus, os direitos descomunais exigidos de quase todas as merca- 
dorias importadas por comerciantes estrangeiros. Dai os elevados di¬ 
reitos e proibigoes impostas a todas as manufaturas estrangeiras que 
podem vir a concorrer com as nossas proprias mercadorias. Dai tambem 
as pesadas restrigoes impostas a importagao de quase todos os tipos 
de mercadorias dos paises em relacao aos quais se supoe ser desfavo- 
ravel a balanga comercial, ou seja, dos paises contra os quais a ani- 
mosidade nacional e mais inflamada. 

Noentanto, a riqueza deuma nagao vizinha, embora seja perigosa 
na guerra e na politica, certamente e vantajosa para o comercio. Em 
estado de hostilidade, essa riqueza dos vizinhos pode possibilitar aos 
nossos inimigos manterem esquadras e exercitos superiores aos nossos; 
mas em estado de paz e de comercio essa riqueza tambem pode pas- 
si bi I itar-lhes trocar conosco um valor maior de mercadorias, e propor- 
cionar-nos um mercado melhor, seja para a produgao direta do nosso 
proprio pais, seja para tudo aquilo que se compra com essa produgao. 
Assim como uma pessoa rica provavelmente sera um cliente melhor 
para as pessoas operosas de sua vizinhanga do que uma pessoa pobre, 
o mesmo acontece com uma nagao rica. Com efeito, um individuo rico, 
se for um manufator, constitui um vizinho muito perigoso para todos 
osquecomerciamda mesma maneira.Todavia, todos os demais vizinhos 
— que constituem a grande maioria — tiram proveito do bom mercado 
que os gastos do rico Ihes proporcionaram. Eles tiram proveito ate 
mesmo vendendo a prego mais baixo que os trabalhadores mais pobres 
que negociam do mesmo modo que ele. Da mesma forma, os manufa¬ 
tores de uma nagao rica podem sem duvida ser rivals muito perigosos 
para os de seus vizinhos. Entretanto, essa propria concorrencia e van¬ 
tajosa para a maioria da populagaoque, alemdisso, tira grande proveito 
do bom mercado que os grandes gastos detal nagao rica Iheproporciona 
de qualquer outra forma. As pessoas particulares que desejam fazer 
fortuna nunca pensam em dirigir-se as provincias longinquas e pobres 
do pais, antes vao para a capital ou para alguma das grandes cidades 
comerciais. Sabem que onde circula pouca riqueza pouco podem con- 
seguir, masque, ondese movimenta uma grande riqueza, tern condigoes 
de partilhar de parte dela. Assim, as mesmas regras que devem dirigir 
o senso comum de um, de dez ou de vinte individuos, devem orientar 
o julgamento de um, de dez ou de vinte milhoes, e fazer com que uma 
nagao inteira veja as riquezas de seus vizinhos como uma provavel 
causa e oportunidade para ela mesma adquirir riquezas. Uma nagao 
que se enriquecesse com o comercio externo certamente teria maior 
probabilidade de se enriquecer quando seus vizinhos sao todos nagoes 
ricas, operosas e comerciantes. Uma grande nagao, cercada de todos 
os lados por selvagens nomades e pobres barbaros, certamente poderia 
adquirir riquezas com o cultivo de suas proprias terras e com seu 
proprio comercio interno, mas nao com o comercio externo. Parece ter 
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sido dessa forma que os antigos egipcios e os modernos Chineses ad- 
quiriram sua grande riqueza. Segundo se diz, os antigos egipcios ne- 
gligenciavam o comercio exterior, e os Chineses modernos, como se 
sabe, o desprezam ao maximo, e dificilmente se dignam a dar-lhe a 
protegaoconveniente das leis. As modernas regras do comercio exterior, 
ao visarem ao empobrecimento de todos os nossos vizinhos, longe de 
conseguirem o efeito desejado, tendem a tornar esse comercio exterior 
insignificante e desprezivel. 

Foi em consequencia dessas regras que o comercio entre a Franga 
ea Inglaterra, nos dois paises, tern estadosujeitoa tantos desestimulos 
etantas restrigoes. Entretanto, se esses dois paises considerassem seu 
interesse real, sem rivalidade nem animosidade nacional, o comercio 
da Franga poderia ser mais vantajoso para a Gra-Bretanha do que o 
de qualquer outra nagao e, pela mesma razao, o mesmo aconteceria 
com o comercio britanico, em relagao a Franga. A Franga e o vizinho 
mais proximo da Gra-Bretanha. No comercio entre a costa meridional 
da Inglaterra e as costas setentrional e noroeste da Franga, poder-se- 
iam conseguir retornos, da mesma forma que no comercio interno, qua- 
tro, cinco ou seis vezes por ano. Por conseguinte, o capital empregado 
nesse comercio poderia, em cada uma das duas nagoes, movimentar 
quatro, cinco ou seis vezes o volume de trabalho, proporcionando em- 
pregoesubsistencia quatro, cinco ou seis vezes o conti ngentedepessoas, 
em relagao ao que poderia movimentar um capital igual, empregado 
na maior parte dos outros setoresde comercio exterior. Entre as regioes 
francesas e britanicas mais afastadas entre si, poder-se-iam esperar 
retornos no mini mo uma vez por ano, e mesmo esse comercio, sob tal 
aspecto, daria no minimo a mesma vantagem que a maior parte dos 
demais setores do nosso comercio externo europeu. Esse comercio seria, 
no minimo, tres vezes mais rentavel do que o tao decantado comercio 
com as nossas colonias norte-americanas, onde o retorno raramente 
demora menos de tres anos e muitas vezes requer no minimo quatro 
ou cincoanos. Alemdisso, a Franga tern, aoquesesupoe, uma populagao 
de 24 milhoes de habitantes. Nossas colonias norte-americanas nunca 
tiveram, ao que se calcula, mais do que tres milhoes. E a Franga e 
um pais muito mais rico do que a America do Norte embora, devido 
a maior desigualdade no tocante a distribuigao das riquezas, exista 
muito mais pobreza e mendicancia na Franga do que na America do 
Norte. Por isso, a Franga poderia oferecer um mercado no minimo oito 
vezes mais amplo e, em razao da frequencia maior dos retornos, um 
mercado 24 vezes mais vantajoso do que o mercado que as nossas 
colonias norte-americanasjamais nos conseguiram oferecer. I gualmente 
vantajoso para a Franga seria o comercio com a Gra-Bretanha e, em 
proporgao com a riqueza, a populagao e a proximidade dos dois paises, 
o comercio da Franga com a Gra-Bretanha teria exatamente a mesma 
superioridade sobre o comercio que a Franga mantem com suas pro- 
prias colonias. Tal ea enormediferenga existente entre esse comercio 
— que o bom senso das duas nagoes considerou conveniente deses- 
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timular — e o comercio atualmente existente, que as duas nagoes 
o tem favoreci do ao maxi mo. 

Ora, exatamente as mesmas circunstancias que teriam tornado 
tao vantajoso para as duas nagoes um comercio aberto e livre entre 
elas tem constituidoos obstaculos principais para esse comercio. Sendo 
vizinhas, a Gra-Bretanha e a Franga sao necessariamente inimigas 
entre si e, por esse motivo, a riqueza e o poder de cada uma delas se 
tornam tanto mais temiveis a outra; e aquilo que poderia aumentar 
a vantagem da amizade nacional serveapenas para inflamar a violencia 
da animosidade nacional. Trata-se de duas nagoes ricas e operosas; e 
os comerciantes e os manufatores de cada uma delas tem medo da 
concorrencia, da habilidade e da atividade dos comerciantes e dos ma¬ 
nufatores da outra. Excita-se com isto a rivalidade mercantil, infla- 
mando pela violencia a animosidade nacional esendo por ela inflamada. 
E os comerciantes dos dois paises anunciaram, com toda a apaixonada 
confianga da falsidade interesseira, a certeza da ruina de cada uma 
delas, em consequencia dessa balanga comercial desfavoravel que, se- 
gundo alegam, constituiria o efeito infalivel de um comercio sem res- 
trigoes entre as duas. 

Nao existe nenhum pais comercial europeu cuja ruina iminente 
nao tenha sido muitas vezes predita pelos pretensos doutores desse 
sistema mercantil, como decorrencia de uma balanga comercial desfa¬ 
voravel. No entanto, depois de todas as preocupagoes e temores que 
levantaram em torno desse assunto, depois de todas as tentativas vas, 
por parte de quase todas as nagoes comerciais, no sentido de fazer 
com que essa balanga comercial Ihes fosse favoravel e desfavoravel a 
seus vizinhos, nao ha sinaisdequealguma nagaoeuropeia, sobqualquer 
aspecto, tenha empobrecido por esse motivo. Ao contrario, cada cidade 
e cada pais, na medida em que abriram seus portos a todas as nagoes, 
ao inves de serem arruinados por esse comercio livre — como nos 
induziriam a crer os principios do sistema comercial —, enriquece- 
ram com isso. De fato, ainda que haja na Europa algumas cidades 
que, sob alguns aspectos, meregam o nome de portos livres, nao ha 
nenhum pais em que exista tal liberdade de comercio. A Holanda 
e, talvez, o pais que mais proximo esta dessa pratica, embora ainda 
bem longe dela; ora, reconhece-se que a Holanda aufere do comercio 
exterior nao somente toda a sua riqueza, como tambem grande parte 
de sua subsistence. 

Na verdade ha uma outra balanga, que ja foi explicada, e que e 
muitodiferenteda balanga comercial — esta sim, conformefor favoravel 
ou desfavoravel, necessariamente gera a prosperidade ou o decimio de 
uma nagao. E a balanga de produgao e consumo anuais. J a observei 
que, se o valor de troca da produgao anual superar o valor de troca 
do consumo anual, o capital da sociedade deve aumentar proporcio- 
nalmente a esse excedente. Nesse caso, a sociedade vive nos limites 
de sua renda, e o que anualmente se economiza dessa renda e natu¬ 
ral menteacrescentadoa seu capital eempregado para aumentar ainda 


474 



ADAM SMITH 


mais a produgao anual. Ao contrario, se o valor de troca da produgao 
anual for inferior ao consumo anual, o capital da sociedade deve di- 
minuir anualmente em proporgao a essa diferenga ou insuficiencia. 
Neste caso, a despesa da sociedade supera sua renda, interferindo for- 
qosamenteem seu capital. Por isso, seu capital necessariamente dimi- 
nui e, juntamente com ele, o valor de troca da produgao anual de sua 
atividade. 

Essa balanga de produgao e consumo e totalmente diferente da 
assim chamada balanga comercial. Ela poderia ocorrer em uma nagao 
que nao tivesse nenhum comercio exterior, mas estivesse totalmente 
separada do resto do mundo. Ela pode ocorrer no mundo inteiro, cuja 
riqueza, populagao e desenvolvimento podem estar gradualmente au- 
mentando ou gradualmente declinando. A balanga de produgao e con¬ 
sumo pode ser constantemente favoravel a uma nagao, ainda que a 
chamada balanga comercial Iheseja geralmente contraria. E possivel 
a uma nagao importar um valor superior ao que exporta, e isso talvez 
durante meio seculo continuo; e possivel que o ouro e a prata que 
entram nesse pais durante todo esse tempo sejam imediatamente en- 
viados para fora; sua moeda circulante pode diminuir gradualmente, 
sendo substituida por diversos tipos de papel-moeda; podem ate au- 
mentar gradualmente dividas que o pais contrai junto as principals 
nagoes com as quais comercializa nao obstante isso, a riqueza real 
desse pais, o valor de troca da produgao anual de suas terras e de seu 
trabalho podem, durante esse mesmo periodo, ter aumentado em uma 
proporqao muito maior. A situagao das nossas colonias norte-america- 
nas e do comercio que efetuavam com a Gra-Bretanha, antes do inicio 
dos atuais disturbios, pode servir como prova de que isso de forma 
alguma representa uma suposigao impossivel. 
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